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Раздел 1. Современное всемирное хозяйство.

Глава 1. Предмет теории мировой экономики.

В начале XXI в., не представляется возможным столь четко разделить, разграничить чисто национальные цели социально-экономического развития отдельных государств, которые теперь настолько переплетены, взаимосвязаны друг с другом и взаимозависимы, что практически ни одна страна мира не может в настоящее время ставить для себя какие-либо автономные цели, без их определенного согласования со своими странами-партнерами, с мировым сообществом в целом.

1.1 Мировая экономика: сущность и социально-экономическая структура.

Мировое (всемирное) хозяйство – это совокупность национальных экономик отдельных стран, участвующих в международном разделении труда (МРТ) и связанных системой международных экономических отношений.
И в научной литературе, и в повседневной жизни широко используются понятия «Мировая экономика» (глобальная экономика), «Всемирное хозяйство», «Мировое хозяйство». Термины «мировое хозяйство», «всемирное хозяйство» являются синонимами понятия «мировая экономика».

Во всей системе мировой экономики объединяющую роль играют международные экономические отношения (МЭО). Мировая экономика одновременно является объектом изучения теории МЭО. Специфика мирового хозяйства и МЭО определяется тем, что взаимоотношения в социально-экономическом обществе осуществляется через государственные границы и реализуется в виде МЭО.

Предметом исследования теории мировой экономики и МЭО являются взаимоотношения между людьми по поводу производства, распределения, обмена и потребления, жизненных благ.

Международные экономические отношения между странами опосредованы торговлей, научно-технической и производственной кооперацией, кредитно-денежными отношениями, системой транспорта и связи и т. д., которые можно рассмотреть как отдельные аспекты внешнеэкономической деятельности.
Внешнеэкономическая деятельность представляет совокупность производственно-хозяйственных, организационно-экономических и оперативно-коммерческих функций экспортоориентированных предприятий с учетом избранной внешнеэкономической стратегии, форм и методов работы на рынке иностранного партнера. Исходным принципом ВЭД предприятий служит коммерческий расчет на основе хозяйственной и финансовой самостоятельности и самоокупаемости с учетом собственных валютно-финансовых и материально-технических возможностей. В целом внешнеэкономической является деятельность (научно-техническая, производственная, торговая и т.п.), вынесенная за границы одного государства. Таким образом, любой из моментов воспроизводственного процесса может стать объектом внешнеэкономической деятельности. 

Каждому периоду истории человечества, каждому способу производства свойственны свои формы внешнеэкономической деятельности.

Таким образом, экономики всех стран взаимосвязаны и работают друг на друга. Процветанию одной страны не может противодействовать деградация другой. Такое понимание мирохозяйственных связей сложилось не так давно.

Весьма долго считалось возможным развиваться за счет политического порабощения другой страны, поглощая из нее экономические ресурсы.

Мировое хозяйство сложилось к началу XX в. в результате длительного исторического процесса. После второй мировой войны стали различать две подсистемы мирового хозяйства — мировое социалистическое хозяйство (мировая социалистическая система хозяйства) и мировое капиталистическое хозяйство (мировая капиталистическая система хозяйства). Но такое деление проводилось до 1991 года, когда существовала достаточно мощная социалистическая система.

Какими же чертами характеризовалась мировая капиталистическая система хозяйства, или так называемый первый тип?

Во-первых, важнейшей чертой капиталистической системы мирового хозяйства являлись отношения эксплуатации, существовавшие между буржуазией развитых капиталистических стран и народами экономически слаборазвитых стран.

Во-вторых, характерной чертой капиталистической системы мирового хозяйства были отношения конкуренции и борьбы между капиталистами различных стран, а также между империалистическими державами, которые проявлялись в жесткой конкурентной борьбе на мировом товарном рынке, а также в борьбе за источники сырья и сферы приложения капитала. В эпоху империализма борьба между капиталистами различных стран за мировые рынки сочеталась с борьбой между империалистическими государствами за передел мира, за захват чужих сфер влияния и колоний.

В-третьих, для капиталистической системы мирового хозяйства были характерны отсутствие планомерности, стихийный, циклический характер развития через смену промышленных подъемов мировыми экономическими кризисами.

Второй тип, так называемый «новый тип мирового хозяйства», т. е. мировая социалистическая система хозяйства, появился в результате происшедших в октябре 1917 г. перемен в России, а впоследствии — и в ряде стран даже других континентов, и образования на их основе социально-экономического блока — мировой социалистической системы хозяйства. Соответственно мировая экономика разделилась на два обособленных сектора — капиталистический и социалистический. Противоречия между этими двумя секторами усугублялись внутрисистемными противоречиями капитализма. Стали говорить о наличии двух мировых хозяйств — социалистического и капиталистического — и соответственно двух противоположных рынков, каждый из которых развивался по своим законам, подчинялся своим закономерностям. То, что раньше называлось мировой экономикой, стало называться всемирным хозяйством. Иногда говорили о наличии двух трактовок: широкой (полный аналог прежней мировой экономики как суммы национальных экономик) и узкой (всемирным хозяйством, или мировой экономикой, в таком случае называли только международные экономические связи, которые соединяли два антагонистических социально-экономических лагеря). Развивающиеся страны не входили, согласно партийным документам, ни в капиталистическую, ни в социалистическую системы хозяйств и находились в состоянии перехода. Конечно, это был определенный идеологический маневр.

В настоящее время после развала мировой социалистической системы (после 1991 года) для мирового хозяйства характерно, прежде всего, деление на развитые страны рыночной экономики, развивающиеся страны и страны с переходной экономикой. Постсоциалистические и остающиеся социалистические страны в области экономической деятельности постепенно смыкаются с группой развитых  с группой развивающихся и с группой стран с переходной экономикой по мере перехода к рыночной экономике и втягивания в мировое хозяйство

Таким образом, весь многообразный и сложный комплекс вопросов мировой экономики и всемирных экономических отношений является объектом изучения, по крайне мере, на трех уровнях:

1) Развитые страны рыночной экономики

2) Развивающие страны

3) Страны с переходной экономикой

В своей совокупности эти отношения и их тесное взаимопереплетение и образуют отношения мирового хозяйства, или отношения мировой экономики.

1.2 Этапы становления и развития мировой экономики.
Мировое хозяйство является исторической и политико-экономической категорией. Об этом свидетельствует то, что каждому конкретному историческому этапу его развития соответствуют определенные масштабы и уровень производства, интернационализация экономической жизни и социально-экономическая структура.

Этапы становления мировой экономики

	ХV-ХVI вв.

Великие географические открытия. Формирование мировой колониальной

системы. «Революция цен» Зарождение мирового капиталистического рынка.

Мануфактура


	XVII - первая половина XIX в.

Формирование мирового капиталистического рынка. Развитие международного разделения труда (промышленный переворот, буржуазные революции, переход от мануфактурной к фабричной системе производства). Развитие мировой торговли как формы МЭО

	Середина Х1Х-ХХ вв.

Промышленная революция. Становление массового производства. Усиление взаимозависимости экономик всех стран на основе международного разделения труда. Становление и развитие форм МЭО (международная миграция факторов производства, мировая валютно-финансовая система). Развитие НТР, интернационализации хозяйственной жизни, экономической интеграции, транснационализации мирового хозяйства. Кризисные явления в МЭ:

•1910-30-е гг. - Первая мировая война, социалистическая революция, мировой

экономический кризис («Великая депрессия»), тенденции к автаркии

•1930-40-е гг. - Вторая мировая война, создание мировой социалистической системы хозяйства (новая ломка структуры МХ), сворачивание мирохозяйственных связей к сочетании с их частичным восстановлением

• 1950-60-е гг.- распад мировой колониальной системы

• 1990-е гт. - распад мировой социалистической системы и СССР,

усиление экономического взаимодействия и взаимозависимости стран


	1990-е годы

Новый (современный) этап мирового развития связан с глобализацией мировой экономики и переходных ключевых позиций в ее развитии к ТНК и ТНБ. Глобализация рынков


Отличительными особенностями нового этапа в развитии мирового хозяйства являются:

•открытость экономики как один из основных принципов взаимоотношений любой страны с мировым сообществом независимо от их политического устройства и уровня экономического развития:

•создание системы международных, надгосударственных организаций, деятельность которых призвана обеспечить стабильное и сбалансированное экономическое развитие (Организация Объединенных Наций, Всемирный банк, Международный валютный фонд, Европейский союз, Всемирная торговая организация, Парижский и Лондонский клубы и т.д):

•главенствующая роль транснациональных корпораций (ТНК), во все большей степени определяющих международную промышленную, инвестиционную и торговую политику;

•наличие развитой сферы международной торговли, межстранового перемещения рабочей силы, капитала и технологий.

Как всякая система, мировое хозяйство развивается в рамках определенных закономерностей.

1.3 Закономерность целостности и противоречий мирового хозяйства.

Факторы, определяющие целостность МХ:

а) действие экономических законов, общих для всех стран независимо от уровня их экономического развития или политического устройства;

б) достижения НТР, побуждающие к прогрессивному развитию производительные  силы всех стран;

в) наличие международного разделения труда как материальной базы всемирного хозяйства;

г) интернационализация хозяйственной жизни и усиление интеграционных процессов. Интернационализация хозяйственной жизни предполагает более тесное сближение и взаимопроникновение отдельных национальных хозяйств. 

д) формирование всемирной инфраструктуры — всемирной сети хозяйственных связей, включая всемирные системы транспорта и коммуникаций;

е) необходимость совместного решения глобальных проблем современности общими усилиями всех стран;

ж) нарастающая потребность глобального регулирования международной жизни — как ответ на тупики стихийного, неконтролируемого развития в отдельных регионах ВХ, в отдельных сферах МЭ.

Наряду с целостностью и единством, присущим ВХ, в нем существуют также и серьезные внутренние противоречия. В основном это противоречия между группами стран:

а) противоречия между тремя центрами мирового экономического развития, тремя регионами мира — «триады»: Северной Америкой (во главе с США) — Западной Европой — Азиатско-Тихоокеанский регион (АРТ, во главе с Японией). Суть основных противоречий между этими странами — серьезная конкуренция между ними на мировых рынках, во всех сферах МЭО. Целью сторон, как правило, является стремление потеснить конкурента с определенной ниши мирового рынка или, наоборот, желание сохранить за собой данную нишу;

б) противоречия между группами стран «Север» — «Юг», где «Север» — промышленно развитые страны, «Юг» — развивающиеся страны. Суть основных противоречий в том, что многие развивающиеся страны (в первую очередь новые индустриальные страны) по многим экономическим показателям фактически уже достигли уровня развитых стран и стремятся занять соответствующее место на мировом рынке, в системе МЭО. Но поскольку мировой рынок уже давно разделен, то это, как правило, связано с вытеснением другой страны (или стран) с данного сегмента мирового рынка, и, следовательно, является причиной острых противоречий между странами;

в) противоречия между группами стран «Восток» — «Запад», где «Запад» — промышленно развитые страны, а  «Восток» — страны бывшего социалистического лагеря. Суть противоречий между блоками этих стран — в том, что если до распада мировой социалистической системы страны бывшего социалистического лагеря были мало заметны на мировом рынке (который был разделен, в основном, между развитыми капиталистическими странами), то в настоящее время целью бывших соцстран является активное вхождение в мировой рынок, они стремятся занять на нем достойное место со своей продукцией. Однако промышленно развитые страны не заинтересованы в появлении на мировом рынке новых стран-конкурентов и поэтому всячески этому препятствуют;

г) противоречия между новыми индустриальными странами (НИС) и развитыми странами. В данном случае ситуация имеет много общего с предыдущей, так как новые индустриальные страны также ведут серьезную борьбу с промышленно развитыми странами за место на мировом рынке товаров и услуг.

К началу XXI в, развитие всемирного хозяйства привело к появлению концепции глобализации, которая используется применительно ко всем сферам человеческой деятельности: процессы, происходящие в одной сфере общественной жизни, неотвратимо приобретают глобальный характер, оказывая при этом воздействие на процессы и явления в других сферах, поэтому сейчас говорят о глобализации правового пространства, глобализации политических отношений, глобализации экономики, глобализации преступности и т. д.

Хотя глобализация является общемировым процессом, ее последствия в развитой и развивающейся частях мира все же имеют свою специфику. Как и всемирный научно-технологический сдвиг, она ведет, в частности, к усилению международной конкуренции. Не случайно практически во всех сферах экономики активно идут процессы слияния и поглощения компаний, а в ряде случаев, напротив, разделения компаний с целью обеспечить более прочные позиции в той или иной отрасли экономики. В целом происходит перестройка структуры национальной экономики, и отдельные отрасли и сектора экономики испытывают всевозрастающее давление со стороны иностранных конкурентов.

В развивающихся странах глобализация хотя и ведет к убыстрению экономического роста, однако оказывает сильное негативное воздействие, поскольку национальное производство оказывается не готовым к большей либерализации внешнеэкономического режима. Глобализация требует осуществления продуманной экономической политики со стороны государства.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Мировая экономика: сущность и социально-экономическая структура.




Схема 2. Этапы становления и развития мировой экономики.


Тесты.

1. Развитие мировой экономики на рубеже ХХ-ХХ1 вв. проявляется в:

а) увеличении степени открытости национальных экономик;

б) активизации военных действий с целью решения спорных международных проблем;


в) национализации хозяйственной жизни;

г)  развитии МРТ.

2. Время начала формирования мирового хозяйства, как правило, датируется:

а)
концом XIX — началом XX века;  

б)  началом XVIII века;


в)
ХV-ХVI веками;

г)
серединой XX века (после второй мировой войны).

3. Мировое хозяйство на рубеже XXI столетия (отметить правильные характеристики):

а)
глобально по своим масштабам;

б)
является однородным;

в)
основывается на принципах рыночной экономики;

г)
основывается на политических соображениях экономической элиты мира.

4. Формирующееся глобальное мировое хозяйство включает в себя национальные экономики:

а)
промышленно развитых стран;

б) стран — поставщиков сырья;


в)
стран с экономикой переходного типа;

г)
новых индустриальных стран;

д)
развивающихся стран.

5. Мировое хозяйство охватывает:

а) мировой рынок;

б) мировое производство;

в) мировое производство и мировую сферу обращения.

Ответы на тесты

1. а) и г).   2. в).   3. а) и  в).  4. а), в) и д).   5. в).

Контрольные вопросы.

1. В чем суть понятия «мировое хозяйство»?

2. Всегда ли существовало всемирное хозяйство?

3. Какими чертами характеризовалась мировая капиталистическая система хозяйства?

4. Каковы отличительные особенности современной мировой экономики?

5.  Какую роль в развитии мирового хозяйства играет глобализация?

6. Каковы этапы формирования мирового хозяйства?

7. Каковы этапы развития мирового хозяйства в ХХ веке?

8. В чем заключается асимметричность развития современной мировой экономики?

Задание.

1. Понятие и структура мирового хозяйства.

2. Руководство фирмой рассматривает два варианта развития производства:

1) создание подразделения за счет собственных прямых инвестиций в развивающейся стране с дешевой рабочей силой;

2) расширение производства в собственной стране за счет привлечения внешних инвестиций.

Какой из вариантов поддержит профсоюз данной фирмы и почему?

3. В таблице представлены данные о спросе и предложении часов в США и Швейцарии.

	Цена часов за 1 им. долл.
	Величина спроса в США, тыс. шт.
	Величина предложения в США, тыс. шт.
	Величина спроса в Швейцарии, тыс. шт.
	Величина предложения в Швейцарии, тыс. шт.

	10
	110
	0
	80
	30

	20
	90
	20
	50
	50

	30
	70
	40
	35
	65

	40
	60
	60
	20
	80

	50
	50
	80
	5
	95

	60
	40
	95
	0
	105

	70
	30
	105
	0
	110

	80
	20
	110
	10
	115


3.1 Постройте по данным таблицы графики равновесия рынков часов для каждой из стран. Каковы равновесные цены часов и их количество в обеих странах при отсутствии внешней торговли?

3.2 Какая цена равновесия установится на мировом рынке часов при наличии внешней торговли?

3.3 Какая из стран будет экспортировать часы, и в каком объеме?

Глава 2. Субъекты современного мирового хозяйства и система показателей, характеризующих их место в мировой экономике.

Субъектами мирового хозяйства являются хозяйствующие единицы, обладающие необходимым капиталом, способными организовать производственную деятельность на международном хозяйственном пространстве и обладающие определенными международными правами и обязанностями. К ним относятся: физических лиц, предприятия (фирмы) и некоммерческие организации, государства (правительства и их органы), международные организации.

2.1 Физические лица и юридические лица.

Физические лица. В той мере, в какой физические лица (индивиды) потребляют иностранные товары и услуги, производят экспортные товары и услуги, работают на принадлежащих иностранцам предприятиях, обменивают одну валюту на другую и т. д., они являются участниками международных экономических отношений. Доля населения Земли, участвующего в международных экономических отношениях, и степень этого участия неуклонно растут. 

Предприятия (фирмы). В международных экономических отношениях участвуют сотни тысяч фирм с разной формой собственности, но все более определяющую роль в них играют Транснациональные компании (ТНК). ТНК — хозяйственные предприятия, действующие  в 2 или более странах и в операциях которых содержится определенный зарубежный компонент. Обычно ТНК являются национальными по капиталу и международными по месту его приложения.
В настоящее время насчитывается свыше 37 тыс. ТНК, а в сферу их деятельности входит около 700 тыс. дочерних компаний. При этом основными странами базирования почти всех крупнейших ТНК являются:

• США;

•Великобритания;

•Япония.

ТНК играют значительную роль в мировой экономике, поскольку они:
· обеспечивают 25% мирового производства;
· концентрируют активы (на 100 крупнейших ТНК приходится 75% зарубежных активов всех международных компаний);
· способствуют развитию мировой торговли (осуществляют 22% международных продаж).
Практически все крупнейшие банки развитых стран носят теперь транснациональный характер, имея филиалы во многих странах. Это характерно и для крупных страховых компаний. Особое место среди транснациональных финансовых институтов занимают инвестиционные фонды, которые управляют финансовыми средствами физических лиц, фирм и организаций, вкладывая их в ценные бумаги и другие активы в разных странах. Эти финансовые институты обеспечивают огромную мобильность денежных капитанов в рамках всего мира, что увеличивает эффективность мировой экономики, но и создает в ней факторы обострения финансовых и экономических кризисов.

Государства. Правительства нередко являются прямыми участниками международных экономических отношений в качестве экспортеров и импортеров товаров, заемщиков на международных финансовых рынках и т. п. Эмиссию ценных бумаг за границей и банковские заимствования осуществляют также региональные и местные органы власти. Но еще большее значение для мировой экономики имеет то, что субъектами международных экономических отношений являются страны, представляющие собой национальные государства и национальные хозяйства со своими институтами, законами, экономической политикой, валютой. Регулирование международных экономических отношений государствами оказывает на них важнейшее воздействие. 

Международные экономические организации. Число международных экономических организаций исчисляется тысячами, но важную роль в мировой экономике и международных экономических отношениях играет несколько десятков организаций. Они могут быть классифицированы по различным признакам:

	По охвату стран
	· Всемирные (органы ООН, Международный валютный фонд и др.)

· Региональные

	По составу участников (членов)
	· Межгосударственные (межправительственные)

· Негосударственные (к примеру, Международный кооперативный альянс).

	По сфере деятельности
	· Торговля (например, Всемирная торговая организация),

· Финансы (Группа Всемирного банка),

· Связь (Всемирный почтовый союз),

· Сельское хозяйство (Европейская ассоциация животноводства) и т. д.

	По характеру деятельности
	· Организации, осуществляющие безвозмездную или иную финансовую поддержку правительствам. Предприятиям, общественным объединениям. Таковы межгосударственные банки (Группа Всемирного банка, Европейский банк реконструкции и развития и другие региональные банки).

· Организации, занимающиеся международным реагированием определенных сфер мировой экономики (Всемирная торговая организация, многие  органы региональной интеграции). И т. д.


2.2 Классификация групп стран, работающих на мировом рынке.

Мировое хозяйство, являясь целостной системой, состоит из различных групп стран, которые имеют определенную общность и отличия. В своем развитии группы стран преследуют не только общие цели глобальной системы, но и решают свои присущие им задачи. 

Для выделения подсистем мирового хозяйства применяют целый ряд критериев:

1. Характер социальной структуры хозяйства;

2. Уровень экономического развития;

3. Тип экономического роста;

4. Уровень и характер внешнеэкономических связей.

1. Одним из важнейших критериев выделения экономических групп выступает социально-экономическая структура хозяйства, основывающаяся на формах реализации собственности. Различные формы собственности отражают различные ступени в разделении труда, а отношения индивидов к средствам труда определяют их отношения друг к другу.

2. Распространенным критерием определения групп стран выступает уровень экономического развития, который, в общем, характеризуется объемом ВВП на душу населения. Уровень развития также включает степень индустриализации хозяйства (перевод производства на машинную основу) и структуру производства, которые являются важными условиями роста национального дохода. 

По уровню национального дохода на душу населения страны делятся на несколько групп:

1. Развитые страны (промышленно развитые, индустриальные) — это страны с рыночной экономикой и высоким уровнем социально-экономического развития с уровнем ВВП на душу населения не менее 12 тыс. долл. в год. На группу развитых стран приходится 55% мирового ВВП. В них живет примерно 853,0 мил чел. В число развитых стран входит около 40 стран, главные из которых страны Западной Европы; США; Канада; Япония; Австралия; Новая Зеландия; Южная Корея; Сингапур;  Гонк-Конг; Тайвань; Израиль. ООН добавляет к ним Южно-Африканскую Республику, а Организация экономического сотрудничества и развития относит к их числу также Турцию и Мексику.
2. Развивающиеся страны ("третий мир") - государства с рыночной экономикой и низким уровнем экономического развития. Всего 120 стран. Для развивающихся стран характерны большая численность населения 4750.0 мил чел и огромная территория с большими запасами минерального сырья. Их доля в мировом промышленном экспорте составляет 30%.

Группа развивающихся стран неоднородна, и в ее составе выделяют подгруппы:
· страны с относительно современной структурой экономики: некоторые страны Азии (Кувейт, Саудовская Аравия), страны Латинской Америки;

· нынешние новые индустриальные страны: Индонезия, Малайзия, Таиланд, Чили;

· страны — экспортеры нефти: участники ОПЕК;

· наименее развитые страны — страны с малым запасом полезных ископаемых, засушливым климатом, с неблагоприятной внутриполитической обстановкой: страны Тропической Африки, Океании, Гаити.

3. Страны с переходной экономикой — государства, которые с 80-90гг. осуществляют переход от административно-командной (социалистической) экономики к рыночной. К данной группе стран относят 12 стран Центральной и Восточной Европы, 15 стран — бывших советских республик, а также Монголию, Китай, Вьетнам.


Страны с переходной экономикой производят около 17—18% мирового ВВП. В настоящее время из группы стран с административно-командной экономикой к 2004 г. остались только 2: Куба и Северная Корея.

Таблица 1.1 дает представление об относительных масштабах экономики этих трех групп стран и об основных сдвигах в этой области.

Таблица 1.1
Доли стран в мировом валовом внутреннем продукте

	Страны
	1950г.
	1970г.
	1990г.
	2000г.

	Весь мир
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0

	Развитые:
	59,7
	58,0
	54,8
	51,5

	США
	28,3
	22,5
	20,6
	20,8

	Япония
	2,9
	7,0
	8,6
	7,3

	Западная Европа:
	25,3
	25,3
	22,3
	212

	Германия
	5,6
	5,8
	5,0
	4,5

	Франция
	3,9
	42
	3,7
	3,3

	Великобритания
	5,5
	4,0
	3.4
	3,0

	Развивающиеся:
	25,0
	24
	33,3
	41,4

	Индия
	2,9
	2,3
	3,1
	4,2

	Китай
	4,6
	3,3
	6,7
	12,7

	С переходной экономикой
	15,3
	17,8
	11,9
	7,1

	Россия
	6,4
	7,6
	5,1
	2,4


Увеличение доли развивающихся стран в мировом валовом внутреннем продукте (ВВП) произошло за счет относительно небольшой группы стран Восточной и Юго-Восточной Азии (включая Китай) и Латинской Америки, а также нефтедобывающих государств Ближнего Востока, тогда как доля нескольких десятков беднейших стран сократилась. Дифференциация развивающихся стран по уровню и темпам экономического развития представляет собой важнейшую закономерность последних десятилетий. Доля социалистических (в 90-х годах - переходных) стран резко упала, что отражает тяжелый структурный кризис и неудачи в экономической политике. Упадок экономики России четко проявляется в приведенных цифрах, хотя не исключено, что они не включают производство в теневом секторе.

В группе развитых стран происходят существенные сдвиги. Доля США в мировом ВВП, резко возросшая в итоге второй мировой войны, затем заметно сократилась вследствие опережающего роста главных стран Западной Европы и Японии. В результате сформировались три центра силы: США: объединившаяся в Европейский союз Западная Европа; Япония, к которой примыкают некоторые соседние страны. Однако в 90-х годах экономика США развивалась более высокими темпами, чем экономика двух других центров. Обладая подавляющей экономической и военно-политической мощью, США остаются по многих отраслях лидером научно-технического прогресса. Они обладают сбалансированной многоотраслевой экономикой, в результате чего занимают одновременно сильные позиции в экспорте товаров высоких технологии и продукции сельского хозяйства. На долю США приходится около 40% всех накопленных прямых зарубежных инвестиций в мире. Американский доллар является главной валютой международных расчетов и резервов.

3. Немаловажным критерием определения групп стран мирового хозяйства выступает тип экономического развития, выражающий не только количественные изменения в производстве товаров и услуг, но и определенные качественные сдвиги.

· При экстенсивном типе развития экономический рост достигается за счет количественного увеличения факторов производства при неизменной технической основе, что приводит к практически неизменной эффективности производства.

· Интенсивный тип экономического развития базируется на увеличении масштабов выпуска продукции путем качественного совершенствования факторов производства. Это предполагает совершенствование средств и предметов труда, повышение квалификации рабочей силы, улучшение организационных параметров производства, благодаря чему прирост производства обеспечивается преимущественно за счет увеличения общественной производительности труда.

В реальной действительности нет «чистых» типов экономического развития, тем не менее, применительно к отдельным подсистемам можно говорить о преимущественно экстенсивной или преимущественно интенсивной формах производства, сменяющих друг друга в течение послевоенных лет. Так, развитие экономики индустриальных стран до середины 60-х годов по многим признакам относится преимущественно к экстенсивному, а в последние двадцать лет — преимущественно к интенсивному типу развития.

4. Характеристика и место групп стран в мировом хозяйстве неразрывно связаны с ролью в национальных хозяйствах внешнего сектора, который находит свое выражение в экспорте и импорте товаров и услуг, движении капитала.  Он затрагивает направления, меру и формы участия страны в международном разделении труда.

Национальную экономику, интегрированную в мировое  хозяйство, достаточно полно реализующую преимущества МТР, активно использующую различные формы мирохозяйственных связей, называется открытой экономикой. Открытая экономика — это экономика государства, где все субъекты экономических отношений могут без ограничений совершать операции на международном рынке товаров и капитала.

Степень открытости экономики может быть определена следующими показателями:

1. Экспортная квота - количественный показатель, характеризующий значимость экспорта для экономики в целом и отдельных отраслей по тем или иным видам продукции. Рассчитывается как отношение стоимости экспорта к стоимости ВВП за соответствующий период в процентах:
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2. Импортная квота - количественный показатель, характеризующий значимость импорта для национального хозяйства и отдельных отраслей по различным видам продукции. Рассчитывается как отношение стоимости импорта к стоимости ВВП за соответствующий период в процентах:
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 EMBED Equation.3  [image: image3.wmf]
3. Внешнеторговая квота определяется как соотношение совокупной стоимости экспорта и импорта, деленной пополам, к стоимости ВВП в процентах:
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4. Объем экспорта на душу населения, отражает степень открытости экономики и определяемый отношением стоимости величины годового экспорта к численности населения страны.

Эдн =Эс/ Чс
5. Удельный вес в мировом экспорте, представляющий собой отношение стоимости экспорта страны (Эс) к стоимости мирового экспорта (Эм). 

Уэ = Эс / Эм.
Для расчета показателя экономической свободы страны рассматривают десять ключевых аспектов: торговую политику, налогообложение, вмешательство правительства, кредитно-денежную политику, приток капитала и иностранных инвестиций, банковскую политику контроль над зарплатой, и ценами, права собственности, регулирование и деятельность «черного рынка».

В каждой из этих десяти больших категорий используют более чем 50 критериев, чтобы дать представление об уровне экономической свободы в каждой стране. Например, Швейцария — самая экономически свободная страна в Европе. За ней следуют экономики Англии, Голландии, Чешской Республики и Дании.

2.3 Понятие и сущность системы национальных счетов.

Для сравнительного анализа экономического развития отдельны национальных хозяйств и сложных мирохозяйственных связей в мировой практике используется Система национальных счетов. 

Система национальных счетов (СНС) - система взаимосвязанных показателей развития экономики на макроуровне, используемая для сравнительного анализа экономического развития отдельных национальных хозяйств.

Исходной идеей СНС является упорядочение экономической информации с целью выявления общей картины состояния и развития экономики на макроуровне.

СНС имеет следующие характеристики:

· СНС применима для любой  страны, не зависимо  от уровня её социально- экономического развития;

· СНС связывает различные типы экономической деятельности за определенный период времени;

· СНС  используется на различных  уровнях агрегирования: на уровне институциональной единицы, отрасли, экономики в целом;

· СНС обеспечивает международную сопоставимость экономической информации; 

· Участие международных экономических организаций в разработке стандартов СНС;

· СНС  применяется как для текущего  экономического  прогноза, так и  для прогнозирования (принятия стратегических решений).

Структура СНС представляет собой совокупность счетов, построенных по принципу бухгалтерских балансов. Современная СНС содержит более 500 стандартных счетов. В СНС существует четкая классификация счетов.

Различают следующие группы счетов для:

· секторов экономики;

· отраслей экономики;

· отдельных экономических операций;

· экономики в целом.

История создания СНС

СНС возникла около 50 лет назад в развитых капиталистических странах в ответ на потребность органов государственного управления в информации, необходимой для регулирования рыночной экономики.

Термин "национальное счетоводство" был предложен в 1938г. голландским экономистом Ван-Клифом. Ван-Клиф - изобретатель термина, но не самой системы. В действительности невозможно назвать конкретное имя изобретателя. Часто "отцом" СНС называют Кейнса.

Норвежский экономист Фриш в 1939г. дал следующее определение национальным счетам, которое не утратила своей актуальности и сегодня: "Под национальными счетами мы понимаем не только оценки национального дохода за тот или иной период времени или оценки на национального богатства на тот или иной момент времени, но в разумной степени полное описание всей экономической деятельности таким образом, что оно обеспечивает выявление взаимосвязей между различными аспектами экономического процесса".

	Этапы развития СНС:


	До второй мировой войны (СНС это принципы исчисления национального дохода);

	После второй мировой войны. Возникновение новых блоков экономической статистики:

· блок данных о национальном богатстве;

· блок данных о движении финансовых ресурсов;

· блок данных о внешнеэкономических связях;

· блок межотраслевого баланса.

	1947г. - доклад ОНН о важнейших принципах национального счетоводства (Ф. Стоун)

1951г. - упрощенная система национальных счетов.

1952г. - замена упрощенной СНС на стандартную.

1968г. - второй стандарт СНС "Голубая книга".

	Современный этап разработки СНС связан с созданием нового усовершенствованного варианта СНС 1993г. Эта публикация представляет собой том в 700 страниц, содержащая 21 главу. Порядок перехода к новой СНС носит поэтапный характер и рассчитан на ближайшие 10 лет.


Международные организации (ООН, МВФ, Мировой банк и др.) не только используют данные системы в своих аналитических отчетах и прогнозах, но и вносят в ее развитие большой вклад, распространяя сравнимые в международном плане данные о важнейших показателях мировой экономики. 

2.4 Показатели развития мировой экономики.

В мировой практике в качестве показателей развития мировой экономики используются такие понятия как: 

· Валовый мировой продукт;

· Валовый внутренний продукт,

· Валовый национальный продукт 

· Национальный доход.

Валовый мировой продукт — основной показатель динамики мировой экономики, выражающий общий объем конечных товаров и услуг, произведенных на территории всех стран мира, независимо от  национальной   принадлежности действующих там предприятий в определенный период времени.

Валовый внутренний продукт (ВВП), выражает стоимость конечных товаров и услуг, произведенных резидентами  данной  страны  за  определенный  период времени, в ценах конечного покупателя.

Валовый национальный продукт (ВНП) —  выражает стоимость всего объема продукции и услуг в национальной экономике независимо от местонахождения национальных предприятий (в своей стране или за рубежом). 

Разница между ВВП и ВНП состоит в том, что ВВП подсчитывается по территориальному принципу, т.е. учитывает совокупную стоимость продукции сферы материального производства и сферы услуг независимо от национальной принадлежности предприятий, расположенных на территории данной страны, а  ВНП подсчитывается по национальному признаку, т.е. учитывает произведенную совокупную стоимость национальными предприятиями.

Для оценки темпов экономического роста страны (качества экономических процессов) определяется изменение ВВП в текущем году по сравнению с предыдущим годом, выраженное в процентах, при этом за 100% принимают показатель ВВП в начале периода.

Национальный доход (НД) — выражающий сумму первичных доходов (оплата труда,  прибыль, доходы от собственности, налоги на производство и импорт), полученных резидентами данной страны. В отличие от ВВП национальный доход не включает доходы, полученные из-за границы или переданные за границу.

Становление мирового рынка и производства ознаменовало важный этап развития современной цивилизации, прежде всего потому, что ее материальной основой служат технический прогресс и стимулированное им общественное разделение труда.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Субъекты мировой экономики.

[image: image5]
Схема 2. Этапы развития СНС. 
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Схема 3. Группировка стран в мировой экономике
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Схема 4. Основные показатели участия страны в системе мирового хозяйства
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Тесты.

1. Открытая экономика предполагает:

1) высокий уровень развития национальной экономики;

2) благоприятный инвестиционный климат;

3) стирание национальных границ;

4) подчинение национальной экономики экономическим интересам ТНК;

5) доступ на внутренний рынок иностранных товаров и услуг.

2. Традиционными количественными показателями открытости экономики являются:

1) экспортная квота;

2) квотирование экспорта;

3) импортная квота;

4) квотирование импорта;

5) внешнеторговая квота.

3. Валовой внутренний продукт, исходя из определения ВВП по СНС (система национальных счетов), является суммой всех:

1) конечных товаров и услуг, произведенных и реализованных на территории страны как своими, так и иностранными производителями;

2) реализованных товаров и услуг;

3) произведенных товаров и услуг.

4. Экспортная квота исчисляется как отношение стоимости экспорта:

1) к числу занятых в промышленности;

2) к ВВП;

3) к объему инвестиций;

4) национального к мировому.

5. Преимуществами интенсивного пути развития являются:

1) увеличение трудоемкости продукции;

2) ухудшение экономического положения в стране;

3) понижение эффективности производства;

4) рост темпов производительности труда. 

6. Отношение экспорта (импорта) на душу населения данной страны характеризует:

1) динамику внешней торговли;

2) уровень специализации и кооперирования;

3) уровень конкурентоспособности;

4) степень открытости экономики.

Ответы на тесты.

1. а), б) и д).   2. а),  в) и д).  3. а).   4. б).   5. г).   6. г).  

Контрольные вопросы.

1. Что понимается под термином «субъект мирового хозяйства»?

2. Что относится к субъектам мирового хозяйства?

3. Почему национальные государства являются не единственными субъектами современного всемирного хозяйства?

4. Каковы наиболее часто применяемые критерии группировки стран в мировой экономике?

5. Какие показатели используются для оценки развития мировой экономики?

6. Какими показателями характеризуется открытости экономики?

7. В чем суть Системы национальных счетов?

8. В чем суть понятия «Система Национальных Счетов»?

9.  Каковы этапы развития Системы национальных счетов?

Задание.

1. Субъекты мирохозяйственных связей.

2. Как может повлиять на стимулы к эмиграции рабочих из страны введение в этой стране внешнеторговых ограничений?

3. Говядина стоит 5,4 долл. за 1 кг. По этой цене российские фермеры производят 20 тыс. т., тогда как спрос на российском рынке достигает 60 тыс. т. В странах ближнего зарубежья, являющихся экспортерами говядины в Россию, ее цена составляет 3,6 долл. за 1 кг. По такой цене российские фермеры смогут производить только 5 тыс. т. При спросе, увеличивающемся до 65 тыс. т. Для защиты внутреннего рынка Россия вводит импортную квоту, лицензия, на получение которой стоит столько, сколько составляет разница между внутренней ценой говядины и ее ценой в странах ближнего зарубежья, т. е. 1,8 долл. за 1 кг.

3.1 Какой объем импорта говядины при свободе торговли и при защите внутреннего рынка импортной квотой?

3.2 Как скажется введение квоты на потребителях и на производителях? Подсчитайте величину их возможных выигрышей или потерь.

3.3 Каков доход импортеров, получивших разрешение на импорт в рамках квоты, от ее введения? Какой доход получает государство от введения этой меры?

Глава 3. Международное разделение труда (МРТ). Интернационализация

3.1 Сущность и основные факторы международного разделения труда

Международное разделение труда — это высшая ступень общественного территориального разделения труда между крупными сферами производства: промышленность, строительство, сельское хозяйство, транспорт и т, д., которое делится на более узкие отрасли, и ведет к созданию специализированных производств.

Все страны мира в определенной степени вовлечены в международное разделение труда. Развитие мирового хозяйства определяется углублением этого процесса. Общественное территориальное разделение труда непосредственно взаимосвязано с этим процессом и ведет к разделению труда между странами, расчленению хозяйственной территории страны на дробные взаимосвязанные регионы, формируя тем самым специализированные экономические районы.

Факторы и условия международного разделения труда (МРТ) сложны и многообразны. К основным факторам МРТ относят: земля, капитал, рабочая сила, НТР.

Исторически и логически выделяются три типа МРТ.

1. Общее МРТ — по сферам производства и отраслям народного хозяйства (отраслевая специализация). Отсюда вытекает деление стран-экспортеров на индустриальные, сырьевые, аграрные и т. д.

2. Частное МРТ — специализация на отдельных видах готовой продукции и услуг (предметная специализация).

3. Единичное МРТ — специализация на изготовлении отдельных деталей, узлов, компонентов на стадиях технологического процесса (технологическая специализация). Это наиболее сложная и перспективная система, которая в растущей степени определяет взаимодействие национальных экономик в целом, а также отдельных корпорации и фирм.

В значительной степени единичное и частное МРТ осуществляется  в рамках единых корпораций, но действующих в разных странах (транснациональные корпорации).

Наряду с типами в экономической литературе выделяют и виды разделения труда. Это связано с тем, что данное явление существует не только в масштабах отдельной страны, но и в других сферах экономической деятельности. Исследователи данной проблемы отмечают наличие не одного, а нескольких видов разделения труда. Основными видами МРТ являются:

· между группами стран;

· межрайонное;

· внутрирайонное;

· внутриобластное;

· локальное.

В зависимости от того, в какой сфере происходит разделения труда, оно дифференцируется на отдельные виды

Международное разделение труда опирается на устойчивую и экономически взаимовыгодную специализацию отдельных стран по производству определенных видов продукции и ведет к взаимовыгодному обмену результатами производства между ними.

Роль каждой страны в мировом хозяйстве определяется рядом факторов:

1) природно-географическиё факторы;

2) технический прогресс (уровень НТП и технический потенциал);

3) социально-экономические условия (уровень экономического развития, демографического развития, религия, историческая направленность), общественно-политический строй. 

Международное  разделение труда носит объективный характер, возникая и развиваясь под воздействием определенных факторов производства.

Международное разделение труда и формы мировых хозяйственных связей (мировая торговля и т. д.) позволяют получить существенный экономический выигрыш, сократить затраты на единицу продукции. Страны участники МРТ получают экономическую выгоду в форме прибыли, используя благоприятные природно-климатические условия, сочетая факторы производства и приобретая в процессе материально-технического развития научно-технические, информационные, конкурентные преимущества.

Цель международного разделения труда заключается в установлении между странами прочных экономических связей с целью повышения эффективности национального хозяйства, поскольку участие стран в МРТ позволяет им на основе использования закона сравнительных преимуществ сконцентрировать свои усилия на производстве тех продуктов, для которых они имеют наилучшие конкурентные условия. Это позволяет в целом удовлетворять не только потребности внутри страны, но и потребности стран-партнеров.

Вопросами развития международной специализации производства занимались ведущие экономисты мира на протяжении нескольких столетий.

А. Смит еще в конце XVIII в. обосновал тезис, в соответствии с которым основой развития международной торговли служит различие абсолютных издержек производства. По А. Смиту, следует экспортировать те товары, издержки, на производство которых являются наименьшими в данной стране, а импортировать те товары, производство которых обходится дороже.

Взгляды А. Смита были дополнены Д. Рикардо, который сформулировал теорию сравнительных преимуществ. Согласно взглядам Д. Рикардо, каждой стране целесообразно специализироваться на производстве таких товаров, по которым она имеет сравнительно более низкие затраты труда и капитала. Использование принципа сравнительных преимуществ ведет к увеличению выпуска продукции во всем мире, а также к росту потребления в каждой стране. 

Место каждой страны в мировом хозяйстве и МРТ определяется совокупностью импортных потребностей и экспортных возможностей. В этой системе взаимосвязи экспорт-импорт ведущая роль принадлежит экспортным возможностям страны. Основными показателями, по которым можно судить о степени участия страны в МРТ, являются экспортная, импортная и внешнеторговая квоты.

1. Экспортная квота - количественный показатель, характеризующий значимость экспорта для экономики в целом и отдельных отраслей по тем или иным видам продукции. Рассчитывается как отношение стоимости экспорта к стоимости ВВП за соответствующий период в процентах:
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[image: image10.wmf]Импортная квота - количественный показатель, характеризующий значимость импорта для национального хозяйства и отдельных отраслей по различным видам продукции. Рассчитывается как отношение стоимости импорта к стоимости ВВП за соответствующий период в процентах:
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 EMBED Equation.3  [image: image12.wmf]
2. Внешнеторговая квота определяется как соотношение совокупной стоимости экспорта и импорта, деленной пополам, к стоимости ВВП в процентах:
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В современном мировом хозяйстве нет ни одного государства, которое не стимулировало бы экономические отношения с другими странами и не стремилось бы их поддерживать и расширять их постоянно. Международное и внутригосударственное разделение труда различаются своей масштабностью, количеством субъектов, участвующим в данных экономических процессах.

3.2 Специализация и кооперация – как основные формы МРТ.

Существуют две формы МРТ: 

1.  Международная специализация 

2.  Кооперирование производства.

1. Международная специализация — концентрация производства однородной продукции в одной или нескольких странах для удовлетворения не только своих потребностей, но и потребностей стран-партнеров.

В мировой практике выделяют следующие формы специализации:

производственная (межотраслевая, внутриотраслевая и внутрифирменная);

· территориальная (по странам и регионам, внутри регионов);

· предметная (более крупная — производство конкретных видов продукции, например Франция- косметика, Швейцария - часы.);

·  подетальная (более мелкая — производство деталей, узлов, полуфабрикатов);

· технологическая (производственные технологии, например сборка). 

Отрасли, участвующие в международной специализации, обладают следующими признаками:

· более высокий удельный вес такой отрасли в производстве данной страны по сравнению с ее долей в мировом производстве. Например, средний уровень сельскохозяйственного производства в мире составляет 7-10% мирового ВВП. А в ВВП Греции доля продукции сельского хозяйства - около 25%.;

· более высокая доля экспорта в данной отросли по сравнению с долей экспорта в других отраслях. Например, в России экспорт энергетических ресурсов составляет около 40% всего объема экспорта. Соответственно, ни одна другая  отрасль не имеет столь высокого показателя экспорта.

 Основным показателем уровня международной специализации отрасли является коэффициент относительной экспортной специализации (Коэс):
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С помощью Коэс  можно определить товары и отрасли, которые являются международно-специализируемыми для данной страны. Чем больше Коэс, тем более явной является международная специализация данной отрасли. И наоборот, чем ниже Коэс, тем меньше оснований считать данную отрасль (товар) международно - специализируемой.

2. Международное кооперирование. Международное кооперирование представляет собой объединение производственных комплексов двух или более стран в интересах выполнения единой производственной программы для технологического совершенствования производимой продукции. Международное кооперирование как процесс, включает в себя следующие признаки:

1. Предварительное согласование странами в договорном порядке условий кооперирования;

2. Регулирование производственной деятельности, включая процесс реализации выпускаемой продукции;

3. Наличие субъектов кооперирования (страны-участники, промышленные предприятия, фирмы).

Характерной особенностью международной специализации и кооперирования является согласование сторон о совместной деятельности по выпуску определенного вида продукции в договорном порядке, что  позволяют снизить капиталоемкость и сократить время на производство новых товаров. 

Все это позволяет сделать вывод о том, что как ни одна страна в мире, даже самая развитая, по экономическому потенциалу не может полностью удовлетворить свои внутренние потребности лишь собственными усилиями, так и ни одна гигантская фирма не может в современных условиях производить сама все необходимое для конечного продукта.

Таким образом, международное производственное кооперирование не только способствует эффективности производства, но и способствуют решению крупных международных программ за счет совместного сотрудничества. Такими программами являются международная космическая программа, изучение недр мирового океана и т.д.

Обобщая все выше сказанное, важно отметить, что международное разделение труда выступает не только как процесс обособления, но и как процесс объединения производственно-трудовой и научно-технической деятельности. Каждый независимый участник данного процесса получает свой экономический интерес, выгоду от участия в МРТ, поскольку он получает, во-первых, разницу между мировой и внутренней ценой вовлекаемых в производство товаров и услуг, а во-вторых, сокращает внутренние издержки производства за счет дешевого импорта.

3.3 Интернационализация хозяйственной жизни.

Интернационализация хозяйственной жизни возникает и формируется на международном разделении труда и специализации национальных экономик. Она означает выход процесса обобществления за рамки национальных хозяйств; свидетельствует о количественных и качественных изменениях, происходящих в экономических процессах и отношениях, придающих им международный характер.

Суть интернационализации хозяйственной жизни заключается не только в расширении и углублении обмена на международном уровне, но и в наличии таких производительных сил, которые уже не могут функционировать в рамках национальной экономики. Они перерастают в экономические связи и отношения внутри национальных хозяйств.

Итак, интернационализация — это процесс развития устойчивых экономических взаимосвязей между странами (на основе МРТ) и выхода воспроизводства за рамки национального хозяйства.

Причины интернационализации хозяйственной жизни:

1. Достигнут уровень МРТ, который выражается в настоящее время в углублении международной специализации (прежде всего, внутриотраслевой) стран и в дальнейшем развитии международной кооперации производства (особенно между транснациональными корпорациями).

2. Общемировая по своему характеру научно-техническая революция: развитие науки и техники в той или иной стране не может быть успешным в изоляции от других государств.

3. Открытость национальных экономик. Открытая экономика формируется на основе более полного вхождения страны в мирохозяйственные связи. Открытости экономик активно содействуют:

· ТНК, которые интенсивно развивали внутрифирменное разделение труда, давно вышедшее за национальные границы (на этой основе повышается степень открытости национальных экономик);

·  внешнеэкономическая стратегия государств: например, стимулирование экспортных производств; содействие кооперации с зарубежными фирмами; содействие притоку из-за рубежа капиталов, технологий, квалифицированных кадров.

4. Уровень развития всемирной инфраструктуры, особенно сети транспорта и коммуникаций, которые «сокращают» расстояния между различными регионами мира, максимально упрощают процесс общения между партнерами из разных стран.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Сущность международного разделения труда.
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Схема 2. Типы международного разделения труда.
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Схема 3. Интернационализация как фактор формирования мирового хозяйства.
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Тесты.
1. Специализация отдельных стран на определенных видах производственной деятельности — это:

а)
международная интеграция;

б)
международное кооперирование;

в)
международное разделение труда;

г)
международная концентрация производства.

2. Наиболее сложная и перспективная система МРТ, которая определяет взаимодействие национальных экономик в целом, а также отдельных корпораций и фирм — это:

а)
общее МРТ;

б)
частное МРТ;

в)
единичное МРТ;

г)
отраслевое МРТ.

3.
Основным побудительным мотивом участия страны в МРТ является:

а)
получение доступа к новым технологиям и знаниям;

б)
передел сфер влияния между странами;

в)
получение экономических выгод;

г)
доступ к источникам сырья и энергии.

4.
Основными причинами развития разделения труда странами являются:

а)
различия в природно-климатических условиях;

б)
использование информационных преимуществ;

в)
геополитические особенности положения страны;


г)
наличие различных факторов производства.


5.
Экономические выгоды от участия страны в МРТ заключаются в:

а)
получении новейшей информации о конкурентах;

б)
экономии национальных затрат на отказе от внутреннего производства товаров и услуг за счет их более дешевого импорта;

в) 
извлечении земельной ренты;

г)
 получении разницы (выгоды) между интернациональной и национальной стоимостью экспортируемых и импортируемых товаров и услуг.

6.
Процесс интернационализации означает: 

а) достижение определенной степени единства торговли, производства и кредитно-финансовой сферы национальных государств, входящих в мирохозяйственную систему, несмотря на наличие национальных границ;

б) формирование многоуровневой мировой системы хозяйственных связей, объединяющей отдельные страны в глобальный мировой комплекс;

в)
растущую связь и взаимозависимость отдельных национальных экономических систем;

г)
организацию единого экономического пространства;

д )
поиск и захват национальной экономикой своей «ниши» в мировой экономике;

е)
развитие устойчивых экономических связей между странами, выход воспроизводства за национальные границы.

7.
Интернационализация производства — это:

а)
переплетение факторов производства разной национальной принадлежности;

б)
переплетение предпринимательского капитала различной национальной принадлежности;

в) создание экономических интеграционных группировок;

г) деятельность ТНК;

д) слияние компаний;

Ответы на тесты.

1. в);   2. в);   3. в);   4. а) и г);   5. а), б) и г);   6. а), б), в), д) и е);   7. а), б),  в) и г);
Контрольные вопросы.

1. Что такое международное разделение труда (МРТ)?

2. В чем заключается сущность МРТ?

3. Что представляет собой теория сравнительных издержек производства?

4. В чем заключается целесообразность участия стран в МРТ? Почему такое участие выгодно для национальных хозяйств?

5. Каковы основные показатели развития МРТ?

6. Что представляет собой международная специализация производства?

7.  В чем суть международного кооперирования производства?

8. Что такое интернационализация?

9. Каковы основные причины, способствовавшие  интернационализации хозяйственной жизни в конце ХХ века?

Задание.

1. Международное разделение труда и его формы.

2. Вывоз предпринимательского капитала означает:

1) осуществление долгосрочных вложений в экономику зарубежных стран с целью получения прибыли;

2) перемещение за границу государственного, частного капитала и капитала международных организаций;

3) прямые и портфельные инвестиции в развитие производства других стран;

4) все вышеперечисленное.

3. Предположим, что страны А и Б производят два товара – велосипеды и теннисные ракетки; обе страны используют общую валюту. В таблице показаны затраты труда на производство двух товаров А и Б (часов на единицу выпуска).

	Страна

Товар
	А
	Б

	Велосипеды
	60
	120

	Ракетки
	30
	40


3.1 Какая страна обладает абсолютным преимуществом в производстве обоих товаров?

3.2 Рассчитайте для каждой страны альтернативные издержки производства велосипедов, выраженные в ракетках, и альтернативные издержки производства ракеток, выраженные в велосипедах. Какая страна обладает сравнительным преимуществом в производстве велосипедов?

3.3 Предположим, что международная торговля отсутствует. Каждая страна имеет 300 работников, занятых 40 часов в неделю. Первоначально в каждой стране половина работников занята в производстве велосипедов, а другая половина – в производстве теннисных ракеток. Рассчитайте объемы производства (ед. в неделю) велосипедов и ракеток в каждой стране и заполните таблицу.

	
	Страна А
	Страна Б
	Суммарно

	Велосипеды
	
	
	

	Ракетки
	
	
	



Теперь предположим, что начался процесс международной торговли. Специализация стран осуществляется следующим образом: страна, обладающая сравнительным преимуществом в производстве теннисных ракеток, выпускает только ракетки; другая страна производит велосипеды на уровне суммарного объема производства, имевшего место при отсутствии торговли, направляя оставшиеся трудовые ресурсы на выпуск ракеток. Рассчитайте объем производства (ед. в неделю) велосипедов и ракеток в каждой стране, заполните таблицу и покажите, какие выгоды могут иметь обе страны от международной торговли.

	
	Страна А
	Страна Б
	Суммарно

	Велосипеды
	
	
	

	Ракетки
	
	
	


Глава 4. Международная экономическая интеграция, ее сущность, цели и этапы.

4.1 Сущность и предпосылки международной экономической интеграции.

Качественно новым этапом интернационализации хозяйственной жизни является международная экономическая интеграция. Международная экономическая интеграция — это процесс хозяйственно-политического объединения стран на основе:

· развития глубоких устойчивых взаимосвязей и разделения труда между национальными хозяйствами;

· взаимодействия их воспроизводственных структур на различных уровнях и в различных формах.

На микроуровне этот процесс идет через взаимодействие капитала отдельных хозяйствующих субъектов (предприятий, фирм) близлежащих стран путем формирования системы экономических взаимоотношений между ними, созданием финансово-промышленных групп.

Финансово-промышленная группа — это единая целостная группа промышленных предприятий и компаний, научно-технических организаций, финансовых учреждений банковского и небанковского типа, которые объединяют свои капиталы для повышения конкурентоспособности продукции, выпускаемой входящими в их состав предприятиями, на основе разработки и внедрения товарных, технологических и кооперационных связей, учитывающих особенности организационных структур, и деловых, учитывающих особенности организационных стратегий каждого из участников, увеличения экспортного потенциала той или иной страны, поддержки и развития инновационной сферы и привлечения средств как отечественных, так и зарубежных инвесторов

В России подобные группы называются финансово-промышленными (ФПГ), а во многих развитых странах — финансовыми группами (ФГ).

Исторически финансовые группы возникли как семейно-региональные, семейные с привязкой к банковскому ядру, отраслевые с привязкой к промышленному или торговому ядру. Семейно-региональные финансово-промышленные группы получили широкое развитие в США, Великобритании Швеции и Германии.

На сегодняшний день, например,  в США получили распространение два основных типа финансовых групп, отличающихся между собой центром, вокруг которого выстраивается вся группа. В первом случае эти группы формируются вокруг банков на основе проникновения банковского капитала в промышленность, а во втором случае решающую роль играет внедрение промышленных фирм в банковское дело.

Для Германии характерной особенностью является то, что банки находятся в тесной  связи с промышленностью. В настоящее время финансовые группы, образованные вокруг «Дойче банка», «Дрезднер банка», «Коммерц-банка», контролируют основную часть германской промышленности, торговли, транспорта, сферы бытовых услуг, кредитной системы, других секторов германской экономики. Ядро финансовых групп, созданных на основе трех крупнейших банков, образуют несколько (от 3—5 до 10) банковских, промышленных, торговых, страховых и транспортных монополий, нередко проникающих и в другие сферы хозяйства.

Финансово-промышленные (финансовые) группы — активно растущая форма организации взаимодействия финансовых и промышленных организаций не только в странах современного мира, но и в нашей стране (Газпром, Лукойл, РАО «ЕЭС») В настоящее время деятельность финансово-промышленных групп регулируется Федеральным законом от 30 ноября 1995 г. № 190-ФЗ «О финансово-промышленных группах».

На макроуровне интеграция происходит на основе формирования экономических объединений государств и согласования национальных политик.

Бурное развитие межфирменных связей порождает необходимость межгосударственного регулирования, направленного на:

· обеспечение свободного движения товаров, услуг, капиталов и рабочей силы между странами в рамках данного региона;

· согласование и проведение совместной экономической, научно-технической, финансовой и валютной, социальной и оборонной политики.

В результате происходит создание целостных региональных хозяйственных комплексов с единой: валютой, инфраструктурой, стандартов, внешнеторговой политики, финансовыми фондами, общими межгосударственными органами управления. 

Международная экономическая интеграция развивается по следующим направлениям:
· интернационализация производительных сил

· интернационализация международного разделения труда;
· международное перемещение финансовых и производственных ресурсов,  обеспечивающее переплетение и взаимозависимость экономической деятельности в различных странах; развитие сферы услуг;
· международный обмен научно-техническими знаниями;

· международная миграция рабочей силы;
· международное сотрудничество, направленное на решение глобальных проблем современности

Движущей силой международной экономической интеграции являются фирмы, заинтересованные в достижении оптимального масштаба деятельности.

Организация международной экономической интеграции имеет

следующие преимущества для экономики:
1. Снижение издержек производства и сбыта товаров и услуг;

2. Расширение рынков сбыта, что создает предпосылки для оживления международной торговли;

3. Растущая емкость рынка, что позволяет увеличивать расходы на НИОКР;
4. Реорганизация товаров и услуг и, как следствие, оживление экономики.
Преимущества экономической  интеграции для её членов:

1. Отсутствие необходимости содержать торговые представительства в каждой стране;
2. Рост преимуществ узкой специализации экспорта за счет эффекта масштаба;

3. Рост степени ценовой конкурентоспособности за счет устранения тарифных и нетарифных барьеров.

Отрицательные последствия:
1. Для более отсталых стран это приводит к оттоку ресурсов (факторов производства), идет перераспределение в пользу более сильных партнеров.

2. Олигопольный сговор между ТНК стран-участниц, что приводит к повышению цен.

3. Эффект потерь от увеличения масштабов производства при очень сильной концентрации.
4.2 Формы международной интеграции.

Формы интеграционных процессов  многообразны. В своем развитии они постепенно усложнялись.

Выделяют следующие  основные формы:

1. Зона свободной торговли;

2. Таможенный союз;

3. Общий рынок;

4. Экономический и валютный союз.

Первые 3 формы международной интеграции в данном списке охватывают сферу обмена и организовывают равные условия для развития торговли и взаимных финансовых расчетов. Последняя же форма подразумевает организацию высокоразвитых, прочных, долговременных внешнеэкономических и политических связей между странами — членами договора

1. Зона свободной торговли - начальная форма экономической интеграции, при которой отменяются торговые ограничения и таможенные пошлины для стран - участниц, интеграционной группировки (иногда таможенные пошлины только снижаются). Основными положениями соглашений об организации зон свободной торговли являются:
· обязательства сторон не превышать в одностороннем порядке таможенные пошлины и не возводить новые торговые барьеры;
· возможность дополнительных соглашений, при которых стороны могут расширить на определенный срок при взаимосогласованных обстоятельствах сферу распространения защитных мер.

2. Таможенный союз — форма более близкого сотрудничества, для которой свойственны положения зон свободной торговли, а также установление единого таможенного тарифа и проведение единой внешнеторговой политики в отношении третьих стран. Основными принципами организации таможенного союза являются:
· скоординированная внешнеторговая политика в области таможенно-тарифных правил и процедур;
· более привлекательные условия для иностранных инвесторов;
· возможность введения единой конвертируемой валюты и  функционирования расчетной денежной системы.

При возникновении более высокого тарифа на товар по сравнению со средневзвешенным, страны-участники ограничивают внешние источники с целью развития внутрисоюзных ресурсов.

При возникновении тарифа на товар ниже средневзвешенного страны-участники ставят условия для усиления конкуренции с целью создания стимулов для отечественных производителей к изготовлению конкурентоспособной продукции.

Недостаток таможенного союза — ослабление уровня торговли со странами, не входящими в союз.

3. Общий рынок в качестве базы интеграционного процесса берет достижения таможенного союза. Но теперь единое экономическое пространство образуется не только для взаимного товарообмена. Оно вбирает в себя и передвижение всех факторов производства (капитала и рабочей силы).
Как показала жизнь, идеям общего рынка может препятствовать разнонаправленность национальных экономических политик. Разный предпринимательский режим (налоговые ставки, уровень банковского процента и т.д.) создает предпосылки для возможного перемещения капитальных активов из одной страны в другую. Предотвращение подобных нежелательных процессов, угрожающих национальной безопасности каждой из стран-участниц, стало возможным при согласовании их национальных экономических политик.

4. Экономический и валютный союз — высшая форма организации мировой экономической интеграции, при которой договоры о зоне свободной торговли, таможенном союзе и общем рынке дополняются соглашениями о проведении общей экономической и валютной политики, а также вводятся наднациональные институты управления интеграционным объединением 

Ярким примером экономического союза могут быть Соединенные Штаты Америки, где 50 штатов объединено в полный экономический союз с общей валютой и единым Центральным банком (Федеральная резервная система). Фискальная и монетарная политики, международная политика, военные расходы, пенсионное обеспечение, программы здравоохранения едины и обеспечиваются единым федеральным правительством. Другие аспекты жизнедеятельности американского социума (образование, культура, сохранение порядка) регулируются и финансируются штатами. Это позволяет удовлетворять местные специфические потребности штатов.

Экономическим союзом называет себя и Европейское сообщество. Оно в 2002 году ввело единую валюту — евро. В настоящее время происходит унификация социально-экономической, денежно-кредитной политики в этих странах. Этот процесс будет и дальше развиваться.

Обобщенная характеристика международных региональных объединений дается в таб. 1.2:

Таблица 1.2
Признаки международных региональных образований

	Формы интеграционных образований
	Свободная торговля внутри региона
	Единые тарифы и квоты к третьим странам
	Свободное движение факторов производства внутри региона
	Единая экономическая политика стран соглашения

	Зоны свободной торговли
	+
	-
	-
	-

	Таможенный союз
	+
	+
	-
	-

	Общий рынок
	+
	+
	+
	-

	Экономический союз
	+
	+
	+
	+


Таблица 1.3
Уровень развития интеграционных объединений
	УРОВЕНЬ
	НАЗВАНИЕ. ГОД СОЗДАНИЯ
	СТРАНЫ-ЧЛЕНЫ

	Преференциальное торговое соглашение способствовало

· снижению тарифных и иных барьеров во взаимной торговле;

· сохранению национальных тарифов в отношении третьих стран;
	Соглашение о партнерстве   и сотрудничестве между ЕС и странами бывшего СССР1994 г
	Россия, Украина.



	
	2. Соглашение об ассоциации с ЕС. 1991-1995 гг.
	Болгария, Чехия, Венгрия, Польша, Румыния, Словакия. Эстония, Латвия, Литва.

	Зона  свободной торговли (ЗСТ)


	Европейская Ассоциация свободной  торговли (ЕАСТ), 1960г 
	Дания, Швейцария Финляндия Исландия. Лихтенштейн Португалия, Норвегия, Швеция

 В 1972 г. из ЕАСТ вышли Великобритания и Дания, в 1986 г. Португалия, в 1995 Австрия. Финляндия, Швеция.

	
	2. Балтийская ЗСТ, 1993 г.
	Эстония. Латвия. Пития

	
	3.Вышеградская четверка. 1990 
	Венгрия, Польша, Чехия,

	
	4. Центрально-Европейская зона свободной торговли (ЦЕФТА). 1992г.
	Венгрия, Польша, Чехия. Словакия, Словения.



	
	5. Североамериканская зона свободной торговли, НАФТА, 1994г.
	Канада, Мексика, США

	
	6. Австралийско-новозеландское торговое соглашение о углублении экономических Связей, АНЦСЕРТА, 1983 г.
	Австралия. Новая Зеландия.



	
	7. Организация  Азиатско-тихоокеанского экономического сотрудничества, АТЭС, 1989г.


	21 страна-участница Азии, Северной  и  Южной Америки, Австралия, Бруней, Малайзия, Сингапур, Таиланд, Новая Зеландия, Индонезия,. Гвинея, Филиппины, Тайвань, Гонконг, Китай. Южная Корея,  Япония, США , Канада, Чили; с 1997г. Вьетнам, Перу,  РФ.

	Таможенный союз


	1. Центральноамериканский общий рынок (ЦАОР), 1961г.
	Коста-Рика, Сальвадор, Гватемала, Гондурас, Никарагуа

	
	2. Арабский общий рынок. 1964г.
	Египет, Ирак, Иордания, Ливия, Мавритания, Сирия, 

	Общий рынок


	1. Латиноамериканская ассоциация интеграции, ПАИ, 1960г.
	Аргентина, Боливия, Бразилия, Чили, Колумбия, Эквадор, Мексика, Перу, Уругвай , Венесуэла, Парагвай.



	
	2.Общий рынок Южного Конуса, МЕРКОСУР. 1991 г.
	Аргентина, Бразилия, Уругвай, Парагвай.

	
	3. Карибское сообщество и Карибский общий  рынок, КАРИКОМ, 1973г.
	Антигуа и Барбуда, Багамские острова, Барбадос, Белиз Доминика., Гренада, Гайана, Ямайка, Монтсеррат, Сент-Китс и Невис, Сент-Люсия, Сент-Винсент и Гренадины, Тринидад и Тобаго;

	
	4. Андская группа, 1969 г.
	Боливия, Колумбия. Эквадор, Перу, Венесуэла

	
	5.Совет сотрудничества арабских стран  Персидского залива, "нефтяная шестерка", 1981 г
	Бахрейн, Кувейт, Оман, Катар, Саудовская Аравия, ОАЭ.

	
	6. Ассоциация государств Юго-Восточной Азии, АСЕАН. 1967 г.
	Индонезия, Филиппины, Бруней, Сингапур, Малайзия, Таиланд, с 1995 г. Вьетнам.

	Экономический союз


	Европейское экономическое сообщество. ЕЭС, 1957 г.-, с -1993 г. - Европейский союз. ЕС.
	Австрия, Бельгия, Великобритания, Дания, Германия, Греция, Ирландия, Испания, Италия, Нидерланды, Португалия, Финляндия, Франция,

Швеция.

	
	Экономический союз, Бенилюкс, 1948 г.
	Бельгия, Нидерланды, Люксембург.

	
	3. Содружество независимых государств, СНГ, 1992
	Армения, Азербайджан, Беларусь, Грузия, Казахстан, Киргизия, Молдова, Россия, Таджикистан, Туркменистан, Украина, Узбекистан.

	
	4.Союз Арабского Магриба, 1989г 


	Алжир, Ливия, Мавритания, 

Марокко. Тунис.

	
	5. Западноафриканский экономический и валютный ЮЭМОА, 1994 г
	Бенин, Буркина-Фасо, Ивуар, Мали, Нигерия, Сенегал Того.



	
	6 Сообщество развития Юга Африки, САДК, 1973г.


	Ангола, Ботсвана, Лесото, Малави, Мозамбик, Намибия.

	
	7. Экономическое сообщество стран Западной Африки, ЭКОВАС. 1975г.
	Бенин, Буркина-Фасо, Зеленого Мыса, Кот-д'Ивуар, Гамбия, Гана, Гвинея, Бисау, Либерия, Мали,

Мавритания, Нигер, Нигерия, Сенегал, Сьерра-Леоне, 

	
	8 Экономическое сообщество стран Центральной Африки, КЭЕАС.
	11 стран-участниц


Западноевропейская интеграция.

Многоцелевой характер западноевропейской интеграции, отражающий противоречивые цели гарантирует прочность союзных связей, укрепляет социальную солидарность, обеспечивает стабильное развитие единой Европы. Западноевропейский «классический» вариант региональной интеграции представляет собой Европейское экономическое сообщество — Общий рынок с 1992 г. — Европейский союз.

ЕЭС было создано в 1957 году под патронажем Франции, Италии, Бельгии, Германии, Нидерландов, Люксембурга. С 1 января 1973 г. к «шестерке» присоединились Дания, Ирландия, Великобритания, в 1981 г. — Греция, в 1986 г. — Испания и Португалия, в 1995 г. — Австрия, Финляндия, Швеция. В настоящее время в состав ЕС входят 15 государств с общей численностью населения более 370 млн. человек.

Цель создания ЕЭС — постепенное устранение всех ограничений в торговле между странами-участницами, установление общего таможенного тарифа в торговле с развивающимися странами, ликвидация ограничений для свободного перемещения рабочей силы, капиталов и услуг, проведение общей политики в области развития экономики, унификация налоговой системы, создание валютного союза.

В целях их реализации были созданы: Совет Министров ЕЭС, Комиссия европейских сообществ (КЕС), Европейский Совет, в составе которого находится Европейский Суд и Парламент с целью постепенного перехода к политической интеграции. Тип организации общественной жизни, характерной для ЕС, выражается следующими принципами:

1) все системы народного хозяйства ориентированы на экономический рост, центр (его роль может исполнять государство или интеграционное объединение) формирует «здоровую» (а значит, конкурентную) экономическую среду, законодательно устанавливая «правила игры» для хозяйственных субъектов и контролируя макроэкономические пропорции. Приоритет отдается развитию ресурсов, которые даются не «от природы», а зависят от общества (новые технологии в промышленности, информатике и образовании, инновационная сфера, качественное развитие человеческого капитала через образование, здравоохранение и социальные программы). Повышается степень защиты природных источников благосостояния путем включения затрат на экологические мероприятия в издержки производства;

2) социальное партнерство, действительно, эффективно, если властные структуры чувствуют свою зависимость от избирателей, если представительство различных интересов на разных уровнях принятия решений не ограничивается декларированием позиций, а реально приводит к выработке решений на основе консенсуса. Конечно, для этого необходимы политическая культура, высокая активность профессиональных объединений и отдельных граждан, позволяющая основным странам-партнерам полностью осознать законные интересы друг друга и находить разумные компромиссы на основе взаимности. Частным, но убедительным примером является защита европейским законодательством социальных прав рабочих, легально прибывших из третьих стран, поскольку оно исходит из равенства прав на получение социальных благ, из необходимости их предоставления на недискриминационной основе по отношению к полноправным гражданам ЕС;

3)  высокий уровень проработанности решений, принимаемых Евросоюзом. Их инновационный характер обеспечивается глубокой концептуальной и информационной подготовкой, продуманностью организационной процедуры. 

Интеграция западноевропейских стран развивалась неравномерно, сопровождаясь острыми проблемами между отдельными странами и внутри всей региональной группировки. Одной из проблем ЕС является разный уровень хозяйственного развития стран и диспропорции экономической структуры в территориальном разрезе участников ЕС. Вторая региональная проблема ЕС — это экономически более слабые территории в пределах отдельных национальных хозяйств. Самые большие диспропорции в ЕС характерны для Италии, Великобритании, Франции. Экономика Италии обладает наибольшими диспропорциями во всем ЕС: высокоразвитый север менее развитый юг. Таким образом, экономическая дифференциация отдельных стран в значительной степени зависит от размеров менее развитых территорий в рамках отдельной национальной экономики.

Качественно новый этап в развитии западноевропейской интеграции — это Маастрихтские (Нидерланды) соглашения (февраль 1993 г). Маастрихтские соглашения предоставили ЕС следующие функции:

· создание и управление единое валютой;

· усиление единой экономической политики;

· основание и защита единого рынка на принципах свободной и справедливой конкуренции;

· перераспределение средств между богатыми и бедными регионами;

· поддержание законности и правопорядка;

· управление единой внешней политикой, включая вопросы безопасности, общей обороны и т.д. 

Таким образом, главным достижением западноевропейской интеграционной группировки (ЕС) с 1957—1992 гг. является создание таможенного союза (отмена пошлин и других ограничений в торговле между членами союза и единый «внешний тариф» по отношению к «третьим странам»), далее — унификация хозяйственного законодательства, создание полномасштабного «единого рынка» со свободным перемещением капиталов, услуг и рабочей силы.

Североамериканская интеграция.

Своеобразно протекает региональный интеграционный процесс между США и Канадой. Прежде всего, интеграция в Северной Америке развивается на частно-корпоративной основе, в то время как в Западной Европе это развитие базируется на государственно-корпоративной основе, путем создания наднациональных институтов (отсюда — определение интеграции как институциональной). Основа такой специфики в регионе Северной Америки — высокий уровень взаимопереплетения и взаимопроникновения капиталов двух стран, интегрирующих две национальные экономики в единый народнохозяйственный комплекс. Здесь, например, давно существует свободный режим движения капиталов между двумя странами, свободная миграция населения и рабочей силы.

Поскольку характер и направления интеграции с самого начала определяли мощные американские корпорации и их канадские филиалы, превратившиеся в послевоенные десятилетия в ТНК, они вполне обходились без сложного и громоздкого наднационального механизма, регулирующего интеграционный процесс. Преобладающая роль ТНК в континентальной экономической интеграции неоспорима, как и очевидный выигрыш от этого крупного бизнеса США. Американские корпорации еще с 60-х годов стремились расширить двустороннюю интеграцию, сделав ее трехсторонней, то есть континентальной, за счет «включения» Мексики.

В 1992 г. эта долгосрочная задача была достигнута — был подписан договор, который призван в будущем объединить США, Канаду и Мексику в общий североамериканский рынок (НАФТА) с населением в 1997 г. порядка 410 млн человек. Договор предусматривает постепенное снижение и к концу столетия полную ликвидацию таможенных ограничений во взаимной торговле. Но и до возникновения НАФТА эта торговля, либерализированная на двустороннем уровне, шла очень интенсивно. Канада — первый, а Мексика — третий по значению рынок для США (на втором месте — Япония). Осо​бенно бурно прогрессируют экономические связи между США и Мексикой: в 1992 году Мексика стала вторым по значению потребителем промышленных товаров из США.

Идет своего рода процесс «выравнивания» взаимопроникновения крупного капитала на всей территории североамериканского континента. В этом смысле континент в целом становится одним из трех экономических центров, способным абсолютно доминировать над двумя другими центрами силы (Западной Европой и Японией).

Американские экономисты моделируют создание самодостаточного панамериканского торгового блока протяженностью от Аляски до Огненной Земли. Интерес к Латинской Америке подкрепляет то обстоятельство, что именно страны в Южном полушарии демонстрируют самые высокие темпы экономического роста и, по прогнозам, сохранят эти темпы в ближайшие годы. Экономический рост в 1992-1998 гг. предполагается примерно 9 %. Экспансия в южном направлении вовсе не означает снижение активности США, на других рынках. Крупнейший в мире экспортер, США после нескольких лет относительного спада восстанавливает свою конкурентоспособность. Этому помогли снижение курса доллара (почти на треть с 1985 года), улучшение качества товаров, некоторое снижение традиционной дороговизны рабочей силы и радикальные перемены в мышлении американских менеджеров. Если их старшее поколение направляло основные усилия на обширный внутренний рынок, принижая значение экспортного фактора, то теперь внимание товаропроизводителей все больше обращено к внешнему рынку. Например, такие гиганты, как «Дженерал электрик», «Боинг», «Дженерал моторс» и многие другие корпорации, более трети своих доходов зарабатывают за пределами США.

Интеграционные процессы в Латинской Америке.

Латиноамериканский континент на протяжении многих десятилетий развивался преимущественно на побережье, в силу ряда причин страны имели сильную раздробленность, в том числе:

1) историческое прошлое, природно-географические условия и рельеф (Кордильеры, экваториальные леса), отсутствие транспортной сети значительно отличает данный регион от компактной территории Западной Европы;

2) изначально, на низком уровне находился взаимообмен, внутренние национальные экономики не дополняли друг друга, а были ориентированы на экспорт;

3) переход многих латиноамериканских стран к модели открытой экономики с целью модернизации ее структуры, увеличения объемов экспорта не принес особых успехов, так как основным ассортиментом экспортной продукции были сырье и материалоемкое производство;

4) значительный объем внешнего долга, низкие цены на сырье и материалы на мировых рынках также не способствовали значительным финансовым инвестициям. 
В настоящее время в этом регионе осуществляется ряд двусторонних проектов в области региональной интеграции. Например, Чили с Венесуэлой подписали договор о свободной торговле в 1992 году, Чили с Мексикой — в 1991 году. 

Однако помимо двусторонних соглашений были подписаны соглашения субрегионального характера. В 1991 г. был создан Общий рынок стран южного Конуса (МЕРКОСУР) между Аргентиной, Бразилией, Парагваем и Уругваем, на долю которых приходится 45 % населения Латинской Америки, 50 % ее ВВП, 30 % внешнеторгового оборота. Создание этой интеграционной группировки привело к быстрому росту внутрирегионального торгового оборота стран-членов МЕРКОСУР.

Существует также и Центральноамериканский общий рынок (ЦАОР), который был основан в 1960 г. Гватемалой, Гондурасом, Коста-Рикой, Никарагуа и Сальвадором. Несмотря на то, что в результате войны и кризиса в 80-е годы данный союз распался, в 1992 г. пять членов ЦАОР подписали соглашение о создании зоны свободной торговли с Мексикой к 1996 г., с Венесуэлой и Колумбией — к концу столетия.

В 1973 г. было основано Карибское сообщество (КАРИКОМ), объединяющее ряд англоязычных стран (Гренада, Доминика, Монтсеррат, Тринидад и Тобаго, Ямайка, Сент-Люсия и др.). Основная цель данного сообщества — создание Общего рынка и Валютного союза, крупнейшим торговым партнером которого является США.

В условиях экономического развития латиноамериканских государств можно выделить следующие предпосылки:

1) растущая конкуренция в торговле, рост доходов от инвестиций и новых технологий, а также создание более крупных и открытых рынков.

2) либерализация внешней торговли, введение единых тарифов, снятие нетарифных ограничений, а также возможности для подписания двух- и многосторонних соглашений о либерализации торговли.

3) создание в 1960г. договора «Монтевидео» (столица Уругвая) о создании зоны свободной торговли, включающей страны - члены латиноамериканской интеграции (ЛАЙ). Согласно данному договору была создана жесткая тарифная система, зачастую неэффективная с точки зрения режима наибольшего благоприятствования для всех стран ассоциации. Через 20 лет данный договор был пересмотрен в сторону постепенного снижения таможенных тарифов по региону.

Улучшение политической жизни региона и отдельных стран в результате углубления и расширения процесса демократизации нацеленного на смягчение конфликтных ситуаций на континенте.

В активизации интеграционных процессов в Южной Америке большую роль играет МЕРКОСУР, являющийся в настоящее время крупнейшим интегрированным рынком Латинской Америки, на долю которого приходится 40 % иностранных инвестиций, 50 % совокупного ВВП и 33 % объема внешней торговли континента. Данный рынок предусматривает создание ЭСТ, включающий в себя свободное перемещение капиталов, рабочей силы, введение единого тарифа, создание таможенного союза, координация политики в области промышленности, сельского хозяйства, транспорта, валютно-финансовой сфере.

С 1 января 1995 г. на внешних границах рынка действуют общие таможенные тарифы на импорт из третьих стран, благоприятствующие росту внешнеторгового оборота региона.

Таким образом, МЕРКОСУР выступает в роли стабилизатора экономики стран блока, поскольку осуществляет регулирование тарифной политики с целью снижения темпов инфляции за счет увеличения импорта. Однако еще остаются нерешенными проблемы в рамках альянса — в частности, это слабость транспортной инфраструктуры, валютное регулирование, унификация налогообложения и т.д.

Азиатско-тихоокеанская экономическая интеграция.

Азия, особенно тихоокеанский регион в настоящее время отличается достаточно высокими темпами развития, о чем свидетельствуют высокий уровень жизни населения, рост среднедушевых доходов, улучшение социальных условий.

Форум «Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество» (АТЭС) образован в ноябре 1989 года. В настоящее время участниками Форума является 21 страна (экономика): Австралия, Бруней, Вьетнам, Гонконг (как особая зона Китая), Индонезия, Канада, КНР, Республика Корея, Малайзия, Мексика, Новая Зеландия, Папуа-Новая Гвинея, Перу, Россия, Сингапур, США, Таиланд, Тайвань, Филиппины, Чили, Япония. 
В странах — членах АТЭС проживают более 2,5 млрд. человек, совокупный валовой внутренний продукт этих стран превышает 18 трлн. долл... На их долю приходится более 47 % мировой торговли.

В рамках АТЭС вырабатываются и реализуются региональные правила ведения торгово-экономической, научно-технической и инвестиционной деятельности. Проблематикой конкретных направлений экономического взаимодействия в АТЭС занимаются: Комитет по торговле и инвестициям, Экономический комитет, Комитет по вопросам бюджета и управления, Подкомитет по экономическому и техническому сотрудничеству, подкомитеты по таможенным процедурам и т.д.

Деятельность в АТЭС направлена на обсуждение и поиск согласованных решений по следующим направлениям:

1) достижение выгод от глобализации и новой экономики. Ведется работа по расширению экономического и технологического сотрудничества путем принятия индивидуальных планов действий в этой сфере, изучаются возможности расширения применения цифровых технологий и обеспечения их доступности для всех стран, развития человеческого потенциала, внедрения новейших методов корпоративного управления;

2) продвижение либерализации торговли и инвестиций. Расширяется применение методов упрощения торговых процедур для повышения эффективности торговли, ведется работа по улучшению инвестиционного климата в регионе, принимаются меры по поддержке многосторонней торговой системы и подготовке нового раунда торговых переговоров в рамках Всемирной торговой организации;

3)  поддержание устойчивого экономического роста;

4) предусматривается расширение сотрудничества в финансовой сфере, проведение диалога по макроэкономической политике для обеспечения большей предсказуемости экономического развития стран региона, содействие структурным реформам в интересах развития конкурентоспособных отраслей промышленности.

Высшим органом АСЕАН являются встречи глав государств и правительств. Руководящим и координирующим органом Ассоциации служат ежегодные совещания министров иностранных дел (СМИД) 
В АСЕАН действуют 11 специализированных комитетов. Всего в рамках организации ежегодно проводится свыше 300 мероприятий.

Юридической базой взаимоотношений стран АСЕАН является Договор о дружбе и сотрудничестве в Юго-Восточной Азии (Балийский договор) 1976 года. В настоящее время страны-члены АСЕАН разработан механизм возможного присоединения к Договору внерегиональных государств, включая Россию, которая неизменно заявляет о своем позитивном отношении к этому документу.

Внешнеполитическая деятельность Ассоциации определяется, в первую очередь, концепцией превращения Юго-Восточной Азии в зону мира, свободы и нейтралитета (ЗОПФАН). Важным компонентом ее реализации считается заключение в 1995 г. Договора о создании в Юго-Восточной Азии зоны, свободной от ядерного оружия, который вступил в силу в марте 1997 года. Страны-члены АСЕАН постоянно ведут переговоры с ядерными державами, в том числе с Россией, по доработке текста Протокола об их присоединении к Договору.

В экономической области страны АСЕАН проводят линию на интеграцию и либерализацию в регионе Юго-Восточной Азии. Базой для сотрудничества в этой сфере являются Соглашение о создании Зоны свободной торговли АСЕАН (АФТА). Схема промышленного сотрудничества (АИКО) и Рыночное соглашение о создании Зоны инвестиций в АСЕАН (АИА).

Интеграционные процессы в Арабских странах.

Проявляют растущий интерес к интеграции, тесному взаимовыгодному сотрудничеству и арабские государства Персидского залива. С 1981 года был создан и функционирует поныне Совет по сотрудничеству ряда арабских Государств, включающий Саудовскую Аравию, (Кувейт, Катар, Бахрейн, Объединенные Арабские Эмираты, Оман, иначе называемых «нефтяной шестеркой»).

В настоящее время в странах арабского региона функционирует целый ряд региональных интеграционных соглашений на двусторонней основе. Общей главенствующей организацией для всех арабских государств является ЛИГА арабских стран со штаб-квартирой в Каире. Семь государств Африки (Алжир, Египет, Ливия, Маврикий, Марокко, Сомали, Тунис) являются членами Арабского валютного фонда (АВФ), что, в частности, объясняется их причастностью к мусульманской религии.

Основными задачами АВФ в валютной сфере являются стабилизация обменных курсов валют стран-участниц и создание условий для их взаимной обратимости, устранение в рамках организации валютных ограничений, создание механизма взаимных расчетов, а также единой валюты. Расчетной единицей АВФ является арабский динар.

АВФ был создан в целях расширения торговли между нефтедобывающими и другими арабскими странами и оказания положительного воздействия на интеграционные процессы на всем континенте благодаря значительному количеству входящих в него африканских государств.

Различные интеграционные формирования, созданные под влиянием АВФ концентрируются в трех районах: Союз арабского Магриба (Алжир, Ливия, Мавритания, Марокко, Тунис); район Персидского залива — Объединенные Арабские Эмираты и Саудовская Аравия; Совет Арабского сотрудничества (Египет, Ирак, Иордания, ЙАР).

Интеграционные процессы в Африканском регионе.

Если сравнивать африканский регион с другими регионами даже развивающегося мира, то особых успехов в области интеграции в странах Африки нет. Однако африканские страны осознали, что только объединив усилия, они способны занять достойное место в новом миропорядке, который характеризуется экономической глобализацией и формированием новых центров в многополюсном мире.

Концепция африканского единства зародилась в рамках панафриканского движения задолго до получения странами Африки независимости. В начале 60-х континент разделился на два лагеря: сторонников ускоренной интеграции и создания Соединенных Штатов Африки и тех, кто поддерживал теорию «Африки отечеств» — укрепления государственного суверенитета. Нелегкого компромисса достигли в мае 1963 года, когда была создана ОАЕ. Организация, имевшая только консультативный статус, постоянно сталкивалась с финансовым дефицитом и была фактически не в состоянии наладить процесс всеафриканской интеграции. В отличие от ЕС или АСЕАН, где экономическое и культурное взаимодействие повлекло за собой необходимость институционализации и политического диалога, интеграция в Африке идет сверху. Кроме того, здесь нет крупного государства или нескольких государств, которые могли бы стать движущей силой объединения, как Россия в СНГ или Франция и Германия в ЕС. До второй половины 90-х стратегия ОАЕ заключалась в поддержке региональных объединений — таких, как Экономическое сообщество западноафриканских государств (ЭКОВАС) или Сообщество развития Юга Африки (САДК), где немалую роль в качестве лидера может сыграть в данном регионе ЮАР (как сильная и экономически развитая страна). Подписание в 1991 году Договора об Африканском экономическом сообществе (АЭС) создало предпосылки не только для успешного функционирования Общего рынка, но и для более тесного политического сотрудничества.

Для африканского континента создание полноценного Африканского союза будет означать следующее.

Во-первых, появятся коллективные органы, которые консенсусом или большинством голосов смогут принимать решения прямого действия, обязательные на территории государств-членов. Прежде всего, это важно для предотвращения и урегулирования конфликтов (Африка — единственная часть света, где число конфликтов неуклонно возрастает). До сих пор страны слепо следовали принципу невмешательства во внутренние дела, для миротворчества не хватало ни средств, ни политической воли. А всякий конфликт приводил к тому, что между членами ОАЕ, поддерживающими разные стороны, возникали глубокие противоречия.

Во-вторых, перспективы создания к 2030 году Общего рынка стран Африки (включая экономический и валютный союзы), как это и было предусмотрено Договором 1991 года, станут более реальными.

В-третьих, африканские государства смогут в большей степени координировать свою внешнюю и внутреннюю политику, выступая с единых позиций по различным международным вопросам. Это значительно повысит политический вес Африки в системе международных отношений.

Таким образом, на новом этапе развития Африка возвращается к идеям прошлого. Но в отличие от начала 60-х главной проблемой является не индивидуальная независимость государств, а обеспечение политической и экономической независимости и стабильности всего региона. 

В настоящее время наиболее значимые из них сегодня – это Евросоюз. НАФТА, АСЕАН, СНГ. Другие интеграционные группировки пока прошли в своем развитии первый и частично второй этапы, о чем свидетельствуют данные табл. 1.4.

Таблица 4.3
Доля внутрирегионального экспорта в общем экспорте стран-участниц, 1990-2002 гг., %
	Наименование группировки
	1990
	1991
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	2000
	2002

	Европейский союз
	59,0
	58,7
	59,5
	56,2
	56,8
	63,5
	62,8
	62,1
	62,5
	62,4
	61,6

	НАФТА
	41,4
	42,2
	43,7
	45,8
	48,0
	46,2
	47,6
	49,1
	51,0
	55,7
	56,5

	Меркосур
	8,9
	11,1
	14,0
	18,5
	19,2
	20,3
	22,7
	24,8
	24,8
	21,0
	11,5

	АСЕАН
	18,7
	19,3
	19,1
	20,0
	22,7
	23,0
	22,9
	22,1
	20,6
	24,0
	24,0

	Андское сообщество
	3,8
	5,8
	7,8
	9,8
	10,5
	11,8
	10,4
	10,0
	10,0
	8,9
	10,2


В последние 10 лет интернационализация подошла к глобализации.

4.3 Проблемы экономической интеграции России  в мировое сообщество.

Для России распад СССР означал огромные геополитические потери и существенное ухудшение возможности ее взаимодействия с МХ. Россия оказалась отодвинутой в глубь Евразийского материка, лишилась половины морских портов (и, что важно, многих незамерзающих) 

В настоящее время железнодорожные, автомобильные магистрали, трубопроводы, воздушные авиатрассы РФ на запад и юг проходят по территории иностранных государств. Все это существенно ухудшает экономическую ситуацию для России и значительно осложняет интеграционные процессы с МХ.

Ситуация осложнена в этом смысле еще и внутренними причинами. Основные производственные фонды России длительное время не обновлялись (особенно их активная часть — машины и оборудование). Это приводит к производству низкоконкурентных товаров, с которыми на внешний рынок выходить бесполезно.

В условиях дефицита свободных финансовых ресурсов внутри страны важнейшим фактором в сфере Внешнеэкономической деятельности России стало зарубежное заимствование финансовых средств — иностранное инвестирование. С точки зрения долгосрочных перспектив РФ обладает значительной привлекательностью для иностранных инвесторов. Исходя  из этого, Россия предприняла ряд действий для вхождения в международные финансовые организации. В 1992 г  присоединилась к Международному валютному фонду (МВФ), Мировому банку (МБ), Международной финансовой корпорации (МФК). Россия заняла место СССР в Европейском банке реконструкции и развития (ЕБРР), учрежденном в 1991 г. специально для содействия реформам в странах Восточной Европы.

Российская экономика постепенно эволюционирует в сторону экономики рыночного типа, возрастает воздействие рыночных факторов на производство и поведение хозяйствующих субъектов.

Данное обстоятельство изменило отношение к России со стороны ряда ведущих стран мира, хотя кризисное состояние экономики России не приблизило ее к ведущим промышленно развитым странам (скорее отодвинуло к развивающимся, что особенно заметно на фоне динамичного развития НИС).

Доля России в мировом экспорте и импорте продолжает оставаться на очень низком уровне. С целью изменения данной ситуации Россия в течение.

1995—1998 гг. активно начала решать проблему ее вступления во Всемирную Торговую Организацию (ГАТТ/ВТО), что значительно облегчило бы межгосударственные торговые операции России в части снижения издержек реализации товаров и внедрения на мировые рынки.

Включение России в МРТ и Мировую экономику является необходимым условием ее превращения в демократическое государство с рыночным хозяйством.

Особое значение для решения этой задачи имеет развитие экономических связей со странами Западной Европы. В 1994г. между РФ и ЕС было подписано Соглашение о партнерстве и сотрудничестве сроком на 10 лет и условием пролонгации. В Соглашении были зафиксированы основные принципы свободы движения товаров, услуг и капиталов 

В последние годы Россия прилагает значительные усилия к расширению взаимодействия со странами Азиатско-Тихоокеанского  региона (АТР).

В рамках сотрудничества со странами АТР (не на двусторонней  основе) Россия сможет эффективнее решать такие проблемы, как развитие морского, трубопроводного, авиа - и железнодорожного транспорта, создание системы телекоммуникаций, расширение экспорта своей машиностроительной и военно-технической продукции в страны Юго-Восточной Азии и ряд других проблем.

Весьма перспективны экономические и научно-технические взаимосвязи России и Китая, который в последние годы превратился в одного из крупнейших внешнеэкономических партнеров России — и как потребитель российской промышленной продукции, и как поставщик товаров легкой промышленности. Многие ученые, российские и западные экономисты отмечают, что, обладая определенным набором конкурентных преимуществ, Россия может стать активным участником глобализационных процессов.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Международная экономическая интеграция, ее сущность, цели и этапы.
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Схема 2. Стадии развития международной экономической интеграции.
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Схема 3. Стадии интеграции и их характеристика.

	Стадии интеграции
	Характеристика

	
	Взаимное уменьшение ограничений в торговле
	Отмена ограничений в торговле
	Общие внешнетор​говые ограничения
	Свободное движение факторов производства
	Гармоничная фискальная политика
	Единая макрополитика и общие органы для ее проведения

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Преференциальное торговое соглашение
	X
	
	
	
	
	

	Зона свободной торговли
	X
	X
	
	
	
	

	Таможенный союз
	X
	X
	X
	
	
	

	Общий рынок
	X
	X
	X                                X
	
	

	Экономический союз
	X
	X
	X                                X
	X
	

	Политический союз
	X
	X
	X                                 X
	X
	X


Схема 4. Наиболее значимые интеграционные экономические организации в основных регионах мирового хозяйства.
	№
п/п
	Наименование интеграционного блока
	Кол-во стран-участниц
	Год создания

	1
	Европейский Союз (ЕС). Первоначально -Европейское экономическое сообщество (ЕЭС).
	25
	1958/1992

	2
	Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ)
	4
	1960

	3
	Зона свободной торговли в Центральной Европе (СЕФТА)
	7
	1992

	4
	Содружество независимых государств (СНГ)
	12
	1991

	5
	Черноморское экономическое сотрудничество
	11
	1992

	б
	Североамериканское соглашение о свободной торговле (НАФТА)
	3
	1994

	7
	Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС)
	21
	1989

	8
	Ассоциация государств Юго-Восточной Азии (АСЕАН)
	10
	1967

	9
	Ассоциация регионального сотрудничества Юго-Восточной Азии (СААРК)
	7
	1985

	10
	Латиноамериканская ассоциация интеграции (ЛАП, ранее ассоциация свободной торговли - ЛААСТ).
	11
	1980/1960

	11
	Андская группа (Андскнй пакт)
	5
	1969

	12
	Карибское сообщество и Карибский общий рынок
	14
	1973

	13
	Общий рынок стран Южного конуса (МЕРКОСУР)
	4
	1991

	14
	Экономическое сообщество государств Западной Африки (ЭКОВАС)
	16
	1976

	15
	Общий рынок Восточной и Южной Африки (КОМЕСА)
	20
	1994

	16
	Южноафриканское сообщество развития (САДК)
	11
	1992

	17
	Таможенный и экономический союз Центральной Африки (ЮДЕКА)
	6
	1966

	18
	Совет арабского экономического единства (САЭЕ)
	12
	1964

	19
	Совет сотрудничества арабских государств Персидского залива (ССАГПЗ)
	6
	1981


Тесты.

1. Согласование национальных экономических политик интегрирующихся стран и формирование ими соответствующих межгосударственных экономических объединений — это:

а) микроуровень интеграционного процесса;

б) макроуровень интеграционного процесса.

2. Формой МЭИ не является:

а)
зона свободной торговли;

б)
таможенный союз;

в)
общий рынок;

г)
двустороннее торговое соглашение.

3. Основными результатами МЭИ являются:

а)
образование целостных межгосударственных хозяйственных комплексов;

б)
наличие наднациональных или межгосударственных институтов управления;

в)
наличие единой валютной системы;

г)
стирание национальных границ;

д)
единая религиозно-ритуальная система;

е)
единая социально-экономическая инфраструктура;

ж)
общие финансовые фонды.

4. Выделите основные формы международной экономической интеграции в порядке возрастания степени интеграционного процесса:

1) общий рынок;

2) таможенный союз;

3) синдикат;

4) международное торговое объединение;

5) зона свободной торговли;

6) экономический и валютный союз.

5. Отметьте примеры интеграционных группировок:

а)
УЕФТА. ЕС, НАФТА, МЕРКОСУР, АСЕАН, КАРИКАН;

б)
ЭКО, СААРК, АОР;

в)
ЛАИ, ЦАОР, ОПЕК, АТЭС;

г)
ЛАТ. САС.

6.
Зона свободной торговли — это:

а) специально выделенная часть территории страны с льготным таможенным, валютным, налоговым, визовым и трудовым режимами;

б) 
установление режима свободной торговли для товаров национального происхождения с постепенным снижением до полной отмены таможенных тарифов, квот, ограничений, изъятий;

в)неприменение во взаимной торговле двойного или дискриминационного налогообложения;

г)
согласование условий применения тарифных преференций и ставок таможенных тарифов в торговле.

7.
 Национальная территория или ее часть, на которой в соответствии с законодательством установлен льготный налоговый режим для иностранных компаний-нерезидентов, зарегистрированных соответствующим образом, — это:

а)
зона свободной торговли;

б)
оффшорная зона;

в)
технополис;

г)
«силиконовая долина».

Ответы на тесты.

1. а).   2. г).   3. а), б), в), е) и ж).   4. а), б), д) и е).   5. а).   6. а).   7. б).   

Контрольные вопросы.

1. В чем сущность международной экономической интеграции?

2. В чем  проявляются преимущества  от участия страны в интеграции?

3. Каковы современные формы международной экономической интеграции?

4. Какие существуют региональные интеграционные блоки в мире? 

5. Каковы цели региональных интеграционных блоков?

6. Какие существуют проблемы  экономической интеграции России в мировом сообществе?

7. Какие результаты были достигнуты совместно странами ЕС к настоящему моменту?

Задание.

1. Экономическая интеграция и ее основные этапы.

2. Найти соответствие между категориями и их содержанием:

	1) миграция рабочей силы;

2) иммиграция;

3) эмиграция;

4) миграционное сальдо;

5) «утечка мозгов»;

6) валовая миграция.
	1) выезд трудоспособного населения из данной страны за ее пределы;

2) перемещение, переселение трудоспособного населения, вызванное причинами экономического характера;

3) разность между количеством людей, переселившихся за пределы данной страны, и количеством людей, переселившихся в данную страну из-за ее пределов;

4) эмиграция высококвалифицированных специалистов, преимущественно из развивающихся в высокоразвитые страны;

5) сумма числа иммигрантов и эмигрантов для данной страны;

6) въезд трудоспособного населения в данную страну из-за ее пределов.


3. В стране А рабочий может произвести за 1 день 6 м. шелка или 1 кг. масла. В стране Б рабочий может изготовить за 1 день 2 м. шелка или 4 кг. масла.

3.1 Каковы относительные цены в странах при отсутствии торговли?

3.2 Что будет производить страна после установления торговых отношений?

3.3 В каких пределах могут колебаться мировые цены после установления торговых отношений между странами?

3.4 Если предположить, что до установления торговых отношений рабочий в стране А производил в день 4 м шелка и 1,3 кг масла, а в стране Б соответственно 0,5 м шелка и 3 кг масла, то каким будет общий прирост производства шелка и масла в результате специализации стран на выпуске относительно более дешевых продуктов?
Глава 5. Глобализация. Транснационализация. Транснациональные компании (ТНК).

5.1 Глобализация мирового хозяйства.

Глобализация мирового хозяйства - это современная всемирная стадия интернационализации хозяйственной жизни, в рамках которой международное хозяйство приобретает качественно новые характеристики хозяйства:

· возрастание целостности хозяйственной жизни;

· взаимозависимость национальных хозяйств;

· усиление тенденции к гомогенизации (однородности) хозяйственной жизни;

· финансовая глобализация.

Международное хозяйство превращается из более или менее целостной экономической системы в единый экономический механизм, связанный единой финансовой системой, планетарной информационной сетью, структура сбыта.

Глобализация — усиление взаимозависимости мировых экономик, превращение мирового рынка в единый механизм, функционирующий по единым законам.

Этапы глобализации

	1-й этап-1890-1920 гг.
Главная цель - эксплуатация природных ресурсов на территориях, находящихся под контролем стран -экспортеров капитала (метрополий), прямые инвестиции которых искали наиболее прибыльного вложения. Захват источников сырья
2-й этап - 1920-1970 гг.
Экспорт капитала в форме прямых инвестиции был направлен на перемещение в другие страны (как правило, развивающиеся) тех товаров и услуг, которые завершили фазу быстрого роста странах - экспортерах капитала, т.е. в промышленно развитых странах. Захват рынков сбыта

3-й этап (современный) - с 1970 г.
Промышленно развитые страны не столько желают приобрести природные ресурсы или рынки сбыта, сколько руководствуются следующими целями:

· рационализировать структуры инвестиций;

· воспользоваться преимуществами глобальной или региональной международной экономической интеграции;

· приобрести дополнительные технологические, организационные или рыночные возможности. 

Чтобы более эффективно обеспечивать, сохранять я повышать глобальные конкурентные позиции и укрепиться ни наиболее быстро растущих рынках



Особенно сильно процессы глобализации стали проявляться с 80-90-х гг.

В основе предпосылок и движущих сил глобализации мировой экономики лежат следующие факторы:
1. Экономический. Огромная концентрация и централизация капитала, рост крупных корпораций, в том числе компаний и финансовых групп, которые в своей деятельности все больше выходят за рамки национальных границ, осваивая мировое экономическое пространство;

2. Политический. Государственные границы постепенно утрачивают свое значение, становятся все более прозрачными, дают все больше возможностей для свободы передвижения всех видов ресурсов;

3. Технический. Средства транспорта и связи создают невиданные прежде возможности для быстрого распространения идей, товаров, финансовых ресурсов,
4. Информационный. Появление Интернета, мобильной связи, совершенствование всемирных коммуникационных сетей; 

5. Общественный. Ослабление роли традиций, социальных связей и обычаев способствует  мобильности людей  в  географическом, духовном и эмоциональном смысле. 

К движущим силам глобализации относят:

· конференция Европейских сообществ в Люксембурге в 1985 г., которая приняла Европейский акт (вступил в силу в 1987г.), провозгласивший свободу в международном движении товаров, людей, услуг и капитала;

· конференция Генерального соглашения о тарифах и торговле (ГАТТ) в Пунта дель Эсте в 1986 г., открывшая Уругвайский раунд переговоров (главным образом о снижении тарифов и других ограничений в торговле), который продолжался 8 лет;

· воссоединение Германии;
· окончание «холодной войны» и преодоление идеологических разногласий между Востоком и Западом, которые не только раскалывали Европу, но и затрагивали, так или иначе, и другие части света.

Процесс глобализации имеет и отрицательные стороны:
1. Глобализация укрепляет в первую очередь позиции индустриально развитых стран, развивающиеся страны участвуют в процессе глобализации опосредованно;

2.  Происходит уменьшение воздействия государства на экономику страны;
3. Возникают межгосударственные проблемы, такие, как.
· ограниченность природных ресурсов;

· загрязнение окружающей среды;

· опережающий рост численности населения по сравнению с ресурсными  возможностями планеты;

· разрыв между бедными и богатыми странами и др.

При анализе процессов глобализации хозяйственной жизни используются абсолютные и относительные показатели.

В качестве показателей анализа степени глобализации выступают:
1) движение производственного капитала.

2)  показатели внешнеторгового обмена

3) движение рабочей силы.

5.2. Транснационализация и ТНК в мировой экономике.

Главной движущей силой современного процесса  глобализаций мировой экономики стали транснациональные корпорации (ТНК), накладывающие внутрикорпорационное разделение труда на традиционное разделение труда между государствами. Сердцевиной процесса глобализации является формирующееся международное производство, т.е. производство товаров и услуг, контролируемое и управляемое фирмами, штаб-квартиры которых находятся за пределами принимающих стран. Это международное производство под общим контролем ТНК.

Транснационализация - это процесс перенесения части воспроизводственных процессов их одной страны в другую или в другие путём прямых инвестиций. Эти прямые инвестиции осуществляются ТНК. Прямые инвестиции - это те инвестиции, которые сделаны непосредственно в заграничное производство 

Основные причины возникновения ТНК:

1. Интернационализация производства и капитала.

2. Стремление противостоять жесткой национальной и международной конкуренции.

3. Приобретение дополнительных преимуществ в сфере международной торговли.

Транснациональные компании национальны по происхождению, но по роду деятельности они являются межнациональными. ТНК имеет штаб-квартиру и предприятия в своей стране, а также дочерние фирмы, филиалы. Все они связаны общей стратегией развития, общей системой управления и программой. По определению ООН к ТНК относятся компании, у которых не менее 10% активов находятся за рубежом.

Существует 3 формы зарубежных филиалов:

1) отделения фирмы. Они полностью принадлежат головной компании

2) дочерние компании (инвестор нерезидент владеет 50%акций).

3) ассоциированные компании (инвестор владеет от 10% до 50% акций).

Для современных глобальных ТНК характерно:

1) планетарное видение рынка.

2) раздел мировых рынков между несколькими ТНК.

3) координация действий филиалов осуществляется на основе новейших сетевых технологий.

4) способствование развитию теневой экономики, возможность втягивать в сферу своей деятельности множество предприятий, юридически не входящих в ТНК.

5) использование агрессивной конкуренции (ценовой и неценовой).

6) активное проведение НИОКР и внедрение достижений НТР.

Растёт число ТНК - 7000 ТНК 30 лет назад и 65000 ТНК в 2001г. Рост ТНК привёл к тому, что 40% мировой торговли приходится на внутрикорпорационный обмен. Доля ТНК в мировых затратах на НИОКР - 40%. Доля ТНК в общем количестве мировых патентов и лицензий - 80%. ТНК дают более 1/5 мирового ВВП и 1/3 мировой торговли. Совокупные резервы ТНК больше, чем капиталы банков во всём мире.

Ведущую роль играют ТНК США. США - лидер в области прямых иностранных инвестиций. 1/4 мировых зарубежных инвестиций делаются в США. Прямые зарубежные инвестиции США создали вторую экономику. Экономика США по своему потенциалу превосходит объединённую Европу.

В пятёрку ведущих ТНК во всём мире входят 5 американских корпораций. General Electric, Ford, General Motors, IВМ. Зарубежные филиалы этих компаний обеспечивают работой более 4 млн. человек.

Выделяют пять направлений влияния ТНК на мировую экономику (позитив):

1. Уровень конкурентоспособности;

2. Динамика и структура мировой экономики;

3. ТНК контролируют международное движение капитала и прямых иностранных инвестиций;

4. ТНК играют огромную роль в передачи новейших технологий, знаний, концентрируя НИОКР у себя;

5. Стимулятор трудовой миграции. Распространение международных, профессиональных знаний.

ТНК - движущая сила ключевых процессов в экономике. ТНК оказывают положительное влияние на производство в стране базирования. Но их деятельность может отрицательно сказаться на других странах. Часто интересы ТНК сталкиваются с национальными интересами (двойные стандарты, отношение к окружающей среде). ТНК могут повернуть политику страны в нужное для себя русло. Государство пытается установить контроль над деятельность ТНК путём создания государственных ТНК. 

Много проблем создают ТНК в развивающихся странах. Они создают мощную конкуренцию, способны подорвать стабильность национальной валюты, безопасность страны. 

Сейчас ТНК стали самостоятельными экономически субъектами международного хозяйства. Для ТНК характерно усиление борьбы за научные достижения. Центры ТНК стали центрами принятия оптимальных решений. ТНК создают даже собственные университеты. Взаимоотношения между ТНК и малым и средним бизнесом — не только конкуренция, но и сотрудничество.

Характерной особенностью современного периода является то, что крупные ТНК проявляют все больший интерес к рынкам развивающихся стран, размещая на их территории свои производственные комплексы и филиалы. Их деятельность проявляется в следующих направлениях: 

1. Передача производственных технологий в некоторые отрасли экономики (электронная промышленность, текстильная и т.д.);

2. Содействие в реструктуризации экономик развивающихся стран, становление отраслей обрабатывающей промышленности и содействие развитию импортозамещающей продукции;

3. Создание дополнительных рабочих мест и ускорение инновационных процессов.

В последнее десятилетие произошло много слияний, ТНК в нефтяной, автомобильной и авиаконструкторской отраслях. В последнее время возникают партнёрства ТНК. Раньше государство боялось поглощения или слияния национальных ТНК с ТНК других стран. Сейчас же государство напротив приветствует такое слияние, предпочитая его банкротству. В 90е годы широкое распространение получили стратегические альянсы - объединение ресурсов фирм для достижения конкретных целей:

· минимизация рисков

· использование торговой марки партнёра

· освоение новых технологий

· снижения издержек. Например, соглашение между корпорацией «Дженерал электрик» (США) и компанией «Тошиба» (Япония) о совместном производстве и маркетинге газовых турбин нового поколения;

· расширения ассортимента продукции и круга потребителей. Например, объединение традиционных конкурентов автомобильной компании "Нисан мотор" (Япония) и фирмы "Даймлер - Бенц" (Германия) в вопросах проведения совместных маркетинговых исследований, использования общих сбытовых каналов, источников информации и рекламных кампаний. Число стратегических альянсов постоянно растёт. 

Главными инструментами национальной политики в регулировании деятельности ТНК являются.

	Инструменты государственного контроля
	Позиции национальных предприятий
	Позиции ТНК

	Контроль доступа к национальному рынку
	Обеспечивает единственно возможный, но защищенный рынок
	Противоположен целям ТНК, но помогает заинтересовать их в партнерстве

	Субсидии и дотации
	Служат достижению полного контроля над рынком при существовании слишком дорогой или технически отсталой продукции
	Могут быть необходимы для привлечения ценного партнера

	Финансовые стимулы
	Аналогичный «выборочной конкуренции»
	Не имеют решающего значения

	Помощь в экспорте
	Успех возможен, если исключено участие основных компаний
	Очень важна, может быть необходима для привлечения ценных партнеров

	Политика цен
	Устанавливаются цены, необходимые для выживания, обычно выше мировых
	Необходимый пресс для выравнивания цен


В РФ ТНК, выступающие движущей силой прямых инвестиций, составляют менее 10% совокупного объема капиталовложений (мировой показатель — 25%). Преобладающее большинство международных компаний расположено: в городах федерального значения, где высок уровень инфраструктуры: Москве, Санкт- Петербурге и в районах добывающей промышленности: Тюменской области, Красноярском крае.

Основной  мотив прямых иностранных инвестиций ТНК в российскую экономику — расширение рынков сбыта.
В Российской Федерации функционируют иностранные ТНК  специализирующиеся в таких отраслях экономики как:

· топливно-энергетический комплекс;

· торговля; 
· пищевая  промышленность;

· сфера общественного питания.
Факторами, препятствующие процессу вовлечения иностранных инвестиций в российскую экономику являются:
· политическая нестабильность;

· экономический спад;

· высокое налогообложение;

· слабое развитие инфраструктуры;

· высокие транспортные тарифы;

· отсутствие защиты прав собственности.
К основные российские ТНК относятся:

· Ингосстрах. Крупнейшая компания на рынке страхования, имеющая дочерние компании в США, Нидерландах, Великобритании, Франции, Финляндии,  Германии, Австрии, Болгарии, Турции;

· "Аэрофлот". Лидер авиационной отрасли, крупнейшая авиакомпания страны,  выполняющая более 60%  всех российских перевозок за рубежом в 88 пунктов 42 стран мира и более 10% — на внутреннем рынке в 26 городов России;
· "Газпром". 100%-й монополист в добыче и экспорте газа и самый крупный источник поступления конвертируемой валюты в Россию. Предприятие имеет фирмы со своим участием в 12 странах, закупающих российский газ;
· "Лукойл". Лидер нефтяной промышленности. В структуре капитала компании 45% акций принадлежат государству. Совместные предприятия и акционерные компании: в Чехии, Ирландии, Аргентине, на Кипре, в Азербайджане, Белоруссии, Грузии, на Украине, в Литве;

· Алроса. Крупнейшая акционерная компания в добывающей промышленности (добыча алмазов).

Глобализация рынков вынуждает ТНК к сотрудничеству с мелкими и средними предприятиями. Ведущие ТНК осуществляют не производственную деятельность, а услуги. ТН формы интернационализации придали самому процессу новое качество и более широкий размах 

Бурное развитие ТНК потребовало создания адекватной потребностям ТНК системы финансовых и банковских услуг, поэтому стали развиваться транснациональные банки (ТНБ). ТНБ - по определению ООН - это депозитные банки с отделениями или принадлежащими им филиалами в пяти или более странах или территориях.

Можно выделить несколько этапов в формировании и развитии ТНБ.

Первый этап - до середины 60 гг. - в этот период деятельность банков ориентирована преимущественно на национальные рынки. Международная деятельность концентрируется на обслуживании внешней торговли, а вывоз непосредственно банковского капитала имел относительно небольшие размеры

Второй этап - с середины 60 гг. - этап формирования сетей филиалов и подразделений ТНБ. В этот период ТНБ ориентированы на финансовое обслуживание за рубежом ТНК страны своего происхождения. 

Третий этап - с начала 80 гг. - этап интенсивного развития ТНБ.

ТНБ становятся центрами комплексных финансовых услуг для ТНК, причем не только для "своих" ТНК, но и для "чужих".

В настоящее время ТНБ это гигантские кредитно-финансовые комплексы универсального типа, с ярко выраженным национальным по собственности ядром и глобальной операционной стратегией.

Таким образом, современная мировая практика показывает, что, размещая предприятия и филиалы за рубежом, ТНК способствуют развитию производства, усилению инвестиций, созданию инфраструктуры, НТП, созданию межнациональных производственных комплексов и углублению интеграционных процессов в мировой экономике.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Этапы глобализации.

	Этап
	Характеристика этапа

	1-й этап-1890-1920 гг.
	Главная цель - эксплуатация природных ресурсов на территориях, находящихся под контролем стран-экспортеров капитала (метрополий), прямые инвестиции которых искали наиболее прибыльного вложения. Захват источников сырья

	2-й этап - 1920-1970 гг.
	Экспорт капитала в форме прямых инвестиции был направлен на перемещение в другие страны (как правило, развивающиеся) тех товаров и услуг, которые завершили фазу быстрого роста странах-экспортерах капитала, т.е. в промышленно развитых странах. Захват рынков сбыта

	3-й этап (современный) – с 1970 г
	Промышленно развитые страны не столько желают приобрести природные ресурсы или рынки сбыта, сколько руководствуются следующими целями:

· рационализировать структуры инвестиций;

· воспользоваться преимуществами глобальной или региональной международной экономической интеграции;

· приобрести дополнительные технологические, организационные или рыночные возможности. 

Чтобы более эффективно обеспечивать, сохранять я повышать глобальные конкурентные позиции и укрепиться ни наиболее быстро растущих рынках.


Схема 2. Глобализация мировой экономики (формы проявления).
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Схема 3. Транснационализация и ТНК в мировой экономике.


Схема 4. Транснациональные банки.
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Тесты.

1. Тенденция к образованию единого, взаимосвязанного взаимозависимого, более развитого и социально-справедливого мира, на основе которого происходит сближение уровней разви​тия различных стран, — это:

а) интернационализация;

б) интеграция;

в) конвергенция;

г) глобализация.

2. Верными являются утверждения:

а) наибольшее влияние глобализация оказывает на макроуровень;

б) глобализация оказывает исключительно  положительное влияние на экономическое развитие, как отдельных стран, так и МЭО в целом;

в) глобализация способствует усилению процессов конвергенции;

г) процессы глобализации проходят как в экономической, так и в других сферах.

3. К основным факторам, обусловливающим процесс глобализации, относятся следующие:

а)
производственно-технический;

б)
экономический;

в)
транспортный;

г)
социологический;

д)
социальный;

е)
экологический;

ж)
политический.

4. Основной формой экспансии ТНК в страны переходной экономики являются:

а)
совместные предприятия;

б)
слияния и поглощения;

в)
свободные экономические зоны;

г)
прямые иностранные инвестиции.

5.Основными характеристиками деятельности ТНК в России являются:

а)
значительное макроэкономическое влияние;

б)
непривлекательность капиталоемких сфер деятельности;

в)
доминирующее место в структуре капитала иностранного торгового капитала со спекулятивно-коммерческой направленностью;

г)
предпочтительность высокорентабельных, быстроокупаемых сфер деятельности;

д)
значительные размеры уставного фонда в начале деятельности;

е)
перенос в Россию высокоэффективных и передовых с точки зрения мировых достижений технологий.

6.Основу господства ТНК на мировом рынке составляют:
а)
ссудный капитал;

б)
прямые инвестиции;

в)
портфельные инвестиций;

г)
заемный капитал.

7. Главная причина возникновения ТНК:

а)
развитие мировой торговли;

б)
концентрация производства и капитала;

в)
жесткая конкуренция;

г)
интернационализация производства и капитала;

д) развитие валютно-финансовых отношений.

Ответы на тесты.

1. г).    2. а) и г).   3. а), б), д) и ж).   4. г).   5. б), в) и г).    6.б).   7. б)
Контрольные вопросы.

1. Что представляет собой  процесс глобализации?

2.  Каковы позитивные и негативные последствия глобализации?

3.  Каковы главные особенности современного этапа процесса глобализации?

4. Что представляет собой транснационализация?

5. Каковы причины возникновения ТНК?

6. Каковы основные особенности  развития ТНК?

7. Какова причина возникновения альянсов?

8. Какова роль ТНК в России?

9. Какие факторы влияющие на иностранные инвестиции в российскую экономику?
Задание.

1. Глобализация мировой экономики как решающий фактор совре​менных международных экономических отношений.

2. Верны ли следующие утверждения:

а)
счет операций с капиталом и финансовыми инструментами фик​сирует все сделки, которые имели место в течение года между рези​дентами данной страны и остальным миром (да, нет):

б)
в счете текущих операций отражается чистый доход от инвести​ций, чистые текущие капитальные трансферты, а также экспорт и им​ порт товаров (да, нет):

в)
торговый баланс — составная часть счета текущих операций (да, нет);

г) 
сальдо платежного баланса страны может быть как отрицатель​ным, так и положительным (да. нет);

д)
положительное сальдо счета текущих операций сопровождается
чистым оттоком капитала (да, нет);

е) если в стране инвестиции превышают национальные сбережения, то на мировом рынке эта страна выступает в качестве кредитора (да, нет).

3. Российская ферма производит пшеницу и молоко, для чего макси​мально может использовать 400 ч труда и 600 га земли. Производство
1 т пшеницы требует 10 ч труда и использования 5 га земли. Произ​водство 1 т молока требует 4 ч труда и 8 га земли.

3.1 Какие факторы производства относительно более интенсивно
используются для производства пшеницы? Какие для производства молока? 

3.2 В состоянии ли ферма произвести 50 т молока и 90 т пшеницы
одновременно?

Глава 6. Отраслевая, воспроизводственная и территориальная структура мировой экономики.
Всемирное мировое хозяйство представляет собой сложную систему, состоящую из сложных взаимосвязанных между собой функциональной и территориально-производственной структур, включающих отраслевые звенья, предприятия и объединения. Соотношение между этими элементами представляет собой экономическую структуру мирового хозяйства.

Структура мировой экономики состоит из следующих крупных структур:

1. отраслевая; 

2. воспроизводственная;

3.  территориальная;

6.1. Отраслевая структура мирового хозяйства.

Отраслевая структура — это соотношение между различными отраслями в экономике. В макроэкономике выделяют следующие группы отраслей:

· промышленность;

· сельское хозяйство (аграрно-промышленный комплекс — АПК);

· строительство;

· производственная инфраструктура;

· непроизводственная инфраструктура (сфера услуг).

Такая классификация исходит из Международной стандартной отраслевой классификации всех видов экономической деятельности и Международной стандартной классификации занятий, являющиеся составными частями системы национальных счетов.

Многие годы отраслевая структура экономики каждой отдельной страны, а так же целых групп и блоков стран в мировой экономике оставалась более-менее стабильной, не подверженной значительным изменениям пропорций. Так, до промышленных переворотов XVIII—XIX вв. в мировом хозяйстве почти безраздельно господствовала аграрная структура, при которой сельское хозяйство и смежные с ним отрасли были основным источником получения материальных благ. Во второй половине XIX в. — первой половине XX в. в экономически развитых странах сложилась индустриальная структура хозяйства с ведущей ролью промышленности. На этой стадии мир вступил в новый этап НТР, который оказал и оказывает на пропорции мирового хозяйства очень большое воздействие. Под влиянием НТР начала формироваться принципиально новая структура, которую обычно называют постиндустриальной (или информационной) структурой.

Вызванные всем этим изменения сложившихся пропорций в экономике шли по двум направлениям:

· ускорение смены поколений продукции, выпускаемой в секторе новых наукоемких отраслей;

· реконструкция и модернизация традиционных ведущих отраслей экономики.

Особенностью современного периода мирового хозяйства является сокращение в мировом товарообороте доли сельскохозяйственной продукции, продуктов добывающей промышленности и увеличение роли высокотехнологичной продукции, то есть постепенный переход от капиталоемких отраслей к наукоемким производствам.

Для развитых стран мирового сообщества характерно в последнее время усиление «деиндустриализации» экономики, возрастание роли финансовой сферы, информатизации, образования, науки, средств связи, телекоммуникаций, транспорта и т. д.. Углубление процессов международной специализации и кооперации производства приводит к развитию технологических связей между странами по поставке оборудования, полуфабрикатов, технологии, а так же организационно-экономических связей по совместному использованию производственной и социальных инфраструктур.

6.2 Агропромышленный комплекс и тенденции его развития.

Сельское хозяйство остается одной из ведущих отраслей материального производства в МХ. В настоящее время, в связи с интенсивным воздействием НТП, сельское хозяйство переживает период глубокой структурной перестройки. Произошел переход сельскохозяйственного производства на машинную стадию развития: сельское хозяйство превращается в составную часть крупного аграрно-промышленного комплекса (АПК).

Под АПК подразумевается сложившаяся в общественном производстве единая система сельскохозяйственных и промышленных предприятий, связанных тесными стабильными, долговременными коммерческими отношениями, основывающимися на использовании совместной собственности или на договорных отношениях (например, контрактных) и охватывающих всю агропромышленную цель: производство средств производства для сельского хозяйства, их транспортировку, производство исходных сельскохозяйственных продуктов, их хранение, переработку и сбыт готовых продуктов.

В АПК различают три сферы: 

1) промышленность, производящая средства производства для сельского хозяйства;

2) собственно сельскохозяйственное производство;

3) отрасли, занятые транспортировкой, переработкой и сбытом конечной продукции — сельскохозяйственного сырья и продовольствия.

Современные тенденции развития агропромышленного комплекса.
1. Развитие межотраслевой кооперации.

2. Возрастание роли крупных объединений в сельском хозяйстве. 
Роль первичной производственной единицы во все большей степени переходит от традиционных фермерских и крестьянских хозяйств к аграрно-промышленным объединениям (АЛО).

3. Рост производства продукции сельского хозяйства в расчете на душу населения.

4. Улучшение мировой продовольственной безопасности. 
Увеличение в МХ сельскохозяйственного производства улучшило международную продовольственную безопасность (в мире в целом, но не по всем отдельно взятым странам).

5. Относительное сокращение доли сельскохозяйственной продукции в ВВП. 
Происходит уменьшение доли продукции сельского хозяйства в ВВП МХ. В разных странах эти данные заметно отличаются: в США, например, доля продукции сельского хозяйства, составляет 20% ВВП.

6. Увеличение продовольственной группы в структуре сельского хозяйства.

Конечная продукция сельского хозяйства разделяется на две группы:  

· продовольственная  продукция  

· технические  культуры. 

Продовольственные товары в настоящее  время  составляют 80% сельскохозяйственной продукции, и их доля продолжает расти. Причем на протяжении уже 30 лет основой питания населения  в основном остаются зерновые культуры:

· 56% — зерно;

· 11 % — продукты животноводства;

· 9% — жиры и масла;

· 7% — корнеплоды. 

Под воздействием НТП производительность труда в сельском хозяйстве росла быстрее, чем в промышленности: снизилось число занятых в сельском хозяйстве, расширились связи сельскохозяйственной отрасли с другими отраслями экономики,

Последствия воздействия НТП на сельскохозяйственное производство в целом сводятся как к положительным, так и к отрицательным моментам. К основным положительным последствиям можно отнести следующие:

1. Возрос уровень механизации и автоматизации производственных процессов, что повысило производительность и культуру труда в сельском хозяйстве.

2. Широкое применение удобрений, химических средств борьбы с сорняками и вредителями резко повысило урожайность сельскохозяйственных культур. 

3. Внедрение искусственно созданных высокоурожайных сортов растений и эффективных пород скота повысили рентабельность сельскохозяйственной отрасли.

Среди отрицательных последствий внедрения НТП в сельском хозяйстве целесообразно выделить следующие проблемы:

1. Перепроизводство в мире сельскохозяйственной продукции.

2. Дотационность во многих странах фермерских хозяйств.

3. Возникновение конфликтов в сфере торговли продовольствием (в частности, между производителями и реализаторами).

4. Снижение уровня конкуренции в аграрной сфере экономики (реализация корпоративного интереса).

Необходимость разрешения этих и ряда других не менее важных проблем вызывает необходимость и целесообразность государственного регулирования сельскохозяйственного сектора экономики, что проявляется в соответствующей аграрной политике государства.

В развивающихся странах и странах с переходной экономикой преобладает сырьевой фактор и сельское хозяйство. Однако в некоторых из них наблюдается бурное развитие обрабатывающей промышленности и услуг. Это характерно в первую очередь для «новых индустриальных стран» — Мексики, Бразилии, Аргентины и стран Юго-Восточной Азии (так называемые «четыре дракона»). Такие страны как Сингапур, Тайвань, Южная Корея, Гонконг за последний период все больше специализируются в области новейших технологий, наукоемких и технически сложных производствах.

Современной тенденцией развития отраслевой структуры мирового хозяйства является сокращение доли добывающей промышленности и рост сферы услуг, включая торговлю, транспорт и связь. На их долю в США приходится 80 %, около 70 % — в Канаде, до 80 % — Англии, более 70 % — Японии, более 60 % — Германии, Франции, Италии и странах Бенилюкса.

Все большую роль играют отрасли духовного производства (наука, образование), а также здравоохранение, отдых, спорт, искусство.

В структуре промышленности развитых и новых индустриальных стран растет доля новейших наукоемких отраслей: электроэнергии, атомной и химической промышленности, ЭВМ. В машиностроении заметна тенденция к снижению удельного веса сырья, энергоносителей и затрат живого труда. Лидирующее положение в развитии данной отрасли занимают США — около 45 %, в то время как Япония — 19 %, Германия, Франция, Великобритания и Италия — 36 %.

С развитием НТП в области машиностроения произошли структурные изменения, такие как:

· расширение выпуска оборудования, повыша​ющего уровень автоматизации производства;

· создание новых технологических процессов, позволяющих экономить сырье и энергоресурсы;

· «роботизация» производства в сельском хозяйстве, добыче полезных ископаемых, что сокращает физическое участие человека в производственном процессе.

В России процесс перехода к рыночной экономике осложняет высокая доля в отраслях промышленности добывающей отрасли, в ущерб сельскому хозяйству, легкой промышленности, инфраструктуре и услугам, что ставит во главе проблему реструктуризации экономики.

6.3 Воспроизводственная и территориальная структура

В экономической литературе основными звеньями воспроизводственной структуры являются: потребление, накопление и экспорт.

Важным показателем эффективного экономического развития является валовый внутренний продукт (ВВП), в котором отражается доля накопления, сбережения и экспорта. С целью улучшения производственной структуры в стране, а также роста инвестиционной деятельности необходимо сохранять оптимальное соотношение данных показателей. Например, если в структуре ВВП доля потребления составит 70 %, накопления — 25%, экспорта — 5 %, то станет возможным осуществлять инвестиции в экономику страны, расширять экспортно-импортные операции, сохраняя тем самым социально-экономическую стабильность.

Таким образом, воспроизводственная структура — это оптимальное соотношение между различными видами использования производственного ВВП.

Дифференциация различных стран в мировой экономике на развитые, развивающиеся и страны с переходной экономикой говорит о том, что динамика воспроизводственной структуры экономики разных стран имеет существенные различия, в частности в области пропорций «потребления» и «накопления».

В целом мировой ВВП за 46 лет возрос почти в 5,9 раза, что видно из таблицы 1.5. 

Таблица 1.5

Рост реального ВВП, 1971-2004 гг.

	Страна, группа стран
	ВВП в 2002 г.,

млрд долл.
	Темп прироста (%)

	
	
	1971-80гг.
	1981-90гг.
	1991-00гг.
	2002 г.
	2003 г.
	2004г.

	Всего в мире
	32,016
	3,7
	3,0
	2,6
	1,9
	2,0
	3,2

	Промышленно развитые страны
	25,190
	3,4
	3,1
	2,4
	1,6
	1,5
	2,6

	Страны «ведущей восьмерки»
	21,350
	3,4
	3,1
	2,3
	1,4
	1,4
	2,3

	США
	10,446
	3,3
	3,2
	3,2
	2,4
	
	

	Япония
	3,997
	4,5
	4,1
	1,4
	0,2
	
	

	Европа-4
	6,172
	2,9
	2,4
	1,9
	0,8
	0,7
	1,9

	Германия
	1,990
	2,7
	2,2
	1,7
	0,2
	...
	...

	Европейский регион
	6,633
	3,2
	2,3
	2,0
	0,9
	0,7
	2,2

	Азиатские НИС
	531
	9,5
	7,4
	6,0
	3,0
	2,2
	4,6


При этом экономический потенциал наиболее развитых регионов середины XX в. — Северной Америки, Европы, Австралии и Океании — увеличивался медленнее, чем мировой экономики в среднем. В результате их доля в ВВП мира заметно снизилась. Сокращение доли Северной Америки в мировой экономике полностью произошло за счет снижения в ней удельного веса США, в то время как доля остальных североамериканских стран возросла.

С другой стороны, несколько быстрее мирового потенциала в среднем росли экономические потенциалы Южной Америки и Африки, так что удельный вес этих регионов в мировой экономике несколько возрос. Однако настоящей «рекордсменкой» второй половины XX в. стала Азия. Ее ВВП возрос настолько, что ее доля в мировом ВВП возросла вдвое, что позволило ей стать крупнейшим экономическим регионом мира конца XX — начала XXI века.

Структура мировой экономики с точки зрения преобладания различных типов социально-экономических систем, на первый взгляд, практически не изменилась. Однако это впечатление обманчиво. Фактически единственным фактором относительно лучших показателей первой группы стран явился феноменальный рост экономики Китая, доля ВВП которого в мировой экономике составляет 10,2 %. Самым медленным экономический рост был в бывшем СССР (2,2 раза), приведший к сокращению его доли в мировом ВВП с 7,3 % до 2,7 %. На фоне повышения доли в мировой экономике всех развивающихся стран и таких их групп, как страны Латинской Америки и страны - энергоэкспортеры, наиболее тяжелая ситуация сложилась в африканских странах, расположенных южнее Сахары (СЮС). В них темпы роста ВВП были самыми низкими среди всех стран с рыночной экономикой, а их удельный вес в мировой экономике снизился с 2,3 до 1,8 %.

Важно отметить, что на воспроизводственную структуру, в частности на динамику абсолютных размеров ВВП существенное влияние оказывает динамика численности населения. При росте мирового населения в целом в 2,3 раза население Северной Америки, Европы, бывших социалистических и развитых стран росло медленнее среднемировых показателей. В других группах стран население росло быстрее, причем наиболее быстро в странах-энергоэкспортерах и африканских странах.

Территориальная структура — соотношение экономики разных стран и территорий, которое отражает распределение экономической деятельности по территории страны, между странами, регионами во всем мире.

В многосторонней системе МРТ является неизбежным участие любого и каждого государства в мирохозяйственных связях, безотносительно к уровню их экономического развития.

Единый производственный процесс не может не расчленяться на относительно самостоятельные, обособленные друг от друга фазы, не концентрироваться по отдельным стадиям производства на определенной территории, в отдельных странах. Вместе с тем это одновременно и объединение обособившихся производств и территориально-производственных комплексов, установление взаимодействия между странами, участвующими в системе МРТ. 

Международное разделение труда можно определить как важную ступень развития общественного территориального разделения труда между странами, которое опирается на экономически выгодную специализацию производства отдельных стран на тех или иных видах продукции и ведет к взаимному обмену результатами производства между ними в определенных количественных и качественных соотношениях.

Внешнеэкономическая сфера мирового хозяйства обладает в наше время сложной территориальной структурой. Она включает международную торговлю, международную специализацию и кооперацию производства, научно-техническое сотрудничество (НТС), совместное строительство предприятий и их последующую эксплуатацию на международных условиях, международные хозяйственные организации, различного рода услуги и многое другое. Всемирными производительные силы делают международная специализация и кооперация производства, проявляющиеся в планетарном масштабе. Под воздействием специализации и кооперации рождается «дополнительная» сила, которая является как бы даровой и действует одновременно с материально-вещественными и личностными факторами общественного производства. 

Сдвиги в характере развития всемирного разделения труда за последние 10—15 лет существенно изменили условия международной специализации. Ускорение научно-технического прогресса добавило к традиционным факторам специализации производства новые стимулы, сделав настоятельно необходимой соответствующую перестройку территориальной структуры производства и экспорта.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Структура мировой экономики в отраслевом разрезе.
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Схема 2. Агропромышленный комплекс и тенденции его развития.
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Схема 3. Последствия воздействия НТП на сельскохозяйственное производство.
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Тесты.

1. Отраслевая структура экономики состоит из следующих отраслей:

1) промышленности, сельского хозяйства, производственной и непроизводственной инфраструктуры;

2) промышленности, АПК;

3) производственной и непроизводственной инфраструктуры.

2. Соотношение между различными элементами хозяйственной системы – это:

1) структура международного  хозяйства;

2) экономическая структура воспроизводства;

3) финансовая структура мирового хозяйства;

3. Среди положительных последствий внедрения НТП в сельское хозяйство выделяют:

1) возрос уровень механизации и автоматизации производственных процессов, что повысило производительность и культуру труда в сельском хозяйстве;

2) широкое применение удобрений, химических средств борьбы с сорняками и вредителями резко повысило урожайность сельскохозяйственных культур;

3) внедрение искусственно созданных высокоурожайных сортов растений и эффективных пород скота повысили рентабельность сельскохозяйственной отрасли;

4) перепроизводство в мире сельскохозяйственной продукции;

5) дотационность во многих странах фермерских хозяйств.

4. Основными звеньями воспроизводственной структуры являются:

1) потребление, накопление и экспорт;

2) потребление, ВВП, НД;

3) накопление, экспорт.

5. Территориальная структура – это:

1) всемирное разделение труда;

2) соотношение экономики разных стран;

3) соотношение экономики разных стран и территорий, которое отражает распределение экономической деятельности по территории страны, между странами, регионами, во всем мире.

6. Воспроизводственная структура – это:

1) оптимальное соотношение между различными видами использования производственного ВВП;

2) когда в структуре ВВП доля потребления составляет 50%, а доля экспорта 40%;

3) соотношение экспорта к накоплению.

Ответы на тесты к главе 6.

1. а).   2. а).   3. а), б) и в).   4. а).   5. в).   6. а).
Контрольные вопросы
1. В чем суть понятия отраслевой структуры?

2. Каковы основные структурные элементы мировой экономики?

3. В чем суть структурных изменений в мировой промышленности на рубеже ХХ-ХХI вв.?

4. Какое значение принадлежит современной промышленности в мировом хозяйстве?

5. Какая роль АПК в современной мировой экономике?

6. Каковы основные положительные и отрицательные масштабы, связанные с воздействием НТП на сельское хозяйство?

7. В чем суть понятия «воспроизводственная структура»?

8. Каковы основные показатели воспроизводственной структуры?

9. Какое необходимое условие нужно для улучшения воспроизводственной структуры?

10. В чем суть понятия «территориальная структура»?

Задание.

1. Отраслевая, воспроизводственная и территориальная структура мировой экономики.

2. Какие меры страны-реципиента приведут к увеличению трудовой миграции:

1) повышение уровня реальной заработной платы в принимающей стране;

2) либерализация правил выезда граждан своей страны за рубеж;

3) размеры принимающей страны;

4) либерализация правил въезда в страну из-за рубежа.

3. Предположим, что существует система золотого стандарта. Доллар США имеет фиксированное золотое содержание при цене 20,67 долл. за 1 унцию, а британский фунт – 4,25 ф. ст. за унцию золота.

3.1 Каков обменный курс доллара на фунт стерлингов? Предположим, что вы начинаете осуществлять коммерческие операции, имея 85 ф. ст. при обменном курсе 6 долл. = 1 ф. ст.

3.2 Какое количество золота вы могли бы купить в Великобритании?

3.3 Предположим, что вы не покупаете золото в Британии, а обмениваете свои фунты на доллары. Какое количество золота вы смогли бы купить затем в США?

3.4 Если вы после этого посылаете золото обратно в Великобританию, то, сколько оно будет стоить в фунтах?

3.5 Как долго будет, по-вашему мнению, сохраняться курс обмена 6 долл. = 1 ф. ст.?

3.6 Опишите возможные события, если бы обменный курс составил 3 долл. = 1 ф. ст.

Глава 7. Демография в системе мирового хозяйства: сущность, типы, динамика.

7.1 Общие понятия демографии и динамики населения мира.

Демография (от греческих слов demos — народ и grapho — пишу)— наука о закономерностях процессов, происходящих в структуре, динамике и размещении народонаселения.

Под народонаселением принято понимать совокупность людей, находящихся в пределах определенной территории (область, страна, континент или весь земной шар). Народонаселение изучается рядом наук, но главным образом — демографией.

Целью демографических исследований мировой экономики является прогноз изменений народонаселения стран, регионов в мировом хозяйстве в целом.

В настоящее время численность населения по частям света распределяется так:

1) Европа (включая европейскую часть России) — 720 млн. человек;

2) Азия (включая азиатскую часть России) — 3540 млн. человек;

3) Африка — 740 млн. человек;

4) Америка (Северная, Южная, Центральная) — 760 млн. человек;

5) Австралия и Океания — 32 млн. человек.

Населения крайне неравномерно размещено по территории земного шара, например, на каждый квадратный километр в среднем приходится в Европе — около 70 чел., в Азии — более 125 чел., в Америке — 18 чел., в Африке — 24 чел., в Австралии и Океании — около 4 человек.

Основными факторами, влияющими  на размещение населения, являются:

· природные условия территорий;

· наличие богатых природных ресурсов;

· уровень экономического развития террито​рий;

· условия для развития транспортных и ком​муникационных средств;

· история освоения и заселения территорий;

· социально-экономические условия жизни людей;

· религиозные и этнические условия;

· экологические;

· военно-политические.

Численность населения земного шара в целом растет благодаря тому, что средняя рождаемость превышает среднюю смертность, то есть идет естественный прирост, который обеспечивает беспрерывное возобновление и смену людских поколений. Хотя есть немало государств, где смертность превышает рождаемость и наблюдается естественная убыль населения. К числу таких государств относятся, например, Российская Федерация, Грузия, ряд республик бывшей Югославии, Румыния, Болгария и др. 

Рост численности населения зависит от характера его воспроизводства. Под воспроизводством (естественным движением) населения понимают совокупность процессов рождаемости, смертности и естественного прироста, которые обеспечивают беспрерывное возобновление и смену людских поколений.

Важнейшими факторами, влияющими на естественное движение населения, являются:

· социально-экономические условия жизни людей;

· военно-политические факторы;

· природные условия; 

· религиозные и этнические особенности (отдельные религии; запрещают искусственно прерывать беременность, проповедуют идею больших семей);

· экологические факторы и др.

В самом упрощенном виде можно говорим о двух типах воспроизводства населения.

1. «Демографическая зима». 

Этот тип воспроизводства населенней характеризуется относительно невысокими показателями рождаемости, смертности, естественного прироста. Этот тип характерен, в основном, для экономически развитых государств.

Так, во Франции на тысячу жителей рождается 13 чел., а умирает 10, т.е. естественный прирост равен 3. В Великобритании рождается более 13, а умирает более 11 чел. на тысячу жителей. ( см.  таб. 1.6, 1.7) 

2. «Демографическая весна». 
Этот тип воспроизводства характеризуется высокими и очень высокими показателями рождаемости и естественного прироста. Такие показатели имеют многие страны тропической Африки, Латинской Америки, Южной и Юго-Восточной Азии. Например, в Нигерии и Кении показатели рождаемости превысили 50 чел. на тысячу, а показатели естественного прироста — 40 чел. 

( см.  таб. 1.6, 1.7) 

Быстрое увеличение населения в развивающихся странах во второй половине XX в. получило название «демографический взрыв».

Таблица 1.6

Прогноз численности населения

	Мир, регионы
	Население, млн. чел.
	Доля, %

	
	1990
	2000
	2010
	2025
	1990
	2025

	Сравнительный Мир в целом
	5292
	6251
	7190
	8465
	100
	100

	Зарубежная Европа
	498
	508
	513
	512
	9.4
	6,0

	Зарубежная Азия
	3108 
	3698
	4226
	4890
	58,8
	57,8

	Африка
	648
	872
	1148
	1581
	12,2
	18,7

	Северная Америка
	276
	295
	312
	333
	5,2
	3,9

	Латинская Америка
	448
	540
	631
	760
	8,5
	8,9

	Россия
	288
	308
	326
	351
	5,4
	4,2


Если рассматривать темпы роста населения по отдельным регионам мира, то следует подчеркнуть, что наиболее высокие темпы роста в 90-е гг. имели место в Азии - 58,8%, Африке - 12,2% и т.д. Наименьший темп роста наблюдается в Зарубежной Европе, России.
По прогнозам доля зарубежной Азии в численности мирового населения несколько уменьшится. Это объясняется, прежде всего, бурным «наступлением» Африки, где, несмотря на некоторое снижение среднегодовых темпов прироста, они и в первой четверти XXI в. останутся самыми высокими. По доле в мировом населении Африка еще в начале 80-х гг. обогнала зарубежную Европу, и в перспективе это ее положение еще более закрепится. Третье место, как по численности населения, так и по доле в численности мирового населения, сохранится за Латинской Америкой. И наибольшее сокращение этой доли произойдет в зарубежной Европе и Северной Америке — регионах с самым низким среднегодовым приростом. Заметно снизится и доля России. 

Таблица 1.7

Динамика численности населения в мире

	Годы


	Население, млн. чел.
	Прирост за десятилетие, млн. чел
	Ежегодный абсолютный прирост, млн. чел.
	Среднегодовой темп роста, %

	1950
	2515
	220
	22
	1,6

	1960
	3019
	504
	50
	1,8

	1970
	3698
	679
	68
	2,0

	1980
	4450
	752
	75
	1,8

	1990
	5292
	842
	84
	1,7

	2000
	6261
	969
	97
	1.6

	2010 (прогноз)
	7190
	929
	93
	1,4

	2020 (прогноз)
	8000
	810
	81
	1,3


Сравнение данных за 1970, 1980 и 1990 гг. говорит о том, что пик «демографического взрыва» в то время был уже пройден.

Об этом свидетельствует, прежде всего, начавшееся снижение среднегодовых темпов прироста населения. Но инерционная сила «демографического взрыва» оказалась настолько большой, что и в это двадцатилетие абсолютные показатели продолжали возрастать: все мировое население увеличилось на 1,6 млрд. чел., а его ежегодный годовой прирост — до 84 млн. чел. (это больше суммарного населения Лондона, Нью-Йорка, Москвы, Пекина, Мехико и Рио-де-Жанейро).

Современный этап воспроизводства населения характеризуется следующими особенностями:

1)XX век характеризуется резко ускоренным ростом населения Земли — «демографическим взрывом», который произошел в результате резкого снижения смертности и высокого уровня рождаемости;

2)промышленно развитые страны в своем большинстве достигли фазы демографической зрелости, то есть низкого уровня смертности и рождаемости, незначительного прироста населения. В большинстве развивающихся стран рождаемость остается достаточно высокой;

3)одной из причин большого прироста рабочей силы из развивающихся стран в развитые является устойчивая тенденция «старения населения» в промышленно развитых странах и высокий удельный вес трудоспособного населения в развивающихся;

4)в международных масштабах реализуется сдерживающая демографическая политика, включающая в себя комплекс мер по искусственному сдерживанию рождаемости с целью стабилизации динамики процесса народонаселения мира.

С целью эффективного использования рабочей силы в мировом хозяйстве весьма важно иметь представление о структуре населения мира с точки зрения возможности его вовлечения в общественный производственный процесс.

7.2 Критерии классификации народонаселения. Проблемы урбанизации в мировом хозяйстве.

Среди множества признаков (критериев) классификации народонаселения выделяют следующие.

1. По экономическому признаку:

· дотрудоспособное население;

· трудоспособное;

· нетрудоспособное.

Классификация по экономическому признаку помогает определить степень обеспеченности региона трудовыми ресурсами. 

2. По биологическому признаку:

· дети и юношество — до 15 (19) лет; 

· молодежь и взрослое население— 15-65 (19—60) лет;

· пожилые люди — после 65 (60) лет. 

Классификация населения по данному критерию может иметь самое разнообразное применение. 

3. По профессии: классификация населения страны по основным профессиональным группам. Такое деление отражает тенденции в распределении рабочей силы по сферам национальной экономики. 

4. По виду занятий: классификация населения с точки зрения соответствия занятия и профессии. В настоящее время профессионально занятое население в мире (в среднем) составляет лишь 41-49%.

5. По структуре занятости экономически активного населения (ЭАН):

ЭАН = работающие + безработные + лица, работающие неполный рабочий день.

Итак, структуризация населения по перечисленным выше признакам осуществляется как в рамках всей национальной экономики, так и в разрезе ее отдельных отраслей, что является весьма важной информацией об уровне развития конкретных отраслей хозяйства, а также экономики в целом.

Процесс обгоняющего роста городского населения по сравнению с численностью сельского населения получил название урбанизации. Это явление имеет свои особенности в различных регионах и странах мира.

Урбанизация — многосторонний социально-экономический, демографический и географический процесс, происходящий на основе исторически сложившихся форм общественного и территориального разделения труда. В более узком, демографо-статистическом понимании урбанизация — это рост городов, особенно больших, повышение удельного веса городского населения в стране, регионе, мире.

В трех частях света — Австралии и Океании, Северной Африке, Европе — преобладают жители городов. Их догоняет быстро урбанизирующаяся Латинская Америка. В то же время население афро-азиатских стран из-за своей большой численности создает перевес села над городом в среднем по миру. Наиболее высокий процент городского населения имеют развитые страны: В Европе — Великобритания (91%), Швеция (87%), Германия (85%), Дания (84%), Франция (78%).

Согласно прогнозам уровень урбанизации в европейском регионе к концу века может возрасти до 85%

Таким образом, можно выделить следующие важнейшие тенденции в процессе урбанизации.

1. Сегодня в МХ наблюдается стабильная тенденция к относительному сокращению сельского населения в силу его перемещения в города, хотя и имеет место абсолютный рост сельского населения мира за счет развивающихся стран.

В 1974 г. городское население составило 38% населения мира; в 2000г. —48%: в развитых странах — 80%, в развивающихся - 44%.

Наиболее урбанизированный регион — Западная Европа, наименьшая урбанизация — в Африке.

2. За последние годы темпы урбанизации в развитых странах снизились, а в некоторых даже происходит сокращение численности городского населения; в развивающихся странах урбанизация продолжает расти.

Урбанизация — процесс противоречивый. Проблема здесь заключается в том, что он содержит в себе как позитивные, так и негативные тенденции в развитии МХ.

К негативным чертам процесса урбанизации следует отнести:

· обострение социально-экономических проблем, что наглядно проявляется в разрыве между городом и деревней; обострение криминогенной ситуации; проблемы обеспечения жильем проживающих в городе и т. д.;

·  особо остро ставится проблема крупных и сверхкрупных городов-мегаполисов. В начале XX в. таковыми считали города с населением более 1 млн. чел. К 90-м гг. данный показатель поднялся до 10 млн. чел.;

· процесс урбанизации неизбежно ведет к разрыву между городом и деревней в области экономики, в уровне развития культуры, образования, социального обеспечения, здравоохранения и т.п.

Среди, безусловно, позитивных характеристик процесса урбанизации необходимо отметить то, что этот процесс отражает прогрессивное развитие производства, науки и техники.

Для перспективного планирования развития МХ весьма важным условием является исследование динамики народонаселения мира, закономерностей воспроизводства рабочей силы в различных регионах мира.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Демография в системе мирового хозяйства.


[image: image25]
Схема 2. Критерии классификации народонаселения.


[image: image26]
Тесты.

1. К основным факторам, влияющим на размещение населения, относятся:

1) экологические;

2) военно-политические;

3) социально-экономические условия жизни людей;

4) рождаемость;

5) наличие бедных ресурсов.

2. Под воспроизводством населения понимается:

1) процесс рождаемости;

2) процесс рождаемости, смертности;

3) совокупность процессов рождаемости, смертности и естественного прироста.

3. Какой тип воспроизводства характеризуется невысокими показателями рождаемости, смертности, естественного прироста?

1) демографическая  весна;

2) демографическая зима;

3) демографический взрыв.

4. По каким признакам можно определить степень обеспеченности региона трудовыми ресурсами?

1) по экологическому признаку;

2) по биологическому признаку;

3) по профессии.

5. К негативным чертам процесса урбанизации следует отнести:

1) обострение социально- экономических проблем;

2) прогрессивное развитие производства, науки и техники;

3) проблема крупных и сверхкрупных городов-мегаполисов.

6. Урбанизация – это:

1) рост городов;

2) рост сельского населения;

3) укрупнение деревень.

Ответы на тесты.

1. а), б) и в).   2. в).   3. б).   4. а).   5. а) и в).   6. а).
Контрольные вопросы.

1. В чем суть понятия « демография»?

2. Какие факторы  влияют на размещения населения  по регионам?

3. Какие существуют типы воспроизводства населения?

4. Что характерно для современного этапа воспроизводства населения?

5. В чем отличие типов воспроизводства населения в странах Юго-Восточной Азии и Западной Европы?

6. Каково значение демографических прогнозов для экономики отдельных стран и мира в целом?

7. По каким признакам  можно определить степень обеспеченности региона трудовыми ресурсами?

8. В чем суть проблемы урбанизации?

9. Какие негативные и позитивные стороны урбанизации? 

Задание.

1. Типы и особенности воспроизводства населения в различных группах стран.

2. Конвертируемость национальной валюты — это (верны ли следу​ющие утверждения):

1) возможность ее свободного обмена на американские доллары (да, нет);
2) возможность ее свободного обмена на денежные единицы других стран внутри государства, которому она принадлежит (да, нет);
3) возможность свободной покупки на нее товаров за рубежом (да, нет);
4) возможность ее свободного обмена на денежные единицы других стран как внутри страны, так и за ее пределами (да, нет).

3. Предположим, что спрос и предложение на рынке транзисторных радиоприемников в США имеют следующую динамику:

	Цена, долл.
	5
	10
	15
	20

	Объем спроса, шт.
	5
	4
	3
	2

	Объем предложения, млн. шт.
	2
	3
	4
	5


Спрос и предложение на рынке транзисторных радиоприемников в Японии имеют следующую динамику:

	Цена. долл.
	5
	10
	15
	20

	Объем спроса шт.
	2,5
	2,1
	1,5
	1,0

	Объем предложения, млн. шт.
	1
	3
	5
	7


3.1 Постройте графики рынков транзисторных приемников США и Франции.

3.2 Предположим, что между двумя странами осуществляется свободная взаимная торговля. Какова будет равновесная цена на радиоприемник?

3.3 Какая страна будет экспортировать радиоприемники в другую страну?

3.4 Каков будет объем экспорта?

3.5 Предположим, что США вводят импортную пошлину. Что про​изойдет с объемом экспорта и импорта?
Глава 8. Природно-ресурсная структура мировой экономики.

Современный этап развития мирового хозяйства отличается возрастающими масштабами потребления природных ресурсов и резким усложнением процесса взаимодействия природы и общества. В этой связи большое значение приобретает изучение природно-ресурсного потенциала отдельных стран и мира в целом, анализ систем рационального и оптимального использования природных богатств.

 Одной из центральных проблем, изучаемых современной наукой, является проблема обеспечения населения земного шара и отдельных стран необходимыми природными ресурсами в настоящее время, в ближайшей и отдаленной перспективе. Эта проблема приобретает особую актуальность по мере роста дефицита и истощения многих видов природного сырья.

Дело в том, что развитие МХ базируется на значительных запасах природных ресурсов, которыми все еще располагает человечество, несмотря на все более интенсивное их использование. Именно поэтому, особенно сегодня, их роль в МЭ переоценить невозможно.

8.1 Природные ресурсы и их роль в мировой экономике. Классификация природных ресурсов.

Природные ресурсы — это элементы природы, используемые в хозяйстве, являющиеся средствами существования человеческого общества: почвенный покров, полезные растения, животные, полезные ископаемые, вода, благоприятные климатические условия, энергия ветра.

Все природные ресурсы можно классифицировать по:

1. По происхождению.

На этом основании они подразделяются:

· ресурсы природных компонентов. 

· ресурсы природно-территориальных комплексов  

2. По видам хозяйственного использования. По этому признаку природные ресурсы делятся на:
· ресурсы промышленного производства

· ресурсы сельскохозяйственного производства.
3. По признаку исчерпаемости. Все природные ресурсы по исчерпаемости делятся на две группы:

· исчерпаемые;
· неисчерпаемые.
3.1. Исчерпаемые ресурсы.

Потребности в таких ресурсах со стороны производства или для организации благоприятных условий обитания человеческого общества  значительно  превышают объемы  и  скорости  естественного восполнения. В результате неизбежно наступает истощение запасов природного  ресурса.  В  группу  исчерпаемых  включены  ресурсы с неодинаковыми скоростями и объемами формирования. Это позволяет провести их дополнительную дифференциацию. На основе интенсивности и скорости естественного образования ресурсы делят на подгруппы:

3.1.1.
Невозобновляемые ресурсы, к которым относят;

а)
все виды минеральных ресурсов;

Освоение минерального сырья происходит по исторической шкале времени и характеризуется все возрастающими объемами изъятия. В этой связи все минеральные ресурсы рассматриваются в качестве не только исчерпаемых, но и невозобновимых.
б)
земельные ресурсы.

3.1.2.
Возобновляемые ресурсы, к которым принадлежат:

а)
ресурсы растительного мира;

б)
ресурсы животного мира.

И те, и другие восстанавливаются довольно быстро, и объемы естественного возобновления легко рассчитываются.

3.1.3.
Относительно возобновляемые ресурсы. 

Некоторые ресурсы хотя и восстанавливаются в исторические отрезки времени, но возобновляемые их объемы значительно меньше объемов хозяйственного потребления. К относительно возобновляемым ресурсам относятся и очень дефицитные природные богатства:

а)
продуктивные пахотно-пригодные почвы;

б)
леса зрелого возраста;

в)
водные ресурсы в региональном аспекте.

3.2
Неисчерпаемые ресурсы. 

К ним относятся климатические и водные ресурсы.

По методике ООН существует трехэлементный принцип оценки природных ресурсов:

1)
разведанные ресурсы;

2)
предварительно оцененные;

3)
прогнозные.

В современном мировом хозяйстве широко используется классификация полезных ископаемых на основе технологии их использования:

· топливно-энергетическое сырье (нефть, уголь, газ, уран);

· черные, тугоплавкие металлы (руды железа, марганца, хрома  и др.);

·  цветные металлы (руды алюминия, меди, свинца, цинка и др.);

· химическое и агрономическое сырье (калийные соли, фосфориты, апатиты и др.);

· техническое сырье (алмазы, графит и др.).

В настоящее время мировое сообщество особое внимание уделяет нетрадиционным энергоресурсам планеты — солнечная, ветровая, приливная, биологическая и другие виды энергии, которые мало используются из-за технических трудностей освоения и высокой стоимости производимой энергии. Однако на эти виды приходится значительная часть общего энергетического потенциала планеты.

Ветровая энергия используется с давних времен в Англии, Голландии, Франции и других странах, но в очень небольших масштабах, хотя ее общие ресурсы на Земле огромны. Приливная энергия морских волн также используется в минимальных масштабах — менее 2 % этого потенциала (пока в мире существует две приливных электростанции — в России Кислогубская и во Франции в устье Гаронны).

Геотермальная энергия — внутренняя энергия Земли. Геотермальные ЭС действуют в Италии, США, Японии, Исландии и других странах. Всего их насчитывается около 188.

8.2. Природные ресурсы Европы, Азии и Северной Америки.

Европейские страны весьма не однородны по природным условиям, по величине и объему природно-ресурсного потенциала. 

В недрах Европы сосредоточено 12% мирового топливно-энергетического потенциала, в том числе 20% мировых запасов ископаемых углей; крупные запасы металлических руд  (ртути, свинца, цинка  и др.),  самородной  серы,  калийных солей и ряда других видов полезных ископаемых.. Но почти  все европейские  страны в той  или иной мере зависят от импорта  сырья,  особенно топливно-энергетического. 

Территория Европы располагает благоприятными климатическими ресурсами для выращивания многих сельскохозяйственных культур. На территории Европы возможно выращивание широкого набора культур умеренного и суб​тропического поясов: скороспелых зерновых, овощей и травосмесей — на севере, а на юге — оливы, цитрусовых и даже хлопчатника.

Природные воды — один из важнейших и дефицитных природных ресурсов Европы. Население и различные отрасли хозяйства используют огромные объемы воды, и размеры водопотребления продолжают увеличиваться.

Природные ресурсы Азии

Страны Азии и ближнего Востока различны по своему социально-экономическому развитию и по степени освоения и рационального использования природных ресурсов. Одни из них разрабатывают комплексный подход к использованию природных ресурсов, который проявляется в учете и планировании исследования природных ресурсов, предотвращении расхищения природных богатств, в прогнозе возможных экологических последствий.

Страны Азии располагают крупными и разнообразными ресурсами полезных ископаемых, создающих мощную базу для развития независимой экономики. В Азии сосредоточена большая часть запасов нефти и газа мирового хозяйства, хромитов, олова и вольфрама. Большая часть добываемого сырья экспортируется. Единственной страной Азии, полностью зависящей от импорта минерального сырья, является Япония.

По сравнению с другими регионами земного шара Азия в достаточной степени обеспечена всеми видами природных ресурсов, так как на нее приходится более 41% мировых запасов топливно-энергетического сырья.

Азия обладает значительной долей мировых земельных ресурсов: 31% пахотных земель, 19,4% пастбищ, 63,4% орошаемых площадей и более половины мирового поголовья скота. Однако продуктивность земледелия и животно​водства в регионе в целом низкая, поэтому сохраняется зависимость многих стран от импорта продовольствия.

Неравномерное обеспечение минеральным топливом отдельных стран делает особенно важной проблему гидроэнергетических ресурсов. В условиях слабого развития сухопутной транспортной сети в странах Азии особое значение приобретают водные пути.

Природные ресурсы Северной Америки

На территории Северной Америки расположены три государства: США, Канада, Мексика.

Изученность и освоенность природных ресурсов стран Северной Америки весьма неравномерны. Территория США исследована относительно хорошо, и маловероятно открытие крупных легкодоступных месторождений полезных ископаемых, за исключением Аляски. В Канаде и Мексике открыты крупнейшие в мире месторождения калийных солей в провинции Манитоба, богатые нефтяные месторождения на мексиканском шельфе. Важнейшая тенденция развития североамериканских государств — нарастание масштабов эксплуатации минеральных и энергетических ресурсов.

Эти страны выделяются высокой степенью освоенности земельных ресурсов: пахотные угодья составляют до 80% от площади земель, пригодных для обработки без крупных капиталовложений. Примерно 25% площади Северной Америки занимают тундровые и лесотундровые области, однако центральная и южная части материка по климатическим условиям исключительно благоприятны для сельского и лесного хозяйства. Территории умеренного пояса занимают более 4 млн. км, т. е. 16,3% от площади материка.

Они хорошо обеспечены термическими ресурсами, поэтому здесь можно выращивать широкий ассортимент культур повышенной продуктивности

8.3 Лесные ресурсы и их роль во всемирном  хозяйстве. Современные проблемы потребления природных ресурсов

Роль лесов в природном комплексе и хозяйственной деятельности трудно переоценить. На протяжении последних 20—25 лет состояние лесных ресурсов непрерывно ухудшалось, а обстановка с лесоиспользованием обострялась.

Выделяют несколько причин, вызывающих деградацию лесных ресурсов.

Первая - сложившаяся практика лесопользования и отклонения от основных лесоводческих принципов. Еще в начале XX в. во многих странах была разработана система ведения лесного хозяйства, которая предусматривала, с одной стороны, возможность крупномасштабных заготовок леса, а с другой — восстановление, защиту лесов с учетом их ценности для сохранения земельных и водных ресурсов, обеспечения благоприятных жизненных условий для населения, регулирования экологических процессов.

Второй важной причиной сокращения лесных массивов являются лесные пожары.

Лесные ресурсы являются достоянием всей планеты, так как играют важную роль в экологическом равновесии биосферы. На состоявшемся в 1992 г. в Рио-де-Жанейро Международном конгрессе по проблемам развития Земли была принята Конвенция о лесах. В ней особо, отмечалась необходимость создания национальных программ зашиты и сохранения лесов с учетом их ценности, роли в жизни страны и экологическом равновесии планеты.

В перспективе следует ожидать дальнейшего увеличения производства и потребления лесных материалов.

Между тем состояние лесных ресурсов в глобальном масштабе вызывает серьезную озабоченность лесозаводов и экологов. Кроме того, большую тревогу специалистов вызывает хищническая эксплуатация тропических лесов, важнейшей природной лаборатории связывания углерода и воспроизводства кислорода на Земле.

Несмотря на различные точки зрения о реальном дефиците мировых ресурсов проблемы современного потребления природных ресурсов остаются весьма актуальными. Причем речь идет не только о минерально-сырьевых ресурсах, но и в целом обо всех природных ресурсах планеты: сельскохозяйственных, лесных, водных и т.п.

Выделим основные проблемы:

· проблема исчерпаемости минерально-сырьевых ресурсов;

· проблема воспроизводимости лесов (с середины XX в. исчезла 1/5 часть лесных массивов планеты);

· проблема неэффективного использования земельных ресурсов планеты: реально обрабатывается лишь 1/3 часть земель, пригодных для сельского хозяйства;

· низкая эффективность ведения сельского хозяйства: средние мировые урожаи примерно в 3 раза ниже максимально возможных (даже при существующих методах обработки земли можно обеспечить продовольствием 10 млрд. чел.);

· истощение почв;

· проблема дефицита пресной воды: ее состояние характеризуется большой загрязненностью; запасы пресной воды составляют лишь 3% от мировых водных запасов планеты;

· проблема загрязнения воздуха (ранее существовало представление о том, что воздушный бассейн — это неисчерпаемый самовоспроизводящийся ресурс).

В мировом хозяйстве существует несколько направлений эффективного и рационального использования природных ресурсов:

· совершенствование технологии добычи полезных ископаемых; 
· комплексная переработка всех компонентов добываемого сырья и постепенный переход к малоотходным и безотходным производствам;

· снижение материалоемкости и энергоемкости используемых технологий;

· использование нетрадиционных источников энергии и новых материалов.

Большой вклад в решение описанных выше проблем вносят различные международные организации, среди которых особо можно отметить роль Продовольственной и Сельскохозяйственной Организации — ФАО. Эта организация была основана 16 октября 1945 г. и является специализированным учреждением ООН.

ФАО разрабатывает стратегию поддержки таких программ развития, как Система содействия продовольственной безопасности или Международный кодекс распространения использования пестицидов.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Природные ресурсы мира.
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Схема 2. Современные проблемы потребления природных ресурсов.
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Тесты.

1. В мировом спросе на первичную энергию первые пять мест занимают (установить последовательность):

1) уголь;

2) гидроэнергия;

3) природный газ;

4) нефть;

5) торф;

6) атомная энергия;

7) энергия ветра;

8) солнечная энергия.

2. К возобновляемым (воспроизводимым) видам природных ресурсов относятся (перечислить):

1) воздух;

2) вода;

3) нефть;

4) торф;

5) соли;

6) солнечная энергия;

7) газ;

8) уголь;

9) океаническая энергия; 

10) геотермальная энергия.

3. 1) абсолютная и 2) относительная ограниченность минерально-сырьевых ресурсов связаны с (установить соответствие):

а) обшей ограниченностью масштабов нашей планеты и всех

видов ресурсов;

б) кардинальными сдвигами в производственном базисе;

в)
качественно новыми, более эффективными подходами к использованию всех видов ресурсов;

г)
вовлечением в хозяйственный оборот новых видов ресурсов.

4. Что относится к нетрадиционным энергоресурсам планеты?
1) солнечная энергия;

2) энергия ветра;

3) приливная энергия;

4) магнитная энергия.

5. Существуют следующие проблемы потребления природных ресурсов:

1) снижение материалоемкости и энергоемкости используемых технологий;

2) проблема исчерпаемости минерально-сырьевых ресурсов;

3) низкая эффективность ведения сельского хозяйства.

Ответы на тесты.

1.   г), а), в), б) и е).   2.а), б), г), д), е), и) и к).   3. (1 а), (2 б, в, г).   4. а), б) и в).   5. б) и в).
Контрольные вопросы.

1. Какова роль природных ресурсов в мировой экономике?

2. Как вы понимаете абсолютную и относительную ограниченность природных ресурсов?

3. Какие существуют способы   классификации природных ресурсов?

4. Каковы природные ресурсы Европы, Северной Америки и стран Азии?
5. Какова роль лесных ресурсов в мировой экономике?

6. Какие из проблем, связанных с использованием природных ресурсов в мировой экономике, могут быть решены в ближайшее время? Каким образом?

7. Какие организации содействуют в решении проблем, связанных с использованием природных ресурсов?

Задание.

1. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства.

2. Найти соответствие между определениями и их содержанием:

а)
портфельные инвестиции;

б)
прямые инвестиции:

в)
вывоз предпринимательского капитала;

г)
вывоз ссудного капитала;

д)
международная миграция капитала;

1) осуществление долгосрочных вложений в экономику зарубежных
стран с целью получения прибыли:

2) инвестиции, связанные с покупкой ценных бумаг зарубежных ком​паний с целью получения дохода;

3) осуществление долгосрочных вложений в экономику зарубежных
стран с целью получения процентного дохода;

4) долгосрочное вложение капитала в зарубежные страны, обеспе​чивающее контроль инвестора над объектом размещения;

5) перемещение капитала между странами и функционирование его
за рубежом.

3.
Затраты труда (в часах) на производство колбасы и ситца во Фран​ции и Германии составляют:

	Страна

Продукт
	Франция
	Германия

	Колбаса, кг. в час
	5
	1

	Ситец, м. в час
	1
	3


3.1.В производстве, какого товара Франция имеет абсолютное преимущество? В производстве, какого товара Германия имеет абсолют​ное преимущество? Почему?

3.2.Подсчитайте выигрыш от торговли Франции и Германии соот​ветственно, если они обменяют 5 кг колбасы и 3 м2 ситца

3.3.Подсчитайте выигрыш от торговли Франции и Германии соот​ветственно, если они обменяют 5 кг колбасы и 6 м2 ситца.

Глава 9. Развитые страны в системе мировой экономики.

9.1 Основные признаки и особенности промышленно развитых стран.

Промышленно развитые страны представляют собой социально-экономическую систему международной экономики.  К их числу относятся 30 стран, большинство из которых формально объединены в рамках Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР). Иногда эти страны называют « высокоразвитыми». В них проживает всего лишь 15,6% населения мира, которые является основными производителями и потребителями товаров и услуг нашей планеты.

Они производят свыше 2/3 ВВП мира, используя основную часть ресурсов мира. На их долю приходится 95% общемировых расходов НИОКР.

На сегодняшний день развитые промышленные страны перешли на новую стадию экономического роста, осуществляя поворот к новой цивилизации. Она получила название постиндустриального, или информационного, общества. 

Характерные черты постиндустриального общества:

1. Интенсивный тип воспроизводства, т. е. развитие, осуществляется не столько на основе увеличения тиражирования производства, сколько за счет улучшения его качественных параметров, квалификации рабочей силы, прогрессивных структурных сдвигов. Главными факторами экономического роста становятся наука и НТП.

2. Массовость и относительно однородный технологический уклад крупного производства. Оно базируется на разросшемся информационном и коммуникационном пространстве, основанном на компьютерных технологиях, на глобальных финансово-банковских сетях.
3. Переход на ресурсосберегающий вид технического прогресса.
4. Перенасыщение товарами внутренних рынков. Это обусловило:

· функционирование рынка потребителя. Производство ориентировано на потребителя с его разнообразными индивидуальными потребностями (а не на потребности среднестатистического человека);

· выдвижение на главные позиции конкуренции качества.

5. Возрастание доли нематериальных услуг в потреблении.

6. Резко возросшая востребованность высококвалифицированного труда и работников, способных к нестандартным решениям. Конкуренция качества вызвала потребность в использовании нестандартных решений и в рабочей силе, способной к творчеству. Началась так называемая охота «за мозгами» и высококвалифицированными специалистами, увеличивались затраты на развитие человеческого капитала. Инвестиции в человеческий капитал растут быст​рее, чем в материальное производство.
7. Появление новых приоритетов и границ хозяйственного развития:

· экологическая составляющая экономического роста укрепила свои позиции. Она стала определять хозяйственное поле, в пределах которого санкционируется промышленное развитие;

· усиливается роль социальных факторов устойчивого развития. 

Развитие страны ориентируется на укрепление социальной инфраструктуры, на смягчение дифференциации доходов. На эти цели в развитых странах тратится 20-30% ВВП,

Высокоразвитые страны являются; 

1. Главными товарными экспортерами мира.

Доля стран ОЭСР в мировом товарном экспорте в конце XX века превышала планку 70%. Экспортная квота для развитых стран к этому времени составляла 27%. Она более чем в два раза превышала уровень, характерный для развивающихся стран. В структуре экспорта преобладает продукция с высокой добавленной стоимостью, наукоемкая продукция. Такая структура экспорта соответствует высокому уровню возможностей этих стран.

2. Главными покупателями продукции мирового хозяйства, т. е. массированными импортерами. К концу XX века их доля в мировом импорте продовольствия, продовольственного сырья, топлива, руд и металлов, химикатов, машин и транспортных средств превышала 60%.
3. Основными экспортерами капитала, как в предпринимательской, так и в ссудной форме. Эффективный бизнес этих стран капитализирует прибыль, ориентируясь на глобальное экономическое поле, перемещая свои ресурсы в точки с наиболее выгодными условиями. 

Лидерство в вывозе ссудного капитала также объясняет состояние внутренних рынков этих стран. Уровень банковского процента в развитых экономиках значительно ниже, чем в странах, испытывающих голод на финансовые ресурсы. Разница в процентных ставках выталкивает ссудный капитал из страны. Международное кредитование для него становится выгодной формой бизнеса.

4. Лидерами  в импорте капитала. Притоки иностранного капитала обычно активизируются на емких рынках, с большими рынками сбыта, с надежным и перспективным инвестиционным климатом. Поэтому внутренний рынок развитых стран является мощным магнитом для иностранных инвестиций.

5. Странами, доминирующими в сфере международных валютных отношений, что объясняется устойчивостью их валюты и большим спросом на нее.

6. Странами в большей мере, чем остальные, формирующие «крупных игроков на мировом рынке капитала — ТНК. Об этом можно судить по адресам штаб-квартир ТОР 100 ТНК (промышленных и сервисных, исключая банки), которые находятся в промышленно развитых (ОЭСР) странах. 

В число развитых стран входит около 30 стран, которые сформировали  три центра мирового экономического и политического влияния («триада»). К ним относятся:

· Северная Америка, 

· Западная Европа 

· Япония.

Каждый из элементов мировой «триады» имеет свои периферийные и полупериферийные зоны в системе мирового хозяйства.
9.2 Западная Европа - один из трех центров мировой экономики

В системе мировой экономики Западная Европа — один из трех «центров силы», которая наряду с США, Японией объединяет около двух десятков государств с развитой рыночной экономикой (в т.ч  страны Европейского союза)  На долю стран Западной Европы приходится почти треть мирового промышленного производства и научно-технического потенциала, более четверти совокупного мирового национального дохода и одна пятая часть патентного фонда.

Западная Европа почти не уступает ведущим державам по технико-экономическому уровню развития традиционных базовых отраслей (машиностроение и металлообработка, химическая промышленность), однако пока еще отстает в новейших направлениях НИОКР — микроэлектроника, робототехника, биотехнология и т.д.

Отраслями европейской экономики обеспечивающей ее глобальную конкурентоспособность являются:

1. Традиционные:

· в автомобилестроение - Германия, Франция;

· авиационная промышленность - Великобритания, Германия, Франция;

· текстильная промышленность - Италия, Франция.

2. Новые:

· программное обеспечение - Германия, Бельгия, Нидерланды;

· цифровое телевидение - Франция, Германия;

· мобильная связь - Швеция, Финляндия, Великобритания.

При этом основная экономическая мощь всего региона приходится на четыре крупные высокоразвитые государства - Германию, Францию, Великобританию, Италию, где сосредоточено более 50 % населения и около 70% совокупного ВВП региона. Они определяют место региона в современном мировом разделении труда, общие тенденции социально-экономического развития и роста.

Особое место занимают малые страны Западной Европы по объемам ВВП, характеру специализации и другим параметрам. Наиболее развитые — это Бельгия, Нидерланды, Швеция, Испания. На их долю приходится 20 % ВВП региона. Вторая группа — это Австрия, Дания, Греция и Финляндия, на долю которых приходится более 8 % ВВП. Третья группа — Португалия, Ирландия, Люксембург — имеет узкоспециализированную структуру хозяйства и занимает 2 % ВВП.

В Западной Европе социальная ориентация общественно-экономических систем является наивысшей в современном мире, государство выполняет наибольшее количество социальных функций и делает это наиболее интенсивно. Западноевропейский капитализм в наибольшей мере подходит под рубрику «социальное рыночное хозяйство»;

Если в рамках социально-экономических систем США и Японии индивидуализм как принцип и основное правило общественной жизни явно превалирует над солидарностью, то в Западной Европе сложился относительный баланс между ними при ведущей роли первого.

Для Западной Европы первостепенную роль в системе ее внешнеэкономических связей сегодня играют отношения с двумя другими «центрами силы» и, прежде всего с США. Характер отношений между ними в 80-90-е гг. претерпел принципиальные изменения. Несмотря на периодически  проявляющиеся  противоречия, между Западной Европой и США по вопросам взаимной торговли, отношений с развивающимися и бывшими социалистическими странами, а также другим проблемам, в обозримой перспективе можно ожидать с обеих сторон продолжения линии на взаимовыгодное равноправное партнерство. При этом, как это было уже не раз, оба партнера будут занимать близкие позиции в отношении внешнеэкономической экспансии Японии.

Отношения Западной Европы с  Японией сходны по своему характеру с экономическими связями между западноевропейским регионом и США только в смысле равноправного партнерства. Однако степень взаимозависимости партнеров в первом случае существенно ниже, чем во втором. Значение взаимосвязей между Западной Европой и Японией для каждого из этих двух «центров силы» значительно меньше отношений с США. Страны — члены ЕС экспортируют в США примерно в пять раз больше товаров, чем в Японию, а вывоз последней в США приблизительно вдвое больше ее экспорта в ЕС.

Отношения Западная Европа — Юг до начала 60-х гг. в значительной мере имели колониальный и полуколониальный характер. В дальнейшем эти отношения перешли на экономическую основу с постепенным усилением в них элементов равноправия и взаимовыгодности.

Россия и Западная Европа — «естественные» экономические партнеры. Их объединяет не только географическая близость, общность исторических судеб и культурного наследия. Экономики России и ведущих западноевропейских государств являются взаимодополняемыми, хотя Россию и не может удовлетворять ее роль как производителя топливно-энергетических и сырьевых товаров в нынешней европейской системе разделения труда. Западная Европа — один из наиболее перспективных экономических партнеров России.

Среди тенденций экономического развития Западной Европы на ближайшие 15—20 лет следует выделить, во-первых, развитие интеграционных процессов. Во-вторых, интеграция способствует быстрой регионализации хозяйственной жизни в Западной Европе. В ходе ее складываются прочные субрегиональные хозяйственные комплексы.

По имеющимся прогнозам, до 2015—2020 гг. ВВП Западной Европы будет расти умеренными темпами, скорее всего в пределах 2,6-3%, что будет на уровне или даже несколько ниже соответствующих показателей двух других «центров силы». 

При таких темпах экономического роста нынешняя острота проблемы занятости и безработицы сохранится или даже несколько увеличится.

9.3 Северная Америка как второй центр мировой экономики.

Северная Америка является вторым центром  мировой экономики.

Почти все пространство Северной Америки (85%) приходится на территорию трех государств:

· Канада; 

· США;

· Мексика;

США относится к крупнейшим странам мира по территории и населению. По количеству производимых товаров и услуг США  превосходит любое государство. ВВП на душу населения США превосходит показатели других развитых стран с рыночной экономикой и составляет около 30 тыс. долл. в год.

Страна богата природными ресурсами, особенно нефтью, природным газом, каменным углем, цветными и драгоценными металлами. Климатические условия и плодородные почвы благоприятствуют ведению высокопроизводительного сельского хозяйства.

Поддержка свободы экономической деятельности, поощрение предпринимательской активности, защита конкуренции, ограничение монополий — таковы принципы экономической политики, проводимой государственными организациями США. Так, антимонопольная политика США является образцом для многих государств с рыночной системой хозяйства.

Своими главными целями администрация США ставила стимулирование инвестиционной активности частного предпринимательства, увеличение сбережений населения, сокращение дефицита бюджета и снижение темпов инфляции. 

Главным фактором экономического роста США следует признать научно-технический прогресс, благодаря которому это государство стало признанным лидером в большинстве областей науки и техники. Обладая самым крупным в мире научно-техническим потенциалом, США занимают первое место в мире по суммарным объемам НИОКР. Причем расходы на НИОКР американских компаний растут быстро. Несмотря на довольно высокий рост вложений в НИОКР в большинстве европейских и японских компаний, только немногим из них удалось добиться темпов, близких к американским. 

В современной структуре промышленного производства США ведущее место занимает машиностроение, особенно электронное, электротехническое, транспортное с акцентом на автомобилестроение и авиаракетнокосмическую технику. В объеме продукции электронной промышленности преобладают изделия промышленного и военного назначения, а доля изделий бытового назначения сравнительно мала. Второе место по объему продукции в структуре промышленного производства США занимает химическая промышленность.

Среди развитых стран США обладает самой крупной добывающей промышленностью, занимая ведущие позиции по добыче каменного угля, природного газа, газовых концентратов, нефти.

Страна располагает высокоразвитым аграрным сектором. За последние десятилетия в ней наблюдается устойчивый рост сельского хозяйства.

Соединенные Штаты Америки занимают первое место в мире по объемам внешней торговли товарами и услугами. Однако экспортная квота у США, как и у других крупных развитых стран мира, остается невысокой, хотя и растет.

В структуре экспорта первое место занимает готовая промышленная продукция (более 50%). Наиболее динамичные статьи экспорта — машинотехническая продукция и потребительские товары. На втором месте по объему вывоза товаров за границу — сельскохозяйственная продукция: США экспортируют примерно 30% производимых в стране продуктов сельского хозяйства. В конце XX в. США выступают как самый привлекательный для иностранных инвесторов рынок. Являясь крупнейшим в мире экспортером капитала.

США одновременно выступают ведущим реципиентом заграничных инвестиций. По данным платежного баланса во второй половине 90-х гг. из США ежегодно вывозится капитала на 0,3-0,4 трлн. долл., а ввозится — на 0,5 трлн. долл. Растет приток в страну как прямых инвестиций (приближаясь к 0,1 трлн. долл.), так и портфельных (0,3-0,4 трлн. долл.), а также ссудного капитала (около 0,1 трлн. долл.). Огромное положительное сальдо движения капитала не только смягчает проблему платежного баланса, но и помогает финансировать значительную часть капиталовложений в американскую экономику.
Основными иностранными инвесторами в американскую экономику выступают развитые страны Западной Европы, Япония и Канада. Для зарубежных инвесторов США привлекательны устойчивой и процветающей экономикой, прибыльностью капиталовложений, прочностью позиций доллара, который остается главным резервным и расчетным средством в мировой валютно-финансовой системе, а также укреплением валютных и финансовых позиций США, показывающим их долговременный характер. 

Перспективы дальнейшего экономического развития США во многом зависят от складывающихся условий накопления научно-технического потенциала.

9.4 Роль Японии в мировой экономики.

Япония является третьим по экономической мощи центром в мире 

На нее приходится около 8% мирового ВВП. Это объясняется высоким уровнем развития страны в 2002 г. ВВП на душу населения Японии составил 31,437 млрд. долл., и Япония уступила по этому показателю только США.

Для Японии характерен большой социальный слой мелкого предпринимательства. Поэтому, в международном разделении труда японская экономика представляет собой супергигантскую перерабатывающую машину, в которую поступают привозимые из-за границы сырье и материалы, а на выходе получают готовую продукцию. Зависимость экономики Японии от импортного сырья заставляет японских менеджеров перестраивать структуру национального хозяйства, перемещая некоторые отрасли промышленности (с большими затратами сырья и сильно загрязняющие окружающую среду) в развивающиеся страны.

Экономическое развитие Японии в послевоенный период делится на ряд этапов:

I этап (1945—1960 гг.). 

Полная реконструкция экономики, господство США в мировой экономике. Для этого периода развития была характерна экстенсивная модель роста, основанная на переработке импортного сырья, отсутствие собственной научно-технической базы. Государство занимало активные позиции, то есть основные приоритеты промышленной политики, структурную и банковскую сферы контролировало государство.

II этап (70-е гг.). 

В экономике Японии осуществлены серьезные структурные изменения, в результате которых к концу 70-х гг. Япония превратилась по экономической мощи во вторую после США державу мира. Это, прежде всего:

· интенсификация производства через снижение материалоемкости;

· совершенствование отраслевой структуры через усиление наукоемких отраслей, электроники, телекоммуникации;

· развитие собственной сферы НИОКР с полным пакетом прикладных программ;

· изменение роли государства в сторону ослабления командных и усиления косвенных методов регулирования (создание рыночных механизмов);

· изменения в области внешнеэкономической деятельности, в частности осуществление крупномасштабных инвестиций за рубежом. 

III этап (80-е гг.).

Высокая эффективность экономики на основе интенсивной модели развития, лидерство прикладных НИОКР, налоговая реформа. В ходе данного этапа Япония по сравнению с другими индустриально развитыми странами достигла определенных положительных результатов в экономическом развитии:

· имеет низкую инфляцию и определенный экономический цикл;

· больше сберегает и больше инвестирует;

· предпочтение отдает малым фирмам;

· имеет нехарактерные для других стран и экономические традиции, в том числе традиции сотрудничества между управляющими и рабочими, «занятость на всю жизнь», корпоративные союзы между концернами и т.д.

· работа на дому — использование неполного рабочего дня;

· искусство своевременно приобретать апробированную передовую производственную технологию из других стран и умение приспосабливать ее к своей экономике;

· сетевая система организации производства. 

Таким образом, перспективы развития Японии достаточно оптимистические, если же иметь в виду стремление японцев усилить свои экономические позиции в азиатско-тихоокеанском регионе, который будет доминировать в XX веке.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Развитые страны рыночной экономики в системе мирового хозяйства.
[image: image29]
Схема 2. Хозяйственный механизм развитых стран рыночной экономики.
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Тесты.

1. Основными характерными чертами промышленно развитых стран в современных условиях являются:9

а)
ведущее положение в МЭ и МЭО;

б)
высокий уровень индустриального, экономического развития;

в)
однородность по уровню экономического и социального развития;

г) высокие стабильные темпы роста экономики (превышают темпы роста остальных стран мира).

2.
Особенностями промышленно развитых стран являются:

а)
высокие темпы роста ВВП и промышленного производства;

б)
концентрация производства и капитала;

в)
международный характер деятельности национальных корпораций;

г)
развитие импортозамещающих производств;

д) 
преобладание в структуре экономики сферы материального производства;

е)
сопровождение вывоза товаров экспортом предпринимательского и ссудного капитала;

ж)
формирование основательной банковской системы;

з)
концентрация научной мысли, развитие фундаментальныхнаучных исследований.

3.
Промышленно развитые страны занимают в общем объеме мирового экспорта:

а)
около 20%;

б)
более 50%;

в)
не более 60%;

г)
около 70%.

4.
По классификации МВФ к группе развитых стран относятся:

а)
США;

б)
Канада;

в)
Сингапур;


г)
Польша.

5. «Жизненно важным импортом» для Японии являются:
а)
иностранные инвестиции;

б)
технологии;

в)
продовольствие;

г)
топливно-сырьевые ресурсы;
д)
 рабочая сила.

6. В развитии традиционных отраслей в развитых странах преобладают следующие тенденции:

а)
закрываются предприятия;

б)
объединяются компании;

в)
отдельные производства переносятся в развивающиеся страны;

д)
остаются умеренными или понижаются темпы развития;

е)
отсутствует технический прогресс.

Ответы на тесты.

1. а) и б).   2. б), в), е), ж) и з).   3. г).   4. а) и б).   5. г).   6. б) и в).
Контрольные вопросы.

1. Какие общие черты  экономики развивающихся стран?

2. Почему промышленно развитые страны являются главными  экспортерами и импортерами товаров мирового рынка?

3. Как объяснить приток иностранного капитала на рынок наиболее развитых стран, обладающего высокими конкурентными позициями?

4. Какова роль основных факторов производства в экономическом развитии промышленно развитых стран?

5. Какое  положение промышленно развитые страны занимают в мировой экономике и международных экономических отношениях?

6. Состояние экономики, каких промышленно развитых стран является определяющим для всего мира и почему?

7. Можно ли отождествить понятия «полюса роста мировой экономики» и «центры экономической силы»?

Задание
1. Важнейшие интеграционные структуры современности.
2. Международная миграция рабочей силы:

а) приносит чистый выигрыш принимающей стране;

б) приносит чистый выигрыш стране эмиграции, если не учитывать вменения благосостояния рабочих-эмигрантов;

в) приносит чистый выигрыш стране эмиграции, если учитывать изменения благосостояния рабочих-эмигрантов;

г) верно а) и б).

3. Допустим, в стране Х затраты труда в часах на производство теннисных мячей – 6 ч., на производство теннисных ракеток – 2 ч., в стране V на производство теннисных мячей – 1 ч., на производство теннисных ракеток – 4 ч.

	Товар

Страна
	Мячи
	Ракетки

	Х
	6
	2

	V
	1
	4


Если принять продолжительность рабочей недели за 36 ч., то следует:

3.1. Объяснить, в производстве какого товара страна Х имеет относительное преимущество и почему.
3.2. Рассчитывать альтернативную цену ракеток, выраженную через цену мячей для стран Х и V.

3.3. Определить, в каком интервале будет располагаться цена равновесия на ракетки в случае развития торговли между странами.
3.4. Подсчитать выигрыш стран от международной торговли, если каждая страна будет специализироваться на производстве одного продукта и обменивать его на продукт другой страны целиком.

3.5. Построить линии торговых и производственных возможностей для каждой страны.
Глава 10. Развивающиеся и страны с переходной экономикой: специфика их включения в мирохозяйственные связи.

10.1. Место и роль развивающихся стран в мировой экономике.

В группу развивающихся стран (РС) на начало XXI века входят 125 государств, получивших политическую независимость как в XIX, так и в XX веке. В них проживает 77,9% населения мира. Но их доля в производстве мирового продукта составляет всего 37%, а в мировом экспорте — 20%'.

Ранее таких стран было больше. Но за последнее время четырем странам из группы развивающихся удалось переместиться в группу развитых стран. Речь идет о Южной Корее, Тайване, Гонконге и Сингапуре.

Среди РС имеются экспортеры нефти: Саудовская Аравия, Кувейт, Оман, ОАИ, Катар. У них сравнительно высокий душевой доход, свыше 6 тыс. долл.в год, но их не относят к индустриальным странам из-за неразвитости внутреннего рынка.

Остальные страны имеют средний и низкий душевой доход (в том числе 58 стран с душевым доходом в 1200 т. долл. и 39 стран с душевым доходом в 270 т. долл.). Эти страны относятся к доиндустриальному типу развития. Доиндустриальная хозяйственная система характеризуется использованием в качестве основного источника энергии жизненных сил человека и животных, отсутствием массового производства, существованием господствующего класса за счет собственности на землю, внеэкономическим принуждением к труду, отсутствием товарных отношений. Доиндустриальный мир является в основном добывающим, а не обрабатывающим.

Хозяйствам развивающихся стран сопутствуют следующие экономические признаки:
· преобладание сельскохозяйственного производства и добывающей промышленности;

· отсталая техническая база;

· многоукладность экономики;

· низкий профессионализм населения;

· слабость и острая недостаточность отечественных капиталов; 

· низкие доходы населения — следовательно, и низкий объем сбережений и малая емкость внутреннего рынка;

· низкий уровень инвестиций как следствие дефицита накоплений;

· высокий уровень безработицы как результат слабости развития производства;

· неразвитая рыночная инфраструктура.

Из неэкономических факторов следует отметить социальные моменты, создающие серьезные трудности запуска механизма экономического роста:

· высокий рост населения, который поглощает позитивные эффекты роста экономики;

· отсутствие рыночного менталитета у населения;

· племенная рознь, препятствующая единению страны, необходимому для формирования единого рыночного пространства;

· высокий уровень преступности, взяточничество и коррупция, которая разворовывает и без того небольшой объем государственного бюджета.

Хозяйственный механизм развивающихся стран можно назвать моделью экономики нищеты, которая характеризуется низкими доходами и одновременно слабыми возможностями для экономического роста,

Важную роль, определяющую положение развивающихся стран в мировом хозяйстве, играют внешнеэкономические связи. Из развитие профилирует не только взаимосвязи с другими подсистемами, но и степень воздействия последних на внутренний рынок.

Центральное место в сегменте внешнеэкономических отношений развивающихся стран принадлежит внешней торговле. Она развивалась неравномерно. В прошлом десятилетии до середины 80-х гг. темпы прироста товарного экспорта уступали соответствующим показателям промышленно развитых стран. Со второй половины 80-х гг. темпы вывоза товаров из развивающихся стран значительно выросли, что свидетельствовало об углублении процессов индустриализации в НИС и усилиях стран — должников увеличить валютные поступления для снижения долгового бремени.

Расширение вывоза продукции обрабатывающей промышленности развивающихся стран в значительной мере продолжает зависеть от наделенности трудовыми и природными ресурсами. Капиталоемкая продукция играет относительно небольшую роль в расширении экспорта, и в основном она сконцентрирована в НИС. Увеличение промышленного потенциала упрочило позиции стран «третьего мира» на рынках машиностроительной продукции — станков, автомобилей, судов, черных металлов, а также швейных изделий. Особенно значительно их продвижение в экспорте электронных изделий. В конце 90-х годов доля развивающихся стран в мировом экспорте по этой статье поднялась до 35 %, в том числе по бытовой электронике до 38 %. Основное место в экспорте обработанных товаров заняли четыре дальневосточные страны и территории.

Наиболее значительным изменением в мировом импорте явилось сокращение доли рассматриваемых стран в закупках машин и транспортных средств в связи со снижением обновления основного капитала в ряде государств, особенно в Латинской Америке и Тропической Африке. На развивающиеся страны приходится только 13—14 % мирового импорта контрольно-измерительных приборов, промышленного оборудования и 15,6 % общего электронного оборудования. Низкая доля в мировом потреблении наукоемкого оборудования свидетельствует о неразвитости автоматизации промышленного производства в этой подсистеме мирового хозяйства.

Происходящий в развивающихся странах промышленный переворот по времени совпадает с научно-технической революцией. В силу отсталости собственной научно-технической базы это неизбежно вызывает необходимость широкого использования ими научно — технического потенциала западных стран. Произошло относительное сокращение притока технологий с 13,3 % в начале 70-х годов и до 5,1 % в конце 90-х годов. Общее сокращение движения технологий в развивающиеся страны частично объясняется уменьшением их притока в страны Африки и Латинской Америки в связи с неустойчивой макроэкономической ситуацией, которая усугублялась уменьшением импорта капитала, увеличением его оттока и снижением экспортных поступлений. Исключение в отмеченной тенденции сокращения движения технологий составили четыре НИС Азии. Приток технологий продолжался в крупные развивающиеся страны — Аргентину, Бразилию, Китай, Индонезию и Мексику, как через дочерние компании, так и лицензионные сделки государственных объединений.

Важнейшей особенностью движения технологий является повышение ее доли, приходящейся на внутрифирменную торговлю зарубежных ТНК. Импорт технологий, стимулирующий экономический рост, требует не только необходимых финансовых средств, но и подготовленной рабочей силы, возможностей использовать импортную технологию. В этом отношении способности большинства развивающихся стран ограничены

10.2. Социально-экономические  особенности развивающихся стран.

Важной характеристикой общности освободившихся государств является нарастающая дифференциация составляющих ее стран. Неравномерность развития на «периферии» мирового капиталистического хозяйства в 60—80-е гг. была значительно интенсивнее, чем в его «центрах». Особенно этот процесс усилился, начиная с 70-х годов.-

Три группы факторов определяют позиции развивающихся стран по отношению друг к другу. К внутренним факторам дифференциации относятся природно-климатические, географичес​кие, демографические, экономические и соци​альные условия той или иной страны. Внешние причины расчленения группы развивающихся стран составляют структурные и циклические кризисы капитализма, а также изменения в дви​жении капитала из империалистических стран в развивающиеся. Все наиболее важным ста​новится фактор глобального масштаба — НТР. По степени использования ее достижений, раз​вивающиеся страны все более отличаются друг от друга.

Дифференциация развивающихся стран про​исходит по нескольким направлениям. С точки зрения типа социально-экономического разви​тия выделяются две группы государств — со​циалистической и капиталистической ориента​ции. К первым относятся Алжир, Ангола, Бе​нин, Гвинея-Бисау, Конго, Мадагаскар, Мозам​бик, Никарагуа, Сан-Томе и Принсипи, Сирия, Танзания, Эфиопия и др.

Усиливается экономическая дифференциация развивающихся стран по уровням эконо​мического развития и народнохозяйственным структурам, по степени обеспеченности ресур​сами и размерами хозяйственного потенциа​ла, по положению в мировом капиталистиче​ском хозяйстве.

Пути социально-экономического развития освободившихся стран различны. Наиболее пос​ледовательно ведут борьбу с империализмом освободившиеся страны социалистической ори​ентации. В таких странах, как Ангола, Афгани​стан, Конго, Мозамбик, Эфиопия и др., ликви​дированы или существенного ограничены пози​ции иностранного капитала, проводятся меро​приятия по устранению господства племенной знати, феодалов и реакционной буржуазии, ук​реплению государственного сектора, поощре​нию кооперативного движения в деревне, по​вышению роли трудящихся в экономической и политической жизни.

Большая часть развивающихся стран идет по капиталистическому пути. В некоторых из них у власти оказалась национальная буржуазия, за​интересованная в подъеме национальной эко​номики и ослаблении позиций иностранного капитала. В другой группе развивающихся стран империалистам удалось поставить у власти проимпериалистическую буржуазию, а в наиболее отсталых из них — даже феодальные и полуфеодальные круги. Но и здесь идет процесс развития капиталистических отношений.

В 70-80 гг. среди развивающихся стран, иду​щих по капиталистическому пути, усилилась эко​номическая дифференциация. Среди них выде​лилась группа стран, наиболее развитых в эко​номическом отношении. Это, прежде всего ряд стран Латинской Америки — Аргентина, Бра​зилия, Мексика, приблизившиеся по многим по​казателям к странам среднего уровня развития капитализма. В этих странах возрос уровень объем промышленного производства и его доля в национальном доходе развивающихся стран.

Экономических успехов добились и другие страны Юго-Восточной Азии — Индия, Индо​незия, Малайзия, Филиппины. Хотя большая часть, населения этих стран занята еще в сель​ском хозяйстве, здесь растет объем промыш​ленного производства и экспорт промышленной продукции, укрепляются позиции национальной буржуазии, а кое-где также выделяется моно​полистическая прослойка. На Западе эту груп​пу стран Юго-Восточной Азии вместе с менее развитыми странами Латинской Америки (Ве​несуэла, Колумбия, Перу, Чили) часто называ​ют странами второго яруса (в отличие от но​вых индустриальных стран).

Особое положение в развивающемся мире за​няли нефтедобывающие страны — экспортеры нефти. В эту группу входят страны с разным ис​ходным уровнем развития, разными социально — экономическими и политическими режимами. В таких странах, как Саудовская Аравия, Кувейт, ОАЭ, Катар, лишь относительно небольшая доля денег, полученных от экспорта нефти, идет на нужды национального развития. Большая же часть вывозится за границу, преимущественно в развитые капиталистические страны. Страны — экспортеры нефти — играют важную роль на международном рынке ссудных капиталов.

Наряду со странами, где хотя и в противо​речивых формах, но наблюдается известный экономический прогресс, довольно большую группу (более 40) составляют наименее разви​тые страны (страны Тропической Африки, ост​ровные государства в Тихом океане, некоторые страны Карибского бассейна). Эта группа стран не обладает запасами полезных ископаемых, в них нет не только обрабатывающей, но и до​бывающей промышленности. Сельское хозяй​ство отсталое и малопродуктивное. Сохраняет​ся сильное неравенство в распределении дохо​дов, бедность и нужда огромного большинства населения.

Одной из отличительных черт современного социально-экономического развития стран «тре​тьего мира» является ярко выраженная тенден​ция к усилению экономической роли государ​ства. Это связано, с одной стороны, с совре​менной общемировой практикой разработки пра​вящими силами и фиксирования в их програм​мах национальных стратегий и долгосрочных целей развития. С другой стороны, у развиваю​щихся стран есть для этого целый ряд прису​щих только им причин, связанных с необходи​мостью преодолеть глубокую экономическую отсталость, архаичные социальные структуры, с зависимостью и уязвимостью положения разви​вающихся стран в системе мирового капиталис​тического хозяйства.

10.3 Новые индустриальные страны в мировой экономике

В ходе промышленного развития выдели​лась группа новых индустриальных стран (НИС). В 70—80 гг. для них характерны более высокие темпы хозяйственного развития, превышающие аналогичные показатели других и промышленно развитых стран. Ведущей отраслью экономического развития почти всех НИС стала обрабаты​вающая промышленность. Основной статьей эк​спорта практических всех НИС стали товары об​рабатывающей промышленности. У 15 стран они превышают 50 % их экспорта.

Во многих из этих стран идет процесс кон​центрации производства и капитала, формиру​ется финансовый капитал. В наиболее разви​тых странах образовались ТНК. Особенно от​четливо это проявилось в Южной Корее, Тай​ване, Сингапуре, Бразилии, Мексике, Аргенти​не. Латиноамериканские НИС обладают более мощным экономическим потенциалом по срав​нению с восточно-азиатским. Но в азиатских НИС сформировался более широкий круг ис​точников финансирования развития. В этой под​системе развивающегося мира создавались пре​имущественно трудоемкие предприятия по вы​пуску массовой потребительской продукции. В латиноамериканских НИС основной упор был сделан на развитие материалоемких и капита​лоемких отраслей в обрабатывающей и добы​вающей промышленности. В силу ряда факто​ров в 80-е годы латиноамериканские НИС ока​зались в кризисном состоянии: бремя долгов превысило возможности их погашения. В 80-е гг. появилось второе и третье поколение новых индустриальных стран, в их числе Малайзия, Таи​ланд, Индонезия, Индия, Филиппины.

Бразилия — крупнейшая страна Латинской Америки, по размеру территории она уступает только РФ, США, КНР и Канаде, обладает круп​ными запасами более 30 видов минерального сырья. Страна производит более 2 % ВМП. На долю Бразилии приходится 2/3 промышленно​го потенциала Южной Америки, свыше полови​ны научно-технического потенциала. Объем ВВП Бразилии равен половине валового продукта КНР, но в два раза превышает индийский, в 1,7 раза — российский. Значительные темпы хо​зяйственного роста обычно обеспечиваются по​вышением нормы сбережений и капиталовложе​ний. Кризис задолженности 80-х годов резко за​медлил экономическое развитие страны. Уско​ренная индустриализация обеспечивалась в зна​чительной степени за счет дефицитного финан​сирования. Значительные темпы роста обеспе​чивались достаточно обильными трудовыми ре​сурсами. Темпы роста экономически активного населения превосходили темпы роста всего на​селения. Важной чертой развития Бразилии вы​ступает урбанизация.

Южная Корея во второй половине XX века олицетворяла собой динамизм экономического роста развивающихся стран Восточной Азии. Не обладая сколько-нибудь значительными природ​ными ресурсами, она производит около 2 % ВМП, имея всего лишь 0,8 % мировой числен​ности населения.

В развитии южнокорейской экономики мож​но выделить несколько периодов. Первый из них охватывает 1948—1961 гг., второй период с 1961 г. до середины 70-х, а третий — с кон​ца 70-х до 90-х годов. В первый период в хо​зяйстве страны преобладающее положение за​нимало сельское хозяйство, хотя доля его в ВВП страны сократилась с 68 до 56% в 1953— 1960 гг. Второе место в структуре занимала торговля. Наибольшие перемены произошли в положении обрабатывающей промышленности, удельный вес которой увеличился в 1,5 раза — до 14,6 %. Но в структуре обрабатывающей промышленности основное место занимало производство потребительских товаров — «самбэк-коноп» (три белых производства). Это помол муки, произ​водство сахара и обработка хлопка, которые обеспечивали основной объем промышленно​го производства.

Традиционные средства, которые использо​вал ряд развивающихся стран для повышения уровня экономического развития, Южной Ко​рее не подходили. Она не обладала значитель​ными источниками сырья для увеличения экс​портных доходов. Единственный выход был в развитии обрабатывающей промышленности. Для осуществления индустриализации необхо​димо было реконструировать существующие отрасли, заложить основы новых капиталоем​ких производств, расширить и модернизировать промышленную инфраструктуру. Создание экспорт-ориентированного производства осуще​ствлялось при сохранении протекционизма на внутреннем рынке.

В период импортозамещения основным на​правлением совершенствования структуры яв​лялась ориентация на трудоемкие отрасли (хлопчатобумажная, обувная, пищевая, дере​вообрабатывающая промышленность) в целях удовлетворения потребностей внутреннего рын​ка. В следующий период, связанный с ориен​тацией на экспорт, быстро развивались материалоемкие и энергоемкие отрасли — черная металлургия, судостроение, нефтехимия. Это привело к росту капиталоемкости прироста ВВП.

Сдерживающим фактором экономического развития остается сельское хозяйство. По мере повышения уровня индустриализации постепен​но увеличивалось развитие собственных НИОКР. Только в 80-е годы в этой сфере произошли значительные сдвиги: были созданы научно-про​изводственные парки, НИИ. В целом по уров​ню экономического развития, социальной струк​туре хозяйства Южная Корея сравнялась со среднеразвитыми капиталистическими странами. В 1996 г. она была принята в ОСЭР — клуб богатых.

10.4 Страны с переходной экономикой в системе мирового хозяйства. Тенденции развития стран восточной Европы

Все бывшие социалистические страны стали перед очень сложной задачей — полноценно​го приобщения к мировому хозяйству. Слож​ности этого процесса связаны с недавним про​шлым этих стран, которое определило специ​фический характер структуры их экономики, сделавший непригодными эффективное взаимо​действие в мировом хозяйстве. Все это предоп​ределило абсолютную необходимость целого комплекса реформаторских мер во всех стра​нах бывшего социализма.

Общим направлением этих мер является ре​структуризация экономики через ее разгосудар​ствление, либерализацию цен и финансовое оз​доровление.

Первое направление движения постсоциалистических стран к мировому хозяйству — разгосударствление экономики. Во всех бывших со​циалистических странах государственный сек​тор прямо или косвенно охватывал почти 100 % экономики, который означает чрезмерную цен​трализацию и ведет к уничтожению предприни​мательской инициативы.

Однако государственная собственность, безусловно, имеет право на существование, но она должна быть существенно ограничена. Соглас​но некоторым расчетам, если государственный сектор в экономике превышает 15%, то эко​номика не может быть эффективной.

Государство должно брать на себя лишь роль регулятора в рамках проведения либеральной экономической политики, организации системы экономической помощи безработным, тем, кто пострадал в результате закрытия нерентабель​ных производств или сокращения штатов, уре​гулирования социальных конфликтов и т.д.

Основная цель перехода к рыночным отно​шениям заключается в восстановлении эффек​тивности производства, без чего невозможно обеспечить потребности населения и включить страну в международное разделение труда.

Второе направление — финансовое оздоровление и обуздание инфляции.

Во всех бывших социалистических странах наблюдается сложная финансовая ситуация, которая явилась объективным результатом так называемого социалистического хозяйствова​ния. Мощные потоки денежных средств рож​дались в гипертрофированном военном комп​лексе, чрезмерном капитальном строительстве, то есть во всех сферах не создавались источ​ники покрытия денег. Поэтому финансовый кризис к переходному периоду был неизбежен. Очень тесно к проблеме оздоровления финан​совой сферы примыкает проблема либерали​зации цен.

Свободные цены — один из главных фунда​ментальных принципов рыночного хозяйства. Свободные цены означают, что производители товаров могут устанавливать их только исходя из конъюнктуры рынка.

Во всех бывших социалистических странах осуществлена либерализация цен. Эта рефор​ма— одна из самых болезненных рыночных реформ, имеющая исключительную политиче​скую остроту. Единовременное объявление сво​бодных цен при отсутствии товарных потоков на потребительском рынке вызвало почти во всех странах переходного периода гиперинф​ляцию.

Открытие национальных границ для экспорта и импорта товаров, услуг и капитала пред​ставляет собой еще один элемент перехода к рыночной экономике. Это предполагает на начальном этапе снижение реального курса на​циональной валюты, чтобы стимулировать экс​порт и ограничить импорт.

В практике существуют две альтернативы эко​номических реформ: радикальные реформы — «шоковая терапия», через которую прошли Рос​сия, Польша и др., и постепенного эволюцион​ного перехода — Китай, Венгрия.

Реформирование экономики в странах Вос​точной Европы и России первоначально бази​ровалось в основном на реализации концепции «шоковой терапии», подразумевающей быстрое обеспечение финансовой стабилизации и либе​рализации цен, создания многообразия форм собственности, расширения прав экономических субъектов, открытие внутреннего рынка. Одна​ко практика показала, что переход к рыночным отношениям требует боле длительной и посте​пенной трансформации всего комплекса макро​экономических и микроэкономических преобра​зований.

Политическая трансформация стран Восточ​ной Европы, соответственно и экономические перемены оказали определенное воздействие на ситуацию в мировой экономике. Кризис в стра​нах Восточной Европы, разрыв экономических связей между новыми государствами бывшего Союза, способствовал еще большему сокраще​нию объемов производства, ослаблению про​цесса стабилизации национальных экономик.

За последние годы страны Восточной Евро​пы добились определенных экономических ус​пехов в углублении рыночных преобразований. Особенно это заметно в Польше, Чехии, Венг​рии и Словакии.

Одним из важнейших показателей успехов экономических преобразований является эконо​мический рост. По темпам экономического ро​ста (рост ВВП и промышленного производства) лидером в 2000 году является Венгрия — 3,7 и 10 %. За ней следуют Польша — 3,5 и 6 %, Словения — 2,5 и 2,5 %. Чехия имела устой​чивые темпы прироста, однако в 1999 году обо​значились некоторые тенденции к снижению.

Таким образом, структура экономики стран Центральной и Восточной Европы имеет следу​ющие соотношения: сельскохозяйственное про​изводство дает от 4,4 % ВВП в Словении от 6,9 % ВВП в Польше. Промышленность произ​водит от 30,9 % ВВП в Венгрии до 41,7 % в Чехии. На услуги приходится от 53,7 % ВВП в Чехии до 62,5 % в Венгрии. Большую роль в этом играют финансовые услуги и туризм, ко​торый для большинства стран Центральной и Восточной Европы является отраслью между​народной специализации.

В структуре промышленности наиболее устой​чивыми темпами развиваются отрасли потре​бительского спроса — текстильная, пищевая, мебельная, полиграфическая, обувная. Свое развитие получили в современных условиях на​укоемкие производства — электронная, элект​ротехническая промышленность, приборостро​ение.

Быстрое расширение внешней торговли ста​новится фактором экономического роста. Ос​новной торговый партнер — Европейский Союз. Приоритетным для себя эти страны считают ин​теграцию в западноевропейскую экономику, вступление в ЕС. В Венгрии, Польше, Чехии, Словении доля ЕС во внешней торговле составляет уже от 60 до 70 %. Однако само присоеди​нение стран Восточной Европы к ЕС оказыва​ется весьма дорогостоящим проектом. Прове​дение финансовой помощи отстающим регио​нам через «структурные фонды», а также обя​зательства в рамках общей сельскохозяйствен​ной политики для бюджета ЕС обошлось бы уве​личением ежегодных расходов на 55-65 млрд. долл. Это одна из причин отсутствия единого мнения в сроках принятия стран Центральной и Восточной Европы в Европейский Союз.

В целом макроэкономические показатели раз​вития Восточной Европы отмечаются стабиль​ностью развития, и для большинства стран ха​рактерен устойчивый подъем экономики, хотя по степени и уровню развития они занимают разные позиции.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Общие черты и особенности развивающихся стран (РС).
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Схема 2. Особенности модели экономического развития Китая.
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Схема 3. Развивающиеся страны Африки и Латинской Америки в мировой экономике.

	Показатели и характеристики
	Африка
	Латинская Америка

	Площадь,  млн. кв. км.
	29,2
с островами – 30,3
	17,65
с островами – 18,28

	Население, млн. чел. (2002 г.)
	841
	354,88

	Средняя плотность населения, чел. на 1 кв. км.
	27,8
	19,4

	Естественный прирост населения, %
	2,3
	1,1

	ВВП на душу населения:

· наибольший

· наименьший
	10,8 тыс. долл. (Маврикий, 2001 г.)

500 долл. (Сьерра-Леоне, 2001 г.)
	10,2 тыс. долл. (Аргентина, 2002 г.)

2,6 тыс. долл. (Боливия, 2001 г.)

	Положение в мировой экономике
	По уровню развития (ВВП на душу населения) Африка занимает последнее место в мире. По количеству наименее развитых стран значительно опережает все регионы мира.
	Латиноамериканский регион, прежде всего его ведущие государства – новые индустриальные страны (НИС) – занимает промежуточное положение между развитыми государствами Севера и развивающимися странами Юга


Тесты.

1.
В ОЭСР входят следующие страны: 

а)
Австралия;

б)
Новая Зеландия;

в)
Зимбабве;

г) Турция;

д) Греция;

е)
Португалия;

ж)Ирландия;

з)
Эфиопия;

и) США;


к) Люксембург;

л) Новая Гвинея;

м) Сомали;

н) Нидерланды;

о) Венесуэла.

2. Основным признаком развивающихся стран в системе МЭО является:

а)
дифференцированность;

б)
зависимое положение;

в)
демографический взрыв;

г)
значительная роль государства в экономике.

3. Положение развивающихся стран в МЭО определяется:

а)
уровнем развития НТП в этих странах;

б)
конъюнктурой мирового рынка;

в)
степенью решения экологических проблем;

г)
социально-экономическим отставанием;

д)
наличием многоукладности экономики;

е)
наличием традиционных форм собственности и общественных институтов;

ж)
низким уровнем производительности труда.

4. Основные проблемы развивающихся стран связаны главным образом с:

а)
кризисом задолженности;

б)
превышением темпов демографического роста над темпами экономического роста;

в)
ролью ТНК в экономике развивающихся стран;

г)
отсутствием экономического роста как такового.

5. Основными факторами дифференциации развивающихся стран являются:

а) внутренние;

б) внешние;

в)
НТР;

г)
конвергенция.

6. Основными факторами, определяющими отставание наименее развитых стран по уровню экономического и социального развития, являются:

а)
сохранение докапиталистических форм хозяйствования (первобытно-общинный уклад, феодализм);

б)
неблагоприятные климатические условия;

в)
наличие специфических социо-культурных традиций (допотопные религиозные культы и др.);

г)
отсутствие развитых транспортных сетей;

д)
отсутствие внутренних социально-экономических реформ;

е)
скудность природных ресурсов;

ж)
несовершенство управления;

з)
межэтнические столкновения, военные конфликты.

7. Новые индустриальные страны (НИС) представляют собой закономерный результат:

а) развития рыночной экономики с учетом определенной специализации положения НИС в мировой экономике;

б)
 взаимодействия РС с промышленно отсталыми странами;

в)
развития рыночной экономики с учетом определенной специфики положения ЕС;

г) взаимодействия РС с ведущими промышленно развитыми странами.

Ответы на тесты.

1. а), б), г), д), е), ж), и), к) и н).   2. б).   3. а), г), д) и е).   4. б).   5. а), б) и в).   6. а), в), д), е) и з).   7. а) и г).
Контрольные вопросы.

1. Как складывается соотношение сил между развитыми и развивающимися странами в современном мире?
2. Каковы общие черты экономики развивающихся стран?
3. Как классифицируются развивающиеся страны?

4. Какое место занимают развивающиеся страны в международном разделении труда?

5. Каковы особенности экспорта и импорта развивающихся стран?

6. Какова роль иностранных инвестиций в развивающихся странах?

7. В чем заключается проблема задолженности развивающихся стран?

8. Каковы перспективы экономического развития развивающихся стран?

Задание

1. Классификация стран по уровню социально-экономического развития.

2. какая из зарубежных фирм-импортеров прохладительных напитков в данную страну может быть обвинена в демпинге на ее внутренний рынок: фирма А, фирма В или фирма С?

	Показатель
	Фирма А
	Фирма В
	Фирма С

	Средние издержки производства в расчете на единицу продукции, долл.
	10
	10
	10

	Цена напитков на внутренних рынках фирм-импортеров, долл.
	10
	12
	9

	Экспортная цена напитков, долл.
	11
	11
	11

	Цена напитков, произведенных импортозамещающими фирмами в данной стране, долл.
	12
	13
	11


3. Ниже приведена карта спроса и предложения на швейцарские франки:
	Цена франка, долл
	Объем спроса на франки, млн. франков
	Объем предложения франков, млн. франков

	0,80
	300
	400

	0,70
	320
	370

	0,60
	340
	340

	0,50
	360
	310

	0,40
	380
	280


3.1. Нарисуйте график равновесия валютного рынка Швейцарии

3.2. Каков равновесный курс швейцарского франка? Каков равновесный валютный курс доллара?

3.3. Какое количество швейцарских франков будет куплено до равновесному курсу? 
3.4. Если курс франка установился на уровне 0,40 долл за 1 франк, будет наблюдаться на валютном рынке? Какие действия должен осуществить Центральный банк в этом случае, чтобы обеспечить равновесие валютного рынка?
Раздел 2. Международные экономические отношения. 

Глава 1. Международные экономические отношения.

1.1 Сущность, факторы, уровни и формы международных экономических отношений.

Международные экономические отношения (МЭО) — формы и способы взаимодействия национальных экономик в мировом хозяйстве.

Предметом дисциплины «Международные экономические отношения» является изучение международных экономических отношений и механизма их реализации.

Возникновение  международных экономических отношений обусловлено рядом факторов:
1. Экономические.

Согласно теории сравнительных преимуществ Д. Риккардо, стране выгодно производить и продавать за границу товары с относительно низкими внутренними издержками по сравнению с другими странами и, наоборот, покупать товары с относительно более высокими внутренними издержками. К экономическим факторам можно отнести также вывоз капиталов и создание крупных международных транснациональных корпораций (ТНК), ориентированных на интеграцию различных национальных факторов производства, а, следовательно, на развитие МЭО;

2. Политические.

Международные экономические отношения могут выступать как одна из форм давления на страну в целях решения геополитических задач;

3. Природные. 

Связаны с неравномерным размещением полезных ископаемых, различными климатическими условиями для развития сельского хозяйства, туризма, что обуславливает необходимость развития международных экономических отношений;

4. Культурные. 

Связаны с различиями культур отдельных стран и народов. Отсюда возникает желание изучения других культур, приобщения к памятникам искусства, архитектуры, живописи;

5. Научно-технические.

Здесь можно выделить две подгруппы факторов.

Во-первых, это развитие массового производства, которое способствует росту производительности труда, удовлетворению спроса внутри страны и возможности работы на экспорт.

Во-вторых, это научно-технический прогресс, который связан с появлением новой техники и технологий, формированием конкурентных преимуществ товара, предпосылок его международного распространения; 

6. Необходимость решения глобальных проблем. 

Развитие международных экономических отношений обусловлено необходимостью интеграции усилий всего мирового сообщества для решения глобальных проблем человечества: экологической, продовольственной, энергетической, сырьевой, контроля над ядерным оружием.

Международные экономические отношения, хотя и являются частью экономических отношений, имеют свою специфику. 

Во-первых, они представляют собой взаимодействие экономических субъектов разных стран.

Во-вторых, объект МЭО может как совпадать с объектом экономических отношений (например, товар, услуга, капитал), так и отличаться от него (например, деньги — объект национальных экономических отношений, а валюта — объект международных экономических отношений).

В-третьих, международные экономические отношения связаны с перемещением, интернационализацией факторов производства (труда, земли, капитала, предпринимательских способностей).

В-четвертых, для организации между народных экономических отношений создаются наднациональные организации, такие как Международный валютный фонд — МВФ, Международный банк реконструкции и развития — МБРР, Европейский банк реконструкции и развития — ЕБРР, Организация стран — экспортеров нефти — ОПЕК и другие.

В-пятых, международные экономические отношения реализуются посредством международных правовых норм (международные экономические договоры, соглашения, акты).

В-шестых, на международные экономические отношения определенное влияние оказывает военно-политическая мощь государства и его способность отстаивать национальные интересы на международном уровне.

Можно выделить следующие уровни, на которых реализуются международные экономические отношения:

1) микроуровень.
На этом уровне субъектами МЭО являются предприятия, банки, финансовые и страховые компании, отдельные граждане, участвующие в МЭО;

2) мезоуровень.

На этом уровне в международных экономических отношениях участвуют такие субъекты МЭО как регионы, земли, штаты, провинции;

3) макроуровень.

Субъектами МЭО выступают отдельные государства;

4) мегауровень.

На этом уровне субъектами МЭО являются уже не отдельные страны, а группы стран (Европейский Союз, Организация стран-экспортеров нефти - ОПЕК и др.). Кроме того, в международных экономических отношениях на этом уровне участвуют также специально созданные наднациональные организации: Международный валютный фонд, Мировой банк, Европейский банк реконструкции и развития и другие.

Однако на практике не всегда международные экономические отношения замыкаются в рамках одного уровня. Например, экономические отношения российских регионов и республики Беларусь, Европейского банка реконструкции и развития и Ростовской области представляют собой взаимодействие субъектов МЭО на различных уровнях.

Выделяют следующие формы международных экономических отношений: 

1. Торговля товарами и услугами, причем темпы роста торговли услугами значительно опережают темпы роста торговли;

2. Международный научно-технический обмен, который может рассматриваться как самостоятельная форма МЭО, так как самым распространенным товаром на мировом рынке становится новая технология; 

3. Международное движение капиталов: темпы роста прямых зарубежных инвестиций примерно в 1,5 раза превышают темпы роста товарного экспорта;

4. Международная миграция рабочей силы; 

5. Международные валютно-кредитные и финансовые отношения

1.2 Роль международных экономических отношений в современном мире

Увеличению роли международных экономических отношений способствовали многие конкретные факторы. Глобализация под​нимает эту роль на новый количественный и качественный уро​вень.

Показателем интенсивности международных экономических отношений является стоимость экспорта товаров к величине ВВП (так называемая экспортная квота). Результаты такого расчета приведены в табл. 2.1. Как видим, большой рост международных экономических отношений произошел во второй половине XX в., причем для разви​вающихся стран в целом прирост экспортной квоты даже больше, чем для развитых. Поскольку экспорт в этих данных не включает ус​луги, роль которых сильно выросла, расчетные цифры преуменьша​ют действительное увеличение интенсивности международных эко​номических отношений.

Таблица 2.1
Экспортная квота: отношение стоимости экспорта к валовому внутреннему продукту, %

	Страны
	1900г.
	1929г.
	1950г.
	1980г.
	2000г.

	Весь мир
	9,8
	10,2
	9,5
	15,3
	17,8

	Развитые:
	12,6
	11,4
	13,6
	19.4
	20,5

	США
	7,5
	5,0
	15.1
	10,4
	10,7

	Великобритания
	14,9
	15,6
	14,4
	28,0
	26,0


Экспортная квота США заметно меньше, чем квота Велико​британии, что объясняется огромным внутренним рынком круп​ной страны, поглощающим производимую продукцию. Хотя квоты Китая и Индии значительно выросли, они ниже, чем для всей группы развивающихся стран, что можно объяснить аналогичны​ми причинами. Экспортная квота России резко колебалась и в настоящее время ниже, чем в начале XX в. Малые промышленные страны, тесно связанные с системой международного разделения труда, в настоящее время имеют экспортные квоты, превышающие 50%.

В основе увеличения роли международных экономических отно​шений лежат фундаментальные изменения, которые происходят в современном мире. Кратко эти факторы могут быть изложены сле​дующим образом.

1. Происходит вовлечение в мировую экономику стран и терри​торий, ранее мало участвовавших в международном разделении труда. Бывшие колонии и зависимые страны, получив незави​симость, как правило, более активно включаются в мировую торговлю, а затем и в другие формы международных экономи​ческих отношений. Приведем хотя бы пример Южной Кореи и Тайваня, которые были до Второй мировой войны японски​ми колониями с отсталой экономикой, а теперь являются круп​ными центрами производства и торговли. В некоторых случаях, как после распада СССР, внутренняя торговля между региона​ми одной страны становится внешней.

2. Возрастает многообразие производимых челове​чеством в разных регионах товаров и услуг. Научно-техниче​ский прогресс расширяет сферу использования природных ре​сурсов (самый характерный пример — нефть), ведет к созданию все новых отраслей производства, продукция которых вовлека​ется в мировую торговлю.

3. Меняется сам образ жизни людей, прежде всего в промышленно развитых странах, число которых постоянно растет. Стано​вится привычным потребление товаров и услуг со всего мира, обычным делом становятся заграничный туризм, работа, обра​зование и лечение в других странах, использование технически все более сложных средств транспорта, телекоммуникаций, финансовых расчетов.

4. Господство акционерной формы предприятий, формирование всемирной финансовой инфраструктуры (банки и другие финансовые учреждения, рынки ценных бумаг и валют) создают возможность огромных перемещений капитала. Рост транснациональных корпораций еще более увеличивает роль этих процессов. Иностранные инвестиции несут с собой новые способы производства и управления предприятиями, новые технологии. Рыночные методы хозяйствования получают всеобщее распространение, тогда как зона нерыночной экономики сжимается. Это уменьшает характерную для последней тенденцию к закрытости и автаркии. Внешняя открытость экономики все более становится нормой. Даже Китай, где со​храняется коммунистическая политическая система, в эконо​мическом отношении стал играть большую роль в мировой экономике.

5. Открытость национальных экономик увеличивается также бла​годаря либерализации международных экономических отно​шений, расширению возможности свободного движения това​ров, капиталов, рабочей силы, технологии. Протекционизм в разных формах не исчез из международных экономических отношений, но сфера его действия в целом сужается. Межгосударственная региональная интеграция, особенно в Ев​ропе, приближает страны к единому экономическому про​странству, расширяет пределы специализации и кооперации между национальными хозяйствами. К примеру, в производст​ве современных гражданских самолетов сотрудничают фирмы Франции, Германии, Великобритании и Испании

Крайне негативно влияют на развитие международных экономических отношений следующие факторы:
1. Огромный разрыв между уровнями экономического развития индустриальных стран, с одной стороны, и бывшей колониальной и полуколониальной периферией, с другой. Экономика многих стран второй группы непомерно зависит от экспорта одного - двух продуктов сельского хозяйства (монокультурность) или минерального сырья. Это может консервировать неполноценную структуру экономики, усиливать ее нестабильность. Такие страны способны предъявлять лишь ограниченный спрос на импортные товары.

2. Тенденция к открытости экономик сочетается с сохранением, а в ряде случаев с увеличением, разного рода барьеров и ограничений, вменяемых государствами. Для бедных стран такие барьеры представляются оправданными и даже неизбежными, поскольку без защиты национальной промышленности невозможно развитие современной  экономики.

3. Военно-политические, мешающие действию нормальных рыночных сил. Поставки оружия могут, в конечном счете, подрывать здоровое развитие международных экономических  отношений.

4. Финансовые кризисы. Так финансовый кризис 1997-1998 гг. в странах Восточной и Юго-Восточной Азии вызвал резкое сокращение их импорта и притока иностранных инвестиций в эти страны.

Воздействие МЭО на мировое развитие неуклонно растет и при​нимает все более сложные и разнообразные формы. Хотя выразить это количественно затруднительно, нет сомнения, что большой рост национального богатства и продукта очень многих стран в период после Второй мировой войны в немалой мере связан с развитием ме​ждународных экономических отношений. Наивысшие темпы роста характерны для стран с экономикой, сильно ориентированной на экспорт. Внешняя торговая экспансия сыграла важнейшую роль в опережающем росте Японии, а в дальнейшем — так называемых но​вых индустриальных стран Азии (Южная Корея, Таиланд, Малайзия, Сингапур, Тайвань и др.) и, наконец, Китая. Эти же страны, а также некоторые страны Латинской Америки эффективно использовали для ускорения роста приток иностранного капитала. 

Особо можно отметить растушую роль иностранного туризма в экономике таких стран, как Испания, Греция. Турция, Египет и ряд других. Для ряда малых островных государств, расположенных в Сре​диземном море и всех трех океанах, туризм играет решающую роль как фактор экономического роста. Ряд стран и территорий такого ти​па стали также «налоговыми гаванями» и очагами оффшорного (осуществляемого за пределами страны в подобных особых зонах) бизне​са для банков и фирм других стран.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Международные экономические отношения.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 2. МЭО как сфера рыночного хозяйства – основные признаки.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 3. Особенности развития международных экономических отношений.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Тесты.

1. Возникновение МЭО обусловлено рядом факторов:

а) экономические;

б) политические;

в) научно-технические;

г) этнические.

2. Какие существуют уровни, на которые реализуется МЭО?

а) микроуровень;

б) мегауровень;

в) международный уровень.

3. Международные экономические отношения включают:

а) систему международных расчетов;

б) национальные рынки стран;

в) международную торговлю товарами и услугами;

г) международное движение рабочей силы;

д) международные авиалинии;

е) международное движение капиталов;

ж) международные валютные и финансово-кредитные отношения;

з) международные экономические организации;

и) международное разделение труда;

к) международную экономическую интеграцию.

4. Механизм МЭО включает в себя:

а) МРТ;

б) международную экономическую интеграцию;

в) правовые нормы;

г) мировое хозяйство;

д) инструменты реализации МЭО (договоры, соглашения, кодексы и т.д.);

е) деятельность международных экономических организаций.

5. Углубление и расширение МЭО на рубеже XX – XXI веков проявляется в:

а) увеличении степени открытости национальных экономик;

б) развитии и укреплении региональных международных структур;

в) «размывании» национальных границ между странами;

г) развитии МРТ;

д) национализации хозяйственной жизни;

е) переплетении и сближении национальных экономик;

ж) интернационализации хозяйственной жизни;

з) активизации военных действий с целью решения спорных международных проблем.

Ответы на тесты.

1. а), б) и в).   2. а) и б).   3. в), г), е), ж), з), и) и к).   4. б).   5. а), в) и г).

Контрольные вопросы.

1. В чем заключается сущность МЭО?

2. Какие факторы послужили для возникновения  МЭО?

3. Какова специфика  развития МЭО?

4. Какие существуют уровни МЭО?

5. Какие существуют формы МЭО?

6. Каковы главные факторы, способствующие увеличению интенсивности и роли международных экономических отношений?

7. Что может препятствовать росту роли международных экономических отношений?

Задание.
1. Международная торговля как основа международных экономических отношений.

2. Если Центральный банк продает официальные валютные резервы на валютном рынке для поддержания фиксированного уровня валютного курса, то:

1) курс национальной валюты зафиксирован на уровне ниже его равновесного значения;

2) курс национальной валюты зафиксирован на уровне выше его равновесного значения;

3) платежный баланс официальных расчетов сводится с положительным сальдо;

4) нельзя сказать ничего определенного.

3. Рынок труда в двух странах (X и V) характеризуется следующими данными. Функция спроса на труд в стране X имеет вид: DL=5000-20W, а в стране V: DL=3500-5W/ Функция предложения труда в стране X имеет вид: SL-2000+10W, а в стране V: SL-1500+5W.

3.1 Каков уровень равновесной – заработной платы (долл. в месяц) и уровень равновесной занятости (тыс. чел.) в каждой из стран?

3.2 Предположим, что в обеих странах сняты все ограничения на перемещение рабочей силы. Какими будут направление миграции рабочей силы и ее величина?

3.3 Предположим, что в результате передвижения рабочей силы в стране эмиграции равновесная часовая ставка заработной выросла на 10долл. Как изменится объем эмиграции из этой страны?

3.4 Каким будет новый уровень равновесной заработной платы в принимающей стране?

Глава 2. Международная торговля товарами и услугами.

2.1. Сущность, субъекты и объекты международной торговли.

Международная торговля представляет собой международный обмен продуктами труда (товарами, услугами, объектами интеллектуальной собственности) всех государств мира.

Международная торговля — сфера международных товарно-денежных отношений, совокупность внешней торговли всех стран мира. Термин «внешняя торговля» отличается от термина «международная торговля» тем, что внешняя торговля характеризует торговые отношения какой-либо одной страны с другими странами.

Международная торговля состоит из двух встречных потоков — экспорта и импорта. Экспорт — продажа товаров за границу, импорт — покупка и ввоз товаров из-за границы.

Основными участниками международной торговли являются:

· внешнеторговые компании (экспортеры и импортеры),

· государства

· группы стран

· физические лица.

Кроме того, субъектами международной торговли в России являются также государственные внешнеэкономические объединения, внешнеэкономические ассоциации, внешнеэкономические отраслевые союзы.

Государственные внешнеэкономические объединения — это государственные предприятия, осуществляющие внешнеэкономические связи. Например, ГП «Алмазювелирэкспорт» осуществляет экспорт драгоценных металлов и драгоценных камней, импорт оборудования для ювелирной продукции. ГП «Автоимпорт» занимается импортом оборудования для отраслей машиностроения, импортом инструментов и запасных частей, экспортом станков, а также импортом комплектного оборудования.

Внешнеэкономические ассоциации объединяют организации и предприятия по различным направлениям бизнеса (Чайная ассоциация России, Ассоциация инвесторов и экспортеров России, Ассоциация внешнеэкономических ассоциаций и др.). Основная цель ассоциаций — содействие развитию внешнеэкономических связей в отдельных отраслях России.

Внешнеэкономические отраслевые союзы — добровольные объединения промышленников, предпринимателей, производителей — экспортеров, действующих на согласованных условиях внешнеэкономической политики, производства и реализации экспортной продукции. (Зерновой союз, Российский алмазный фонд, Союз нефтегазовой промышленности России и др.)

Содействие процессу международной торговли оказывают и такие организации как банки, финансовые организации, страховые компании, транспортно-экспедиторские компании, сервис — внешнеэкономические организации. 

Коммерческие банки, финансовые организации обслуживают взаимные расчеты, осуществляют кредитование внешнеэкономической деятельности. 

Страховые компании производят страхование внешнеторговых сделок на всех стадиях их исполнения. 

Транспортно-экспедиторские компании осуществляют перевозку и экспедирование грузов по внешнеторговым контрактам.

Сервис — внешнеэкономические организации в сфере внешнеэкономической деятельности.

Кроме того, в процессе внешнеэкономической деятельности принимают та учебные заведения, а также специализированные печатные издания и информационные агентства.

Учебные заведения осуществляют обучение и подготовку специалистов в области внешнеэкономической деятельности. 

Специализированные печатные издания («Таможенный вестник», «Внешняя торговля» и др.) предоставляют необходимую информацию для осуществления внешнеэкономической деятельности, позволяют отслеживать изменения, происходящие в российском и международном законодательстве. 

Информационные агентства осуществляют оперативный анализ в сфере бизнеса, финансов и развития мировых рынков («Финмаркет», «Рос-Бизнес Консалтинг», «Итар—ТАСС», «Интерфакс» и другие).

К объектам международной торговли относят: 

1. Товары;

2. Услуги (консультирование, туризм); 

3. Объекты интеллектуальной собственности (патенты, лицензии, технологии).

Многообразную международную торговую деятельность можно классифицировать:

1. В зависимости от товарной специализации: 

торговля готовой продукцией; торговля товарами, прошедшими первичную переработку; торговля сырьем. Чем выше уровень развития страны, тем меньше сырья и больше готовой продукции экспортирует государство.

2. В зависимости от вида экспортно-импортных операций:

· экспорт и импорт готовых товаров (экспорт — вывоз товара за границу, импорт — ввоз товара из-за границы);

· ввоз и вывоз сырья и полуфабрикатов для переработки с последующим возвратом в страну;

· временный ввоз или вывоз товара с последующим возвратом в страну (например, для участия в международных конкурсах, выставках, презентациях);

· реэкспорт и реимпорт (реэкспорт — вывоз за границу ранее ввезенного в данную страну товара, например, если товар не оплачен, бракован или перепродается в третью страну; реимпорт — ввоз из-за границы ранее вывезенных национальных товаров);

· ввоз и вывоз товаров, относящихся к одной международной транснациональной компании;

· встречная компенсационная торговля;

· товарообменные сделки на безвалютной основе (оплата товара происходит в натуральной форме другим товаром);

· торговые компенсационные сделки на денежной основе (когда частично товар оплачивается деньгами, а частично встречной поставкой товара);

· промышленные компенсационные сделки (например, поставки оборудования для производства товара будут оплачиваться произведенным с его помощью товаром).

3. В зависимости от наличия или отсутствия международных посредников международные торговые операции можно разделить на:

· прямые экспортно-импортные операции без посредников между продавцом и покупателем

· косвенные экспортно-импортные операции, когда между продавцом и покупателем имеется посредник (брокер, дилер и др.).

4. В зависимости от вида сделки по купле-продаже услуг международные выделяют:

· операции по техническому обслуживанию и обеспечению запасными частями машинно-технической продукции; инжиниринг; 

· операции по экспорту и импорту туристических услуг; консультационные услуги в области информации и совершенствования управления и др.

5. В зависимости от вида торговли объектами интеллектуальной собственности: торговля результатами научно-технических исследований; торговля объектами авторского права.

Для оценки международной и внешней торговли используется группа показателей: торговый  оборот, товарная структура, географическая структура

1)Торговый оборот — стоимостной объем экспорта и импорта за определенный период в текущих ценах;

При экспорте страна получает выгоду, измеряемую разницей между более высокой мировой ценой и более низкой внутренней ценой. При импорте происходит экономия внут​ренних затрат на основе отказа от национального производства того или иного вида товара, так как цены на ввозимые из-за рубежа товары ниже по сравнению с издержками их производства внутри страны.

Объем мирового экспорта должен быть равен объему мирового импорта, так как в обороте циркулируют одни и те же товары, кото​рые были вывезены одними странами, а другими - ввезены. Однако фактически по стоимости мировой импорт больше мирового экспор​та. Это связано с тем, что экспортные товары учитываются по ценам фоб, а импортные товары - по ценам сиф, которые включают в себя не только стоимость товара, но и стоимость транспортировки и стои​мость страхования.

За 1980-2002 гг. стоимостной объем мирового экспорта увели​чился с 2034,0 до 6414,1 млрд долл., или в 3,15 раза, объем мирового импорта — с 2071,3 до 6568,8 млрд долл., или в 3,17 раза (табл. 2.2).

Таблица 2.2
Динамика мировой торговли в 1980-2002 гг. (млн. долл.)

	
	1980г.
	1990г.
	1995г.
	2000г.
	2001 г.
	2002г.

	Экспорт, всего
	2031219
	3500278
	5160678
	6426893
	6168792
	6414058

	Развитые страны
	1277337
	2479848
	3519047
	4098734
	3956343
	4070620

	Развивающиеся страны
	597809
	844000
	1440775
	2057258
	1927623
	2031937

	Страны с переходной экономикой
	162074
	176430
	200857
	270903
	284828
	311501

	Импорт, всего
	2071346
	3615684
	5201265
	6554169
	6291699
	6568834

	Развитые страны
	1411312
	2603316
	3482748
	4404520
	4203830
	4354759

	Развивающиеся страны
	495152
	318803
	1514180
	1891510
	1807589
	1897655

	Страны с переходной экономикой
	164882
	195564
	204337
	258137
	280280
	316420


Показатель открытости национальных экономик (с учетом тор​говли товарами и услугами. т.е экспортная квота) увеличился с 21% в 1995г. до 24% в 2001 г., в том числе в торговле товарами - с 17 до 19%, в торговле услугами - с 4 до 5% соответственно. Причинами быстрых темпов роста мировой торговли в последние годы можно назвать:

1. Углубление международного разделения труда и интернацио​нализация мирового хозяйства привели к значительному росту пока​зателя открытости национальных экономик (экспортной квоты) в 1,5-2 раза практически у всех стран мира, за некоторым исключе​нием (США или Япония).

2. НТП стимулировал структурную перестройку экономики раз​витых стран. Это проявилось в ускорении морального из​носа изделий (который ранее составлял 15 лет и снизился в настоя​щее время до 5 лет), в динамичном обновлении основного капитала, появлении новых отраслей промышленности, появлении новых с ра​нее неизвестными свойствами товаров.

3. Концентрация и централизация производства и капитала на национальном и внешнем рынках привели к активизации деятельно​сти ТНК на мировых рынках. Высока роль ТНК в международной торговле, где их доля доходит до 40%, а во внешней торговле отдель​ных стран достигает 70%. Именно ТНК являются основными экс​портерами капитала, главным образом прямых зарубежных инвести​ций.

4. Увеличение масштабов и темпов вывоза капитала, особенно прямых инвестиций, содействовало укреплению экспортного потен​циала мира, росту международного товарооборота, так как экспорт капитала содействует вывозу товаров.

5. Распад колониальной системы, образование новых независи​мых государств, вставших на путь создания собственных националь​ных экономик. Это привело к росту потребностей этих стран в раз​личной продукции, а затем и к созданию и росту их экспортного по​тенциала.

6. Усиление регулирования мировой торговли международными организациями, такими как ГАТТ-ВТО и ЮНКТАД. Благодаря их деятельности происходит либерализация международного товарооб​мена за счет снижения и гармонизации тарифных и нетарифных барьеров, создания механизма разрешения споров в области между​народной торговли. Так, благодаря деятельности ГАТТ средневзве​шенные ставки пошлин сократились за 1947—2003 гг. с 45 до 3-4%.

7. Интенсификация и углубление региональных интеграционных процессов в мире в результате создания зон свободной торговли, тамо​женных союзов и др. В рамках подобных объединений достигается беспошлинная торговля, интенсифицируется взаимный товарооборот, что отражается на совокупных показателях мировой торговли.

8. Активное вмешательство государства во внешнеэкономиче​скую деятельность для создания благоприятных условий экспорт​но-импортных операций.

2)Товарная структура — соотношение различных товарных групп в структуре мирового экспорта; 

Как уже отмечалось, в период 1960-2002г. Товарная структура мирового экспорта претерпела существенные изменения.

Мировой экспорт готовых изделий и полуфабрикатов отличается наиболее динамичными темпами роста, что привело к увеличению его стоимостного объема до 4708,6 млрд долл. в 2002 г.

Удельный вес в мировом экспорте возрос с 54,8% в 1960 г. до 75,1% в 2002г. В качестве основных причин роста доли и готовых изде​лий и полуфабрикатов в мировом экспорте можно выделить:

1) бо​лее динамичные темпы роста обрабатывающей промышленности в мире, углубление специализации и кооперации производства под влиянием НТП;

2) сокращение срока морального износа машин и оборудования с 10-15 лет до 5 лет;

3) появление новых типов ма​шин и оборудования и сосредоточение их производства в ограничен​ном количестве стран, выступающих в качестве ведущих экспорте​ров;

4) повышение среднедушевых ВВП и спроса населения.

Основная товарная группа - машины, оборудование и средства транспорта, доля, которой постоянно растет и в 2002 г. составила 40,5%. В данной группе можно выделить такие товарные позиции, как офисное и телекоммуникационное оборудование (за 1995-2002 гг. доля возросла с 12,1 до 13,4%), автомобили (доля увеличилась с 9,2 до 9,9%).

Экспорт офисного и телекоммуникационного оборудования со​ставил 840 млрд. долл. в 2002 г., при этом, если в период 90-х годов данная товарная группа была самой динамичной в мировом экспор​те, то в 2000-е годы темпы роста стабилизировались. Основные экс​портеры в мире - ЕС, США, Япония и КНР (для развивающихся стран).

Экспорт автомобилей оценивался в 630 млрд. долл. В 2002 г. авто​мобили стали второй товарной группой по динамике роста (более 8%), уступив лишь химической продукции. В основе роста - расши​рение объема производства и спроса на продукцию. Ведущий экс​портер - страны ЕС, на которые приходится половина мирового экс​порта.

Из категории традиционных товаров, относящихся к готовым из​делиям и полуфабрикатам, увеличился удельный вес химической продукции (с 9,7 до 10,5% за 1995-2002 гг.), снизилась доля текстиля (с 3,0 до 2,4%), чугуна и стали (с 3,1 до 2,3%), сохранился удельный вес одежды (3,2%).

За последние 20 лет в мировом экспорте выделились три наибо​лее динамичные товарные группы: продукция электроники и элек​тротехники, включая комплектующие и составляющие (офисное и телекоммуникационное оборудование, оптические инструменты); товары с высокой долей расходов на НИОКР; трудоемкие товары (одежда, туристские и спортивные товары, бумага и изделия из нее, игрушки). Основными производителями и экспортерами этой продукции являются развивающиеся страны.

В целом ведущими экспортерами промышленной продукции яв​ляются страны Азии (в региональном разрезе доля равна 83,6%) и За​падной Европы (80,7%). Из отдельных стран можно выделить ЕС (42,5% мирового экспорта в 2002 г.), США (17,3%). Японию (12,1%), КНР (6,2%). В группу лидеров мирового экспорта готовой продукции (15 государств, в совокупности составляющие 90% мирового экспор​та) входят 8 развивающихся стран, на долю которых приходится 23,2% мирового экспорта в 2002 г.

Мировой экспорт сырья, топлива и продовольствия увеличился до 1370,05 млрд. долл. в 2002 г. При этом удельный вес сырья, топлива и продовольствия сократился с 44,1 до 21,9% за 1960-2002 гг.

Причины падения удельного веса сырья, топлива и продоволь​ствия в мировом экспорте связаны с действием следующим факторов:

• НТП расширил переработку вторичного сырья.

• проведение структурной перестройки экономики развитых стран в 70-е голы XX в., в рамках которой был осуществлен пе​реход от ресурсоемкой модели экономики к ресурсосберегающей на основе внедрения энергосберегающих и ресурсосберегающих технологий.

• развитие промышленности в развивающихся странах, прежде всего на основе переработки сырья и топлива на месте, и осу​ществление экспорта не первичного сырья, а ресурсоемких то​варов, т. е. продукции переработки сырья и топлива.

• внедрение новых средств связи.

• переход многих стран на иные виды топлива, в частности дизельное.

• проведение геологоразведочных работ по разработке собствен​ных ресурсов топлива в ряде развитых государств (особенно во второй половине 70-х годов для ликвидации последствий энер​госырьевого кризиса). В частности, в Великобритании и Нор​вегии были открыты запасы нефти и газа на шельфе Северного моря.

• использование новых видов топлива и энергии, в том числе ядерной и солнечной энергии.

• проведение политики самообеспечения в продовольственной сфере, благодаря чему страны Западной Европы и некоторые развивающиеся страны превратились из нетто-импортеров в нетто-экспортеров отдельных видов продовольствия.

Основными экспортерами сырья и продовольствия в мире явля​ются промышленно развитые страны, на которые приходится 70% экспорта продовольствия и 65% экспорта промышленного сырья, до​ля развивающихся стран равна соответственно 28 и 31%.

Основными экспортерами топлива остаются развивающиеся страны, хотя их доля несколько сократилась (с 73 до почти 60%). Раз​витые страны за рассматриваемый период повысили свою роль в ка​честве экспортеров топлива с 18 до 33%.

Что касается стран с переходной экономикой, то их доля в миро​вом экспорте сырья, топлива и продовольствия невысока и упала до 2% в экспорте продовольствия, до 3,6% - в экспорте промышленного сырья и до 7,4% — в экспорте топлива.

Мировой экспорт продовольствия составил по стоимости 582,5 млрд, - в 2002 г. (в том числе продовольствие и сельскохозяйственное сырье).

Удельный вес продовольствия в мировом экспорте снизился в 1960г., 9,3% в 1990 г. до 7,5% в 2002г. 

На продовольственные товары приходится 42,7% регионального экспорта стран Западной Европы, 18,2% экспорта Азии. Из числа отдельных экспортеров рассматриваемой товарной группы следует выделить: США(11.8% мирового экспорта в 2002 г.), Канада, Бразилия, КНР, в целом на 15 стран приходится 81% мирового продовольственного экспорта (в том числе сельскохозяйственного сырья).

Мировой экспорт промышленного сырья составил 172,35 млрд долл. 2002 г., а удельный вес снизился с 16,7% в 1960 г., 6,6% в 1990 г. до 6% в 2002г.

Среднегодовые темпы роста были на нулевом уровне в течение 1990-1998гг., при этом в 1998 г. было зафиксировано рекордное (по сравнению с 1985г.) падение цен на 20%.

Основные экспортеры промышленного сырья в региональном распределении: Западная Европа (24,2%), Ближний Восток (18,2%), Азия (16,5%) и страны Центральной и Восточной Европы (11,8%). Сырьевой экспорт важен для стран Африки (в региональном экспорте которых его доля равна 55,0%) и Ближнего и Среднего Востока (71,5%).

Мировой экспорт топлива возрос до 615,2 млрд. долл. в 2002 г., в относительном выражении доля топлива снизилась с 12,7% в 1960г., 11,0% в 1990 г. до 9,8% в 2002 г. В 1998 г. было отмечено наиболее низкое падение цен на топливо на 25% (самый низкий уровень по сравнению с 1986г.), но, начиная с 1999 г. ситуация резко изменилась - цены возросли на 20%, а к осени 2000 г. составили 25-30 долл. за баррель. В результате страны-нефтеэкспортеры значительно расширили объем экспорта, в том числе в 16 из них экспортные поставки увеличились на 15-50%.Осенью 2004 г. цены возросли почти до 50 долл. за баррель, 

Топливо является ведущим экспортным товаром для стран Ближнего и Среднего Востока (71,5% регионального экспорта) и Африки (49.0%). Выделяют также 16 стран-нефтеэкспортеров, для которых «черное золото» служит главным экспортным товаром, дающим бо​лее 50% валютной выручки.

Мировой экспорт прочих товаров (в том числе вооружение, немо​нетарное золото, нетоварные поставки) составил 335,45 млрд. долл. в 2002 г., а доля возросла с 1,1 до 3,0% за 1990-2002 гг.
Товарная структура мирового импорта также претерпела сущест​венные изменения: паление доли сырья, топлива и продовольст​вия и рост удельного веса готовой продукции и полуфабрикатов. За 1990—2001 гг. доля продовольствия снизилась с 9,3 до 7,4%, сель​скохозяйственного сырья — с 3,0 до 1,8%, минерального сырья — с 3,6 до 3,0%, топлива - с 11,0 до 9,1%, удельный вес промышленной продукции увеличился с 70,5 до 74,1%.

3) Географическая структура — структура мировой торговли в зависимости от региона мира, части света, континента.

Претерпела существенные изменения географическая структура мировой торговли за счет роста доли развивающихся стран, сущест​венного сокращения удельного веса стран с переходной экономикой при сохранении высокой доли развитых стран. Причина подобных изменений связана с неодинаковыми темпами роста экспорта из от​дельных групп стран.

В развитых странах стоимостной объем экспорта данной группы стран увеличился с 1277,3 млрд долл. в 1980 г. до 4170,6 млрд долл. в 2002 г., т. е. в 3,19 раза, объем импорта - с 1411,3 до 4354,8 млрд долл., или в 3,09 раза. Удельный вес в мировом экспорте несколько снизился — с 67,3% в 1980 г. до 64,1 % в 2002 г., в мировом импорте — до 68,05% соответственно.

Товарная структура торговли развитых стран не претерпела суще​ственных изменений. Вместе с тем доля промышленных товаров в совокупном экспорте возросла с 78,4 до 79,7%, топлива — с 4,2 до 4,7%. а удельные веса других товарных групп снизились — продоволь​ствия с 8,9 до 7.4%; минерального сырья — с 3,2 до 2,6%; сельскохозяй​ственного сырья — с 2,8 до 1,8% Аналогично в товарной структуре импорта возросла доля промышленной продукции до 75,5% и сократились: доля продовольствия - до 7,3%; минерального сырья - до 2,9%; сельскохозяйственного сырья - до 1,7%.

В экспорте развитых стран ведущими товарными группами явля​ются 15 товаров, которые входят в группу самых динамичных товаров мирового экспорта (из общего количества 20). Это — транзисторы полупроводники; текстиль; парфюмерно-косметические товары;  компьютеры; пластмассовые изделия; музыкальные инструменты.

Географическое распределение экспорта и импорта развитых стран отличается явным преобладанием доли взаимной торговли, но вследствие более динамичных темпов роста товарооборота с развивающимися странами и странами с переходной экономикой этот показатель снизился в экспорте с 77,9 до 71,3%, в импорте с 77,6 до 69,1% за 1990-2001 гг., удельный вес развивающихся стран увели​чился в экспорте развитых государств с 19,5 до 22,5%, в импорте — с 19,7 до 26,8%; доля стран с переходной экономикой возросла в экспорте - с 2,6 до 4,3%, в импорте - с 2,8 до 4,0%.

Развивающиеся страны отличаются активизацией участия в меж​дународном разделении труда: за 1980-2002 гг. их доля в мировом экспорте возросла с 23,4 до 30,9%, в мировом импорте - до 27,4%.

Экспорт данной группы стран увеличился с 597,8 млрд. долл. в 1980 г. до 2031,9 млрд. долл. в 2002 г., т. е. в 3,4 раза, а импорта - с 495,2 до 1897,7 млрд долл., т.е. в 3,83 раза.

Произошли кардинальные изменения в товарной структуре экспорта развивающихся стран: основой экспорта стали готовые изделия и полуфабрикаты при существенном падении доли сырья, топлива и продовольствия, традиционных товаров экспорта данной группы стран. За четыре десятилетия удельный вес сырья, топлива и продовольствия сократился с 85,7 до 30,9%. доля готовых товаров и полу​фабрикатов увеличилась с 14,1 до 67,9%, а прочих товаров - с 0,2 до 1,2%. Высокая доля промышленного экспорта в совокупном экспорте характерна далеко не для всех стран развивающегося мира. Так, по оценкам МВФ, лишь 6 развивающихся стран (КНР, Индия, Малайзия, Пакистан, Таиланд, Бразилия) имеют промышленную продукцию в качестве основы экспортных доходов (более 50%).

Из 20 самых динамичных товарных групп мирового экспорта в структуре вывоза развивающегося мира присутствуют 8 товаров — компьютеры; оптические инструменты; офисное и телекоммуникационное оборудование; обогревательные приборы и кондиционеры; электрическое оборудование; пассажирские транспортные средства; медицинские инструменты; текстиль.

В товарной структуре импорта сложилась схожая тенденция: увеличение доли и промышленных товаров с 70,7 до 73,5%, минераль​ного сырья - с 3,2 до 3,3% за 1980-2002 гг. и падение доли топливно-сырьевых товаров, в том числе продовольствия с 9,3 до 7,5%; сельскохозяйственного сырья — с 3,3 до 2,2%; топлива — с 11,1 до 8,7%.

Основной тенденцией в географическом распределении торговли развивающихся стран является постоянный рост взаимной торговли, что привело к увеличению доли развивающихся стран в их совокуп​ном экспорте с 34,2 до 41,2%, в импорте - с 34,9 до 46,1% за 1990—2001 гг. Следует отметить, что рассматриваемый фактор стал одним из главных факторов роста мировой торговли в 2002 г. Удель​ный вес развитых стран в экспорте развивающихся государств сни​зился с 58,2% в 1990 г. до 56.9% в 2001 г., в импорте - с 59,2 до 51,7%, удельный вес стран с переходной экономикой уменьшился с 2,8 до 1,5%, в импорте - с 5,9 до 2,2% соответственно.

Страны с переходной экономикой. За 1980-2002 гг. экспорт стран с переходной экономикой увеличился со 162,1 до 311,5 млрд. долл., или в 1,92 раза, совокупный импорт - со 164,9 до 316,4 млрд. долл., или в 1,9 раза. Доля стран с переходной экономикой за 1980-2002 гг. снизилась с 9,3 до 5,0% , в импорте - до 4,6%.

В отличие от товарной структуры экспорта развитых стран и развивающихся стран в экспорте стран с переходной экономикой на много выше удельный вес топлива (22,3%) и ниже доля промышленных товаров (55,7%). Доля продовольствия равна 4,6% в 2001 г., сельскохозяйственного сырья — 2,6%, минерального сырья — 4,8%. 

За период 90-х годов некоторые изменения претерпела товарная структура импорта за счет роста доли промышленной продукции с 62,1 до 73,2% за 1990-2001 гг. и снижения удельных весов продо​вольствия с 10,9 до 8,7%, сельскохозяйственного сырья с 3,8 до 1,6%, минерального сырья — с 4,0 до 2,3%.

В географическом распределении примечательной тенденцией является сокращение доли взаимного товарооборота (в экспорте с 41,3 до 24,8%, в импорте - с 48,5 до 26, 2% за 1990-2001 гг.) и доли развивающихся стран (в экспорте - с 24,1 до 13,1%, в импорте - с 13,7 до 10,6%) при неуклонном увеличении удельного веса развитых стран (в экспорте - с 34,2 до 57,1%, в импорте - с 37,0 до 63,1% за 1990-2001 гг.).

2.2 Теории международной торговли

Первой попыткой теоретического осмысления международной торговли стал меркантилизм. Ранний меркантилизм возник в конце XV века. Основная идея раннего меркантилизма — увеличение денежного богатства для чего поощрялся экспорт товаров и осуждался импорт. Поздний меркантилизм развивался со второй половины XVI века. Центральное положение этого учения — достижение активного сальдо торгового баланса страны, т.е. превышение экспорта над импортом. С этой целью поощрялся вывоз товаров (платили премии экспортерам) и ограничивался импорт (высокие таможенные пошлины на ввоз товаров).

В период активного развития машинного производства возникает необходимость переосмысления вопроса об эффективности международной торговли. Так, Адам Смит в книге «Исследование о природе и причинах богатства народов» (1776 год) положил начало новому классическому направлению в изучении эффективности международной торговли. А. Смит сформулировал принцип абсолютного преимущества страны в производстве какого-либо товара. Рассмотрим суть этого принципа (табл. 2.3.).

Таблица 2.3.

Принцип абсолютного преимущества.

	Наименование
	Страна А
	Страна Б

	Товар 1
	3 рубля
	6 рублей

	Товар 2
	6 рублей
	3 рубля


В стране А производство единицы товара 1 обходится в 3 рубля, а производство единицы товара 2 в 6 рублей. В стране Б, наоборот, производство единицы товара 1 обходится в 6 рублей, а производство единицы товара 2 обходится в 3 рубля.

Отсюда следует важный вывод, что стране А выгодно специализироваться на производстве товара 1, а стране Б — на производстве товара 2, а затем обмениваться результатами своего труда посредством международной торговли товарами.

Однако выгодна ли международная торговля в случае, когда нет абсолютных преимуществ какой-либо страны при производстве товаров? Рассмотрим этот случай (см. табл. 2.4.).

Таблица 2.4.
Принцип сравнительного преимущества.

	Наименование
	Страна А
	Страна Б

	Товар 1
	3 рубля
	6 рублей

	Товар 2
	6 рублей
	3 рубля


В стране А производство и товара 1 и товара 2 обходится дороже, чем производство этих товаров в стране Б. Эффективна ли в этом случае международная специализация и торговля? Оказывается, да. Производство товара 1 в стране Б в три раза выгоднее (3 рубля /1 рубль), а производство товара 2 в стране Б только в два раза выгоднее (6 рублей / 3 рубля), чем в стране А. Следовательно, страна Б обладает абсолютным преимуществом перед страной А в производстве обоих товаров, но имеет сравнительное преимущество в производстве товара 1. Это означает, что оба государства получат выгоду, если страна Б будет специализироваться на производстве товара 1, а страна А на производстве товара 2, а затем они будут обмениваться посредством международной торговли.

Закон сравнительного преимущества сформулировал Давид Риккардо в работе «Начала политической экономии и налогового обложения» (1819 г) Теория А. Смита стала рассматриваться частным случаем закона Д. Рикардо.

В 20—30-х годах XX века была создана новая теория Хекшера—Олина, дополненная затем П. Самуэльсоном и положившая начало развития неоклассической школы. В новой теории факторы, определяющие международное разделение труда и мировую торговлю, связываются не только с природно-естественными условиями производства в стране, но и с основными факторами производства: труд, земля, капитал. Различные страны по-разному наделены этими факторами. В одной стране относительный избыток труда и недостаток капитала, в другой стране, наоборот, избыток труда и нехватка рабочей силы. Вывод: страна будет экспортировать «дешевый фактор производства», который у нее в относительном избытке.

В 1954г. Василий Леонтьев сделал попытку проверить на практике теорию Хекшера—Олина. США в то время обладали избытком капитала и в соответствии с теорией Хекшера—Олина они должны были экспортировать капиталоемкие товары. Однако результат исследований В. Леонтьева оказался обратным и известен сейчас как «парадокс Леонтьева». Исследователь обнаружил, что, несмотря на избыток капитала и нехватку рабочей силы, США экспортировали более трудоемкую и менее капиталоемкую продукцию. По мнению В. Леонтьева, это произошло потому, что американский труд был высококвалифицированным и имел высокую производительность труда. Поэтому В. Леонтьев предложил конкретизировать факторы производства, в частности, он дифференцировал труд на квалифицированный и неквалифицированный. Изобилие квалифицированного труда приводит к экспорту товаров, изготовленных с его помощью. Изобилие неквалифицированного труда приводит к экспорту товаров, произведенных с его участием.

В развитии теории Хекшера-Олина была разработана теорема Т. Рыбчинского: рост предложения одного фактора производства при неизменности прочих переменных приведет к росту выпуска товара, производимого при интенсивном использовании этого фактора, и к сокращению выпуска товаров, изготавливаемых с использованием других факторов производства. Такой вывод был сделан Т. Рыбчинским в 1955 году при эмпирическом анализе голландской экономики. Открытие газового месторождения в Северном море в Голландии привело к сокращению промышленного экспорта Голландии. Деиндустриализация Голландии получила в литературе название «голландская болезнь».

Большой вклад в теорию международной торговли внесла теорема о выравнивании цен на факторы производства П. Самуэльсона. Согласно этой теории при некоторых допущениях (например, отсутствии транспортных издержек) свободная торговля ведет к выравниванию цен не только на товары, но и на факторы производства. Отсюда следует, что заработная плата, арендная плата и процентные ставки во всех странах должны быть одинаковыми.

Дальнейшее развитие теории Хекшера-Олина пошло по двум направлениям. Одно из них связано с разукрупнением факторов производства и рассмотрением в качестве таковых предпринимательских способностей, квалификации рабочей силы, технологий, знаний и других факторов производства. Возникли неотехнологические теории внешней торговли. В частности, в начале 60-х годов появилась теория технологического разрыва М. Познера. Она предполагает, что открытие новых технологий приводит к экспорту новых товаров, произведенных на их основе, а затем и самих технологий. Так развивается международная торговля. А в 1966 г. Р. Верной создал другую теорию неотехнологического направления — теорию «жизненного цикла продукта». В соответствии с данной теорией каждый новый продукт проходит следующие стадии: внедрения, роста, зрелости и старения. Страны специализируются на производстве и экспорте одного и того же товара на разных стадиях его жизненного цикла. Например, изобрели японцы новую технологию производства телевизора, производят его и экспортируют в другие страны. Через некоторое время технология устаревает, продается китайцам, и уже они производят этот телевизор по более низким ценам и экспортируют его в другие страны.

Второе направление развития теории между​народной торговли связано с отрицанием теории Хекшера — Олина. В частности, для объяснения эффективности международной торговли Кэмпом предложена теория «эффекта масштаба». Согласно этой теории страны могут извлекать выгоду от международной торговли даже при одинаковой обеспеченности факторами производства — на основе отраслевой специализации. Такая специализация обеспечит экономию издержек производства через эффект масштаба. То есть постоянные издержки (зарплата управленческому персоналу, арендная плата и т.д.) на единицу продукции уменьшаются с увеличением объема производства и международная торговля становится эффективной. Однако, на практике теория межотраслевой специализации на основе эффекта масштаба во многих случаях не подтверждалась. В частности, исследования показали, что развитые страны могут одновременно ввозить и вывозить товары, относящиеся к одной отрасли.

В 60—70-х годах XX века появляется теория С. Линдера, обосновывающая внутриотраслевую специализацию. С. Линдер считает, что чем ближе уровни национального дохода на душу населения в двух странах, тем товары каждого государства могут удовлетворять спрос в любом из них, отсюда возможность взаимной торговли между странами. Государства ведут торговлю разными товарами одной отрасли потому, что ни одна из них не в состоянии выпускать всю номенклатуру продукции данной отрасли.

Наконец, в начале 90-х годов появилась новая обобщающая теория «международной конкурентоспособности наций» М. Портера.

Автор считает, что конкурентоспособность нации определяется совокупностью четырех параметров:

1) преимущество страны по факто​рам производства;

2) спрос на товар на внут​реннем рынке как важное условие конкурен​тоспособности товара;

3) наличие внутри стра​ны смежных и обслуживающих отраслей, по​зволяющих добиваться требуемого качества товара;

4) стратегия фирмы (в международной торговле сравнительными преимуществами в конце концов обладают не государства, а коммерческие фирмы) и наличие конкуренции на внутреннем рынке (внутренний двигатель прогресса).

2.3 Международная торговля услугами.

На рубеже XX—XXI веков исключительно бы​стро развиваются новые формы МЭО, и прежде всего международная торговля услугами, на долю которой приходится 30 % всего объема международных связей.

Услуга — трудовая целесообразная деятель​ность, которую одна сторона может предложить другой. Результаты этой деятельности не воп​лощаются в материальном продукте, а выража​ются в полезном эффекте, удовлетворяющем какие-либо потребности, как всего общества, так и отдельного человека.

Услуги характеризуются четырьмя особен​ностями:

· неосязаемость (их невозможно увидеть, по​пробовать на вкус, услышать до момента при​обретения);

· неотделимость от источника-человека или ма​шины (например, услуги врача, гувернантки, сантехника, архитектора неотделимы от чело​века, а услуга по мойке автомобиля неотдели​ма от автоматической установки для мойки);

· непостоянство качества (колеблется в зави​симости от поставщиков, а также от време​ни оказания услуги, места и т.д.);

· несохраняемость (услугу невозможно хранить).

Услуги крайне разнообразны как по форме, так и по содержанию; услуги не образуют еди​ного рынка и не имеют общих черт.

Число видов услуг во внешней торговле по классификации ВТО превышает 600. Все виды услуг подразделяются на 12 секторов:

1) услуги для бизнеса (рекламные, консалтинг, страхование);

2) строительные услуги (строительство объек​тов за рубежом);

3) информационные услуги (почтовые, курьер​ские, телекоммуникационные, видеотеле​фон, телеграф, электронная почта);

4) дистрибуционные (торговые агенты, маркетинг, розничная и оптовая торговля, франчайзинг);

5) транспортные услуги (международная пере​возка пассажиров, международная перевоз​ка грузов);

6) финансовые услуги (банковские и страхо​вые сделки, операции с ценными бумагами, обмен валют, брокерские услуги);

7) образовательные услуги;

8) услуги здравоохранения;

9) туристические услуги;

10) рекреационные услуги (услуги, связанные с проведением отдыха, восстановлением сил и здоровья людей);

11) услуги по охране окружающей среды;

12) прочие услуги.

Все многообразие услуг можно объединить в 3 блока:
1. Услуги, связанные с инвестициями (финансовые, банковские, туристические, профессиональные);

2. Услуги, связанные с торговлей (сопровожде​ние грузов, транспортные услуги, хранение груза, страхование и др.);

3. Услуги, связанные и с торговлей и с инвес​тициями (услуги связи, инженерно-консуль​тационные, информационные, бизнес-услуги, культурные услуги и др.).

Выделяют 4 способа международной торговли услугами:

1. Трансграничная — покупатель и продавец ус​луги не перемещаются через границу, а пе​ремещается услуга (например, юридическая консультация по телефону);

2. Потребление услуги за границей, т.е. потре​битель услуги пересекает границу (например, учеба, лечение);

3. Потребление и предоставление услуги про​исходит в одной стране, т.е. услуга и ее по​требитель границу не пересекают;

4. Присутствие лиц, предоставляющих услугу (например, приезд иностранного специалис​та для выполнения конкретной работы).

В связи с возрастанием мирового экспорта машин и оборудования резко вырос и обмен соответствующими услугами: деловыми, научно-техническими, производственными, коммерче​скими, банковскими (банкомат), Интернет.

Ак​тивная торговля машинами и оборудованием по​родила и ряд новых услуг, таких как инжини​ринг, консалтинг, эккаутинг, космические услу​ги, компьютерные услуги.

Инжиниринг — комплекс услуг производ​ственного, коммерческого, научно-техническо​го характера по составлению технических за​даний, проектированию и строительству объек​тов, монтажу оборудования и введению его в рабочий режим. Инжиниринг применяется при реализации различных объектов, но наиболее широкое распространение инжиниринг получил в проектах капитального строительства.

Полный набор услуг и поставок, необходи​мых для сооружения нового объекта называет​ся комплексным инжинирингом.
Наряду с инжинирингом в последнее время широкое распространение в сфере услуг по​лучили консультационные услуги — консалтинг. К числу консалтинговых услуг относятся: международные семинары, конференции, встречи с зарубежными учеными, специалистами, обучение правилам и приемам коммерческой деятельности в стране и за рубежом, консульта​ции по коммерческим вопросам, поиск партнеров по различным видам сотрудничества и др. Консультационно-посреднической деятельность занимаются институты экономического профиля, совместные предприятия, коммерческие школы и бизнес-школы, консалтинговые фирмы.
Эккаутинг-сфера предпринимательства, связанная со сбором, обработкой, классификацией, анализом различных видов финансовой информации. Такая информация позволяет объек​тивно судить о платежеспособности, кредитоспособности, финансовом положении хозяйствующего субъекта, принимать решение о целесообразности ведения дел с ним.

Космические услуги — вывод объектов на околоземную орбиту, картографическая и гео​дезическая съемка, проведение исследований в космосе, космический туризм.

Быстрый рост сферы услуг происходит, преж​де всего потому, что во многих странах мира достигнуты высокие темпы экономического ро​ста, производительности труда и высокий уро​вень жизни населения. Немаловажной причиной является и научно-технический прогресс, уско​рившийся процесс разделения труда, ведущие к образованию новых видов деятельности и прежде всего в сфере услуг, а также рост меж​дународных экономических связей стран. (См таб. 2.5)

Таблица 2.5
Динамика мировой торговли услугами в 1980-2000 гг. (млрд. долл.)

	
	1980 г.
	1990 г.
	1995 г.
	2000 г.
	2001 г.
	2002г.

	Экспорт
	365,3
	782,0
	1188,9
	1475,7
	1478,1
	15701,1

	Импорт
	396,6
	810,3
	1190,9
	1460,9
	1469,6
	1545,5


При этом удельный вес мировой торговли услугами в совокупном международном товарообороте увеличился с 17% в 1980г. до 25% в 1999 г. 

В период 1986—1998 гг. среднегодовой темп роста мировой торгов​ли коммерческими услугами составлял 6,5%, тогда как темпы роста торговли товарами - 5,8%. Однако на динамике данного показателя негативно сказался азиатский финансовый кризис 1997-1998 гг., в результате которого темпы прироста мировой торгов​ли замедлились. Так, в 1999 г. темпы прироста мирового экспорта ус​луг оценивались всего лишь в 2% (при максимуме в 5% в США).

В 2002 г. мировой экспорт прочих коммерческих услуг составил 740 млрд долл., а его доля в совокупном экспорте услуг увеличилась с 38,0% в 1990 г. до 47,0% в 2002 г. благодаря наиболее динамичным темпам прироста (6% в среднем ежегодно в течение 1995-2000 гг. и 9% в 2002 г.).

Наиболее динамичным ростом отличалась торговля профессио​нальными и деловыми услугами, в том числе телекоммуникационны​ми и финансовыми услугами, на которые приходится до 2/5 всей торговли. Телекоммуникационные услуги, прежде всего поставляемые на основе цифровой связи, имеют огромный потенци​ал по интенсификации мировой торговли.

Мировой экспорт туристских услуг оценивался в 480 млрд долл. в 2002 г., а доля снизилась с 33,7 до 30,6% за 1990-2002 гг. из-за более низких темпов прироста (3% в среднем ежегодно в период 1995-2000 гг. и 4% в 2002 г.).

Мировой экспорт транспортных услуг равнялся 350 млрд долл. в 2002 г., удельный вес снизился с 28,4 до 22,3% (темпы прироста — 3% в 1995-2000 гг. в среднем ежегодно и 4% - в 2002г.).

Экспорт транспортных услуг особо важен для Африки (26,2% все​го экспорта услуг данного региона) и Азии (25,8%); экспорт турист​ских услуг — для стран Латинской Америки (54,6%) и Африки (47,9%), прочих коммерческих услуг - для Северной Америки (51,7%) и Западной Европы (49,5%).

Основными странами-лидерами в мировом экспорте услуг явля​ются (1) США- 17,4%; (2) Великобритания - 7,8%; (3) Германия - 6,3%; (4) Франция —5,5%; (5) Япония - 4,1%.

Ведущими импортерами услуг являются (1) США - 13,3%; (2) Германия - 9,6%; (3) Япония - 6,9%; (4) Великобритания - 6,6%; (5) Франция - 4,4%.

Географическое распределение мирового экспорта услуг характе​ризуется высокой долей развитых стран, на которые приходится 73,3% в 2002 г., тогда как удельный вес развивающихся стран — 22,9%, стран с переходной экономикой - 3,8%. В мировом импорте услуг удельный вес развитых стран равен 70,7%, развивающихся стран - 25,1%, стран с переходной экономикой - 4,2% к 2002г.

Особо следует выделить динамичный рост экспорта услуг разви​вающимися странами за последние несколько лет. Крупными экс​портерами услуг из числа развивающихся стран является КНР, кото​рая входит в первую «десятку» мировых экспортеров с удельным ве​сом в 2,5% (39,4 млрд долл. в 2002 г.): Республика Корея - 1,7% (16-е .место); Сингапур — 1,7% (17-е место); Индия (1,5%). в целом 12 развивающихся стран входят в группу 40 мировых экспортеров услуг.

Практически эти же государства являются главными потребите​лями услуг: КНР, доля которой составляет 3,0% (8-е место); Респуб​лика Корея - 2,3% (12-е место); Тайвань— 1,6% (15-е место), а всего 14 развивающихся стран входят в число 40 основных стран - импор​теров услуг, по данным 2002 г.

Из числа стран с переходной экономикой основным экспортером и  импортером услуг является Российская Федерация, которая зани​мает 24-е место экспорте и 21-е место в импорте. 

В целом основные тенденции развития мировой торговли услугами можно резюмировать следующим образом:
1. Более динамичные темпы роста мировой торговли услугами по равнению с темпами роста мирового товарооборота.

2. Преобладающая роль развитых государств в мировом экспорте и импорте услуг.

Высокая концентрация торговли в нескольких странах мира. По данным ВТО, в 1998 г. половина мирового оборота услуг приходилась на семь стран, а 40 государств мира практически обеспечивали всю мировую торговлю услугами -экспорта и 90,4% импорта.
Таким образом, международная торговля услугами превратилась в специфическую форму между​народных связей по обмену услугами между продавцами и покупателями разных стран.

2.4 Регулирование международной торговли услугами.

В настоящее время действующая система ре​гулирования функционирует в разных формах и на нескольких уровнях, для каждого из ко​торых характерно наличие нескольких специ​фических организаций. Сотрудничество проис​ходит как на двусторонней, так и на многосто​ронней основе. В качестве основного средства международного регулирования выступают меж​дународные договоры и соглашения.

В 1986 г. началось обсуждение вопросов тор​говли услугами на глобальном уровне. На со​вещании в Уругвае было принято специальное Соглашение (ГАТС) — Генеральное соглашение по торговле услугами. Также было достигнуто соглашение о либерализации торговли услуга​ми, предусматривающее поэтапное снятие на​циональных ограничений на перемещение по​токов капиталов и действия иностранных ком​паний на внутренних рынках.

В январе 1995 г. вступило в действие согла​шение об учреждении Всемирной Торговой организации — ВТО. В сферу деятельности ВТО входит в том числе и соглашение о торговле услугами — ГАТС. ВТО регулирует международный обмен услугами и интеллектуальной собственностью; а также разрабатывает меры по контролю защиты инвестиций. Россия подала заявку на вступление в ВТО в 1994 году, однако процесс вступления в эту организацию не завершен.

На региональном уровне регулирование осуществляется многочисленными объединениями небольших групп стран в рамках интеграционных региональных соглашений. Региональные международные организации обсуждают региональные проблемы, представляющие взаимный Интерес, согласовывают региональную политику в вопросах внешней торговли услугами, за​нимаются сбором и обобщением информации данном регионе. В странах Европейского Союза, например, сняты ограничения на взаимную торговлю товарами и услугами.

На национальном уровне защита внутреннего рынка осуществляется с помощью, так называемых, специфических обязательств (административных запретов, пошлин и др.), ограничивающих деятельность иностранных поставщи​ков услуг.

Существуют специализированные межправи​тельственные организации под эгидой ООН, ко​торые сосредоточены на регулировании услуг и торговли ими в рамках отдельных отраслей. Их главная задача — обеспечить стабильность ми​ровых цен на соответствующие товары и услу​ги, служить форумом для обсуждения проблем, возникающих на рынках товаров и услуг, соби​рать и анализировать статистические данные о мировом рынке соответствующих услуг.

Так транспортной международной организа​цией является Комитет по внутреннему транспор​ту Европейской экономической комиссии ООН. Он изучает вопросы, связанные с развитием всех видов транспорта и связи в Европе, разрабаты​вает проекты международных конвенций и со​глашений. В области морского транспорта веду​щее место занимает межправительственная Меж​дународная морская организация — ИМО, за​нятая внедрением в практику оптимальных стан​дартов и норм, обеспечивающих безопасность человеческой жизни и имущества, координаци​ей международно-правовых вопросов, связанных с техническими аспектами торгового судоходства и плавания рыбопромысловых судов.

В сфере гражданской авиации такими же воп​росами занимается Международная организа​ция гражданской авиации — ИКАО.

В сфере международного туризма вопроса​ми регулирования торговли услугами занима​ется Всемирная туристическая организация.

Многостороннее регулирование в рамках меж​дународных неправительственных организаций осуществляется на уровне компаний и фирм. Важ​ное место в их деятельности занимает регулиро​вание цены и тарифов. Эти организации созда​ны для поддержания уровня цен в определен​ных географических районах и направлениях. Так в области авиационного транспорта известна Международная ассоциация воздушного транс​порта — ИАТА, которая разрабатывает и при​нимает рекомендации по организации перевозок.

Довольно широкое распространение в сфе​ре регулирования международной торговли ус​лугами получили двусторонние договоры. Та​кие соглашения были заключены в сфере ЭВМ, туризма, коммуникаций и др.

Все формы регулирования носят ярко выра​женный экономический характер. Это отража​ется при принятии решений в международных организациях, представляющих собой союзы го​сударств. 

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Мировая торговля как форма МЭО – сущность и современные особенности.
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Схема 2. Взаимосвязи мировой торговли и мировой экономики.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 3. Виды услуг, реализуемых в мировой торговле.

	Виды услуг
	Номенклатура услуг

	Социально-культурные
	Наука, научное обслуживание, образование, медицина, физическая культура, социальное обслуживание, искусство, культура, туризм, другие рекреационные услуги

	Производственно-бытовые
	Строительство, транспорт, связь, складное хозяйство, коммунальное обслуживание, торговля, реклама, биржевые, посреднические, операции с недвижимостью, аренда, в т.ч. оборудования, услуги по изучению рынков, контролю за качеством, послепродажное обслуживание

	Социально-бытовые
	Бытовые услуги, общественное питание, гостиничное обслуживание

	Финансово-страховые
	Финансовые, банковские, страховые и т.п.

	Профессиональные
	Консалтинг, инжиниринг, юридические, бухгалтерские, информационно-вычислительные услуги


 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 4. Международная торговля услугами.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Тесты.

1. Абсолютные преимущества – это:

а) выгоды, связанные с относительной разницей в затратах на производство в странах – участницах внешней торговли;

б) выгоды, вытекающие из разной величины затрат на производствов странах – участницах внешней торговли;

в) выгоды, связанные со степенью конкурентоспособности товаров, экспортирующихся из данной страны.

2. В законе Хекшера-Олина сформулирован тезис о:

а) факторах равновесия цен, обеспечивающих общее экономическое равновесие;

б) социально-экономических отношениях общества как существенном факторе формирования приобретенных преимуществ;

в) необходимости увеличения государственных расходов, стимулировании частных инвестиций и форсировании экспорта при ограничении импорта.

3. Из утверждения, что деятельность (труд) работников и предпринимателей – это активный фактор производства, а средства производства (другие факторы, в том числе капитал и земля) – пассивные, исходил:

а) ДЖ. М. Кейнс;

б) Э. Хекшер;

в) П. Самуэльсон;

г) В. Леонтьев.

4. Основной акцент А. Маршалла делается на:

а) спрос;

б) предложение;

в) цену товара на мировом рынке.

5. В международном аэропорту путешественник сдал чемодан в камеру хранения. Услуга по хранению является:

а) торгуемой, если путешественник находится у себя на родине;

б) неторгуемой, если путешественник находится за границей;

в) торгуемой, если путешественник является резидентом;

г) торгуемой, если путешественник является нерезидентом.

6. Самолеты аэрофлота, совершая перелет из России в США, садятся для дозаправки в Ирландии. В этом случае покупка топлива считается для России:

а) импортом транспортной услуги;

б) импортом товара;

в) импортом обеспечивающей и вспомогательной услуги.

7. Грузовое судно под либерийским флагом следует из Лондона в Сингапур с заходом в российские порты Санкт-Петербурга и Владивостока. Этим судном петербургский завод отгрузил станки во Владивосток. Перевозка отечественных станков либерийским судном является для России:

а) импортом транспортной услуги;

б) импорт товара;

в) арендой перевозчика экипажем.

Ответы на тесты.

1. б)      2. а)      3. а)      4. б)       5. г)      6. б)      7. а)
Контрольные вопросы.

1. Что такое торговля, и какова ее сущность?

2. Чем отличается термин «внешняя торговля» от термина «международная торговля»?
3.  Охарактеризуйте субъектов МЭО?

4. Что относят к объектам МЭО?

5. Какая существует классификация международной торговли?

6. Что понимается под реимпортом в международной торговли?

7. Что понимается под реэкспортом в международной торговли?

8. Что представляет собой меркантилистическая теория международной торговли?
9. Что представляет собой  теория абсолютных преимуществ Адама Смита?
10. В чем суть теории сравнительных преимуществ Д. Риккардо?
11. В чем суть теории сравнительной обеспеченности факторами производства Э.Хекшера и Б.Олина?
12. В чем суть парадокса Леонтьева?
13. Что представляет собой теория жизненного цикла продукта?
14. В чем суть теории «технологического разрыва»?
15. Что представляет собой эффект масштабности производства?
16. В чем суть теории предпочтения сходства?
10.Что представляет собой теория конкурентных преимуществ М.Портера?
17. Назовите основные тенденции мировой торговли услугами.

18. Каковы роль Российской Федерации в мировой торговле товарами и услугами и факторы, ее определяющие?

19. Объясните основные способы осуществления мировой торговли услугами.

20. Что означает термин «электронная торговля»?

Задание.

1. Мировой рынок товаров и услуг и образование мировой равновесной цены.

2. Ответьте на следующие вопросы:

2.1 В чем заключается специфика международной миграции рабочей силы по сравнению с международной торговлей обычными товарами и услугами?

2.2 Рабочие-иммигранты обычно получают более низкий доход, чем другие рабочие. Поэтому в результате иммиграции снижается уровень среднего дохода в стране (размер национального дохода на душу населения), что противоречит выводу о том, что принимающая страна в целом выигрывает от миграции рабочей силы. Объясните этот парадокс.

3. Экономика описана следующими данными:

1) экспорт товаров составляет $19650;

2) импорт товаров составляет 21758;

3) граждане страны получают доход от иностранных инвестиций в виде процентных выплат из-за рубежа в размере $3621;

4) страна выплачивает зарубежным инвесторам доход в виде процентов в размере $1394;

5) расходы граждан данной страны на туризм составляют $1919;

6) доходы данной страны от туризма составляют $1750;

7) односторонние трансферты страны равны $2388;

8) отток капитала из страны составляет $4174;

9) приток капитала в страну составляет $6612.

Используя данные, рассчитайте сальдо текущего счета движения капитала и платежного баланса страны. Каковы изменения величины официальных валютных резервов страны?

Глава 3. Мировой рынок и его особенности. Мировые цены: сущность, виды, методы ценообразования.

3.1Структура и особенности мирового рынка.

Мировой рынок — сфера устойчивых товарно-денежных отноше​ний между странами, основанных на международном разделении труда. Он, также как и внутренний рынок, не однороден и состоит из товарного рынка, рынка рабочей силы и рынка капитанов. Но по сравнению с внутренним рынком даже самой большой страны хозяйственное поле мирового рынка зна​чительно шире. Его масштабы — целый мир.

Мировой рынок как более сложное образование по сравнению с внутренним рынком имеет в своей структуре два дополнительных блока.
Первый выполняет функцию соизмерения между собой ценности национальных денежных знаков и каждой страны. Он представляет собой валютный рынок, который является составной частью едино​го мирового рынка.

Второй блок связан с функционированием осо​бой инфраструктуры, обслуживающей потребности мирового рынка: формированием единого мирового информационного хозяйственно​го поля, институтов по разработке единых стандартов международ​ных расчетов, институтов по координации, усилий по развитию ми​рохозяйственных связей.

Товарообмен на мировом рынке существенно отличается от движе​ния товаров на внутреннем рынке. Это обстоятельство заставляет вы​делить мировой рынок как особый вид в системе рыночных отноше​ний. Его специфику можно наблюдать по многим направлениям, классифицируемым в зависимости от принятых критериев (табл. 2.6).

Таблица 2.6.
Особенности мирового рынка по сравнению с национальными 

	Используемые критерии
	Характеристика

	По объекту торговли
	Циркуляция не всей национальной про​дукции, а наиболее конкурентоспособной

	По характеру конкуренции
	Более ожесточенный уровень. Удержаться на нем сложнее, чем на внутреннем рынке

	По степени динамизма
	Более высокая степень динамизма как по объемам его потоков, так и по изменени​ям их структуры

	По условиям формирования продажных цен
	Использует особую систему мировых цен на основе мировой, а не национальной конъюнктуры


Таким образом, мировой рынок отличается столь важными пока​зателями по сравнению с национальными рынками, что предопреде​ляет необходимость выделить его в особую сферу товарно-денежных отношений.

Итак, мировой рынок — не сумма национальных рынков. Мировой рынок — особая сфера товарно-денежных отноше​ний. Динамизм, свойственный мировому рынку, проложил до​рогу закономерной тенденции: внешняя сфера экономики раз​вивается быстрее внутреннего производства.
Все больше возрастает та часть национального производства, ко​торая направляется на продажу за пределы страны (экспорт). По мере роста благосостояния стран увеличивается и внутреннее потребление, покрываемое за счет ввезенных иностранных товаров. Набирающие силу так называемые экзогенные (внешние) факторы экономического развития (воздействие экспортных и импортных операций) все в большей мере станут влиять на развитие внутренних рынков национальных хозяйств.

Особенности формирования равновесия на мировом рынке

Простейшая модель равновесия на мировом рынке показывает, как он определяет мировые цены и объемы товарных потоков. Она исходит из предположения, что из двух стран одна экспортирует то​вар, другая его поглощает как им​портер. Если бы страны находились пол «железным занавесом» и развивались на основе автаркии, одна из них страдала бы от товар​ных излишков, другая — от избыточного спроса. В результате излиш​ки понижали бы внутренние цены у одной, а у другой избыточный спрос вел бы к взвинчиванию цен. В условиях мировой торговли из​лишки продукции отправляются стране-импортеру. Внутренние це​ны здесь несколько повышаются. А у импортера, наоборот, гасятся дефициты и снижаются внутренние цены.

Изобразим указанные изменения хозяйственной конъюнктуры графически (рис. 2.1).
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Рис. 2.1 График механизма формирования равновесных цен мирового рынка
Сформулируем выводы простейшей модели равновесия на миро​вом рынке: 
1. Величина экспорта одной страны является импортом для другой.

2. Размеры экспорта связаны с избытком предложения товара по сравнению с внутренним спросом.

3. Размеры импорта определяются избыточным спросом товара по сравнению с возможностями внутреннего предложения.

4. Мировая цена оказывается в диапазоне между максимальным и минимальным уровнем внутренних иен стран — участниц торговли.

Существуют определенные последствия неравновесных ситуаций на мировом рынке.

Когда в стране возрастает избыток нереализованной продукции, предназначенной для экспорта, внутренние же цены на рынке экс​портера могут упасть, так как избыток не вывезенной за границу про​дукции попадет на свой рынок. Это, в свою очередь, может повлиять на уровень мировых цен.

Неравновесие на мировом рынке может возникнуть, если стра​на-импортер увеличивает спрос на ввозимую продукцию. До тех пор пока экспортер не сможет нарастить экспортное производство, вели​чина импорта и, соответственно, экспорта у страны-экспортера ока​жется без изменений. Но повышенный мировой спрос может привести к росту мировых цен.

Изменение количества экспортируемых и импортируемых това​ров меняет мировые цены. Возможно и обратное влияние мировых цен на объемы экспортной и импортной продукции.

Например, повышение мировых цен на энергоносители со сто​роны экспортеров нефти ОПЕК в 70-80-х годах сократило объемы их потребления сначала из-за энергетического кризиса, а затем из-за перехода на энергосберегающие технологии. При понижении мировых цен на какой-либо товар производители начинают свои экспортные стратегии связывать с другими товарами, что, естест​венно, сократит размеры экспорта и, соответственно, импорта у стран-партнеров.

3.2 Мировые цены и методы их образований

Мировая цена — соглашение между продав​цом и покупателем товара на мировом рынке. Здесь происходит интернационализация (меж​дународная оценка) стоимостей товаров: сто​имости как таковой (общественно необходимых затрат труда на производство данного товара) и потребительной стоимости (полезности това​ра для общества).

Мировые цены определяются несколькими факторами:

1) спросом и предложением на рынке;

2) стоимостью товара;

3) степенью раз​вития конкуренции (монопольный рынок, оли​гополия и т.д.);

4) внешнеэкономической и ва​лютной политикой: в частности, страна может поощрять экспорт, валютный курс может быть сильно заниженным (а частности, курс рубля) и это стимул для развития экспорта;

5) международными институтами, влияющими на ценообразование (например, организация стран-эк​спортеров нефти — ОПЕК устанавливает квоты-доли отдельных стран на продажу нефти и таким образом влияет на мировые цены на нефть);

6) специфическими факторами: комп​лектность, гарантийное обслуживание и др.;

7) внеэкономическими факторами: геополити​ческими, военными.

В мировой экономике существует множество различных видов цен:

1) справочные цены — цены, запрашиваемые продавцами товаров. Это цены оптовой или экспортной торговли, публикуемые в сред​ствах массовой информации, экспортных прейскурантах;

2) биржевые котировки — реальные цены бир​жевых сделок. Биржа выступает как важней​ший механизм формирования цен на мно​гие мировые товары, в том числе на нефть, газ, золото, многие сырьевые товары, ва​люты и др.;

3) цены реальных сделок в международной тор​говле представляют собой цены, которые складываются на основе заключенных меж​дународных сделок по купле-продаже това​ров на мировом рынке. Они рассчитываются как отношение стоимости экспорта (импор​та) отдельных товаров к их количеству. 

Существуют различные методы ценообразования.

Первый метод основан на расчете сред​них издержек плюс некоторый процент прибы​ли. Этот способ заключается в установлении оп​ределенной наценки на себестоимость товара.

Второй метод определяется на основе ощуща​емой ценности товара, когда берется цена на близкий по качеству товар и прибавляется или отнимается от этой цены сумма, соответствую​щая ощущаемой нами разницы между двумя схожими товарами. Общая ценность товара оп​ределяется по формуле:

Общая ценность = Цена безразличия + По​ложительная ценность отличий — Отрица​тельная ценность отличий.

Третий метод ценообразования базируется на основе текущей мировой цены. Этот метод ха​рактерен для большинства стандартных товаров;

Четвертый метод еще один метод связан с форми​рованием цены на торгах. Сделка заключается с фирмой, предложившей товар более высоко​го качества по более низкой цене.

Для России проблема мирового цено​образования является определяющей на данном этапе. К сожалению, российская экономика в значительной степени зависит от цен на энерго​носители, в частности от мировой цены на нефть «брент» и российскую нефть «юралс» (цена на российскую нефть «юралс» на 1—2 доллара ниже цены на нефть «брент»). Вот почему для нас большое значение имеет вопрос о прогно​зировании мировой цены на нефть. Изучим ди​намику мировой цены на нефть «брент» в 1985— 2000 гг. (см. рис 2.2.) Из рисунка видно, что за зна​чительным повышением цен, как правило, сле​дует их значительное падение и наоборот. Це​новые пики наблюдались в 1985 г. и 2000г. Тог​да среднегодовой уровень цен составлял 26— 28 долл./баррель (1 баррель = 189 л). Наибо​лее низкий уровень цен был зафиксирован в 1986 г. и в 1998 г., когда среднегодовая цена нефти «брент» составляла 13—14 долл./барр.

Рис.2.2. Динамика мировых цен на нефть «брент» в 1985-2000 гг.
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Динамика мировых цен на нефть «брент» сви​детельствует о том, что в период времени с 1987 по 1997 гг. цены колебались в диапазоне 16— 20 долл./барр. На протяжении десятилетия динамика на нефть «брейт» была достаточно плавной, периоды повышения цен (1989— 1990гг., 1995—1996 гг.} сменялись периодами падения цен (1988 г., 1991-1994гг.)

Таким образом, можно предположить, что в среднесрочной перспективе (если не будут про​исходить экстраординарные события: крупномас​штабные войны, природные катаклизмы и др.) динамика цен на нефть «брент» будет плавной, средний уровень цен нефти «брент» в ближай​шие 5 лет составит примерно 18—20 долл./барр.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Основные черты и функции мирового рынка.
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Схема 2. Структура и механизм мирового рынка.
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Схема 3. Особенности формирования цен на рынке.
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Тесты.

1. Основные этапы развития мирового рынка связаны с:

1) промышленными революциями XVIII – XIX вв.;

2) развитием капитализма;

3) мировыми войнами;

4) географическими открытиями;

5) геополитическими изменениями в мире;

6) деятельностью конкретных личностей.

2. Какие цены соответствуют действительному уровню на товар определенного качества при соответствующих условиях поставки и платежа:

1) биржевые котировки;

2) справочные цены;

3) контрактные цены;

4) прейскуранты и ценники.

3. Сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами, основанных на международном разделении труда и других факторов производства – это:

а) мировой рынок;

б) международный рынок;

в) внешний рынок.

4. Признаками мировой цены являются:

1) выраженность в СКВ;

2) функционирование в качестве цены сделок в важнейших центрах международной торговли, где регулярно производятся крупные экспортные или импортные операции;

3) выражение интернациональной стоимости товара;

4) осуществление по этой цене крупных коммерческих сделок, не связанных экспортных и импортных операций;

5) функционирование в качестве среднемировой цены на товар;

6) функционирование в качестве экспортных цен основных производителей сырья и импортных цен западноевропейских рынков, а также крупнейших бирж.

5. К основным политическим факторам, влияющим на конъюнктуру мирового рынка, относятся:

1) локальные и региональные войны;

2) террористические акты;

3) государственные перевороты;

4) теневая экономика;

5) нестабильность политической обстановки в мире;

6) межгосударственные переговоры.

6. Множественность цен означает:

1) наличие нескольких уровней мировой цены;

2) наличие нескольких цен на различные товары и услуги;

3) наличие ряда цен на один и тот же товар или товар одинакового качества в одной  и той же сфере обращения (импортных, оптовых или розничных цен), на одинаковой транспортной или фрахтовой базе;

4) различие национальных издержек производства товаров, которые вместе с национальной средней нормой прибыли формируют национальные цены производства, которые, в свою очередь, определяют различные уровни мировых цен.

Ответы на тесты.

1. а), б) и г).   2. в).   3. а).   4. а), б), г) и е).   5. а), б) и г).   6. а), б), в) и г).

Контрольные вопросы.

1. В чем заключается сущность мирового рынка и его особенности? Какие типы рынков вы знаете?

2. Что такое мировая цена и каковы особенности ценообразования на мировых товарных рынках?

3. Какова общая мировая динамика цен, ее причины и тенденции?

4. Какие виды внешнеторговых цен вы знаете и каковы методы их определения? Назовите основные ценообразующие факторы?
5. Как осуществляется ценообразование на различных типах мировых товарных рынков?

Задание

1. Основные характеристики мировых рынков труда.

2. Ниже перечисленные факторы, определяющие место и роль страны в мировом экономическом обществе. Выберите один, которому в большей степени удовлетворяет современная Россия. Поясните выбор ответа.

А. Уровень и динамика развития национальной экономики.
Б. Степень открытости и вовлеченности в международное разделение труда.

В. Развитость внешнеэкономических связей.

Г. Умение адаптироваться и воздействовать на международную хозяйственную жизнь.

3. Бразилия вводит тариф на экспорт сахара в размере 20 долл. за 1 т. На основании данных, приведенных в таблице, рассчитайте следующие величины:

а) выигрыш бразильских потребителей от введения тарифа;
б) потери бразильских производителей от введения тарифа;

в) размер поступлений в госбюджет экспортной пошлины;

г) чистый эффект от введения экспортной пошлины на сахар для национального благосостояния Бразилии.

	
	Без тарифа
	С тарифом

	Мировая иона сахара, долл
	300
	300

	Объем внутреннего потребления, млн. т.
	6
	8

	Объем внутреннего производства, млн. т.
	22
	20


Глава 4. Мировой рынок капиталов.

4.1 Мировой рынок капиталов: сущность, субъекты и формы мировых капиталовложений.

Мировой рынок капитала — это неотъемлемая часть мирового хозяйства, которая на международном уровне играет все более воз​растающую роль. С функциональной точки зрения международный рынок капитала представляет собой сложный экономический меха​низм, систему рыночных отношений, которая обеспечивает аккуму​ляцию и перераспределение финансовых средств (ресурсов) между странами и регионами. Внешнеэкономические связи длительное время осуществлялись чаще всего в виде ввоза и вывоза товаров, импорта и экспорта. По мере упрочнения капиталистического спо​соба производства в число вывозимых и ввозимых товаров попадает и такой специфический товар, как капитал. Этому способствует как интернационализация хозяйственной жизни, так и процесс перерас​тания домонополистического капитализма в свою высшую ста​дию — монополистический капитализм. На этом этапе развития в условиях обострения конкурентной борьбы уже между целыми странами и регионами вывоз многих товаров и услуг (как само​стоятельное явление) становится затруднительным или даже не​возможным без мощной поддержки более сильного, универсального товара — товара-капитала.

Мировой рынок капиталов – рынок, на котором различные страны торгуют активами (ценными бумагами, акции, долговые обязательства.) Товаром мирового рынка является финансовые активы

Интернационализация рынков капитала связана с пригранич​ным объединением рынков ценных бумаг и в меньшей степени рын​ков прямых капиталовложений, банковских займов и депозитов. Она измеряется объемом операций на международных рынках и со​ответствующих операций на внутренних рынках. Объем и измене​ние операций в стоимостном отношении показывают доступ на меж​дународные рынки капиталов. Этот показатель растет по всем сек​торам рынка капиталов. Так, выпуск ценных бумаг все больше осуществляется на международных рынках.

Показатели международных операций на рынках капитала так​же быстро растут. Ведущей силой активизации международных опе​раций выступает процесс институционализации сбережений, сосре​доточения их в руках небанковских кредитных учреждений. Соот​ношение операций, пересекающих границы, и держание портфелей ценных бумаг подтверждает наличие тенденции к интернационали​зации рынков капитала.

Постоянное перемещение капитала через национальные грани​цы, обусловленное углубленной интернационализацией производ​ства, превратило международные кредитные отношения в неотъем​лемую часть мирохозяйственных связей. Начиная с последней трети нынешнего столетия кредитные рынки, стали функционировать как совокупности, объединенные общими закономерностями развития, что позволяет говорить о формировании мировой кредитной финан​совой системы, включающей движение облигационных, банковских займов, портфельных, прямых капиталовложений, а также экономи​ческую мощь.

Основными институтами рынка являются:

· банковские компании.

На первом этапе экономического раз​вития коммерческие банки доминируют. На среднем и высшем уровнях развития возрастает значение специализированных посредников и рынков ценных бумаг. Процесс интернациона​лизации кредитно-финансовой инфраструктуры привел к созданию банковских синдикатов для разовых операций по сбыту и распределению облигаций промышленных компа​ний. По мере удлинения сроков предоставляемых кредитов группы крупных банков различных стран начали создавать устойчивые консорциумы для предоставления средне- и дол​госрочных займов. Международные ассоциации крупнейших банков были образованы для совместного обеспечения своих клиентов всеми видами банковских услуг;

· государство, которое выступает в виде центральных и мест​ных органов власти, казначейства или других уполномочен​ных учреждений и может выполнять функции кредитора, за​емщика или играть роль гаранта и поручителя по внешним обязательствам частных юридических лиц. Для осуществления государственного страхования экспортных кредитов во многих странах были созданы, а позднее реорганизова​ны специальные институты. В одних случаях они являются государ​ственными организациями (США), в других — полугосударствен​ными (Британия. Франция), а в третьих — частными компаниями, оперирующими от имени и за счет правительства (Германия). В большинстве индустриальных стран экспорт кредитуется частной банковской системой. Практика государственного кредитования внешнеторговых операций распространяется повсюду и, прежде всего через деятельности, государственных и полугосударственных внешнеторговых банков;

· межгосударственные банки и валютные фонды. Банк между​народных расчетов (БМР) — наблюдает за состоянием евро​рынка и обеспечивает регулирование валютных и кредитных отношений во всем мире;

· транснациональные корпорации (ТНК) являются крупными субъектами международных кредитных отношений. Они рас​полагают гигантскими внутрикорпоративными накопления​ми и покрывают за счет самофинансирования более полови​ны потребности в своих ресурсах. Тем не менее, ТНК посто​янно нуждаются в средствах для обслуживания растущего производства и сбыта продукции. ТНК используют все типы рынков — национальные, иностранные и международный ев​рорынок. ТНК используют рынок ссудных капиталов не только для получения кредитов на обслуживание текущих платежей или долгосрочных вложений, но и для наиболее вы​годного размещения принадлежащих им денежных и финансовых требований. 
Структура мирового рынка капиталов может быть представлена следующими критериями:
	По субъектам


	· Частный капитал (акции, облигации, патенты)

· Государственный капитал (государственные займы, ссуды, государственные ценные бумаги)

	По форме стоимости


	· Товарный капитал: - товарный вклад в уставный капитал; - товарный кредит

· Денежный капитал

	По срокам окупаемости


	· Краткосрочный капитал (до 3-х месяцев)

· Среднесрочный капитал (от 3-х месяцев до одного года)

· Долгосрочный капитал (свыше одного года)

	По функциональной 
роли


	· Ссудный капитал

· Предпринимательский капитал


Классификацию мирового рынка капиталов по критерию сроков его окупаемости можно представить в виде схемы (схема 2.1.):
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Схема 2.1. Классификация мирового рынка капиталов по критерию сроков его окупаемости
Классификация мирового рынка капиталов (по функциональной роли) можно рассмотреть в виде схемы (схема 2.2)

[image: image46]
Схема 2.2. Классификация мирового рынка капиталов (по функциональной роли)
4.2 Международная миграция капитала

Международная миграция капитала пред​ставляет собой движение капитала между стра​нами, приносящее их собственникам доход.

Международная миграция капитала имеет свою историю. Вплоть до конца XIX века можно было говорить о вывозе капитала из метропо​лий в колонии. С конца XIX века и до второй половины XX века процесс вывоза капитала стал приобретать более широкие масштабы и определялся прибыльностью вложений. Нако​нец, со второй половины XX века наступает этап миграции капитала, для которого харак​терно встречное движение капитала. Это оз​начает, что капитал может, перемещается как из какой-либо страны, так и одновременно в эту страну. 

Объективной основой миграции капитала является возможность получения более высокого дохода за рубежом. 

Критерием межстрановой миграции является соотношение дохода и риска на вложенный капитал. 

Меж​дународная миграция капитала оказывает вли​яние на мировую экономику.

Во-первых, она способствует росту мировой экономики, помо​гает странам-реципиентам (получателям капи​тала) развивать национальное хозяйство.

Во-вторых, позволяет углублять международное разделение труда, специализацию производ​ства и в конечном итоге приводит к снижению мировых цен и повышению уровня жизни лю​дей.

В-третьих, миграция капитала способству​ет развитию международной торговли. 

Субъек​ты международной торговли могут преследо​вать следующие цели для вывоза капитала:

1) получение прибыли;

2) наличие в странах-реципиентах более дешевого сырья и рабочей силы;

3) более низкие экологические стандар​ты в стране-реципиенте нежели в стране-до​норе (например, производство и продажа не​которых видов сигарет может быть запреще​на в одной стране, но разрешена в другой стране);

4) создание совместных транснацио​нальных корпораций позволяет проникнуть на рынки стран, устанавливающих высокие импортные пошлины на ввоз товаров;

5) иностран​ный инвестор хочет диверсифицировать акти​вы (принцип «не клади все яйца в одну корзи​ну»), чтобы уменьшить риск их потери.

Факторами, стимулирующими вывоз капитала, являются:
1. Движущей силой, активизирующей вывоз капитала, является растущая взаимосвязь и взаимодополняемость национальных эко​номик. Интернационализация производства оказывает большое воздействие на международное движение капитала, способствуя его ускорению. Экспорт капитала, в особенности в форме прямых инве​стиций, является главным фактором, способствующим превраще​нию производства в международное и созданию так называемой ме​ждународной продукции.

2. Международное производственное кооперирование, вложения ТНК в дочерние компании. Отдельные юридически самостоятельные предприятия из разных стран в рамках одной международной корпорации устанавливают тесное сотрудничество в рамках отраслевой, технологической, подетальней специализации. Экспорт  капитала обеспечивает эти связи.

3. Экономическая политика промышленно развитых стран, на​правленная на привлечение значительных объемов капитала для '• поддержания темпов экономического роста, развития передовых отраслей промышленности, поддержания уровня занятости.

4. Экономическое поведение развивающихся стран, стремящихся путем либерализации инвестиционного климата привлечь Иностранный капитал и с его помощью дать существенный импульс для своего экономического развития, вырваться из «порочного круга бедности».

5. Важным стимулятором является деятельность международных финансовых организаций, направляющих и регулирующих трансграничные потоки капиталов.

6. Международные соглашения об избежания двойного нало​гообложения доходов и капиталов между странами способствуют развитию торгового, научно-технического сотрудничества и соот​ветственно привлечению инвестиций.

К факторам, влияющим на выбор страны инвестиро​вания, относятся:

Во-первых, уровень доходности ка​питаловложений.

Во-вторых, уровень экономи​ческих рисков (работа в незнакомой хозяйственной среде, высокие издержки, валютные риски, политические риски).

В-третьих, наличие благопри​ятного инвестиционного климата, включающе​го относительно низкий уровень налогообло​жения, криминализации экономики, законода​тельно закрепленные права инвестора на сво​бодное перемещение капитала, стабильную экономическую и политическую ситуацию в стране-реципиенте.

Играя в целом стимулирующую роль в развитии мировой экономики, международное движение капитала вызывает различные последствия для стран — экспортеров и импортеров капитала.

В качестве основных положительных последствий экспорта ка​питала для стран, его вывозящих, и в целом для мировой экономики  необходимо отметить следующие:

1) капитал пересекает границы в поисках благоприятных сфер его приложения и прироста в мировых масштабах. Это способствует росту конкурентоспособности, прежде всего компаний - экспорте​ров капитала, и в конечном счете национальной экономики страны, из которых вывозится капитал;

2) вывоз капитала является одним из важнейших условий фор​мирования и развития международного разделения труда, что спо​собствует углублению и интенсификации международной специа​лизации и кооперации производства;

3) международная миграция капитала увеличивает объемы вза​имного товарообмена между странами, в том числе промежуточны​ми продуктами между филиалами международных корпораций, сти​мулируя развитие мировой торговли;

4) в условиях глобализации мировой экономики и интеграции финансовых рынков обеспечивается международное воспроизводст​во капитала, повышается эффективность механизма международ​ных экономических связей.

В качестве основных отрицательных последствий для стран, экс​портирующих капитал, можно отнести следующие:

1) вывоз капитала за рубеж без адекватного привлечения ино​странных инвестиций несколько уменьшает внутренние ка​питаловложения, и это отображается в определенном замед​лении экономического развития стран, экспортирующих ка​питал;

2) вывоз капитала отрицательно сказывается на уровне занято​сти в стране, экспортирующей капитал, и способствует росту безработицы;

3) экспорт капитала отрицательно сказывается на состоянии платежного баланса вывозящей капитал страны.

К положительным последствиям импорта капитала относят:

1) иностранный капитал способствует росту национальной экономики;

2) приносит новые технологии, более эффективные систе​мы управления, создает новые рабочие места и дополнительные доходы в бюджет;

3) спо​собствует укреплению платежного баланса страны и курса национальной валюты.

В тоже время приток капитала в страну может иметь некоторые отрицательные последствия для эко​номики: 

1) бесконтрольный свободный доступ иностранного банковского капитала на россий​ский рынок может подорвать конкурентоспо​собность национального банковского сектора (иностранные банки получают финансовые ре​сурсы в своих странах под более низкие про​центы чем национальные банки в России, по​этому и кредиты в России могут давать под более низкие проценты);

2) импорт ссудного капитала ведет к задолженности национального финансового сектора и может возникнуть фи​нансовый кризис, обусловленный долговыми проблемами (национальный финансовый сек​тор не может отдать долги);

3) импорт капи​тала может рассматриваться как средство гео​политического влияния не всегда полезного для национальных интересов страны.

В числе новых тенденций в процессе международной миграции капитала можно выделить следующие.

1. Экспорт частного капитала растет более быстрыми темпами по сравнению с ростом вывоза государственного капитала.

2. Крупными импортерами капитала стали США. Примерно 5 млн американцев работают сейчас на предприятиях, принадлежа​щих иностранным инвесторам.

3. Четко прослеживается тенденция перекрестной миграции ка​питала в рамках промышленно развитых стран. На долю промышленно развитых стран в целом приходится более 70% всех иностран​ных инвестиций. Такое положение объясняется тем, что прогресси​рующими отраслями являются автомобилестроение, электронная и электротехническая промышленность, телекоммуникации и связь, информационные технологии, для развития которых требуется ква​лифицированная рабочая сила и высокая платежеспособность насе​ления.

4. В качестве экспортеров капитала выступает ряд развиваю​щихся стран (Сингапур, Сянган (Гонконг), Республика Корея, Сау​довская Аравия, Бразилия и др.). Нельзя не заметить, что ведущие страны ОПЕК в основном экспортируют ссудный каптал (преиму​щественно в США). Причем объемы экспорта ссудного капитала из  этих стран зависят от мировых цен на нефть и нефтепродукты.

5. Все больше в процесс миграции капитала вовлекаются быв​шие социалистические страны, особенно Польша, Венгрия, Чехия, а также КНР. Включились в этот процесс Россия и другие страны СНГ.

Активное участие стран с переходной экономикой в междуна​родном инвестиционном процессе должно способствовать повышению эффективности функционирования их экономик.

Миграция капитала многолика. Ее формы классифицируют по трем критериям: по срокам вложения средств, по характеру их использования (см. табл. 2.7).

Таблица 2.7 
Классификация международных потоков капитала
	Классификационный признак
	Формы движения капитала

	Носитель капитала
	· частный капитал;

· государственный капитал (займы, ссуды, помощь);

· капитал международных организаций (Всемирный банк, МВФ др.)

	Сроки вложения
	· краткосрочный капитал (один – три месяца);

· среднесрочный капитал (до одного года);

· долгосрочный капитал (более одного года)

	Характер использования
	· ссудный капитал;

· предпринимательский капитал


Предпринимательский и ссудный капитал различаются не только по видам деятельности, но и по форме получения дохода.

Предпринимательский капитал подчинен созданию и присвоению предпринимательского дохода, ссудный – направлен на получение процента.

Предпринимательский и ссудный капитал имеют свои подвиды, что отражено в табл. 2.8
Таблица 2.8 
Миграция капитала.

	Предпринимательская форма
	Ссудная форма

	· прямые иностранные инвестиции;

· портфельные инвестиции
	· банковские депозиты;

· международные займы (помощь) и кредиты


Международную миграцию ссудного капитала можно представить следующей схемой (схема 2.3.)
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Схема 2.3. Международная миграция ссудного капитала

Кредит призван приносить собственнику денежных ресурсов доход в виде процента по займам, торговым кредитам, депозитам и т. д.

В современных условиях международное кредитование осуществ​ляется главным образом в виде займов. Займы берутся под определенный процент на строго оговоренный срок. Они являются прямым заимствованием средств у кредитора. Фигурантами подобных сделок могут выступать правительства, международные организации, частные фирмы.

Торговые кредиты часто сопровождают оборот товаров и услуг между странами. Их предоставляют друг другу торговые партнеры. В результате масштабы торговых операций расширяются. Увеличивается и скорость их оборота.

Движение ссудного капитала происходит в виде депозитов и на​личной валюты. В первом случае речь идет о переводе счетов в зару​бежные банки. Во втором случае имеется в виду валюта, которая ис​пользуется банками и министерством финансов для проведения расчетов.
Главными фигурантами междуна​родного рынка кредитных ресурсов являются субъекты как предлагающие международный кредит, так и предъ​являющие спрос на него.

Предложение международного кредита осуществляется, прежде всего, странами — владелицами свободных капиталов, развитыми странами. Первые призовые места главных кредиторов стали занимать не только традиционно США, но и Япония, Канада и многие страны ЕС. Среди кредиторов можно обнаружить и страны ОПЕК, которые имеют большие притоки свободных нефтедолларов.

Спрос на международные кредитные ресурсы, естественно, предъявляют развивающиеся страны, испытывающие недостаток собственных ресурсов, необходимых для промышленной модернизации. К зарубежным кредитам стали прибегать и развитые страны, такие, как Австралия, Дания и Швеция.

Движущим мотивом перемещения кредитных ресурсов на мировом рынке является более высокий уровень банковского процента по сравнению с «домашними условиями». Естественно, в странах, испытывающих недостаток накоплений, его уровень выше.

Перемещение кредитных ресурсов закладывает тенденцию выравнивания уровней банковского процента в мире.
Депозитные переводы также следуют за более высокими процент​ными ставками, но эти ставки относятся к уровню выплат по депозитам, которые зависят от величины банковского процента. Особенность депозитов заключается в том, что их владельцы не являются банкирами. Но независимо от этого их активы используются кредитными учреждениями в качестве кредитных ресурсов. Поэтому каждый депозит выступает как ссудный фонд, как материальный носитель ссудного капитала. Его движение между странами проходит гораздо интенсивнее по сравнению с иными формами ссудного капитала. Его потоки имеют встречное движение, что позволяет выравнивать мировые уровни банковского процента. Поскольку депозитные переводы очень текучи, их миссия в выравнивании мировых процентных ставок наибольшая.

В принимающей стране увеличение денежного предложения понизит процентные ставки, сделает более дешевым кредитование и облегчит тем самым инвестиционный процесс.

Страна-заемщик, по существу, получает международный кредит, хотя она его и не просила. Однако такое счастье не может быть вечным. Понижение банковского процента неминуемо ведет к падению процентных выплат по депозитам. И владельцы депозитных счетов начинают тогда искать другие зарубежные банки, которые выплачивают проценты по более высоким ставкам. Владельцы депозитов, как птицы, упархивают в места, где их ждет обильный корм. Международный кредит такого рода оказался недолговечным.

В стране-кредиторе после перемещения сбережений в иностранные банки предложение денег резко уменьшается, кредитные ресурсы банков сжимаются. Это неизбежно повышает уровень банковского процента, что тормозит инвестиционный процесс. На какой-то период замедляется экономический рост, но судьба банковского процента оказывается переменчивой. Последующие шаги хозяйственной конъюнктуры закономерно повышают про​центы выплат по депозитам. Ведь банкам необходимо увеличить свой ссудный фонд в ответ на сокращение кредитных ресурсов. Они этого достигают, стимулируя владельцев сбережений открывать и увеличивать свои депозитные счета. Для этого они повышают процент выплат по вкладам. Тем самым банки формируют заинтересованность не только у своих граждан, но и у иностранных владельцев сбережений вливать свои накопления в страну.

Таким образом, мы видим, что колебания процентных ставок по де​позитным счетам ведут к нескончаемым передвижениям мировых сбережений из одной страны в другую. Зачастую такое движение происходит по принципу качелей. Сначала сбережения срываются с места туда, где лучшие условия их хранения. Но, прибыв на желаемое место, они своим присутствием ухудшают эти условия. А на родине, которую они покинули, начинают повышаться процентные ставки. Тут возникает ситуация, над которой следует поразмыслить: не стоит ли вернуться назад?

Страны-участницы ссудной сделки по международному кредиту получают не только ряд преимуществ, но и сталкиваются с определенными потерями:

Страна-заемщик при правильном размещении получаемых средств должна прирастить доход в размере, превышающем объем заемных средств и процент за пользование этими ресурсами.

Страна, предоставившая кредит, в условиях, когда замедляется процесс капитализации свободных средств, обретает возможность получать по выданным ею кредитам гарантированный доход. В этом случае избегаются угрозы омертвления финансовых активов. Выигрывают обе стороны.

Когда в стране - кредиторе происходит отток денежных средств, кредит стано​вится дороже, и инвестиционный про​цесс угнетается.
В стране-заемщике потери могут нести те, кто приобретает цен​ные бумаги. Их стоимость возрастет, т. к. движение этого рынка про​тивоположно динамике банковского процента. Приток финансовых активов в страну будет способствовать снижению банковского про​цента, но повышению курса ценных бумаг.

4.3 Предпринимательский капитал: его формы и их различия.

Потоки предпринимательского ка​питала, передвигающегося по миру, огромны. Одни только объемы пря​мых иностранных инвестиций дости​гают суммы в 3 трлн. долл., что чуть меньше половины ВВП США. Портфельных инвестиций гораздо больше. До дефолта 1998 го​да объем портфельных инвестиций превышал прямые инвестиции, по крайней мере, в два раза.

Портфельные инвестиции. Портфельные инвестиции пред​ставляют собой финансовые активы в виде приобретенных ценных бумаг: облигаций, акций и др.

Портфельные инвестиции вкладываются не в реальный сектор экономики, а в ценные бумаги, которые называют иногда фиктивным капиталом. Акции у портфельных инвесторов не достигают уровня, соответствующего контрольному пакету. Портфельные инвесторы фактически не управляют предприятием. Они лишь претендуют на доход, который дает им право обладания ценной бумагой.

Превышение доли портфельных инвестиции вполне закономерно. Оно объясняется двумя обстоятельствами:

· бурным развитием финансовых рынков в мире;

· преимуществами, связанными с большей ликвидностью портфельных инвестиций.

Стратегии портфельных инвесторов носят краткосрочный характер. Они меняются при каждом колебании хозяйственной конъюнктуры. В значительной степени эти стратегии относятся к спекулятивным, хотя могут использоваться для защиты от инфля​ционных рисков. Занимаясь постоянной продажей и перепродажей ценных бумаг, они оптимизируют свой инвестиционный портфель, обеспечивая себе наибольший доход от набора финансовых акти​вов. Получение спекулятивной прибыли обогащает лишь порт​фельного инвестора. Предприятия же, ценные бумаги которых про​даются и перепродаются, никакого дохода от этих операций не получают.

Стремление к оптимизации структуры инвестиционного портфеля при​водит к миграции финансовых потоков по всему миру. Такого рода миграция становится ответом портфельного инвестора на разницу процентных ставок между странами, инфляции и изменений курса валют. Зная эти ориентиры, можно четко обозначить направления движения ценных бумаг портфельных инвесторов:

· портфельные инвесторы будут освобождаться от активов с низ​ким доходом в одной стране, и приобретать актины с более высокими процентными станками в другой;

· при высокой инфляции финансовые активы обязательно пере​местятся в страны с меньшими инфляционными угрозами;

· при ожидании падения курса национальной валюты финансо​вые активы, как саранча, снимутся с места и направятся в регионы финансовой стабильности. Именно так разворачивались события на фондовом рынке в России накануне дефолта августа 1998 года.

К положительным сторонам для страны, принимающей иностранные портфельные инвестиции, относятся:

1. Принимая зарубежные активы, страна-реципиент получает приток ино​странной валюты. Это сразу укрепляет ее валютные позиции.

2. Прибывшие из-за рубежа фи​нансовые активы, вливаясь в фондо​вый рынок, увеличивают емкость этого рынка, его финансовые акти​вы, а значит, и возможности пополнения кредитных ресурсов. Это объективно действует как фактор понижения уровня банковского про​цента, что стимулирует инвестиционный процесс.

3. Влившись в фондовый рынок, портфельные инвестиции при​дают ему эффект большого рынка, снижая котировки ценных бумаг. Кроме того, способствуя расширению границ фондового рынка, портфельные инвестиции ведут к росту его объемов спроса на ценные бумаги. Расширение спроса на акции облегчает финансирование проектов у реальных инвесторов. Недостающие ресурсы они восполняют за счет продажи части своего инвестиционного портфеля. Такой способ получения средств позволяет не прибегать к услугам банков с их претензиями на процент.

Также существуют и негативные стороны для страны, принимающей иностранные портфельные инвестиции, которые появляются в нестабильности экономики.

Влившись и спекулятивный рынок ценных бумаг, портфельные инвес​торы трансформируют любые краткосрочные негативные эффекты хозяйственной конъюнктуры в лавинообразный шквал покупок и продаж ценных бумаг. Управляемость ситуации ослабевает, уступая дорогу анархии, теряется часть ВВП. Резко меняется и курс национальной валюты, что вызывает дополнительные труд​ности.

В развитых же странах, которые вмещают в себя более 90% порт​фельных зарубежных инвестиций, имеются противовесы для спеку​лятивных всплесков рынка ценных бумаг. Устойчивые большие рын​ки располагают возможностью гасить ажиотажное поведение своих игроков. Регулирование их поведения имеет давнюю историю. Ры​нок спекулянтов объективно сдерживается рынком хеджеров, кото​рые строят свои стратегии на страховании рисков, в том числе и на рынке ценных бумаг. Подобный противовес нейтрализует спекуля​тивные всплески, инициируемые игроками.

Отсутствие прозрачности осуществляемых сделок по портфель​ным вложениям затрудняет точное определение их объема. Поэтому статистические данные можно встретить не по всем странам мира.

В настоящее время портфельные инвестиции являются по объему основной формой международных капиталопотоков. В последние го​ды они доминируют во взаимоотношениях между развитыми госу​дарствами, особенно между США и Европой. С 1980 г. портфельные инвестиции растут самыми быстрыми темпами по сравнению с пря​мыми и прочими капиталами. В 1970— 1974 гг. (в среднем ежегодно) их стоимостной объем составлял 5,08 млн. долл., а в 1996 г. увеличил​ся до 587,07 млн. долл. (исключая Гонконг).

С 1970 г. основным инвестором в форме портфельных инвести​ций является Япония, а крупнейшими реципиентами - США, стра​ны Юго-Восточной Азии и Латинской Америки. В Соединенных Штатах портфельные капиталовложения были самыми крупными в период 1985-1989 гг., при этом бум портфельных инвестиций сов​падал с бумом вложений прямых инвестиций. Аналогичное совпаде​ние максимальных объемов привлечения портфельных и прямых ин​вестиций зафиксировано в практике стран Латинской Америки

в 90-е годы.

В развивающихся странах доля привлеченных портфельных ин​вестиций увеличилась с 2% в 1975-1982 гг. до 21% в 1990-1998 гг. Для сравнения удельный вес прямых инвестиций в совокупных капиталопотоках возрос с 9 до 34% за рассматриваемый период.
По другим данным, доля портфельных инвестиций, вложенных в экономику развивающихся стран и государств с переходной экономикой, составляет 39%, тогда как доля прямых инвестиций - 51% в течение 1991-1998 гг. При этом портфельные инвестиции преобла​дают в Латинской Америке, на Ближнем Востоке, в странах Цен​тральной и Восточной Европы, а ПЗИ являются основной формой вложений в азиатских развивающихся странах, но за исключением пяти самых развитых стран этого региона - Индонезии, Малайзии, Филиппин, Таиланда и Республики Корея, где главной формой зару​бежных капиталов являются портфельные инвестиции. Отсюда мож​но сделать вывод о том, что портфельные инвестиции преобладают странах с более высокими среднедушевыми доходами.

Прямые иностранные инвестиции (ПИИ) связаны с вложением ка​питала для получения долгосрочного интереса и обеспечения с его помощью права собствен​ности и управления предприятием. Основными формами прямого инвестирования являются: открытие собственных предприятий, филиалов и дочерних компаний, организация совместных предприятий, приобретение контрольного паке​та акций предприятия. Формами дохода от пря​мого инвестирования могут выступать как при​быль предприятия, так и право на получение дивидендов. Для достижения этой цели соглас​но уставу Международного валютного фонда необходимо приобрести не менее 25% от ак​ционерного капитала компании. Прямое инве​стирование не всегда представляет собой дви​жение капитала. В качестве вклада в зарубеж​ное предприятие может выступать торговая марка, новая технология, патент, управленче​ские навыки и т.д.

Цели осуществления ПИИ раз​личны, например получение особых преиму​ществ фирмы через использование более де​шевых местных ресурсов с целью получения прибыли, диверсификация портфеля с целью уменьшения риска или обход высоких таможен​ных пошлин и выпуск совместной продукции с целью завоевания национального рынка. Од​нако существуют и другие причины, объясня​ющие выгоды прямого зарубежного инвести​рования. 

Согласно, теории С. Хаймера (1976 г.) зарубежное инвестирование осуществляется, как правило, крупными корпорациями-монополиста​ми с целью удушения национальной конкурен​ции. Отсюда делается вывод для экономичес​кой политики о необходимости ограничения и жесткого контроля над зарубежным инвести​рованием. 

Противоположной точки зрения на отношение государства к прямому зарубежно​му инвестированию придерживается С. Маги, разработавший в 1984 г. теорию присвоения. Суть данной теории заключается в том, что прямое зарубежное инвестирование наоборот выгодно для государства, которое должно его всячески поощрять. Ведь через прямые инвестиции страна приобщается к передовому опы​ту организации производства, присваивает его и в конечном итоге может воспользоваться им в конкурентной борьбе с зарубежным произ​водителем. В частности, американские автомо​бильные компании производили автомобили хуже, чем японцы. Для исправления ситуации правительство США ввело высокие таможен​ные пошлины на ввозимые японские автомо​били и вынудило японские компании органи​зовать совместные автомобильные предприятия в США. Американские компании присвоили (пе​реняли) секреты японского успеха и на сегод​няшний день являются вполне конкурентоспо​собными. Прямые зарубежные инвестиции ча​сто рассматриваются и как способ ухода от налогов, т.е. капитал перемещается из стран с относительно высоким уровнем налогообложе​ния в страны с относительно низким уровнем налогообложения.

Прошедший век происходил  под знаком бурного роста ПИИ. Только за последние 40 лет произошло восьми​кратное увеличение доли ПИИ в ми​ровом ВВП. Теперь они достигают примерно 16%. Сегодня ПИИ раз​виваются быстрее, чем внутренние инвестиции и внешняя торговля. Они стали главным фактором глобализации мирового хозяйства.

Страна, принимающая ПИИ может получить следующие положительные экономические эффекты:
1. ПИИ приносят в реальный сектор дополнительные ресурсы, ПИИ создают рабочие места и увеличивают предло​жение на товарных рынках. В результате емкость внутреннего рынка расширяется — следовательно, рас​тет ВНП.

2. ПИИ, осуществляя кооперацию с местными производителями, способствуют их экономическому росту. Тем самым ПИИ создают импульсы для развития внутреннего рынка. Подобные импульсы обла​дают мультипликационным эффектом.

3. ПИИ, способствуя экономическому росту, переводят его на бо​лее высокую степень эффективности. ПИИ привносят в страну недо​стающие ей технологии и ноу-хау. Именно в этом состоит их особая привлекательность: они становятся орудием прорыва страны в ее уси​лиях догоняющего индустриального и постиндустриального развития.

4. ПИИ оказывают благоприятное воздействие на макроэкономиче​ское финансовое состояние страны:
· увеличивают товарное предложение, в результате чего создают​ся заслоны для инфляции;

· рост доходов иностранной фирмы и ее работников ведет к рос​ту налоговых поступлений в государственный бюджет;

· сокращают угрозу дефицита государственного бюджета;

· уменьшают потребность обращении к государственному долгу для роста инвестировании;

· увеличивают доходы у иностранных инвесторов и кооперирую​щихся с ними местных производителей, что приводит к росту денеж​ной массы и, соответственно, к снижению процентных ставок;

· снижают процентные ставки, в результате чего удешевляется кредит, и стимулируют инвестиционный процесс;

· укрепляют национальную валюту.

Однако принимающая сторона должна четко представлять себе опасности, с которыми можно столкнуться, если государство пустит приток зарубежных инвестиций на самотек:

1. Введение в страну более сильно​го конкурента по сравнению с мест​ным производителем.

2. Возможность покупки предприя​тия с последующим закрытием его как способ ликвидации альтернативного производства.

3. Загрязнение окружающей среды, так как зарубежный капитал стремится завести вредное и загрязненное производство, которое на родине встречает ограничения.

4. Прием капитала, который на родине уже не конкурентоспосо​бен.

5. Возможность насаждения монопольного рынка, подрывающе​го режим свободного предпринимательства.

Разрастающийся рынок ПИИ обладает определенными парамет​рами (объемом предложения, спроса) и характерным повелением участников этого рынка (см. схему 2.4.).
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Схема 2.4 Суммарные объемы ПИИ в странах «большой тройки» и странах, в которых преобладают ПИИ из стран «большой тройки» в 2001 году, млрд. долл.

Основные страны, формирующие предложение ПИИ, являются главными инвесторами на этом рынке. Это США, Великобритания, Япония, Германия, Франция. Сегодня капиталовложения американ​ских ТНК составляют около четверти общего объема ПИИ. Велико​британия занимает 11% мировых ПИИ. Япония близка к английским показателям. Германия занимает 9% этого рынка, Франция — 6,4%.

Основные страны, предъявляющие спрос на ПИИ, являются реци​пиентами ПИИ. В течение второй половины XX века экономически развитые страны привлекли большую часть мировых объемов ПИИ. На рубеже перехода в XXI век в США сосредоточен 21% миро​вого объема ПИИ. Между США и остальными развитыми странами вклинился Китай, который уверенно оттягивает в свою пользу миро​вые потоки ПИИ.

Общее число стран-реципиентов постоянно увеличивается. Новыми странами — получателями ПИИ стали: Аргентина, Брази​лия, Чехия, Венгрия, Индия, Индонезия, Малайзия, Мексика, Польша, Таиланд. Их промышленность и технологические достиже​ния напрямую связаны с использованием в стране иностранного ка​питала.

Все посткоммунистические страны включились в процесс при​влечения ПИИ. Им удалось, в том числе СНГ, разместить у себя при​мерно 2% от мировых (исключая Китай).

Секторальная направленность ПИИ. XX век существенно изменил направления ПИИ. Ориентация ПИИ менялась поэтапно:

1-й этап — первая половина XX века. ПИИ направлялись в ос​новном на освоение природных ресурсов.

2-й этап — период 50-80-х голов. Корпорации расширяли свои стратегии от простой обработки сырья до производства конечного продукта. Китай стал образцом размещения ПИИ такого направле​ния. Сейчас он уверенно становится заводом всего мира.

3-й этап — начало 90-х годов, когда крупный капитал стал раз​мещать на рынках стран-реципиентов сервисные услуги банков, страховых компаний, транспортных фирм и т. д. Ожидается, что в будущем во всем мире сервисные услуги будут развиваться быстрее, чем ПИИ в промышленность и первичный сектор. Ин​дия, позже по сравнению с Китаем вставшая на путь привлечения ПИИ, уверенно осваивает рынок сервисных услуг с помощью ПИИ.

Беспрецедентный рост ПИИ в ми​ровом хозяйстве и их позитивная роль в развитии рынков в приютившей их стране заставляет понять, каковы же причины активизации этой формы вывоза капитала, какие движущие силы питают и стимулиру​ют его рост.

Существует 5 движущих сил повышения роли ПИИ:

1. Возможность получить монополистическую прибыль с помощью ПИИ, недоступную на национальном рынке. Конкуренция качества, характерная для современной эпохи, расширила арсенал конкурентных преимуществ. При циркуляции стандартной продукции конку​рентные преимущества связывались, как правило, с более низкими издержками. Теперь палитра преимуществ обогатилась за счет ориен​тации на потребительские предпочтения. Дифференциация же по​требительских предпочтений оказалась огромной. Возможности их удовлетворения различаются на национальных рынках. Порой на​циональный капитал у себя на родине не может занять лидирующие позиции на рынке монополистической конкуренции, так как кон​куренты производят продукцию такого же качества. В другой же стране его продукция оказывается уникальной. Поэтому он только на этом рынке может получать монопольную прибыль.

2. Возможность получить дополнительные выгоды по сравнению с внешнеторговыми стратегиями.

a) Вывоз капитала позволяет осуществлять экономию на:

· импортном тарифе;

· трансакционных издержках.

б) И могут расширять рынок сбыта отечественных товаров. В этом случае экспорт товаров и торговая прибыль напрямую зависят от масштабов ПИИ. Подобную ситуацию можно наблюдать, напри​мер, когда компания организует новое производство, а оборудование для него закупает у себя на родине.

в) ПИИ позволяют получать и дополнительные выгоды, связан​ные с самим производственным процессом, и увеличить тем самым предпринимательскую прибыль.

ПИИ и расширение источников предпринимательской прибыли:

· ПИИ становятся источником дополнительной прибыли от по​ложительного эффекта масштаба. ПИИ позволяют преодолеть ресурсные ограничения своей страны для тиражирования производства и наращивания объема продаж;

· ПИИ позволяют уйти от жесткой конкуренции соотечественников;

· ПИИ дают возможность экономии на налогах;

· ПИИ становятся орудием диверсификации капитала, необхо​димой для обеспечения устойчивости фирмы. Фазы делового цикла по странам могут не совпадать между собой. Совокупный спрос име​ет по странам различную динамику и направления. Поэтому ущерб, нанесенный национальному производству, может компенсироваться доходами, полученными в других регионах;

· ПИИ позволяют сохранить капитал, когда на родине склады​вается неблагоприятный инвестиционный климат. Внешнеторговые стратегии такой возможности не дают, так как они не позволяют оторваться от хозяйственной национальной среды.

Преимущества, которые делают ПИИ, оказались достаточно мощ​ным стимулом. Он намного перекрыл возможные национальные поте​ри, связанные с вывозом капитала. Такие потери могут возникнуть, когда:

· отток сбережений превышает величину так называемых избы​точных накоплений. В этом случае сократятся внутренний инвести​ционный спрос и финансовые источники роста;

· отток свободного капитала делает капитал более дорогим фактором производства. Предприниматели начинают переклю​чаться на технологии, не требующие больших капиталов. Это будет тормозить развитие капиталоемкого производства. Однако такой процесс имеет серьезные противовесы. Оттоку финансовых ресур​сов противостоит приток возвращаемой стране прибыли, которая образуется за рубежом за счет продуктивного использования этих сбережений.

3. Выход на арену ТНК как мощной движущей силы ПИИ. Во всех ключевых странах-донорах национальные Тор 50 ТНК контролиру​ют более половины внешних объемов ПИИ. Это означает, что имен​но ТНК стал и организационной формой продвижения ПИИ. Сегод​ня ТНК контролируют примерно 80% мирового технологического капитала в частном секторе и столько же в торговле. ТНК не только облегчили процесс ПИИ, но и придали ему новый импульс за счет новых международных стратегий.

ТНК стали направлять ПИИ в сопутствующее производство. ТНК, занимающиеся международной торговлей, для усиления конкуренции своих товаров организовали в регионах сбыта своей продукции ремонтные и обслуживающие отрасли, стали вклады​вать средства в формирование рыночной инфраструктуры, необ​ходимой дня продвижения своих товаров. В результате соверша​лись покупки и строительство складских помещений, дорог и т. д. Это дало импульс для иностранных инвестиций в сопутствующие международной торговле производства. В данном случае дви​жение капитала дополняет и укрепляет позиции внешней торговли.

ТНК придали новый импульс ПИИ со стороны организации межстранового размещения производства. Такое размещение ориенти​ровалось на производство частичного продукта. Его превращение в конечный (сборка) продукт могло осуществляться в другой стране, а продажа — и вовсе в иных регионах. Подобное размещение произ​водства стало вехой в международном разделении труда. Его выгоды позволили ТНК уменьшить издержки производства и продажные це​ны, повысив тем самым конкурентоспособность своих товаров. Сни​жение продажных цен на конечную продукцию ТНК стало возмож​ным за счет того, что внутрикорпоративная торговля между ее филиалами происходит по особым трансфертным ценам, зачастую сильно отличающимся от рыночных (т. е. продажная цена миними​зирует посредническую прибыль). Продвижение подобных стратегий стало возможным только на базе массированных инвестиций в межстрановое интегрированное производство. Масштабы ПИИ резко возросли.

4. Возрастание спроса на ПИИ со стороны стран с растущей эконо​микой (со стороны «догоняющих стран»). Такие страны резко подняли спрос ПИИ. Желание активизировать экономический рост в своей стране и перевести его на более высокую ступень эффективности вызвало в этих странах вы​сокую заинтересованность в ПИИ. Бывшие социалистические стра​ны, проводя политику широкомасштабных преобразований и от​крыв свою экономику для мировых интеграционных процессов, также стали предъявлять спрос на ПИИ.

5. Формирование побудительных механизмов привлечения ПИИ странами-реципиентами. Расширение ПИИ стало ответной реакцией доноров ПИИ на благоприятные условия для инвестирования со сто​роны стран-реципиентов. Сегодня характерным явлением мировой Экономики стало формирование специальных программ и побуди​тельных механизмов, усиливающих выгоды для иностранного ин​вестора (гарантирование государством инвестиционных рисков, на​логовые льготы, льготы по ввозу оборудования на организуемые предприятия, формирование специальной инфраструктуры для ПИИ, особые региональные режимы и т. д.).

Прямые и портфельные зарубежные инвестиции имеют разную природу и оказывают различное влияние на экономику принимаю​щей страны.

Можно выделить несколько различий между прямыми и портфельными инвестициями.

· Прямые инвестиции предоставляют инвестору право контроля, а портфельные инвестиции — нет. При этом личное присутствие портфельного инвестора в принимающей стране необяза​тельно. 

· Прямые инвестиции являются долгосрочными вложениями, тогда как портфельные, напротив, - краткосрочными. Однако современное положение на мировых рынках капитала показы​вает, что многие институциональные инвесторы могут держать долгосрочные активы в зарубежных компаниях и не иметь пра​ва контроля.

· Разные источники финансирования. Прямые инвестиции фи​нансируются из внутрифирменных связей, а портфельные ин​вестиции обычно предоставляются национальными компаниями и банками, что содействует росту предложения денежной массы и росту уровня цен. В отличие от портфельных капита​лов, ПЗИ отражают фирменную и отраслевую специфику ин​вестора.

· Прямые и портфельные инвестиции по-разному влияют на экономику и состояние финансовых рынков в стране-инвесто​ре и стране-реципиенте. Если прямые инвестиции стимулиру​ют передачу технологий, расширяют доступ инвестора на внут​ренний рынок, то портфельные капиталы могут стимулировать развитие внутреннего рынка принимающей страны. Портфель​ные инвестиции оказывают более сильный макроэкономиче​ский эффект (влияние на динамику цен, на активы, ликвид​ность финансового сектора). Напротив, ПИИ в большей степе​ни сказываются на микроэкономическом уровне, содействуя изменению структуры производства страны-реципиента.

· Решение ТНК о вложении ПИИ в ту или иную страну зависит от опенки микроэкономических факторов, тогда как вопрос о вложении портфельных инвестиций во многом связан с оцен​кой внешних факторов: финансовой политики в странах — экс​портерах капитала, уровнем ликвидности на международных рынках капитала, изменениями в структуре портфельных вло​жений.

· Портфельные инвестиции носят более дестабилизирующий ха​рактер по сравнению с прямыми капиталами, хотя конечным результат зависит от политики дочерних компаний. ПИИ, на​пример, так же как и портфельные инвестиции, могут увеличи​вать дефицит платежного баланса страны-реципиента. Прямые инвесторы осуществляют хеджирование валютных рисков на основе сбалансированности активов и пассивов в разных валютах через банковские займы и портфельные инвестиции. Сле​довательно, хотя материальные активы остаются в принимаю​щей стране, ТНК могут переводить свои финансовые ресурсы в другие страны.

· ПЗИ и портфельные инвестиции имеют разную степень дос​тупности для реципиентов. По данным ЮНКТАД, только 10 развивающихся стран и государств с переходной экономикой являются одновременно крупными импортерами и прямых и портфельных зарубежных капиталов.

· Зарубежные портфельные капиталы имеют более короткий ин​вестиционный срок вложения и являются более ликвидными в отличие от ПИИ.

4.4 Государственный и частный капитал. Воздействие государства на движение капитала.

Помимо рассмотренных выше классификаций также следует ос​тановиться на делении капитала на государственный и частный. Од​нако информация о реальных государственных капиталовложениях за рубежом не всегда доступна из статистики национальных счетов. Более того, часто инвестиции государственных компаний классифи​цируются как частные.

Не вызывает сомнения тот факт, что государственные инвести​ции более значимы в экономике развивающихся стран, особенно в наименее развитых из их числа. Государственные капиталы часто называют официальными капиталовложениями, имея в виду не толь​ко займы и кредиты, финансовую помощь, предоставляемые прави​тельствами, но и аналогичные потоки по линии международных ор​ганизаций — МВФ, МБРР, ЕБРР и других, а также гранты «офици​альной помощи развитию».

В целом в совокупном притоке капиталов в экономику развиваю​щихся стран произошли значительные изменения, в основе которых лежит рост доли частных и, напротив, падение доли официальных инвестиций. Удельный вес официальных потоков уменьшился с 32%

1975-1982 гг. до 20% в 1990-1998 гг., в том числе доля официальной помощи развитию сохранилась на прежнем уровне —11%, а доля прочих официальных капиталов снизилась с 21 до 9%.

Удельный вес частных инвестиций возрос с 68 до 80% за рассмат​риваемый период, в том числе доля ПИИ увеличилась с 9 до 34%, до​ля банковских займов уменьшилась с 50 до 24%, доля портфельных инвестиций возросла с 2 до 21%, доля прочих кредитов уменьшилась с 7 до 1 %
Соотношение долей частных и государственных вложений можно проследить по странам с разными среднедушевыми доходами и тем​пами экономического роста. Если развивающиеся страны сгруппи​ровать в зависимости от среднедушевых доходов: в страны с доходом выше среднего (3031—9360 долл.), ниже среднего (761 долл. -3030 долл.) и низкими (менее 760 долл.), то можно констатировать интересную закономерность. В первых двух группах стран доля част​ных инвестиций почти в два раза превышает долю государственных вложений, а в третьей группе оба показателя примерно одинаковы. Аналогичный результат получается при делении развивающихся стран на три группы в зависимости от темпов роста: страны с высоки​ми темпами (более 5% в год), со средними темпами (в пределах 3-5%), с низкими темпами (менее 3%). В странах с высокими и сред​ними темпами роста доля государственных ПИИ в ВВП составляет соответственно 9,5% (для сравнения удельный вес частных ПИИ -15,0%) и 8,0% (частных - 11,9%). В государствах с низкими темпами роста доли государственных и частных инвестиций в ВВП составля​ют 8,4 и 9,9%.

В 90-е годы частные капиталовложения в развивающиеся страны росли более быстрыми темпами по сравнению с государственными инвестициями, что привело к падению доли государственных инвестиций до 20% и увеличению удельного веса частных капиталов до 80%. Во второй половине 70-х годов 3/4 частных инвестиций прихо​дилось на банковские кредиты, и только 1/4 на ПИИ. В 80-е годы под влиянием долгового кризиса это соотношение изменилось: про​изошло падение дачи банковского кредитования и рост доли прямых инвестиций. В 90-е годы вновь наблюдается оживление банковского кредитования, но одновременно быстро растут ПИИ. Основной формой частных являются портфельные инвестиции.

В целом, частные инвестиции вкладываются в те страны, которые отличаются более благоприятным предпринимательским климатом,  что содействует привлечению именно частных капиталов и стимулированию высоких темпов роста. Особое место принадлежит приобретенным знаниям и инновациям. Частные капиталовложе​ния, как правило, несут с собой передачу передовой технологии, способствуют формированию новых капитальных фондов. Напро​тив, государственные капиталы имеют более длительный срок оку​паемости, так как вкладываются главным образом в инфраструкту​ру или базовое образование. Правда, в последние годы наблюдает​ся рост частных капиталов также и в сферу инфраструктуры. В частности, Международная финансовая корпорация (МФК), входящая в группу Всемирного банка, предоставляет займы и кре​диты на строительство дорог, портов, электростанций, телекомму​никационных систем.

В целом четырехкратное превышение доли частных вложений над государственными означает тенденцию роста объема накоплен​ных капиталов, замены старых технологий новыми и более эффек​тивными, а также формирование новых (с точки зрения морального износа) капитальных фондов.

минимальными.
Воздействие развитых государств на движение капитала осуществляется, например, путем стимулирования экспорта-импорта капитала па национальном и межгосударственном уровнях. Политика  государства в отношении перемещения капитала в форме займов,  портфельных инвестиций и т. п. строится на основе устранения всех  Возможных ограничений в его движении. В отношении прямых ино​странных инвестиций государство оставляет за собой право принимать любые ограничения, направленные на защиту национальных интересов в экономике. Характерно, что вывоз капитала за границу регулируется в меньшей степени, чем приток иностранных капита​лов.

Государство использует следующие меры регулирования:

— методы финансового воздействия: ускоренная амортизация, налоговые льготы, предоставление субсидий, займов, страхо​вание и гарантирование кредитов;

— нетарифные методы: предоставление земельных участков, обеспечение необходимой инфраструктуры, оказание техни​ческой помощи.

Важным практическим документом по регулированию ино​странных капиталовложений является разработанный в рамках Организации азиатско-тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС) добровольный кодекс прямых иностранных инвестиций. В этом кодексе, который, как полагают специалисты, будет в перспективе использован ВТО, заключены следующие инвестиционные принципы:

· недискриминационный подход к странам-донорам;

· национальный режим для иностранных инвесторов;

· сочетание инвестиционных стимулов с обеспечением требований о здравоохранении, безопасности и охраны окружающей среды;

· минимизация регулирующих инвестиции требований, ограничивающих рост торговли и капиталовложений;

· обеспечение регистрации и конвертируемости;

· устранение барьеров при вывозе капитала;

· избежание двойного налогообложения;

· соблюдение иностранными инвесторами наравне с собствен​ным национальным законодательством законов, администра​тивных правил и положений страны-реципиента;

· разрешение на выезд и временное пребывание ключевого иностранного персонала в связи с реализацией инвестицион​ного проекта;

· разрешение споров путем консультаций и переговоров между сторонами либо через арбитраж.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Международная миграция капитала: Сущность, цель, мотивация и недостатки.
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Схема 2. Формы международного движения капитала.

	Классификационный признак
	Формы ММК

	По форме собственности мигрирующего капитала
	-частный, - государственный, - международных (региональных), валютно-кредитных и финансовых организаций, - смешанный.

	По срокам миграции капитала
	- сверхкраткосрочный (до 3-х месяцев), - краткосрочный (до 1-1,5 лет), - среднесрочный (от 1года до 5-7 лет), - долгосрочный (свыше 5-7 лет и до 40-45)

	По форме предоставления капитала
	-товарный, - денежный, - смешанный.

	По цели и характеру использования мигрирующего капитала
	- предпринимательский, - ссудный.


Тесты.

1. Прямые инвестиции предполагают:

1) предоставление займа местной компании;

2) создание собственного производства за границей;

3) ссуду финансовых средств местной компании;

4) покупку контрольного пакета акций местной компании.

2. Возможности для иностранных инвестиций в странах с развитой рыночной экономикой:

1) не ограничены;

2) постоянно увеличиваются;

3) относительно сужаются;

4) практически исчерпаны.

3. К современным тенденциям в вывозе капиталов относятся:

1) сокращение прямых и портфельных инвестиций в целом;

2) сокращение прямых и рост портфельных инвестиций;

3) рост прямых и сокращение портфельных инвестиций;

4) рост прямых и портфельных инвестиций в одинаковой степени.

4. Национально-правовое регулирование иностранных инвестиций основано на:

1) использовании мирового опыта и норм международного права;

2) использовании норм и институтов традиционных отраслей национальной системы права (административное, гражданское и т.д.);

3) использовании многосторонних соглашений в области регулирования иностранных инвестиций.

5. Для интенсивного притока иностранных инвестиций в страну:

а) достаточно предоставления иностранному инвестору национального режима инвестирования;

б) достаточно предоставления стандартного (минимального) набора международных правил инвестирования;

в) необходимо предоставление дополнительных льгот и привилегий;

г) необходима их защита от некоммерческих (политических) рисков;

д) необходимо обеспечение политической стабильности в принимающей стране.

6. Предпринимательский капитал делится на:

1) прямые инвестиции;

2) частные инвестиции;

3) государственные инвестиции;

4) портфельные инвестиции;

5) ссуды;

6) займы.

7. Основными причинами вывоза капитала являются:

1) перенакопление капитала в отдельной стране;

2) невозможность прибыльного вложения капитала в стране базирования;

3) погоня за более высокой нормой прибыли;

4) освоение новых и удержание старых «ниш» на диверсифицированных международных рынках;

5) развитие экономики принимающей страны;

6) приобщение к научно-техническому и управленческому опыту других стран;

7) распространение передового производственного опыта в других странах;

8) преодоление таможенных барьеров отдельных стран и региональных группировок;

9) структурная перестройка международного разделения труда;

10) усиление присутствия в отдельных регионах мира.

Ответы на тесты:

1. б) и г);   2. в).   3.б);   4.б);   5.в), г) и д).   6. а) и г);   7. а), б), в), г), е), з) и и).

Контрольные вопросы.

1.
В чем суть рынка капитала?

2.
В чем суть интернационализации рынков капитала?
3.
Каковы институты мирового рынка капитала?

4.
Какие формы миграции капитала вы можете назвать?

5.
Какие виды ссудного капитала вы знаете?

6.
Какие существуют факторы, стимулирующие вывоз капитала?

7.
Какие факторы вызывают предложение и спрос на междуна​родный кредит?

8.
Что заставляет депозитный ссудный капитал постоянно цирку​лировать на мировой арене? Какие последствия этого процесса сле​дует ожидать для стран, отпускающих и принимающих такой капи​тал?

9.
Какая разница между прямыми и портфельными инвестициями?
10.
Почему потоки портфельных инвестиций превышают потоки ПИИ? Почему разрыв между ними уменьшился после финансового кризиса второй половины 90-х годов?

11.
Какие последствия для принимающей стороны можно ожи​дать от приема прямых и портфельных инвестиций?

12.
Чем вызван бурный рост ПИИ?

13.
Как менялась ориентация ПИИ в течение XX века?

14.
Что нового внесли ТНК в стратегии вывоза капитала?

15.
Каковы современные тенденции в процессе международной миграции капитала?

16. Какой механизм воздействия ПИИ на экономический рост и на макроэкономическую ситуацию в стране-реципиенте?

Задание.

1. Мировой рынок капитала и его характеристики.

2. Найти соответствие между определениями и их содержанием:

	1) платежный баланс;

2) счет текущих операций;

3) счет движения капитала;

4) официальный резерв;

5) дебет платежного баланса;

6) кредит платежного баланса.
	1). раздел платежного баланса страны, в котором фиксируется приток и отток капитала;

2). иностранная валюта во владении Центрального банка страны;

3). раздел платежного баланса сч раны, в котором фиксируются объемы ее же экспорта и импорта товаров и услуг, чистого дохода от инвестиций и чистого объема трансфертныхплатежей;

4). «зарабатывание» иностранной валюты;

5). фиксирует все операции, которые имели место в течении года между резидентами одной страны и резидентами других зарубежных стран;

6). Использование (расходование) иностранной валюты.


3. При свободной торговле каждый доллар стоимости единицы продукции в текстильной промышленности распределяется следующим образом: 40% (т.е. 40 центов) составляет добавленная стоимость, 30% (или 30 центов) – затраты на хлопковую пряжу и 30% (или 30 центов) – на прочее волокно. Допустим, правительство вводит тарифы на импорт текстиля в размере 25% и на импорт хлопковой пряжи в размере 16,7% (или 1/6). Цена единицы продукции (без тарифа) - $1. Рассчитать распределение стоимости единицы продукции после введения двух тарифов на импорт.

Глава 5 Финансовая структура всемирного хозяйства

Развитие мирового производства, как отмечалось ранее, тре​бует постоянного использования значительных объемов капита​ла в денежной и товарной формах. Он поступает из националь​ных и зарубежных источников. Нехватка внутренних средств, стремление капитала к самовозрастанию вызывают перемеще​ние огромных масс различных видов капитала между странами.
Иностранный и национальный капитал обеспечивает непре​рывность производственного процесса и его расширение в ми​ровом масштабе.

Мощным импульсом развития международного капитала яв​ляется несбалансированность государственных финансов во многих развитых и развивающихся странах. Механизм финан​сирования дефицитов государственных бюджетов приобрел ме​ждународный характер.
Международное движение капитала представляет одно из важнейших орудий в конкурентной борьбе компаний и стран.
5.1 Международное финансирование и его цели.

Международное финансирование представляет собой экономические отношения, возникающие на основе  предоставления и получения капитала, необходимого для воспроиз​водства прибыли, образуют систему сделок с иностранными ак​тивами и расчетов по ним, в которых участвуют резиденты не​скольких стран.

Структура международного финансирования рассматривает​ся с различных точек зрения в зависимости от целей исследова​ния — по субъектам (институты или учреждения) и инструмен​там рынка. Под инструментами, или товарами международных рынков капитала, понимается любое финансовое требование, обозначенное в иностранной валюте (валюта, облигации, акции, переводные векселя и др.). Число их быстро растет, и это дает возможность получать прибыль на денежный капитал, свободный даже на самое короткое время.

Инструменты представляют определенные формы движения капитала. Основными формам движения капитала являются ссуд​ный капитал (международные облигации, банковские займы и др.), предпринимательский капитал (портфельные и прямые капиталовложения — акции), а также экономическая помощь.

В структуре ссудного капита​ла ведущее место занимают облигационные займы. Банковским кредитам  принадлежит относительно скромная роль. По данным на конец 90-х годов. банковские кредиты со​ставляли всего 25% объема капитала, привлекаемого промыш​ленными компаниями и правительствами во всем мире. Проводится также деление капитала по формам собственности - частный и государственный капитал. В движении государственного капитала ведущее место занимает экономическая помощь
Последняя четверть XX в. отмечена быстрым ростом объемов операций на мировых финансовых рынках. Если последнее удвоение миро​вой торговли произошло за 17 лет, то международные финансо​вые потоки удваивались в среднем каждые четыре года. Эти данные свидетельствуют о том, что финансовые отно​шения превратились в огромный самостоятельный сектор миро​вого хозяйства.

Функционирование международных финансовых рынков происходит в постоянно меняющейся среде, определяемой де​нежными системами, состоянием платежных балансов отдель​ных стран, моделями экономического роста ведущих стран. В силу разнородности данных рынков процесс международных финансовых операций происходит непрерывно.

Начиная с послед​ней трети прошлого столетия финансовые рынки прежде всего развитых стран стали функционировать не как локальные струк​туры, а как совокупности, объединенные общими условиями, связями и закономерностями развития, что позволяет говорить о формировании мировой кредитно-финансовой системы.
Выполнение меж​дународной функции перераспределения и перемещение капи​тала в большей степени присущи странам и территориям, где созданы льготные режимы регулирования финансовой деятель​ности   нерезидентов  для  привлечения  капитала  иностранных банков и компаний.  Кредитные учреждения, специализрующиеся на операциях с иностранными юридическими и фи​зическими лицами, осуществляют их на основе особых (внешних) счетов, отделенных от счетов резидентов внутреннего рынка и представляющих держателям этих счетов налоговые скидки, освобождения от валютного контроля и другие льготы. Таким образом, внутренний рынок капиталов изолируется от внешнего - международного, а кредитные учреждения, нахо​дящиеся на территории страны и занимающиеся международ​ными операциями, не являются составной частью ее экономи​ки. Пребывая на принимающей территории, они проводят внешние по отношению к ней операции с нерезидентами, а в отдельных случаях - с резидентами, если последнее допускает​ся правилами валютного контроля. Поэтому эти центры между​народного финансирования называют оффшорными, т.е. экстерриториальными.

Теперь наряду с такими традиционными экстерриториальными центрами, как Нью-Йорк, Лондон. Токио, Париж, Цюрих, на между​народных финансовых рынках важную роль играют Сингапур, Гонконг, Бахрейн, Кипр, Панама и др.

При этом США яв​ляются мировым центром финансовой активности и в значи​тельной степени определяют динамику и структуру операций.

Современный международный рынок капитала сложился к началу 60-х годов. По срочности мобилизуемых средств он делится на рынок краткосрочных капиталов или денежный рынок и рынки среднесрочных и долгосрочных капиталов, которые составляют рынок капиталов.

Международные денежные рынки включают депозитно-ссудные операции от одного дня до одного года. Основные ус​ловия кредита оговариваются по телефону.

Среднесрочные кре​диты охватывают период до пяти-семи лет. Различия между краткосрочными и среднесрочными кредитами постепенно ут​рачивают свое значение, так как на практике краткосрочные кредиты переводятся в среднесрочные и долгосрочные.

Рынок краткосрочных кредитов выступает самым быстрора​стущим сектором мировой финансовой системы. Международ​ные сделки обычно предполагают наличие операций с ино​странной валютой минимум для одной из сторон, участвующих в сделке. Операции с иностранной валютой образуют рынок иностранной валюты, поэтому денежный рынок действует в не​разрывной связи с валютными рынками.
Многие валютные сделки носят чисто финансовый, спекуля​тивный характер. Этому способствует ряд обстоятельств.

1. Около 70% членов МВФ практикуют различные формы управления курсом валюты, что порождает и увеличивает отрыв валютного курса от покупательной способности. Курсы приоб​ретают завышенный или заниженный характер.

2. Сделки на валютных рынках осуществляются по правилам залоговой (маржевой) торговли, когда для заключения сделки вовсе не обязательно внесение денег в размере полной стоимо​сти контракта; достаточно лишь депозита. Маржевая торговля дает возможность инвесторам спекулировать валютой в больших объемах с помощью дилерского обслуживания (в Британии большинство валютных операций проводится при залоге в 5% и выше).

Возможности получения прибыли на основе изменения ва​лютных курсов предопределили огромный рост валютных опе​раций. 

Помимо денежного и валютных рынков выделяют также собственно финансовый, или фондовый, рынок, который отличается тем, что денежные средства на нем привлекаются посредством выпуска ценных бумаг различных типов и сроков действия. Он делится на рынки облигационных займов, акций, коммерческих векселей и других ценных бумаг. Их относят к первичному рын​ку. В его составе важную роль играет сегмент международных облигаций. Как источник среднесрочного и долгосрочного капи​тала он превосходит объем операций с акциями в шесть раз.

Иностранные и международные рынки капитала являются составной частью еврорынка, объединяющего экс​территориальные центры всех обитаемых континентов. Их един​ство обеспечивается не только общими условиями депозитно-ссудных операций, но и их взаимодействием. Еврорынок рабо​тает через сеть телекоммуникационных линий круглосуточно. Его основу составляют несколько сотен крупных банков.

Депозитно-ссудные операции осуществляются в евровалю​тах. Евровалюта — это любая денежная единица, которая вложе​на в кредитные учреждения за пределами страны происхождения и, таким образом, находится вне юрисдикции и контроля валют​ных органов этой страны. Она создается, когда кто-либо перево​дит средства в национальных денежных единицах в кредитные учреждения другого государства для оплаты товаров и услуг, осуществления валютных операций или размещения в депозиты. Основная денежная единица, которую держат и используют таким образом, — доллары (более 60% всех операций), а также марки, иены, фунты стерлингов, франки. Поскольку на амери​канские доллары приходится 2/3 всего объема еврорынка, его часто называют евродолларовым.
Еврорынок располагает относительно самостоятельной и гибкой системой процентных ставок, что позволяет евроцентрам предлагать клиентам более высокие проценты по депозитам и низкие по кредитам по сравнению с порядком кредитования и привлечения средств на национальных рынках капитала. Свобо​да от валютного контроля в сфере движения долгосрочного ка​питала в ряде крупных стран явилась необходимой предпосыл​кой увеличения предложения средств в евроцентрах.

Еврорынок, являясь по своему характеру оффшорным рын​ком, осуществляет посредничество при размещении облигаций и других инструментов, помогает странам и компаниям экспор​тировать капитал в различные районы мира. Этот вненацио​нальный рынок, гигантский по объему и географии распростра​нения, преодолевает относительную узость и обособленность большинства внутренних и иностранных рынков капиталов, служит своеобразным механизмом передачи существенных из​менений в кредитно-финансовой сфере из одного центра в другой, способствуя ее глобализации. Он функционирует непре​рывно, преодолевая пространственные и временные границы в поисках наиболее прибыльных условий. Это оптовый рынок. Основными заемщиками на нем выступают государственные организации, т.е. правительства и центральные банки. Почти 4/5 рынка евровалют приходится на межбанковские операции.

Евровалютный рынок ослабил способность центральных банков контролировать денежную массу в связи с тем, что оффшорный характер его операций ослабляет действие денеж​ных мультипликаторов, которые отражают связь и влияние раз​личных составляющих на общую денежную массу. 

Пони​жение регулирования оффшорной деятельности увеличивает риск дестабилизации международных рынков капиталов.

5.2 Институциональная структура мировой финансовой системы

В мировой финансовой системе действуют три основные груп​пы участников: банки и ТНК, международные портфельные инве​сторы (пенсионные и страховые фонды, инвестиционные фонды) и международные официальные заемщики (правительственные и муниципальные органы, международные и региональные органи​зации). Система высоко монополизирована. В ряде ее сегментов на 10 крупнейших объединений приходится свыше половины моби​лизуемых средств.

Важное место в мировом финан​сировании занимают банковские компании. На первом этапе экономического развития коммерческие банки доминировали. На среднем и высшем уровнях развития возросло значение спе​циализированных посредников и рынков ценных бумаг. Среди примерно 100 тыс. частных банков около 500 играют роль главного звена в системе институтов международного кредита.

Основная доля доходов ведущих банков мира складывается по результатам биржевых операций на валютном сегменте фи​нансового рынка. 80% прибыли обеспечивается на биржевой игре (колебания кросс-курсов доллара, фунта, немецкой марки в основном на основе фьючерсной торговли).

Институциональные инвесторы контролируют значительную часть финансовых активов в мире — 8—10% ВМП.

Биржи осуществляют мобилизацию средств и перемещение международного капитала. Объем международных биржевых операций невелик — 0,2—4% ВМП, но в абсолютных размерах это десятки млрд. долл.

Крупными субъектами международных финансовых отношений выступают транснациональные компании. Они рас​полагают гигантскими внутрикорпорационными накоплениями и покрывают за счет самофинансирования более половины сво​ей потребности в капитале. Тем не менее, ТНК постоянно нуж​даются в капитале для обслуживания постоянно растущего про​изводства и сбыта продукции. ТНК используют все типы рынков, входящих в структуру мирового рынка — национальные, иностранные и международные, но в большей мере — еврорынок. 

Государство в мировой финансовой системе выступает в лице Центральных и местных органов власти, казначейства, эмисси​онного, экспортно-импортного банка или других уполномочен​ных учреждений и может выполнять функции непосредствен​ного кредитора, заемщика или играть роль гаранта и получателя по внешним обязательствам частных юридических лиц. Приме​ром прямого международного кредитования государством может служить предоставление субсидий и экономической помощи (0,2% ВМП) на двухсторонней и многосторонней основе. Не менее существенна роль государственного страхования экспорт​ных кредитов и прямых капиталовложений. Для осуществления государственного страхования экспортных кредитов во многих странах еще в первые десятилетия прошлого столетия были соз​даны, а позднее реорганизованы специальные институты. В од​них случаях они являются государственными организациями (США), в других полугосударственными (Британия, Франция), в третьих — частными компаниями, оперирующими от имени и за счет правительства (Германия).

Гарантийные институты содействуют экономической экс​пансии ТНК, позволяя им привлекать более дешевые, чем на свободном рынке, средства для кредитования экспорта. Это усиливает конкурентные позиции на мировом рынке поставщи​ков из стран с наиболее развитой системой страхования экспор​та, особенно в периоды экономических спадов.

В большинстве индустриальных стран экспорт кредитуется главным образом частной банковской системой. Вместе с тем практика непосредственного государственного кредитования внешнеторговых операций в той или иной форме распростране​на повсюду и, прежде всего, через деятельность государственных и полугосударственных внешнеторговых банков. Кроме того, государство создает условия для рефинансирования экспорта (переучета экспортных векселей) на льготных условиях в центральном или ином государственном банке.

Особое положение в инсти​туциональной структуре мирового рынка капиталов занимают межгосударственные банки и валютные фонды. В их числе — созданный в 1930 г. Банк международных расчетов (БМР) (Базель, Швейцария), содействующий центральным банкам уча​ствующих в нем государств в проведении взаимных расчетов, наблюдающий за состоянием еврорынка и обеспечивающих регулирование валютных и кредитных отношений во всем мире. Последняя из перечисленных функций характеризует БМР как важный вспомогательный орган крупнейших международных валютно-кредитных учреждений мирового характера — МВФ и МБ.

Банк международных расчетов помимо контроля над международными банковскими операциями и оказания консультаций, нередко обеспечивает центральным банкам краткосрочное фи​нансирование в лице «промежуточных» займов, которые воз​вращаются, как только банк договаривается о более долгосроч​ном финансировании в виде промежуточных займов.

Наряду с мировыми банками и фондами, в которых участ​вуют почти все страны, существует целый ряд региональных и континентальных межправительственных банков: Европейский инвестиционный банк (1958 г.), обслуживающий участников ЕС и ассоциированные с ним государства развивающегося мира; Межамериканский банк развития (1959 г.); Африканский банк развития (1964 г.); Азиатский банк развития (1963 г.); Европей​ский банк реконструкции и развития (1990 г.).

Существующий порядок в мировой финансовой системе отвечает интересам стран, финансовые институты  которых занимают в ней ведущее положение и могут получать выгоды за счет слабейших, нанося им ущерб.

5.3 Финансовые кризисы.

Под международным финансовым кризисом понимается глубо​кое расстройство кредитно-финансовых систем в целом ряде стран, приводящее к резким диспропорциям в международных ва​лютно-кредитных системах и прерывности их функционирова​ния. Финансовый кризис обычно в той или иной степени одно​временно охватывает различные сферы мировой финансовой системы. Центром финансовых кризисов является денежный капитал, а непосредственной сферой проявления — кредитные учреждения и государственные финансы.

Различают циклические и специальные международные финансовые кризисы.
Первые являются предвестниками экономических кризисов производства, вторые возникают независимо от экономического цикла под влиянием особых причин. Но и последние застрагивают хозяйство и внешнеэкономические связи путем  обратного отражения.
Финансовый кризис включает следующие явления:

· обвальное падение валютных курсов;

· резкое повышение процентных ставок;

· изъятие банками в массовом порядке своих депозитов в других кредитных учреждениях, ограничение и прекращение выдач наличности со счетов (банковский кризис);

· разрушение нормальной системы расчетов между компа​ниями посредством финансовых инструментов (расчетный кри​зис);

· кризис денежного обращения;

· долговой кризис.

Множество факторов определяют возникновение и развитие финансовых кризисов. Обычно условием финансовых кризисов являются на​рушения, неблагополучие в соотношении различных видов ак​тивов в определенных звеньях финансовой системы. Так, при признаках неблагополучного положения в компании или наро​чито умышленно созданной ситуации акционеры начинают сбрасывать акции, что может вызвать понижательную тенден​цию в биржевых курсах. Когда возникают сомнения в надежно​сти банков, вкладчики стремятся скорее изъять свои вклады, а так как банки обладают ограниченными ликвидными средства​ми, то они не могут сразу вернуть значительную часть вкладов. В силу взаимосвязанности элементов хозяйственной системы может начаться цепная реакция, приводящая к финансовому кризису. Иностранный капитал уходит из страны, одновремен​но, а может быть раньше, бежит национальный капитал. Бегст​во капитала из страны приводит к увеличению спроса на ино​странную валюту. Даже высокий уровень валютных резервов может оказаться неспособным удовлетворять нарастающий спрос. Широкое использование информационной техники при​вело к тому, что кризисы, возникающие на национальных финан​совых рынках, быстро приобретают международный характер.

Последняя четверть про​шлого века характеризовалась учащением финансовых кризисов. При этом в развивающихся странах они случались чаще, чем в развитых. Так, валютные кризисы в 90-е годы произошли более чем в 60 странах, включая 41 страну с развивающимися рынка​ми. Наиболее крупные потрясения пережили финансовые сис​темы Бразилии, Мексики, Аргентины, Южной Кореи, стран Юго-Восточной Азии, Японии.

Финансовые кризисы являлись отражением нестабильности мирового экономического развития, его иерархичности, а также структурных диспропорций в сфере мобилизации и размещения капиталов, управления валютными резервами в кризисных стра​нах. Они показали, что важнейшей причиной возникновения финансовых кризисов было массированное привлечение ино​странного ссудного капитала, особенно в краткосрочной форме. Отношение краткосрочной задолженности к общей внешней задолженности перед кризисом у кризисных развивающихся стран было в два раза выше, чем у стран, не попавших в кри​зисную ситуацию.

Финансовый кризис оказывает отрицательное воздействие на сектор материального производства и на накопление капита​ла. Острейшей проблемой становится занятость рабочей силы. В ходе развития кризисов в 90-е годы пораженные им страны те​ряли до 14% своего ВВП на годовом уровне, и для восстановле​ния докризисного уровня экономического роста требовалось до шести лет. Кризисы вызывали увеличение дефицитов платеж​ных балансов в кризисных странах более чем на 2% -ВВП по сравнению с некризисными странами. Кризисы 90-х годов от​рицательно сказались на развитии производственного и денеж​но-кредитного секторов мирового хозяйства. Резкое сокращение производства в кризисных хозяйствах приводило к уменьшению темпов роста внешней торговли и обострению конкуренции из-за изменения валютных курсов.

Финансовые кризисы показали необходимость перестройки мировой финансовой системы, введения большей открытости, улучшения отчетности, укрепления национальной экономиче​ской политики.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Механизм перераспределения финансовых ресурсов мира.
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Схема 2. Мировые финансы и мировая экономическая среда.
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Схема 3. Пять главных взаимосвязанных компонентов мировых финансовых рынков.
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Тесты.

1. Международное финансирование представляет собой:

1) экономические отношения, возникающие на основе предоставления и получения капитала, необходимого для воспроизводства прибыли;

2) экономические отношения, возникающие на основе предоставления финансового рынка;

3) экономические отношения, возникающие на основе предоставления основных средств.

2. Основными формами движения капитала являются:

1) ссудный, предпринимательский, экономическая помощь;

2) ссудный;

3) экономическая помощь.

3. Кто является участниками мировой финансовой системы?

1) банки и ТНК;

2) фирмы;

3) пенсионные страховые фонды.

4. Под международным финансовым кризисом понимается:

1) глубокое расстройство кредитно-финансовых систем в ряде стран;

2) глубокое расстройство кредитно-финансовых систем в стране;

3) глубокое расстройство кредитно-финансовых систем в фирме.

5. В каких формах проявляется финансовый кризис?

1) обвальное падение валютного курса;

2) резкое понижение процентных ставок;

3) стабильность денежного обращения;

4) долговой кризис.

Ответы на тесты.

1. а)        2. а)       3. а) и в)      4. а)      5. а) б) г)
Контрольные вопросы.

1. Определите понятие финансовой системы.

2. Что такое  международное финансирование?
3. Назовите центры международного финансирования

4. Каковы характерные черты еврорынка капиталов?

5. Каковы основные субъекты мирового рынка капиталов и харак​тер их действий?

6. Назовите причины и последствия финансовых кризисов.

Задание 1.

1. Вывоз предпринимательского и ссудного капитала.

2. Закон сравнительных преимуществ означает, что торгующая стра​на выиграет, продавая товары:

1) альтернативная стоимость производства которых высокая, и покупая товары, альтернативная стоимость которых низкая (да, нет);
2) с низкой альтернативной стоимостью производства и покупая то​вары с высокой альтернативной стоимостью (да, нет);

3) от которых население получает меньшее удовольствие, и покупая те, от которых население получает большее удовольствие (да, нет).
В потребительскую корзину входят три продукта: А, В и С в количествах 5,25 и 40 при следующих ценах:

	Продукт

Цена
	А
	В
	С

	В долларах
	3
	1
	0,5

	В рублях
	9000
	3200
	2000


3.1. Рассчитать паритет покупательной способности доллара по отношению к рублю.

3.2. Цена потребительской корзины в России выросла в рублях на 20%. За это же время рубль подешевел за счет изменения конъюнктуры валютного рынка на 0,1%. Стоимость идентичной потребительс​кой корзины в США поднялась на 2%. Вырос или снизился уровень жизни в России по отношению к уровню жизни в США? На сколько процентов?

Задание 2.

1. Особенности современной миграции капитала.

2. Снижение таможенных тарифов приводит к (верны ли следую​щие утверждения):

1) сокращению рабочих мест в защищенных отраслях (да, нет);

2) сокращению рабочих мест в экспортирующих отраслях (да, нет);
3) снижению среднего уровня жизни (да, нет);
4) повышению потребительских цен (да, нет).
3. Предположим, что США могут производить 3 компьютера или 3000 бочек вина, используя при этом одну единицу ресурсов; Франция может производить 1 компьютер или 5000 бочек вина, используя при этом также одну единицу ресурсов.

3.1.
Данный пример иллюстрирует абсолютное или относительное преимущество?

3.2.
Как будет выглядеть линия производственных возможностей США, если максимальное количество компьютеров, которое может бы п. произведено в этой стране, составляем 1000 шт.? 

3.3.
Как будет выглядеть линия производственных возможностей Франции, если максимальное количество бочек вина, которое может быть произведено в этой стране, составляет 2 млн.?

3.4.
Нарисуйте линии торговых возможностей США и Франции, пред​
полагая, что меновая пропорция составляет 2000 бочек вина - 1 ком​пьютеру.

3.5.
Как изменится уровень потребления в США и Франции, если
один американский компьютер будет обмениваться на 4000 бочек фран​цузского вина? Нарисуйте новые линии торговых возможностей для
обеих стран.

Глава 6. Международная миграция рабочей силы

6.1 Международная миграция рабочей силы: сущность, виды, причины и последствия
Международная миграция представляет со​бой перемещение людей через границы опре​деленных территорий со сменой постоянного места жительства или возвращением к нему.

Различают эмиграцию — перемещение за гра​ницу и иммиграцию — прибытие из-за границы.

Международная миграция существует в разных формах: трудовой, семейной, турис​тической и других. Нами рассматривается тру​довая миграция (миграция рабочей силы) как важнейшая форма международной миграции населения.

Международный рынок рабочей силы формируется на основе трудовой мигра​ции. На трудовую миграцию влияют как эко​номические, так и неэкономические причины.

К экономическим причинам трудовой миг​рации необходимо отнести: 

1)
наличие боль​шого контраста в уровнях экономического и социального развития стран и, прежде всего, в уровне заработной платы;

2)
состояние рын​ка труда. В частности, безработица в России приводит к оттоку квалифицированной рабо​чей силы за границу; 

3)
вывоз капитала и со​здание международных транснациональных корпораций (ТНК). Например, для организации бизнеса за рубежом требуются специалисты по установке оборудования, а также профессио​налы, способные обучить работе на этом обо​рудовании;

4)
научно-технический прогресс (НТП), который приводит к появлению новой техники и технологий, а следовательно уни​кальных специалистов. Неэкономических при​чин трудовой миграции можно выделить не​сколько:

1)
этнические (национализм);

2)
ре​лигиозные;

3)
семейные (воссоединение се​мьи);

4)
экологические (плохая окружающая среда);

5)
политико-правовые (политические го​нения, криминальная обстановка в стране); 

6)
личные (духовная близость культур, жела​ние познать новую культуру).

Согласно разработанной Международной организацией труда (МОТ) классификации ви​дов современной международной миграции ра​бочей силы она подразделяется на пять основ​ных типов:
1)
работающие по контракту. В контракте ого​варивается срок пребывания в стране-импор​тере. К этой категории относят, как прави​ло, сезонных рабочих, приезжающих на уборку урожая, а также неквалифицирован​ных или малоквалифицированных работни​ков;

2)
профессионалы с высоким уровнем подготов​ки, образования и практического опыта ра​боты. К этой группе относят также препода​вателей вузов и студентов;

3)
нелегальные иммигранты. К этому типу меж​дународной миграции рабочей силы относят иностранцев с просроченной или туристичес​кой визой, занимающихся трудовой деятель​ностью;

4)
переселенцы, т.е. переезжающие на посто​янное место жительства;

5)
беженцы, которые вынуждены эмигрировать из своих стран из-за угрозы их жизни и де​ятельности.

В международной миграции можно выделить пять направлений:
1)
миграция из развивающихся стран в промышленно развитые страны. Основными центра​ми притяжения рабочей силы выступают: страны Западной Европы (Германия как страна с наиболее либеральным законодатель​ством и Великобритания как страна, сохра​няющая определенные льготы для стран, вхо​дивших ранее в Британскую империю; кро​ме того, это такие государства, как Фран​ция, Бельгия, Швейцария, Швеция и Нидер​ланды); США; Канада и Австралия (страны, имеющие нехватку рабочей силы);

2)
миграция рабочей силы в рамках промышленно развитых стран. Могут быть самые раз​нообразные причины как экономического ха​рактера (более высокая заработная плата), так и неэкономического характера (желание познать новую культуру и др.);

3)
миграция рабочей силы между развивающи​мися странами. Как правило это вызвано эко​номическими причинами. Миграция происхо​дит из бедных развивающихся стран в бо​лее богатые государства;

4)
миграция рабочей силы, связанная с бывши​ми социалистическими странами и государ​ствами, входящими в СНГ. Можно выделить несколько направлений международной миг​рации в рамках данного направления. 

Во-пер​вых, это эмиграция (отток) рабочей силы из этих стран в развитые рыночные государства, что связано с экономическими причинами. 

Во-вторых, происходит трудовая миграция меж​ду странами СНГ (например, из Украины, Ка​захстана, Таджикистана в Россию). Такая миг​рация обусловлена целым рядом причин как экономического характера (в России более высокий уровень жизни, чем в других стра​нах СНГ), так и неэкономического характера (национальные притеснения, отказ от русско​го языка как национального языка во мно​гих странах СНГ и др.). 

В-третьих, междуна​родная миграция рабочей силы происходит между бывшими социалистическими страна​ми (в частности из Китая в Россию); 

5)
миграция научных работников, квалифициро​ванных специалистов из промышленно раз​витых стран в развивающиеся страны. Такая миграция обусловлена нехваткой специалис​тов в развивающихся странах и связана, как правило, с созданием совместных или инос​транных предприятий на территории разви​вающейся страны.

Международная миграция рабочей силы ока​зывает неоднозначное влияние на экономику, как страны — экспортера, так и страны — им​портера рабочей силы.

Какое влияние оказыва​ет миграция рабочей силы на благосостояние трех основных рыночных субъектов страны — импортера рабочей силы (домохозяйства, фир​мы и государства)?

С точки зрения домохозяй​ства иммигранты увеличивают предложение ра​бочей силы и могут способствовать снижению средней заработной платы в стране. В тоже вре​мя расширение рынка труда и снижение зара​ботной платы выгодно национальным товаропро​изводителям, повышает их конкурентоспособ​ность на мировом рынке.

Значительное влияние оказывает иммиграция на благосостояние госу​дарства. 

Во-первых, иммигранты как правило имеют определенный уровень образования и профессиональную подготовку и в этом смысле обходятся принимающей стороне бесплатно.

Во-вторых, иммигранты являются плательщиками налогов, что выгодно для государственного бюджета.

В-третьих, иммигранты предъявляют до​полнительный спрос на товары и услуги внутри страны, стимулируют развитие отечественного производства.

В-четвертых, иммигранты могут нести с собой новые знания, которые могут вы​ступать как важнейший фактор конкурентоспо​собности государства. В тоже время иммиграция связана и с определенными издержками для государства. Иммигранты могут вызывать социальные конфликты внутри страны, способствовать развитию преступности в государстве.

Противоположный эффект оказывает миг​рация рабочей силы для страны-экспортера.
С точки зрения домохозяйства она приводит к уменьшению предложения рабочей силы на внутреннем рынке и повышению средней зара​ботной платы в стране. Однако это не выгодно национальным товаропроизводителям, издерж​ки которых возрастают, снижается международ​ная конкурентоспособность. Государство несет существенные издержки, связанные с экспор​том рабочей силы.

Во-первых, не окупаются зат​раты, понесенные при обучении рабочей силы.

Во-вторых, страна теряет квалифицированных специалистов.

В-третьих, государство недопо​лучает налоги в государственную казну. С дру​гой стороны, мигранты могут осуществлять зна​чительные по объему денежные переводы (род​ственникам, друзьям), что является хорошим ис​точником как доходов в бюджет, так и поступ​лений в инвалюте в страну.

Международная миграция рабочей силы спо​собствует повышению средней зарплаты в стра​не-импортере рабочей силы и понижению ее в государстве-экспортере рабочей силы. 

Возникает вопрос, почему же тогда не происходит выравнивания средней заработной платы на международном уровне? 

Во-первых, всегда имеются издержки, связанные с переездом и адап​тацией. Чтобы осуществить переезд необходимо потратить немаленькие деньги на транспорт и первоначальное обустройство. Кроме того, есть и издержки по адаптации к чужой культу​ре, языку, традициям. Даже если заработная плата в родной стране может оказаться ниже, чем в другом государстве, трудно поменять ме​сто жительство вследствие издержек адаптации и издержек, связанных с переездом. 

Во-вторых, рабочая сила в развивающихся странах не имеет должного уровня квалификации и профессио​нальной подготовки, поэтому она не может со​ставить должную конкуренцию квалифициро​ванной рабочей силе в развитых государствах. 

В-третьих, развитые рыночные страны прово​дят иммиграционную политику, существенно ог​раничивающую миграцию рабочей силы.

6.2 Государственная миграционная политика: сущность, виды, цели и инструменты.

Государственная миграционная политика пред​ставляет собой целенаправленную деятельность государства по регулированию потоков экспорта и импорта рабочей силы. Различают государ​ственную иммиграционную и государственную эмиграционную политику.

Государственная иммиграционная политика связана с регулированием процессов импорта рабочей силы в страну. Целью данной полити​ки является обеспечение оптимального коли​чественного и качественного состава прибыва​ющих в страну трудящихся-мигрантов.

На им​миграционную политику могут оказывать вли​яние различные факторы:

1)
демографическая ситуация в стране;

2)
обеспеченность рабочей силой в той или иной отрасли народного хо​зяйства; 

3)
необходимость привлечения в стра​ну дополнительных инвестиций и другие фак​торы.

Инструменты иммиграционной политики дифференцируются в зависимости от категории эмиграции:

1)
семейная эмиграция связана с воссоедине​нием семьи: супругов, детей и родителей, братьев и сестер. Для регулирования этой ка​тегории используется такой инструмент, как установление степени родства, т.е. одним ка​тегориям родственников может быть разре​шено воссоединение семьи, а другим запре​щено;

2)
экономическая эмиграция связана с необхо​димостью привлечения в страну иностранного капитала. Эмиграция поощряется для созда​ния на территории страны предприятий, при​обретения крупной недвижимости. В качестве инструментов регулирования для этой кате​гории могут использоваться размер собствен​ного капитала, требование о создании в стра​не-импортере рабочей силы предприятия с определенным числом работников и другие;

3)
профессиональная эмиграция связана с по​ощрением притока в страну квалифицирован​ной рабочей силы в требуемые секторы на​циональной экономики. В качестве инстру​ментов регулирования используются: возра​стной ценз, требования к состоянию здоро​вья, уровню образования, стажу работы, спе​циальности, личностной благонадежности (пребывание в тюрьме), установление наци​онально-географических приоритетов (прожи​вание только в определенном районе госу​дарства). Кроме того, могут использоваться и такие инструменты регулирования как ли​миты и квотирование (установление количе​ственных ограничений на импорт рабочей силы), а также временные ограничители (по срокам временного пребывания в стране);

4)
эмиграция в категории за особые достиже​ния связана с желанием привлечь в страну выдающихся ученых, спортсменов, художни​ков и т. д. Как правило, для этой категории важнейшим критерием выступает наличие личных достижений на международном уров​не. В качестве инструментов регулирования выступают специальные программы, предос​тавляющие большие возможности и льготы для этой категории специалистов;

5)
гуманитарная эмиграция связана с предос​тавлением статуса беженца по политическим, национальным или религиозным причинам. Для этой категории также устанавливаются лимиты и квоты.

В зависимости от сроков пребывания эмиг​рантов в стране-импортере рабочей силы раз​личают три типа иммиграционной политики:
1)
политика, ограничивающая время пребыва​ния иммигранта в стране;

2)
политика, разрешающая проживание в стра​не без ограничений по срокам пребывания;

3)
политика, разрешающая постоянное прожи​вание иммигранта в стране с возможностью последующего получения гражданства. 

Эмиграционная политика связана с регулиро​ванием оттока рабочей силы из страны. 

Инструменты эмиграционной политики можно дифференцировать на инструменты прямого и косвенного воздействия на эмиграционные про​цессы.

К инструментам, прямо влияющим на эмиг​рацию, можно отнести: 

1)
рыночные инструмен​ты, например, введение своеобразного налога на выезд, который покрывает затраты государ​ства на образование и социальную поддержку (например, в Израиле);

2)
использование адми​нистративных запретов на выезд из страны че​рез лимитирование выдачи загранпаспортов, запрет на выезд определенных категорий ра​ботников и другие меры. 

К инструментам косвенного регулирования эмиграции можно отнести: поощрение валютных переводов из-за ру​бежа, открытие эмигрантам валютных счетов под более высокую процентную ставку, другие инструменты.

Миграционные политики, как в стране-реципиенте, так и в стране доноре должны взаимно корректироваться, так как их действия взаимосвязаны. Например, когда страна-реципиент отправляет мигрантов на ро​дину по истечении срока их законного пребывания в стране, для страны-донора этот процесс обернется ростом предложения рабочей силы на ее рынке. С другой стороны, если страна-донор не создает новых рабочих мест для «возвращенцев», в стране-реципиен​те будет расти нежелательная нелегальная миграция.

Взаимосвязанность миграционных политик стала причиной их международного регулирования. Оно осуществляется как на двухсто​ронней основе, так и на основе правовых норм и стандартов, отрабо​танных международными организациями.

Страны, ратифицируя международные конвенции, признают приоритет норм международного права над национальным законо​дательством. Международное право предусмотрело разделение от​ветственности между странами — реципиентами и донорами за кон​троль миграционных потоков. Страна-реципиент отвечает за прибытие и использование мигрантов, а страна-донор — за регули​рование оттока рабочей силы и защиту интересов своих граждан за рубежом.

Международных организаций, регулирующих режим миграцион​ных потоков, достаточно много (прежде всего в рамках ООН). Осо​бая роль принадлежит МОТ (Международная организация труда), которая отрабатывает режим использования труда мигрантов. Воз​растает и роль МОМ (Международная организация по миграции), которая балансирует межстрановую миграцию и является одновре​менно информационным центром по данным вопросам.
Структурно-логические схемы.

Схема 1. Международная миграция рабочей силы – причины, элементы, показатели, виды.
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Схема 2. Потоки и интенсивность международной миграции рабочей силы.
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Схема 3. Классификация форм миграции рабочей силы.
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Схема 4. Эффекты международной трудовой миграции.

	Для стран-реципиентов
	Для стран-доноров

	Положительные

	1. Повышение конкурентоспособности национальных товаров вследствие уменьшения издержек производства, связанных с более низкой ценой иностранной рабочей силы

2. Мультипликационный эффект (стимулирование иностранной рабочей силой производства и занятости в стране пребывания)

3. Экономия на затратах на образование и профессиональную подготовку (при импорте квалифицированной рабочей силы)

4. Поддержание социальной стабильности (в случае кризисов и безработицы)

5. Поддержание социальных программ на более высоком уровне
	1. Приток в страну свободно конвертируемой валюты

2. Уменьшение давления избыточных трудовых ресурсов и социального напряжения в стране

3. Бесплатное для страны обучение рабочей силы новым профессиональным навыкам, знакомство с передовой организацией труда и т.д.

4. Участие международных экономических организаций и стран-реципиентов в финансировании социально-экономических программ стран-доноров, нацеленных на создание новых рабочих мест

	Негативные

	1. Обострение ситуации на национальном рынке труда

2. Усиление вследствие роста предложения на рынке труда тенденции к снижению цены рабочей силы, в том числе и национально

3. Провоцирование национальных и этических конфликтов между коренным населением и иммигрантами
	1. Экономический ущерб от потери части трудовых ресурсов в наиболее трудоспособном возрасте и, как следствие, старение возрастной структуры населения

2. Потеря затрат на общеобразовательную и профессиональную подготовку эмигрантов


Схема 5. Государственное регулирование миграционных процессов.
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Тесты.

1. Страны, привлекающие иностранную рабочую силу, могут получить следующие выигрыши:

1) повышение конкурентоспособности продукции;

2) снижение давления на внутренний рынок труда со сторо​ны его предложения;

3) уменьшение спроса на труд;

4) мультипликационный эффект.

2. Перемещение людей через границы определенных терри​торий со сменой постоянного места жительства или возвраще​ния к нему — это:

1) урбанизация;

2) международный рынок рабочей силы;

3) международная миграция;

4) трудовая миграция.

3. Объективными ограничителями миграции рабочей силы являются:

а) ограниченность емкости рынков труда в отдельных странах;

б) языковые барьеры;

в) отсутствие соглашения о признании дипломов об образовании;

г) уровень развития мировой инфраструктуры.

4.  Основными причинами миграции рабочей силы являются:

1) политические;

2) религиозные;

3) расовые;

4) семейные;

5) экономические;

6) социальные;

7) экологические;

8) инфраструктурные.


5. К основным экономическим факторам международной миграции рабочей силы относятся:

1) различный уровень экономического развития стран;

2) национальные различия в условиях заработной платы;

3) наличие органической безработицы в некоторых странах;

4) вывоз капитала;

5) функционирование ТНК;

6) развитие мировой торговли.

6. Основу миграционных потоков составляют:

а) ученые;

б) служащие;

в) творческие работники;

г) рабочие;

д) предприниматели;

е) управленцы.

Ответы на тесты.

1. а) и г).   2. г).   3. а), б) и в).   4. а), д) и е).   5. а), б) и в).   6.г).

Контрольные вопросы.

1. Что представляет собой международная миграция рабочей силы?

2. Каковы факторы, воздействующие на миграцию рабочей силы?

3. Какова классификация типов миграции рабочей силы?

4. В чем суть последствий миграции рабочей силы?

5. Какие позитивные и негативные последствия имеет миграция ра​бочей силы для экономики стран-доноров?

6. Какие позитивные и негативные последствия имеет миграция ра​бочей силы для экономики стран-реципиентов?

7. В чем суть государственного регулирования миграции рабочей силы?

8. В чем суть экономического регулирования миграции населения?

9. Какие международные организации занимаются вопросами регу​лирования миграционных потоков между странами?

Задание.

1. Международная трудовая миграция: причины и направления.

2. Рассмотрим данные по двум странам, приведенные в таблице (циф​ры показывают затраты труда, необходимые для производства 1 ед. товара):

	Страна

Товар
	А
	Б

	X
	1 ч.
	4 ч.

	Z
	3 ч.
	8 ч.


Каковы будут направления экспорта и импорта, если страны А и Б начнут торговать:

1) страна А будет экспортировать как X, так и 2 в страну Б;

2) страна А будет импортировать X и экспортировать Z;

3) страна А будет экспортировать X и импортировать Z;

4) страна А будет импортировать как X, так и Z.
3. Имеются следующие данные платежного баланса страны А. ден. ед.

	Экспорт товаров
	+80

	Импорт товаров
	-60

	Экспорт услуг
	+30

	Импорт услуг
	-20

	Чистые доходы 01 инвестиций
	-10

	Чистые трансферты
	+20

	Приток капиталов в страну А
	+20

	Вывоз капитала из страны А
	-80

	Официальные резервы
	+20


Требуется подсчитать величину: 

1. Торгового баланса.

2. Баланса текущих операций.

3. Баланса движения капиталов.

4. Сальдо баланса официальных расчетов страны А.

Глава 7. Международные валютно-кредитные и финансовые отношения.

7.1 Сущность функции и виды валют. 

Различные страны обмениваются не только товарами и услугами, факторами производства, но и своими денежными знаками. Денежный обмен такого рода вызывает определенные трудности: приходится сравнивать ценность денежных знаков различных государств и вырабатывать эквивалентные обменные пропорции. Уйти от таких проблем возможно при бартерном обмене (взаимный обмен товара на товар). Бартер упрощает технику мировой торговли, но существенно сужает ее границы. Поэтому международная торговля не стала уходить с помощью бартера от проблемы сопоставления денежных единиц различных стран.

Хозяйственная практика подталкивала решение сопоставимости денежных единиц государств. В процессе международной торговли часто формировалось сальдо в экономических сделках, что обозначало задолженность одних стран и выигрыш других. Естественно, такого рода задолженность должна была погашаться, за нее следовало расплачиваться. Но как? Какими деньгами? Ведь в каждой стране циркулировала своя денежная единица. Трудности такого рода преодолевались за счет обмена денежных знаков различных стран.

Потребность в обмене национальных денег привела к образованию особого рынка, обслуживающего такие операции. В начале на нем главными фигурантами были экспортеры и импортеры товаров.

Но уже в XX веке все более весомые позиции занимают экспортеры и импортеры капитала, особенно финансового. Посмотрим, как участники рынка товаров реализуют свои стратегии через механизм обмена национальных валют.
Экспортеры товаров и услуг или факторов производства при успешной реализации зарубежных стратегий зарабатывают выручку в денежных знаках другой страны (в иностранной валюте). Этот доход экспортеры привозят в свою страну. Для закупок новой партии товаров для последующего экспорта приходится обменивать полученную выручку на денежные знаки своей страны.

В свою очередь, импортеры товаров и услуг, факторов производства также нуждаются в обмене национальных денежных знаков. Импортер получает доход деньгами чужого для него государства. Эти деньги в его стране не имеют обращения. Импортер ввозит эту выручку в свою страну для закупки повой партии товара, которую он станет затем импортировать. Поэтому он тоже вынужден обменять выручку и получить взамен деньги своей страны.

Таким образом, мы видим, что все участники международных сделок, как экспортеры, так и импортеры, могут реализовывать свои стратегии только посредством обмена национальных и иностранных денег.
Необходимость постоянного обмена национальных денег между странами вынуждает:

· накапливать резервы денежных знаков иностранных государств;

· организовать обмен своих денег на иностранные внутри страны: создать для этого соответствующую инфраструктуру, определиться с правилами и нормами процесса.

Деньги различных стран постоянно обмениваются, что позволяет совершать международному бизнесу торговые или финансовые сделки. В качестве предпосылки участия в международных экономических стратегиях выступает обладание любым ликвидным активом. Его можно будет затем обменять на деньги любого иностранного государства. Валюта представляет собой любой актив (товар), способный стать покупательным средством на международной арене. Часто под валютой понимается более узкое значение — денежные знаки, циркулирующие в виде денежных банкнот и монет.

Пропорции обмена валют различных государств подвижны. Они меняются в зависимости от состояния спроса на них и предложения. В свою очередь, колебания их спроса и предложения зависят от состояния остальных рынков. В то же время их динамика подчинена и собственным закономерностям. Специфика закономерностей действия рыночного механизма в валютной сфере является очевидной и весьма значительной. Она и определила необходимость функционирования особого валютного рынка.

Хозяйственные сферы, обслуживаемые валютным рынком путем купли-продажи валют различных государств, включают:

· текущее движение товаров и факторов производства;

· спекулятивные операции валютного рынка;

· кредитование внешней торговли и движения капиталов;

· отношения, связанные с внешними заимствованиями государства.

Валютный рынок, постоянно меняясь, вызывает потребность международных расчетов. На их основе каждый участник валютного рынка может просчитать изменение своих позиций и скорректировать их при изменениях конъюнктуры мирового валютного рынка.

Особенности валютного рынка заключаются в следующем. Рынок:

· затрагивает интересы различных государств;

· подвергается корректировке со стороны государства в целях обеспечения национальной безопасности и реализации национальных преимуществ;

· оказывается под воздействием международных правил валютного регулирования;

· обладает неустойчивостью из-за большого оборота спекулятивного капитала.

Спекулятивный денежный капитал обладает наибольшей динамичностью и зависимостью от случайных факторов. Эти два качества, соединенные вместе, способны в кратчайшие сроки привести валютный рынок в неравновесное состояние — ажиотажного спроса или сброса иностранных или национальньгх денег. В результате возникают так называемые шоки спекулятивных операций, от которых могут пострадать не только неудачные участники валютных спекуляций, но и вся страна.

Россия впервые познакомилась с шоками валютного рынка осенью 1994 года, когда спекулятивные игры на повышение курса доллара привели к ситуации, которую рядовые граждане, воспитанные в нерыночной экономике, не могли предугадать. Октябрьским утром проснувшиеся россияне обнаружили, что их доходы упали на треть из-за понижения курса национальной валюты. В историю России этот эпизод вошел под названием «черный вторник».

Работа на валютных рынках невозможна без специальной системы защиты от валютных рисков. Эта потребность вызвана стремлением минимизировать потери из-за неустойчивости колебаний пропорций обмена валют и их высокой амплитуды.

Формами защиты от валютных рисков являются:

1) хранение резервов денежных знаков различных стран;

2) специальные механизмы, используемые частным бизнесом, в том числе и механизм хеджирования.

Хеджирование представляет собой страхование валютных риской за счет механизма товарных сделок. Допустим, одна и та же внешнеторговая организация осуществляет одновременно экспортные и импортные операции. Если величина ее экспортных поставок будет равна величине ее импорта, то изменении на валютном рынке не приведут к ее потерям. Потери по одной операции будут компенсироваться выигрышами по другой. Приведенный пример относится к простейшим формам хеджирования. Более сложные его формы могут ориентироваться на несколько ходов сделок при одном конечном результате компенсации проигрышей выигрышами.
На валютном рынке в качестве  товара выступают валюты различных стран. 
Валюта по ее принадлежности подразделяется на:

· национальную валюту — платежное средство на территории выпускающих ее стран (рубль в России, доллар в США, евро в ЕС, фунт стерлингов в Великобритании, иена в Японии);

· иностранную валюту — платежное средство других стран, находящихся за пределами национального рынка.

Работая на международном рынке, страна сталкивается с палитрой национальных валют, каждая из которых отличается степенью надежности, масштабом распространения, режимом конвертации. Это обстоятельство заставляет определять качество иностранной валюты. Особенно важна оценка качества иностранной валюты для решения вопроса, какую валюту следует использовать для формирования резерва. Ведь каждая страна вынуждена накапливать резервную валюту.

Резервная валюта представляет собой ликвидные международные активы и, по существу, выполняет функцию мировых денег. К резервным валютам можно отнести доллар США, евро, японскую иену, английский фунт стерлингов.

Оперируя на валютном рынке, его участникам важно знать степень надежности каждой национальной валюты, ее уязвимость к обесценению. Хранить свои международные активы, конечно, лучше в той национальной валюте, которая в меньшей степени подвержена процессам обесценения. Поэтому международный валютный рынок выдвинул такое понятие, как твердая валюта.

Твердая валюта — валюта, которая характеризуется стабильным валютным курсом. Это не обязательно резервная валюта. Многие малые государства, валюта которых не может претендовать на роль резервной, добились ее устойчивости в своей стране.

Валюта — это не новый тип денег, а их функционирование в сфере обслуживания сделок международного характера.

Подавляющая часть денег, обращающихся на валютном рынке, находится в безналичном обороте. Лишь незначительная часть валютного рынка приходится на долю оборота наличной валюты.

Безналичный оборот валюты представляют чаше всего депозиты «до востребования», которые переводятся из банка одной страны в банк другой. Перевод может осуществляться в разной валюте и предполагает возможность конвертации валют. Кроме того, действуют и аккредитивы, чеки, векселя и т. д. Банкам постоянно приходится заниматься конвертацией валют. В такой деятельности они опираются на накапливаемые ими данные по операциям своих клиентов: объем спроса на иностранную валюту и величину ее предложения. В результате банки и определяют котировки валютных обменных операций, которые регулярно публикуются в печати.

На валютном рынке сталкиваются спрос и пред​ложение валюты, происходит формирование ва​лютного курса.

Пропорция, в которой обменивается валюта одной страны на валюту другой, называется валютным курсом. Валютный курс в России устанавливается на Московской межбанков​ской валютной бирже (ММВБ). Валюта на бир​же покупается и продается, т.е. является то​варом. В результате столкновения спроса и предложения формируется цена на товар «ва​люта». Валютный курс показывает цену единицы одной валюты, выраженную в единицах другой.

На практике для определения номинального курса используются два метода котировок:

1) прямая котировка — выражение едини​цы национальной валюты через определенное количество единиц иностранной валюты. Напри​мер, 1 рубль = 0,04 доллара (1/25=0,04);

2) косвенная котировка — выражение еди​ницы иностранной валюты через определенное количество единиц национальной валюты. На​пример, 1 доллар = 25 рублей. В России при​нято пользоваться косвенной котировкой.

Номинальный валютный курс не учитыва​ет уровень инфляции. Изменение общего уров​ня цен, как правило, оцениваются с помощью индекса потребительских цен. Учет уровня ин​фляции в обеих странах при определении валютного курса позволяет перевести номиналь​ный валютный курс в реальный.

Реальный валютный курс — номинальный валютной курс, скорректированный на уровень инфляции в обеих странах.

Движение курса национальной валюты во многом определяется выбранным режимом ва​лютного курса. Напомним, что с 1973 года в мире принят свободный выбор каждой страной режима валютного курса.

Прежде чем выбрать тот или иной режим ва​лютного курса необходимо определить, единый или множественный валютный курс будет ис​пользовать страна,

Единый валютный курс предполагает ис​пользование одного валютного курса для всех видов валютных операций, всех участников этих операций.

Множественность валютных курсов осно​вывается на законодательном закреплении раз​личных курсов национальной валюты в зависи​мости от видов валютных операций, их участ​ников.

Режимы валютного курса можно классифи​цировать:

1) режим фиксированного валютного курса;

2) режим ограниченного гибкого валютного курса;

3) режим плавающего валютного курса.

Режим фиксированного валютного курса пред​полагает официально установленное соотноше​ние между валютами, допускающее временное отклонение от него в одну или другую сторону не более чем на 2,25 %. Большинство стран этой группы фиксируют свой курс к доллару США.

Ограниченно гибкий валютный курс — офи​циально установленное соотношение между ва​лютами, допускающее небольшие колебания ва​лютного курса в соответствии со строго установ​ленными правилами. Такой курс по отношению к доллару США имеют, в частности, Саудовская Аравия и Объединенные Арабские Эмираты.

Режим плавающего валютного курса предпо​лагает его свободное изменение под воздей​ствием спроса и предложения. Однако роль го​сударства не отрицается. Пределы колебаний при режиме плавающего валютного курса от​сутствуют. Разновидностью режима плавающе​го валютного курса является «управляемое пла​вание» В этом случае валютный курс фактичес​ки устанавливается Центральным банком, а не валютным рынком. Такой режим применяется, в частности, в России, Египте, Греции, Норве​гии, Латвии и Польше.

К субъектам валютного рынка относятся:

1) государство, совершающее внешнеэкономическую политику, в том числе и по регулированию отношений по внешнему долгу страны;

2) организации коммерческие и некоммерческие, связанные с международными хозяйственными операциями;

3) частные лица: частные инвесторы, вкладывающие капитал в иностранную экономику; туристы, которые путешествуют по всему миру; граждане, получающие денежные переводы от своих заграничных родственников.

Посредниками в валютном обмене становятся:

1) организации коммерческие и некоммерческие, связанные с международными хозяйственными операциями;

2) центральные и коммерческие банки, которые объявляют свои котировки на основе компьютерной, телефонной, телеграфной связи. Опираясь на эти котировки, банки ведут международные расчеты, выдают валютные кредиты и совершают обменные операции;

3) валютные биржи, организующие массовый обмен валют разных стран;

4) международные корпорации (ТНК), постоянно совершающие сделки, сопровождающиеся валютным обменом, а также выдающие валютные товарные кредиты;

5) инвестиционные компании, размещающие деньги своих клиентов по всему миру;

6) пенсионные фонды, которые также инвестируют накопленные средства в разных странах;

7) брокерские конторы, собирающие заявки на международные покупки и продажи, тем самым выявляющие величину необходимых валютных операций и требуемых валют по их обслуживанию.

Кроме национальной информационной системы, валютный рынок опирается на международную службу коммуникационных технологий:

1. Валютный рынок сегодня вооружился наиэффективнейшей международной системой передачи информации, получившей название СВИФТ. В ее организации участвовали 240 банков из 15 стран мира. Россия присоединилась к этой системе в 1989 году. Подобную передачу информации осуществляет межбанковская телекоммуникационная система с помощью электронных форм связи, которые преодолевают языковой барьер. Теперь, находясь в Москве, за считанные минуты можно подтвердить оплату сделок, совершенных на весьма отдаленной точке планеты. Система СВИФТ позволяет значительно ускорить оперативную работу валютного рынка.

2. Британская компания Рейтер взяла на себя обеспечение своих клиентов текущей информацией о состоянии мирового финансового рынка. Предоставление такой информация важно не только для проведения текущих операций, в том числе и спекулятивного характера. Она становится важным аналитическим инструментом, ориентиром при выработке долгосрочных стратегий корпоративного бизнеса различных стран. На такую информацию опираются и правительства, корректирующие свое валютное регулирование.

3. На мировом рынке функционирует международная электронная система пересылки чеков — система межбанковских клиринговых  платежей— ЧИПС 

Клиринг — в торговле представляют собой взаимопогашающиеся расчеты. Бартер предполагает простой клиринг. Сложный клиринг возникает, когда взаимопогашение осуществляется не по каждой товарной позиции, а по набору партий товаров. Она ежедневно к концу рабочего дня оповещает своих клиентов о величине взаимопогашающихся потоков валютных операций.

Главными функциями валютного рынка являются:

1) обмен  валютами  при текущих операциях международной торговли и движения капитала (движение депозитных счетов);

2) валютное кредитование международных сделок;

3) защиту от валютных рисков (хеджирование);

4) потребности валютных спекулянтов, использующих стратегии перепродаж валют. Подобные стратегии базируются на собственных прогнозах динамики валютного рынка;

5) клиринговые расчеты.

Функционирование валютного рынка с его очень непростыми функциями приводит в действие множество взаимосвязанных хозяйственных отношений. Нельзя выполнить изолированно одну какую-либо функцию валютного рынка, не затронув другие.

Например, спекулятивный валютный рынок предполагает перемещение депозитных счетов, а также кредитование сделок. Зашита от валютных рисков опирается на перемещение депозитных счетов, на кредитование, а также на услуги по клиринговым расчетам.

Взаимозависимость валютных отношений свидетельствует о существовании системы, которая получила название международной валютно-финансовой системы.

7.2 Образование международной валютно-финансовой системы.

Все процессы валютного рынка затрагивают интересы национальной безопасности страны и возможности проведения экономических стратегий государства на международной арене. Поэтому государство, отстаивая свои интересы, стремится сформировать четкий национальный режим обменных операций, правила обмена валют. Но так как все валюты связаны между собой, приходится корректировать эти правила на международном уровне. В результате таких согласований сформировался мировой валютный рынок, обслуживающий мировую валютную систему.

Мировая валютная система стала регулироваться уже не национальным регламентом, а международными соглашениями. Эти соглашения обязывают все страны придерживаться единых правил валютных обменных операций и в то же время определяют хозяйственное поле национальных режимов и степень их автономности.

Динамика валютных отношений определяется, в конечном счете, объективными процессами мирового рынка. Однако корректировка валютных отношений международными согласованиями и формирование институциональных правил для их реализации способны предотвратить возможность неоправданных валютных потерь. Потребность в такой корректировке значительно расширила международные экономические контакты.

Отметим конкретные блоки валютных отношений, которые потребовали международных согласований (схема 2.5).
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Схема 2.5. Функциональные блоки международной валютной системы

Также различают национальную и региональную валютные системы. Национальная валютная система является, с одной стороны, неотъемлемой частью национальной денежной системы, с другой стороны, она взаимодействует с другими национальными валютными системами.

К элементам национальной валютной системы относят: 

1) субъекты валютных отношений — участники валютных отношений;

2) объект валютных отношений — валюту и валютные операции;

3) валютные отношения;

4) институты, обслуживающие проведение операций с валютой, — валютные рынки и рынки золота;

5) национальные регулирующие органы — Центральный банк РФ, правительство РФ;

6) режим курса национальной валюты: режим фиксированного валютного курса, режим ограниченно-гибкого валютного курса, режим плавающего валютного курса;

7) наличие или отсутствие валютных ограничений и контроля — условия конвертируемости национальной валюты;

8) регламентацию международных расчетов страны — законодательное закрепление тех или иных видов международных расчетов;

9) регулирование международной ликвидности страны, т.е. способности отдельной страны своевременно погашать свои обязательства.

Региональная валютная система представляет собой целостное единство совокупности ряда национальных систем, выступающих в качестве подсистем региональной системы. Наиболее ярким примером формирующейся региональной валютной системы является Европейская валютная система.

По мнению лауреата Нобелевской премии Р. Манделла, международной системы в строгом смысле сейчас не существует. Каждая страна имеет свою собственную национальную систему. Такое состояние мировых валютных отношений не является устойчивым. Об этом свидетельствуют и те интеграционные процессы, которые сейчас происходят в Европе.

Национальный режим регулирования валютных сделок по различным видам операций для резидентов и нерезидентов определяет степень конвертируемости валюты.

К резидентам относятся:

1) физические лица, являющиеся гражданами РФ;

2) иностранные граждане, постоянно проживающие в РФ на основании вида на жительство и лица без гражданства;

3) юридические лица, созданные в соответствии с законодательством РФ;

4) находящиеся за пределами РФ филиалы и представительства юридических лиц, созданных в соответствии с законодательством РФ;

5) дипломатические представительства, консульские учреждения РФ и иные официальные представительства РФ, находящиеся за пределами ее территории.

К нерезидентам относятся:

1) физические лица, не являющиеся в соответствии с законодательством резидентами;

2) юридические лица и иные организации, созданные в соответствии с законодательством иностранных государств и находящиеся за пределами территории РФ;

3) аккредитованные в РФ дипломатические представительства, консульские учреждения иностранных государств;

4) межгосударственные и межправительственные организации, их филиалы и постоянные представительства в РФ;

5) находящиеся на территории РФ филиалы, постоянные представительства и другие структурные подразделения нерезидентов, созданные в соответствии с законодательством иностранных государств.

Полная конвертируемость валюты означает:

· свободный (без ограничений) обмен национальной валюты на иностранную;

· возможность использовать иностранную валюту в сделках с реальными и финансовыми активами;

· свободный ввоз и вывоз иностранной валюты.

Ранее, когда мировыми деньгами служило золото, полная конвертируемость национальных валют была характерна для всех стран. Но сегодня золото в качестве мирового посредника вытеснили ключевые валюты. Полная конвертируемость стала привилегией высокоразвитых стран с очень сильными экспортными позициями.

Режим полной конвертируемости национальной валюты (СКВ) действует в очень немногих странах. Сегодня его взяли на вооружение такие страны, как США. Англия, Евросоюз, Япония, Канада, Сингапур, Австралия, Новая Зеландия и отдельные богатые нефтедобывающие страны. Полную конвертируемость могут себе позволить только государства, которые имеют постоянный мощный приток иностранной валюты в страну. Подобную ситуацию им обеспечивают весомый конкурентоспособный экспорт их товаров и услуг, а также приток иностранного капитала, желающего утвердиться на их национальном рынке.

Страны со слабой экономикой не могут позволить режим полной конвертации национальной валюты. При чем они:

· рискуют остаться без иностранной валюты; 

· серьезно проигрывают при обменных операциях, так как курс иностранной валюты оказывается слишком высоким;

· сталкиваются с засильем импорта.

Экспортировать свои товары такие страны не могут по причине их неконкурентоспособности. Поэтому приток валюты в их страну незначителен. Спрос же на нее слишком высок. Недостаток валютных средств делает их очень дорогими для граждан страны, а для иностранцев такой рынок становится очень дешевым. Они, обменивая свои деньги и совершая на них покупки, получают возможность вывозить из страны массированное количество дешевых для них ресурсов.

Подобная ситуация выгодна для импортеров, которые, купив товар у себя дома по ценам местного рынка, продают его на рынке по более высоким ценам. Это происходит потому, что пересчет иностранной валюты на местную дает продавцу дополнительную выгоду. Полная конвертируемость национальной валюты приводит к засилью импорта в стране. Засилье импорта обычно тормозит развитие отечественного производства. Страна со слабой национальной валютой по причине отставания развития производительных сил оказывается не способной продвигаться вперед.

Отмеченные негативные эффекты от полной конвертируемости для стран со слабыми конкурентными позициями заставляет их принимать защитные меры по ограждению страны от угроз международной конкуренции. Они вводят в режим конвертируемости валют ограничения, степень которых весьма дифференцирована:

1. Неконвертируемость (изолирование национальной валюты).

2. Частичная конвертируемость.

1. Неконвертируемость национальной валюты. Крайней  формой защиты собственной валюты от давления иностранной является режим ее  полной  неконвертируемости. В этом случае законодательство страны практически вводит ограничения по всем видам валютных операций. Гражданам страны запрещается ввоз и вывоз из страны иностранной валюты.

Для СССР до 1992 года был характерен именно такой режим валютных отношений, который превращал его экономику в закрытую для мира. Внешнеэкономические операции осуществляло только государство на самом высоком уровне. Даже государственные предприятия не имели права включаться в этот процесс. СССР отказывался от своих рублей за границей и требовал оплаты контрактов только в иностранной валюте. Такая ситуация вполне объяснима. Ведь если рубль неконвертируем, то на мировом рынке на него ничего нельзя купить. Изоляционизм, на который обрекает себя страна, неизбежно приводит к отставанию развития. Страна не получает через импорт новых знаний, ноу-хау и технологий. Она слишком слабо включается в абсорбирование мирового опыта и делается консервативной. Кроме того, она лишается возможности за счет импортной продукции покрывать дефициты своего хозяйства. Дефициты по разным товарным позициям принимают устойчивый характер. Такая ситуация сложилась в СССР, где дефициты приняли угрожающий характер, ущемляя процесс жизнеобеспечения граждан. Тогда выход из сложившейся ситуации виделся в импортной товарной интервенции. Предполагали, что она позволит избежать экономической катастрофы, наполнив рынок товарами. Государство для увеличения импорта должно было больше экспортировать продукции. Но сделать это тогда было невозможно, так как мировые цены на нефть и нефтепродукты упали. Большинство остальной продукции было неконкурентоспособным.

В этой критической ситуации в 1992 году страна отказалась от режима неконвертируемости национальной валюты, но сделала это слишком резко. В результате она стала иметь типичные издержки страны со слабой национальной валютой: вывоз ресурсов за рубеж, засилье импорта, угнетение внутреннего рынка иностранной конкуренцией. Такая ситуация внесла свою лепту в углубление экономического спада в стране.

Понимание угроз серьезных потерь от резкого выхода из режима неконвертируемости национальной валюты обусловило необходимость постепенности подобной валютной реформы. Такую ориентацию после Второй мировой войны выбрали многие европейские раны и Япония.

Жизнь показала, что без создания предварительных условий для обеспечения режима конвертируемости возможны очень серьезные и разрушительные потери. Англия в 1947 году поспешила объявить о частичной конвертируемости фунта стерлингов, не подготовив для этого условий. Через несколько месяцев ей пришлось отменить это решение, к которому она вернулась лишь 1961 году.

Итак, после Второй мировой войны многие страны шли к режиму конвертируемости национальной валюты, но двигались поэтому пути постепенно. В таких стратегиях можно выделить три типичных направления:

I. Наращивание экспортного потенциала страны за счет стимулирования экспорта. Наращивание экспортного потенциала важно,  так как именно экспорт обеспечивает страну иностранной валютой, увеличивая ее предложение. Ее полнокровный объем позволяет осуществлять обменные операции на валютном рынке без угроз для национальной экономики. Стимулирование экспорта при укреплении национальной валюты возможно путем:

· льготных кредитов;

· налоговых льгот;

· страхования экспортеров от внешнего риска.

II. Постепенная девальвация собственной национальной валюты. Девальвация национальной валюты сопряжена с последующим сокращением импорта и увеличением экспорта. Девальвация приводит автоматически к сокращению спроса на иностранную валюту и увеличивает ее предложение. Тем самым она создает условия для последующего укрепления курса национальной валюты. Франция с 1944 по 1949 год 5 раз девальвировала франк, в результате чего его курс упал по отношению к доллару в 9 раз, но не сразу, а постепенно. Страна подстраивалась к требованиям мирового рынка, минуя состояние хаоса, связанного с шоковыми ударами со стороны мирового рынка.

III. Отказ от наращивания бюджетного дефицита как постоянного спутника экономического развития. Бюджетный дефицит автоматически ослабляет национальную валюту, и все усилия по укреплению ее других направлений при его сохранении окажутся тщетными.

2. Частичная конвертируемость национальной валюты. Отказавшись от режима неконвертируемости национальной валюты и не достигнув условий для ее полной конвертируемости, большинство стран применяют промежуточные варианты, на основе которых формируется режим частичной конвертируемости национальной валюты. Поскольку таких вариантов оказалось достаточно много, частичная конвертируемость подверглась классификации.

Классификации - частичной конвертируемости национальной валюты строится по двум критериям (схема 2.6.):

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 2.6. Классификация частичной конвертируемости национальной валюты
Внутренняя конвертируемость предполагает разрешение резидентам, т.е. гражданам страны и всем, кто живет в ней более года, свободный обмен валюты при торговых сделках и при операциях с финансовыми активами. Внутренняя конвертируемость означает право обменять отечественные деньги на иностранную валюту. Кроме того, она дает право иметь свои валютные депозитные счета в национальном банке.

Внешняя конвертируемость предполагает право резидентов совершать операции с иностранной валютой с нерезидентами. Это означает, что резиденты страны имеют право совершать обменные операции непосредственно на мировом рынке с его участниками.

В России действует внутренняя конвертируемость, но не достигнута внешняя. Опыт допуска нерезидентов на российский фондовый рынок накануне дефолта 1998 года оказался очень неудачным, но поучительным. Спекулятивный иностранный капитал обрушил фондовый рынок и привел к дефолту. Ситуация показала неготовность страны к внешней конвертируемости. Для нее недоставало фундаментального условия — постоянного притока иностранной валюты, превышающей ее отток. Добиться полной конвертируемости рубля, на которую нацелен президент В. В. Путин, возможно при постоянном притоке иностранной валюты в страну.

Внутренняя конвертируемость может сопровождаться ограничениями операций, ведущих к утечке валюты из страны. В таком случае внутренняя конвертируемость достигается при отсутствии внешней конвертируемости. Это может быть достигнуто за счет:

· запрета (установления барьеров) для вывоза валюты из страны;

· требований ЦБ к экспортерам продавать на валютной бирже часть своей валютной выручки.

Выдвинутые требования и ограничения нацелены на удержание иностранной валюты в рамках своей страны. Угрозы ее оттока за рубеж резко ослабят позиции страны.

Внутренняя конвертируемость может спровоцировать параллельное обращение валюты иностранного государства на внутреннем рынке.

Кроме национальной валюты, начинает обращаться самая распространенная устойчивая валюта — доллар США. Вполне возможно, что такую роль все увереннее будет выполнять евро. Подобное параллельное обращение иностранной валюты может носить и нелегальный характер. Причинами стремления населения к использованию иностранной валюты для внутренних расчетов являются ее более высокая покупательная способность и устойчивый характер. В условиях инфляции хранение сбережений в иностранной валюте служит средством их сохранения, защитой от угроз обесценения.

Параллельное обращение позволяет расширить приток иностранных инвестиций. Операции с надежной валютой являются гарантией устойчивости иностранного бизнеса. Сохранение капитала в форме валютных сбережений выгодно и для отечественного бизнеса по тем же причинам.

Однако общество в целом несет очень большие потери от параллельной циркуляции национальной и иностранной валют:

1. Подрываются позиции национальной валюты, поскольку спрос на иностранную валюту автоматически снижает спрос на национальную, в результате последняя обесценивается.

2. Возникают дополнительные сложности монетарной политики в борьбе с инфляцией. Сжатие денежной массы ЦБ не достигает желаемых эффектов, так как недостающие средства компенсируются дополнительным спросом на иностранную валюту. Этот процесс становится проводником расширяющейся инфляции, с которой ЦБ изначально пытался бороться. Именно такая ситуация характерна для России, в которой затянулся процесс противодействия инфляционным угрозам.

Россия должна использовать в макроэкономическом регулировании специальные стратегии по стимулированию рублевой формы сбережений и их трансформации в инвестиции. Это создаст условия для укрепления позиций собственной национальной валюты.

Внешняя конвертируемость достижима, если в страну постоянно вливается мощный приток иностранной валюты. Он возможен при превышении экспорта над импортом. В этом случае ослабевает опасность дефицита валютных накоплений. Такие угрозы исходят в основном от импортеров товаров, которые увозят валюту за границу. Приток иностранной валюты достигается, если в страну приходит иностранный капитал, который по объемам превышает вывоз национального капитала.

Когда страна не может надеяться на долгосрочные притоки иностранной валюты, она пытается создать искусственные преграды для оттока иностранной  валюты. Такого рода ограничения обладают различной тяжестью и направлениями.

Степень ограничений конвертируемости валюты зависит:

· от субъектов валютного рынка (резидентов и нерезидентов);

· от характера международной сделки, отраженной в статьях платежного баланса.

Ограничения по счету текущих операций, главным образом охватывающих международную торговлю товарами и услугами, отличаем от тех, которые выставляются по счету движения капитала.

Обычно ограничений по счету движения капитала выставляют больше.

Рассмотрим конвертируемость национальной валюты, отнесен​ной к счетам платежного баланса.

Конвертируемость по текущим операциям достигается за счет снятия ограничений, связанных главным образом с внешнеторговыми операциями. Кроме того, в эту группу входит и свобода межгосударственных денежных переводов доходов и трансфертов.

В настоящее время более 80% стран — членов МВФ ответили на требования его устава снять ограничения об отношении текущих операций.

Существует достаточно много видов ограничений по счетам текущих операций. Отметим главные:

требование импортных депозитов;

· формирование предела величины импортных платежей;

· множественность обменных курсов;

· лицензирование импорта;

· обязательная продажа валютной выручки экспортерами Центральному банку или на национальной валютной бирже.

Требование импортных депозитов предполагает хранение в банке страны импортером определенной части предстоящего платежа. Депонирование становится условием получения от банка необходимой иностранной валюты для закупки зарубежных товаров, которые он будет завозить в страну. Подобное требование удлиняет оборот импортера, что чревато для него потерями. Для банковской системы система импортного депонирования облегчает распределение ограниченных валютных средств.

Выделение квот для получения валюты среди импортеров предполагает возможность совершать импортные операции только в пределах выделенного максимального объема иностранной валюты в течение определенного периода. Возможны и другие ограничения по импортным платежам. Допустим, предъявляется требование открыть импортный аккредитив. Подобные ограничения ведут к сокращению объема импорта, который увозит иностранную валюту из страны. Государство тем самым пытается препятствовать ситуации, ведущей к острому дефициту иностранной валюты.

Если государство применяет ограничение импорта за счет введения импортных лицензий, то это действие также расценивается как ограничение конвертируемости по текущим операциям.

Ограничением конвертируемости считается и требование ЦБ обязательной продажи валютной выручки экспортеров на национальной валютной бирже. После дефолта 1998 года в России обязали продавать внутри страны 15% экспортной выручки. Постепенно эта доля снижается.

Множественность валютных курсов по разным товарным позициям является крайне нерыночной мерой государственного валютного регулирования. Она лишает национальную валюту свойства унифицированной меры стоимости служить стандартом ее покупательной способности. Множественность валютных курсов ведет к дифференциации ограничений по различным товарным позициям. (Накануне 1992 года в СССР обменный курс имел 2000 позиций для разных товаров разных отраслей.) 

Конвертируемость по капитальным операциям предполагает снятие ограничений на платежи и трансферты по международным операциям, связанным с движением капитала. Это относится к прямым и портфельным инвестициям, кредитам и капитальным грантам.

Ограничения преследуют цель предотвратить утечку иностранной валюты из страны, которая вызывается вывозом капитала. Поэтому все ограничительные меры по счету капитальных операций тормозят процесс вывоза капитала.

Виды ограничений по счету текущих операций:

· введение барьеров для вывоза прямых иностранных инвестиций отдельными отраслями;

· требование об обязательной репатриации (возвращении) прибыли компаниями, вывозящими капитал;

· требование сдавать иностранную валюту, полученную из-за рубежа за счет продажи капитальных активов;

· запрет покупки резидентами иностранных ценных бумаг;

· ограничения на предоставление валютного кредита иностранцам из-за вероятности использования кредита за рубежом.

Добиться конвертируемости по капитальным операциям очень трудно. Такие страны, как Великобритания, Германия, Австралия, достигнув конвертируемости по текущим операциям в первой половине 60-х годов XX века, только примерно через 20 лет смогли добиться конвертируемости и по капитальным операциям.

Конвертируемость по капитальным операциям достижима только в том случае, если страна добивается высокой привлекательности собственного рынка. Тогда национальному капиталу незачем будет убегать из страны. Экономика сможет притягивать капиталы других стран с их национальной валютой. Предложение иностранной валюты естественным рыночным путем укрепит национальную валюту. Потребность в административной ее поддержке ослабнет.

Россия, страдающая от утечки национального капитала, безусловно, не созрела для конвертируемости по капитальным операциям, но ставит перед собой задачу решить эту проблему.

С начала 90-х годов многие страны с переходной экономикой отменили ограничения на операции с капиталом. Такие действия объяснялись желанием активнее интегрироваться и мировое хозяйство. Но возрастающая утечка национального капитала заставила их возобновить прямые ограничения по капитальным операциям.

7.3 Эволюция мировой валютной системы.

С развитием внешнеэкономических связей сфор​мировалась мировая валютная система как форма организации валютных отношений, регулируемых национальным законодательством и межгосударствен​ными соглашениями. Особенности мировой валют​ной системы и принципы ее построения находятся в тесной зависимости от структуры мирового хозяйства соотношения сил и интересов ведущих стран. Дан​ный критерий проявляется в периодическом несоот​ветствии принципов мировой валютной системы из​менениям в структуре мирового хозяйства, а также в расстановке сил между его основными центрами. В этой связи периодически возникает кризис мировой валютной системы. Это взрыв валютных противоре​чий, резкое нарушение ее функционирования, про​являющееся в несоответствии структурных принци​пов организации мирового валютного механизма к изменившимся условиям производства, мировой тор​говли, соотношению сил в мире. Данное понятие воз​никло с кризисом первой мировой валютной систе​мы — золотого монометаллизма. Периодические кри​зисы мировой валютной системы занимают относи​тельно длительный исторический период времени: кризис золотомонетного стандарта продолжался око​ло 10 лет (1913-1922 гг.), Генуэзской валютной сис​темы — 8 лет (1929-1936 гг.), Бреттон-Вудсской — 10 лет (1967-1976 гг.). При кризисе мировой валют​ной системы нарушается действие структурных принципов и резко обостряются валютные противоречия. 
В основе периодичности кризиса мировой валютной системы лежит приспособление ее структурных прин​ципов к изменившимся условиям и соотношению сил в мире. Кризис мировой валютной системы ведет к ломке старой системы и ее замене новой, обеспечива​ющей относительную валютную стабилизацию. Со​здание новой мировой валютной системы проходит три основных этапа:

· становление, формирование предпосылок, оп​ределение принципов новой системы; при этом сохраняется ее преемственная связь с прежней системой;

· формирование структурного единства, заверше​ние построения, постепенная активизация прин​ципов новой системы;

· образование полноценно функционирующей новой мировой валютной системы на базе за​конченной целостности и органической увязки ее элементов.

Вслед за этим наступает период, когда валютно-экономическое положение отдельных стран улучша​ется, а мировая валютная система соответствует в определенных пределах условиям и потребностям экономики и функционирует относительно эффектив​но в интересах ведущих держав. Так было первое время после создания Парижской, Генуэзской и Бреттон-Вудсской валютных систем.
Локальные валютные кризисы поражают отдельные страны или груп​пу стран даже при относительной стабильности ми​ровой валютной системы. Например, после второй ми​ровой войны периодически вспыхивали локальные валютные кризисы во Франции, Великобритании, Италии и других странах. Эволюция мировой валют​ной системы определяется развитием и потребностя​ми национальной и мировой экономики, изменения​ми в расстановке сил в мире. В процессе эволюции мировой валютной системы видоизменялись и совер​шенствовались ее основные элементы: функциональ​ные формы мировых денег (золото, резервные валю​ты, международные счетные единицы); условия вза​имной конвертируемости валют; режимы валютных паритетов и валютных курсов; степень валютного ре​гулирования и объем валютных ограничений; уни​фикация правил использования международных кре​дитных средств обращения (векселей, чеков) и форм международных расчетов

Парижская валютная система. Первая мировая валютная система была основана на золотомонетном стандарте и юридически закреп​лена межгосударственным соглашением в 1867 году на конференции промышленно развитых стран в Париже. Для этой валютной системы были харак​терны фиксированное золотое содержание нацио​нальных валют и фиксированные валютные курсы. Так, в 1837 г. золотое содержание доллара было офи​циально зафиксировано путем установления офици​альной цены на золото на уровне 20,672 долл. за трой​скую унцию, в то же время британское правитель​ство закрепило официальную цену золота в сумме 4,248 фунта стерлингов за унцию. Таким образом, соотношение цены золота, выраженное в долларах и в фунтах стерлингов, позволяло определить валют​ный курс: 20,672 долл./4,248 ф. ст. = 4,866, т.е. за 1 фунт давали 4,866 долл. Это соотношение и назы​валось монетным паритетом.
Валютные курсы могли колебаться вокруг монет​ного паритета в рамках золотых точек на размер сто​имости пересылки золота, эквивалента одной едини​цы иностранной валюты, между денежными центрами Великобритании и США. При стоимости транспорти​ровки золота через Атлантику примерно 0,025 долл. за унцию экспорт золота из США был выгоден, если валютный курс поднимался выше 4,891 долл., а если курс в США падал ниже 4,891 долл., то становился выгодным импорт золота из Великобритании. Соответственно, курс примерно 4,911 долл. называли золо​той точкой экспорта, а курс примерно 4,861 долл. — золотой точкой импорта.

В пределах золотых точек валютный курс опреде​лялся на основе спроса и предложения. Если в ре​зультате обесценивания валютный курс выходил за рамки золотых точек, то начинался отток золота из страны, и курс возвращался на прежнее место. В ре​зультате оттока золота возникало отрицательное саль​до платежного баланса, а в результате притока по​ложительное сальдо платежного баланса. Дефицит платежного баланса должен был покрываться золо​том. Но поскольку золотые резервы стран были огра​ничены, то любые дисбалансы должны были исправ​ляться, и могли вести к истощению официальных зо​лотых резервов. Поэтому в период дисбалансов меж​дународных расчетов на практике зачастую исполь​зовались не перевозки золота из страны в страну, а механизм перелива краткосрочного капитала путем маневрирования процентными ставками. Так, в Ве​ликобритании, испытывавшей дефицит платежного баланса в начале XX в., происходило сокращение денежной массы, в результате чего росли процент​ные ставки, и усиливался приток краткосрочного ка​питала из-за рубежа, который и позволял финанси​ровать дефицит платежного баланса.

Существование золотого стандарта вплоть до Первой мировой войны не только придавало стабильность валютной системе, но и лежало в основе стабильного развития экономики стран. Введение золотого стан​дарта рубля было одним из основных условий денеж​ной реформы в России в конце XIX в., проводимой Министром финансов Витте. Разрешение свободного обращения шлихтового золота в 1901 г. привлекло в золотодобычу капиталы отечественных и иностран​ных инвесторов и позволило России к 1913 г. выйти на первое место в мире по производству и экспорту золота, увеличить золотые запасы с 626 т в 1900 г. до 1338 т в 1914 г., а также превратить рубль в одну из самых стабильных валют в мире.

Так, по данным энциклопедии банковского дела А.С. Залпушина, за 1 рубль давали 2,66 франц. фран​ка, или 2,16 немецкой марки или 1,2 голландских гуль​дена. Английский фунт стерлингов стоил 9,45 рубля, а американский доллар 1,94 рубля (сравните эти коти​ровки с сегодняшними биржевыми курсами).

Для периода Парижской валютной системы в це​лом были характерны относительная экономическая стабильность в мире и быстрый экономический рост стран, которые сопровождались низким уровнем инф​ляции, относительной синхронностью экономических циклов, достаточно небольшими размерами государ​ственных бюджетов и использованием примерно оди​наковых мер рестриктивной денежной политики.

Валютный кризис, разразившийся в период Пер​вой мировой войны, способствовал созданию новой валютной системы.

Генуэзская валютная система. Вторая валютная система (Генуэзская), оформлен​ная в 1922 г. на Генуэзской международной эконо​мической конференции, была основана на золотодевизном стандарте. В качестве девиза выступала ино​странная валюта в любой форме. И хотя официально статус резервной валюты не был закреплен ни за од​ной из валют, английский фунт стерлингов и амери​канский доллар конкурировали за лидерство на ми​ровом валютном рынке.

Попытки Великобритании восстановить довоенный золотой стандарт не имели успеха: в результате завы​шения курса фунта стерлингов происходило увеличе​ние дефицита платежного баланса. В то же время дей​ствия Франции на мировом валютном рынке носили ярко выраженный экспансионистский характер.

Результатом этого было принятие в 1928 г. закона, по которому все платежи должны были осуще​ствляться в золоте, а не в валютах фунтах или дол​ларах, а также решение о конвертации всех резервов в фунтах в золото. В этих условиях Великобритания была вынуждена отменить (в 1931 г.) конвертируемость фунта в золото. Эта мера на фоне Великой деп​рессии в конце 20-х — начале 30-х годов стала про​явлением мирового валютного кризиса, выход из ко​торого страны видели в девальвации своих валют. Девальвацию доллара путем увеличения стоимости унции золота с 20,65 до 35 долл. 1933 г. США, кото​рые имели положительное сальдо платежного баланса, использовали как меру продвижения своего экс​порта и создания дополнительных рабочих мест в эк​спортных отраслях, сокращения безработицы. На этом фоне страны, защищаясь от иностранной кон​куренции, были вынуждены начать вводить высокие таможенные пошлины и импортные тарифы. Резуль​татом этих мер стало сокращение внешней торговли и международных расчетов.

Бреттон-Вудсская мировая валютная система. Третья мировая валютная система (Бреттон-Вудсская) была оформлена соглашением стран на конфе​ренции по валютным и финансовым вопросам, кото​рая состоялась в июле 1944 г. в г. Бреттон-Вудс (США), в которой участвовало 730 представителей из 44 стран.

Бреттон-Вудсская система была основана на ряде структурных принципов:

· введение унифицированной системы валютных курсов в соответствии с установленным пари​тетом;

· официально установленные фиксированные па​ритеты валют к доллару США, который, в свою очередь, конвертировался в золото по фиксиро​ванному курсу;

· определена официальная цена золота на 1 июля 1944 г. на уровне 35 долл. за тройскую унцию золота или 0,88571 г золота за 1 долл.;

· установлено, что фиксированные золотые пари​теты и курсы валют могли колебаться в пределах ±1% паритета, а в Западной Европе — ±0,75%;

· обеспечение конвертируемости двух резервных валют — доллара США и фунта стерлингов — в золото по официальному курсу.

По своему характеру Бреттон-Вудсская система была золотодевизной системой с фиксированными валютными курсами. США брали на себя обязательство по первому требованию обменивать доллары в золото без каких-либо ограничений, а остальные стра​ны должны были зафиксировать курс своей валюты к доллару и поддерживать его в пределах 1% откло​нения в обе стороны по отношению к паритету.

По решению Бреттон-Вудсской конференции был создан Международный валютный фонд (МВФ), ос​новные цели которого выражались в следующем:

· оказание содействия стабильности валютных курсов, платежных соглашений и избежание конкурентной девальвации валют;

· содействие организации многосторонней пла​тежной системы по текущим операциям и уст​ранение валютных ограничений;

· предоставление краткосрочных кредитов для урегулирования платежных дисбалансов;

· оказание содействия международному сотруд​ничеству на основе постоянных совещаний и консультаций по международным валютным проблемам.

Для достижения поставленных целей страны — члены МВФ на основе установленных квот осуще​ствляют взносы в его уставный капитал. Определе​ние квоты страны имеет большое значение, посколь​ку от ее размера зависят величина взноса страны в капитал Фонда, число голосов, максимальный объем финансирования, который она может получить от МВФ, а также доля страны при распределении спе​циальных прав заимствования (СДР), международ​ного резервного актива, созданного Фондом.

Противоречия Бреттон-Вудсской валютной систе​мы, прежде всего между национальным характером доллара и использованием его как международного

платежного средства, постепенно расшатали ее по мере укрепления экономики стран Западной Европы и Японии. В 1971 г. США официально прекратили кон​вертировать доллары в золото по официальному кур​су. Для спасения системы фиксированных валютных курсов в декабре 1971 г. была достигнута договорен​ность о расширении пределов колебаний курсов до ±2,25% паритета валют. Однако уже через год эта договоренность о фиксированных валютных курсах была отменена, и Бреттон-Вудсская система переста​ла существовать.

Ямайкская мировая валютная система. Четвертая мировая валютная система (Ямайкская) была оформлена соглашением стран — членов МВФ в январе 1976 г. в г. Кингстон на Ямайке, в котором формулировались основные принципы новой валютно-финансовой системы, закрепленные в апреле 1978 г. во второй поправке к статьям Соглашения МВФ. Эти принципы, которые продолжают действовать и сегод​ня, заключаются в следующем:

· с отменой официальной цены золота была уза​конена демонетизация золота, т.е. утрата им де​нежных функций, но, тем не менее, благодаря реальной ценности золота за ним сохранилась роль чрезвычайных мировых денег и резервно​го актива;

· золотодевизный стандарт был заменен стандар​том СДР, который формально объявлен осно​вой валютных паритетов, но на практике не стал эталоном стоимости, главным платежным и ре​зервным средством;

· вместо фиксированного валютного курса стра​ны официально с 1973 г. перешли к режиму плавающих валютных курсов, но при этом по​лучили возможность выбора фиксированного или плавающего валютного курса;

· МВФ получил полномочия осуществлять более жесткий надзор за развитием валютах курсов и соглашениями об их установлении, обеспечи​вать либерализацию валютных отношений путем отмены валютных ограничений в интере​сах достижения стабилизации в международ​ных валютных отношениях.

Несовершенство в Ямайской валютной системе очень быстро проявилось в неэффективности плава​ющих валютных курсов, а финансовые и валютные кризисы, особенно в последнее десятилетие напри​мер, валютный кризис в Мексике в 1995 г., валют​ные кризисы летом 1997 г. в странах Юго-Восточной Азии, летом 1998 г. в России и в январе 1999 г. в Бразилии, поставили вопрос о мерах по искусствен​ной поддержке валютных курсов, о реальной и завы​шенной оценке активов, о неудовлетворительном бан​ковском надзоре, о недостатке финансовой информа​ции. Необходимость координации действий стран для преодоления кризисных явлений заставила мировое экономическое сообщество по-новому оценить роль МВФ и МБРР в согласовании политики стран в обла​сти валютных отношений. Встал вопрос о регулирую​щей деятельности международных институтов, эффек​тивность которых в условиях дерегулирования в ми​ровой валютной системе значительно снизилась, что заставило правительство ряда стран заняться реструк​турированием системы валютного регулирования.

Региональные валютные системы. В ходе экономической интеграции, осуществляю​щейся в Западной Европе, ряд западноевропейских стран в марте 1979 г. объявил о создании региональ​ной валютной системы — Европейской валютной системы (ЕВС), предусматривающей скоординирован​ное плавание курсов национальных валют по отно​шению к доллару с целью их большей стабилизации.

Режим коллективного плавания валют получил название «европейской валютной змеи», в связи с тем, что курсы валют могли плавать только в огра​ниченных пределах. В случае, если курсы выходили за допустимые пределы, центральный банк страны обязан был осуществлять валютную интервенцию. Механизм коллективного плавания курса валют со​общества обеспечивал их относительную стабиль​ность, однако периодически страны проводили офи​циальные девальвации или ревальвации.

Однако основной чертой Европейской валютной системы является механизм ЭКЮ — специальной европейской расчетной единицы, основанной на «кор​зине» из 10 валют стран Западной Европы во главе с немецкой маркой. Квота национальных валют — компонентов ЭКЮ — определяется экономическим потенциалом стран и подлежит пересмотру каждые пять лет. При пересмотре «корзины» все активы и пассивы переоцениваются по новому курсу. Послед​ний пересмотр зафиксировал структуру ЭКЮ в следующем виде:

· немецкая марка — 30,1%;

· французский франк — 19,0%;

· фунт стерлингов — 13,0%;

· итальянская лира — 12,0%;

· голландский гульден — 9,4%;

· бельгийский франк — 7,6%;

· испанская песета — 5,3%;

· прочие — 5,45%.

В отличие от Ямайской валютной системы, юри​дически закрепившей демонетизацию золота, ЕВС использует золото в качестве частичного обеспечения ЭКЮ, объединив 20% официальных золотодолларовых резервов стран — членов союза. Следующей ста​дией развития валютной интеграции европейских стран является создание экономического и валютно​го союза, который предусматривает:

· единую денежную политику стран — членов со​юза;

· создание единого центрального банка союза;

· введение единой валюты союза. Переход был осуществлен в три этапа. 
На первом этапе (на​чался в январе 1990 г.) были отменены все ва​лютные ограничения по движению капиталов внутри союза, снижены темпы инфляции и со​кращены дефициты бюджетов стран — членов со​юза. На втором этапе (начался в январе 1994 г.) был создан Европейский валютный институт (во Франкфурте-на-Майне) и проведена подготовка создания единой европейской валюты (евро). На третьем этапе (начался в январе 1997 г.) был достигнут необходимый уровень конвергенции в со​ответствии с заданными параметрами, введена еди​ная валюта и создан Европейский валютный институт — организация, ответственная за осуществление: координации валютной политики между странами членами ЕС, подготовку Европейского центрального банка и разработку единой валютной политики.

С 1 января 1999 г. союз вступил на новую ступень развития региональной валютной системы, когда безналичные расчеты между странами — членами союза стали осуществляться на основе новой европейской валюты — евро. Котировка курса евро к доллару и к валютам стран, не вошедших в союз, осуществляет европейский валютный банк.

С 1 января 2002 г. евро введено в обращение для осуществления наличных расчетов.

Появление евро можно по праву назвать вторым по значимости событием в истории мировой валютно-финансовой системы после Бреттон-Вудсской ми​ровой валютной системы.

Каковы же преимущества новой единой валюты европейского региона перед национальными валюта​ми стран — участниц ЕС. Потенциальные выгоды уже давно рекламируются политическими деятелями Ев​ропы. Евро даст новый импульс экономическому рос​ту в ЕС, позволит укрепить хозяйственные и торговые позиции Европы, свести к минимуму расходы пред​приятий по обменным операциям, которые, по неко​торым оценкам, составляют до 20 млрд. евро в год.

С введением евро совершается попытка за один прием создать крупнейший в мире по размеру рынок ценных бумаг с фиксированным процентом и рынок акций. Очевидно, что пройдут перемены и на уже су​ществующих финансовых рынках, которые должны будут стать более конкурентоспособными. Единая ва​люта стимулирует деятельность предприятий, веду​щих торговлю с европейскими компаниями, посколь​ку теперь они смогут использовать при расчетах со всеми клиентами одну и ту же валюту. А это позволит экономить на обменных операциях и избегать сопут​ствующего валютным операциям риска.

Страны — участницы валютного союза теперь не смогут осуществлять так называемую конкурентную девальвацию — намеренное снижение стоимости валюты с целью сделать экспорт более конкурентоспособным. По мнению европейского истеблишмента, от введения евро выиграют все. Из нескольких больших, соревнующихся друг с другом хозяйственных систем, имеющих весьма разнородные экономические стратегии, благодаря общей валюте будет созда​но единое во многих отношениях экономическое пространство.

Безусловно, в настоящее время доллар США пока еще сохраняет лидирующие позиции в мире. Более 80% объема операций на мировом валютном рынке по-прежнему совершается с долларом. Так, по данным МВФ, на конец 1998 г. 57% всех мировых офи​циальных валютных резервов приходилось на доллары США. В евро в настоящее время выражено только 30% этих резервов. Однако ожидается, что в ближайшие 10 лет евро превзойдет доллар в качестве мировой резервной валюты.

Определяющее значение в этом процессе будет иметь привлекательность евро для стран Азии, имеющих половину всех мировых валютных резервов. К евро с учетом внешнеторгового оборота и долговых факторов объективно тяготеют так же страны Центральной Восточной Европы, Россия, ряд госу​дарств СНГ, а также франкозависимые африканские государства.

Однако необходимо иметь ввиду, что по данным международных финансовых аналитиков резкий перевод авуаров из доллара в евро (а это почти 600 млрд. долл.) в ближайшие пять лет может вызвать резкое падение курса доллара к евро (называются оценочные показатели в 30-40 %). Подобный обвал американской валюты может подорвать всю мировую финансо​вую систему, экспортный потенциал ведущих миро​вых стран, в том числе и стран зоны евро.

С целью избежать подобной ситуации Япония, чья национальная валюта оказалась на обочине мировых финансов, активно продвигает идею о создании еди​ной корзины из трех валют (евро, доллар, иена). Че​рез подобную валютную корзину Япония предлагает определять курсы других мировых валют.

Наличие этой корзины позволит, с точки зрения Японии, минимизировать колебания на мировом ва​лютном рынке, однако данное предложение встрети​ло достаточно сдержанную реакцию ведущих участ​ников мирового валютно-финансового рынка.

На данном этапе единственным наднациональным органом в зоне евро является Европейский Централь​ный банк, которому поручено проводить единую денежно-кредитную политику, и призванный сохранить ценовую стабильность в зоне евро.

Сильный евро, с точки зрения Европейского Цен​трального банка, означает низкую инфляцию, низ​кие процентные ставки и высокий уровень сбереже​ний у населения. Кроме того, на период становления евро, главным считается соблюдение стабильных цен и сохранение высоких темпов экономического роста (более 3 % в год).

Проблема ослабления евро по отношению к дол​лару не пугает Европейский Центральный банк, так как у него и центральных банков стран евро имеют​ся достаточные валютные резервы для отпора спеку​лятивных атак (277 млрд. евро). Более того. Европей​ский Центральный банк пока не собирается активно навязывать евро в качестве нового инструмента международным финансовым рынкам, ослабленный евро по отношению к доллару даже выгоден странам — участницам зоны евро в макроэкономическом плане, ибо существенно подкрепляет их экспортные пози​ции в США.

В перспективе перед странами зоны евро, безус​ловно, встанет потребность в возврате на свои тради​ционные рынки, как в Центральной Восточной Евро​пе, так и в России. И так как для России именно страны Европейского союза остаются самым важным экономическим партнером, то в перспективе для Рос​сии представляется очень выгодной привязка своей валюты и всей экономики к интеграционным про​цессам, проходящим в Европе.

7.4 Валютная политика и валютное регулирование. Инструменты валютного регулирования.

Важнейшая задача валютной политики — способствовать обеспечению положительного сальдо платежного баланса и оптимального уровня курса рубля.

Валютная политика в России менялась за пос​ледние пятнадцать лет неоднократно и прошла ряд этапов (основным критерием построения периодизации валютной политики нами выбран режим курса национальной валюты):

1) период множественности обменных курсов рубля: ноябрь 1989 г. - середина 1992 г. Существовала сильно дифференцированная система валютных коэффициентов для от​дельных внешнеторговых операций;

2) период свободного плавания валютного кур​са: весна 1992 г. — весна 1994 г. Валютный курс определялся только рынком без суще​ственного вмешательства Банка России;

3) период регулируемого плавания валютного курса: весна 1994 г. — июль 1995 г. Курс определялся действиями Банка России на ва​лютном рынке;

4) валютный коридор; июль 1995 г. — август 1998 г. Устанавливались границы колебаний курса рубля, за которые курс не мог выхо​дить. В августе 1998 года произошел валют​ный кризис, и валютный коридор был отме​нен. Причина валютного кризиса — завышен​ный курс рубля, импорт был очень выгоден и подавлял отечественное производство;

5) период регулируемого плавания валютного курса: август 1998 г. — по настоящее вре​мя. Фактически Банк России полностью кон​тролирует ситуацию на валютном рынке, оп​ределяет курсовую политику. Это возможно еще и потому, что золотовалютные резер​вы Банка России сейчас составляют пример​но 60 млрд. долларов.

Валютная политика реализуется посредством механизма валютного регулирования.

Валютное регулирование представляет собой деятельность государственных органов власти, реализуемую посредством законодательных, административных, экономических и организаци​онных мер, направленную на решение государ​ственных задач по поддержанию устойчивого долгосрочного внешнего равновесия и подчинен​ную цели обеспечения экономического роста.

Регулирование валютных отношений включает несколько уровней:
1) уровень частных предприятий, в первую оче​редь национальные и международные банки и корпорации, которые располагают больши​ми валютными ресурсами и активно участву​ют в валютных операциях;

2) государственный уровень (Министерство фи​нансов, Центральный банк, органы валютно​го контроля);

3) межгосударственный уровень.

Валютное регулирование предполагает при​нятие управленческих решений. Любое решение-это выбор альтернативы. Процесс валютного ре​гулирования предполагает поиск наиболее оп​тимальных альтернатив. Для этого целесообраз​но ориентироваться на определенную систему приоритетов. Понятие «приоритет» предпола​гает не только первенство во времени осуще​ствлении какой-либо деятельности, но и выбор оптимального варианта на основе имеющихся альтернатив.

Во-первых, валютная политика является час​тью макроэкономической политики, поэтому ее цель производна от общей цели макроэконо​мической политики. Достижение устойчивых темпов экономического роста — вот наша ос​новная цель и главный приоритет. Эта пробле​ма сейчас наиболее актуальна. В частности, Президентом России была поставлена задача о необходимости повышения темпов экономиче​ского роста.

Второй приоритет валютного регулирова​ния — это построение такой валютной систе​мы, которая бы способствовала обеспечению положительного сальдо платежного баланса, устойчивого внешнего равновесия всей эконо​мической системы.

Третий приоритет валютного регулирования — это необходимость разработки такой курсовой политики, которая, с одной стороны, обеспечи​ла бы конкурентоспособность национальной эко​номики, с другой стороны — сдерживала инф​ляцию спроса.

Четвертый приоритет валютного регулирова​ния — это необходимость достижения макси​мального уровня золотовалютного резерва (ЗВР), который бы позволил обеспечить выполнение задач в сфере как кур​совое, так и долговой политики.

Пятый приоритет валютного регулирования — это необходимость установления экономически обоснованных параметров роста денежной мас​сы, которые в настоящее время определяются валютной политикой.

Шестой приоритет валютного регулирова​ния — необходимость снижения валютного бремени государства для обеспечения его долго​срочной финансовой безопасности.

Седьмой приоритет валютного регулирова​ния — уменьшение утечки капиталов, превра​щение нефтедолларового потока в инвестиционный.

Для реализации системы приоритетов исполь​зуется комбинация инструментов валютного ре​гулирования.

Инструменты регулирования валютного курса — это те рычаги, посредством кото​рых государство регулирует валютные отно​шения.

Инструменты регулирования валютного кур​са можно разделить на две большие группы: административные инструменты и рыночные ин​струменты.

К административным инструментам валют​ного регулирования в России мы относим обя​зательную продажу на внутреннем валютном рынке валютной выручки экспортерами (50 %), а также целый ряд законодательно закреплен​ных валютных ограничений.

Чем выше доля обязательной продажи валют​ной выручки экспортерами, тем выше предло​жение иностранной валюты на валютном рын-ке. Изменяя процент обязательной продажи валютной выручки экспортерами, Центральный банк может оказывать влияние на курс нацио​нальной валюты.

Валютное регулирование может осуществ​ляться и путем введения ряда ограничений на проведение валютных операций. Валютные ог-раничения могут быть по текущим операциям и по операциям, связанным с движением капита​ла. Валютные ограничения могут различаться и в зависимости от принадлежности субъекта валютных отношений к резидентам или нере​зидентам страны. Важнейшим валютным огра​ничением является установление Центральным банком РФ лимитов открытой валютной пози​ции для уполномоченных коммерческих банков. Открытая валютная позиция представляет со​бой несовпадение между имеющимися у ком​мерческого банка активами (валютой) и обяза​тельствами (долгами банка) в иностранной ва​люте. С помощью этих лимитов Банк России может регулировать операции уполномоченных банков на валютном рынке.

К другой группе относятся рыночные инст​рументы валютного регулирования. К рыноч​ным инструментам регулирования валютного курса мы относим инструменты прямого регу​лирования и инструменты косвенного регули​рования.

Инструменты прямого регулирования оказы​вают непосредственное, прямое влияние на ве​личину спроса и предложения на инвалюту на валютном рынке, курс национальной валюты.

К инструментам прямого валютного регули​рования мы относим валютные интервенции и дисконтную политику.

Целью валютной интервенции является, как правило, поддержание курса национальной ва​люты. Банк России, когда спрос на доллары превышает предложение, может продать часть долларов из своего запаса на валютном рын​ке, чтобы удержать курс рубля от падения. Ва​лютные интервенции не только оказывают прямое влияние на курс национальной валюты, они также непосредственно приводят к увеличению или уменьшению денежной массы страны. По​купая доллары за рубли, Банк России увеличи​вает рублевую денежную массу в обращении и наоборот.

Важным инструментом прямого валютного ре​гулирования является также дисконтная поли​тика. Дисконтная политика основана на регу​лировании процентных ставок. В развитых стра​нах более высокая процентная ставка привле​кает капиталы из-за рубежа, увеличивает пред​ложение иностранной валюты на национальном валютном рынке, укрепляет курс национальной валюты. В России, несмотря на высокие про​центные ставки, иностранцы все-таки не спешат вкладывать свои капиталы. Причина — большая инфляция в России (около 10—15 % в год, а за рубежом до 10 %) и относительно высокие риски таких вложений.

Наряду с инструментами прямого регулиро​вания используются и косвенные инструменты валютного регулирования. Косвенные инстру​менты в отличие от инструментов прямого ре​гулирования валютного курса позволяют лишь косвенно, посредством макроэкономических факторов, оказывать влияние на валютный курс.

Инструменты косвенного регулирования ока​зывают влияние на изменения денежной мас​сы, уровня инфляции, процентной ставки, а че​рез них уже на потоки спроса и предложения на валюту и валютный курс.

7.5. Валютный контроль.

В соответствии с Законом РФ «О валютном регулировании и валютном контроле» целью ва​лютного контроля является обеспечение соблю​дения валютного законодательства при осуще​ствлении валютных операций.

Основными направлениями валютного конт​роля являются:

1. Определение соответствия проводимых ва​лютных операций действующему законода​тельству и наличия необходимых для них ли​цензий и разрешения;

2. Проверка выполнения резидентами обяза​тельств в иностранной валюте перед государ​ством, а также обязательств по продаже ино​странной валюты на внутреннем валютном рынке Российской Федерации;

3. Проверка обоснованности платежей в иност​ранной валюте;

4. Проверка полноты и объективности учета и отчетности по валютным операциям, а так​же по операциям нерезидентов в валюте Рос​сийской Федерации.

Валютный контроль в Российской Федера​ции осуществляется органами валютного конт​роля и их агентами.

Органами валютного контроля в Россий​ской Федерации являются Центральный банк Российской Федерации, а также правительство Российской Федерации в соответствии с зако​нами Российской Федерации.

Агентами валютного контроля являются организации, которые в соответствии с зако​нодательными актами Российской Федерации  могут осуществлять функции валютного контроля. Агенты валютного контроля подотчетны соответствующим органам валютного контроля.

Уполномоченные банки являются агентами ва​лютного контроля, подотчетными Центрально​му банку Российской Федерации.

Основным видом валютных операций на ва​лютном рынке являются экспортно-импортные операции.

Контроль экспортно-импортных операций осу​ществляется на основании инструкции Централь​ного банка РФ от 13 октября 1999 г. «О по​рядке осуществления валютного контроля за по​ступлением в Российскую Федерацию выручки от экспорта товаров» и инструкции Централь​ного банка РФ от 4 октября 2000 г. «О поряд​ке осуществления валютного контроля за обо​снованностью оплаты резидентами импортиру​емых товаров».

Порядок осуществления валютного контро​ля при экспортных операциях состоит в сле​дующем.

Базовым документом валютного контроля яв​ляется паспорт сделки (ПС), который оформ​ляется экспортером в уполномоченном банке и содержит все необходимые сведения о внеш​неэкономической сделке. Паспорт сделки оформляется по каждому заключенному экспорте​ром контракту в двух экземплярах. Для этого экспортер представляет в банк оригинал или заверенную копию контракта.

После подписания паспорта сделки экспор​тер принимает на себя ответственность за пол​ное соответствие данных паспорта сделки ус​ловиям контракта и отражение в полном объе​ме и в установленные сроки экспортной выруч​ки на транзитном валютном счете.

Банк проверяет представленные документы с точки зрения законности предусмотренных кон​трактом валютных операций, наличия в контрак​те условий, предусматривающих зачисление ва​лютной выручки на транзитный счет и другие обстоятельства.

Первый экземпляр паспорта сделки возвраща​ется экспортеру, а второй служит основанием для открытия банком досье, т.е. специальной подборки документов по контролю за поступлением валютной выручки от экспортера. Досье формируется по каждому паспорту сделки.

На основании паспорта сделки банк форми​рует также ведомость банковского контроля, где отражаются сведения об операциях по конт​ракту, включающие сведения о движении това​ров и о платежах.

На базе вышеуказанной ведомости банк в ав​томатическом режиме с использованием про​граммного комплекса формирует и предостав​ляет в территориальное управление Банка Рос​сии отчет об операциях по экспортным контрак​там. В отчет включаются сведения по всем пас​портам сделок, находящимся под таможенно-банковским контролем. Вместе с отчетом в тер​риториальные учреждения Банка России направ​ляются и электронные копии ведомостей бан​ковского контроля.

При поступлении на транзитный валютный счет экспортера валютной выручки в банке про​исходит сопоставление, сверка предполагаемой валютной выручки и фактически поступившей.

Значительная доля злоупотреблений, связан​ных с неполным поступлением экспортной вы​ручки, объясняется недостатками в системе оценки количества, качества и цены экспорт​ных товаров. Нередко российские экспортеры умышленно или по незнанию конъюнктуры рын​ка занижают цены на экспортируемые товары, продают их по демпинговым ценам. В резуль​тате Россия недополучает огромном количестве иностранной валюты.

В целях организации эффективного механиз​ма контроля за своевременным и полным поступлением валютных средств от экспортных операций с 1 января 1996 г. введена единая система обязательной экспортной оценки ко​личества, качества и цены экспортируемых то​варов.

Работу по экспертизе проводят специализи​рованные российские и иностранные органи​зации. Решение о допуске этих организаций к экспертной оценке принимает комиссия пра​вительства Российской Федерации по вопро​сам экспертной оценки количества, качества и цены экспортных товаров. Эта комиссия утвер​ждает перечень конкретных видов экспорти​руемых товаров, по которым планируется про​ведение экспертной оценки, а также осуществ​ляет контроль за деятельностью экспертных организаций.

Все участники внешнеэкономической деятель​ности независимо от их организационно-право​вых форм обязаны представлять экспортируе​мые товары для экспертной оценки количества, качества и цены. В подтверждение проведен​ной экспертизы они получают соответствующие сертификаты, которые являются обязательны​ми товаросопроводительными документами эк​спортируемых товаров. В течение семи дней эк​спортер обязан перевести с транзитного счета и продать 50 % валовой выручки на межбан​ковской бирже по текущему курсу.

Порядок осуществления валютного конт​роля за импортными операциями во многом схож с контролем за экспортной валютной вы​ручкой, хотя имеются и определенные особен​ности.

Каждый импортер обязан обеспечить ввоз в Российскую Федерацию товара, эквивалентно​го по стоимости уплаченным за него денежным средствам в иностранной валюте. В случае не​поставки товара он должен обеспечить возврат указанных средств, ранее переведенных по им​портному контракту иностранной стороне, в сроки, установленные контрактом, но не позднее 180 календарных дней с даты перевода, если иное не разрешено Банком России.

Оплата импортируемого товара может осу​ществляться только со счета импортера и только банком импортера и (или) банком-корреспон​дентом, действующим по его поручению.

По каждому заключенному импортером кон​тракту оформляется в двух экземплярах пас​порт импортной сделки. Он подписывается упол​номоченным банком, где открыт текущий валют​ный счет импортера и который осуществляет расчеты по данному контракту.

Одновременно с паспортом сделки импортер представляет в банк оригинал или заверенную копию контракта, на основании которого был составлен паспорт импортной сделки.

С представлением в банк паспорта сделки им​портер принимает на себя ответственность пе​ред органами и агентами валютного контроля за полное соответствие сведений, приведенных в паспорте сделки, условиям контракта, за по​ступление в Российскую Федерацию импортных товаров в установленные сроки или за возврат суммы предоплаты. После проверки и подписа​ния банком паспорта сделки первый экземпляр возвращается импортеру, а второй помещается в досье. С подписанием паспорта сделки банк принимает контракт на расчетное обслужива​ние и возлагает на себя обязательство по вы​полнению функции контроля за обоснованнос​тью платежей в иностранной валюте за импор​тируемые товары. Банк импортера производит платежи по импортному контракту, открытие импортных аккредитивов и выдачу банковских гарантий оплаты только при наличии подписан​ного паспорта импортной сделки.

Оплата импортируемых товаров до их отгруз​ки в Россию (предоплата) возможна в одном из следующих случаев: 

1. При выдаче банком гарантии валютного кон​троля;

2. При непревышении суммы предоплаты пре​дельной суммы, разрешенной Банком России;

3. При наличии разрешения Банка России. Как правило, Банк России выдает такие разре​шения только в исключительных случаях при импортных закупках по решениям правитель​ства Российской Федерации.

Для получения гарантии валютного контроля импортер извещает банк о способах обеспече​ния исполнения контракта, в том числе своевре​менности и полноты поставки товаров или воз​врата суммы, переведенной в качестве предоп​латы. Достаточность и надежность обеспечения своевременной и полной поставки товаров или возврата средств оцениваются банком импорте​ра самостоятельно на свой страх и риск. В слу​чае принятия решения о выдаче гарантии валют​ного контроля банк несет перед государством в лице органов валютного контроля солидарную с импортером финансовую ответственность.

Процесс валютного регулирования происхо​дит непрерывно. Центральный банк РФ и пра​вительство РФ должны оперативно реагировать на возникающие трудности и корректировать ход данного процесса.

7.6 Международные валютно-кредитные и финансовые организации.

Эти учреждения появились в текущем столетии, создавались и действуют на основании межгосудар​ственных соглашений и призваны регулировать меж​дународные экономические отношения. В их состав входят Банк международных расчетов, Всемирный банк, Европейский банк реконструкции и развития и небанковские институты, в частности — Междуна​родный валютный фонд и др. Они следуют своим целям, решают разные задачи и действуют в глобаль​ном или региональном масштабах.

Институциональная структура международных валютно-кредитных и финансовых отношений вклю​чает многочисленные международные организации. Одни из них, располагая большими полномочиями и ресурсами, осуществляют регулирование международ​ных валютно-кредитных и финансовых отношений. Другие представляют собой форум для межправитель​ственного обсуждения, выработки консенсуса и ре​комендаций по валютной и кредитно-финансовой политике. Третьи обеспечивают сбор информации, статистические и научно-исследовательские издания по актуальным валютно-кредитным и финансовым проблемам и экономике в целом. Некоторые из них выполняют все перечисленные функции.

Международные валютно-кредитные и финансо​вые организации условно можно назвать междуна​родными финансовыми институтами. Эти организа​ции объединяет общая цель — развитие сотрудниче​ства и обеспечение целостности и стабилизации слож​ного и противоречивого всемирного хозяйства. К орга​низациям, имеющим всемирное значение, относятся прежде всего специализированные институты ООН - МВФ и группа Всемирного банка, а также ГАТТ, преобразованное во Всемирную торговую организа​цию. Некоторые специализированные органы ООН занимаются проблемами международных валютно-кредитных и финансовых отношений.

Международные финансовые институты возникли в основном после Второй мировой войны, за исключе​нием Банка международных расчетов (БМР, 1930 г.). Эти межгосударственные институты предоставляют кредиты странам, разрабатывают принципы функци​онирования мировой валютной системы, осуществля​ют межгосударственное регулирование международ​ных валютно-кредитных и финансовых отношений. Возникновение международных финансовых институ​тов обусловлено следующими причинами:

1. Усиление глобализации хозяйственной жизни, образование ТНК, выходящих за национальные границы.

2. Развитие межгосударственного регулирования мирохозяйственных связей, в том числе валютно-кредитных и финансовых отношений. 

3. Необходимость совместного решения проблем нестабильности мировой экономики, включая мировую валютную систему, мировые рынки валют, кредитов, ценных бумаг, золота.

Международные финансовые институты пресле​дуют следующие цели:

· объединить усилия сообщества в целях стаби​лизации международных финансов и мировой экономики;

· осуществлять межгосударственное валютное и кредитно-финансовое регулирование;

· совместно разрабатывать и координировать стра​тегию и тактику мировой валютной и кредитно-финансовой политики.

Степень участия и влияния отдельных стран в международных финансовых институтах определя​ется величиной их взноса в капитал, так как обычно применяется система «взвешенных голосов». Изме​нение соотношения сил во всемирном хозяйстве, в частности возникновение в 60-х годах трех центров (США, Западная Европа, Япония) в противовес пос​левоенному американоцентризму, отражается в дея​тельности международных финансовых институтов. Так, страны ЕС добились права вето по принципи​альным вопросам, усилив свое влияние в МВФ.

Международный валютный фонд (МВФ) предназначен для регулирования валютно-кредитных отношений государств-членов и оказания им финансовой помощи при валютных затруднениях, вызываемых дефицитом платежного баланса, путем предоставления кратко- и среднесрочных кредитов и иностранной валюте. Фонд имеет статус специализи​рованного учреждения ООН. Он служит институцио​нальной основой мировой валютной системы.

МВФ был учрежден на международной валютно-финансовой конференции ООН (1-22 июля 1944 г.) в Бреттон-Вудсе (США, штат Нью-Гэмпшир). Конфе​ренция приняла Статьи Соглашения о МВФ, кото​рые выполняют роль его устава. Этот документ всту​пил в силу 27 декабря 1945 г.

СССР принял участие в Бреттон-Вудсской конфе​ренции, однако в связи с «холодной войной» между Востоком и Западом не ратифицировал Статьи Со​глашения о МВФ. По той же причине в 50-60-х го​дах из МВФ вышли Польша, Чехословакия и Куба.

Международный валютный фонд начал свою де​ятельность с марта 1947 г. в качестве специализиро​ванного органа ООН. Его штаб-квартира расположе​на в Нью-Йорке. Совет управляющих — руководя​щий орган МВФ — состоит из министров финансов или управляющих центральными банками стран-уча​стниц и собирается ежегодно. Директорат — испол​нительный орган — включает 6 представителей от стран с наибольшей долей капитала в Фонде и 16 — от остальных стран, избираемых по географическо​му признаку.

Капитал МВФ складывается из взносов (в соот​ветствии с установленными квотами) участников, размер которых зависит от экономического потенци​ала и активности страны в международной торговле. Первоначально взносы уплачивались частично золо​том (четверть квоты) и частично национальной ва​лютой. Затем, с апреля 1978 г., четвертая часть кво​ты стала засчитываться в   установленных МВФ валютах стран-участниц.

В начальный период деятельности Фонд объеди​нял 49 стран и располагал капиталом около 8 млрд. долл. В настоящее время число его участников почти учетверилось, а капитал возрос примерно в 16 раз. Две трети капитала принадлежит ограниченному кон​тингенту развитых государств, остальная часть — многочисленным развивающимся странам. В соот​ветствии с долей капитала устанавливается количе​ство голосов каждой страны в руководящих орга​нах Фонда.

Наибольшим числом голосов обладают США (бо​лее 19%) и страны Европейского Союза (около 30%). За последние годы возросла доля квот и соответствен​но голосов развивающихся стран — экспортеров не​фти. Для принятия наиболее важных решений МВФ необходимо 85% голосов участников, в других слу​чаях достаточно 70%.

Основными функциями МВФ являются:

· содействие развитию международной торговли и валютного сотрудничества;

· поддержание устойчивости валютных парите​тов и устранение валютных ограничений;

· предоставление кредитных ресурсов любым странам-участницам для выравнивания платеж​ных балансов.

Страны-участницы обязаны регулярно информи​ровать МВФ о своих золотовалютных резервах, состо​янии экономики, платежного баланса и т.д.

Членство в Фонде является обязательным усло​вием для вступления страны в МБРР и другие, род​ственные ему, валютно-кредитные организации. Рос​сия стала членом МВФ с 1 июня 1992 г., остальные страны СНГ и Балтии — в период с апреля по сен​тябрь 1992 г. (Таджикистан — в апреле 1993 г.).

Международный банк реконструкции и развития начал функционировать с июня 1946 г. в качестве специ​ализированного, независимого в решениях от ООН орга​на. По мере расширения деятельности Банком были об​разованы четыре родственных ему подразделения: Международная финансовая корпорация (МФК) — в 1956 г., Международная ассоциация развития (МАР) — в 1960 г., (МЦУИС) — в 1966 г. и Многостороннее агентство по гарантированию инвестиций (МАГИ) — в 1988 г. В настоящее время эти учреждения вместе образуют Группу Всемирного банка со штаб-квартирой в Вашин​гтоне, а МБРР — родоначальника и центральное звено Группы — именуют Всемирным банком (ВБ).

Группа выступает партнером в создании рынков, укреплении экономического потенциала, содейству​ет повышению уровня жизни граждан, особенно в беднейших из развивающихся стран.

Всемирный банк является самым мощным под​разделением Группы, обладающим акционерным ка​питалом в размере около 200 млрд долл., а число его учредителей в настоящее время составляет 180 стран. Каждая из них, в зависимости от квоты в МВФ, име​ет свою долю акций и соответственно голосов в руко​водящих органах. Крупнейшим акционером являет​ся США, имеющее приблизительно 17% голосов. Российская Федерация входит в число крупнейших акционеров, обладая долей около 3%.

Совет управляющих — высший руководящий орган Банка. Он состоит из министров финансов или управляющих центральными банками стран-участ​ниц, возглавляется президентом и решает вопросы приема новых стран, изменения размера акционер​ного капитала, временного приостановления членства и др. Советы управляющих Банка и МВФ ежегодно проводят совместные заседания.
Совет исполнительных директоров руководит по​вседневной деятельностью, постоянно функциониру​ет в штаб-квартире. Президент банка является и его председателем. Совет состоит из 24 человек — по одному представителю от крупнейших акционеров и 19 регионов. Региональные представители выбира​ются от одной или нескольких стран. Российская Федерация имеет отдельного представителя. Предсе​датель вносит на рассмотрение предложения о выде​лении займов, утверждении финансовых смет, назна​чении и увольнении сотрудников, численность кото​рых превышает 7000 человек, и др. Руководство глав​ными функциональными направлениями деятельно​сти осуществляют три директора-распорядителя.
Основными функциями ВБ являются:

· инвестиционная деятельность в развивающихся странах по широкому спектру направлений — от здравоохранения, образования и окружаю​щей среды до инфраструктур и реформ эконо​мической политики;

· аналитическая и консультативная деятельность по экономическим вопросам;

· постоянная корректировка состава и содержа​ния оказываемых услуг, а также деталей реа​лизуемых программ;

· посредничество в перераспределении ресурсов между богатыми и бедными странами;

Банк устойчиво получает прибыль (более 1 млрд. долл. ежегодно), хотя ее максимизация не является его основной задачей. Прибыль используется на собственное развитие, а дивиденды акционерам не вып​лачиваются.

В своей деятельности ВБ придерживается опреде​ленных принципов, а именно:

· выделение ресурсов — только для эффективных капиталовложений, безусловно содействующих экономическому росту развивающихся стран;

· принятие инвестиционных решений — исходя лишь из экономических соображений с учетом степени вероятности возврата ресурсов;

· отсутствие ограничений использования предос​тавленных ресурсов рамками одной страны-уча​стницы;

· направленность деятельности президента и сотруд​ников исключительно в интересах Банка, а не других субъектов, в том числе правительств стран.

Банк предоставляет займы развивающимся странам на срок 15-17 лет по более низким процентным ставкам, чем коммерческие банки. Каждые полгода ставки пересматриваются. В последнее время их раз​мер изменялся в пределах 7-7,5%. Практикуется от​срочка начала погашения основной суммы займов примерно на пять лет.

За 50 лет своей деятельности на реализацию бо​лее 6000 программ в 140 странах мира Банк предос​тавил займов на сумму, превышающую 300 млрд. долл., что в два раза опережает масштабы МВФ.

Международная финансовая корпорация (МФК) создана в 1956 году для стимулирования деятельнос​ти частного сектора экономики в развивающихся стра​нах без получения правительственных гарантий. Она выпускает собственные облигации, имеющие наивыс​ший рейтинг на мировом рынке, примерно пятую часть потребности в привлеченных ресурсах покры​вает за счет заимствований у ВБ.

Корпорация может инвестировать средства в ак​ционерные капиталы предприятий, которым оказы​вает кредитную поддержку. Она финансирует созда​ние новых и реконструкцию действующих предпри​ятий — от заводов до банков. Большое внимание при этом уделяется развитию малого бизнеса и охране окружающей среды. Предоставляются также консуль​тативные услуги и техническая помощь местным органам власти и предприятиям по широкому спект​ру направлений.

Одними из главных принципов деятельности МФК являются финансирование не более 25% общей сум​мы расходов по проектам; приобретение не более 35% акций предприятий и неучастие в их управлении (невладение контрольными пакетами). Размеры процен​тных ставок зависят от экономического потенциала страны и характера финансируемого проекта. Пога​шение займов осуществляется в течение 3-15 лет с предоставлением отсрочки платежей до 12 лет. В настоящее время корпорация ежегодно одобряет зай​мы по более 200 проектам на общую сумму, превы​шающую 3 млрд. долл. Ее участниками являются 170 стран.

Международная ассоциация развития (МАР) со​здана для оказания помощи беднейшим из развиваю​щихся стран, которые не в состоянии брать займы у ВБ. Ассоциация предоставляет им, как правило, бес​процентные кредиты на срок 30-40 лет в зависимости от кредитоспособности страны и с отсрочкой плате​жей на 10 лет. Право на получение таких кредитов в настоящее время имеют страны с годовым доходом на душу населения, не превышающим 835 долл.

Средства МАР формируются за счет взносов (по подписке и добровольных) более богатых участников, а также прибыли и платежей по предоставленным кредитам. Российская Федерация вносит существен​ный вклад в пополнение средств Ассоциации.

Несмотря на юридическую самостоятельность, МАР во многих случаях осуществляет совместную с ВБ деятельность и имеет общий с ним персонал, по​мещения и другое техническое обеспечение. В насто​ящее время она ежегодно выделяет кредиты по более 125 проектам на общую сумму около 6 млрд. долл., ее членами являются 159 стран.

Международное агентство по гарантированию инвестиций (МАГИ) создано в 1988 году для оказа​ния помощи развивающимся странам в привлечении частных иностранных инвестиций посредством пре​доставления инвесторам гарантий от политических рисков, а именно: экспроприации, военных действий и гражданских беспорядков, нарушений условий кон​трактов и т. п. Агентство предоставляет также кон​сультативные услуги правительствам по вопросам возможностей и условий привлечения инвестиций.

Среди заявок на страхование инвестиций пред​почтение отдается обоснованным с финансовой, эко​номической и экологической точек зрения проектам, способным содействовать развитию страны. Страхо​вые полисы МАГИ гарантируют частные инвестиции в течение 15-20 лет, при этом максимальный размер страхового покрытия на один проект не превышает 50 млн. долл.

В настоящее время выдаваемые Агентством кон​тракты ежегодно обеспечивают приток прямых ин​вестиций в размере, превышающем 2,5 млрд долл. Членами МАГИ являются 132 страны.

Международный центр по урегулированию инве​стиционных споров (МЦУИС) создан для стимули​рования расширения инвестиций путем обеспечения условий для проведения примирительных и арбит​ражных переговоров между правительствами стран и иностранными инвесторами. Центр осуществляет также консультативную и издательскую деятельность по правовому обеспечению иностранных инвестиций. В настоящее время его членами являются 126 стран, а общее число рассмотренных спорных случаев пре​вышает 30.

Взаимодействия РФ с Группой Всемирного банка. Российская Федерация, осуществляя переход к рыночной экономике, стала получать поддержку Группы ВБ с середины 1992 года и является сейчас одним из крупнейших ее партнеров. Банк выступает главным зарубежным источником долгосрочного финансирования государственного сектора страны. Используя свои родственные организации и других посредников, он играет важную роль и в финансиро​вании частного сектора. С 1993 г. в Москве функци​онирует постоянное представительство ВБ с численностью сотрудников около 50 человек.

Со времени вступления в ВБ на реализацию 37 проек​тов России было выделено займов на сумму более млрд. долл. Однако наша страна не лидирует по объему полученных кредитов в расчете на душу населения. Если в РФ этот показатель составляет 12,5 долл., то у Армении, например, — 24,2 долл.

Банк прогнозирует дальнейшее расширение со​трудничества с нашей страной и в недалекой перс​пективе готов увеличить объемы займов до 2-3 млрд.долл. в год. Однако это связано с нередко возникающими в РФ проблемами своевременного и целевого, использования предоставленных средств, что отме​талось экспертами ВБ. Тем не менее, в России в настоящее время функционирует крупнейший за всю историю Банка проект, реализация которого началась в 1998 финансовом году. Это заем на реформирование системы социальной защиты сроком на 17 лет в размере 800 млн. долл. (три транша по 300, 200 и 300 млн. долл.).

Прямые инвестиции в российский частный сек​тор осуществляются МФК. Она проводит также ис​следовательскую и консультативную работу. В на​стоящее время суммарный объем инвестиций Корпо​рации по более 20 проектам превысил 400 млн. долл.

Оказывая поддержку Российской Федерации, Груп​па ВБ нередко взаимодействует с другими междуна​родными организациями. Например, ВБ и Европейс​кий банк реконструкции и развития недавно предос​тавили совместный заем на реализацию Проекта раз​вития финансовых институтов в России. Для повы​шения эффективности деятельности российского бан​ковского сектора до уровня мировых стандартов акк​редитованные в рамках Проекта банки получили на льготных условиях доступ к кредитным ресурсам с целью совершенствования качества предоставляемых услуг, модернизации технического обеспечения и т.д.

Важную роль на международном финансовом рынке играют Лондонский и Парижский клубы кре​диторов. В настоящее время Россия является членом этих клубов.

В Парижский клуб кредиторов Россия вступила в 1997 году в качестве страны-кредитора, надеясь ус​корить процесс погашения долга, который образовал​ся еще у бывшего Советского Союза. Однако из чис​ла российских должников только 25 работают с Па​рижским клубом (Вьетнам, Эфиопия, Алжир, Йемен, Мозамбик и др.). Они должны России 50 млрд. долл. Не входят в члены клуба основные должники Рос​сии - Куба, Монголия, Афганистан, Сирия и др.

В соответствии с положением клуба значитель​ная часть долгов списывается, или долги могут быть проданы.

Благодаря содействию Парижского клуба, Россия получила возможность в бюджете 1999 года предус​мотреть поступление около 3,5 млрд. долл. В счет погашения кредитов, ранее представленных бывшим республикам СССР.

Лондонский клуб кредиторов объединяет более 600 коммерческих банков, которые кредитовали в основ​ном развивающиеся страны. В отличие от Париж​ского клуба, занимающегося проблемами правитель​ственных кредитов, Лондонский клуб занимается задолженностью перед частными коммерческими бан​ками, кредиты которых не находятся под защитой страхования.

Россия, принявшая на себя долговые обязатель​ства бывшего Советского Союза, должна была чле​нам Лондонского клуба около 40 млрд. долл. В пога​шении этого долга систематически предоставлялись отсрочки. Всего было предоставлено более 20 отсро​чек. Однако состояние российской экономики было настолько неудовлетворительно, что внешний долг, даже с учетом предоставленных отсрочек, приходи​лось погашать за счет привлечения новых кредитов от международных финансовых организаций или участников Парижского или Лондонского клубов.

Европейский инвестиционный банк (ЕИБ) учрежден в 1958 году странами — членами ЕС. Целями создания Банка провозглашались долго​срочное (20-25 лет) финансирование слаборазвитых регионов, осуществление отраслевой производствен​ной структуры европейских государств, а также льгот​ное (до 30-40 лет) кредитование ассоциированных участников.

Совет управляющих, состоящий из министров финансов стран-участниц, и Директорат - президент и несколько его заместителей возглавляют Банк. Та​кие страны, как Германия, Франция, Англия и Ита​лия обладают наибольшей долей уставного капита​ла. Размер резервов капитала превышает 10% уставного фонда.

ЕИБ привлекает средства на европейском и между​народном рынках капитала, осуществляя системати​ческую эмиссию облигаций, номинал которых выра​жается в долларах США, евро и других валютах. Раз​витие энергетики, транспорта, телекоммуникаций — основные направления вложений Банка. Дополняя сред​ства заемщиков, его кредиты традиционно покрывают не более половины стоимости расходов по проектам, мо​гут предоставляться в евро и других валютах. Рыночная конъюнктура определяет размер платы за кредит. Такие страны, как Италия, Англия, Франция и Ирландия яв​ляются лидирующими заемщиками Банка.

В последние годы Банк как агент Европейского Союза за счет специальных фондов осуществляет кредитование инфраструктурных проектов, в част​ности развитие энергетики. Мелкие и средние сме​шанные компании при этом получают ресурсы от определенных кредитных учреждений стран-участ​ниц, которым Банк предоставляет финансовую под​держку.

Европейский банк реконструкции и развития. Россия является участником Европейского банка реконструкции и развития (ЕБРР), образованного в 1990 г. (принята в 1994 г.). Акционерный капитал банка в размере 10 млн. евро делится на 1 млн. акций номиналом 10 евро каждая. Россия считается одним из ведущих акционеров; на ее долю приходится 4% всех акций.

Главная задача ЕБРР заключается в содействии переходу европейских стран к открытой рыночной экономике. Для этого он оказывает содействие раз​витию и расширению конкурентоспособного частно​го сектора, прежде всего — малых и средних пред​приятий, способствует мобилизации иностранного и местного капиталов для развития предприниматель​ской деятельности; направляет инвестиции в объек​ты инфраструктур, обеспечивающих условия для раз​вития частных предприятий.

В отличие от других международных финансовых организаций, в уставе ЕБРР указывается, что банк осуществляет свои операции только в странах, кото​рые привержены принципам многопартийной демок​ратии, плюрализму и рыночной экономике. Банк обязан не менее 60% своих ресурсов направлять в частный сектор. При этом предоставление государ​ственных гарантий по таким проектам не требуется. ЕБРР выдает свои кредиты через посредников, которые могут наилучшим образом удовлетворить потреб​ности мелких и средних предприятий.

До августовского кризиса Россия была одним из основных получателей финансовых ресурсов ЕБРР. Ей было предоставлено 25% выданных этим банком кредитов. После августовского кризиса кредитная политика ЕБРР в отношении России пересмотрена в направлении индивидуального подхода к рассмотре​нию каждого проекта инвестирования с точки зре​ния его устойчивости на финансовом рынке.

Основными функциями ЕБРР являются:

· прямое финансирование, т.е. предоставление кре​дитов на реализацию конкретных проектов;

· инвестирование средств в акционерные капи​талы, а также гарантирование размещения ак​ций государственных и частных предприятий;
· предоставление гарантий для содействия заем​щикам в получении доступа к источникам ка​питала;

· финансирование с помощью посредников мел​ких и средних предприятий.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Понятие международных валютных отношений и международной валютной системы.
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Схема 2. Мировая, региональная и национальная валютные системы – сущность и функции.
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Схема 3. Валюта и ее классификация.
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Схема 4. Валютный рынок как элемент валютной системы.
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Схема 5. Классификация валют по степени интернационализации.

	Наименование вида валюты
	Определяющий признак
	Примеры

	Ключевая валюта
	Используется за рубежом ряд денежных функций в значительных масштабах
	Российский рубль

	Резервная валюта
	Используется в официальных резервах других стран
	Швейцарский франк

	Ведущая валюта (валюта-посредник)
	Применяется во внешнеторговых и валютнообменных сделках, где для каждой из сторон не является национальной
	Евро, фунт стерлингов, японская Йена

	Доминирующая валюта
	Выполняет в международном обороте большинство функций денег в значительно более крупном объеме, чем другие ключевые валюты
	Доллар США


Схема 6. Основные элементы национальной и мировой валютной системы.

	Национальная валютная система
	Мировая валютная система

	Национальная валюта
	Резервы валюты, международные счетные единицы

	Условия конвертируемости национальной валюты
	Условия взаимной конвертируемости валют

	Паритет национальной валюты
	Унифицированный режим валютных паритетов

	Режим курса национальной валюты
	Регламентация режимов валютных курсов

	Наличие или отсутствие валютных ограничений, валютный контроль
	Межгосударственное регулирование валютных курсов

	Национальное регулирование международной валютной ликвидности
	Межгосударственное регулирование МВЛ

	Регламентация использования международных кредитных средств обращения
	Унификация использования международных кредитных средств обращения

	Регламентация международных расчетов страны
	Унификация основных форм международных расчетов

	Режим национального валютного рынка и рынка золота
	Режим мировых валютных рынков и рынков золота

	Национальные органы, регулирующие валютные отношения страны
	Международные организации, осуществляющие межгосударственное валютное регулирование


Тесты.

1. Совокупность общественных отношений, складывающих​ся при функционировании валюты в мировом хозяйстве и обслуживающих взаимный обмен результатами хозяйственной де​ятельности национальных хозяйств это:

1) международные экономические отношения;

2) международные финансовые отношения;

3) международные валютные отношения;

4) система международных расчетов.

2. Отметить основные факторы, обусловившие развитие ми​ровой валютной системы:

1) рост производительных сил;

2) формирование мирового рынка;

3) углубление МРТ;

4) формирование мировой системы хозяйства;

5) интернационализация хозяйственных связей;

6) развитие НТП;

7) географические открытия;

8) усложнение международных отношений.

3. Состояние валютных отношений зависит от:

1) состояния развития национальной экономики;

2) состояния развития мировой экономики;

3) политической обстановки в мире;

4) соотношения сил между странами;

5) характера отношений между странами: партнерство или противостояние.

4. Мировая валютная система сложилась к:
а) середине XVIII в.;

б) середине XIX в.;

в) началу XX в.;

г) концу XIX в.

5. Установить соответствия:

	1) свободно конвертируемая валюта;

2) частично конвертируемая валюта;

3) неконвертируемая (замкнутая) валюта.
	1. валюта страны, где сохраняются валютные ограничения;

2. валюта страны, где для резидентов и нерезидентов введен запрет обмена валют

3. валюта страны свободно обменивается на любые иностранные валюты.


6. Соотношение между двумя валютами, устанавливаемое в законодательном порядке, называется:

1) валютный курс;

2) валютный паритет;

3) монетный паритет;

4) режим валютного курса;

5) золотой паритет.

7. В современных условиях валютный курс базируется:

1) на валютном паритете;

2) золотом паритете;

3) монетном паритете.

Ответы на тесты.

1. в).   2. а), б), в), г) и д).   3. а), б), в), г) и д).   4. б).   5. (1 в; 2 а; 3 б).   6. б).   7. а).

Контрольные вопросы.

1. Какую сферу отношений охватывает валютный рынок? Какие он выполняет функции?

2. Как вы объясните стремление международного сообщества регулировать валютный рынок?

3. Почему после Второй мировой войны европейские страны и Япония стремились к поэтапному продвижению к конвертируемости своей валюты? Какие меры они использовали?

4. Почему достичь конвертируемости по счету капитальных операций значительно труднее, чем по текущим операциям?

5. На каких принципах строилась валютная система «золотого стандарта» и почему от нее пришлось отказаться?

6. Какие новшества принес золотодевизный стандарт по сравнению с прежней валютной системой?

7. Какие противоречия сопровождали его развитие?

Задание 1.

1. Валютные отношения и валютная система.

2. Какие шаги правительства Франции приведут к большему росту масштабов международной трудовой миграции и почему.

1) либерализация правил эмиграции;

2) либерализация правил иммиграции;
3) реализация программы экономической помощи развивающимся странам;

4) реализация программы диверсификации географической структу​ры иммиграции.
3. Небольшая страна импортирует товар X. Мировая цена этого товара равна 10 долл. Кривая внутреннего предложения товара X в этой стране определяется уравнением: S=50+5Р, а уравнение кривой спроса имеет вид: D=400-10Р. Предположим, что страна ввела спе​цифический таможенный тариф в размере 5 за каждую единицу товара X. Рассчитайте влияние таможенного тарифа на;

1) благосостояние потребителей;

2) доходы производителей;

3) доходную часть государственного бюджета;

4) благосостояние страны в целом.

Задание 2.

1. Валютный курс и его виды.
2. Создание единого внутреннего европейского рынка привело:
1) к снятию нетарифных ограничений при движении товаров и услуг в форме национальных норм и стандартов, правил регистрации и ли​цензирования, практики распределения госзаказов только между на​циональными предприятиями;

2) к отмене валютного контроля и свободному движению всех видов капиталов;

3) к отмене межстрановых барьеров для свободного перемещения рабочей силы в рачках КС;

4) все предыдущие ответы верны;

5) правильные ответы а) и б).

3. В приведенной ниже таблице представлены данные об объемах производства в час сукна и вина в двух странах (А и Б) (используется только один ресурс — труд).

	Страна

Товар
	А
	Б

	Сукно, м.
	5
	15

	Вино, л.
	10
	20


3.1 В производстве какого из товаров, какая из стран будет иметь сравнительные преимущества?

3.2 Если торговля между странами отсутствует, валюта страны А - а, валюта страны Б — б, а цены на сукно в странах А и Б составляют соответственно 20а и 606, чему будут равны цены на вино?

3.3 Если между странами начинаема взаимная торговля, какие свя​зи сложатся между ними?

3.4 Покажите на графике расширение производственных возмож​ностей стран с учетом международной торговли.

3.5 Если мировая цена на вино установится на уровне 1,6, а ежед​невный экспорт сукна составит 500 м. то каким будет ежедневный экспорт вина?

Глава 8. Балансы международных расчетов страны.

8.1 Сущность и виды балансов международных расчетов страны.

Балансы международных расчетов предназ​начены для оценки поступлений в страну и пла​тежей из страны, требований (заплатить нам) и обязательств (чтобы заплатили мы) нашей стра​ны по отношению к мировому сообществу.

Ос​новными видами балансов международных рас​четов страны являются:

· расчетный баланс;

· баланс международной задолженности;

· платежный баланс.

Расчетный баланс представляет собой со​отношение требований и обязательств нашей страны по отношению к другим странами Рас​четный баланс может составляться как за оп​ределенный период, так и на определенную дату.

Расчетный баланс за определенный период показывает, каким образом страна взаимодей​ствовала с другими странами в этом периоде времени. Например, больше поступало валюты в страну или больше валюты уходило за гра​ницу. Расчетный баланс за определенный пе​риод позволяет оценить развитие валютно-финансовых отношений страны с заграницей в дан​ный прошедший период времени.

Расчетный баланс на определенную дату (на начало или конец года) показывает соотноше​ние всех требований и всех обязательств на​шей страны по отношению к другим странам независимо от периода их возникновения и сро​ка оплаты в будущем. То есть все, что наша страна должна будет когда-либо выплатить и все, что она когда-нибудь получит, учитывает​ся в расчетном балансе на определенную дату. Фактически по расчетному балансу на опреде​ленную дату можно судить о состоянии валютно-финансового положения страны на эту дату.

Баланс международной задолженности от​личается от расчетного только набором статей и имеет специфические особенности в зависи​мости от страны.

Платежный баланс занимает ведущее мес​то в балансах международных расчетов. В от​личие от расчетного баланса платежный баланс включает только фактически произведенные по​ступления и платежи, кредиты и инвестиции.

В тоже время в расчетном балансе учитывают​ся также неосуществленные еще фактически, но запланированные кредиты и инвестиции, а так​же запланированные, но непогашенные поступ​ления и платежи.

Платежный баланс позволяет произвести ком​плексную оценку взаимоотношений страны с ос​тальным миром, рассчитать вывоз капиталов из России, определить меры по улучшению валютно-финансового положения государства.

8.2 Структура платежного баланса. Платежный баланс России, и ее внешний долг.

Важнейшая роль в платежном балансе отво​дится счету текущих операций. Текущие опера​ции платежного баланса включают четыре ста​тьи: операции с товарами, услугами, доходы от инвестиций и оплату труда, текущие трансфер​ты. В России ключевая роль в счете текущих опе​раций и в платежном балансе в целом принад​лежит операциям с товарами.

Экспортно-им​портные операции с товарами составляют зна​чительную долю платежного баланса страны. Например, экспорт товаров России в 2002 го​ду составил 120,3 млрд. долларов, импорт —83 млрд. долларов. Россия экспортирует, преж​де всего, сырье, а импортирует готовые изделия. Значительная зависимость платежного баланса страны, доходов бюджета, курса национальной валюты от мировых цен на сырье является не​гативным фактором развития национальной эко​номики.

Следующей статьей текущего баланса явля​ются услуги. Например, экспорт услуг России в 2002 го​ду составлял 13 млрд. долларов, импорт — 22,1 млрд. долларов. К важнейшим видам услуг принято относить: транспортные услуги (воздуш​ный, морской, железнодорожный, автомобиль​ный, трубопроводный транспорт), поездки (де​ловые, личные), прочие услуги. В таких странах, как Греция, Турция и Испания, туризм составля​ет значительную долю валового внутреннего про​дукта (ВВП) и является главной отраслью спе​циализации этих стран. К сожалению, Россия пока не смогла создать необходимые условия для развития туризма.

Доходы от инвестиций представляют собой доходы, полученные резидентами от своих за​рубежных активов (дивиденды, проценты, рен​та и др.). Доходы по оплате труда связаны с доходами, которые резиденты получают за ру​бежом (заработная плата, премии и т.д.). 

Доходы по оплате труда принимаются в расчет только в случае, когда резидент находится в иностранном государстве менее одного года. Соответственно, расходы по инвестициям и оп​лате труда возникают, когда нерезиденты по​лучают доходы от инвестиций, оплаты труда в России. Например, когда российский гражда​нин с немецкой компанией полугодовой кон​тракт на выполнение комплекса работ в Герма​нии, его чистый доход будет включен в дохо​ды по оплате труда в платежном балансе Рос​сии. Если же украинский работник подпишет аналогичный контракт с российской фирмой, то чистые доходы украинского работника будут учитываться в качестве выплаченной заработ​ной платы в платежном балансе России.

Текущие трансферты связаны с безвозмез​дным перечислением денег в страну из страны:

1) на государственном уровне (гуманитарная по​мощь, помощь пострадавшим в результате стихийных бедствий странам);

2) на частном уровне (денежные переводы, по​дарки, помощь частных негосударственных иностранных фондов).

Следующим важным счетом является счет операций с капиталами и финансовыми ин​струментами. Например, в России 2002 году этот счет был отрицательным и составлял 25,3 млрд. долларов. Счет операций с капиталом в отличие от теку​щих операций включает капитальные трансфер​ты. Капитальные трансферты, так же, как и те​кущие трансферты, целесообразно рассматри​вать на нескольких уровнях:

1) на государственном уровне (одно государ​ство частично или полностью списывает дол​ги другого государства, безвозмездная по​мощь в виде передачи одного государства другому станков, оборудования и т.д.);

2) на частном уровне (одна фирма частично или полностью списывает долг иностранной фир​мы, перевоз имущества мигрантами и т.д.).

Прямые инвестиции связаны с долгосроч​ным инвестированием средств в предприятие с целью участия в управлении, совершенствова​ния его работы и получения дохода на вложен​ный капитал.

Портфельные инвестиции связаны с инве​стициями в ценные бумаги. Например, в 2002 году прирост инвестиций в ценные бумаги российских компаний составил 1 млрд. долларов, что свидетельствует о посте​пенном росте российского фондового рынка (рынка ценных бумаг).

К другим инвестициям относят все инвес​тиции, которые не вошли в состав прямых и портфельных инвестиций (различного рода кредиты).

Важной составляющей частью платежного ба​ланса являются также такие статьи как:

1) ре​зервные активы;

2) чистые ошибки и пропус​ки.

Резервные активы — это золотовалютные резер​вы Банка.

Чистые ошибки и пропус​ки. В эту статью попадает часть валютных средств, которые были нелегально вывезены из страны в течение года. Поэтому увеличение статьи «ошибки и пропуски» является негативным фак​тором.

Рассмотрим структуру платеж​ных балансов на примере трех ведущих стран мира. В табл. 2.9 пред​ставлены платежные балансы крупнейших в мире по объему ВВП экономик (соответственно США, Японии и Германии) за 2002 г. Данные платежных балансов позволяют определить степень участия каждой из стран в системе международного разделения труда, в ми​ровой торговле и трансграничном движении капиталов, проанализи​ровать основные тенденции экономического развития.
Таблица 2.9
Платежные балансы США, Японии и Германии в 2002 г., млрд. долл.
	Основные статьи
	Страны

	
	США
	Япония
	Германия

	Текущие операции
	-480,86
	112,45
	46,59

	Экспорт товаров, фоб
	685,38
	395,58
	615,02

	Импорт товаров, фоб
	-1161,67
	-301,75
	-492,84

	Торговый баланс
	-479,38
	93,83
	112,18

	Услуги (кредит)
	288,72
	65,71
	106,0

	Услуги (дебет)
	227,38
	-104,94
	-150,49

	Баланс по товарам и услугам
	-418,04
	51,60
	77,69

	Доход по инвестициям (кредит)
	255,54
	+91,48
	103,26

	Доход по инвестициям (дебет)
	-259,51
	-25,71
	-109,26

	Баланс по товарам, услугам и доходам
	-422,01
	117,31
	71,69

	Текущие трансферты (кредит)
	11,50
	10,04
	+15,84

	Текущие трансферты (дебет)
	-70,35
	-14,96
	-40,94

	Счет капитала (сальдо)
	-1,29
	-3,32
	-0,23

	Финансовые счета
	531,68
	-63,38
	-77,08

	Прямые инвестиции за границу
	-159,21
	-32,02
	-25,31

	Прямые инвестиции в страну
	321,17
	9,09
	37,30

	Портфельные инвестиции (активы)
	15,80
	-85,93
	-115,26

	Портфельные инвестиции (обязательства)
	421,44
	-20,04
	114,18

	Финансовые производные инструменты
	-
	77,25
	-

	Другие инвестиции, активы (банки, правительство)
	-53,27
	+77,25
	-157,21

	Другие инвестиции, обязательства
	245,91
	-74,77
	27,55

	Ошибки и пропуски
	458,4
	3,72
	28,74

	Официальные резервы и их субституты
	-3,69
	-40,49
	1,98


Анализ платежного баланса каждой из указанных стран должен следовать определенной общей системе. Во-первых, необходимо оп​ределить сальдо счета текущих операций в целом, затем посмотреть, какие компоненты на него влияют в наибольшей степени (торговый баланс, баланс услуг или текущие трансферты). Во-вторых, рассмот​реть финансовый счет. Если сальдо счета текущих операций отрица​тельное, то по финансовому счету видно, из каких источников покрывается дефицит. В противоположной ситуации финансовый счет показывает, по каким каналам происходит вывоз капитала.
Рассмотрим платежный баланс США, следуя изложенным выше рекомендациям. Первый момент, который обращает на себя внима​ние, — это значительный дефицит счета текущих операций - 422 млрд. долл. Это означает, что в 2002 г. США приобрели у внешнего мира больше товаров и услуг, чем продали, или, иными словами, потреби​ли больше, чем произвели. Следовательно, США пришлось занять 400 млрд. долл. у других государств (что, в свою очередь, находит свое отражение в счете движения капитала, о чем пойдет речь ниже).
Рассмотрим подробнее, из чего складывается у США отрицатель​ное сальдо по счету текущих операций. Основным элементом, обра​зующим данный дефицит, является отрицательный торговый баланс (экспортировано товаров на 685 млрд. долл., а импортировано на 1164 млрд. долл.), который составляет около 479 млрд. долл. Сальдо по счету внешней торговли услугами следует разделить на две части. Торговля нефакторными услугами дает почти 61 млрд. долл. прибыли; что касается дохода по инвестициям и текущим трансфертам (фак​торные услуги), то они составляют минусовое сальдо в 70 млрд. долл. Иначе говоря, США выплатили в виде гуманитарной помощи, также как и осуществили пенсионных и других односторонних выплат, на​много больше, чем получили из-за границы.
Обратимся теперь к финансовому счету. Как уже указывалось ра​нее, дефицит счета текущих операций США необходимо компенси​ровать притоком долгосрочного капитала, что и произошло: положи​тельное сальдо по данному счету составило 531 млрд. долл., что про​изошло за счет притока прямых инвестиций (321 млад долл. против оттока в 159 млрд. долл.), а также значительного положительного сальдо по портфельным инвестициям, равного 406 млрд. долл., а так​же других инвестиций (банки и правительственные облигации).
С учетом пропусков и ошибок США увеличили свои резервы на 3,7 млрд. долл.
Итак, как мы видим из анализа платежного баланса США, данная страна потребляет больше, чем производит, и таким образом увели​чивает обязательства перед остальным миром (баланс счета текущих операций отрицателен), в то же время американские активы являют​ся привлекательным вложением для иностранных инвесторов, о чем свидетельствует положительное сальдо финансового счета.
Если мы проведем аналогичный анализ платежного баланса дру​гой страны, Японии, то получим картину прямо противоположную той, которая сложилась в США.
Для Японии характерен профицит счета текущих операций в раз​мере 114 млрд. долл., сформировавшийся в результате положительно​го сальдо торгового баланса. В то же время баланс по торговле нефак​торными услугами отрицателен и равен 40 млрд. долл. Значительны​ми являются поступления страны от зарубежных инвестиций (66 млрд. долл.). Общая величина положительного баланса по торгов​ле услугами, товарами и доходам составила  117 млрд. долл.
На что же было израсходовано положительное сальдо по статье «Текущие операции»? Меньшая часть была израсходована на прямое инвестирование (32 млрд. долл.), а также приобретение портфельных активов (86 млрд. долл.). Общее увеличение резервов составило 40 млрд. долл.
Наконец, рассмотрим платежный баланс Германии. Его отличи​тельной чертой является профицит счета текущих операций, вклю​чающий значительный профицит торгового баланса (112 млрд. долл.), дефицит счета баланса по услугам (44 млрд. долл.) и отрицательное сальдо по трансфертам (25 млрд. долл.), свидетельствующее о значи​тельных односторонних выплатах. С учетом пропусков и ошибок (28 млрд. долл.), официальные резервы Германии уменьшились в 2002 г. на 1,98 млрд. долл.
Платежный баланс России, в основе которого лежит упоминав​шийся ранее принцип «двойного счета», публикуется с 1992 г. В его составлении принимают участие две организации — Центральный банк РФ (отвечает за финансовые счета) и Госкомстат РФ, несущий ответственность за обобщение данных по текущим операциям.
Методология составления платежного баланса РФ определяется пятым изданием Руководства Международного валютного фонда, которое ориентирует обе уполномоченные организации на увязку ос​новных показателей баланса с показателями системы национальных счетов, лежащих в основе анализа макроэкономических процессов.
Показатели двух основных разделов платежного баланса России «Счет текущих операций» и «Счет операций с капиталом и финансо​выми инструментами» (табл. 2.10) теоретически должны уравнове​шиваться, так как в соответствии с принципом «двойного счета» сум​ма всех кредитовых проводок должна совпадать с суммой дебетовых, а сальдо равняться нулю. Поскольку на практике такая ситуация не встречается, вводится дополнительная балансирующая статья «Ошибки и пропуски». В российском платежном балансе большой объем этой статьи, доходивший (вплоть до 1998 г.) до 9—10% доходов от товарного экспорта, отражает как несовершенство учета междуна​родных экономических операций страны, так и различные формы «бегства капитала». Поскольку статья «Ошибки и пропуски» является сальдирующей, то знак «—» на протяжении всего периода 90-х годов подтверждает постоянный рост зарубежных активов российских предпринимателей. Об этой тенденции также убедительно свиде​тельствуют крупные суммы по статье «Своевременно не поступившая экспортная выручка и непогашенные импортные авансы».
Таблица 8.2
Платежный баланс РФ (1995 2003 гг.), млрд. долл.

	№ п/п
	
	1995 г.
	2000 г.
	2003 г.

	1.
	I. Счет текущих операций, в том числе
	8,963
	46,839
	35,905

	2.
	Товары сальдо
	19,816
	60,170
	60,493

	
	экспорт
	82,419
	105,033
	135,928

	
	импорт
	-62,603
	-44,862
	-75,436

	3.
	Услуги сальдо
	-9,638
	-6,665
	-11,093

	
	экспорт
	10,567
	9,565
	16,030

	
	импорт
	-20,205
	-16,230
	-27,132

	4.
	Доходы от инвестиций и оплата труда сальдо
	-3,372
	-6,736
	-13,132

	
	к получению
	4,278
	4,753
	5,487

	
	к выплате
	-7,650
	-11,489
	-18,620

	5.
	II. Счет операций с капиталом и финансовыми инст​рументами, в том числе
	2,150
	-37,687
	-28,706

	6.
	Прямые инвестиции сальдо
	1,460
	-463
	-2,989

	
	за границу
	-0,606
	-3,177
	-4,133

	
	в Россию
	2,066
	2,714
	1,144

	7.
	Портфельные инвестиции сальдо
	-2,444
	-10,334
	-4,880

	
	активы
	-1,705
	-0,411
	-2,543

	
	обязательства
	-0,738
	-9,923
	-2,338

	8.
	Прочие инвестиции
	13,807
	-21,831
	5,883

	
	активы, в том числе
	-0,154
	-17,659
	-16,770

	9.
	торговые кредиты и авансы предоставленные
	2,110
	-4,245
	-3,926

	10
	ссуды и займы предоставленные
	8,641
	5,365
	-0,356

	11
	просроченная задолженность
	-10,553
	-7,350
	-2,690

	12
	своевременно не поступившая экспортная выруч​ка и непогашенные импортные авансы
	-5,329
	-5,293
	-15,435

	13
	обязательства, в том числе ссуды и займы при​влеченные
	9,085
	-3,603
	18,550

	14
	просроченная задолженность
	1,159
	-1,637
	-

	15
	III. Резервные активы
	-10,386
	-16,010
	-26,365

	16
	IV. Ошибки и пропуски
	-9,113
	-9,156
	-7,199

	Общее сальдо
	0
	0
	0


Счет текущих операций. Характерной особенностью платежного баланса России в конце 1990-х — начале 2000 г. было активное сальдо по счету текущих операций, которое продолжало сохраняться в тече​ние периода начала 2000 г. В 2003 г. оно составило около 360 млрд. долл., намного (почти в три раза) превысив максимум, достигнутый в середине 90-х годов.
Приток дополнительной валюты в страну позволил не только об​служивать внешний долг, не прибегая к дополнительному финанси​рованию, но и значительно увеличить официальные резервы, повысив таким образом реальный курс рубля.
Однако в 2003 г. это активное сальдо несколько снизилось, что объясняется растущими расходами на оплату нетто-импорта услуг и отрицательным сальдо по статье «Доходы от инвестиций и оплата труда».
Положительное сальдо по счету «Текущие операции» складыва​ется преимущественно благодаря значительному активу торгового баланса, так как все остальные составные части (баланс по услугам, доходы от инвестиций и оплата труда) постоянно имеют в платежном балансе отрицательное значение. Положительный итог по текущим операциям выполняет важную функцию на валютном рынке, позво​ляя, в частности, резидентам без ограничений приобретать свободно конвертируемую валюту.
Торговый баланс России показывает постоянное наличие ста​бильного значительного положительного сальдо и продолжал оста​ваться основным фактором общей стабилизации положения в сфере международных расчетов страны. Сохранение в начале 2000-х годов исключительно высокого уровня положительного итога по торговым операциям связано с сохранением высоких цен на энергоносители, что явилось типичным для периода начала 2000 г. Следствием роста цен на энергоносители стало увеличение абсолютного объема рос​сийского экспорта, который составил в 2003 г. величину в 135 млрд. долл. По сравнению с периодом 1998 г. объем экспорта (в денежном выражении) увеличился более чем в два раза, хотя его физически объем вырос не более чем на 10%.
Доля металлов в общем объеме экспорта снизилась с 16 до 14%. Однако и физический и денежный объемы экспорта также возросли. В стоимостном объеме экспорт никеля в начале 2000 г. увеличился более чем вдвое, алюминия — на треть, а меди, черных металлов — бо​лее чем на 25%. Произошло снижение доли машин и оборудования, хотя наблюдается некоторый рост в стоимостном выражении.
Происходит увеличение доли экспорта в пользу стран дальнего зарубежья. Если в 1998 г. их доля составляла 80%, то к 2003 г. она уве​личилась практически до 85%.
Происходившее после дефолта 1998 г. укрепление реального кур​са рубля привело к росту импорта, который за период с 2000 по 2003 г. увеличился почти в два раза (с 44 до 75 млрд. долл.).
В платежном балансе России «невидимая торговля» (экспорт и импорт услуг) неизменно складывалась с дефицитом, который по​стоянно колебался в весьма широких пределах (с 3,3 до 11 млрд. в 2003 г.). Причиной дефицита стал значительный объем расходов российских граждан по покупке услуг при поездках за рубеж. В ре​зультате с 2000 г. импорт услуг вырос приблизительно на 40%, а экс​порт — всего лишь на 20—25%. Учитывая продолжающуюся тенден​цию к укреплению реального курса рубля, можно спрогнозировать дальнейший рост дефицита сектора услуг в ближайшие годы.
Баланс инвестиционных доходов учитывает процентные выплаты по иностранным займам. Сюда относятся, прежде всего, выплаты го​сударства по займам международных финансовых организаций и иностранных правительств, а также платежи регионов и частных компаний за средства, привлеченные на международных и финансо​вых рынках. Платежи в Россию были довольно стабильными и в те​чение последних пяти-шести лет находились на уровне 3—4 млрд. долл.
В сфере «оплаты труда» баланс за последние годы сводится с не​которым положительным сальдо. Сальдо постоянно меняло свой знак в течение последних лет. Это связано со значительными колебаниями количества рабочей силы, используемой в России и за ее пре​делами.
В соответствии с рекомендациями МВФ в счет «текущих статей» включаются также текущие трансферты. К ним относятся односто​ронние операции, когда товар или услуги предоставляются без опла​ты (взносы международных организаций, предоставление гумани​тарной помощи, государственные субсидии). Потоки помощи на односторонней основе достигли значительной величины в начале 90-х годов в связи с кризисными явлениями в экономике. Измене​ние кризисной ситуации в 1998 г. снова сделало актуальной пробле​му привлечения гуманитарной и иной видов помощи. Соответст​венно отрицательное сальдо по этой статье в 1999 г. снова смени​лось на положительное. Однако в начале третьего тысячелетия снова выявилась тенденция к сохранению положительного сальдо по этой статье.
Финансовый счет. Операции между резидентами и нерезидента​ми, связанные с изменением активов и обязательств сторон, включа​ются в платежном балансе в так называемый «финансовый счет» (счет операций с капиталом и финансовыми инструментами). Акти​вы и обязательства для учета классифицируются по функционально​му признаку: прямые и портфельные инвестиции, прочие инвести​ции, резервные активы (централизованные золотовалютные резер​вы). Однако границы между этими подгруппами, как уже отмечалось, достаточно условны. В соответствии с российским законодательст​вом прямым инвестором считается резидент, владеющий 10% и более обычных акций.
В начале 2000 г. имело место постоянное отрицательное сальдо счета финансовых операций, составившее в 2002 г, величину более 28 млрд. долл.
Прирост иностранных обязательств в течение 2000—2002 гг. был связан главным образом с увеличением отрицательного сальдо статьи «Прочие инвестиции», а также «Торговые кредиты и авансы предос​тавленные», что отражает рост задолженности предприятий и част​ных организаций. Уменьшилась величина статьи «Просроченная задолженность», что отражает улучшение положения с выплатой го​сударственной задолженности страны перед международными орга​низациями.
В форме ссуд и займов, привлеченных из-за рубежа, страна полу​чила в 2003г. около 18 млрд. долл., что отражает рост заимствований частных предприятий на международном рынке капиталов. Кредито​вание российских экономических реформ по линии МВФ было прекращено из-за расхождений с МВФ в оценках степени выполнения согласованной с российским правительством экономической про​граммы и обеспечения структурной перестройки.
По привлеченным займам и ссудам сектором государственного управления было погашено 20 млрд. долл., и в том числе по ранее пре​доставленным торговым кредитам и авансам — почти 4 млрд. долл. Величина прямых инвестиций составила незначительную сумму по​рядка 1,1 млрд. долл.
Резкое увеличение суммы средств по статье «Своевременно не поступившая выручка и непогашенные импортные авансы» свиде​тельствует о низкой эффективности контроля за выплатой предос​тавленных торговых и прочих кредитов.
Принимаемые правительством меры по пресечению бегства ка​питала дают определенный, хотя и недостаточно значимый, эффект. Об этом косвенно свидетельствует статья « Пропуски и ошибки», ко​торая хотя и уменьшилась до 7 млрд. долл. в 2003 г., однако остается достаточно значительной.
Значительное положительное сальдо статьи «Счета текущих опе​раций» обеспечило на внутреннем рынке превышение предложения валюты над спросом, результатом чего стало увеличение националь​ных резервов на 26 млрд. долл. в 2003 г., что привело к укреплению курса национальной валюты. Этот показатель наряду с другими сви​детельствовал о способности страны обслуживать свой внешний долг.
Платежный баланс, регулярно публикуемый Центральным Бан​ком России, является основным инструментом для анализа внешней задолженности страны. На его основе можно проследить движение средств по формированию и обслуживанию внешнего долга России, а также вычислить относительные показатели, характеризующие сте​пень обремененности страны внешним долгом.
Платежный баланс России имеет ряд отличительных черт, кото​рые отражают условия образования и обслуживания российского внешнего долга.
Согласно теории платежного баланса, страна может быть либо нетто-кредитором остального мира, либо нетто-должником. Страна кредитует остальной мир в случае, если сальдо счета текущих опера​ций платежного баланса является положительным. Избыточное саль​до используется либо на иностранные инвестиции (прямые, портфельные, прочие), либо выкупается Центральным банком, тем са​мым увеличиваются валютные резервы страны. Соответственно в случае отрицательного сальдо по счету текущих операций страна является должником остального мира. Она ввозит иностранный ка​питал, либо тратит свои валютные резервы для балансирования меж​дународных расчетов.
Если рассматривать платежный баланс России за 1992—2003 гг., то можно отметить, что накопленное положительное сальдо счета те​кущих операций за 12 лет составило около 200 млрд. долл. Иными словами, на протяжении последнего десятилетия Россия являлась нетто-экспортером капитала. Вместе с тем российская внешняя за​долженность (государственная и частная) по данным ЦБ РФ, вырос​ла за то же время примерно на 80% (со 105 млрд. долл. на начало 1992 г. до 182 млрд. долл. на I января 2004 г.).
Подобное двойственное положение дел, при котором, с одной стороны, Россия — страна-кредитор, активно экспортирующая капи​тал, с другой — страна-должник, испытывающая трудности с обслу​живанием внешнего долга, может быть объяснено следующим обра​зом.
Во-первых, платежный баланс России в 1992 г. не был начат с «чистого листа». Указанные выше 105 млрд. долл. были унаследова​ны в результате принятия долговых обязательств бывшего СССР. И хотя за прошедшие 12 лет в результате погашения и серии реструк​туризации этот долг сократился до 58 млрд. долл. (на 1 января 2004 г.), баланс международных расчетов России был изначально ухудшен данными обязательствами.
Во-вторых, значительная часть российского внешнего долга при​ходится на сектор государственного управления, который в 1990-х го​дах демонстрировал ежегодные бюджетные дефициты. Для их покры​тия было необходимо привлекать краткосрочный иностранный ка​питал (путем выпуска ГКО с высокой доходностью), а также кредиты мировых финансовых организаций, что отрицательно сказывалось на платежном балансе.
В-третьих, значительное положительное сальдо по текущим опе​рациям обусловлено низким уровнем выплат процентов Россией по внешней задолженности. В случае соблюдения Россией графика вы​плат процентов данное сальдо, безусловно, было бы меньше.
Наконец, четвертой важной причиной является неблагоприят​ный инвестиционный климат в России. Активное сальдо счета теку​щих операций используется не на внутренние инвестиции, а выво​зится за границу российскими компаниями, в том числе в нелегальной форме (бегство капитала), или тратится на покупку иностранной валюты населением (феномен «долларизации» экономики). Такое использование капитала приводит к несоответствию между потреб​ностями и предложением капитала и способствует росту внешнего долга.
В табл.2.11 представлены данные о динамике российского внеш​него долга за двенадцатилетний период. Обращает на себя внимание постепенное уменьшение доли долга бывшего СССР в общем объеме обязательств, а также стремительный рост внешних заимствований негосударственного сектора.

Таблица 2.11
Динамика внешнего долга России, млрд. долл. по состоянию на конец года.

	Год
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997

	Долг бывшего СССР
	104,9
	103,7
	108,6
	103,0
	100,8
	97,8

	Российский государственный долг
	2,8
	9,0
	11,3
	17,4
	24,2
	33,0

	Российский частный долг
	4,5
	4,3
	4,9
	6,3
	11,3
	50,9

	Всего
	112,2
	117,0
	124,8
	126,9
	136,3
	181,7


	Год
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997

	Долг бывшего СССР
	98,1
	97,6
	66,4
	61,7
	55,7
	57,9

	Российский государственный долг
	58,2
	50,1
	64,0
	52,1
	49,5
	49,0

	Российский частный долг
	29,8
	27,9
	31,0
	37,1
	48,0
	75,1

	Всего
	186,1
	175,6
	161,4
	150,9
	153,2
	182,0


Внешние обязательства российских банков и компаний в 2003 г. уже превысили максимальные значения 1998 г. и, по-видимому, про​должат свой рост. Это объясняется благоприятной конъюнктурой мирового рынка капитала и возрастающими потребностями пред​приятий в кредитных ресурсах. Крупнейшим заемщиком является ОАО «Газпром», чей внешний долг составляет около 15 млрд. долл. В дальнейшем задолженность частного сектора также может спрово​цировать внешнедолговой кризис, что следует из недавнего опыта ряда развивающихся стран (азиатский валютно-финансовый кризис 1997-1998 гг.).
Структура внешнего долга России (государственного и частного) представлена в табл. 2.12
Таблица 2.12
Внешний долг России перед нерезидентами на 1 января 2004 г., млрд. долл. США
	Внешняя задолженность, всего
	182,0

	Сектор государственного управления
	106,9

	Новый российский долг
	49,0

	Кредиты международных финансовых организаций
	15,9

	МВФ
	7,5

	МБРР
	6,3

	Прочие
	2,1

	Кредиты правительств иностранных государств
	4,9

	Долговые ценные бумаги
	26,8

	Местные органы власти
	1,4

	Долг бывшего СССР
	57,9

	Парижский клуб кредиторов
	42,7

	Бывшие социалистические страны
	3,6

	Долг по ОВГВЗ - 3,4, 5 транши
	1,4

	Прочая задолженность
	10,3

	Частный сектор
	75,1

	Кредитные организации (банки)
	24,8

	Нефинансовые предприятия
	50,3


Рассмотрим далее относительные показатели, характеризующие степень обремененности страны внешним долгом. В мировой практи​ке такими показателями считают отношение внешнего долга к ВВП (далее - ВД/ВВП), к экспорту товаров и услуг (далее - ВД/ЭТУ), а также отношение обслуживания внешнего долга к ВВП (далее — ОВД/ВВП) и к экспорту товаров и услуг (далее -ОВД/ЭТУ). По данным показателям Россия относится к группе «умеренно обременен​ных стран со средним уровнем дохода» (классификация МБРР).
Таблица 2.13
Обслуживание государственного внешнего долга России (по состоянию на 31 декабря соответствующего года)
	
	Годы

	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Внешний государственный долгРФ (млрд USD) 
	119,9
	120,4
	125,0
	130,8
	156,3
	147,7
	130,4
	113,8
	105,2
	106,9

	ВВП (млрд.USD)
	276
	344
	438
	461
	281
	187
	247
	300
	346
	433

	ВД/ВВП %
	43,4
	35,0
	28,5
	28,4
	55,6
	79,0
	52,8
	38,0
	30,3
	24,7

	Экспорт това​ров и услуг (млрд. USD)
	75,2
	93,5
	103,8
	103,0
	87,3
	83,7
	114,6
	113,3
	120,9
	152,0

	ВД/ЭТУ (%)
	157,3
	128,8
	120,4
	127,1
	179,0
	176,5
	113,8
	100,4
	87,0
	70,4

	Платежи (млрд.USD)
	3,6
	6,2
	7,2
	6,9
	7,8
	9,0
	9,8
	17,2
	14,1
	17,8

	Коэффициент ОВД/ВВП (%}
	1,3
	1,8
	1,6
	1,5
	2,8
	4,8
	4,0
	5,7
	4,1
	4,1

	Коэффициент ОВД/ЭТУ (%)
	4,8
	6,6
	6,9
	6,7
	8,9
	10,8
	8,6
	15,2
	11,7
	11,8


На основе изучения представленных в табл. 2.13 относительных показателей государственного внешнего долга России можно сделать ряд выводов. Коэффициент ВД/ВВП к 2003 г. значительно снизился по сравнению с пиком, достигнутым в 1999 г. Опасным является уро​вень внешнего долга, равный 60% ВВП страны, который в России наблюдался в 1998-1999 гг. В то же время, начиная с 2000 г. значи​тельно вырос объем обслуживания задолженности (коэффициент ОВД/ЭТУ). В 2001 г. на обслуживание внешнего долга был потрачен каждый 7-й доллар, полученный от экспортных поступлений, а в 2003 г. — каждый 9-й доллар. Это явилось следствием благоприятной для России внешнеторговой конъюнктуры и принципиальным решением российского правительства обслуживать обязательства в пол​ном объеме, чтобы сгладить последствия дефолта 1998 г. В настоящее время выплата по государственному внешнему долгу не представляет для России затруднений, однако в данной таблице не учитываются долги негосударственного сектора (поскольку достоверная информа​ция о ежегодных выплатах отсутствует), о которых речь шла выше.
Россия как страна-кредитор. Вместе с пассивами бывшего Совет​ского Союза Россия получила и активы, представленные в виде зару​бежной собственности и дебиторской задолженности некоторых стран «третьего мира».
На момент распада Советского Союза задолженность этой группы стран оценивалась суммой более 85 млрд. рублей или 142 млрд. долл. (по курсу 0,6 рубля за 1 доллар). Основными должни​ками являлись Куба (около 23 млрд. долл.), Вьетнам (13,5 млрд. долл.), Индия (12 млрд. долл.), Сирия (9 млрд. долл.), Йемен (6 млрд. долл.), а также Афганистан, Ирак, Эфиопия, Алжир, Ангола, Ливия. В настоявшее время в федеральном бюджете на 2004 г. суммарная оценка задолженности России со стороны данных государств находится на уровне 97,2 млрд. долл. Это результат списания части долга при вступ​лении России в Парижский клуб кредиторов и двусторонних перего​воров с должниками.
На протяжении последних лет выплаты по долгам колебались в пределах 10-25% от оригинального графика или 1,5-3,5 млрд. долл. ежегодных поступлений, причем большая часть платежей осуществ​лялась в виде товарных поставок. Относительный всплеск объема платежей в 1996-1997 гг. обусловлен вступлением России в Париж​ский клуб кредиторов. На сегодняшний день Россия входит в число стран-кредиторов, осуществляющих максимальные суммы списания долга для беднейших заемщиков.
Перспективы получения полной суммы задолженности, а также проекты по обмену долгов развивающихся стран на собственный долг России Парижскому клубу не представляются значительными.
Российские должники относятся по показателю ВНП надушу на​селения к разряду бедных и беднейших, следовательно, часть из них подпадает под так называемую Н1РС-иниииативу (концепция, вы​двинутая Всемирным банком, предусматривающая списание долга беднейшим странам с высоким уровнем внешней задолженности).
Таким образом, на активы бывшего Советского Союза сложно рассчитывать как на источник денежных доходов. Реальный путь урегулирования данного долга состоит в частичном (иногда до 80-90%) его списании, а в счет оставшихся сумм возможны либо товарные поставки, либо совместная разработка перспективных проек​тов на территории страны-должника. Примером могут служить по​ставки чая и лекарств из Индии и возможная совместная добыча нефти во Вьетнаме или в Ираке.
8.3 Равновесие платежного баланса. Инструменты государственного регулирования платежного баланса.

Во взаимо​действии страны с остальным миром могут воз​никать следующие ситуации:

1) значительное от​рицательное сальдо платежного баланса (ког​да исходящие валютные потоки значительно превышают входящие);

2) значительное поло​жительное сальдо платежного баланса (когда входящие валютные потоки значительно превы​шают исходящие);

3) незначительное положи​тельное или отрицательное сальдо платежного баланса.

Значительное отрицательное сальдо (дефицит) платеж​ного баланса может спровоцировать экономи​ческий кризис в стране. Механизм здесь та​ков. Отрицательное сальдо платежного баланса означает, что страна или не может расплачи​ваться за товары и услуги, приобретаемые из-за рубежа (отрицательное сальдо баланса по текущим операциям), или капиталы уходят из страны в поисках более выгодного примене​ния (отрицательное сальдо по операциям с ка​питалом и финансовыми инструментами), или и то и другое вместе. Проблема страны — отно​сительно слабая международная конкуренто​способность ее экономики. В результате воз​можно обесценение курса национальной валю​ты, рост цен, банкротство некоторых предприятий, уменьшение реальной заработной платы населения.

Отмеченные краткосрочные последствия дефицита платежного баланса взаимосвязаны и подчинены строгой логике последующих событий. Нехватка иностранной валюты в стране означает наличие ее невыполненных обязательств перед иностранными партнерами. Начинается поиск недостающих валютных средств. Первую скорую помощь может оказать ЦБ, который покрывает валютный долг за счет своих валютных резервов. Этим ЦБ может спасти положение или ослабить его остроту, но ценой уменьшения части своих золото​валютных резервов.
Недостающие средства правительство может занять у иностран​ных банков и международных организаций. Платой за это станет на​ращивание внешнего долга, который чреват потерями за счет выпла​ты процентов по его обслуживанию.
Наращивание внешнего долга и уменьшение валютных резервов страны ослабляют национальную валюту. Участники валютного рынка предпочитают хранить свои активы в более надежной валюте. По​этому спрос на иностранную валюту растет и, соответственно, пада​ет на отечественную. Курс национальной валюты падает.
Падение курса национальной валюты ведет к разрастанию инфляции. Импорт дорожает. Растут цены на импортные комплекту​ющие изделия, что провоцирует в стране инфляцию издержек.
Обесценение отечественных финансовых активов на отечествен​ном рынке и опасение углубления этого процесса выталкивают сво​бодные активы за границу в целях сохранения капиталов. Страна тем самым лишается источников инвестиционного процесса.
Инвестиционный голод вынуждает активизироваться в привлече​нии иностранного капитала на отечественный рынок. В свою очередь, не только правительство, но и состояние валютного рынка страны укрепляет стимулы импорта капитала, т. к. обменные валют​ные операции дают ему дополнительные выигрыши.
Нарастание угроз дефицита платежного баланса предрасполагает к мерам, гасящим такую тенденцию. Ограничение импорта и стиму​лирование экспорта — испытанная историей мера, которая всег​да применяется в таких случаях. Современные правительства осознают, что в долгосрочном периоде ограничение товарного им​порта ведет к сокращению объемов внешней торговли и тем самым к потерям для страны. Но краткосрочные потери от снижения валют​ного курса оказываются значительно опаснее.

Значительное положительное сальдо (профицит) платеж​ного баланса также не выгодно стране. Ведь положительное сальдо платежного баланса (ког​да очень много иностранной валюты поступает в страну, а значит, существует избыточное ее предложение на рынке) может приводить к:

1. Резерву валюты оказывающийся невостребованным, так как предло​жение иностранной валюты превышает спрос на нее.
2. Снижению курса иностранной валюты и, соответственно, укреплению курса национальной валюты.
3. Пополнению стабилизационного валютного фонда. ЦБ, восполь​зовавшись относительной дешевизной иностранной валюты и сни​жающейся потребностью страны в ее использовании, закупает ее, умножая резервы страны.
4. Активизации мотивов вывоза капитала. Он стремится на за​рубежные рынки, где обменный курс позволит получить более цен​ные активы, чем у себя в стране.
5. Угнетению экспорта товаров, так как при растущей националь​ной валюте выручка экспортеров сокращается. Иностранцы, приез​жающие в страну, также сократят свой спрос на товары отечествен​ного рынка, поскольку они для них станут дороже.
Любые отклонения от равновесия баланса сопряжены с национальными потерями. 
Хозяйственная практика сегодня ориентируется на соблюдение баланса оттока и притока валюты в стране, а значит, на то, чтобы пла​тежный баланс отвечал своему названию и был сбалансирован, урав​новешен.
Государственное регулирование платежного баланса подчиняется принципу поддержания его равновесия. Это означает, что оно должно сначала определиться с его равновесной внутренней структурой, а за​тем содействовать ее формированию. Поискам равновесной структу​ры платежного баланса должна помочь опора на два ориентира:
· равновесный платежный баланс сводится без дефицита и излиш​ка, что означает: его активы и пассивы уравновешивают друг друга;

· равновесие платежного баланса строится на соответствии его структурных блоков: счета текущих операций и счета движения ка​питалов.

Если платежный баланс сведен без пропусков и ошибок в условиях плава​ющего валютного курса, ЦБ не потре​буется использовать золотовалютные резервы.
При таких допущениях равновесие платежного баланса обеспечи​вается при уравновешивании между собой движения товарных и де​нежных потоков. В любой товарной сделке движение товара и денег имеет противоположное направление. Товар направляется от про​давца к покупателю, а деньги, наоборот, от покупателя к продавцу. Если сделка совершена без кредитных отношений, стоимостные по​токи товаров и денег уравновешиваются. В платежном балансе этот всеобщий принцип торговли трансформируется в равенство стои​мостных объемов счета текущих операций (В т.о.) и счета капитальных активов. Его называют также и как счет движения капитала (В к.а.). Равновесие платежного баланса можно выразить в виде:
В т.о. + В к.а. = 0; или: В т.о. = -В к.а.
Представленная формула получила название тождество пла​тежного баланса. Это тождество подсказывает, что при гибком ва​лютном курсе избыток (дефицит) по счету текущих операций будет уравновешивать дефицит (избыток) по счету движения капитала. Один счет отражает приход валюты в страну или валютных обяза​тельств партнеров, а другой — ее отток или рост валютных обяза​тельств страны.
Формулу В т.о. = -В к.а. можно расшифровать и представить в виде:
Хн = - (S - I),

где Хн — сальдо по счету текущих опе​раций, отражающих чистый экспорт товаров и услуг;

S — внутренние сбережения страны;

I — ее текущее инвестирование на внутреннем рынке.
Разница (S — I) показывает, что имеющиеся сбережения в стране инвестируются не полностью. Внутренний рынок не может их погло​тить в полном объеме по причине недостаточных инвестиционных выгод в стране. Неиспользованные сбережения (избыток сбереже​ний) устремляются за рубеж в поисках более выгодного размещения активов. Знак минус («—») в выражении S - 1 обозначает вывоз активов (капитала) из страны. Выражение — (S — I) обозначает размеры этого вывоза.
При вывозе национальных де​нежных потоков происходит их конвертация в иностранную валю​ту.
Величина (S — I) представляет со​бой объем национальной денежной
массы, выставленной для обмена на валютном рынке, т.е. отражает объем спроса на иностранную валюту.
Сохранение валютного курса при вывозе финансовых активов возможно при соблюдении одного условия: спрос на иностранную валюту должен покрываться за счет предложения валюты.
Кто же является самым главным продавцом иностранной валюты на внутреннем рынке? Ответ на этот вопрос однозначен: предложение валюты исходит от экспортеров товаров. Именно экспортеры приво​зят в страну свою валютную выручку. Затем они обменивают ее на на​циональные деньги. Положительная величина Хн (чистый экспорт) отражает величину предложения иностранной валюты на нацио​нальном рынке.
Равенство предложения иностранной валюты и спроса на нее отражает соотношение: Хн = — (S — I).
При абсолютно гибком валютном курсе счет текущих операций платежного баланса и счет движения капитала автоматически урав​новешивают друг друга. Это означает, что при активном счете теку​щих операций счет движения капитала будет пассивным, а при пас​сивном счете текущих операций счет движения капиталов будет активным.

Общую картину взаимообусловленности равновесного платежно​го баланса и его структуры отображает схема 2.7.
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Схема 2.7. Равновесный платежный баланс и его структура 

Возникает вопрос, какими инструмен​тами можно регулировать платежный баланс?

Во-первых, это инструменты внешнеторговой политики: таможенные пошлины, тарифы и кво​ты. Опасность-введение ответных мер со сто​роны стран — торговых партнеров и угроза «торговых войн».

Во-вторых, это инструменты валютного ре​гулирования. К ним можно отнести:

1) измене​ние обменного курса;

2) политику в области зо​лотовалютных резервов. 
Реальное снижение курса национальной валюты может приводить к тому, что экспорт становится более выгод​ным и уменьшается отрицательное сальдо пла​тежного баланса. Золотовалютные резервы могут быть использованы как краткосрочная мера для покрытия недостатка иностранной ва​люты на валютном рынке.

В-третьих, это инструменты денежно-кредит​ного регулирования, а именно:

1) дефляция (борьба с инфляцией);

2) изменение ставки ре​финансирования Банка России;

3) осуществле​ние заимствований на валютном рынке.

Умень​шение инфляции в России — стратегическая задача на современном этапе. Инфляция ме​шает развитию национального производства (уменьшает покупательную способность насе​ления, ведет к дорогим кредитам для произ​водства). Поэтому уменьшение инфляции будет способствовать повышению конкуренто​способности национальной экономики.

Ставка рефинансирования — ставка, по которой ком​мерческие банки получают кредиты от Банка России и на которую они ориентируются при определении величины процентных ставок. В России ставка рефинансирования является очень слабым инструментом регулирования экономики и платежного баланса, потому что высоки риски инвестирования в национальную экономику. За рубежом ставка рефинансиро​вания — мощный инструмент регулирования платежного баланса. Повышение ставки рефи​нансирования (при прочих равных условиях) в какой-либо стране делает инвестирование в ее экономику более привлекательным, туда на​правляются капиталы, возрастает предложение иностранной валюты на валютном рынке и уве​личивается сальдо платежного баланса.
Важ​ным инструментом кредитного регулирования платежного баланса являются международные заимствования страны. Во время много числен​ных валютных кризисов 90-х годов и разви​тые страны (Япония, Южная Корея), и разви​вающиеся страны (Бразилия, Аргентина, Мек​сика) пользовались валютными кредитами Меж​дународного валютного фонда. Это были стабилизационные кредиты на поддержание кур​са национальной валюты и сглаживание зна​чительного отрицательного сальдо платежно​го баланса.

К административным методам регулирования платежного баланса относятся валютный контроль и прямой контроль статей платежного баланса. Они широко распространены при фиксированном валютном курсе. Могут применяться и при из​вестных ограничениях плавающего валютного курса, в том числе и для режима регулируемого плавания.
1. По счету текущих операций про​исходит регламентация экспортных и импортных операций. При пассивном торговом балансе особенно тщательно контролируется товарный импорт (увеличиваются таможенные тари​фы, уменьшаются квоты на импорт и т. д.).
2. По счету движения капиталов регулируются величины вывоза на​ционального капитала, а также прилагаются усилия по реструктури​зации внешнего валютного долга.
3. По резервам происходит накопление золотовалютных резервов. При пассивном платежном балансе ЦБ прибегает к валютным интер​венциям в целях сохранения искусственного поддержания курса собственной валюты. Пределом возможностей такой политики ЦБ яв​ляется величина самих резервов. Их исчерпание ведет к неизбежной девальвации национальной валюты.
Валютные ограничения становят​ся разновидностью прямого контро​ля статей платежного баланса. Они регламентируют не объемы торговли,
а исключительно движение валютных потоков. При угрозах дефи​цита платежного баланса валютные ограничения призваны создать заслоны для оттока валюты.
Варианты валютных ограничений по счету текущих операций:
· замораживание валютных счетов экспортеров;

· требование обязательной продажи валютной выручки экспор​теров Центральному банку или на валютной бирже;

· ограничение продажи иностранной валюты импортерам на те​кущем и срочном валютном рынке страны, что автоматически сокра​щает объем импорта;

· запрещение оборачиваемости иностранной валюты во внутрен​них сделках страны;

· запрещение продажи товаров страны за рубежом с оплатой в на​циональной валюте.

Варианты валютных ограничений по финансовым операциям пла​тежного баланса. При пассивном балансе ставится цель сократить от​ток капитала и стимулировать импорт капитала. Для этого:
· устанавливается предел вывоза иностранной валюты, золота, ценных бумаг и других ценных активов;

· вводится контроль за рынком ссудных капиталов, в том числе кредитов под зарубежные инвестиции, рынком ценных бумаг, созда​вая противовесы ажиотажу валютных спекуляций;

· замораживается оплата внешнего долга.

Развитые рыночные страны, такие, как Япония, Германия, став успешными экспортерами товаров, не раз оказывались в ситуации активного платежного баланса, который создавал опасность сокра​щения объемов их экспорта. Поэтому они стали применять меры, предотвращающие дальнейшее увеличение курса их национальной валюты. Для использования такой тактики следует выявить силы, ко​торые укрепляют национальную валюту во внешнеэкономической деятельности страны. Их действия по укреплению национальной ва​люты вызываются тем, что именно они доставляют на национальный рынок дополнительные порции иностранной валюты. К таким субъ​ектам рынка относятся экспортеры товаров и импортеры капитала. Значит, именно к этим игрокам следует применять сдерживающие меры.
При активном платежном балансе сдерживающие меры стараются применять лишь к импортерам капитала и не затрагивать интересы собственных экспортеров. Валютный контроль наносит прицельный удар по этой группе рыночных субъектов.
Стандартными мерами валютного контроля при активном пла​тежном балансе являются:
· выдвижение ограничений для ввоза иностранной валюты в страну;

· выдвижение требований по депонированию части иностранно​го кредита Центробанку страны.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Платежный баланс.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 2. Счет текущих операций.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 3. Баланс движения капитала.
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Тесты.

1. Дефицит платежного баланса страны в краткосрочном периоде:

1) увеличивает количество денег страны;

2) уменьшает количество денег страны;

3) не влияет на количество находящихся в обращении денег.

2. Если счет движения капитала имеет положительное сальдо, то:

1) экспорт товаров и услуг должен быть положительным;

2) экспорт товаров и услуг должен быть отрицательным;

3) чистый экспорт должен быть положительным;

4) чистый экспорт должен быть отрицательным.

3. Если внутренние инвестиции страны превосходят ее внутренние сбережения, то наблюдается:

1) отрицательное сальдо счета текущих операций;

2) положительное сальдо счета текущих операций;

3) отрицательное сальдо счета движения капитала;

4) положительное сальдо счета движения капитала;

5) дефицит государственного бюджета;

6) верно а) и г).

4. Если в малой открытой экономике спрос на инвестиции упадет, то:

1) увеличится равновесный обменный курс;

2) увеличится чистый экспорт товаров;

3) увеличатся объемы сбережений;

4) увеличится положительное сальдо счета движения капитала.

5. В какой части платежного баланса отражается гуманитарная и техническая помощь:

1) счет инвестиционных расходов;

2) счет текущих трансфертов;

3) счет капитальных трансфертов;

4) ссуды и займы федеральных органов управления?

6. Что из перечисленного относится в платежном балансе к операциям с услугами:

1) поездки;

2) страхование;

3) консультирование;

4) аудиторские проверки;

5) все перечисленное?

Ответы на тесты.

1. в).   2. г).   3. б) и в).   4. б).   5.б).   6. д).

Контрольные вопросы.

1. Что представляет собой платежный баланс страны?

2. Каковы основные составляющие платежного баланса государст​ва? 

3. Что представляет собой платежный баланс России?

4. Каковы факторы, влияющие на платежный баланс?

5. Какими инструмен​тами можно регулировать платежный баланс?

6. В чем различия между основными видами платежного баланса?

7. Проанализируйте платежные балансы основных западноевропейских стран. Определите величину балансов текущих операций базисных балансов этих стран.

8. Каковы основные тенденции, характеризующие современное состояние рос​сийской внешней задолженности?

Задание.

1. Платежный баланс и его структура.

2. Какие из перечисленных видов международного движения капитала считаются прямыми зарубежными инвестициями?
2.1 Канадский инвестиционный фонд приобретает казначейские векселя Министерства финансов США на сумму 50 млн. долл.

2.2 Французский банк приобретает акции автомобильной компании на сумму 10 млн. долл. Общая стоимость выпуска акций этой компа​нии составляет 250 млн. долл.

2.3 Японская и Китайская компания создают в Шанхае совместную консалтинговую фирму с равными долями в уставном капитале

2.4 Международный банк реконструкции и развития предоставляет России заем на структурную перестройку угольной промышленности в размере 50 млн. долл.

3. Предположим, что функция спроса на пшеницу в стране X имеет вид: D=100 - 20 Р. а функция предложения: S=20 + 20 Р.

3.1 Определите функцию спроса на импорт в стране X и нарисуйте кривую спроса на импорт. Какова будет цена на пшеницу при отсут​ствии внешней торговли?

В стране Y функция спроса на пшеницу: D' = 80 - 20 Р, S' = 40 + 20 Р.

3.2 Определите вид функции экспортного предложения в стране V и нарисуйте кривую экспортного предложения в стране. Какова будет цена на пшеницу в стране Y при отсутствии внешней торговли?

3.3 Предположим, что страны X и Y торгуют между собой. На ка​ком уровне установится мировая цена на пшеницу? Каковы будут объе​мы торговли?

Раздел 3. Внешнеэкономическая деятельность. Глобальные проблемы мирового хозяйства.

Глава 1. Организация внешнеэкономической деятельности (ВЭД). Внешняя торговля и внешнеторговая политика

1.1 Понятия и виды внешнеэкономической деятельности
Международные экономические отношения между странами опосредованы торговлей, научно-технической и производственной кооперацией, кредитно-денежными отношениями, системой транспорта и связи и т.д., которые можно рассмотреть как отдельные аспекты внешнеэкономической деятельности.

Внешнеэкономическая деятельность представляет совокупность производственно-хозяйственных, организационно-экономических и оперативно-коммерческих функций экспортоориентированных предприятий с учетом избранной внешнеэкономической стратегии, форм и методов работы на рынке иностранного партнера. Исходным принципом ВЭД предприятий служит коммерческий расчет на основе хозяйственной и финансовой самостоятельности и самоокупаемости с учетом собственных валютно-финансовых и материально-технических возможностей. В целом  внешнеэкономической является деятельность (научно-техническая, производственная, торговая и т.п.), вынесенная за границы одного государства. Таким образом, любой из моментов воспроизводственного процесса может стать объектом внешнеэкономической деятельности.

Каждому периоду истории человечества, каждому способу производства свойственны свои формы внешнеэкономической деятельности. Исторически первой за границы государства вышла торговля. Понятие внешнеэкономической деятельности как таковое в России появилась только в 1987 г. с началом осуществления внешнеэкономических реформ, суть которых сводилась к децентрализации внешней торговли и переходу от межправительственных внешнеэкономических связей к  внешнеэкономической деятельности. Последнее изменило существовавшее значение и характер внешнеэкономических связей.

Внешнеэкономические связи (ВЭС) представляют собой формы реализации межгосударственных отношений в части научно-технического, производственною и торгового сотрудничества и валютно-финансовых отношений.

ВЭД, в отличие от ВЭС, осуществляется на уровне производственных структур (фирм, организаций, предприятий, объединений и т.д.) с полной самостоятельностью в выборе внешнего рынка и иностранного партнера, номенклатуры и ассортиментных позиций товара для экспортно-импортной сделки, в определении цены и стоимости контракта, объема и сроков поставки и является частью их производственно-коммерческой деятельности, как с внутренними, так и с зарубежными партнерами.

ВЭД и ВЭС не следует рассматривать как две раздельные сферы функционирования и государственного регулирования. Характер внешнеэкономической политики государства существенно определяет стратегию ВЭД отраслевых министерств, ведомств, отдельных предприятий и объединений.

Экспортная стратегия  предприятия, реализуется через виды ВЭД. Различают следующие виды ВЭД:
1) внешнеторговая деятельность - это предпринимательство в области международного обмена товарами, работами, услугами, информацией и результатами интеллектуальной деятельности. (см. закон РФ «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности». Гл. 1, ст. 2, гл. IV, ст. 13).

2) производственная кооперация в составе ВЭД предприятий и фирм  представляет одну из форм сотрудничества между ино​странными партнерами в различных, но конструктивно связанных между собой процессах технологического разделения труда;

3) международное инвестиционное сотрудничество предполагает одну из форм взаимодействия с иностранными партнерами на основе объединения усилий финансового и материально-технического характера. Целями такого сотрудничества являются расширение базы развития и выпуска экспортной продукции, ее систематическое обновление на основе критериев конкурентоспособности и облегчение процессов ее реализации на внешнем рынке.

4) валютные и финансово-кредитные операции. Данный вид следует рассматривать:

1) как содействующие, сопровождающие любую внешнеторговую сделку в виде финансовых обязательств, связанных с обеспечением платежа за поставленную продукцию через конкретные формы расчета, а также валютных операций, совершаемых в целях избежания курсовых потерь.

2) как обслуживающий внутренний валютный рынок и внешнеторговые платежи в системе международных расчетов.

В российской практике ВЭД реализуется преимущественно через внешнеторговую деятельность (ВТД).

Внешнеторговую деятельность можно представить как совокупность определенных внешнеэкономических функций субъекта хозяйствования:

1) производственно-хозяйственные (выбор экспортной стратегии, производство экспортной продукции, установление связей с внутренними партнерами);

2) организационно-экономические (процесс выхода на внешний рынок, планирование внешнеторговой операции, организация рекламы, выбор форм и методов работы на внешнем рынке);

3) оперативно-комерческие (подготовка и исполнения внешнеторговой сделки и всех сопутствующих ей процессов, а именно транспортировку, страхование и т.д.).

1.2 Участники ВЭД. Виды совместного сотрудничества.

Развитие внешнеэкономической деятельности сопровождается изменением облика ее субъекта. К участникам  ВЭД относятся  производители  экспортной продукции  и услуг на внешний рынок. Совокупность современных участников внешнеэкономической деятельности  можно классифицировать по ряду принципов:

I. По профилю ВЭД делятся на:

1) производители-экспортеры без посредников. К ним относятся:

· производственные объединения - это предприятия и объединения  сферы материального производства (нефтехимической, лесоперерабатывающей, металлургической и других отраслей), обеспечивающие весь технологический цикл выпуска и реализации продукции включая работы и услуги по складской, маркетинговой, транспортно-сбытовой  деятельности.

· консорциумы - это форма объединения предприятий производственного и внешнеэкономического профиля деятельности Их доля в общей численности участников ВЭД со​ставляет не более 0,5%.Они создаются в основном для реализации крупномасштабных проектов (строительство объектов за рубежом), которые требуют объединения финансовых, технических средств и организацион​ных усилий участников ВЭД. Действие консорциума может иметь разовый характер (при строительстве конкретного объекта), кратковременный (при необходимости реализации какой-либо внешнеэкономической программы) и долговременный. Участниками консорциума являются предприятия-производители и поставщики экспортной продукции, проектные и финансовые организации 

· совместные предприятия (СП).

СП действуют в России с 1987 г. Масштабы и темпы развития СП в различных странах обусловлены главным образом характером инвестиционного климата. Понятие инвестиционного климата объединяет комплекс факторов, в разной степени способствующих привлекательности данной принимающей страны для размещения в ней иностранных инвестиций, например, законодательная база об иностранных инвестициях, в том числе по вопросам создания и деятельности СП; наличие запасов природного сырья; наличие квалифицированной рабочей силы и т.д. Наиболее активными инвесторами на территории России выступают фирмы США, Германии, Италии и т. д.

· производственные кооперативы.

Для реализации своей продукции на внешнем рынке они устанавливают прямые связи с зарубежными партнерами  родственных предприятий и фирм по линии прибрежной и приграничной торговли со странами Восточной Европы, Финляндией, Монголией, КНР и КНДР, прибегая чаше всего к товарообменным операциям. В настоящее время производственными кооперативами образованы многочисленные союзы и ассоциации с целью защиты своих интересов и облегчения дальнейшего развития внешнеэкономической деятельности.

· транспортные компании.
Услуги по транспортным международным перевозкам считают​ся наиболее выгодным направлением ВЭД по ряду факторов:

1) они не требуют значительных инвестиций;

2) имеют малый срок окупаемости;

3) не связаны с продажей за рубеж материальных ценностей и невосполнимых сырьевых ресурсов.

Активными участниками ВЭД в соста​ве этой группы выступают российские транспортные компании, обеспечивающие экспорт услуг автотранспортных, железнодорожных, морских (речных) и авиаперевозок. Таким образом, различают следующие виды перевозок  внешнеторговых грузов:

· железнодорожные - перевозки транспорта на основании дого​вора между уполномоченными представителями железнодорожного транспорта и перевозчиками. Перевозки грузов за пределы страны осуществляются на основании единого транспортного документа - международной накладной, которая следует совместно с грузом до пункта назначения и служит основанием для выдачи товара грузополучателю. Регулирует взаимоотношение железных дорог, участвующих в перевозке грузов, дорожная ведомость;
· морским транспортом - форма транспортных услуг, при которой перевозчик организует регулярную доставку грузов между установленными портами по заранее объявленному расписанию. Регулируется это стандартным договором морской перевозки;
· автомобильным транспортом - форма транспортных перево​зок с помощью автомобильного транспорта, заключаемая на основе товарно-транспортной накладной. Расчеты совершаются на основании автомобильных тарифов на перевозку 1 т. груза на определенное расстояние;

· воздушным транспортом - перевозки, осуществляемые на воз​душных судах, при этом место отправления и место доставки расположены или на территории двух государств, или на территории одного и того же государства, если предусмотрена остановка на территории другого государства. Документ, удостоверяющий заключение договора, - авиагрузовая накладная - доказательство заключения договора перевозки, принятия товаров к перевозке и условий перевозки. На воздушных перевозках применим еди​ный тариф на милю или километр для данного количества груза безотносительно к виду и расстоянию перевозки груза.

Проблемами современного транспортного о6еспечения Российской Федерации являются:
· плохое качество обслуживания международных грузо- и пассажиропотоков - вследствие низкого уровня материально-технической базы;

· недостаточный уровень информационного обеспечения;
· неразвитость экспорта транспортных услуг.
Регулированием международных перевозок занимаются следующие международные организации:
· Центральное бюро международного железнодорожного транспорта со штаб-квартирой в Берне;

· Международная морская организация (ИМО);
· Комитет по внутреннему транспорту Европейской экономической комиссии ООН;
· Международная организация гражданской авиации, регулярные авиационные перевозки (ИКАО);

· Международная ассоциация воздушного транспорта, авиационные тарифы (ИАТА).

В настоящее время существует необходимость совершенствования способов обеспечения международных перевозок грузов и пассажиров  Это требует повышения пропускной способности некоторых; участков транспортной сети международного значения, расширения мощностей по обработке грузов в портах, обновления парка подвижного состава.

2) Организации посредники.
Они обеспечивают внешнеторговые опера​ции на внешнем рынке от лица производителей. К ним относятся:

· специализированные внешнеэкономические организации (ВО) Министерства торговли РФ (МТ РФ). Эти ВО обслуживают ВЭС государственного уровня на условиях межправительственных соглаше​ний, в том числе экспорт через зарубежные фирмы по лицензиям МТ РФ, специальный (критический) импорт по отдельным решениям правительства. Число таких специализированных посредников включает 22 ВО — Внешстройимпорт, Зарубежэкономсервис, Промсырьеимпорт, Новоэкспорт и др.

· отраслевые внешнеэкономические объединения
Они призваны содействовать развитию ВЭД предприятий и объединений отрасли, изыскание новых форм сотрудничества с иностранными партнерами на базе прямых связей, совместного предпринимательства и др.

Предмет деятельности ВЭО определяют: операции по экспорту продукции, производимой предприятиями отрасли, и импортные закупки в пределах их валютных средств; мероприятия по организации техобслуживания оборудования, поставляемого на экспорт, проведению специализированных выставок, международных встреч и симпозиумов с представителями родственных фирм в своей стране и за границей; информационно-рекламные работы с целью расширения экспортно-импортных поставок, издание рек​ламной продукции: обеспечение внешнеторговых перевозок и хранение грузов.

В состав ВЭО входят специализированные внешнеторговые фирмы (ВТФ), не являющиеся, как правило, юридическими лицами, но имеющие право на заключение от его имени внешнеторговых сде​лок и хозяйственных договоров с поставщиками товаров и услуг на экспорт и заказчиками импортных поставок.

· смешенные общества (СО).

Они создаются произво​дителями экспортной продукции за границей с участием, как пра​вило, средств крупных российских предприятий-экспортеров и их иностранных партнеров. Цель создания СО - содействие расширению отечественного экспорта. А также, через смешенные общества получают более полную информацию о рынке сбыта, степени конкурентоспособности продукции. Примером СО может служить крупное специализированное посредническое общество с участием российского и французского ка​питалов, учрежденное в Париже еще в 1992 г. как Российско-француз​ский дом по торговле и экономическому сотрудничеству — «РТД-Франс». Основные цели СО «РТД-Франс»: содействие в осуществлении экс​портно-импортных операции между двумя странами; участие в выпол​нении российских государственных внешнеэкономических программ; предоставление российским и французским предприятиям различного рода услуг. С помощью СО осуществляется:

1) формирование за рубежом собственной ма​териально-технической базы, обеспечивающей подготовку местных специалистов для технического обслуживания своей продукции;

2) лизинг, произ​водить в стране импортера не только последующую сборку, но и модификацию экспортной продукции, транспортные операции, торговлю лицензиями, а также развертывать целенаправленную рекламу;

3) продажу продукции в третьи страны и обеспечивать импортные закупки, не выплачивая комиссионные посредникам и агентам.

· торговые дома, представляющие собой ассоциации самого различного рода внешнеторговых, производственных, транспортных, складских, научно-исследовательских, информационных, а также банковских и страховых организаций, входящих в их состав па добро​вольной основе и осуществляющих свою деятельность как у себя в стране, так и за рубежом.

Важнейшими признаками торговых домов, в международной практике считаются:

1. Осуществление от своего имени и за свой счет  экспортно-импортных товарообменных и других внешнеторговых операций по широкой товарной номенклатуре.

2. Активная финансовая и производственная деятельность, включая инвестирование средств в производство, приобретение предприятий в полную собственность, сдачу в аренду оборудования, предоставление кредитов, создание новых производств.

3. Осуществление в значительных масштабах внутренней оптово-розничной торговли и предоставление сопутствующих услуг клиентам у себя в стране и за рубежом в области страхования, сервиса и ремонта и т.п.

4. Наличие сети зарубежных филиалов, представительств и смешанных компаний производственного, торгового и иного профиля.

Близки к торговым домам, но с меньшей универсализацией (сбыт собственной национальной продукции), трейдинговые ком​пании. Первые такие компании были созданы на рубеже 60—70-х гг. в Бразилии с использованием опыта торговых домов Японии. Они обладают большими финансовыми возможностями и маркетинго​выми приемами крупных промышленных предприятий или фирм-экспортеров.

Основными функциями трейдинговых компаний являются выбор «рынка для товара и товара для рынка», предоставление кредита покупате​лю, транспортировка, оформление документации.

Российские торговые дома в настоящее время представлены лишь специализированными фирменными магазинами, торгую​щими и оказывающими услуги за иностранную валюту.

3) Содействующие организации. К ним относятся:

· Ассоциации внешнеэкономического сотрудничества (АВС).
Ассо​циации сотрудничества с зарубежными странами довольно много​численны. Они объединяются на учредительных началах при доле​вом участии государственных, коммерческих и иных структур, ко​торые предлагают широкий спектр внешнеторговых услуг 

Основными задачами АВС являются:

1. Оказание практической помощи участникам ВЭД в вопросах комплексного изучения мировых товарных рынков, правового обеспечения внешнеторговых сделок, создания рекламы для собственной продукции и выработки рекомендаций о возможности повышения конкурентоспособности выпускаемых товаров, их качества, упаковки, ориентированной на требования конкретных внешних товарных рынков, а также содействие в подготовке и по​иске иностранных партнеров.

2. Проведение семинаров и конференций;

3. Издание справочников, сборников и бюллетеней.

В России насчитывается несколько групп АВС, которые сформировались по ряду характерных признаков — страновому, отраслевому, региональному. Наибольшее число таких ассоциаций образовано с традиционными российскими партнерами: Германией, Италией, Индией, Финлян​дией, а также с арабскими странами («Асараб»); «Росинтермед» в области медицины; «Рос-стройимпекс»- в области  строительства и архитектуры, Наиболее значима из них АВС экспортеров при торгово-промышленной палате России (ТПП), которая представляет инте​ресы крупных и стабильных экспортеров-производителей.
· международные неправительственные организации.
Основная цель таких объединений внешнеэкономического про​филя состоит в содействии решению проблем сторон-участников в той части, которая является предметом их ВЭД:

1) разработка и освоение производства экспортной продукции, отвечающей требованиям мировых научно-технических до​стижений;

2) совместные разработки и внедрение в серийное производство на предприятиях-участниках унифицированных серий продукции.
Деятельность многих созданных в России международных  объединений приобрела широкую известность. Так, крупнейшее из них — «Интерэлектро» — объединение по сотрудничеству в облас​ти электроники — было создано с участием представителей и фирм многих восточноевропейских стран, а также Германии, Италии, Великобритании.

· другие содействующие организации. В числе других содействующих организаций выступают специализированные внешнеторговые организации и фирмы коммерческого агентства МТ РФ («Внешэкономсервис», «Внешторгреклама»), Торгово-промышленная палата России, банки (Центральный банк РФ и уполномоченные коммерческие банки).

II. По характеру внешнеторговых операций значительная часть мирового товарооборота осуществляется через:

1) специализированных посредников. К ним относятся:

1) простой посредник (брокер), к которым относятся торговые фирмы, лица и организации, которые подыскивают взаимозаинтересованных продавцов и покупателей, сводят их, но сами не принимают непосредственного участия в сделках;
2) поверенный посредник - посредник, осуществляющий сделки от имени и за счет доверителей;
3) комиссионер — торговый посредник, который заключает контракты от своего имени, но за счет поставщиков-комитентов за определенное комиссионное вознаграждение;

4) консигнатор - торговый посредник, который получает товар от поставщиков, реализует его и переводит вырученные средства консигнантам за вычетом определенного вознаграждения;
5) агент - посредник, который содействует заключению сделок или только заключает сделки от имени и по поручению экспортеров (импортеров) за определенное вознаграждение;
6) дистрибьютор — сбытовой посредник, который продает товар от своего имени и за свой счет, при этом получая доход от совершенных сделок, а также самостоятельно неся при этом убытки;
7) дилер — лицо или организация, которая занимается перепродажей товаров от своего имени и за свой счет, но доходы получает только за счет разницы в ценах.
2) экспортёров
В составе группы экспортеров выступают в основном производители экспортной продукции, самостоятельно работающие на внешнем рынке, отраслевые ВЭО, специализированные ВО МТ РФ. 

3) импортеров. 
К ним относятся: государственные организации, региональные органы самоуправления, коммерческие структуры, обеспечивающие закупки критического импорта

III. По организационно-правовым нормам

В соответствии с положениями ГК РФ юридические лица, исходя из избранной целевой деятельности, выступают как коммерческие или некоммерческие организации.

Коммерческие организации функционируют в форме хозяйствен​ных товариществ и обществ, производственных кооперативов, го​сударственных и муниципальных унитарных предприятий, ассо​циаций и союзов и имеют основной целью своей деятельности из​влечение прибыли.
Для некоммерческих организаций получение прибыли, которая не распределяется между участниками, не является главной целью их деятельности. Они осуществляют предпринимательскую деятель​ность лишь в рамках той цели, ради которой они созданы, и функ​ционируют в форме потребительских кооперативов, общественных и религиозных организаций и объединений.

В сфере ВЭД различного рода объединения для осуществления совместной коммерческой деятельности созданы на основе таких форм коммерческих организаций, как хозяйственные товарищест​ва и общества, которые в свою очередь выступают как полные то​варищества и товарищества на вере (коммандитные), открытые и закрытые акционерные общества и общества с ограниченной от​ветственностью.

IV. По характеру операций

В зависимости от характера операций различают чисто торго​вые, комиссионные, агентские и брокерские торгово-посредни​ческие фирмы.

1. Торговые фирмы. 
Эти фирмы осуществляют операции от своего имени и за свой счет и бывают двух типов: независимые торговые посредники и торговцы по договору. Независимые торговые посредники заключают контракты на приобретение партии товара, а затем реализуют товар по согласованным ценам на любом рынке. Обычно это крупные фирмы, имею​щие собственные склады и транспортные средства и занимающиеся оптовыми операциями. 

2. Комиссионные фирмы. 
В отличие от торговых фирм комиссионные фирмы (комиссионеры) не закупают товар у продуцентов, а совершают операции по купле-продаже товара от своего имени, но за счет клиента-комитента. Разновидностью комиссионных операций является консигнация, предполагающая поступление товара на склад консигнатора, а затем их реализацию.

3. Агентские фирмы. 
Такие фирмы осуществляют поиск клиентов, представляя интересы фирм-производителей и действуя от имени и за счет последних. Агенту также может быть предоставлено право подписи контракта по доверенности.

4. Брокерские фирмы. 
В отличие от агентских брокерские фирмы не являются представителями одной из сторон договора купли-прода​жи. Их обязанность сводится лишь к поиску партнеров и сведению сторон за брокерское вознаграждение.

Перечисленные функции и особенности в работе западных тор​говых фирм в полной мере или частично (в зависимости от их юри​дического статуса) свойственны ВТФ, работающим на российском рынке в сфере ВЭД.

1.3 Внешняя и внешнеэкономическая торговля. Инструменты регулирования ВЭД.
Эффективная внешняя торговля — это самостоятельный источник дополнительного дохода страны.

Внешняя торговля призвана обеспечить прирост дохода при тех же производственных возможностях. Без внешней торговли подоб​ный прирост потребовал бы увеличения ресурсов страны.
Если страна ориентируется на участие в международной торговле, необходимо часть национальной продукции производить специаль​но для продажи за рубежом. Ее реализация становится националь​ным экспортом. Товарный экспорт занимает определенную долю в ВВП, которая получила название экспортной квоты. В каждой стране экспортная квота разная. По экспортной (импортной) квоте определяют степень участия страны в мирохозяйственных связях.
Экспорт товаров является частью национального производ​ства, валового внутреннего продук​та (ВВП): 
ВВП = С + I + G + Xн.

Экспорт удовлетворяет иностранный спрос и оплачивается доходами граждан зарубежных стран. Получив выручку, экспортеры могут потратить ее на инвестиции, осуществление заказов смежным отраслям.
Приток валюты, которую экспорт приносит в страну, позволяет; оплатить импорт. Тем самым экспорт дает возможность жите​лям страны расширить круг и ассортимент потребления; укрепить национальную валюта 

Польза экспорта заключается в следующем:
· способствует росту ВВП, совокупного спроса, дополнительной
занятости;

· обеспечивает финансирование роста ВВП за счет доходов иност​ранного государства;

· становится источником притока иностранной валюты в страну.

Как правило, экспорт товаров увеличивает ВВП, совокупный спрос.
Возможны и исключения, ког​да экспорт приводит к падению ВНП и деформирует внутренний рынок. Это наблюдается, когда экспортируются товары, потребность в которых на внутреннем рынке еще не удовлетворена. Следствием такого про​цесса становятся несбалансированность национальной экономи​ки, отягощенная инфляцией, оголение внутреннего рынка.
Существуют варианты негативного влияния экспорта на внутрен​ний рынок:
1. Расхождение цен внутреннего рынка по сравнению с мировыми, когда внутренние цены оказываются более низкими. В этом случае то​вары, предназначенные для национального потребления, начинают вывозиться за границу.

2. Развитие экспорта в ущерб внутреннему рынку возможно в усло​виях падения курса национальной валюты. Продажа товара за грани​цей в этом случае становится особо выгодной. Полученная валют​ная выручка при обмене ее на национальные деньги позволяет получить доход более высокий по сравнению с продажей товара внутри страны.
Например, в России наблюдались оба таких случая. С 1992 по 1995 год внутренние цены на ресурсы были ниже мировых, и тогда национальные ресурсы вывозились из страны массовым порядком. Для предотвращения подобной ситуации потребовалось сравнять внутренние цены на ресурсы с мировыми. Это ввергло страну на несколько лет в изнурительную инфляцию издержек. Во второй половине 90-х годов возникали форс-мажорные ситуации, в результате которых Камчатка оказалась неотапливаемой в зимний сезон по причине вывоза мазута за рубеж.
В развитых странах в условиях насыщенного рынка подобные не​гативные явления встречаются не столь часто. Это объясняется высо​кой степенью интегрированности национальных экономик в миро​вое хозяйство, сближением уровней национальных и мировых цен. Поскольку развитые страны являются доминирующими участницами мировой торговли, их оценка экспорта товаров как признанного стимулятором экономического роста оказалось так же доминирующей. Размер выигрыша или проигрыша, который получает страна, зависит от ее экспорта и импорта. Их соотноше​ние определяется структурой и степенью конкурентоспособности нацио​нального производства: отрасли с сильным конкурентным потенциалом становятся экспортными, остальные оставляют поле для импорта. Такое распределение отраслей, включающихся во внешнеторговую деятель​ность, отражает внутренние фундаментальные условия внешней торгов​ли, которые определяются национальным экономическим потенциа​лом и его структурой.
Однако мировой рынок, как и любой рынок, подвержен измене​ниям цен, которые могут определяться состоянием не внутреннего, а мирового рынка. Динамика мировых цен может изменить доход​ность как экспортных, так и импортных операций, что отразится на благосостоянии страны.
Но на благосостоянии страны отражаются не только колебания мировых цен на товарный экспорт. Динамика цен на импорт также оказывает свое действие на положение страны. Когда повышается цена товарного импорта, наши экспортеры, решившие обновить свое оборудование эффективной импортной техникой, обнаружат, что их валютный доход от экспортных операций начинает исчезать. Те​перь им придется поступиться большей суммой валютной выручки для оплаты импорта. Более высокая цена импорта съедает их доходы. Примерно так же складывается ситуация, если речь идет не об от​дельном экспортере, а о всей стране: доходы от ее экспорта съедают​ся тратами, связанными с импортными товарами.
Эффективность внешнеэкономических операций будет возрастать, когда цены экспорта  повышаются, а цены импорта  понижаются.
Страна окажется в неблагоприятной ситуации, если динамика цен по этим группам будет противоположная.
Зависимость положения страны от ценовых колебаний мирового рынка отражает такое понятие, как условия торговли, определяемые соотношением экспортных и импортных цен.
Показатель условий торговли рассчитывается как в целом для страны, так и по отдельным внешнеторговым фирмам. Он может быть агрегатным, т. е. охватывать суммарные величины по экспорту и им​порту, или отражать подобное соотношение по отдельным товарам.
Рост показателя условий торговли означает повышение доходов страны от ее внешнеторговых операций. Для удобства определения эффективности внешнеторговых операций показатель условий тор​говли (ТоТ) выражают в процентных величинах, т. е. умножают на 100. То​гда, если ТоТ > 100, условия торговли для страны складываются благоприятно. При ТоТ ( 100, страна будет терять свои доходы на мировом рынке.
Внешнеторговая политика государства пред​ставляет собой целенаправленное воздействие государства на развитие внешнеэкономических отношений со странами остального мира.

В современном мире можно выделить две ос​новные тенденции внешнеторговой политики: протекционистская и либеральная (свободная торговля):

Протекционистская — связана с защитой оте​чественного рынка от иностранной конкуренции;

Национальное производство должно было находиться под патронажем (протекцией) государства. Отсюда и ее название — протекционизм.
Какие меры можно применить, сдерживая импорт и поощряя экспорт?
К типичным мерам сдерживания импорта относятся:
· тарифные пошлины на импортные товары (на единицу товара или на их декларируемую сумму);

· нетарифные ограничения (квоты, требования лицензий и др.);

· установление государственной монополии на право торговли отдельными товарами.

Современные формы поощрения экспорта заключается в:
· прямой дотации (экспортной премии);

· льготном  кредите, льготных налогах на экспортное произ​водство;

· государственном страховании экспортной продукции;

· государственных гарантиях для вывоза товаров в страны с неус​тойчивыми политическими режимами;

· изучении конъюнктуры мирового рынка, правовом обеспече​нии защиты интересов за рубежом;

· прямом участии в инвестициях наукоемкого производства, об​легчающем бизнесу финансирование объемных проектов;

· снижении курса национальной валюты в угоду интересам экс​портных отраслей. Экспортер обменивает свою валютную выручку у себя в стране. При обесценении национальной валюты его доход, выраженный в национальных деньгах, возрастает.

Таким образом, к достоинствам можно отнести:

1) поддержка отечественных предприятий, конкурирующих с импортом, предотвращение угрозы их возмож​ного банкротства; 

2) сохранение рабочих мест на предприятиях, конкурирующих с импортными; 

3) улучшение платежного баланса и укреп​ление курса национальной валюты.

Но в тоже время меры, ограничивающие импорт, автоматически сократят экспорт другой страны. Как только одна страна примет меры, ограничиваю​щие импорт, страна-импортер примет, в свою очередь, ответные меры и введет такие же ограничения на импорт, ухудшая позиции зачинщика торговой войны. В результате в обеих странах упадут не только объемы импорта, но и их экспортные возможности. Поэтому, недостатки протекционизма очевидны. К ним можно отнести:

1) консервация отсталых производств, не способных конкурировать с иностранными фирмами;

2) поддержание высоких цен на импортные товары и услуги, что не выгодно для отечественного потребителя;

3) поддержание высоких цен на импортные комплектующие и сырье, используемые отечественными производителями.

Страны, придерживающиеся модели открытой экономики, не за​крывают двери перед иностранной конкуренцией, не применяют жестких мер, ограничивающих импорт. Но своих экспортеров они мо​гут стимулировать.
Тем не менее, в реальной жизни ни одна страна, разделяющая идеи открытой экономики, не забыва​ет простых рецептов протекционизма, призывающего защищать на​циональное производство, однако применяет их достаточно гибко. Протекционистские меры считаются уместными, когда в стране про​исходит становление современных рыночных структур. Импорт не должен убивать еще не окрепшее производство. Но на последующей стадии развития, когда рыночные структуры уже образовались и встали на ноги, они должны подстраиваться под режим междуна​родной конкуренции, и ограждать их от нее нецелесообразно.
Внешнеторговая политика предполагает ис​пользование определенного набора инструмен​тов внешнеторгового регулирования.

К инструментам внешнеторгового регулиро​вания принято относить:

экономические инструменты:

а) импортные тарифы (пошлины),

б) импортные квоты,

в) экспортные субсидии; 

Отличительная черта тарифов, квот и субсидий — это возникновение разницы между ми​ровыми и внутренними ценами. Прямой эффект от тарифа (т.е. налога на импорт) состоит в удо​рожании импортных товаров по сравнению с их стоимостью за границей. Наиболее распространенной формой импорт​ных тарифов является таможенные пошлины.
Та​моженная пошлина — простейшая форма тор​говой политики — налог, которым облагается им​портируемый товар. Специфические таможенные пошлины представляют собой фиксированную сумму, отчисляемую за единицу импортируемо​го товара (например, 100 рублей за баррель неф​ти).

Адвалорная пошлина — это налог, который взимается в виде части стоимости импортируе​мого товара (например, в США 25%-ный тариф на импортируемые грузовые автомобили). В ре​зультате взимания пошлины происходит возрас​тание издержек ввоза товара в страну.

Помимо таможенных пошлин в международ​ной торговле используются импортные квоты.

Импортная квота — это прямое ограниче​ние количества какого-либо товара, которое может быть импортировано. Такое ограничение обычно подкрепляется выдачей лицензий какой-либо группе людей или некоторому количеству фирм. Импортная квота всегда поднимает внут​реннюю цену на импортируемый товар.

Разница между квотой и тарифом состоит в том, что при введении квоты правительство не получает дохода. Когда для организации им​порта вместо пошлины используется квота, ко​торая могла бы стать доходом государства, достается тому, кто получает импортные лицен​зии. Держатели лицензий могут закупить импор​тные товары и перепродать их по более высо​кой цене на внутреннем рынке. Прибыли, по​лучаемые держателями импортных лицензий, называется квотной рентой.

Одной из разновидностей импортной квоты являются добровольные ограничения экспорта. Добровольные ограничения экспорта — это квота, введенная не страной импортером, а страной-экспортером. Наиболее яркий при​мер — ограничения на экспорт автомобилей в США, введенное Японией в 1981 г. Доброволь​ные ограничения экспорта обычно устанавли​вает страна - экспортер в ответ на просьбу страны — импортера с целью избежать других торговых санкций со стороны страны — импор​тера. Для страны — импортера добровольные ограничения экспорта проводят к потерям, по​скольку ренту от их введения присваивают ино​странцы.

Экспортные же субсидии — это доплата местным производителям за выпуск экспортных товаров. В результате чего повышается цена этих продуктов внутри страны и возникает для их производства.

Наряду с экономическими инструментами мо​гут быть использованы и административные инструменты. Например, можно повернуть нор​мальные процедуры проверки безопасности, са​нитарного состояния и таможенные очистки та​ким образом, что они становятся препятствием для торговли.

Изменение цен из-за тарифов, квот и субси​дий влияет как на относительное предложение, так и на относительный спрос. В результате это​го изменяются условия торговли как для стра​ны, активно использующей эти инструменты внешнеторгового регулирования, так и для дру​гих стран. Изменения условий торговли приво​дит к изменениям потоков экспорта и импорта товаров, изменяются платежный баланс и курс национальной валюты.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Внешнеторговая политика и ее принципы.
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Схема 2. Тарифные меры таможенного регулирования внешней торговли.
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Схема 3. Нетарифные меры регулирования внешней торговли.
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Схема 4. Демпинг.
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Тесты.

1. Внешнеторговый оборот страны – это:

1) весь экспорт страны за исключением гуманитарной помощи;

2) сумма экспорта и импорта;

3) все экспортные поставки;

4) весь экспорт за исключением необлагаемых налогом.

2. Основными инструментами внешнеторгового регулирования являются:

1) таможенные тарифы;

2) протекционизм;

3) нетарифные методы регулирования;

4) реэкспорт;

5) меры по стимулированию экспорта.

3. Режимы наибольшего благоприятствования – это:

1) национальный режим внешней торговли;

2) льготный режим международной торговли;

3) в режим внешней торговли, когда государства на взаимной основе предоставляют друг другу те же условия внешнеторговых операций, которые применяются или будут применяться и к третьим странам;

4) нормальные возможности для взаимной торговли.

4. Запрещение вывоза в какую-либо страну или вывоза из какой-либо страны тех или иных товаров, в том числе оружия и научно-технической информации – это:

1) демпинг;

2) лицензирование;

3) квотирование;

4) эмбарго.

5. Политика протекционизма включает в себя такие меры, как:

1) установление определенных количественных ограничений на ввозимые в страну товары;

2) создание наибольшего количества предприятий тяжелой промышленности;

3) льготная система кредитования иностранных предприятий;

4) повышенные требования к качеству ввозимой в страну продукции;

5) увеличение во внешнеторговом балансе страны доли военной продукции;

6) придание товарного вида изделиям своей страны с помощью средств массовой информации.

6. Повышение ставок ввозимых пошлин ведет к:

1) снижению объема импорта;

2) снижению курса национальной валюты;

3) повышению экспорта;

4) повышению курса национальной валюты;

5) росту внешней задолженности;

6) росту внутренней задолженности.

7. Квота – это термин, применяемый для:

1) ограничение площади посевных земель;

2) увеличения производства товаров широкого потребления;

3) ограничения доступа на внутренний рынок импортных товаров;

4) резкого увеличения производства товаров военного назначения;

5) увеличения производства наукоемких товаров;

6) характеристики увеличения производства сельскохозяйственной продукции.

Ответы на тесты.

1. б).   2. а), в), и д).   3. в).   4. г).   5. а) г) и е).   6. а).   7. в).

Контрольные вопросы.
1. Какова сущность внешнеэкономической деятельности, ее функции, цели? Какие существуют критерии отличия ВЭД от внешнеэкономических свя​зей?

2. Через какие виды ВЭД реализуется экспортная стратегия предприятий?

3. Какие внешнеэкономические функции выполняет субъект хозяйствования?

4. Какова совокупность элементов ВЭД предприятий-экс​портеров в группах внешнеэкономических функций?

5. Кто относится к участникам ВЭД из числа экспортоориен​тированных отраслей и производств, самостоятельно работающих на внешних рынках?

6. Какие функции участников ВЭД из числа содействующих организаций?

7. Какие существуют виды торгово-посреднических фирм?

Задание.

1. Внешнеторговая политика государства и ее основные формы. 

2. В Росси есть три группы рабочих: первая имеет опыт и навыки в производстве турбин, вторая — в производстве тракторов, третья не имеет специальных навыков, но может работать в производстве и турбин, и тракторов на подсобных работах. Из-за сокращения производства турбин на Украине в Россию приезжают рабочие со специальны​ми навыками, но производству турбин. Следует определить:

2.I. Как это повлияет на производство турбин и тракторов?

2.2. Как изменится уровень заработной платы в каждой из трех групп?

2.3. Если из-за общего падения производства в ближнем зарубежье в Россию приезжают рабочие без специальных навыков в производстве, как турбин, так и тракторов:

2.3.1. Как это повлияет на производство турбин и тракторов в Рос​сии?

2.3.2. Как это повлияет на положение всех трех групп рабочих в России?
3. Правительство получило иностранный заем в размере 1 млрд. долл. но годовой ставке 8%. Эти средства вкладываются в инвестиционные проекты, которые позволяют получить ежегодный прирост ВНП в раз​мере 300 млн. долл. в течение нескольких последующих лет. Следует определить:

3.1. Вырастет или нет чистое долговое бремя, налагаемое на граж​дан данной страны?

3.2. Через сколько лет страна сможет погасить этот долг?

Задание.

1. Международное регулирование внешней торговли.
2. Выберите вариант ответа, наиболее полно характеризующий такое явление, как «бегство капитала»:
1) миграция капитала;
2) нелегальный вывоз и ввоз краткосрочного капитала;
3) перемещение капитала в иную национальную экономику вследствие его незаконного происхождения;
4) вывоз капитала из страны с целью его сохранности и безопасности;
5) выти капитала по причине его избытка в стране.
3. Допустим, курс доллара к немецкой марке составляет 1:3, следовательно, один и тот же товар в США стоит, например. 400 долл., а в Германии 12000 марок.
3.1 Какой экспортер получит дополнительный доход (США или Германия), если курс доллара искусственно понизится до соотношения 1:2?

3.2 Определите величину дополнительного дохода.

Глава 2. Глобальные проблемы современности.

Особенности интеграционных процессов, охватывающих самые разные сферы жизни людей, наиболее глубоко и остро проявляют в так называемых глобальных проблемах современности.

Основными глобальными проблемами современности являются:

· проблема экологии;

· сохранения мира;

· освоения космоса и Мирового океана;

· продовольственная проблема;

· проблема народонаселения;

· проблема преодоления отсталости развития стран;

· проблема сырья.

Особенности глобальных проблем мировой экономики:

1) имеют планетарный, общемировой характер, затрагивают интересы всех народов мира.

2) угрожают деградацией и гибелью всему че​ловечеству.

3) нуждаются в неотложных и эффективных ре​шениях.

4) требуют коллективных усилий всех госу​дарств, совместных действий народов. 

Большинство проблем, которые сегодня мы связываем с глобальными проблемами совре​менности, сопровождали человечество на про​тяжении всей его истории. К ним, прежде всего, следует отнести проблемы экологии, сохранения мира, преодоления нищеты, голода, не​грамотности.

Но после второй мировой войны благодаря невиданным масштабам преобразовательной де​ятельности человека, все эти проблемы превра​тились в глобальные, выражающие противоре​чия целостного современного мира и обозна​чающие с небывалой силой необходимость со​трудничества и единения всех людей Земли.

В наше время глобальные проблемы:

· с одной стороны, демонстрируют теснейшую взаимосвязь государств;

· а с другой - выявляют глубокую противо​речивость этого единства.

Развитие человеческого общества всегда было противоречивым. Оно постоянно сопровождалось не только установлением гармонической связи с природой, но и разрушительным воздействием на нее.

По-видимому, заметный ущерб природе наносили уже синантропы (около 400 тысяч лет назад), которые стали использовать огонь. В результате возникших в этой связи пожаров уничтожались значительные площади растительного покрова.

Ученые считают, что интенсивная охота древ​них людей на мамонтов была одной из важней​ших причин исчезновения этого вида животных.

Начавшийся около 12 тысяч лет назад пере​ход от присваивающего характера хозяйство​вания к производящему, связанный, прежде все​го, с развитием земледелия» также приводил к весьма существенным негативным воздействи​ям на окружающую природу.

Технология земледелия в те времена заклю​чалась в следующем: на определенном участке выжигался лес, затем проводилась элементарная обработка почвы и посев семян растений. Такое поле могло давать урожай всего 2- 3 года, после чего почва истощалась и надо было переходить на новый участок.

Помимо этого, экологические проблемы в древности нередко порождала добыча полез​ных ископаемых.

Так, в 7-4 веках до н.э. интенсивная разработка в Древней Греции серебряно-свинцовых рудников, которая требовала больших объемов крепкого леса, привела фактически к уничтожению лесов на Антическом полуострове.

Существенные изменения в природных ланд​шафтах вызвало строительство городов, кото​рое начало осуществляться на Ближнем Восто​ке около 5 тысяч лет назад и, конечно, значи​тельной нагрузкой на природу сопровождалось развитие промышленности.

Но хотя эти воздействия человека на окружающую среду приобретали все большие масштабы, тем не менее, вплоть до второй половины XX века они имели локальный характер.

Человечество, развиваясь по пути прогресса, постепенно накапливало материальные и духовные ресурсы для удовлетворения своих потреб​ностей, однако ему никогда не удавалось полностью избавиться от голода, нищеты и без​грамотности. Острота этих проблем ощущалась каждым народом по своему, и пути их реше​ния никогда прежде не выходили за пределы границ отдельных государств.

Между тем из истории известно, что неуклонно растущие взаимодействия между наро​дами, обмен продуктами промышленного и сель​скохозяйственного производства, духовными ценностями постоянно сопровождались острей​шими военными столкновениями. За период с 3500 года до н.э. произошло 14 530 войн. И только 292 года люди жили без войн.

В войнах погибло (млн. человек):

	XVII век
	XVIII век
	XIX век

	3,3
	5,5
	16


В первой и второй мировых войнах лишились жизни около 70 миллионов человек. Это были первые мировые войны во всей истории чело​вечества, в которых участвовало значительное большинство стран мира. Они-то и обозначили начало превращения проблемы войны и мира в глобальную.

А что же породило глобальные проблемы? От​вет на этот вопрос, в сущности, довольно прост. Глобальные проблемы явились результатом:

· с одной стороны - огромных масштабов че​ловеческой деятельности, радикально изменяющей природу, общество, образ жизни людей;

· с другой стороны - неспособности челове​ка рационально распорядиться этой могучей силой;

· хозяйственная деятельность в ряде госу​дарств сегодня развита настолько мощно, что она воздействует на экологическую обстанов​ку не только внутри отдельной страны, но и далеко за ее границами.

Характерные примеры:

· Великобритания «экспортирует» 2/3 своих промышленных выбросов;

· 75-90 % кислотных дождей скандинавских стран имеют заграничное происхождение;

· от кислотных дождей в Великобритании стра​дает 2/3 лесных массивов, а в странах кон​тинентальной Европы - около половины их площадей;

· в США не хватает того кислорода, который естественно воспроизводится на их террито​рии;

· крупнейшие реки, озера, моря Европы и Се​верной Америки интенсивно загрязняются промышленными отходами предприятий са​мых различных стран, использующих их вод​ные ресурсы;

· с 1950 по 1984 год производство минераль​ных удобрений возросло с 13,5 млн. тонн до 121 млн. тонн в год. Их использование дало 1/3 прироста сельскохозяйственной продук​ции.

Вместе с тем резко возросли в последние де​сятилетия использование химических удобрений, а также различных химических средств защи​ты растений стало одной из важнейших причин глобального загрязнения окружающей среды. Разносимые водой и воздухом на огромные рас​стояния, они включаются в геохимический кру​говорот веществ по всей Земле, нанося неред​ко значительный ущерб природе, да и самому человеку.

Весьма характерным для нашего времени стал быстро развивающийся процесс вывода экологически вредных предприятий в слабораз​витые страны.

Огромные и все более расширяющиеся мас​штабы использования природных минеральных ресурсов привели не только к истощению сы​рья в отдельных странах, но и к существенно​му обеднению всей сырьевой базы планеты.

На наших глазах заканчивает эра экстенсив​ного использования потенциала биосферы. Это подтверждается следующими факторами:

· сегодня осталось ничтожно мало неосвоен​ных земель для ведения сельского хозяйства;

· систематически увеличивается площадь пус​тынь. С 1975 по 2000 годы она возросла на 20 %;

· большую тревогу вызывает сокращение лес​ного покрова планеты. С 1950 по 2000 год площадь лесов уменьшилась почти на 10 %, а ведь леса — это легкие всей Земли;

· эксплуатация водных бассейнов, в том чис​ле Мирового океана, осуществляется в та​ких масштабах, что природа не успевает вос​произвести то, что забирает человек. Постоянное развитие промышленности, транс​порта, сельского хозяйства и т.д. требует резкого увеличения затрат энергии и влечет за со​бой все возрастающую нагрузку на природу. В настоящее время в результате интенсивной человеческой деятельности происходит даже из​менение климата.

По сравнению с началом прошлого века со​держание углекислого газа в атмосфере воз​росло на 30 %, причем 10 % этого прироста дали последние 30 лет. Повышение его концент​рации приводит к так называемому парниково​му эффекту, в результате которого происходит потепление климата всей планеты.

Ученые считают, что такого рода изменения осуществляются уже в наше время.

В результате человеческой деятельности про​изошло потепление в пределах 0,5 градуса. Од​нако если концентрация углекислого газа в ат​мосфере удвоится по сравнению с ее уровнем в доиндустриальную эпоху, т.е. увеличатся еще на 70 %, то произойдут очень резкие измене​ния в жизни Земли. Прежде всего, на 2—4 гра​дуса, а на полюсах на 6—8 градусов повысится средняя температура, что, в свою очередь, вы​зовет необратимые процессы:

· таяние льдов;

· поднятие уровня мирового океана на один метр;

· затопление многих прибрежных районов;

· изменение влагообмена на поверхности Зем​ли;

· сокращение количества осадков;

· изменение направления ветра.

Ясно, что подобные изменения поставят пе​ред людьми огромные проблемы, связанные с ведением хозяйства, воспроизведением необхо​димых условий их жизни.

Сегодня, как справедливо одним из первых отметки В.И. Вернадский, человечество обре​ло такую мощь в преобразовании окружающе​го мира, что оно начинает существенно влиять на эволюцию биосферы как целого.

Хозяйственная деятельность человека в наше время уже влечет за собой изменение климата, она воздействует на химический состав водно​го и воздушного бассейнов Земли на живот​ный и растительный мир планеты, на весь ее облик.

Проблема войны и мира превратилась в гло​бальную буквально на наших глазах, и преж​де всего, в результате резко возросшей мощи оружия.

Сегодня одного только ядерного оружия на​коплено столько, что его взрывная сила в не​сколько тысяч раз превышает мощь боеприпасов, использованных во всех воинах, которые велись прежде.

В арсеналах разных стран хранят​ся ядерные заряды, суммарная мощность ко​торых в несколько миллионов раз превышает мощность бомбы, сброшенной на Хиросиму. А ведь от этой бомбы погибло свыше 200 ты​сяч человек! 40 % площади города преврати​лось в пепел, 92 % было изуродовано до неуз​наваемости. Роковые последствия атомной бом​бардировки ощущают до сих пор тысячи лю​дей. И в этой связи появляется очень важная проблема мировой безопасности — это нерас​пространение ядерного оружия в развивающи​еся страны, такие как Иран, Ирак, Корея и др., нестабильные в экономическом, политическом развитии.

На каждого человека в настоящее время только в виде ядерного оружия приходится та​кое количество взрывчатых веществ, что их три-нитротолуоловый эквивалент превосходит 10 т. Если бы у людей было столько продовольствия, сколько всех видов оружия и взрывчатых ве​ществ существует на планете. Этим оружием можно многие десятки раз уничтожить всякую жизнь на Земле. А ведь сегодня уже и «обыч​ные» средства ведения войны вполне способны причинить глобальный ущерб и человечеству, и природе. К тому же следует иметь в виду, что технологии ведения войн эволюционирует в сторону все большего уничтожения мирного населения. Что ждет человечество, если будет развязана пусть даже локальная война с при​менением самых современных средств ее ве​дения?

Как считают специалисты, применение совре​менного оружия приведет, по крайней мере к 100-кратному превышению количества жертв среди мирного населения по сравнению с чис​лом погибших военных.

Одна из острейших и самых значительных глобальных проблем современности заключает​ся в том, как преодолеть отсталость в разви​тии большей части человечества.

Отсталость — результат пересечения, тесней​шего взаимодействия всех глобальных проблем, и чем глубже мы проникаем в смысл сложив​шейся к настоящему моменту ситуации, тем более отчетливо осознаем, насколько трудно найти разумный, реальный выход из критиче​ского положения. Начнем с демографической характеристики развивающихся стран (см. табл. 3.1.)
Таблица 3.1.

Динамика населения по регионам в XX и начале XXI века (в млн. человек)

	Регион
	1900
	1950
	1975
	2000
	2025

	Весь мир
	1656
	2513
	4033
	6199
	9065

	Россия, СССР
	130
	180
	254
	312
	368

	Восточная Азия
	950
	706
	1263
	2205
	3651

	Южная Азия
	950
	706
	1255
	2205
	3651

	Латинская Америка
	64
	164
	323
	608
	961

	Северная Америка
	81
	166
	236
	290
	332

	Африка
	130
	219
	406
	828
	1479

	Европа
	295
	392
	474
	520
	580

	Австралия и Океания
	
	13
	21
	30
	40


Таблица 3.1. показывает, как неравномерно растет население. Его прирост в развитых странах незначителен, а в развивающихся - чрезвычайно высок. Так, за 1975—2000 гг. из 2,2 милли​арда прироста населения около 90 %, т.е. 2 мил​лиарда, приходится на развивающиеся страны.

Эти цифры очень тревожны! Они свидетель​ствуют о явно неблагополучном положении дел в современном мире. Подавляющее большин​ство населения развивающихся стран не имеет нормальных условий жизни.

Экономика развивающихся стран сильно от​стает от уровня производства развитых стран, и сократить разрыв пока не удается. Очень тяже​лая ситуация сложилась в сельском хозяйстве. Надои молока от коровы в 6,3 раза меньше, а урожайность зерновых в 2 раза ниже, чем в раз​витых странах.

Остра и жилищная проблема населения: жи​тели развивающихся стран живут фактически в антисанитарных условиях, 250 млн. человек — в трущобах, 1,5 млрд. человек лишены элемен​тарной медицинской помощи. Около 2 млрд. лю​дей не имеют возможности пользоваться безо​пасной для здоровья водой. От недоедания страдает свыше 500 млн. человек, а от голода ежегодно умирает 30—40 миллионов (пробле​ма голода в Африке).

Но что же мешает развивающимся странам пре​одолевать их отсталость? Причин на это несколь​ко. Прежде всего следует иметь в виду, что это — аграрные страны. На их долю приходится свыше 90 % сельского населения мира, но, как это ни парадоксально, они не в состоянии прокормить даже себя, поскольку рост населения в них пре​вышает прирост производства продовольствия.

Другая причина необходимость осваивать но​вые технологии, развивать промышленность, сферу услуг, требует участия в мировой тор​говле. Однако она деформирует экономику этих стран.

Еще одна причина отставания развивающих​ся стран — использование традиционных источ​ников энергии (физической силы животных, сжи​гание древесины, и различного рода органики), которые ввиду их низкой эффективности, не по​зволяют существенно повысить производитель​ность труда в промышленности, на транспорте, в сфере услуг, в сельском хозяйстве.

Мешает преодолению развивающимися стра​нами их отставания от развитых и такая причи​на, как полная зависимость от мирового рынка и его конъюнктуры. Быстро растет долг развивающихся стран развитым, который также служит препятствием на пути преодоления их отсталости.

Сегодня развитие производительных сил и социально-культурной среды общества возможно без повышения уровня образования всего народа, без овладения современными достиже​ниями науки и техники. Однако необходимое внимание к ним требует крупных затрат и, ко​нечно, предполагает наличие педагогических и научно-технических кадров. Развивающиеся страны в условиях бедности не могут должным образом решать эти проблемы.

Все большое число людей в мире осознает, что проблемы развивающихся государств, стре​мительно выходит на авансцену истории.

Судьба этих стран, как теперь становится оче​видным, касается не только их самих. И дело не просто в нашем сострадании, в невозмож​ности не сопереживать их тяготы, в трудности смириться с вопиющей социальной несправед​ливостью.

Устранение отставания развивающихся стран необходимо всем, в том числе и самим разви​тым странам. Оно во многом и, пожалуй, даже в главном определяет судьбу человечества.

Политическая нестабильность, обусловленная в первую очередь низким уровнем экономичес​кого развития, постоянно создает опасность возникновения военных конфликтов в этих ре​гионах. В настоящее время в условиях целост​ного мира и стремительно возрастающей доступности совершенного оружия они могут иметь любые, в том числе и трагические последствия для других стран и даже для всего человече​ства.

Бедность и низкий уровень культуры с неиз​бежностью влекут за собой неконтролируемый рост населения.

Однако для того, чтобы покончить с отста​лостью, необходимо совершить невиданные по масштабам и глубине преобразования во всем мире:

1) установить новый мировой экономический по​рядок;

2) устранить все формы неравноправия наро​дов мира;

3) утвердить такую систему общественных от​ношений между странами и в пределах каж​дой страны, которая предоставила бы реаль​ные возможности для решения глобальных проблем.

Другого пути у человечества нет! Либо образование, научно-технический прогресс, достижения мировой культуры будут служить всем людям. Либо человечество с неизбежностью начнет деградировать.

Новое политическое мышление — это веление времени. Оно должно проявлять себя во всех сферах деятельности людей, утверждая в жизни идеалы равноправия всех народов и от​ражая их взаимозависимость в развитии циви​лизации.

· Захотят ли люди искать решения этих не​легких проблем сообща (в диспутах, на конфе​ренциях, за столом переговоров)?

· В какой мере им удастся избежать дест​руктивных действий и направить все материаль​ные и духовные ресурсы на развитие цивили​зации?

· Наконец, как они воспользуются жизнью и разумом?

Эти вопросы открыты. Быть может, жизнь подскажет нам, как их нужно решать.

Каждый последующий шаг в истории откры​вает нам новые горизонты. Нужно уметь при​слушаться к пульсу истории, чувствовать ее ды​хание. И тогда она подскажет правильное на​правление мысли и действия, убережет от догм и беспочвенных новаций.

Глобальные проблемы — вызов человече​скому разуму. Уйти от них невозможно. Их мож​но только преодолеть. Причем преодолевать усилиями каждого человека и каждой страны в жестком сотрудничестве ради великой цели со​хранения возможности жить на Земле.

Мы не можем игнорировать сегодня так тревожащую нас возможность самоуничтожения человечества. Будущее открыто перед людьми. За него надо бороться, и оно во многом зависит от нас самих. Судьба биосферы Земли в большей степени зависит от деятельности людей.

Старость человека является естественным за​вершением его жизни. Но нередко люди ухо​дят из жизни молодыми и иной раз даже по собственной воле. История дает нам немало примеров гибели не только целых народов, но и цивилизаций.

Конечно, никаких независимых от опыта га​рантий, что человечество не погубит и себя и природу, нет и быть не может.

Вернадский один из первых обратил внима​ние на то, что деятельность человечества в наше время стало геологической силой, меняющей лик Земли. Его концепции геологические последствия де​ятельности людей представляет собой проявле​ние закономерностей развития природы и не​зависимы от особенностей исторического про​цесса.

Но именно специфика развертывания исто​рии, ее закономерности приводят к тем или иным результатам воздействия человека на при​роду.

Человеческая деятельность, а также ее про​дукты сегодня, как никогда, насыщаются науч​ными познаниями, разумом. Развитие биотехнологии, робототехника, ла​зерная техника, освоение атомной и термоядерной энергии, создание новых конструктивных материалов, техническое использование высоко​температурной сверхпроводимости компьютери​зация всей нашей жизни открывают огромные перспективы в решении проблем, стоящих пе​ред современным обществом.

Можно с достаточным основанием утверж​дать, что широкое использование компьютеров, построение компьютерного общества выведет человечество на принципиально новый уровень в развитии цивилизации.

Успехи современной науки демонстрируют ее колоссальные возможности. Промышленность, сельское хозяйство, транспорт, связь, системы управления, образования, здравоохранения, спорт — все в современном обществе опира​ется на достижения науки.

Мир, несомненно, стал более насыщенным многообразными связями и отношениями, а вместе с тем и стрессовыми ситуациями. Дина​мизм, интенсивность деятельности людей как в природе, так и социальной среде, все возрас​тающая ее мощность и масштабы создают не​виданные прежде, новые для человечества про​блемы.

Уменьшается продолжительность жизни лю​дей, ухудшается качество жизни, возрастает число сердечных, раковых, аллергических за​болеваний; зловеще распространяется эпидемия СПИДА; чаще встречаются случаи патологии психики; увеличивается количество наследствен​ных заболеваний, ухудшающих генофонд чело​вечества; человека постоянно подкарауливает опасность, связанная с использованием слож​ных технологий на производстве, особенно в химической и атомной промышленности; огром​ное количество людей становится жертвами несчастных случаев на предприятиях, на доро​гах; а как ухудшилось из-за химизации каче​ство продовольствия; во всем мире резко обо​стряются межнациональные отношения; неудержимо растет преступность.

Можно ли утверждать, что в наше время люди стали нравственнее и счастливее чем прежде? Нет. Никогда прежде люди не испытывали та​кой тревоги за свою жизнь и не чувствовали себя столь незащищенными как теперь.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Глобальные проблемы мировой экономики и их признаки.
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Схема 2. Глобальная продовольственная проблема в мировом хозяйстве.
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Схема 3. Формы экономической зависимости, влияющие на глобальную продовольственную проблему.
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Схема 4. Расширение сфер анализа экологических проблем с начала промышленной эры (сер. XIX – XX вв.).

	Годы
	Характерные черты
	Коллективные взаимодействия.

Технические устройства

	1861 – 1886 гг.
	Начало Промышленной эры. Трудовое законодательство. Вершина статистической и начало эволюционной картины физического и социального мира и планы переустройства последнего. Теория электромагнитного поля.
	Система проводной связи: телефон, развитие телеграфа. Фонограф, граммофон. Железные дороги и паровое судоходство. Всемирная почта. Интернациональные рабочие движения.

	1887 – 1923 гг.
	Новая физика (основы практически всей физики XX в. зародились с 1896 по 1915 г.). Математический аппарат в принципе был построен к 1923 – 1926 гг. Биология (возрожденная генетика и первые попытки биосинтеза).
	Беспроводная связь (радио, зарождение телевидения). Автотранспорт и авиация. Кинематография. I Всемирный конгресс физиков (1911 г.). Первая мировая война. Революция в Европе и в России. Интернациональные движения и партии. Первый мировой кризис (1929 – 1933 гг.).

	1924 – 1945 гг.
	Глобальная концентрация власти и технологии. Реактивное оружие. Первый ядерный реактор. Атомные взрывы – «взрывы времени».
	Попытки регионального уничтожения социальных и глобально-этнических групп (ликвидация плюрализма и ретрореволюции). Столкновение темпа революции с естественным ритмом жизни социума. Подавление эволюционного плюрализма.

	1946 – 1976 гг.
	Распространение технологии на атомное ядро, микроструктуру вещества, генетику, сферу интеллекта, экосистему планеты, т.е. на все уровни земной эволюции. Выход в космос. Начало политики материально-энергетического ресурсосбережения.
	ООН – первая попытка формирования планетарной структуры цивилизации. Начало экосистемного самосознания человека перед угрозой кризисов. Первые всемирные соглашения по защите окружающей среды.

	1977 – 2010 гг.
	Микропроцессорная революция и интеллектуализация техносферы. Первые глобальные экологические кризисы: кислотные дожди, обеднение озонного слоя, загрязнение вод и т.д.
	Локальные, затем распределенные региональные, государственные, мировые информационные сети. Цифровые интегральные сети связи. Бытовая видеотехника. Мировая энергоэкономика, ресурсоэкономика, биосферная «экономика».


Тесты

1.
Все глобальные проблемы:
а)
носят общемировой характер;
б)
нуждаются в срочном и неотложном решении;
в)
требуют для своего разрешения совместных действий всего мирового сообщества;
г)
угрожают человечеству серьезным регрессом в условиях жизни и дальнейшем развитии производительных сил.
2.
По мере развития человеческой цивилизации могут возникать новые глобальные проблемы:
а)
да;
б)
нет.
3.
К путям преодоления бедности и отсталости относятся;
а)
индустриализация в развивающихся странах;
б)
либерализация хозяйственной жизни;
в)
преобразование аграрных отношений;
г)
содействие эмиграции населения;
д)
реформа образования;
е)
улучшение экологической обстановки;
ж)
улучшение системы здравоохранения.
4.
Основными проявлениями глобальной проблемы мира и демилитаризации являются:
а)
конверсия;
б)
глобальное противостояние;
в)
локальные конфликты;
г)
расширение «клуба» ядерных держав;
д)
международный терроризм.
5.
Важнейшими аспектами продовольственной проблемы являются:
а)
дефицит продуктов питания;
б)
несбалансированность питания;
в)
снижение жизненного уровня;
г)
сдерживание мирового производства сельскохозяйственной продукции.
6.
Необходимость осуществления реформ в мировой торговле продовольствием вызвана:
а)
ростом международного регулирования мировой торговли;
б)
протекционизмом;
в)
ухудшением экологии;
г)
ростом государственной поддержки.
7.
Позитивными последствиями энергетического и сырьевого кризиса являются:
а)
нарушение существующей системы мирохозяйственных связей;
б)
улучшение положения развитых стран в МЭ и МЭО;
в)
создание объединений государств-поставщиков сырья и усиление их позиций в мире;
г)
развитие энергосберегающих технологий;
д)
проведение крупномасштабных геолого-разведочных работ и открытие новых месторождений;
е)
поиск альтернативных видов энергии.
8. По оценкам ООН, в течение XXI столетия прогнозируется (отметить нужное):
а)
повышение уровня рождаемости;
б)
понижение уровня смертности;
в)
рост средней продолжительности жизни;
г)
понижение рождаемости до уровня простого замещения поколений;
д)
повышение коэффициента смертности;
е)
снижение общей продолжительности жизни.
9.
К путям выхода из демографического кризиса в развивающихся странах относятся:
а)
повышение уровня экономического развития развивающихся стран;
б)
проведение жесткой государственной демографической политики (ограничение рождаемости);
в)
регулирование рождаемости на международном уровне;
г)
прекращение локальных военных конфликтов.
10.
Определяющую роль в решении глобальных проблем играют:
а)
международные экономические организации;
б)
ТНК;
в)
общие усилия всех стран;
г)
усилия наиболее богатых стран мира.

Ответы на тесты:

1. а), б) в) и г)   2. а)   3. а), б), в), д) и ж)    4. в), г) и д)    5. а) и б)   6. б) и г)    

7. в), г) и д)   8. б), в) и г)   9. а)    10. в)
Контрольные вопросы
1. В чем заключается главная причина проявления проблем, получивших название «глобальные проблемы»?

2. Каковы специфические признаки, позволяющие отнести проблему к категории глобальных?

3. Какие глобальные проблемы мирового развития на рубеже XX—XXI веков вы знаете? 

4. Какие новые и нарождающиеся проблемы современного развития стали в конце XX века относить к категории глобальных?

5. В чем проявляется проблема бедности и отсталости? Каковы пути решения этой проблемы?

6. В чем  состоит сущность мировой  продовольственной проблемы?

7. В чем наиболее остро проявлялась проблема нехватки природных ресурсов? Какие пути решения энергосырьевой проблемы предлагаются в настоящее время?

8. Как развитые страны могут помочь развивающимся государствам в борьбе с последствиями загрязнения окружающей среды? 
Задание
1. Факторы, определяющие изменение современного валютного курса.

2. Различие между тарифом на импорт и импортной квотой состоит в том, что:

а)
квота никогда не приносит дохода государству, тогда как тариф дает такой выигрыш;
б)
тариф никогда не приносит дохода государству, тогда как квота дает такой выигрыш;
в)
квота может быть использована для ограничения притока импортных товаров на внутренний рынок, тогда как тариф не может быть использован в этих целях;
г)
тариф может быть использован для полного (или почти полного) прекращения притока импортных товаров на внутренний рынок, тогда как квота не может быть использована в этих целях;
д)
квота обеспечивает более надежную защиту отечественного производителя от иностранной конкуренции, чем тариф.
3.
В таблице приведены данные о доле дохода разных факторов в стоимости, добавленной при производстве зерна и сахара, а также  в национальном доходе страны А.

	Факторы
	Зерно
	Сахар
	Национальный доход

	Труд
	0,35
	0,20
	0,30

	Капитал
	0,20
	0,60
	0,35

	Земля
	0,45
	0,20
	0,35


Предположим, что страна А обладает сравнительным преимуществом в производстве зерна и в результате установления свободных торговых отношений с другими странами начинает экспортировать зерно и импортировать сахар.
3.1. Рассчитайте показатели экспортной специализации для каждого из трех факторов. 

3.2. Если бы факторы совершенно не могли перемещаться между секторами, кто бы выиграл в результате расширения торговли? Кто бы проиграл?

3.3. Если бы факторы обладали абсолютной мобильностью в пределах страны, кто бы выиграл и проиграл в этом случае?
Раздел 4. Россия в системе мирового хозяйства.

Глава 1. Особенности внешнеэкономической деятельности России в современный период.

1.1 Основные направления экономических реформ в России.
В период с начала  30-х до конца 80-х гг. в Советском Союзе внешнеторговые связи осуществлялись на основе государственной монополии. Это предполагала, что все сделки по экспорту и импорту осуществлялись исключительно государством или специально уполномоченными на то государственными органами. Реально внешнеторговые связи осуществлялись на основе экспортно-импортного плана, что естественно, не предполагало использования каких бы то ни было мер регулирования внешней торговли.

К середине 80-х гг. выявились негативные стороны  развития внешней торговли:

· отсталая товарная структура экспорта и импорта

· падение темпов внешнеторгового оборота, 

· устарелые формы организации работы на внешнем рынке.

Экономика СССР носила односторонний характер  в развитии внешнеторговых отношений как с восточноевропейскими и развивающими странами, так и с западными государствами. Они строились на высоком  объеме продаж сырья и энергоносителей (до 60% экспорта). В меньшем объеме вывозились промышленные и потребительские товары, и еще меньшем объеме – машины и оборудования. Отсутствовала продажа наукоемкой продукции и услуг. Это объясняется рядом причин, и в частности низкой конкурентоспособностью российских промышленных товаров на мировом рынке. В итоге доля российской продукции в общем объеме мирового экспорта к началу 90-х гг. не превышала 3,5% (по данным ГАТТ). Когда доля экспорта машинно-технической продукции США и Японии к этому периоду превышала 40-65 %.

В импорте России непомерно большое место занимают  потребительские товары и продовольствие (30,5-36,3% всего импорта), химическая продукция (до 13% всего импорта), оборудования агропромышленного комплекса (21% всего импорта), которое способна была производить отечественная промышленность. Неизменность импортных позиций в течение длительного периода привели к прекращению развития в стране многих отраслей и направлений производства. Неразвитость экспортной структуры и зависимость от колебаний конъюнктуры мирового рынка узкой группы товаров обернулись для России прежде всего большими валютными потерями (45 млрд. руб. в 1995-1990 гг.) в связи с ухудшением условий  мировой торговли и снижением цен на нефть в 1984-1989 гг.
С целью выхода из охватившего экономику СССР системного кризиса в конце 80-х гг. начался переход к рыночной системе. 

Системные реформы постсоциалистического периода в России прошли длительный путь. Условно их можно разделить на 3 этапа:
Первый этап (1986—1988 гг.) характеризовался изменением принципов организации управления внешней торговлей и ее де​централизацией. На этом этапе решались две основные задачи.

1. Расширение прав отраслевых министерств и ведомств, пред​приятий, объединений и организаций по выходу на внешний рынок, установлению прямых связей и осуществлению производ​ственной и научно-технической кооперации с зарубежными парт​нерами, предоставление предприятиям-производителям права самостоятельного участия в ВЭД.

Для облегчения перестройки ВЭС ряду отраслевых министерств (агропромышленному комплексу, Минсельхозмашу, Минхимпрому, Минавиапрому и др.) были полностью переданы из состава Министерства внешней торговли двенадцать внешнеторговых объ​единений с закрепленной номенклатурой экспортно-импортной продукции и персоналом.

2. Расширение числа участников ВЭД за счет создания совмест​ных предприятий (СП), международных объединений и организаций (МО), ассоциаций внешнеэкономического сотрудничества с зарубежными странами (АВС) с целью ускорения научно-технического прогресса.

Второй этап (1989-1991 гг.) характеризовался дальнейшим раз​витием ВЭД и формированием системы государственного регули​рования данной сферы, прежде всего нетарифного (регистрация участников ВЭД, лицензирование, квотирование и контингенти​рование экспорта). Право самостоятельного выхода на внешний рынок с апреля 1989 г. получили все производители товаров и услуг.

На начало 1989 г. право выхода на внешний рынок имели только 55 министерств, 150 производственных объединений и 8 межотраслевых научно-технических комплексов. В составе отдельных ми​нистерств были созданы внешнеторговые фирмы (ВТФ), самосто​ятельно заключавшие внешнеторговые контракты — «Лада» (завод АвтоВАЗ), «Полет» (1-й Московский часовой завод) и др.

На третьем этапе, начиная с 1991 г., усилия были направлены на создание нового механизма государственного регулирования ВЭД и более стабильной нормативной базы российского государства.

1.2 Внешнеэкономическая политика РФ и ее структурообразующие элементы. Управление ВЭД на уровне государства.

Внешнеэкономическую политику Российской Федерации и её структурообразующие элементы можно представить в следующем виде:
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Схема 4.1. Внешнеэкономическая политика РФ

В ноябре 1991 г. Президентом РФ был подписан Указ «О либерализации внешнеторговой деятельности», который разрешал все формы ВЭД для всех юридических лиц без существовавшей до сих пор регистрации в МВС, ликвидировал запрет на проведение бартерных операций, объявлял о существовании таможенного регулирования (хотя практически оно полностью отсутствовало), вводил систему «обязательной продажи внешнеторговой выручки (иностранной ва​люты).
Либерализация ВЭД, это следует подчеркнуть особо, осуществлялась в условиях практически полного отсутствия средств регулирования внешнеторгового оборота. В стране продолжали существовать регулируемые из Центра цены, которые были значительно ниже мировых. Товарообмен между Российской Федерацией и другими странами был нарушен: из России в огромных, почти неконтролируемых количествах вывозилось сырье (в том числе и стратегическое), что незамедлительно повлекло за собой снижение цен на некоторых мировых рынках (например, на рынке алюминия), тогда как отечественный рынок был наводнен низкокачественными импортными товарами народного потребления, и это явилось тяжким ударом для российских производителей.

Во избежание вымывания товарной массы с внутреннего рынка с 1 января 1992 г. был введен экспортный таможенный тариф. Его целью было выравнивание внутренних и мировых цен. В связи с нехваткой товаров на внутреннем рынке и заниженным курсом рубля мероприятия по регулированию импорта не проводи​лись, более того, имело место субсидирование импорта, в первую очередь продовольствия и медикаментов.

Одним из негативных моментов реформирования всей системы внешнеторговой деятельности стал неоправданный выход на внешние рынки большого числа неквалифицированных внешнеторговых операторов, что создает условия для заключения неэффективных внешнеторговых сделок и утечки валюты за рубеж.

Впервые импортные пошлины были введены 1 июля 1992 г. Размеры ставок варьировались от 5 до 25%, при этом базовая ставка на большинство товаров составляла 5%. Наибольшая ставка в 25% взи​малась при ввозе вин, спирта и спиртных напитков. Осенью того же года пошлины на спирт и крепкие алкогольные напитки, электронную аппаратуру и легковые автомобили были повышены, а базовая ставка на другие товары была увеличена с 5 до 15%.

В течение 1991—1999 гг. был принят ряд законодательных актов, знаменовавших начало создания системы регулирования ВЭД РФ. К ним следует отнести Таможенный кодекс и Закон «О таможенном тарифе» (1993 г.), законы «О валютном регулировании и валютном контроле» (1992 г.), «О налоге на добавленную стоимость» (1991 г.), «Об акцизах» (1992 г.), Федеральные законы «О государственном ре​гулировании внешнеторговой деятельности» (1995 г.), «О мерах по защите интересов Российской Федерации при осуществлении торговли товарами» (1998 г.), «Об экспортном контроле» (1999 г.) и ряд других.

Необходимо отметить, что абсолютное большинство указанных законодательных актов не являлось законами прямого действия и для их практического использования требовалось издание дополнительных инструкций и постановлений различных органов, что серьезно затрудняло их использование. Кроме того, начавшиеся переговоры России о вступлении во Всемирную Торговую Организацию (ВТО) выявили многочисленные нестыковки и просто противоречия с действовавшими в ней правилами. Это потребовало внесения изменений в действующее законодательство.

В результате проведенной работы в течение 2003 г. были приняты новая редакция Таможенного кодекса Российской Федерации, Феде​ральные законы «Об основах государственного регулирования внеш​неторговой деятельности», «О специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мерах при импорте товаров», «О валютном регулировании и валютном контроле».

Основные правила осуществления внешнеторговой деятельности определяются Федеральным законом «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности», который вступил в силу с февраля 2004 г. Этот закон имеет принципиальное значение, поскольку определяет основы государственного регулирования внешнеторговой деятельности, полномочия Российской Федерации и субъектов Российской Федерации в области внешнеторговой дея​тельности в целях обеспечения благоприятных условий для ее осуще​ствления, а также защиты экономических и политических интересов страны.

Он определяет федеральные органы исполнительной власти, ответственные за государственное регулирование внешнеторговой деятельности, каковыми являются Президент Российской Федерации, Правительство РФ и федеральный орган исполнительной власти (в настоящее время — Министерство экономического развития и торговли), их правомочия, методы государственного регулирования внешнеторговой деятельности, а также меры содействия ей.

Президент России обладает следующими полномочиями в области государственного регулирования этого вида деятельности:

· осуществляет руководство государственной внешнеторговой политикой;

· регулирует сотрудничество в военно-технической области;

· определяет порядок экспорта драгоценных: металлов, драгоценных камней;

· в ежегодные послания Федеральному Собранию РФ о положении в стране, об основных направлениях внутренней и внешней политики включает раздел о государственной внешнеторговой политике;

· в целях обеспечения национальной безопасности вводит признанные международным правом экономические санкции

· приостанавливает действие актов органов исполнительной  власти субъектов РФ по вопросам государственной внешнеторговой политики до решения – этого вопроса соответствующим судом и т.д.

Исполнительную Власть в соответствии со ст. 110 Конституции РФ осуществляет Правительство Российской Федерации. Постановления и распоряжения Правительства РФ обязательно к исполнению в РФ.

В области государственного регулирования внешнеторговой деятельности Правительство РФ в соответствии с законом:

· обеспечивает проведение единой государственной внешнеторговой политики и осуществляет меры по ее реализации, принимает соответствующие решения и обеспечивает их выполнение;

· разрабатывает и представляет на утверждение Федерального Собрания РФ федеральную программу развития внешнеторговой деятельности;

· принимает временные меры по защите внутреннего рынка РФ;

· принимает решения об определении величины ставок таможенного тарифа в пределах, установленных федеральными законами;

· вводит количественные ограничения экспорта и импорта в соответствии с федеральными законами и т. д.

Структура федеральных органов исполнительной власти утверждается Указом - Президента и состоит из двух уровней: Правительства РФ и федеральных органов исполнительной власти (федеральных министерств и иных федеральных органов исполнительной власти — государственных комитетов, комитетов, федеральных служб, департаментов и др.).
В соответствии со сложившейся системой управления внешнеэкономическим комплексом России должен быть орган, на который на основании действующего законодательства Правительством непосредственно возлагается координация и регулирование внешнеэкономической деятельности в стране. За 1995—2000 гг. название органов федеральной исполнительной власти и их количество менялись несколько раз. До сентября 1998 г. таким органом был Министерство внешнеэкономических связей и торговли, после этого - Министерство торговли, а с мая 2000 г. - Министерство экономического развития и торговли Российской Федерации (Минэкономразвития России), которому переданы функции упраздненных Министерства торговли, Министерства по делам Содружества Независимых Государств, Министерства экономики, Федеральной службы по валютному и экспортному контролю. 
Таким образом, главной задачей Министерства экономического развития и торговли РФ в области ВЭД является координация и регулирование внешнеэкономической деятельности в соответствии с решениями высших органов государственной власти и управления РФ, разработка совместно с другими федеральными органами исполнительной власти предложений по проведению единой государственной внешнеэкономической политики и обеспечение ее реализации.
Минэкономразвития России, являясь центральным органом федеральной исполнительной власти, осуществляет единую государственную экономическую политику. Применительно к сфере внешнеэкономической деятельности Министерство осуществляет следующие функции:
1. Разрабатывает с участием заинтересованных министерств и ведомств предложения по формированию внешнеэкономической политики, развитию внешнеэкономических связей, в том числе с участниками СНГ и другими бывшими республиками СССР, осуществлению совместных проектов и программ.
2. Разрабатывает совместно с другими министерствами и ведомствами основные направления инвестиционной политики, в том числе по привлечению и регулированию иностранных инвестиций, формирует перечень крупных инвестиционных проектов, осуществляемых за счет республиканского бюджета РФ.
3. Подготавливает с участием заинтересованных министерств и ведомств предложения по заключению международных договоров по вопросам экономических связей, в том числе с государствами СНГ, осуществляет совместно с МИД координацию действий органов федеральной исполнительной власти и субъектов РФ в области международных переговоров по вопросам торговли товарами и услугами, разрабатывает и реализует меры по обеспечению эффективной интеграции экономики России в мировую экономику.

4. Подготавливает с участием заинтересованных министерств и ведомств предложения по механизму регулирования внешнеэкономической деятельности, применяет в установленном порядке меры нетарифного регулирования, в том числе осуществляет лицензирование товаров, работ и услуг в установленных законодательством случаях и определяет в установленном порядке квоты экспортных поставок стратегических видов продукции.

5. Участвует в разработке направлений использования централизованных ресурсов, валютно-кредитной политики, в формировании платежного баланса, организует работу по привлечению и использованию в экономике России иностранных кредитных ресурсов, формирует товарное пополнение кредитов, получаемых под правительственные гарантии, вносит предложения о размерах экспортных и импортных тарифов и пошлин.

Главная задача Минэкономразвития России в области ВЭД — координация и регулирование внешнеторговой деятельности в соответствии с решениями высших органов государственной власти и управления РФ, разработка совместно с другими федеральными органами исполнительной власти предложений по проведе​нию единой государственной внешнеторговой политики и обеспечение ее реализации.
Министерство разрабатывает предложения по государственной политике в сфере военно-технического сотрудничества с иностранными государствами, обеспечивает ее реализацию, регулирует и контролирует отношения в этой области, выполняет функции государственного заказчика по поставкам военно-технической продукции для государственных нужд. Кроме того, министерство разрабатывает предложения по основным направлениям экспортной политики, реализации механизма государственной поддержки промышленного экспорта, в том числе в рамках региональных программ, защищает экономические интересы России, ее субъектов, участников внешнеэкономической деятельности, а также интересы отечественных товаропроизводителей и потребителей от недобросовестной иностранной конкуренции путем осуществле​ния предусмотренных законодательством мер. С целью реализации поставленных перед ним задач

Минэкономразвития России разрабатывает предложения по прогнозу развития внешней торговли, обеспечивает изучение конъюнктуры и прогнозирований тенденций развития мирового рынка товаров и услуг, участвует в  осуществлении контроля за предоставлением иностранным государствам, В состав Министерства входит ряд специализированных организаций, непосредственно способствующих осуществлению им своих функций области внешнеэкономической деятельности:

· Всероссийский научно-исследовательский конъюнктурный институт (ВНИКИ);

· Всероссийская академия внешней торговли (ВАВТ) с Институтом повышения квалификации руководящих работников и специалистов в области внешнеэкономических связей; государственное предприятие «ИнформВЭС» и другие организации и предприятия.

Важную роль в управлении внешнеэкономическим комплексом играет Государственный таможенный комитет РФ (ГТК России), который является центральным правоохранительным органом в сфере внешнеэкономической деятельности, участвующим в разработке и реализации таможенной политики страны. Обеспечивает в пределах своей компетенцией безопасность, защищает экономические интересы РФ.

Система управления таможенным делом определяется Таможенным кодексом РФ и включает три уровня: Государственный таможенный комитет, региональные таможенные управления и таможни. В настоящее время в России действуют 11 региональ​ных таможенных управлений и свыше 500 таможенных учрежде​ний (свыше 120 таможен и более 400 таможенных постов).

Важным органом государственного регулирования является Центральный  банк РФ (Банк России). Являясь главным банком страны, и находясь в ее собственности, он независим от представительных и исполнительных органов государственной власти и в своей деятельности руководствуется Законом о Центральном банке и другими законодательными актами. Основными задачами Банка России являются:

· регулирование денежного обращения;

· обеспечение устойчивости рубля;
· организация расчетов и кассового обслуживания;

· защита интересов вкладчиков банков;

· надзор за деятельностью коммерческих банков и других. кредитных учреждений.

Внешнеэкономическая деятельность Банка России сводится к тому, что он представляет интересы страны в центральных банках других стран, международных банках и иных финансово-кредитных организациях при условии осуществления сотрудничества на уровне центральных банков, выдает лицензии на осуществление коммерческими банками операций в иностранной валюте и на открытие представительств иностранных банков и иных финансо​во-кредитных учреждений на территории РФ. Кроме того, Центральный банк управляет официальными золотовалютными резервами РФ, определяет и публикует официальный курс к денежным единицам других государств.. Складывающаяся в настоящие время в России система органов. государственного управления внешнеэкономической деятельностью  призвана обеспечить выполнение единой государственной политики в этой области. Генеральным направлением этой политики является дальнейшая интеграция России в мировую экономику, использование преимуществ международного разделения труда для ускоренного эффективного развития национальной экономики  условиях формирования устойчивых рыночных отношений.

В соответствии с Федеральным законом «Об основах государственного регулирования  внешнеторговой  деятельности» (ст. 5) торговая политика является со​ставной частью экономической политики РФ. Ее целью является создание благоприятных условий для российских экспортеров, им​портеров, производителей и потребителей товаров и услуг. Она строится на основе соблюдения общепризнанных норм международного права, а также обязательств, вытекающих из международных договоров Российской Федерации. 

Внешнеторговая политика России осуществляется с помощью таможенно-тарифного регулирования, нетарифного регулирования, запретов и ограничений внешней торговли услугами и интеллектуальной собственности, мер экономического и административного характера, способствующих развитию внешне​торговой деятельности, предусмотренных настоящим законом. Иные методы государственного регулирования не допускаются.

Федеральный закон «Об основах государственного регулирования  внешнеторговой деятельности» (ст. 4) определяет принципы регулирования внешней торговли. Таковыми являются:

· защита государством законных прав и интересов участников внешнеторговой деятельности, а также прав и законных интересов российских производителей и потребителей товаров и ус​луг;

· равенство и недискриминация участников внешнеторговой деятельности, если иное не предусмотрено законом;

· единство таможенной территории Российской Федерации;

· взаимность в отношении другого государства (группы государств);

· обеспечение выполнения обязательств РФ по международным договорам и осуществление возникающих из этих договоров прав Российской Федерации;

· выбор мер государственного регулирования внешнеторговой деятельности, являющихся не более обременительными для участников внешнеторговой деятельности, чем необходимо для эффективного достижения целей, для осуществления которых предлагается применять меры государственного регулирования внешнеторговой деятельности;

· гласность в разработке, принятии и применении мер государственного регулирования внешнеторговой деятельности;

· обоснованность и объективность применения мер государственного регулирования внешнеторговой деятельности;

· исключение неоправданного вмешательства государства или его органов во внешнеторговую деятельность и нанесения ущерба участниками внешнеторговой деятельности и экономике Российской Федерации;

· обеспечение обороны страны и безопасности государства;

· единство системы государственного регулирования внешнеторговой деятельности;

· единство применения методов государственного регулирования внешнеторговой деятельности на всей территории Российской Федерации.

Закон подробно рассматривает вопросы применения отдельных средств внешнеторговой политики, таких как таможенно-тарифное и нетарифное регулирование. Особое внимание при этом уделяется группе нетарифных ограничений, устанавливаемых Правительством РФ в исключительных случаях, определяется порядок лицензирова​ния, и проведения предпогрузочной инспекции в целях зашиты прав и интересов потребителей, противодействия недобросовестной прак​тике искажения сведений об импортируемых в РФ товарах.

Проводимые в настоящее время переговоры о вступлении России в ВТО наложили отпечаток на Федеральный закон «Об основах госу​дарственного регулирования внешнеторговой деятельности». Кроме вопросов, связанных с торговлей товарами, в нем разбирается госу​дарственное регулирование внешнеторговой деятельности в области внешней торговли услугами, интеллектуальной собственностью.

Основу торгово-политической системы Российской Федерации составляет таможенный тариф, введенный в соответствии с Законом РФ «О таможенном тарифе» от 1993 г., и Таможенный кодекс Рос​сийской Федерации от 2003 г.

Таможенный тариф РФ определяется законом и последующими постановлениями Правительства РФ от 2000 и 2002 гг. - как свод ставок ввозных таможенных пошлин, систематизированных в соответ​ствии с товарной номенклатурой внешнеэкономической деятельности (ТН ВЭД), основанной на гармонизированной системе описания и кодирования товаров (разработанной международной организацией- Советом таможенного сотрудничества) и Товарной номенклатуре внешнеэкономической деятельности СНГ.
Ставки таможенных пошлин в таможенном тарифе РФ являются едиными и не подлежат изменению в зависимости от лиц, перемещающих товары через таможенную границу РФ, видов сделок и других факторов. Исключениями, предусмотренными Законом, является предоставление тарифных льгот в виде возврата ранее уплаченной пошлины, установления квот на преференциальный ввоз (вывоз) товаров. Порядок предоставления указанных льгот определяется Правительством РФ

Таможенный тариф Российской Федерации внешне выглядит как простой (одноколонный), поскольку в нем указаны только так называемые базовые ставки. На самом деле он является сложным (многоколонным). Базовые ставки ввозных таможенных пошлин ис​пользуются только в отношении товаров, происходящих из стран, в торгово-политических отношениях с которыми РФ применяет ре​жим наиболее благоприятствуемой нации. Они устанавливаются высшим органом законодательной власти.

Таможенный тариф РФ предусматривает использование адвалорных, специфических и комбинированных ставок таможенных пошлин. При этом таможенная пошлина определяется Законом как обязательный взнос, взимаемый органами Российской Федерации при ввозе товара на таможенную территорию РФ или при вывозе товара. Кроме того, для оперативного регулирования ввоза и вывоза товаров правительством могут устанавливаться сезонные пошлины. Срок действия сезонных пошлин не может превышать шести месяцев в году.

Законом предусматривается применение особых видов пошлин для защиты экономических интересов страны:

· специальные пошлины, используемые в качестве защитной меры, если товары ввозятся на таможенную территорию в количе​ствах и на условиях, наносящих или угрожающих нанести ущерб отечественным производителям подобных или непосредственно конкурирующих товаров; как ответная мера на дискриминацию или иные действия, ущемляющие интересы РФ, со стороны других государств или их союзов (т. е. карательные пошлины);

· антидемпинговые пошлины применяются в случаях ввоза на территорию РФ товаров по цене более низкой, чем их нормаль​ная стоимость в стране ввоза в момент этого ввоза, если такой ввоз наносит или угрожает нанести материальный ущерб отечественным производителям подобных товаров или расширению производства подобных товаров в РФ;

· компенсационные пошлины применяются в случае ввоза на таможенную территорию РФ товаров, при производстве или вы​возе которых прямо или косвенно использовались субсидии, если такой ввоз наносит или угрожает нанести материальный ущерб отечественным производителям подобных товаров либо  препятствует организации или расширению производства подобных товаров в Российской Федерации.

Применению особых видов пошлин предшествует расследование. Порядок его проведения определяется Федеральным законом «О специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мерах при импорте товаров». Ставки соответствующих пошлин устанавливаются правительством по итогам проведенного расследования для каждого отдельного случая, и их размер должен быть соотносим с величиной установленного расследованием демпингового заниже​ния цены, субсидий и выявленного ущерба.

Необходимо отметить, что ставки импортного таможенного тари​фа периодически изменяются в соответствии с условиями на мировом и внутреннем рынке.

Несмотря на ориентацию России на преимущественное исполь​зование в целях регулирования товарного оборота экономических мер, обострение бюджетного кризиса в 1997—1998 гг. вынудило пра​вительство прибегнуть к использованию административных мер. С 1 января 1997 г. было введено квотирование импорта этилового спирта и водки. С марта 1988 г. должны были начать действовать кво​ты на импорт из ЕС ковров и текстильных напольных изделий. Одна​ко несколько позже было принято решение заменить квоты лицензи​рованием ввоза всех перечисленных товаров.
С 1998 г. в России существует лицензирование импорта этилово​го спирта и водки, спиртных напитков крепостью более 28%, в том числе при ввозе этих товаров с территории государств, входящих в Таможенный союз. Эта же мера стала применяться в отношении импорта цветных телевизоров, сахара-сырца, сахара белого и крахмальной патоки.
Финансовый кризис 1998 г. продемонстрировал, что экономические методы регулирования не позволяли добиться нужных результа​тов. Поэтому в 1999 г. лицензирование импорта продолжало расши​ряться. Оно распространилось на ввоз табака и его промышленных заменителей. Более того, импорт этих продуктов стал облагаться ак​цизным сбором.
Лицензирование в Российской Федерации в соответствии с Зако​ном «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности» устанавливается в следующих случаях:
· при введении временных количественных ограничений экс​порта или импорта отдельных товаров;
· при реализации разрешительного порядка экспорта и (или) им​порта отдельных видов товаров, которые могут оказать небла​гоприятное воздействие на безопасность государства, жизнь и здоровье граждан, имущество физических или юридических лиц, государственное или муниципальное имущество, окру​жающую среду, жизнь животных и растений;
· предоставление исключительного права на экспорт и (или) им​порт отдельных видов товаров;
· выполнение Российской Федерацией международных обяза​тельств.
Действующий порядок распределения экспортных и импорт​ных квот и лицензий установлен постановлением Правительства. Если Правительство принимает решение о введении  количественных ограничений на ввоз или вывоз товаров, работ и  услуг, действует правило: получение квоты возможно лишь на основе в результате победы на соответствующем конкурсе или аукционе. Победитель конкурса или аукциона имеет право на получение лицензии на экспорт или импорт товаров в объеме выигранной квоты. 
Законодательство РФ предусматривает использование налоговых рычагов, а также других мер нетарифного протекционизма, кроме описанных выше количественных ограничений.

Все ввозимые на территорию Российской Федерации товары облагаются налогом на добавленную стоимость (НДС). В случаях, установленных правительством, с отдельных товаров (например, табак и табачные изделия, спиртные напитки и т .д.) взимается акцизный сбор. НДС и акцизы взимаются в рублях (в отличие от таможенных пошлин, которые оплачиваются в евро). Объектом обложения (базой) для начисления акцизов является таможенная стоимость товара. Напротив, базой для начисления НДС является некая величина, включающая в себя: таможенную стоимость товара, импортную пошлину и сумму акциза (для подакцизных товаров). Это увеличивает реальную сумму НДС, уплачиваемую импортерами, по сравнению с национальными производителями, которые, естественно, не платят пошлины за произведенный ими товар. В результате национальный производитель оказывается в более бла​гоприятных финансовых условиях по сравнению с импортером.
При осуществлении внешнеторговой деятельности экспортеры обязаны в сроки, предусмотренные контрактом, обеспечить получе​ние на свои банковские счета в уполномоченных банках иностранной валюты или валюты РФ, причитающейся в соответствии с усло​виями указанных контрактов. Для обеспечения контроля за возвратом валюты экспортер оформляет в уполномоченном банке «паспорт сделки». Более того, все резиденты (физические лица - индивиду​альные предприниматели и юридические лица) в соответствии с За​коном «О валютном регулировании» должны продать часть выручки (в настоящее время 30%) на валютной бирже.
Все ввозимые на территорию страны товары подлежат обязательной сертификации на предмет их безопасности Сертификат на эти товары должен быть получен в компетентных органах РФ до заключения импортной сделки.
Механизм защиты внутреннего рынка, сложившийся за прошедшее с 1991 г. время, хотя и не является безупречным во всех отноше​ниях (например, таможенный тариф выполняет в основном фискаль​ную функцию и в весьма малой степени несет в себе экономическую и торгово-политическую составляющие), в общем и целом достаточно отработан. В значительно меньшей степени сформирована систе​ма стимулирования (поощрения) экспорта, которая во всех промышленно развитых странах является ведущей составляющей современ​ного протекционизма.
В настоящее время в качестве мер, стимулирующих экспорт, можно назвать возврат при экспорте уплаченного налога на добав​ленную стоимость, относительно низкие тарифы на энергоносители, предоставленное государственным органам (включая субъекты Федерации) право предоставлять; гарантии по кредитам (в том числе внешнеторговым), а также ряд льгот в соответствии с Законом «О таможенном тарифе» (возврат уплаченной пошлины, освобождение от уплаты пошлины, снижение ставки пошлины, установление квот на преференциальный ввоз (вывоз) товаров).
По Закону «Об основах государственного стимулирования внеш​неторговой деятельности» Правительство РФ и органы исполнитель​ной власти субъектов РФ в рамках своей компетенции осуществляют в соответствии с международными договорами Российской Федерации, законодательством РФ мероприятия, содействующие развитию внеш​неторговой деятельности, в том числе обеспечивают кредитование уча​стников внешнеторговой деятельности; функционирование систем га​рантий и страхования экспортных кредитов; организацию торговых яр​марок и выставок, специализированных симпозиумов и конференций; проведение кампаний (в том числе рекламных) по продвижению российских товаров, услуг, интеллектуальной собственности на мировые рынки. Большое внимание в законе уделяется вопросам информацион​ного обеспечения внешнеторговой деятельности.
Важным этапом в создании системы экономического стимулирования экспорта является подписание Президентом РФ Указа «О первоочередных мерах по поддержке экспортеров» (1995 г.). В нем определены направления, по которым должна вестись работа.

Во-первых, это бюджетная и налоговая политика, предполагающая постепенную ликвидацию института таможенного обложения экс​порта. 
Во-вторых, оптимизация структуры издержек экспортных производств посредством регулирования цен на продукцию и услуги естественных монополий и транспортных операторов. 

В-третьих, стимулирующая денежно-кредитная политика в отношении прежде всего продукции с высокой степенью обработки через бюджетные ас​сигнования, кредитование, гарантирование и страхование.
Важным элементом системы стимулирования экспорта является долгосрочная Федеральная программа развития экспорта, принятая 1996 г. и рассчитанная на 10 лет. Она определяет инструментарий прямого и косвенного стимулирования экспорта, меры бюджетного воздействия, особенно выделяя набор налогово-тарифных рычагов поддержки экспортеров и блок инструментов импортной инфраструктуры. Федеральная программа развития экспорта предусматривает, что доля государства в финансировании экспортных проектов может составлять до 40% стоимости проекта. Предусматривается поддержка экспорта товаров высокой степени обработки с помощью мер налогового регулирования, включая политику ускоренной амортизации. Долгосрочное кредитование экспорта возложено на Рос​сийский экспортно-импортный и банк (Росэксимбанк).

Особое место в ряду нетарифных инструментов регулирования ВЭД занимают валютные ограничения и валютный контроль. Валютные ограничения представляют собой регламентацию операций резидентов и нерезидентов с валютой и другими валютными цен​ностями. Основные понятия, права и обязанности, положения, регулирующие валютное обращение и контроль, содержатся в за​коне РФ «О валютном регулировании и валютном контроле» и других нормативных актах.

Законом определены такие понятия, как валютные ценности, резидент и нерезидент, валютные операции, уполномоченный банк и др. Он закрепил имеющее большое значение для ВЭД право российских физических и юридических лиц на владение иност​ранной валютой, проведение валютных операций.

К валютным ценностям по закону относятся иностранная ва​люта в виде денежных знаков, банкнот и средств на счетах, цен​ные бумаги в иностранной валюте, драгоценные металлы и природные драгоценные камни. Все операции, связанные с переходом права собственности и иных прав на валютные ценности, называются валютными операциями, которые делятся на текущие и связанные с движением капитала. 

К текущим валютным операциям относятся:
· операции, связанные с куплей-продажей валютных ценностей, товаров и услуг, реализацией прав на интеллектуальную собственность, расчеты по которым осуществляются с отсрочкой платежа, не превышающей 180 дней;

· переводы за границу и получение из-за границы процентов, дивидендов и иных доходов по вкладам, инвестициям, кредитам и прочим финансовым операциям;

· переводы неторгового характера (заработная плата, пенсии, алименты, наследство и другие аналогичные операции).

К валютным операциям, связанным с движением капитала, относятся:
· прямые и портфельные инвестиции;

· предоставление и получение финансовых кредитов и отсрочки платежа за поставленные товары, работы и услуги на срок более 180 дней;

· все иные валютные операции, не относимые к текущим.

Важным положением российской системы валютного регулирования и контроля, без которого была бы невозможна самостоятельная внешнеэкономическая деятельность предприятия, является то, что резиденты (российские участники ВЭД) могут осуществлять текущие валютные операции без ограничений. Валютные операции, связанные с движением капитала, осуществляются в порядке, установленном Центральным банком Российской Федерации.

Валютные операции проводятся через уполномоченные банки, т.е. банки, получившие лицензию Центрального банка РФ на проведение валютных операций. Уполномоченные банки осуществляют контроль за соответствием проводимых операций действующему валютному законодательству и представляют в банк отчетность о проводимых валютных операциях. Таким образом, уполномоченные банки являются агентами валютного контроля.

В современных условиях в РФ широко применяется такая мера контроля за поступлением валюты в страну, как регистрация экспортных контрактов. Она предполагает обязательную регистрацию контрактов и контроль за ценами, поступлением в страну валютной выручки и соблюдением других условий контрактов. Эта мера введена с целью усиления контроля за поступлением в страну валютной выручки.

Важная составная часть валютно-хозяйственного механизма управления внешнеэкономической деятельностью — установление курса рубля по отношению к иностранным валютам. Органом го​сударственной власти, ответственным за обеспечение устойчивости рубля, является Центральный банк РФ. Он устанавливает официальный курс рубля по отношению к ведущим иностранным валютам, который используется для решения многих задач, связанных с ВЭД: таможенные платежи и сборы, обязательная продажа валютной выручки и др. Официальный курс устанавливается с учетом рыночного курса рубля, показателем которого могут слуг жить котировки на Московской межбанковской валютной бирже (ММВБ). Центральный банк, являясь активным участником торгов на ММВБ и используя свои резервы национальной и иностранных валют, также оказывает существенное влияние на формирование рыночного курса рубля. Таким образом, осуществляется влияние государства в лице ЦБ РФ на рыночный и официальный курс рубля, который в существенной мере определяет поведение экспортеров, импортеров, инвесторов как в краткосрочной, так и в долгосрочной перспективе. 

В целом действующее законодательство в области ВЭД предоставляет большие возможности хозяйственникам и предпринимателям  в проявлении инициативы и самостоятельности при работе на внешнем рынке. Однако их самостоятельность не безгранична, она находится под влиянием регулирующего и координирующего воздействия  государственной власти и органов ее управления. 

1.3 Внешняя торговля России в 1990 – 2000-е годы. Особенности мирохозяйственных связей России в современный период.

РФ располагает большим запасом природных ресурсов. Однако ее положение на мировом рынке  не соответствуют ее экономическому потенциалу 

Период 90-х годов характеризовался  увеличением экспортной квоты России до 38% в 2000 г. (против 7% в 1990 г.). Это свидетельствует о топливно-сырьевом характере экспорта страны. (см. в таб. 4.1)
Таблица 4.1.
Концентрация российского экспорта по основным товарным позициям (% ко всему экспорту; основные позиции выделены на уровне 4 знаков товарной номенклатуры ВЭД по итогам 2001 г.).

	
	1994 г.
	1997 г.
	2000 г.
	2001 г.

	Три основных позиции (нефть, газ, нефтепродукты)
	41,0
	44,7
	49,0
	52,2

	Пять основных позиции (нефть, газ, нефтепродукты, драгоценные металлы и драгоценные камни, в основном не обработанные алмазы, необработанный алюминий)
	54,6
	52,8
	57,8
	60,0

	Десять основных позиции (нефть, газ, нефтепродукты, драгоценные металлы и драгоценные камни, в основном не обработанные алмазы, необработанный алюминий, полуфабрикаты из нелегированной стали, необработанный никель, плоский прокат из нелегированной стали, необработанные лесоматериалы, каменный уголь)
	62,6
	61,6
	64,5
	66,4


В 1990год СССР занимает 10-е место в списке основных стран мировой торговли

За 1992-2003 гг. товаро​оборот России увеличился с 96,8 до 210,8 млрд. долл. В 2003 г. экс​порт составил  135,4 млрд. долл., импорт - 75,4 млрд. долл. данные о внешней торговли России 1991-2003г. (см. в таб.4.2 и диаграмму 4.1.)
Таблица 4.2. 
Динамика внешнеторгового оборота РФ в 1991 – 2003 гг. (млрд. долл. США)

	
	1991
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Внешне-торговый оборот
	152,9
	96,6
	103,9
	105,6
	126,6
	134,3
	140,2
	133,2
	103,9
	136,9
	141,9
	151,8
	210,8

	Экспорт
	71,1
	53,6
	59,6
	66,9
	79,9
	86,9
	86,7
	74,2
	72,9
	103,0
	100,0
	105,8
	135,4

	Импорт
	81,1
	43,0
	44,3
	38,7
	46,7
	46,7
	53,5
	59,0
	31,0
	33,9
	41,9
	46,0
	75,4

	Баланс
	-10
	10,6
	15,3
	28,2
	33,2
	40,2
	33,2
	15,2
	41,9
	69,1
	58,1
	59,8
	60,0
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Диаграмма 4.1. Динамика внешнеторгового оборота РФ
Основные тенденции развития российской внешней торговли:

1.Неравномерность развития товарооборота в период 1990—2000-х годов, когда период падения объема торговли сме​нял период роста.

В 1992 г. объем торговли России сократился вследствие таких причин, как экономический кризис; распад СССР и нарушение сложившихся хозяйственных связей; пере​ход на расчеты в СКВ с бывшими основными торговыми парт​нерами - странами Центральной и Восточной Европы и быв​шими союзными республиками; рост транспортных издержек.

Период 1993-1997 гг. знаменовался ростом товарооборота в 1,8 раза благодаря либерализации внешнеторговой деятель​ности (в том числе отказу от государственной монополии на внешнюю торговлю).

В 1998-1999 гг. вследствие влияния авгу​стовского (1998 г.) финансового кризиса и исчерпания влияния фактора либерализации (по мировым оценкам, продолжается в течение 4-7 лет) объем торговли сократился. 

В 2000-2001 гг. наблюдался полуторакратный рост товарооборота России, в том числе благодаря оживлению в экономике, быстрым тем​пам роста торговли со странами СНГ (за один 2000 г. товаро​оборот увеличился в 2 раза). В 2002 г. объем торговли сократил​ся из-за неблагоприятной конъюнктуры в мире, а в 2003 г. вы​рос до рекордного уровня за весь постсоветский период благодаря росту спроса, росту средних контрактных цен на многие российские товары, в том числе на нефть.

2.Несбалансированность российской торговли.

Начиная с 1990-х го​дов быстро растет положительное сальдо торгового баланса, дос​тигшее 60,0 млрд. долл.

3.Товарная структура экспорта России характеризуется высокой долей топливно-сырьевых товаров и крайне низкой долей ма​шин, оборудования и средств транспорта. В 2003 г. доля топ​ливно-сырьевых товаров составила 60,2% (в 2000 г. 44,0%); продукции металлургии - 14,2%; машин, оборудования средств транспорта - 6,9 (для сравнения: в 2000 г. - 10,4%); химической продукции - 6,2; древесины и целлюлозно-бумажной продукции - 4,4%. Высокая доля сырьевых товаров в российском экспорте неудивительна: наша страна обладает высокими сравнительными преимуществами в данной сфере, позитивное влияние оказывает и благоприятная конъюнктура на мировом рынке нефти. Вместе с тем, по оценкам Министерства природных ресурсов страны, начиная с 1990-х годов проявилась неблагоприятные тенденции в минерально-сырьевом комплексе страны:
а) сокращение объема разведанных запасов большинства полезных ископаемых; 

б) высокий уровень нерентабельности многих полезных ископаемых (30-70% по отдельным видам); острый дефицит отдельных видов сырья, в том числе из-за неосвоенности ресурсной базы (титан, свинец); слабой геологической изученности территории страны (ртуть, вольфрам); отсутствия крупных месторождений (марганец, фосфориты).

4. В товарной структуре импорта страны ведущими являются дне товарные позиции — машины, оборудование и средства транс​порта (40,4% в 2003 г.) и продовольствие и сырье для его производства (21,3%). Из других товарных групп — химическая продукция - 18,5%, древесина и целлюлозно-бумажная продукция— 4,5; текстиль — 4,3;  продукция  металлургии  - 4,8: минеральные продукты -  1,2%.

5. Географическое распределение российского экспорта характеризуется ростом доли стран дальнего зарубежья и снижением доли стран СНГ за 1990-2000-е годы. 

В целом за 1993-2002 гг. удельный вес стран дальнего зарубежья вырос с 74,5 до 83,0%, а  стран СНГ снизился с 25,5 до 17,0%. Другая отличительная черта - неравномерность развития торговли с отдельными группами стран в рамках дальнего зарубежья. В 2002 г. доля развитых стран составила 48,4% (выросла в 2 раза по сравнению с советским периодом), доля развивающихся стран не​сколько возросла (до 21,7%), а стран Центральной и Восточной Европы сократилась до 12,9% (в советский период приходи​лось до 55-60%% всего товарооборота).

6. По итогам 2002 г. основными контрагентами России стали Гер​мания (9,6%); Беларусь (6,5%); Италия (6,4%); КНР(6,1%); Украина (6,0%).
Российская Федерация из числа стран с переходной экономикой является основным экспортером и импортером услуг, которая зани​мает 24-е место в экспорте и 21-е место в импорте. В 1999 г. удельный вес России в мировом экспорте услуг составил 1% и в импорте услуг - 1,2%. Для нашей страны импорт услуг более важен по сравнению с экспортом, хотя за последние несколько лет разрыв между ними сократился. Доля услуг в совокупном экспорте РФ увеличилась с 11% в 1994 г. до 22% в 1998 г., в национальном им​порте, напротив, сократилась с 23% до 22% за указанный период.

Негативное влияние августовского (1998 г.) финансового кризиса также сказалось и на положении сферы услуг. В частности, это при​вело к падению национального импорта услуг на 16%, а экспорта - на 8,5%. Главными партнерами России в сфере торговли услугами являются страны СНГ, доля которых в 1998 г. составила 80% импорта и 78% экспорта услуг.
Основной статьей российской торговли услугами является ту​ризм, на его долю приходится половина экспортных доходов и около половины импортных расходов страны. Другая важная статья - транспортные услуги (25% экспорта и 16% импорта).

Приобретенные в процессе развития сравнительные преимущества, определяющие участие страна международном разделении труда, постоянно меняются под влиянием научно-техни​ческого прогресса. Возросла роль развивающихся стран в экономических связях с Росси​ей. За последние годы товарооборот значитель​но вырос, укрепились отношения с развиваю​щимися странами, были достигнуты взаимовы​годные соглашения по созданию совместных предприятий, расширению торговых связей, обменом наукоемкими технологиями.

За годы экономических реформ произошли кардинальные изменения в географическом рас​пределении внешней торговли России. Если до распада СССР основные внешнеторговые пото​ки направлялись в другие социалистические стра​ны и преимущественно в страны-члены СЭВ, то в настоящее время они устремлены в промышленно развитые страны, а также в новые индус​триальные страны. За последнее время основ​ными партнерами России являлись Германия, Франция, Италия, Нидерланды, Финляндия, Япо​ния, Великобритания. Причиной данного вида торгового сотрудничества является подписанное в июне 1994г. Соглашение о партнерстве и сотрудничестве России со странами ЕС. Удельный вес экспортно-импортных операций РФ со стра​нами ближнего зарубежья приходится на Украину (80 %), Белоруссию и Казахстан. Однако в последнее время внешнеторговая политика России нацелена на установление торгово-экономических отношений с новыми индустриальными странами Юго-Восточной Азии, о чем свидетель​ствует расширение Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (Россия присо​единилась к АТЭС в ноябре 1998г.).

Главной перспективой современного развития мирохозяйственной жизни России является налаживание торгово-экономического сотрудни​чества не только с развитыми странами, но и с новыми индустриальными странами Юго-Восточ​ной Азии. Далее рассмотрим основные из этих стран.

Экономические связи с Китаем. Традиционно Китай относят к числу важней​ших торговых партнеров России. Вместе с тем после достижения рекордного показателя то​варооборота между двумя странами в 1999 году в 10,7 млрд. долл. он в течение ряда лет нахо​дился в состоянии застоя и колебался в преде​лах 5—7 млрд. долл. в год. Россия в списке парт​неров Китая находится на восьмом месте, что не соответствует ни возможностям, ни потреб​ностям обеих стран. Несмотря на некоторые сдвиги в товарной структуре взаимного това​рооборота, основы его, сложившиеся еще в советский период, остаются непоколебимыми.

Так, в 1998 году 57% российского экспорта в Китай пришлись на черные металлы и удобре​ния, 26% - на машинотехнический экспорт и военно-технические поставки. Экспорт из Китая в Россию остается на протяжении после​дних лет без существенных изменений. Его ос​нову составляют товары народного потребления и продукты питания, на которые приходит​ся 78 % закупок России в КНР.

Направлениями сотрудничества, способными изменить сложившуюся ситуацию, могут стать наращивание технико-экономических связей, расширение пользующихся устойчивым спросом ассортимента потребительских товаров. Воз​можно взаимодействие в финансовой и техно​логической сферах.

Экономические связи с Кореей, Сингапуром и Филиппинами. Республика Корея, Сингапур и Филиппины, - главные деловые партнеры России в Восточной  и Юго-Восточной части азиатского региона.

Первое место занимает Республика Корея, товарооборот России, с которой в 1999 году возрос до 3,8 млрд. долл. (экспорт - 1,5 млрд. долл., импорт - 2,3 млрд. долл.). Российский экспорт в Республику Корея остается преимущественно сырьевым (алюминий, капролактам, стальные заготовки, никель, икра, энергетиче​ский уголь и др.). Растут поставки машинотехнической продукции. Импорт из Республики Корея состоит в основном из готовых изделий. Его ведущими статьями являются: цветные телевизоры, автомобили, кондитерские изделия, производственные товары и др.

Сотрудничество России с Индонезией осуществляется главным образом в форме товарооб​мена. Его товарная структура сохраняет в основном сырьевую направленность. В последние годы отмечается некоторый рост взаимного интереса предпринимательских кругов обеих стран к налаживанию прямых деловых связей. Активизируются контакты по линии коммерческих структур. Однако возможные объемы и направление сотрудничества обретут реальные контуры и объемы после преодоления Индоне​зией глубокого экономического кризиса, поразившего ее экономику и все еще не преодоленного.

Сингапур является одним из ведущих торговых партнеров России среди стран АСЕАН. Тор​говые отношения с ним развиваются в целом устойчиво, однако торговля характеризуется по​стоянным для России отрицательным сальдо торгового баланса. В течение длительного вре​мени российско-сингапурская торговля ограни​чивалась сравнительно узким кругом товаров, главным образом сырьевых. Сегодня сырье со​ставляет 30—40 % российского экспорта в Син​гапур и 28—30 % импорта оттуда.

В последние годы отмечаются высокие тем​пы роста сингапурского импорта за счет ввоза в Россию компьютерной техники, бытовой элек​троники, запасных частей.

Торгово-экономическое сотрудничество с Малайзией наиболее перспективно по таким на​правлениям, как биотехнология, участие Рос​сии в реализации малазийских проектов в области коммерческого освоения космоса, в час​тности, разведка полезных ископаемых с использованием российских космических технологий, сотрудничество в строительстве космопорта, в области создания глобальных навига​ционных систем и ракетной техники, контроля за экологической ситуацией на территории Малайзии, инвестиционное сотрудничество в сфе​ре электроэнергетики и инфраструктуры.

Экономическое взаимодействие России с Таиландом в основном ограничивается сферой торговли. Ее удельный вес во внешнем торго​вом обороте Таиланда составляет около 1%.

В последние годы экспорт российских товаров в Таиланд имеет тенденцию к росту, хотя его объемы еще далеко не полностью отвечают по​тенциальным возможностям страны.

Реальны возможности для привлечения таи​ландских капиталовложений в развитие россий​ского агробизнеса, гостиничного и ресторанного дела, а в перспективе - в деревообработку, целлюлозно-бумажную промышленность, метал​лургию. Перспективными являются продолжа​ющееся сотрудничество в области рыболовства, переработки рыбы и морепродуктов, передачи технологий по разведению пресноводной рыбы в закрытых и искусственных водоемах, в сфе​ре подготовки кадров, передачи и совместного внедрения технологий в области металлургии, машиностроения, очистки окружающей среды, биотехнологий, медицины, использования кос​мической техники для телекоммуникаций и ди​станционного зондирования земли, создания совместного научно-технического центра в Бангкоке и организации выставок российских тех​нологий.

Ориентация на мировой рынок еще долгое время будет оставать​ся для России исключительно выгодным экономическим направ​лением, что соответственно потребует экспортной структуризации национальной экономики более быстрыми темпами, чем, напри​мер, конверсия военного производства. Для обеспечения этого процесса Правительством России были определены стра​тегические цели и приоритетные направления дальнейшего разви​тия ВЭД России:

· развитие экспортного потенциала России, включая совер​шенствование его структуры, повышение степени конкурен​тоспособности и увеличение доли наукоемкой продукции;

· создание механизма государственного стимулирования экспорта и импортозамещения как на микроуровне, посредством налоговых льгот экспортерам и долгосрочных льготных кре​дитов на развитие экспортного производства, так и на макроуровне - путем использования части доходов от экспортных пошлин и соответствующего механизма распределения иностранных кредитов и государственных инвестиций;

· формирование современной производственной и финансово-экономической инфраструктуры ВЭД;

· устранение сохраняющейся дискриминации  иностранных инвесторов и формирование институтов страхования от политического и экономического риска;

· рационализация импорта в целях изменения структуры эко​номики и обеспечения процесса модернизации основных средств производства, направленного на укрепление экспортной базы страны (закупка комплектного оборудования и лицензий и др.).

Достижение этих целей и обеспечение стабильности ВЭД Рос​сии предполагало также изменение действующих и отработку новых элементов механизма государственного регулирования в со​ответствии с меняющейся конъюнктурой внутреннего и мирового рынка.

Внешнеэкономическая политика России в начале 3 тысячелетия  будет направлена на обеспечение:

· наилучших условий доступа российских товаров, услуг и рабо​чей силы на мировые рынки;
· эффективной защиты внутреннего рынка товаров, услуг и рабо​чей силы;

· доступа к международным ресурсам, имеющим стратегическое значение для экономического развития (таким, как капиталы и технологии, товары и услуги, производство которых отсутству​ет или ограничено);

· благоприятного платежного баланса страны;
· повышения эффективности государственной поддержки экспор​та продукции с высокой добавленной стоимостью;

· соблюдения принципа взаимности — благоприятного баланса взаимных уступок и обязательств.

Также приоритетной задачей политики России на междуна​родном уровне является вступление России в состав участников Всемирной торговой организации (ВТО), начатое в 1992 г.

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Система регулирования внешнеэкономических связей РФ.
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Схема 2.Структурные особенности Российской экономики.
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Тесты.

1.
Преобладающее место во внешней торговле России занимают:
а)
страны СНГ;
б)
развитые страны рыночной экономики;
в)
развивающиеся страны;
г)
страны Центральной и Восточной Европы.
2.
В экспорте России в настоящее время преобладают (расположить в порядке убывания):

а)
машины, оборудование и транспортные средства;
б)
руда, черные и цветные металлы и изделия из них;
в)
топливо и энергия.
3.
Основными целями создания СЭЗ в России являются:

а)
ускорение решения задач социально-экономического развития в регионе;
б)
повышение жизненного уровня населения страны;
в)
развитие торгово-экономического и научно-технического сотрудничества с зарубежными странами;
г)
обеспечение благоприятных условий для привлечения иностранного капитала, технологий, правленческого опыта;

д)
получение сверхприбылей.
4.
Основными причинами кризиса экономической интеграции в рамках СНГ являлось:
а)
наличие некоторых ограничений в торговле между странами-участницами;
б)
наличие политических разногласий;
в)
снижение степени взаимозависимости большинства союзных республик;
г)
болезненный переход от единой централизованной системы поставок внутри СССР к рыночным механизмам взаи​модействия.
5.
На какой вид продукции России приходится наибольший процент падения продаж во внешней торговле из-за дискриминационных мер со стороны ведущих держав мира:
а)
зерно;
б)
шахтное оборудование;
в)
нефтяное оборудование;
г)
оружие;
д)
алмазы;
е)
газ;
ж)
нефть;
з)
автомобили.
Ответы на тесты.

1. б).   2. (в, б, а).   3. а), б), в) и г).   4. б) и г).   5. г).

Контрольные вопросы.

1. Каковы особенности МЭО современной России?

2. Какова роль РФ в мировой торговле товарами и услугами и факторы, ее определяющие?

3. Какие цели преследовало реформирование ВЭД в России?

4. Какие можно выделить основные этапы развития организации управления ВЭД в России?

5. Какие существуют законодательные акты по регулированию внешнеторговой деятельности РФ?

6. Какие существуют органы управления внешнеторговой деятельностью?

7. Что представляет собой таможенный тариф РФ?

8. Насколько широко во внешнеторговой политике РФ применяются средства нетарифного протекционизма, какие именно?

9. Каковы основные элементы системы стимулирования экспорта в РФ?

Задание 
1. Россия в системе современных международных экономических отношений: внешняя торговля России.

2. Страна А может производить I т пшеницы или 4 т угля, исполь​зуя одну единицу ресурсов. Страна Б может производить 2 т пшеницы или 5 т угля, используя также одну единицу ресурсов. Следовательно:

1) страна А будет экспортировать пшеницу и  импортировать уголь;
2) страна Б будет экспортировать пшеницу и импортировать уголь;
3) страна А не будет экспортировать и импортировать пшеницу;
4) страна Б не будет экспортировать и импортировать уголь;
5) все предыдущие ответы неверны.
3. В Мюнхене братвурст стоит 2 марки, а «хот-дог» в Нью-Йорке стоит 1 долл.
3.1. Какова цена брагвурста. выраженная в «хот-догах», при валют​ном курсе 0,5 долл. за марку?

3.2. При прочих равных условиях как изменится относительная цена, если доллар подорожает до 0,4 долл. за марку?

3.3. По сравнению с исходной ситуацией станет «хот-дог» дешевле или дороже относительно брагвурста?

Глава 2. Участие России в международном движении капитала и в международном миграционном процессе рабочей силы.

2.1 Россия в международном движении капитала.

России, вступившей на путь перехода к рынку, пришлось заново создавать внутренний рынок капитала. Поэтому массированно включиться в движение мирового капитала она, естественно, не мог​ла. Необходимо было создать определенный инвестиционный климат.

Инвестиционный климат - это условия для среднесрочного или долгосрочного вложения капитала в различные отрасли данной страны или региона. Инвестиционный климат - весьма емкое понятие, которое включает в расчет инвестор, когда оценивает, насколько благоприятны (или неблагоприятны) в той или иной стране условия для вложения капитала: состояние политики, экономики, пра​ва, идеологии, культуры и т.д. Чем хуже инвестиционный климат, тем выше инвестор оценивает свой предпринимательский риск, тем меньше вероятность инвестиций. В России инвестиционный климат был относительно благоприятным в течение весьма кратких периодов времени (с определенностью можно назвать лишь НЭП, до начала перестройки).

Инвестиционный климат России отличается рядом традиционно привлекательных сторон, к которым можно отнести:

· богатые природные ресурсы;

· мощный, хотя часто технически устаревший и хронически недогруженный производственный аппарат;

· высокий научно-технический потенциал;

· наличие дешевой и достаточно квалифицированной рабочей силы.

Эти положительные факторы нередко перевешиваются рядом отрицательных моментов, несмотря на некоторый положительный опыт функционирования иностранных инвестиций в экономике России. Инвестиционный климат в России является сложным. Своеобразный парадокс инвестиционного процесса в нашей стране состоит в том, что если во многих странах мира приток иностранных инвестиций обычно следует за притоком отечественных, то в России наоборот. В целом в настоящее время инвестиционный климат в России является недостаточно благоприятным для широкого при​влечения иностранных инвестиций, в первую очередь прямых.

Можно выделить следующие наиболее типичные причины, тор​мозящие приток иностранных инвестиций в Россию:

1) несовершенство действующей налоговой системы;

2) система таможенного регулирования;

3) преступность и коррупция. Так, например, специальный обзор 99 стран с точки зрения коррупции отвел России 82-83-е места в группе стран «исключительной коррумпированности» наряду с большинством государств СНГ. Однако в последние годы эта ситуация имеет тенденцию к улучшению;

4) недостаточный доступ к финансовым ресурсам;

5) нехватка высококвалифицированных кадров в некоторых от​раслях и сферах бизнеса (например, в области международного валютно-финансового менеджмента);

6) недостаток современной связи и телекоммуникаций;

7) несовершенная социальная инфраструктура;

8) консульские и визовые проблемы;

9) недостаточно развитая деловая инфраструктура.

Для того чтобы ситуация в России изменилась к лучшему, необходимо решение семи блоков взаимосвязанных задач:

- во-первых, обеспечение политической и социальной стабильности в стране;

- во-вторых, формирование общего благоприятного режима для иностранных инвесторов (широкий круг действий, мероприятий и т.д. - от работы отдельного чиновника, принимающего и выдающего документы или ставящего разрешительную визу, который должен руководствоваться в перспективе прин​ципом «одной двери»; правоохранительных органов, обеспечивающих личную и экономическую безопасность инвесторов, до отношения отдельного гражданина к иностранцам вообще);

- в-третьих, формирование четко определенной государствен​ной концепции и на ее основе - государственной экономической и политической стратегии по привлечению зарубежных инвестиций, например оценка эффективности инвестицион​ных проектов и с позиции государственных интересов. Чтобы стимулировать инвестиционный процесс, государство должно защитить международного и национального инвестора от некоторых рисков. Для создания благоприятного имиджа России за рубежом в 1990-х годах был образован консульта​ционный совет по иностранным инвестициям в нашей стране;

- в-четвертых, создание современной отраслевой структуры. Это необходимо для эффективной конкуренции российских предприятий с зарубежными вертикально- и горизонтально-интегрированными корпорациями и финансовыми группами. К сожалению, на некоторых мировых товарных рынках Россия выступает как сырьевой придаток;

- в-пятых, формирование современной и конкурентоспособной деловой и технической инфраструктуры; 

- в-шестых, образование системы подготовки кадров для обеспечения инвестиционной деятельности, например, в рамках программ бизнес-школ, системы МВА, а также специализированных программ по подготовке менеджеров в области международного инвестирования;

- в-седьмых, скоординированная политика по привлечению иностранных инвестиций на федеральном, региональном и местном уровнях. Причем должна быть ликвидирована сис​тема регионального налогового демпинга и области импорта зарубежного капитала. Безусловно, необходимо учитывать условия межправительственных и многосторонних соглаше​ний, а также интересы зарубежных инвесторов и российских реципиентов.
По многим показателям иностранных капиталовложений Россия уступает не только развитым странам, но и многим странам с переходной экономикой. Так, из 25 стран ЦВЕ и СНГ РФ занимает 2 ме​сто по объему иностранных инвестиций в расчете на душу населения и 24 место по доле иностранных инвестиций в ВВП - 0,1%.

Таблица 4.3.
Динамика поступления иностранных инвестиций в экономику России по видам в 1994 -2002 гг., млн. долл. США

	Инвестиции
	1994 г.
	1995 г.
	1996г
	1997г.
	1998г.
	1999г.
	2000 г.
	2001 г.
	2002г.

	Всего
	1053
	2983
	6970
	12295
	11773
	9560
	10958
	14258
	19780

	В том числе прямые
	549
	2020
	2440
	5333
	3361
	4260
	4429
	9267
	12915

	Портфельные
	505
	963
	4530
	6962
	8412
	5300
	6529
	4991
	6955


Анализируя таблицу 4.3. можно условно выделить три этапа динамики иностранных ка​питаловложений в российскую экономику:

· 1991-1997 гг. - период роста иностранных инвестиций, когда объем привлеченных инвестиций увеличился с 0,4 до 12,3 млрд. долл.;

· 1998-1999 гг. знаменовался сокращением объема привлечен​ных иностранных инвестиций до 9,56 млрд. долл. в 1999 г. из-за экономического кризиса в стране и экономического спада в мировой экономике в целом;

· 2000-2002 гг. - период роста иностранных капиталовложений до 19,78 млрд. долл. В 2002 г. благодаря экономической стабили​зации и динамике роста экономики с 2001 г. Начиная с 2001 г. наблюдается опережающий рост иностранных вложений в ос​новной капитал по сравнению с внутренними инвестициями. Положительное влияние оказало также повышение рейтинга рос​сийской экономики по данным известных консалтинговых фирм. Так, по оценкам компании индекс инвестиционного доверия России вырос с 35-го места до 17-го места в 2001 г. И до 7-го места в 2002 г.

К 2002 г. из всех иностранных инвестиций (14,3 млрд. долл.) примерно 70% приходилось на ссуды и займы, 30% - на предпринимательский капитал (примерно поровну между прямыми и портфельными инвестициями).
В России к 2002 году прямые иност​ранные инвестиции превышали порт​фельные на уровне 15-17% (см. таб. 4.3.). До дефолта картина была иная. Тогда портфельные инвестиции превышали прямые. Россия, принимая портфельные ин​вестиции в 90-х годах, безусловно, рассчитывала на позитивные эффекты. Она надеялась, что портфельные инвестиции автоматически перерастут в ПИИ и начнут поднимать эффективность российской экономики. Казалось, совсем просто сначала купить, допустим, 10% акций предприятий, а затем, осмотревшись, довести свою долю до контрольного пакета и начать развивать производство. Такая стратегия казалась вполне логичной. Россия дорого заплатила за эту иллюзию, оказавшись во власти ажиотажа спекулятивного рынка, приведшего к дефолту августа 1998 года. В чем же состоит ошибка надежд на включение портфельных инвестиций в реальный сектор? Порочность заблуждений заключалась в наделении портфельных инвестиций несвойственными им стратегиями, в непо​нимании направлений типичного поведения портфельного инвестора. 
Портфельные инвесторы по своей профессии являются спекулянта​ми. Производства они не знают и не владеют искусством управления им. У них стратегии исключительно краткосрочные. Поэтому портфельные инвестиции в России не стали орудием экономического прогресса. Они не могли, да и не желали модернизировать реальный сектор экономики. Российский рынок наглядно показал угрозы стратегий портфельных инвести​ций в условиях незрелой рыночной среды. Рассмотрим конкретный механизм дестабилизации рынка по вине порт​фельных инвестиций в России в августе 1998 года. 
Дефолт 1998 года в России был вызван паникой зарубежных инвесторов, ожидавших обесценения национальной валюты. Нарастание государственного долга и уменьшение золотовалютных резервов ЦБ стали для них серьезным аргументом в пользу таких прогнозов. Портфельные инвесторы стали просчитывать возможные потери:

1) владельцы акций решили, что их доходы растают под лучами обесцененной валюты;

2) владельцы ГКО (долговых облигаций государства) опасались, что рынок государственного долга переполнен и идет к финансовому краху, к отказу от выплат по обязательствам.

Подобные угрозы привели к очень быстрому исчезновению зару​бежных игроков с рынка ценных бумаг. Они увели за собой финансо​вые активы, резко сжав денежный рынок и спровоцировав девальвацию национальной валюты.

Россия не смогла амортизировать внезапный шок сжатия фондо​вого рынка. Но столь жестокий урок отрезвил наших политиков. Они убедились, что портфельные инвестиции, обитавшие в финансовом секторе, не могут стать стратегическим орудием оздоровления реального сектора, его промышленной трансформации. Нужны иностранные инвестиции, которые бы непосредственно направлялись в про​изводство и модернизировали его. Пришло осознание потребности именно в прямых иностранных инвестициях (ПИИ).

Сейчас отток портфельных инвестиций приостановился и даже на​мечается их незначительный рост.

Новой тенденцией для российского рынка капиталов к 2002 году являлось использование национальными ТНК внешнеэкономичес​ких стратегий по завоеванию своего места на мировом рынке капи​тала. Еще совсем недавно вывоз капитала за рубеж преследовал цель лишь сохранить свои активы. Теперь он нацелен на выгодное их раз​мещение на зарубежном рынке. Зарубежные инвестиции российских компаний на 2/3 представляют прямые инвестиции. Активизация такой стратегии нарастает быстрыми темпами. В 2002 году из всех за​рубежных инвестиций стран с переходной экономикой (20 млрд. долл.) на долю России приходилось более половины всех прямых иностранных инвестиций (ПИИ) 12 млрд. долл. Поражают и темпы нарастания российских ПИИ. В 2000 году их было всего лишь 3 млрд. долл.

Россия, не достигнув впечатляющих успехов в привлечении ПИИ на свой рынок, сама стала осваивать чужие рынки своими прямыми инвестициями. Привлекать крупные потоки ПИИ в страну в условиях высокой ин​фляции и экономического спада не​возможно. Иностранный капитал не приходит в экономику с большими политическими рисками, фи​нансовой нестабильностью и углубляющейся экономической стагнацией. Лишь сейчас, когда инфляция приняла умеренный ха​рактер (менее 20% в год) и начался экономический рост, появилась надежда на возможность успешного продвижения в привлечении ПИИ. Но для этого следует определиться с национальной политикой привлечения иностранного капитала, которая бы позволила модерни​зировать структуру отечественного производства.

В области ПИИ Россия пока сильно отстает от восточноевропей​ских стран, не говоря о Китае. На сегодняшний день Россия абсор​бировала всего лишь 17% ПИИ от величины, приходящейся на пере​ходные экономики Европы. Другие страны добились большего. У Польши эта величина составляет 24%, у Венгрии — 23%.

В настоящее время Россия привлекает ежегодно лишь 0,2% от глобальных мировых потоков ПИИ.  

В 2002 г, инвестиции вложили 93 страны, в том числе на 5 основ​ных инвесторов пришлось 63,8% накопленных ИИ на 1 января 2003 г. За 90-е годы географическая структура практически не изме​нилась, основными инвесторами остаются США и страны Западной Европы.

В 2002 г. по накопленным всего инвестициям лидирующие пози​ции занимали в российской экономике (1) Германия - 8,15 млрд. долл., (2) Кипр - 5.63 млрд. долл.; (3) США - 5,52 млрд. долл.

По накопленным ПЗИ (в целом 20,35 млрд. долл.) основными инвесторами являются: (1) США - 4,22 млрд. долл.; (2) Кипр -3.93 млрд. долл.; (3) Великобритания — 2,19 млрд. долл.; по накоплен​ным портфельным инвестициям (1.47 млрд. долл.): (1) Германия -384 млн. долл.; (2) Кипр - 305 млн. долл.; (3) Великобритания -128 млн. долл.; по накопленным прочим иностранным инвестициям (21,1 млрд. долл.): (1) Германия - 6,05 млрд. долл.; (2) Великобритания - 2,74 млрд. долл.; (3) Франция - 2,73 млрд. долл.

Изменилась секторальная направленность ПИИ. Отраслевая структура вложений иностранных инвестиций ха​рактеризуется ростом в 90-е годы доли сферы услуг как основной сферы приложения иностранных инвестиций. В 2002г. на совокупную долю сферы услуг приходится 55% иностранных инвестиций, в том числе торговля и общественное питание - 44,5% (для сравнения 5,6% в 1994 г.); коммерческая деятельность по обслуживанию рынка — 6,9; транспорт и связь — 3,1, финансы и кредит - 0,7% (15% в 1994 г.). В сфере услуг преобладают прочие инвестиции (86,7%), в основном за счет предоставленных кредитов.

Крупной сохраняется доля промышленности — 37,1% в 2002 г., том числе металлургия (33,7%), ТЭК (27,4%), пищевая промышленность (16,5%), машиностроение и металлообработка (7%), хими​ческая (5%), Позитивным фактором следует считать прирост ПЗИ в промышленность - 48% всех ПЗИ, тогда как 34,3% доля всех про​чих инвестиций.

Региональная структура иностранных инвестиций в россий​ской экономике характеризуется сохранением традиционно высокой доли промыш​ленных центров - Москвы (36%). Санкт-Петербурга (10%) и Московской области (3,5%), а также нефтедобывающих регионов - Саха​линской и Тюменской областей.
По критериям теории путей инвестиционного развития (ПИР) Россия находится в начале такого пути, на его первом этапе. Россия имеет все характеристики этого этапа: притоки ПИИ остаются незначительными и в большинстве случаев имеют сырьевую направленность или размещаются в отраслях с продукцией, обла​дающей низкой добавленной стоимостью. Готовые товары и про​дукция с высокой добавленной стоимостью в основном импортируются.

Однако в последнее время появились, как уже отмечалось, и но​вые моменты, связанные со стремлением крупного корпоративного бизнеса России выйти на мировой рынок в качестве экспортеров ка​питала. Российские естественные монополии и финансово-про​мышленные группы стали понемногу проникать на зарубежные рынки, покупать сети для продвижения продукции, приобретать акции зарубежных компаний и внедрять свой бизнес за пределами России. Подобные новации говорят о том, что корпоративный бизнес России стал приобретать уже черты ТНК.

Россия на мировом рынке ссудного капитала. Россия во время перестройки заня​ла на мировых рынках крупные средст​ва, которые использовались для по​купки продовольствия и покрытия дефицита государственного бюджета. В эпоху Ельцина в стране про​должался спад, который неоднократно сопровождался бюджетным кризисом. Выход был один- внеш​ние заимствования, которое привели к большому государственному внешнему долгу. Заемные средства использовались неэффективно. Реформы в стране запаздывали. Доходы бюджета не по​крывали его расходов, и поэтому заимствования продолжались. По​добная нездоровая ситуация не могла продолжаться вечно. Критиче​ская масса внешнего долга привела в августе 1998 года к резкому обесценению российской национальной валюты.

Сегодня внешний долг России ложится тяжелым бременем на на​шу экономику. Приходится тратить на его погашение почти треть суммы государственных расходов. Основной пик платежей прихо​дился на 2003 год. Правительство для погашения долга опять прибе​гает к новым кредитам из-за рубежа.

Новым явлением для России становится рост частных заимствований российских корпораций на мировых финансовых рынках. Он вызван тем, что уровень банковского процента на мировых рынках ниже, чем в России. Однако такой заем следует погашать в иностран​ной валюте, поэтому к нему прибегает экспортный сектор.

Российский бизнес, пройдя смут​ный период первоначального накоп​ления капитала, чувствует себя пока недостаточно уверенно. Его одолевает страх потерять полученный капитал, легитимность которого носит порой сомнительный характер.

Отток инвестиционных ресурсов подрывает экономический рост в стране, является крайне неблагоприятным сигналом иностранным инвесторам о неэффективности вложений в российскую экономику. Кроме того, «бегство капиталов» ухудшает платежный баланс и негативно влияет на курс национальной валюты.
Многие рыночные субъекты не один год получали прибыль, нарушая налоговое законодательство. Многие опасаются криминальных структур, от которых государство их не может защи​тить. К этому следует добавить еще одно обстоятельство. Накопленные деньги капитал бо​ится направлять в реальный сектор экономики. Новые владельцы ка​питала по своей сути не являются эффективными собственниками. Осваивать полученные средства с помощью долгосрочных производст​венных стратегий они не умеют. Именно от таких стратегий они ухо​дят. В результате происходит отток отечественного капитала за гра​ницу, что, естественно, лишает страну источников экономического роста. На конец XX века отток капитала превышал его приток в страну в 7 раз. Сейчас эта разница между оттоком и притоком капи​тала стала уменьшаться.

Существует много схем незаконного вывоза (бегства) капитала из страны. Среди них можно назвать предоплату поставок импортерам, после которой товар в страну может не поступить, а деньги исчезают. Возможны взносы компании в уставный капитал зарубежной фир​мы, покупка недвижимости, которую потом можно продать вне гра​ниц страны, и т. д.

Бегство отечественного капитала лишает страну инвестиций, кре​дитных ресурсов, препятствует падению банковского процента. По​ка еше банковский процент слишком высок и недоступен для боль​шинства предприятий. Поэтому предприятия находятся в режиме самофинансирования. Это стало причиной сложившихся в России темпов роста, которые нельзя нажать высокими. В этой ситуации большая доля вины лежит на стороне убегающего капитала.

Остановить «бег​ство капиталов» можно, лишь создав нормаль​ный «инвестиционный климат» внутри страны, предполагающий:

1) устойчиво низкий уровень инфляции;

2) оптимальный уровень налогообложения;

3) защиту частной собственности;

4) эффективную работу судебных органов вла​сти.

2.2 Участие России в международной процессе миграции рабочей силы.

Крупнейшие геополитические изменения, социальные кризисы, межэтнические вооруженные конфликты, столкновения на террито​рии бывшего СССР вызвали крупномасштабные и сложные недобро​вольные перемещения населения как на всем постсоветском про​странстве, так и в России. Причины и формы этих движений крайне разнообразны, как и многообразно их воздействие на внутреннюю ситуацию в Российской Федерации.

Так, в СССР «железный занавес», воздвигнутый в условиях рез​кого идеологического и военного противостояния двух систем, надежно сдерживал свободный выезд за рубеж, а случаи эмиграции были единичными. К тому же бывшее руководство СССР, старалось не повторить ошибок на заре становления советского государства, когда из страны были высланы или выехали самостоятельно лучшие Представители русской интеллигенции - военной, технической, научной, творческой. Только Россия «подарила» будущих лауреатов Нобелевской премии — «отца телевидения» В. Зворыкина, эконо​миста В. Леонтьева, химика И. Пригожина, авиаконструктора И. Сикорского.

Однако в конце 80 - начале 90-х годов внешняя миграционная ситуация в Российской федерации стала стремительно меняться в результате либерализации внешнеэкономических связей и режима выезда. Большинство российских граждан эмигрирует в Германию, Израиль, США. В эти государства с 1991 по 1995 г. выехало около 500 тыс. россиян, что составляет 95% общего числа эмигрантов, т. с. ежегодная интенсивность оттока соотечественников за данное время по сравнению с 1989г. увеличилась в 13 раз.

Следует учитывать и разный характер эмиграционной динамики по странам. Так, с 1987 г. абсолютная и относительная численность выезжающих в Германию и США в основном постоянно возрастает (исключением являются 1994г., когда иммиграционный поток из России в Германию несколько снизился, и 1994-1995 гг. относитель​но США, ужесточившими въездной режим для наших соотечествен​ников). Если в 1989 г. удельный вес данной группы эмигрантов соот​ветственно составлял 44,5% и 1,4%, то в 1995 г. он поднялся до 72,1% и 9,7%, но к 1998 г. удельный вес эмигрантов, выехавших в Герма​нию, сократился и составил 58,8%, а удельный вес эмигрантов, вы​ехавших в США, возрос и составил 12,9%. Эмиграция в Австралию и Каналу также возрастает, правда, объем эмиграции в эти страны значительно ниже.

Вместе с тем для России имеет особое значение не только сам факт безвозвратной эмиграции (даже если она достигнет к началу XXI в. 3-5 млн. человек), сколько увеличение в ней доли высококва​лифицированных специалистов, развитие так называемой «утечки умов», которая ведет к серьезным негативным последствиям для раз​вития страны. Заметим, что, по мнению ведущих российских ученых в этой области, с 1989 по 2000 г. «утечка умов» из России может со​ставить примерно 1,5 млн. человек. А ведь только в экономическом измерении ежегодные потери  России в результате «утечки умов» в 90-е годы уже оцениваются в 50-60 млрд. долл.

Противовесом данному процессу может стать развития трудовой иммиграции и эмиграции Россия является одновременно и принимающей страной, и донором рабочей силы для мирового рынка (см. таб. 4.4.)
Таблица 4.4. 
Россия в процессах международной миграции рабочей силы (тыс. чел.)
	
	1993 г.
	1994 г.
	1995 г.
	1996 г.
	1997 г.
	1998 г.
	1999 г.
	2000 г.
	2001 г.

	Иммиграция
	926
	1 146,7
	842
	631,6
	583
	495
	367
	350,9
	187

	Эмиграция
	673
	337
	369,6
	288
	234
	216,7
	237,97
	161
	137,6


По своим масштабам иммиграция из стран  нового зарубежья стала ведущей и составила в 1995 г. 97% притока всех иностранцев в Россию против 92% в 1992 г.

Около 20% всех трудовых иммигрантов приходится на долю Мо​сквы. В строительстве, например, работают около 55 тыс. человек. Больше, чем в среднем по России, их на транспорте. В основном это граждане Украины. Украинские строители получают за свою работу в Москве в 7—10 раз больше, чем у себя на родине, а водители - в 3,2 раза.

Не случайно по классификации, составленной в 1994г. МОТ, МОМ и Управлением Верховного Комиссара ООН по делам бежен​цев, Россия наряду с небольшим числом других государств характе​ризуется одновременно как страна эмиграции и иммиграции.
Так же в Россию приезжают: китайцы, вьетнамцы, украинцы, белорусы и другие народы бывшего СНГ.

Россия столкнулась с массирован​ным стихийным притоком мигрантов и убедилась в том, что анархия в этом процессе способна дестабилизировать обстановку в стране — усилить криминализацию населения, провоцировать

национальные и религиозные конфликты, увеличить расслоение об​щества и нагрузку на окружающую среду.

На сегодняшний момент Россия осознала необходимость придать миграции контролируемый характер. Поэтому она начала осваивать процесс регулирования рынка труда мигрантов.

Первым шагом на этом пути стал процесс превращения нелегальной миграции в легальную. В настоящее время разница между эти​ми миграционными формами огромна. В России, по данным Минтруда, на сегодняшний день зарегистрировано 300 тыс. легальных иммигрантов, а число нелегальных составляет около 3 млн. чел.

Контроль миграционных потоков должен:

· вывести их из состояния хаоса;

· укрепить национальную безопасность страны, ее позиции в борьбе с криминальными силами, и особенно с наркоторговлей.

Решение этих проблем позволит укрепить устойчи​вость экономического роста и сократить зону «черного» рынка в стране.

Легализация миграционных потоков позволит стране укрепить доходную часть бюджета, поскольку иностранные работники стано​вятся плательщиками налогов.

Проблема выведения нелегальной миграции из тени решается на законодательной основе. Сегодня таким юридическим документом является закон «О правовом положении иностранных граждан в РФ» (июль 2002 года), на основе которого должны регулироваться мигра​ционные потоки. Теперь каждый регион должен ежегодно выстав​лять квоту для приема иностранных рабочих. Естественно, что влас​ти должны брать на себя определенные обязательства по предоставлению им социальных гарантий. Только в этом случае ста​нет возможным формирование легальной миграции. Проблема придания миграционным потокам легитимного и управляемого ха​рактера должна решаться на фоне либерализации миграционной по​литики РФ.

Необходимость расширения притока иностранной рабочей силы стала четко осознаваться на государственном уровне.

Приток рабочей силы из-за рубежа позволит облегчить бремя иж​дивенческой нагрузки, лежащей на каждом работнике. А по прогно​зам она может значительно увеличиться. По оценкам Института народно-хозяйственного прогнозирования РАН, если отсечь мигра​ционный поток, численность жителей России через полвека соста​вит не более 112 млн человек. Кроме того, численность людей пенси​онного возраста превысит 50% населения. В этих условиях сохранение только достигнутого уровня жизни потребует чрезмерно высокого скачка в производительности труда, который фактически нереален. Предотвращению грозящей экономической катастрофы может послужить перекачка трудовых ресурсов из республик бывше​го СССР.

Западные страны давно осознали, что труд мигрантов позволяет им снизить издержки, придать экономике сбалансированный характер. Использование труда мигрантов при необходимой его организации позволяет решать многие национальные проблемы эконо​мического роста. Поэтому политика привлечения иностранной рабочей силы получила широкое распространение. Даже государства с положительной демографической динамикой (рождае​мость населения, превышающая смертность) на протяжении многих лет привлекали мигрантов в огромных количествах. Речь идет о Канаде, Германии, Франции, Великобритании, Австралии и Новой Зеландии. По этому пути пошли и те страны, которые традиционно от этого отказывались: Италия, Португалия и Япо​ния. Но первенство в освоении такого направления экономичес​кого роста остается за США, которые процветают за счет талан​та, рабочих рук и денег прибывающих в эту страну людей.

Россия не должна отказываться от такого способа решения своих внутренних проблем. Пока же она отстает от освоения этого пути. Для сравнения: в Европе 7-8% работающего населения - мигранты. Тогда как у нас этот показатель составляет лишь 2,5%.

Миграционная экономическая политика должна быть направле​на на расширение возможностей привлечения иностранных рабо​чих на решение внутренних проблем страны. Но для этого она должна быть не только либеральной, но и эффективной. Это означает, что она должна быть частью обшей экономической политики, на​правленной на сбалансирование хозяйственных пропорций. Эф​фективная миграционная политика должна носить планомерный ха​рактер. Для этого ей необходимо стать активной, т. е. выявлять группы вакансий на рынке труда и целенаправленно способство​вать их покрытию за счет мигрантов. Следует сформировать систему распределения мигрантов в соответствии с их профессией и квалификацией, а также создать и достойные условия для их детей, которые с большей долей вероятности станут будущими работника​ми России.

Пример положительного решения подобной проблемы можно привести из области укомплектования штата участковых врачей. Именно за счет приезжих Минздраву удалось укомплектовать эту службу практически во всех районах страны.

Распределение мигрантов по рабочим местам нельзя оставлять исключительно на откуп инициативе самого иностранного гражданина. Необходимо освоить экономические инструменты управления потоками мигрантов и использовать разного рода стимулы. В проб​лемных районах это, например, снижение налогов, льготные кредитные ставки, субсидии на перевозку груза, надбавки к зарплате и ссу​ды на жилье.

Россия, вступив на путь экономического роста, стала испытывать потребность в квалифицированных кадрах. Когда же происходило падение темпов ВНП, страна не могла предоставить работу или до​стойный уровень ее оплаты многим представителям творческой интеллигенции. В результате многие из ее рядов покинули страну. Те​перь наступило время для создания экономического механизма закрепления квалифицированных кадров в России. Этой же задаче должна сегодня подчиняться эффективно построенная миграционная политика. Определенные подвижки в этом вопросе уже наметились. На основе изменений в законодательстве 2002 года иностранным выпускникам российских вузов разрешено трудоустраиваться в стране и по истечении трёхлетнего срока получать гражданство России.

Структурно-логические схемы.

Схема 1.Численность иностранных граждан, привлекаемых на работу в России.

	Страна-донор
	Тысяч человек
	%

	
	1997 г
	1998 г
	1999 г
	2000 г
	2001 г
	1997 г
	1998 г
	1999 г
	2000 г
	2001 г

	Всего
	241,5
	242,3
	211,4
	213,3
	283,7
	100
	100
	100
	100
	100

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Из стран вне СНГ
	128,5
	131,2
	116,7
	104,5
	135,1
	53,2
	54,1
	55,2
	49,0
	47,6

	Китай
	22,2
	23,3
	24,3
	26,2
	36,6
	9,2
	9,6
	11,5
	12,3
	13,6

	Литва
	3,6
	3,0
	2,6
	2,5
	2,8
	1,5
	1,2
	1,2
	1,2
	1,0

	Польша
	3,5
	3,3
	2,1
	2,5
	2,6
	1,4
	1,4
	1,0
	1,2
	0,9

	Словакия
	1,4
	1,1
	0,7
	0,6
	0,4
	0,6
	0,5
	0,3
	0,3
	0,1

	США
	1,8
	2,1
	2,4
	1,8
	2,0
	0,7
	0,9
	1,1
	0,8
	0,7

	Турция
	32,2
	35,7
	26,7
	17,8
	20,9
	13,7
	14,7
	12,6
	8,4
	7,4

	КНДР
	10,4
	9,4
	10,1
	8,7
	9,9
	4,3
	3,9
	4,8
	4,1
	3,5

	Эстония
	1,6
	1,4
	1,2
	1,2
	1,3
	0,7
	0,6
	0,6
	0,6
	0,5

	Страны бывшей Югославии
	16,9
	14,4
	9,8
	8,0
	10,2
	7,0
	5,8
	4,6
	3,8
	3,6

	2. Из стран СНГ
	113,0
	111,1
	94,7
	108,8
	148,6
	46,8
	45,9
	44,8
	51,0
	52,4

	Армения
	6,9
	7,5
	5,2
	5,5
	8,5
	2,9
	3,1
	2,5
	2,6
	3,0

	Беларусь
	0,1
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Грузия
	6,7
	6,3
	5,2
	5,2
	4,9
	2,8
	2,6
	2,5
	2,4
	1,7

	Казахстан
	1,8
	1,8
	1,7
	2,9
	3,6
	0,7
	0,7
	0,8
	1,4
	1,3

	Молдова
	8,9
	10,5
	8,6
	11,9
	13,3
	3,7
	4,3
	4,1
	5,6
	4,7

	Таджикистан
	3,1
	3,3
	4,1
	6,2
	10,0
	1,3
	1,4
	1,9
	2,9
	3,5

	Украина
	76,6
	73,7
	62,9
	64,1
	91,1
	31,7
	30,4
	29,6
	30,1
	32,4

	Узбекистан
	3,2
	3,0
	3,4
	6,1
	10,1
	1,3
	1,2
	1,6
	2,9
	3,6


Схема 2.Товарная структура торговли между ЕС и Россией, %.

	Годы
	Разделы Стандартной международной товарной классификации1

	
	0+1
	2+4
	3
	5
	6+8
	7
	9

	Экспорт в ЕС

	1991 г.
	1,0
	10,5
	47,1
	4,1
	16,1
	3,1
	13,7

	1995 г.
	1,7
	8,4
	42,2
	6,2
	21,3
	2,3
	18,3

	2000 г.
	2,2
	11,3
	35,1
	6,3
	23,9
	1,8
	19,3

	2002 г.
	3,4
	14,5
	32,1
	6,2
	30,8
	2,8
	20,9

	Импорт из ЕС

	1991 г.
	10,7
	1,8
	0,3
	16,7
	30,5
	36,0
	4,7

	1995 г.
	22,3
	1,6
	0,5
	8,7
	25,1
	39,5
	2,3

	2000 г.
	17,4
	2,1
	0,4
	11,1
	28,7
	37,7
	2,2

	2002 г.
	14,5
	2,3
	0,5
	14,5
	28,9
	34,5
	2,2


1 Разделы СМТК: 0+1 – продовольствие; 2+4 – сырье; 3 – энергоносители; 5 – химические товары; 6+8 – промышленные товары; 7 – машины, транспортное оборудование; 9 – неклассифицированные товары.

Тесты.

1.
Современная демографическая ситуация в России харак​теризуется:

а)
ростом рождаемости;
б)
сокращением смертности;
в)
депопуляцией;
г)
снижением ожидаемой продолжительности жизни;
д)
увеличением продолжительности жизни.
2.
Иммиграционная политика в России проводится через:

а)
Министерство труда;
б)
Министерство юстиции;
в)
Национальную службу миграции;
г)
Федеральную миграционную службу;
д)
Министерство внутренних дел.


3.
Основным мотивом прямых иностранных ТНК в РФ выступает:
а)
развитие национальной экономики;
б)
получение сверхприбылей;
в)
расширение рынков сбыта.
4.
Отметьте основные задачи России в политике привлече​ния иностранных инвестиций:
а)
накопление частного предпринимательского капитала;
б)
финансирование дефицита платежного баланса страны;
в)
структурные преобразования экономики;

г)
финансовая помощь для приобретения жизненно важного импорта;
д)
развитие финансового сотрудничества с промышленно развитыми странами.
5.
К основным причинам привлечения иностранных работ​ников на российские предприятия относятся:
а)
нехватка рабочих отдельных профессий и специальностей
б)
нежелание местного населения выполнять предлагаемую работу;
в)
низкая стоимость иностранной рабочей силы;
г)
высокий  уровень квалификации иностранной рабочей силы;
д)
экономия на обучении россиян отдельным рабочим спе​циальностям;
е)
необходимость сохранения сложившихся коллективов предприятий;
ж)
экономическая выгодность.
6.
Отметить основные факторы: 1 - стимулирующие и 2 - ограничивающие миграцию населения из России:
а)
высокий уровень жизни в ПРС;
б)
выгодные материальные условия жизни;
в)
ограниченная емкость рынков труда принимающих стран;
г)
невысокий уровень квалификации рабочей силы из РФ;
д)
непризнание большинством стран российских дипломов о высшем образовании;
е)
незнание иностранных языков.
Ответы на тест.

1. в) и г).   2. в).   3. в).   4. б) и в).   5. а) и б).   6. в), г) и д).

Контрольные вопросы.

1. Что можно сказать об освоении Россией мирового рынка ПИИ?

2. Каковы ее позиции на рынке движении ссудного капитала? 

3. Какие этапы динамики иностранных капиталовложений  в российскую экономику?

4. Что следует предпринять для перемещения России на более выгод​ные позиции на мировом рынке капитала?

5. В чем заключаются особенности инвестиционного климата России?
6. Каковы наиболее типичные причины, тормозящие приток иностранных инвестиций в Россию?
7. Какие выгоды и ущерб наносит миграция России? Какие основные направления государственного регулирования мигра​ционных процессов?

8. Какие существуют основные центры современной миграции России?

9. Как можно переводить нелегальную миграцию в легальную?

10. С какими упущенными возможностями сталкивается страна при запретительной миграционной политике?

Задание.

1.
Место России в международной трудовой миграции. 

2.
В приведенной ниже таблице представлены данные об объемах производства в час сукна и вина в двух странах (А и Б):
	Страна

Товар
	А
	Б

	Сукно, м
	5
	15

	Вино. л
	10
	20


Сравнивая две страны и анализируя возможности торговли между ними, будет верным утверждать, что страна А обладает:
а)
абсолютным преимуществом в производстве сукна;
б)
абсолютным преимуществом в производстве вина;
в)
сравнительным преимуществом в производстве сукна;
г)
сравнительным преимуществом в производстве вина;
д)
не обладает сравнительным преимуществом ни по одному товару.
3.
Предположим, что в странах А и Б принят золотой стандарт. Едини​ца валюты страны А приравнена к 1/40 унции золота (унция - 28,3 г), а единица валюты страны Б - к 1/8 унции золота.
3.1. Сколько стоит единица валюты страны А. выраженная в валюте страны Б?

3.2. Сколько стоит единица валюты страны Б, выраженная в валюте страны А?

3.3. Если одна единица валюты начинает продаваться за три единицы валюты А, то каким образом вновь установится равновесный обменный курс?

Задание.

1. Иностранные инвестиции в Россию и российские инвестиции за Рубежом.
2. Верны ли следующие утверждения:

2.2. Когда английское отделение корпорации IВМ переводит свою прибыль в Соединенные Штаты Америки, то эта операция выступает как кредит в платежном балансе Великобритании (да, нет).

2.3. Когда американская компания IВМ покупает в Санкт-Петербур​ге завод, эта операция выступает как кредит в платежном балансе США (да/нет).

3. Ниже представлена таблица производственных возможностей стран X и У.

	Продукт
	Производственные возможности страны X

	Автомобили
	10
	8
	6
	4
	2
	0

	Рис
	0
	3
	6
	9
	12
	15

	

	Продукт
	Производственные возможности страны У

	Автомобили
	20
	16
	12
	8
	4
	0

	Рис
	0
	3
	6
	9
	12
	15


Предположим, структура спроса такова, что при отсутствии внеш​ней торговли в стране X производится и потребляется 8 тыс. автомо​билей и 3 тыс. т. риса, а в стране V - 8 тыс. автомобилей и 9 тыс. т. риса.
3.1. На производстве каких товаров выгодно специализироваться странам X и V?

3.2. В каких пределах может устанавливаться мировая цена 1 автомобиля?

3.3. Каков прирост общего производства автомобилей и риса, полу​ченный в результате такой специализации?

3.4. Предположим, что устанавливается мировая цена: I автомобиль = 10 т риса. Каким будет выигрыш от специализации и торговли для каждой страны?

Глава 3. Понятие ВТО. Проблемы вступления России во Всемирную торговую организации (ВТО).

3.1 Всемирная торговая организация, ее структура, состав, преимущества и недостатки.

Важную роль в регулировании международной торговли играет ВТО. Всемирная торговая организация (ВТО) - международная орга​низация, главной целью которой является развитие и либера​лизация мировой торговли через установление единых стан​дартов для мировой торговли, обязательных для всех стран, присоединившихся к ВТО. Данная организация, ее документы существенно влияют на таможенное дело во всем мире.

Всемирная торговая организация (ВТО) была создана 1 января 1995 г. Она стала продолжателем ГАТТ - Генерального согла​шения по тарифам и торговле, действовавшего в 1947-1995 гг. Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) имело те же цели, что и нынешняя ВТО, - установление единого торгово​го порядка и сдерживание отдельных государств от односторон​них действий в мировой торговле, которые бы шли вразрез с пра​вилами торговли, признаваемыми большинством стран, и препят​ствовали бы развитию мировой торговли. Несмотря на то, что ГАТТ эффективно действовало на протяжении ряда десятилетий, в 80-е гг. XX в. в связи с резким скачком в развитии торговли в 60- 80-е гг. возникла необходимость реформирования системы Генерального соглашения по тарифам и торговле. Был прове​ден ряд раундов переговоров по данному вопросу. Наиболее зна​чимым явился так называемый Уругвайский раунд переговоров, проходивший в 1986-1994 гг. По его результатам было принято решение о создании с 1995 г. ВТО. Несмотря на то, что ГАТТ и ВТО имеют сходные цели, данные структуры различаются между собой:
· если ГАТТ представляло собой систему торговых соглашений, то ВТО является как системой соглашений, так и международной организацией;
· ВТО имеет более совершенную структуру управления;
· в ВТО усилен контроль за соблюдением странами торговых сог​лашений;
· если ГАТТ являлось неформальным объединением, "клубом" стран, то ВТО является официальной международной органи​зацией и имеет статус специализированного учреждения ООН.
Главными принципами ГАТТ/ВТО, вокруг которых идет объеди​нение государств-участников, являются:

· недискриминация;
· свободный доступ на рынок.
Принцип недискриминации означает, что страны — участницы ВТО при осуществлении внешней торговли должны одинаково относиться ко всем другим участникам торговых отношений - членам ВТО; запрещается одним странам давать приоритет в торговле, а другим создавать препятствия.

Принцип свободного доступа на рынок означает, что страны - участницы ВТО не должны создавать искусственных препятствий доступу на свой рынок товарам других стран, например, принимать неоправданно масштабные антидемпинговые, ком​пенсационные и иные защитные меры.

Основные документы и состав ВТО. Все страны - члены ВТО принимают обязательства по выполнению основных соглашений и юридических документов, объединенных термином "Многосторонние торговые соглашения" (МТС). Таким образом, с правовой точки зрения система ВТО представляет собой своеобразный многосторонний контракт (пакет соглашений), нормами и правилами которого регулируется примерно 97% всей мировой торговли товарами и услугами.
Основными многосторонними торговыми соглашениями являются:

· Генеральное соглашение о тарифах и торговле 1947 г. Генеральное соглашение о тарифах и торговле 1994 г. - определяют основы режима торговли товарами, права и обязательства членов ВТО в этой сфере;

· Соглашение по сельскому хозяйству - определяет особенности регулирования торговли сельскохозяйственными товарами и ме​ханизмы применения мер государственной поддержки произ​водства и торговли в этом секторе;
· Соглашение по текстильным изделиям и одежде - определяет особенности регулирования торговли текстилем и одеждой;
· Соглашение по соблюдению санитарных и фитосанитарных норм - определяет условия применения мер санитарного и фитосанитарного контроля;
· Соглашение по техническим барьерам в торговле - определяет условия применения стандартов, технических регламентов, про​цедур сертификации;
· Соглашение по инвестиционным мерам, связанным с торговлей, - содержит ограничения применения мер, поощряющих потреб​ление отечественных товаров в связи с капиталовложением;

· Соглашение по предотгрузочной инспекции - определяет условия проведения  предотгрузочных инспекций;

· Соглашение по правилам происхождения - определяет принци​пы происхождения товаров;

· Соглашение по процедуре импортного лицензирования - устанав​ливает процедуры и формы лицензирования импорта;

· Соглашение по субсидиям и компенсационным мерам - опреде​ляет условия и процедуры применения субсидий и мер, направленных на борьбу с субсидированием;

· Соглашение по защитным мерам - определяет условия и проце​дуры применения мер для противодействия растущему импорту;

· Соглашение по применению статьи 6 ГАТТ (антидемпинг) - определяет условия и процедуры применения мер для проти​водействия демпингу;

· Соглашение по применению статьи 7 ГАТТ (таможенная оцен​ка товаров) - определяет правила оценки таможенной стоимо​сти товаров;

· Генеральное соглашение по торговле услугами - определяет ос​новы режима торговли услугами, права и обязательства членов ВТО в этой сфере;
· Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной соб​ственности - определяет права и обязательства членов ВТО в области защиты интеллектуальной собственности;

· Договоренность о правилах и процедурах, регулирующих разреше​ние споров - устанавливает условия и процедуры разрешения споров между членами ВТО в связи с выполнением ими обяза​тельство по всем соглашениям ВТО.
Помимо основных соглашений страны - участницы ВТО мо​гут подписывать плюрилатеральные соглашения - т.е. такие соглашения, которые имеют силу только для тех стран, которые их подписали, и не обязательны для всех участников ВТО. Например, различные отраслевые соглашения, такие, как соглашения в области гражданской авиации, государственных закупок сельхозпродукции, торговли химическими веществами и т.д. Наряду с международными соглашениями органы ВТО прини​мают внутреннюю документацию. В общей сложности все документы ВТО по объему составляют примерно 30 тыс. страниц.

Члены и наблюдатели ВТО. На 1 августа 2004 г. членами ВТО являлись 147 государств (не считая государственные союзы и государственные образова​ния). Членами ВТО, например, являются как США и развитые европейские государства, так и многие развивающиеся страны Африки и Азии. Членами ВТО также являются и некоторые социалистические страны, такие, как Китай (КНР) и Куба.

Ряд стран имеют статус наблюдателей. Наблюдатели (кроме Ватикана) в течение 5 лет с момента получения этого статуса должны начать переговоры о своем вступлении в ВТО. Это: Алжир, Андорра, Азербайджан, Багамские острова, Беларусь, Бу​тан, Босния и Герцеговина, Камбоджа, Кабо-Верде, Эфиопия, Македония-Скопье, Ватикан, Казахстан, Лаос, Ливан, Непал, Российская Федерация, Самоа, Сан-Томе и Принсипи, Сау​довская Аравия, Сейшельские острова, Судан, Тонга, Украина, Узбекистан, Вануату, Вьетнам, Йемен, Сербия и Черногория.

Структура ВТО

Организационную структуру ВТО составляют:
· Министерская конференция;

· Генеральный совет;

· Генеральный директор;

· специализированные советы;

· рабочие группы;

· иные органы.

Министерская конференция - высший орган ВТО, принимающий стратегические решения и формирующий иные рабочие органы ВТО. Министерская конференция собирается минимум один раз в 2 года. На март 2003 г. состоялись 4 министерские конференции:
· первая конференция состоялась в Сингапуре в декабре 1996 г. - подтвердила курс стран - участниц на либерализацию торговли и добавила к существующей организационной структуре ВТО 3 новые рабочие группы, занимающиеся вопросами соотноше​ния между торговлей и инвестициями, взаимодействия между торговлей и политикой конкуренции, а также прозрачностью в области государственных закупок;

· вторая конференция, проведенная в 1998г. в Женеве, была по​священа 50-летию ГАТТ/ВТО; кроме того, на ней члены ВТО договорились об изучении вопросов мировой электронной тор​говли;

· третья конференция, которая была созвана в декабре 1999 г. в Сиэтле (США) и должна была принять решение о начале но​вого раунда торговых переговоров, закончилась фактически безрезультатно;

· четвертая министерская конференция состоялась в ноябре 2001 г. в Дохе (Катар) и взяла курс на расширение ВТО.

Исполнительным органом ВТО является Генеральный совет.

Генеральный совет состоит из представителей стран - участ​ниц ВТО. Генеральный совет ВТО отвечает за текущее управ​ление организацией. В подчинении Генерального совета находится ряд специализированных комитетов ВТО: по анализу торговой политики; по разрешению споров; по торговле и развитию; по ограничениям, связанным с торговым балансом; по бюджету, финансам и административным вопросам.

Штаб-квартира Генерального совета ВТО располагается в г. Женеве (Швейцария).
Высшим должностным лицом ВТО, представляющим данную организацию как в отношениях между ее членами, так и на международной арене, является Генеральный директор ВТО. Генеральный директор ВТО назначается Министерской конфе​ренцией или Генеральным советом на один 3-летний срок. С сентября 2002 г. новым Генеральным директором ВТО на​значен Супачаи Ланичпакди (бывший вице-премьер Таиланда).

Генеральный совет делегирует функции 3 советам, находящим​ся на следующем уровне иерархии ВТО:

· Совету по торговле товарами;

· Совету по торговле услугами;

· Совету по торговым аспектам прав интеллектуальной собст​венности.

Совет по торговле товарами, в свою очередь, руководит дея​тельностью специализированных комитетов, осуществляющих контроль за соблюдением принципов ВТО и выполнением со​глашений ГАТТ-1994 в сфере торговли товарами.

Совет по торговле услугами осуществляет контроль за выполнением соглашения ГАТТ. В его составе находятся:

· комитет по торговле финансовыми услугами;

· рабочая группа по профессиональным услугам.

Совет по торговым аспектам прав интеллектуальной собст​венности, помимо осуществления контроля за выполнением соответствующего соглашения (ТРИПС), занимается также во​просами предотвращения возникновения конфликтов, связан​ных с международной торговлей поддельными товарами.

Отдельными соглашениями системы ВТО и решением вопро​сов в таких областях, как защита окружающей среды, пробле​мы развивающихся стран, процедура присоединения к ВТО и региональные торговые соглашения, занимаются многочис​ленные специализированные комитеты и рабочие группы.

Организационную работу по обеспечению деятельности ВТО осуществляет секретариат ВТО, который имеет около 500 штатных сотрудников; базируется в Женеве; возглавляется Генеральным директором; в отличие от подобных органов других международных органи​заций не принимает решений, так как эта функция возлагается на сами страны-члены. 
Основные обязанности Секретариата.
· обеспечивать техническую поддержку различным советам и ко​митетам, а также Министерской конференции;

· оказывать техническое содействие развивающимся странам;

· проводить анализ мировой торговли и разъяснять положения ВТО общественности и средствам массовой информации;

· обеспечивать некоторые формы правовой помощи в процессе разрешения споров и консультировать правительства стран, желающих стать членами ВТО.

Преимущества и недостатки торговой системы ВТО. Членство в ВТО дает ряд очевидных преимуществ как для стра​ны в целом, ее отдельных граждан, так и для мирового сооб​щества (это также подтверждает то, что подавляющее боль​шинство экономически развитых стран являются членами ВТО). 

Преимущества членства в ВТО выражаются в выгодах:
· для экономики в целом;

· потребителей;

· политических;

· для международного сообщества.

Выгоды членства страны в ВТО для экономики заключаются:
1. в повышении доходов 

· понижение торговых барьеров способствует росту торговли, что приводит к повышению как государственных, так и лич​ных доходов;

· после Уругвайского раунда в результате перехода на новую систему торговых сделок мировой доход увеличился со 109 до 510 млрд. долл.;

· единый рынок на территории Европейского Союза также способствовал повышению доходов и благосостояния;

· повышение государственного дохода за счет деятельности успешных экспортеров позволяет перераспределить полу​чаемые дополнительные ресурсы и помочь другим компа​ниям, сталкивающимся с иностранной конкуренцией, по​высить производительность, расширить масштабы произ​водства, повысить свою конкурентоспособность или пере​ключиться на новые виды деятельности; 
2. в повышении занятости - развитие торговли ведет в долгосроч​ной перспективе к повышению занятости, особенно в экспор​тных отраслях экономики;

3. в повышении эффективности внешнеэкономической деятельности:
· упрощение системы таможенных пошлин и других торговых барьеров способствует активизации внешнеэкономической деятельности;

· как следствие, предсказуемость и прозрачность экономики привлекают партнеров и повышают товарооборот;

· недискриминационный подход, прозрачность, большая оп​ределенность условий торговли и их упрощение - все это способствует понижению расходов компаний, оптимизации их деятельности и созданию благоприятного климата для торговли и инвестиций;

· в свою очередь, приток капитала в страну, в частности в форме прямых иностранных инвестиций, создает дополни​тельные рабочие места и повышает благосостояние населе​ния в целом.

Выгоды членства страны в ВТО для потребителей заключаются, прежде всего:
· в понижении стоимости жизни;

· в появлении более широкого выбора товаров и услуг. 

Понижение стоимости жизни осуществляется за счет понижения торговых барьеров; как следствие - понижения цен на товары и услуги.

Более широкий выбор товаров и услуг обеспечивается тем, что:
· к национальным товарам и услугам добавляется большое коли​чество качественных импортных товаров и услуг;

· приток импорта вызывает необходимость для отечественных товаропроизводителей модернизировать свое производство, улучшать качество производимых товаров и услуг, что дает для потребителя возможность их более широкого выбора.

Важнейшими политическими выгодами членства в ВТО явля​ются:
· борьба с коррупцией;

· защита от лоббирования.

В основе борьбы с коррупцией лежат принципы прозрачности в торговых отношениях между странами ВТО и недискрими​нации. Чем меньше возможности вводить импортные квоты ("пускать" или "не пускать" на рынок) и чем больше междуна​родный контроль, тем меньше остается чиновникам возможно​стей для коррупции.

Присоединение к ВТО с едиными торговыми стандартами зна​чительно ослабляет возможности национальных лоббистских групп различных отраслей экономики влиять на правительство страны, взявшей на себя международные торговые обязательства.

Преимущества в области международного сотрудничества заключаются:
· в обеспечении равных возможностей для стран - участниц ВТО;

· в эффективном механизме разрешения споров;

· в укреплении международного сотрудничества.

Равные возможности для участников ВТО обеспечиваются тем, что:

· система ВТО позволяет небольшим странам объединять свои усилия в переговорах для реализации своих интересов, в то время как в одиночку небольшие страны вряд ли бы могли противостоять экономическим гигантам (например, в результате переговоров в рамках ВТО ряд крупных государств согласились перестроить текстильную промышленность, для того чтобы это способствовало развитию торговли с экономически менее раз​витыми странами, которые являются одними из основных им​портеров текстиля);

· в то же время экономически развитые страны имеют возмож​ность вести переговоры сразу с группами стран, а не с каждой страной в отдельности, что делало бы такие переговоры мало​эффективными;

· все страны в ВТО имеют равное право голоса;

· вышеуказанные меры уравнивают возможности стран в ВТО. 

Эффективный механизм разрешения споров заключается в том, что:

· государства отказываются от применения односторонних дей​ствий;

· каждый спор, выносимый в ВТО, рассматривается, прежде всего, с точки зрения действующих норм и правил;

· после принятия решения страны концентрируют свои усилия на его выполнении и, возможно, последующем пересмотре норм и правил путем переговоров;

· соглашения ВТО создают правовую основу для принятия чет​кого решения и обеспечения контроля за его исполнением;

· рассмотрение споров внутри ВТО препятствует их разрастанию и превращению в неразрешимые противоречия между странами; 
· с момента создания ВТО в 1995 г. около 200 спбров было вы​несено на ее рассмотрение;

· эффективное разрешение споров способствует укреплений до​верия и взаимопонимания между странами. 

Укреплению международной стабильности и международного со​трудничества способствует усиление экономической взаимоза​висимости стран друг от друга, превращение их в единый эконо​мический организм. Сильная экономическая взаимосвязан​ность государств и эффективный механизм разрешения споров и сглаживания противоречий практически исключают войны между такими странами (пример: страны Западной Европы в на​стоящее время настолько интегрированы между собой, что де​лает ненужными войны между ними).

В настоящее время в ряде стран, которые не являются членами ВТО, существует ряд стереотипов в отношении данной орга​низации (которые противниками вступления в ВТО преподно​сятся как недостатки ВТО). Наиболее распространенными из них являются следующие:
· ВТО диктует государственную политику правительствам стран-членов;

· членство в ВТО ведет к потере суверенитета участников;

·  участие в ВТО - это полная либерализация доступа на рынок и свободная торговля любой ценой;

· преследование коммерческих интересов в ВТО становится бо​лее приоритетной задачей, чем развитие;

· коммерческие интересы в ВТО более приоритетны, чем защита окружающей среды;

· ВТО лишает людей работы и увеличивает разрыв между бога​тыми и бедными;

· маленькие страны в ВТО бессильны;

· ВТО - это инструмент мощного лоббирования;

· у более слабых стран нет выбора, они вынуждены присоединяться к ВТО.

Президент РФ В. В. Путин в своем ежегодном Послании к Федеральному Собранию, говоря о преимуществах и недостатках членства в ВТО, сформулировал следующую позицию:
"ВТО - не абсолютное зло и не абсолютное добро. И не награда за хорошее поведение. ВТО - это инструмент. Тот, кто умеет им пользоваться, становится сильнее. Кто не умеет или не хочет пользоваться, не хочет учиться, кто предпочитает сидеть за частоколом протекционистских квот, пошлин, - обречен. Стратегически абсолютно обречен.
Наша страна все еще "выключена" из процесса формирования правил мировой торговли. Мы уже там, в этой мировой тор​говле, а к формированию правил ее не допущены.

Членство в ВТО должно стать инструментом защиты нацио​нальных интересов России на мировых рынках".
3.2 Проблема вступления России в ВТО - современное состояние и перспективы

Несмотря на то, что членами ВТО являются 147 государств (в том числе уже 7 бывших республик СССР — Грузия, Армения, Молдова, Латвия; Литва, Эстония и Кыргызстан), Россия на сентябрь 2004 г. официально не принята в ВТО. Однако Рос​сия с 1993 г. является претендентом на вступление в эту меж​дународную организацию.

Процесс вступления России в ГАТТ/ВТО продолжается уже более 10 лет. Это достаточно долгий срок — для большинства стран срок вступления в ВТО длился примерно вдвое меньше. В то же время, длительность данного процесса объяснима:

· на протяжении многих десятилетии Россия имела принципиально иную экономическую систему, которую сложнее привести к ста​ндартам ВТО, чем экономику других стран;
· экономика России слишком многофункциональна, в отличие от ря​да небольших стран, которые специализируются на производст​ве и торговле отдельных видов товаров, Россия производит почти все, что продается на мировом рынке, и необходимо больше времени на то, чтобы достигнуть соглашений с ВТО по каждой из ключевых отраслей;
· вступление России в ВТО с ее колоссальным рынком, произ​водственными и коммерческими возможностями, природными ресурсами может значительно повлиять на экономику других стран, а также на деятельность ВТО в целом — поэтому ВТО и страны, входящие в данную организацию, желают согласова​ния максимального количества вопросов, вызванных вступле​нием России в ВТО.
Несмотря на свою длительность, процесс вступления России в ВТО идет к своему завершению. Можно выделить его следующие основные этапы:
· в 1993 г. Россия подала заявку на присоединение к ГАТТ (с 1995г. — ВТО);
· в 1995 г. была сформирована специальная рабочая группа по во​просу вступления России в ВТО, в которую вошли представите​ли 66 заинтересованных государств;

· в период с июля 1995 г. по сентябрь 2004 г. состоялось множество заседаний Рабочей группы, каждое из которых было посвящено со​гласованию самых различных вопросов будущего "пакета ВТО" для России;

· кроме этого был проведен ряд двусторонних и многосторонних переговоров России с другими государствами - членами ВТО;
· на 14-м заседании Рабочей группы (25 апреля 2002 г.) был предложен проект доклада Рабочей группы ВТО - заключительного документа переговорного процесса; в настоящее время идет его доработка с таким расчетом, чтобы завершить первый этап вступления в ВТО (переговорный процесс) до 2005 г.

Проект, подготовленный Секретариатом ВТО, аккумулирует результаты продолжающихся с 1995 г. переговоров по изучению торгового режима России и совместимости его с нормами ВТО. За эти годы российской делегацией было представлено в Секретариат ВТО около 200 аналитических документов, более 1000 законодательных и нормативных актов на английском языке.

В настоящее время идут переговоры по следующим основным бло​кам вопросов:
· по доступу на рынок товаров, основным предметом которых является определение максимального уровня ставок ввозных таможенных пошлин, применять который Россия получит право после присоединения к ВТО;

· сельскохозяйственной проблематике, которые, помимо тарифного аспекта, включают обсуждение объемов внутренней поддержки аграрного сектора ("желтая" корзина) и размеров экс​портных субсидий;

· доступу на рынок услуг, цель которых - согласование условий доступа иностранных поставщиков услуг на российский рынок. В марте 2003 г. Правительством РФ была утверждена в качестве основы для переговоров третья редакция предложе​ний по доступу на рынок услуг;

· системным вопросам, цель которых - определение мер, которые Россия должна будет предпринять в области законодатель​ства и его правоприменения для выполнения своих обяза​тельств как участницы ВТО. Основой для переговоров является вторая версия проекта доклада РГ.

Требования стран ВТО в этой сфере в целом можно разделить на 3 части:
a. несоответствие российского законодательства и правоприменительной практики нормам и правилам ВТО. Основная озабочен​ность стран - членов ВТО касается ряда положений действующего законодательства в области таможенного дела; излишних требований, предъявляемых импортным товарам. Участники переговоров требуют безусловного выполнения положений ВТО в данных сферах. Это - "стандартное" требование ко всем при​соединяющимся странам;

b. применение Россией некоторых нетипичных для ВТО элементов регулирования (льготы и др.);

c. запросы, явно выходящие за рамки обязательств ВТО (требования "ВТО+"), такие, как присоединение к необязательным соглашениям по правительственным закупкам и гражданской в авиатехнике, унификация внутренних и внешних цен на энергоносители, отмена экспортных пошлин.

В мае 2004 г. на переговорах в Москве были сняты основные спорные вопросы между Россией и Европейским Союзом. 

Основным законодательным барьером на пути вступления России в ВТО сегодня является несоответствие требованиям ВТО. А именно:
· ряда тарифных нормативных актов;

· законодательства в области интеллектуальной собственности;

· законодательства в области сельского хозяйства.

Несмотря на сложность и длительность процесса вступления России в ВТО, членство России во Всемирной торговой орга​низации может дать России множество экономических выгод.

Важнейшие из них:

· получение лучших, в сравнении с существующими, и недискри​минационных условий для доступа российской продукции на ино​странные рынки;
· доступ к международному механизму разрешения торговых споров;
· создание более благоприятного климата для иностранных инве​стиций в результате приведения законодательной системы в со​ответствие с нормами ВТО;

· расширение возможностей для российских инвесторов в странах - членах ВТО, в частности в банковской сфере;

· создание условий для повышения качества и конкурентоспособно​сти отечественной продукции в результате увеличения потока иностранных товаров, услуг и инвестиций на российский рынок;

· участие в выработке правил международной торговли с учетом своих национальных интересов;
· улучшение имиджа России в мире как полноправной участницы международной торговли.
Однако при вступлении в ВТО могут возникнуть трудности: 

1) некоторые отрасли (сельское хозяйство, авиационная промышлен​ность) и отдельные предприятия могут не выдержать конкуренцию с зарубежными предпри​ятиями, увеличится безработица, произойдет спад производства;

2) российским банкам бу​дет сложно конкурировать с иностранными ком​мерческими банками, которые имеют большие и относительно дешевые ресурсы (проценты по вкладам и соответственно кредитам за рубежом намного ниже российских); 

3) возникнут труд​ности сохранения Таможенного союза со стра​нами СНГ, поскольку это вступает в противо​речие с уставом ВТО; 

4) уменьшатся возмож​ности государства по регулированию внешне​экономической деятельности;

5) ослабление прямого государственного регулирования внут​ренних цен на энергоносители может привести к существенному росту издержек производства и падению конкурентоспособности отечествен​ных предприятий.

Анализ потенциальных пре​имуществ и угроз вступления России в ВТО по​зволяет сделать следующие выводы: 

1) необходимо обеспечить общий положительный ко​личественный и качественный баланс нацио​нальных интересов;

2) нельзя допустить банк​ротства отдельных отраслей народного хозяй​ства;

3) целесообразно обеспечить механизм защиты национальной финансовой и банковс​кой системы;

4) нельзя допустить резкого по​вышения цен на энергоносители, как того тре​буют переговорщики со стороны ВТО;

5) необ​ходима координация деятельности всех уров​ней власти для подготовки российской эконо​мики к вступлению в ВТО

Структурно-логические схемы.

Схема 1. Структура Всемирной торговой организации.
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Схема 2. Цели ГАТТ/ВТО.
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Тесты.

1. ГАТТ – это:

1) глобальная ассоциация по торговле товарами;

2) генеральная ассоциация по торговле и тарифам;

3) генеральное соглашение по тарифам и торговле;

4) главная ассоциация по торговле товарами и услугами.

2. Россия:

1) является полноправным членом ВТО;

2) не является членом ВТО;

3) использует льготы ВТО исключительно при экспорте оружия;

4) использует льготы ВТО только при поставке сырья.

3. ВТО – это:

1) международная организация, главной целью которой является развитие и либерализация мировой торговли;

2) международная организация, целью которой также является развитие протекционизма в мировой торговле;

3) организация по промышленному развитию;

4. Кто является членами ВТО:

1) США;

2) Африка;

3) Куба;

4) Китай;

5) Россия;

6) Украина;

7) Вьетнам.

5. Выгода участия в ВТО для экономики страны заключается в следующем:

1) повышение доходов;

2) понижение занятости;

3) понижение эффективности ВЭД.

Ответы на тесты.

1. в).   2. б).   3. а).   4. а), б), в) и г).   5. а).

Задание.

1. Место России на мировом валютном рынке.
2. Платежный баланс страны характеризуется тем, что:
а) итог платежного баланса, строго говоря, всегда составляет ноль (да, нет);
б)
когда мы представляем займы резидентам других стран, эта операция выступает как кредит в нашем платежном балансе (да; нет);
в)
уменьшение официальных резервов иностранной валюты будет
отражено в платежном балансе со знаком «минус»: данная операция
является дебетной, или операцией импортного типа (да, нет);
г)
дефицит платежного баланса по текущим операциям финансиру​ется в основном чистым притоком капитала (да, нет).
3. Допустим, что Россия производит 360 электровозов и 2400 ваго​нов, а Украина - 160 электровозов и 800 вагонов. Если бы Россия производила только электровозы, то их ежедневный выпуск составил бы 600 шт., а если бы только вагоны, то выпустила бы их 600 шт. Соответственно Украина могла бы производить либо 200 электровозов, либо 4000 вагонов.
Определите:
3.1.  Какая страна обладает абсолютным преимуществом в производ​стве этих видов продукции?

3.2.  Каковы сравнительные преимущества в производстве обоих про​дуктов у России и Украины?

3.3.  Выгоды, к которым приводит специализация.

Контрольные вопросы.

1. Что представляет собой ВТО?

2. Какие отличительные черты ГАТТ и ВТО?

3. Каковы главные принципы ГАТТ и ВТО?

4. Что представляет система международных торговых соглашений?

5. Кто входит в состав членов и наблюдателей ВТО?

6. Какие подразделения входят в организационную структуру ВТО?

7. Какие существуют преимущества и недостатки торговой системы ВТО?
8. Каковы последствия для России при случае вступления в ВТО?

Задачи

Задача 1
Предположим, что экономика страны А характеризуется следующими показателями:
· экспорт товаров составляет 19,650 ден. ед.;

· импорт товаров составляет 21.758 ден. ед.;

· граждане страны А получают доход от иностранных инвестиций в виде процентных зарубежных выплат в размере 3,621 ден. ед.;
· страна А выплачивает зарубежным инвесторам доход в виде процентов в размере 1,394 ден. ед.;

· граждане страны А расходуют на туризм 1,919 ден. ед.;

· страна А получает доходы от туризма 1,750 ден. ед.;

· односторонние трансферты страны А равны 2,388 ден. ед.;

· опок капитала за рубеж страны А составляет 4,174 ден. ед.;

♦
приток капитала в страну А составляет 6,612 ден. ед. 

Используя имеющиеся данные, рассчитайте:
1. Сальдо текущего счета и сальдо движения капитала.

2. Сальдо платежного баланса страны А.

Решение
1. Сальдо текущего счета рассчитывается как сумма доходов от экс​порта товаров, экспорта услуг туризма и доходов в виде процентных выплат от иностранных инвестиций (факторных доходов из-за рубежа) минус сумма от импорта товаров, услуг, выплат процентов зарубежным инвесторам и односторонних трансфертов страны А:
(19,650+1,750+3,621)-(21,758+1,919- 1,394 + 2,388) = 25,021

ден. ед. - 27,459 ден. ед. = - 2,438 ден. ед.
Сальдо текущего счета — отрицательно.
Сальдо капитального счета (движения капитала) представляет со​бой разницу между притоком капитала в страну А и оттоком из нее капитала:
6,612 ден. ед. -4,174 ден. ед. = + 2,438 ден. ед.
Сальдо капитального счета — положительная величина.
2. Сальдо платежного баланса подсчитывается путем сравнения сальдо текущего счета и сальдо капитального счета:
-2,438 ден. ед. + 2,438 ден. ед. = 0.
Другими словами, счет движения капитала уравновешивает текущий счет платежного баланса страны А.
Задача 2
Предположим, что цена потребительской корзины в России составляет 5,000 руб., аналогичный показатель в США равен 100 долларам.
1. Каково соотношение курсов валют данных стран?

2. Что произойдет с обменным курсом доллара, если в России в 2раза возрастут цены на товары, а в экономике США все останется не​изменным?

3. Какая теория объясняет подобное колебание курсов валют?



Решение

1.
Соотнесем валютные курсы двух стран:
5000 руб. : 100 долларов = 50 руб.,

т. е. цена 1 доллара США равна 50 руб.

2.
При указанных изменениях произойдет следующее:
5000 руб. х 2 = 10,000 руб.;
10,000 руб. : 100 долл. = 100 руб., т. е. цена 1 доллара США удвоилась по сравнению с изначальными условиями.

3. Изменения в курсах валют объясняют на основе теории паритета покупательной способности (ППС), согласно которой для определе​ния соотношения курсов валют необходимо сопоставить цены анало​гичных потребительских корзин сравниваемых стран.

По этой теории изменение валютного курса вызвано необходимос​тью компенсации различий динамики уровня цен в разных странах.
Задача 3
Предположим, что цена потребительской корзины в России состав​ляет 5.000 рублей, аналогичный показатель в США равен 100 долла​рам.
1. Каково соотношение курсов валют данных стран?

2. Что произойдет с обменным курсом доллара, если в России в 2 раза возрастут цены на товары, а в экономике США все останется не​изменным?

3. Какая теория объясняет подобное колебание курсов валют?

Решение
1.
Соотнесем валютные курсы двух стран:
5000 руб. : 100 долларов = 50 руб.. т. е. цена 1 доллара США равна 50 рублям.
2.
При указанных изменениях произойдет следующее:
5000 руб. х 2 - 10,000 руб.; 10,000 руб. : 100 долларов = 100 руб.,
т. е. цена 1 доллара США удвоилась по сравнению с изначальными условиями.
3.
Изменения в курсах валют объясняют на основе теории паритета покупательной способности (ППС). согласно которой для определения соотношения курсов валют необходимо сопоставить цены аналогичных потребительских корзин сравниваемых стран.
По этой теории изменение валютного курса вызвано необходимос​тью компенсации различий динамики уровня цен в разных странах.
Задача 4
	Показатели
	Страна А
	Страна В

	Размер государственного долга на начало года. ден. ед.
	2,000
	2,000

	Номинальные расходы государства на конец года (без платежей по обслуживанию долга), ден. ед.
	200
	200

	Номинальная ставка процента
	0,03
	0,13

	Номинальные налоговые поступления в государственный бюджет, ден. ед.
	260
	260


Условные экономические положения стран А и В отражено в данных таблицы.

Требуется рассчитать и определить:
1. Каковы номинальные суммы платежей стран по обслуживанию государственного долга каждой?
2. Какова номинальная оценка дефицита государственного бюджета каждой страны?
3. Какой характер экономических взаимосвязей возможен между этими странами?
Решение
1. Исходя из представленных данных, рассчитаем номинальную сумму платежей стран по обслуживанию государственного долга: 2,000 ден. ед. х 0,03 = 60 ден. ед. 2.000 ден. ед. х 0.13 = 260 ден. ед.
2. Номинальная (или официальная) оценка дефицита государственного бюджета в каждой стране представляет собой разницу между номинальными государственными расходами (с учетом номинальных платежей по обслуживанию долга) и номинальными поступлениями от налогов в государственный бюджет. 

В стране А:
200 ден. ед. + 60 ден. ед. - 260 ден. ед. = 0 ден. ед. 

В стране В:
200 ден. ед. + 260 ден. ед. - 260 ден. ед. = 200 ден. ед. 

3. Подсчитанные номинальные показатели состояния стран да возможность предположить, что в данный экономический период страна А находится в относительно более выигрышном положении и может выбирать формы взаимодействия со страной В. В то же время отсутствие реальных показателей, например уровня цен, темпов инфляции, делает выводы условными.
Задача 5
В условиях свободной торговли каждый доллар стоимости единиц продукции в текстильной промышленности имеет такую структуру: 

40% (40 центов) — добавленная стоимость; 

30% (30 центов) — затраты на хлопковую пряжу; 

30% (30 центов) — затраты на прочее волокно.

Допустим, что правительство вводит тарифы:
· на импорт текстиля — в размере 25%;

· на импорт хлопковой пряжи — 16,7% (1/6).

Условная цена единицы продукции без тарифов составляет 1 доллар. Проведите расчеты распределения стоимости единицы продукции после введения двух тарифов на импорт.
Решение
Введенный тариф на импорт текстиля - 25% - увеличит цену каждой единицы продукции текстильной промышленности на 25 центов:
1 доллар + 0,25 доллара = 1,25 доллара.
Тариф на импорт хлопковой пряжи на 16,7% повысит внутренние цены и увеличит затраты на хлопок в сравнении с первоначальной величиной:
0,3 доллара х 0,167 = 0,05 доллара;

0,3 доллара + 0,05 доллара = 0,35 доллара.

Это новые расходы на хлопковую пряжу.
Такое положение означает, что издержки производства в расчете на единицу продукции увеличились на 0,05 доллара. Величина добавлен​ной стоимости возросла на:
0,25 доллара + 0,05 доллара = 0.03 доллара.
Величина новой добавленной стоимости в расчете на каждую еди​ницу продукции после введения тарифов составила:
0,4 доллара + 0,3 доллара = 0,7 долларов.

Затраты на прочее волокно составили:
1,25 доллара - 0,7 доллара – 0,35 доллара = 0,3 доллара.
Задача 6
Имеются следующие данные платежного баланса страны А (в ден. ед.). 

Требуется подсчитать величину:
1. Торгового баланса.
2. Баланса текущих операций.

3. Баланса движения капиталов.

Сальдо баланса официальных расчетов страны А.

	Экспорт товаров
	+ 80

	Импорт товаров
	- 60

	Экспорт услуг
	+ 30

	Импорт услуг
	- 20

	Чистые доходы от инвестиций
	- 10

	Чистые трансферты
	- 20

	Приток капиталов в страну А
	+20

	Отток капитала из страны А
	- 80

	Официальные резервы
	+ 20


Решение
Ответы основаны на принципах построения платежного баланса и классификации его статей.
1. Торговый баланс определяется путем сравнения экспорта и импорта товаров:
+ 80 ден. ед. - 60 ден. ед. = + 20 ден. ед.
2. Баланс текущих операций рассчитывается суммированием экспорта и импорта товаров и услуг, чистых доходов от инвестиций и чистых трансфертов:
+ 80 ден. ед. - 60 ден. ед. + 30 ден. ед. - 20 ден. ед. - 10 ден. ед. +

+ 20 ден. ед. = + 40 ден. ед.
3. Баланс движения капиталов определяется сравнением притока и оттока капитала страны А:
+ 20 ден. ед. - 80 ден. ед. = - 60 ден. ед.
4. Сальдо баланса официальных расчетов – это часть платежного баланса, не включающая изменения официальных резервов иностранной валюты. Это сальдо охватывает все статьи, кроме статьи «Резервные активы». Таким образом, данный показатель равен - 20 ден. ед.
Задача 7
Имеются следующие данные платежного баланса страны А (в ден. ед.):

	Экспорт товаров
	+ 80

	Импорт товаров
	- 60

	Экспорт услуг
	+ 30

	Импорт услуг
	- 20

	Чистые доходы от инвестиций
	- 10

	Чистые трансферты
	- 20

	Приток капиталов в страну А
	+ 20

	Отток капитала из страны А
	- 80

	Официальные резервы
	+ 20


Требуется подсчитать величину:
1. Торгового баланса.

2. Баланса текущих операций.

3. Баланса движения капиталов.

4. Сальдо баланса официальных расчетов страны А.

Решение
Ответы основаны на принципах построения платежного баланса и классификации его статей.
1. Торговый баланс определяется путем сравнения экспорта и импорта товаров:
+ 80 ден. ед. - 60 ден. ед. = + 20 ден. ед.
2. Баланс текущих операций рассчитывается суммированием экспорта и импорта товаров и услуг, чистых доходов от инвестиций и чистых трансфертов:
+ 80 ден. ед. - 60 ден. ед. + 30 ден. ед. - 20 ден. ед. - 10 ден. ед. +

+ 20 ден. ед. = + 40 ден. ед.
3. Баланс движения капиталов определяется сравнением притока оттока капитала страны А:
+ 20 ден. ед. - 80 ден. ед. = - 60 ден. ед.
4. Сальдо баланса официальных расчетов - это часть платежного баланса, не включающая изменения официальных резервов иностранной валюты. Это сальдо охватывает все статьи, кроме статьи «Резервные активы». Таким образом, данный показатель равен - 20 ден. ед.
Задача 8
Имеются следующие данные платежного баланса страны А (ед.):

	Экспорт товаров
	+ 80

	Импорт товаров
	- 60

	Экспорт услуг
	+ 30

	Импорт услуг
	- 20

	Чистые доходы от инвестиций
	- 10

	Чистые трансферты
	+ 20

	Приток капиталов в страну А
	+ 20

	Отток капитала из страны А
	- 80

	Официальные резервы
	+ 20


Требуется подсчитать величину:
1. Торгового баланса.

2. Баланса текущих операций.

3. Баланса движения капиталов.

4. Сальдо баланса официальных расчетов страны А.

Решение
Ответы основаны на принципах построения платежного бала классификации его статей.
1. Торговый баланс определяется путем сравнения экспорта порта товаров:
+ 80 ден. ед. - 60 ден. ед. = + 20 ден. ед.
2. Баланс текущих операций рассчитывается суммированием экспорта и импорта товаров и услуг, чистых доходов от инвестиций и чистых трансфертов:
+ 80 ден. ед. - 60 ден. ед. + 30 ден. ед. - 20 ден. ед. - 10 ден. ед.+

+ 20 ден. ед. = + 40 ден. ед.
3. Баланс движения капиталов определяется сравнением притока капитала страны А:
+ 20 ден. ед. - 80 ден. ед. = - 60 ден. ед.
4. Сальдо баланса официальных расчетов — это часть платежного баланса, не включающая изменения официальных резервов иностранной валюты. Это сальдо охватывает все статьи, кроме статьи «Резервные активы». Таким образом, данный показатель равен - 20 ден. ед.
Задача 9
Имеются следующие данные платежного баланса страны А (в ден. ед.):
	Экспорт товаров
	+ 80

	Импорт товаров
	- 60

	Экспорт услуг
	+ 30

	Импорт услуг
	- 20

	Чистые доходы от инвестиций
	- 10

	Чистые трансферты
	+ 20

	Приток капиталов в страну А
	+ 20

	Отток капитала из страны А
	- 80

	Официальные резервы
	+ 20


Требуется подсчитать величину:
1. Торгового баланса.

2. Баланса текущих операций.

3. Баланса движения капиталов.

4. Сальдо баланса официальных расчетов страны А.

Решение
Ответы основаны на принципах построения платежного баланса и классификации его статей.
1. Торговый баланс определяется путем сравнения экспорта и импорта товаров:
+ 80 ден. ед. - 60 ден. ед. = + 20 ден. ед.
2. Баланс текущих операций рассчитывается суммированием экспор​та и импорта товаров и услуг, чистых доходов от инвестиций и чистых трансфертов:
+ 80 ден. ед. - 60 ден. ед. + 30 ден. ед. - 20 ден. ед. - 10 ден. ед. +

+ 20 ден. ед. = + 40 ден. ед.
3. Баланс движения капиталов определяется сравнением притока и оттока капитала страны А:
+ 20 ден. ед. - 80 ден. ед. = - 60 ден. ед.
4. Сальдо баланса официальных расчетов — это часть платежи баланса, не включающая изменения официальных резервов иностранной валюты. Это сальдо охватывает все статьи, кроме статьи «Резервные активы». Таким образом, данный показатель равен - 20 ден. eд.
Задача 10


В стране А соотношение по производству станков и текстиля составляет 1С:4Т, в стране Б соотношение по этим товарам 1С:1Т.Мировая цена — 1С:2Т. Постройте кривые трансформации и линии торговых возможностей для каждой страны. Имеет ли смысл установление торговых отношений между этими странами в том случае, если они будут иметь кривые трансформации с одинаковым углом наклона.



Решение
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                                                                            Т
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                 Рис. 1. Страна Б                                Рис. 2. Страна А



На рис. 1 линия торговых возможностей ТС страны Б имеет угол наклона, отражающий мировую цену, т. е. 1С:2Т. Рис. 2 показывает линию торговых возможностей страны А Т1С1, имеющую тот же угол наклона. Страна Б будет специализироваться на производстве cтанков и импортировать текстиль. Страна А будет специализироваться на производстве текстиля и импортировать станки.

Если страны имеют одинаковый угол наклона кривых трансформации, то это означает, что ни одна из этих стран не обладает сравнительным преимуществом в производстве любого из двух товаров, т.е. альтернативная стоимость каждого из двух товаров совершенно одинакова. Следовательно, установление торговых отношений между этими странами не имеет экономического смысла.
Задача11
Страна А в расчете на единицу ресурсов может производить 10 т пшеницы или 10 т кофе, страна В - 30 т пшеницы или 60 т кофе. Внутреннее потребление в стране А находится в точке ( 5, 50), в стране В - в точке (15, 180). Какая из стран будет экспортировать пшеницу?
Решение
Страна А обладает абсолютным преимуществом в производстве пшеницы и кофе и обладает сравнительным преимуществом в произ​водстве пшеницы. Альтернативные издержки производства пшеницы составляют 1 т кофе против 2 т кофе у страны В. Страна В обладает сравнительным преимуществом в производстве кофе (альтернативные издержки его производства составляют 0,5 т пшеницы против 1 т пшеницы у страны А). В этом случае страна А будет экспортировать пше​ницу, а страна В - кофе. Обменные коэффициенты торговли находятся из соотношения издержек:
1 т пшеницы = 1 т кофе у страны А;
1 т пшеницы = 2 т кофе у страны В.
Можно предположить, что 1 т пшеницы =1,5и кофе.


Специализируясь на производстве пшеницы, страна А будет выпус​кать ее в количестве 30 т на 1 единицу ресурсов, а страна В. специали​зируясь на выращивании кофе, произведет его в количестве 20 т на 1 единицу ресурсов. Из 30 т пшеницы 20 т будет реализовано на внутреннем рынке, а 10 т экспортировано. Чтобы ввезти 10 т пшеницы, страна В должна будет вывезти на обмен 15 т кофе из 20 т, которые она производит на единицу ресурсов. На внутреннем рынке страны В будет реализовано 5 т кофе. Эффект специализации состоит в увели​чении выпуска пшеницы и кофе в мировой экономике и росте внут​реннего потребления. В стране А потребление пшеницы вырастете 18 до 20 т, а кофе с 12 до 15 т. В стране В потребление пшеницы вырас​тет с 8 до 10 m, а кофе с 4 до 5 т.

Задача 12



Рассчитать паритет покупательной способности валют:

	Валюта 
	Состав потребительских корзин

	
	Товар А:10 ед.
	Товар В:2 ед.
	Товар С:100 ед.

	Х
	100
	1000
	5

	Y
	4
	200
	1




Решение 



Определим стоимость корзины товаров в валюте X и в валюте Y и соотнесём результаты:

10 х 100 + 2 х 1000+ 100x5/10x4 + 2x200+ 100 х 1.

Числитель - стоимость корзины товаров в валюте X, знаменатель - стоимость корзины товаров в валюте Y. Стоимости корзин соотносят​ся как 3500 : 540 = 6,48, т. е. валюта X в 6,5 раз дешевле валюты Y.
Задача 13
Цена потребительской корзины в России выросла в рублях на 20%. За это же время рубль подешевел с 3500 руб./долл, до 4000 руб./долл. Стоимость идентичной потребительской корзины в США поднялась на 2%. Вырос или снизился уровень жизни в России по отношению к уровню жизни в США?
Решение
Стоимость данной потребительской корзины в России, выраженная в долларах, выросла на 5% (1,2 / (4000 / 3500) = 1,05). Поэтому уровень жизни, при прочих равных условиях, снизился относительно американского на 2,85% (1 - 1,02 / 1,05) = 0,0285.
Задача 14


Определите паритет доллара к рублю, если в потребительскую кор​зину входят три продукта А, В и С в количествах 5, 25 и 40 при следу​ющих ценах:

	Цена
	А
	В
	С

	В долларах
	3
	1
	0,5

	В рублях
	9000
	3200
	2000


Решение
На потребительскую корзину в долларах необходимо: 

3x5 + 1 х 25 + 0,5 X 40 = 60. На потребительскую корзину в рублях необходимо: 9000 х 5 + 3200 х 25 + 2000 х 40 = 205000. 

Паритет доллара к рублю равен 205000 / 60 = 3416,66 руб.
Задача 15
Возможности России позволяют производить 64 млн. т картофеля либо 16 млнт пшеницы, а Украина может вырастить 18 млн. т пшени​цы либо 36 млн т картофеля при полном использовании площадей под одну культуру. Посевные площади в России и на Украине условно считаются однородными. Если курс гривны к рублю составляет 30:1, а Россия предлагает картофель по 5 руб. за килограмм, то какой диапа​зон внутренних цен на украинскую пшеницу делает обмен выгодным для Украины и России?
Решение
Взаимовыгодные цены, выраженные через альтернативные стоимо​сти, равны 2К < 1П < 4К. 1 кг. картофеля в переводе на гривны стоит 150 гр. Следовательно, в интервале цен на пшеницу от 150 гр. до 300 гр. торговля будет взаимовыгодной.
Задача 16
Найдите выгоду, измеряемую часами рабочего времени каждой стра​ны, от обмена 1 т пшеницы на 1,4 m риса между Китаем и Россией с учетом следующих затрат на производство риса и пшеницы:
	Страны
	Затраты в часах на 1 т

	
	Рис 
	Пшеница 

	Россия 
	24
	30

	Китай 
	15
	10


Что Вы можете сказать о сравнительных и абсолютных преимуще​ствах?
Решение
Китай имеет абсолютное преимущество и по рису, и по пшенице, но сравнительное преимущество только в производстве пшеницы. Для производства 1 кг пшеницы Китай жертвует производством 0,67 кг. риса в сравнительных ценах, т. е. 1П = 0,67 Р (из таблицы: 1 P = 10/15 = 0,666 = 0,67). В России соотношение равно 1П = 1,25 Р (из таблицы: 1P = 30/24 = 1,25). Поэтому Россия имеет сравнительное преимуще​ство в производстве риса.
При обмене 1 т пшеницы из Китая на 1.4 т риса, произведенного в России, Китай имеет выгоду от того, что на I m пшеницы он затрачивает 10 часов, а на 1.4 т производства риса собственными силами 15 х 1,4 = 21 час. Следовательно, выгода Китая в часах составит: 21-10 = 11 часов. Россия же оказывается в проигрыше: 30 х 1 - 24 х 1,4 = 3,6 часа.
Задача 17
В международной практике одной из форм взаимоотношений меж​ду странами является помощь в форме беспроцентных займов. Размер помощи задается долей, которую нужно уплатить по эффективной про​центной ставке. Эта доля в финансовых расчетах получила название гранд-элемента. Какова безвозмездная помощь (гранд-элемент) в % при предоставлении беспроцентного трехлетнего займа по сравнению с обычными условиями долгосрочного кредитования: 7,5% годовых, выплачиваемых ежегодно?
Решение
За три года проценты составят 7,5% X 3 = 22,5%. За год необходимо возвращать 107,5%. а при беспроцентном займе - 100%. Следователь​но:
(1 - 100/107,5) х 100% = 0, 0697, т. е. 0,7. или приблизительно 7%.

Тесты.

Тест 1
Выберите вариант ответа, наиболее полно характеризующий такое явление, как «бегство капитала»:


а)
миграция капитала;


б)
нелегальный вывоз и ввоз краткосрочного капитала;


в)
перемещение капитала в иную национальную экономику вследствие его незаконного происхождения;


г)
вывоз капитала из страны с целью его сохранности и безопасности;


д)
вывоз капитала по причине его избытка в стране.
Тест 2
Выберите такой вид международного движения капитала, который можно охарактеризовать как прямые зарубежные инвестиции:
а) инвестиционный фонд страны А приобретает казначейские векселя Министерства финансов страны В на сумму 50 млн. ден. ед.; 


б) национальный банк условной страны покупает акции автомобильной компании на сумму 10 млн. ден. ед. Общая стоимость выпуска ак​ций этой компании составляет 250 млн. ден. ед.;

в) две компании разных стран создают на территории одной из них совместную сервисную (например, консалтинговую) фирму; доли компаний в уставном капитале равные;

г) международный банк реконструкции и развития предоставляет развивающейся стране заем на проведение структурных изменений в добывающей отрасли в размере 50 млн. ден. ед.
Тест З
Главные инструменты протекционистской политики (пошлины, кво​ты, экспортные субсидии, торговое эмбарго) используются государ​ством для достижения таких целей, как (выберите вариант ответа):

а)
защита принципиально новых («молодых») отраслей от воздей​ствия конкуренции зарубежных предпринимателей;

б)
рост занятости населения внутри страны;

в)
предотвращение демпинга;

г)
обеспечение национальной экономической безопасности:

д)
все перечисленные ответы с разных точек зрения характеризуют направления протекционизма.
Тест 4

«Бегство капиталов», оставаясь важным проявлением угрозы национальной экономической безопасности, не является чертой, присуще только современной России. Любой частный капитал «побегом» отвечает на реальные отрицательные изменения в политике или экономике.
С учетом сказанного выберите из предложенных побудительных мотивов те, которые точнее иных определяют специфику именно российского процесса «бегства капитала»:


а)
политическая нестабильность;


б)
возможность конфискации;


в)
высокий уровень инфляции;


г)
незащищенность собственности;


д)
недостаточная законодательная база для предпринимательства;


е)
высокие налоги, финансовые ограничения;


ж)
невыполнение правительством своих финансовых обязательств


з)
долларизация экономики.
Тест 5
Поясните категорию «фиксированный валютный курс». Из перечисленных вариантов, характеризующих фиксированный валютный курс выберите неправильный:


а)
он активно используется в небольших открытых экономиках, находящихся в значительной зависимости от внешней торговли;


б)
при фиксированном валютном курсе нельзя проводить независимую кредитно-денежную политику;


в)
фиксированный валютный курс — это «встроенный» (автоматический) стабилизатор, приводящий платежный баланс в состояние равновесия;



г) он оптимален тогда, когда национальная экономика сталкивает с проблемой неожиданных, непрогнозируемых изменений в спросе деньги.
Тест 6
Существует несколько факторов, определяющих место и роль страны в мировом экономическом сообществе. Выберите один, которому в большей степени удовлетворяет современная Россия. Поясните выбор ответа:


а)
уровень и динамика развития национальной экономики;


б)
степень открытости и вовлеченности в международное разделение труда;


в)
развитость внешнеэкономических связей;


г)
умение адаптироваться и воздействовать на международную; хозяйственную жизнь.
Тест 7

Выберите из перечисленных возможных предпосылок конвертируемости рубля ту, которая описывается моделью IS — LM: 


а)
либерализация внешнеэкономических связей;

б)
достижение макроэкономической стабилизации в реальном и фи​нансовом секторах экономики:

в)
укрепление экспортного потенциала;

г)
рубль не превышает уровень инфляции в странах, чьи валюты ис​пользуются в мировой экономике.
Тест 8
Выберите причины, по которым отрасли, конкурирующие с импортом товаров и услуг, выступают против свободной внешней торговли:


а)
эти отрасли будут вынуждены повышать эффективность производства, чтобы не проиграть в конкурентной борьбе;


б)
эти отрасли могут потерять тех покупателей, которые предпочитают импортную продукцию, следовательно, возможно сокращение объема продаж и прибыли;


в)
отрасли будут вынуждены реализовывать продукцию по более низким ценам в связи с обострением конкуренции;


г)
по всем вышеуказанным причинам.
Тест 9

На мировом рынке лидерство завоевывают и удерживают фирмы, которые:


а)
улавливают новую потребность, возникшую на рынке:


б)
улавливают экономический и технологический потенциал, заключенный в новой технологии;


в)
занимаются промышленным шпионажем;


г)
активно реагируют на изменение внешней и внутренней среды бизнеса.
Тест 10

Для активного воздействия на процессы миграции национальные правительства регулируют:
а) количество иммигрантов; б) половозрастную структуру; в) профессиональную структуру; г) состав семей иммигрантов; л) образовательный уровень иммигрантов; е) продолжительность пребывания в стране; ж) семейное положение иммигрантов; з) финансовое положение иммигрантов.
Тест 11

Отметить общие черты, присущие ПРС и НИС:


а)
высокие темпы роста ВВП и промышленного производства;


б)
концентрация производства и капитала;


в)
формирование высокоэффективной банковской системы;
г)
слияние банковского и промышленного капитала и формирование на этой основе финансового капитала;

д)
деятельность национальных корпораций имеет международный характер;



е)
вывоз товаров сопровождается экспортом предпринимательского и ссудного капитала;


ж)
участие в конкурентной борьбе за экономический передел мира;


з)
доминирующая роль в международных политических отношениях;
и)  концентрация научной мысли, развитие фундаментальных научных исследований. 
Тест 12
Южноамериканский рынок, объединяющий более 200 млн чел., на экономическом пространстве которого производится около 60% ВВП Латинской Америки, в его организации участвуют Аргентина, Брази​лия. Уругвай, Парагвай с 1991 г. — это:
а) НАФТА; б) МЕРКОСУР; в) АТР; г) АТЭС; д) ЕС.
Тест 13
План Джорджа Маршалла был связан с:


а)
осуществлением международного контроля над ключевыми отраслями военной промышленности стран ЕС;


б)
передачей руководством угледобычи Франции и Германии наднациональному органу;


в)
созданием европейского сообщества по атомной энергии;


г)
экономической помощью США западноевропейским странам. 


Начало его осуществления: д) 1951 г.; е) 1957 г.; ж) в период с 1945 по 1950 гг.; з) 1967 г.
Тест 14

Для интенсивного притока иностранных инвестиций в страну достаточно: а) предоставить иностранному инвестору национальный pе жим инвестирования: б) предоставить иностранному инвестору стандартный (минимальный) набор международных правил инвестирования; в) предоставить иностранному инвестору дополнительные льготы и привилегии; д) защитить их от «некоммерческих» (политических) рисков; е) обеспечить политическую стабильность в принимающей стране.
Тест 15

Отметить страны, входящие в НАФТА:
а) Венесуэла; б) Куба; в) Мексика; г) США; д) Аргентина; е) Боли вия; ж) Канада; з) Уругвай.
Тест 16
В промышленно развитых странах проявляется тенденция:

а) ускорения роста населения мегаполисов; б) роста численности населения мегаполисов; в) сокращения численности населения мега полисов; г) миграции населения из больших городов; д) замедления темпов роста населения мегаполисов; е) перелива сельского населения в города.
Тест 17

Конкретная специализация страны на производстве отдельных то варов и услуг зависит от:


а)
использования передовых методов организации производства;
б)
социально-экономических особенностей страны;



в)
использования международных нормативно-правовых требований и правил;


г)
природно-географических условий;


д)
факторов международного характера;


е)
научно-техническою взаимодействия стран;


ж)
производственной кооперации;


з)
финансового и информационного сотрудничества стран.

Тест 18
Отметить основные принципы глобального подхода к изучению и анализу проблем развития политического, экономического, социаль​ного, культурного аспектов жизни человечества:


а)
целостный взгляд на систему взаимосвязей человека, общества, природы;


б)
понимание системы взаимосвязей как кризисной;


в)
разработку проблем управления кризисным развитием;


г)
формирование глобально-управленческой схемы осмысления происходящего на планете;


д)
определение целей экономического и политического воздействия, а также средств и механизма их достижения.
Тест 19
В результате повышения таможенных пошлин на ввоз ликероводочных изделий благосостояние нации:

а)
не изменится;

б)
вырастет;

в)
упадет;

г)
может измениться неопределенно.
Тест 20
В очередной раз были введены новые таможенные пошлины на ввоз импортных автомобилей. Это является примером политики:
а) либерализма; б) протекционизма; в) монетаризма; г) экспансионизма.
Тест 21
В целях сокращения дефицита торгового баланса Государственная Дума предлагает увеличить таможенные тарифы на импорт. Если такое решение будет принято, то можно ожидать:
а) увеличения национального импорта и экспорта; б) сокращения национального импорта и экспорта; в) увеличения национального им порта и сокращения экспорта; г) сокращения национального импорт и увеличения экспорта.
Тест 22
Что из перечисленного ниже наиболее адекватно описывает закон сравнительных преимуществ? Любая торгующая страна может получить больший полезный эффект, продавая товары:


а)
альтернативная стоимость производства которых высока, и покупая товары, альтернативная стоимость которых низка;


б)
с низкой альтернативной стоимостью производства и покупая товары с высокой альтернативной стоимостью;


в)
от которых нация получает меньшее удовольствие, и покупая те, от которых нация получает большее удовольствие;


г)
избыточные на рынке данной страны и покупая дефицитные товары.

Тест 23
Дефицит торгового баланса страны существует, если:


а)
она продает товары за рубеж на большую сумму, чем приобретает оттуда:


б)
она покупает за рубежом товары на большую сумму, чем туда продает;


в)
она вкладывает больше капитала за рубеж, чем оттуда получает;


г)
государственные расходы превышают налоговые поступления.
Тест 24
Если Великобритания имеет сравнительные преимущества в произ​водстве автомобилей перед Францией, то:


а)
специализация и торговля автомашинами между Великобританией и Францией невыгодна;


б)
альтернативная стоимость производства автомобилей в Великобритании выше, чем во Франции;


в)
альтернативная стоимость производства автомобилей в Великобритании ниже, чем во Франции;


г)
Великобритании будет выгодно снижение спроса на автомобили.

Тест 25
Специализация и международное разделение труда, сопровождае​мые развитием мировой торговли:


а)
увеличат вероятность безработицы во всем мире;


б)
увеличат мировое производство товаров и услуг;


в)
приведут к снижению уровня жизни в бедных и беднейших странах;


г)
уничтожат разницу в уровнях жизни в разных странах.
Тест 26

Специализация труда приводит к:


а)
инфляционному росту цен;


б)
меньшей производительности труда;


в)
большей экономической взаимозависимости;


г)
более равномерному распределению дохода.
Тест 27
Как отразится на внешней торговле мегасубъекта рост курса его национальной валюты:


а)
возрастут экспорт и импорт;


б)
сократятся экспорт и импорт;


в)
возрастет экспорт, сократится импорт;


г)
сократится экспорт, возрастет импорт.
Глобализация – основная тенденция развития 

современной мировой экономики

Тест


1. Основной компонент в российском экспорте в стране Западной Европы:



а) электроэнергия; б) промышленная продукция; в) полуфабрикаты; г) топливно-сырьевые ресурсы; д) сельскохозяйственная продукция; е) машины и оборудование.


2. К количественным показателям открытости экономики страны относится:

а) экспортная квота; б) квотирование экспорта; в) импортная квота; г) квотирование импорта; д) внешнеторговая квота: е) квотирование внешней торговли; ж) объем реэкспорта.

Государственное регулирование внешнеторговой политики

Тест

1. Каковы основные компоненты международной валютной ликвид​ности:


а) официальные золотые резервы страны; б) официальные валют​ные резервы страны; в) счета в СДР и ЭКЮ; г) резервная позиция в МВФ; д) свободно конвертируемая валюта.



2. Указать факторы, способствующие вывозу капитала:


а) международная промышленная кооперация; б) экономическая политика промышленно развитых стран; в) взаимосвязь и взаимоувязка; национальных экономик; г) вложения ТНК в дочерние компании д) экономическое поведение развивающихся стран, стремящихся вырваться из «порочного круга бедности»; е) экологические нормы и стандарты промышленно развитых стран; ж) международные финансовые и организации, направляющие и регулирующие поток капиталов; з) благоприятный инвестиционный климат в принимающей стране; и) возможность монополизации местного рынка.



3.Выделите основные факторы, определяющие отставание беднейших стран по уровню экономического и социального развития:
а) сохранение докапиталистических форм хозяйствования (первобытно-общинный уклад, феодализм); б) неблагоприятные климатически условия; в) наличие специфических социо-культурных традиций (религиозные культы и др.); г) отсутствие развитых транспортных сетей; д) отсутствие внутренних социально-экономических реформ; е) скудость природных ресурсов; ж) межэтнические столкновения, военные конфликты.
Международный рынок капитала

Тест



1. Чем реально обеспечена валютно-расчетная единица стран ЕС:

а) их природными ресурсами; б) отчислениями стран от нацио​нальных долларовых запасов; в) национальными валютами стран ЕС; г) запасами драгоценных камней стран ЕС; д) запасами продовольствия стран — участниц ЕС.



2. Отметить основные параметры, которые обеспечивают лидерство США в мировой экономике:


а) масштабы внутреннего рынка: б) высокий уровень развития науч​но-технического потенциала, его наращивание; в) структурное богат​ство внутреннего рынка; г) объем ВВП; д) разветвленность мирохо​зяйственных связей по линии торговли, инвестиций, банковского капитала; е) наличие глобальных национальных интересов; ж) информационное превосходство в обеспечении глобального лидерства; з) сте​пень развития рыночных и информационных структур; и) сильный военно-промышленный комплекс; к) сильное правительство.


3. Специфическое географическое явление последних десятилетий XX в., получившее в научной литературе название «расширение ре​сурсных рубежей мировой экономики», связано с:


а)
вовлечением в промышленную разведку и разработку практичес​ки всех стран и регионов мира:


б)
началом разработки новых источников полезных ископаемых в условиях труднодоступных территорий и шельфовых акваторий;


в)
открытием принципиально новых видов полезных ископаемых.

Международная трудовая миграция

Тест

Страна А продает в страну В естественный ресурс (природный газ, уголь, нефть). Такие взаимоотношения в мировой экономике относят​ся:


а)
к международному разделению труда;


б)
к международной кооперации труда;


в)
к международному разделению иных факторов производства;



г)
верны все перечисленные ответы.

Валютные отношения и международная валютная система

Тест

Выберите такой вид международного движения капитала, который можно охарактеризовать как прямые зарубежные инвестиции:


а)
инвестиционный фонд страны А приобретает казначейские век​селя Министерства финансов страны В на сумму 50 млн ден. ед.;


б)
национальный банк условной страны покупает акции автомобиль​ной компании на сумму 10 млн ден. ед.; общая стоимость выпуска ак​ций этой компании составляет 250 млн ден. ед.;


в)
две компании разных стран создают территории одной из них со​вместную сервисную (например консалтинговую) фирму; доли компа​ний в уставном капитале равные;


г)
международный банк реконструкции и развития предоставляет развивающейся стране заем на проведение структурных изменений в добывающей отрасли в размере 50 млн ден. ед.

Современные мирохозяйственные связи и положение России 

Тест

Из перечисленных вариантов, характеризующих фиксированный ва​лютный курс, выберите неправильный. Поясните категорию «фикси​рованный валютный курс»:
а) он активно используется в небольших открытых экономиках, на​ходящихся в значительной зависимости от внешней торговли;


б) при фиксированном валютном курсе нельзя проводить независи​мую кредитно-денежную политику;


в)
фиксированный валютный курс — это «встроенный» (автомати​ческий) стабилизатор, приводящий платежный баланс в состояние
равновесия;


г)
он оптимален тогда, когда национальная экономика сталкивается с проблемой неожиданных, непрогнозируемых изменений в спросе на деньги.

Глоссарий
1. Автаркия — экономическая самостоятельность одной или нескольких стран. Политика, направленная на обособление эко​номики страны от экономики других стран и ставящая целью создание замкнутой хозяйственной жизни в рамках одного госу​дарства.
2. Азиатско-Тихоокеанское экономическое  сотрудничество -  (АТЭС) — межправительственный форум, созданный в 1989 г. и объединяющий 21 государство Азиатско-Тихоокеанского регио​на. В рамках рабочих органов форума вырабатываются региона​льные правила ведения торговли, инвестиционной и финансо​вой деятельности, проводятся встречи отраслевых министров и экспертов.
3. Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН) — субрегиональная торгово-экономическая группировка, созданная в 1967 г. и включающая в настоящее время девять стран Юго-Вос​точной Азии. Цели создания — содействие социальному и эко​номическому развитию стран-членов, сотрудничество в про​мышленности и сельском хозяйстве, проведение научно-иссле​довательских работ.
4. Банки транснациональные (ТНБ) — специфическая форма современных ТНК в кредитно-финансовой сфере. Начальные формы интернационализации банков возникли уже в начале XX в. Укрепление ТНК в 60—70-е гг. ускорило процесс интернацио​нализации банковского  капитала. К кредитованию внешней торговли прибавились функции по обслуживанию ТНК (кредитование, размещение денежной наличности), валютное обеспе​чение сделок, предоставление информации о конъюнктуре рынков, финансовом «климате» отдельных государств, услуг в области аренды оборудования (лизинг), страхования от валютных рисков (хеджирование) и т.д.
5. Бюджетные меры ГРЭ — инструменты, с помощью которых государство аккумулирует средства в бюджете и воздействует на спрос посредством государственных инвестиций, а также государственных закупок и подрядов (военные заказы и подряды на строительство). Включают: налоги, санкционированное государством ускоренное амортизационное списание основного капитала, предоставление государственных кредитов, субсидий и поручительств.
6. Валовой внутренний продукт (ВВП) — совокупная стоимость конечной продукции отраслей материального производства и сферы услуг, произведенная в экономике в течение года.
7. Валовой национальный продукт (ВНП) — совокупная стоимость конечной продукции отраслей материального производства и сферы услуг, произведенная в экономике в течение года, плюс чистый доход от собственности за границей. Отличается от ВВП на сальдо внешнеэкономических операций, включая сальдо экспорта и импорта товаров и услуг, сальдо перевода заработной платы иностранных рабочих и сальдо перевода прибылей от вывезенного за рубеж капитала. Может быть больше или меньше ВВП в зависимости от знака сальдо.

8. Венчурные (рисковые) фирмы — фирмы, осуществляющие технологическое развитие, которое часто приводит либо к модернизации старых, либо к возникновению новых отраслей экономики, что особенно важно для научно-технологических зон.
9. Внешнеторговая квота — макроэкономический показатель значения внешней торговли для страны. Определяется как соотношение совокупной стоимости экспорта и импорта, деленной пополам, к стоимости ВВП страны в процентах.
10.
Внешнеэкономическая политика (ВЭП) — целенаправленные действия государства и его органов по определению режима регулирования  внешнеэкономических связей  и оптимизации участия страны в международном разделении труда, общий курс государства в международных экономических отношениях, рамках которого отстаиваются  национальные  экономические интересы в отношениях с другими государствами или международными организациями. Осуществляется путем различных средств и методов.
11. Всемирная торговая организация (ВТО) — многосторонняя торгово-экономическая организация, правовой основой которой является Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) в редакции 1994 г., Генеральное соглашение по торговле услугами (ГАТС) и Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности (ТРИПС). Сюда же входят несколько десятков соглашений, договоренностей, решений, протоколов и декларации, имеющих одинаковую силу для стран-членов.
12. Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) (1947—1994 гг.) — многостороннее соглашение, содержащее принципы, правовые нормы и правила, которыми руководству​ются во взаимных торговых отношениях участвующие в нем страны.
13.
Глобализация — рост взаимозависимости экономик всех стран мира, в основе которою лежит углубление интернационализации производства и капитала. В результате глобализации выравниваются условия хозяйствования, сближаются цены, снимаются барьеры при реализации товаров и услуг, ценных бумаг, в деятельности финансовых и фондовых рынков разных стран.
14. Глобальные проблемы — общемировые, общечеловеческие проблемы развития. К категории глобальных относят круг проблем, тесно переплетенных между собой, носящих угрожающий для человечества характер, вплоть до уничтожения цивилизации, и требующих для своего срочного решения совместных действий всего мирового сообщества. Глобальные проблемы современности — закономерный результат отношений между человеком и  природой и общественного развития, социального прогресса общества в целом.

15. Государственное регулирование экономики (ГРЭ) — система хозяйственно-политических мер, осуществляемых государственными органами в интересах укрепления и приспособления к новым условиям существующей социально-экономической системы и обеспечения благоприятных условий воспроизводства. Осуществляются с помощью кредитно-денежных, бюджетных и государственного сектора в экономике.

16.
Государственный сектор в экономике — один из методов государственного регулирования экономики, представляющий собой комплекс хозяйственных объектов, целиком или в виде долевого участия принадлежащих государству.
17. Демографический взрыв — резкое ускорение роста численности населения вследствие установления промежуточного типа воспроизводства населения. Как правило, в этот период снижение смертности значительно опережает снижение рождаемости, что приводит к ускоренному увеличению численности населения.
18. Демографический кризис — процесс резкого ухудшения воспроизводства населения, что, в частности, выражается в рез​ком снижении темпов роста численности населения и даже в его естественной убыли, а также в демографическом старении населения.
19. Демографический переход — концепция, применяемая в современной демографии для объяснения смены типов воспроизводства населения. Суть демографического перехода заключается в движении от традиционного типа воспроизводства населения (высокая рождаемость и высокая смертность) через ряд переходных этапов к современному типу, основанному на низкой рождаемости и низкой смертности.
20. Длинные волны конъюнктуры — длительные (продолжительностью 50 лети более) колебания среднего уровня цен, а также средних темпов экономического роста.
21. Догоняющее развитие — экономическая стратегия, преследующая цель преодолеть разрыв в уровнях социально-экономического развития между лидирующими и отстающими странами.
22. Европейская валютная система — государственно-правовая форма организации валютных отношений стран «Общего рынка» с целью стабилизации валютных курсов и стимулирова​ния интеграционных процессов. ЕВС — подсистема мировой валютной системы (Ямайской). Создана в 1979 г.
23. Единичный тип МРТ — такой тип разделения труда, который означает специализацию различных стран:
- на отдельных лапах производства (узлах, деталях, полуфабрикатах и т.д.);
- по стадиям технологического цикла;
- в рамках научно-технических, проектно-конструкторских и технологических разработок;
- в инвестиционном процессе.
24. «Зеленая революция» — преобразование сельского хозяйства развивающихся стран на основе современной агротехники путем выведения новых высокоурожайных сортов культур, расширения орошаемых земель и широкого применения минеральных удобрений.
25. Зона свободной торговли (ЗСТ) — форма международной экономической интеграции, в соответствии с которой отменяются торговые ограничения между странами — участницами интеграционного объединения, и прежде всего снижаются или отменяются таможенные пошлины.
26. Импортная квота — количественный показатель, характе​ризующий значимость импорта для народного хозяйства и отдельных отраслей по различным видам продукции. Рассчитывается как отношение стоимости импорта к стоимости ВВП за соответствующий период в процентах.
27. Импортозамещающая модель развития — модель хозяйственной деятельности, суть которой заключается в протекционизме по отношению к большинству отраслей национальной экономики, часто подкрепленном государственной монополией внешней торговли и неконвертируемостью национальной валюты, что способствует развитию под защитой высоких тарифов местной обрабатывающей промышленности для удовлетворения внутреннего спроса и сокращению импорта, особенно потребительских товарок.
28. Интеграция «разных скоростей» — практика интеграционного сотрудничества в рамках СНГ и других объединений, при которой заключаются соглашения между отдельными их членами, предусматривающие ускорение и углубление интеграционных процессов в определенных областях.
29. Интернализация: 1. Включение оценки внешних эффектов (как отрицательных, так и положительных) в затраты или доход производителя этих эффектов. Создает условия для рыночного регулирования внешних эффектов и в идеале — установления их оптимального уровня. 2. Комбинирование двух или более родственных видов производства в рамках деятельности одной фирмы, в противоположность распределению этих видов производства отдельно по разным фирмам с последующей синхронизацией их посредством рыночных сделок.
30. Интернационализация хозяйственной жизни — объективный исторический процесс возникновения и углубления связей между национальными хозяйствами разных стран, а также между их хозяйствующими субъектами. Обусловливается международным разделением труда и специфической формой его обобществления, когда в результате развития производительных сил (машинного производства), международной специализации и кооперирования национально обособленный труд выходит за рамки отдельной страны, а ее хозяйственная жизнь приобретает интернациональный характер. Это сближение национальных экономик, которое проявляется в росте их взаимозависимости на уровне производства и международного товарооборота, движения капиталов и рабочей силы, взаимном влиянии на важнейшие экономические процессы в странах, в том числе динамику цен, ставки процента и т. д. Интернационализация хозяйственной жизни способствует росту производительности общественного труда, выравниванию условий хозяйствования и всей хозяйственной жизни различных стран.
31. Конвергенция — сближение различных экономических систем, стирание различий между ними, обусловленное общностью социально-экономических проблем и наличием единых объективных закономерностей развития.
32.
Консорциум — временное добровольное объединение предприятий для решения конкретной задачи, реализации крупной целевой программы или проекта независимо от формы собственности. По выполнении поставленной задачи консорциум прекращает свою деятельность (распускается) либо преобразуется в объединение иного вида.
33.
Концерн — объединение предприятий, осуществляющие совместную деятельность на основе добровольной централизации функций научно-технического и производственного развития инвестиционной, финансовой, внешнеэкономической и иной деятельности, а также хозяйственного обслуживания пред​приятий.
34. Кредитно-денежные меры ГРЭ — это регулирование учет​ной ставки, минимальных резервов банков и мероприятия на рынке ценных бумаг, с помощью которых государство стремится изменить в желаемом направлении соотношение спроса и пред​ложения денежных капиталов.
35. Либерализация — расширение свободы экономических действий хозяйствующих субъектов, снятие или сокращение ограничений на экономическую деятельность, раскрепощение предпринимательства. Либерализация цен — переход от назначае​мых государственных цен (государственного ценообразования) к системе свободных рыночных цен (рыночному ценообразова​нию). Либерализация экономики — процесс уменьшения государ​ственного регулирования хозяйственной деятельности.
36.
«Малая» приватизация — переход из государственной собственности в частную мелких предприятий (главным образом сферы услуг) исключительно на платной основе.
37.
Международная ассоциация развития (МАР) — международная валютно-финансовая организация группы Всемирного банка, занимающаяся предоставлением займов (кредитов) для приоритетных, экономически и технически обоснованных проектов в рамках национальной экономики, прежде всего развивающихся государств.
38.
Международная (внешняя) трудовая миграция — территориальные перемещения населения через государственные границы с целью вступить в трудовые отношения с работодателями в другой стране.
39. Международная кооперация труда — основанный на МРТ устойчивый обмен между странами продуктами, производимыми ими с наибольшей экономической эффективностью.

40. Международная неправительственная организация — любая международная организация, учрежденная без межправительственного соглашения. Международные неправительственные организации, в отличие от межгосударственных (межправительственных) организаций, не являются субъектами международного (публичного) права, однако такие организации осуществляют свою деятельность в национальной, региональной и между родной системе отношений межгосударственного или иного характера и имеют статус юридического лица.
41. Международная организация труда (МОТ) — специализированное учреждение системы ООН, содействующее решению проблем обеспечения занятости и роста уровня жизни, охраны здоровья трудящихся, повышения сотрудничества между предпринимателями и трудящимися.

42. Международная специализация — форма МРТ, представляющая собой устойчивую ориентацию национальных хозяйств на производстве продукции определенного вида с целью последующего обмена.

43. Международная финансовая корпорация (МФК) — международная валютно-финансовая организация группы Всемирного банка, работающая в отличие от МБРР на микроуровне, т.е. финансирует не правительства, а непосредственно предприятия. МФК — крупнейший в мире источник прямого финансирования проектов частных капиталовложений в развивающихся странах.

44. Международная экономическая интеграция (МЭИ) — процесс, в котором задействованы государства, экономические агенты, различные субъекты хозяйственной, правовой, культурной и прочих видов деятельности, направленный на взаимное приспособление и проникновение национальных экономик (производства, свободного передвижения и перемещения финансов, транспорта, рабочей силы), максимальное объединение национальных народнохозяйственных комплексов в одно целое с точки зрения поставленных задач, включение их в единый воспроизводственный процесс в рамках интегрируемых стран.
45. Международное разделение труда (МРТ) — высшая ступень развития общественного территориального разделения труда между государствами, которое исходит из устойчивой, экономически выгодной специализации производства отдельных стран на производстве разных видов продукции и ведет к взаимному обмену результатами производства.
46. Международные экономические организации — организации двух типов: межправительственные (межгосударственные), участниками которых являются непосредственно государства, и неправительственные, в состав которых входят объединения производителей, компании и фирмы, научные общества и другие организации.
47. Международные экономические отношения (мирохозяйственные связи) — экономические отношения между резидентами и нерезидентами, т.е. физическими и юридическими лицами разных стран.
48. Международный банк реконструкции и развития (МБРР) — международная валютно-кредитная организация, концентрирующая свое внимание на оказании помощи развивающимся государствам и странам с переходной экономикой, в том числе СНГ, в целях их долгосрочного экономического развития. Этот банк часто называют Всемирным банком.
49.
Международный валютный фонд (МВФ) — одна из ведущих международных финансово-кредитных организаций, осуществляющая помощь странам-членам на кредитной основе в периоды макроэкономических кризисов.
50. Межправительственная (межгосударственная) организация — международная организация, учреждаемая на основе договора между государствами для выполнения определенных целей.

51. МЕРКОСУР — общий рынок стран Южного конуса, созданный в 1991 г. Аргентиной, Бразилией, Парагваем и Уругваем.

52. Механизм валютной интеграции — совокупность валютно-кредитных методов регулирования, посредством которых осуществляется сближение и взаимное приспособление национальных хозяйств и валютных систем.

53. Механизм избегания двойного налогообложения — зачет налога, уплаченного в одном из договаривающихся государств, при определении обязательств в стране постоянного местопребывания.

54. Механизм международной экономической интеграции — система экономических методов, организационных мер и институтов, обеспечивающих осуществление МЭИ.

55. Мировая экономика (мировое хозяйство, всемирное хозяйство) — по широкому определению — совокупность всех национальных экономик мира и присущая ей система международных экономических отношений; по узкому определению - совокупность только тех частей национальных экономик, которые взаимодействуют с внешним миром.
56. Мировой (всемирный) рынок товаров и услуг — по широкому определению — совокупность национальных рынков товаров и услуг; по узкому определению — совокупность только тех национальных товаров и услуг, которые продаются и покупаются на внешнем рынке. Мировой рынок — форма организации и функционирования мировой торговли. Является центральной категорией МЭ, которая включает все основные параметры мировой торговли и дополняет их другими существенными чертами, связанными с международной мобильностью факторов производства.

57. Мировой финансовый рынок (мировые рынки капитала) —совокупность финансово-кредитных организаций, которые в качестве  посредников перераспределяют финансовые активы между кредиторами и заемщиками, продавцами и покупателями финансовых ресурсов. Мировой финансовый рынок можно рассматривать с разных точек зрения. Например, с функциональной точки зрения его можно разбить на такие рынки, как валютный, деривативов, страховых услуг, кредитный, акций, которые в свою очередь разбиваются на еще более узкие. Так, кредитный рынок часто подразделяют на рынок долгосрочных ценных бумаг и рынок банковских кредитов.

58. Мировые финансовые центры — те места в мире, где торговля финансовыми активами между резидентами разных стран имеет особенно большие масштабы. Это прежде всего Нью-Йорк и Чикаго — в Америке, Лондон, Франкфурт, Париж, Цюрих, Женева, Люксембург — в Европе, Токио, Сингапур, Гонконг. Бахрейн — в Азии. В будущем мировыми финансовыми центрами могут стать и нынешние региональные центры  - Кейптаун, Сан-Паулу, Шанхай и др. К ним относят и некоторые оффшорные центры, прежде всего в бассейне Карибского моря — Панаму, Бермудские, Багамские, Каймановы, Антильские и другие острова.

59. Модель «летящие гуси» — модель, предполагающая наличие страны-лидера, осуществляющей инвестиции, передачу технологий и организационного опыта с целью модернизации и развития экспортных производств, одновременно расширяя свой рынок сбыта. Разработана в начале 30-х гг. и реализована Японией в экономических отношениях с рядом новых индуст​риальных стран первой волны.

60. Монетарный союз — объединение в рамках таможенного союза, предполагающее гармонизацию фискальной и денежной политики. В этих целях унифицируется структура налоговой си​стемы и бюджета, вводятся одинаковые налоговые ставки пря​мых и косвенных налогов, гармонизируется валютный режим, в том числе и путем введения общей валюты или фиксированных валютных курсов денежных единиц одной относительно другой и по отношению к третьим валютам, которые выполняют функ​цию международного платежного средства, например, к доллару США; унифицируются ставки процента (кредита, депозита) и создаются общие органы для управления отдельными сферами экономики.
61. Научно-технический прогресс (НТП) — непрерывный процесс открытия и применения новых знаний в хозяйственной деятельности, позволяющий при наименьших затратах соеди​нить имеющиеся ресурсы для выпуска высококачественных ко​нечных продуктов. Это взаимосвязанное развитие науки и тех​ники, обусловленное потребностями материального производ​ства, ростом и усложнением общественных потребностей. НТП имеет две основные формы: 1 — эволюционную, означающую сравнительно медленное и частичное совершенствование тради​ционных научно-технических основ производства; 2 — револю​ционную, воплощающуюся в научно-технической революции. Они взаимообуславливают друг друга: накопление сравнительно небольших изменений в науке и технике приводит в конце кон​цов к коренным качественным преобразованиям.
66. Научные ресурсы (научно-технический потенциал, наука) — возможности той или иной страны осуществлять у себя научно-исследовательские  и  опытно-конструкторские  работы (НИОКР).
63. Ненаблюдаемая экономика — всякая экономическая дея​тельность, не зарегистрированная официально уполномоченны​ми органами; такой уклад в экономике, который складывается вопреки правовым нормам и формальным правилам хозяйствен​ной жизни.
64.ОПЕК — организация стран—экспортеров нефти. Создана главными нефтедобывающими странами Азии, Африки и Латинской Америки в 1960 г. для усиления коллективной защиты и интересов этих стран, поддержания единых цен на нефть, повышения прибыли от ее реализации на мировом рынке, поощрения нефтеразведки и нефтедобычи и т.д. На долю стран-членов ОПЕК приходится около 75% мировых достоверных запасов нефти и более 1/3 ее мировой добычи. Высший орган ОПЕК — конференция министров. Штаб-квартира — в Вене (Австрия)
65. Общий тип МРТ — такой тип разделения труда, который предопределяет межотраслевой международный обмен, в частности, товарами (готовой продукцией) добывающих и обрабатывающих отраслей промышленности отдельных стран.
66. Общий рынок (ОР)  — такой этап развития интеграционного объединения, на котором ликвидируются барьеры между странами не только во взаимной торговле, но и освобождается движение факторов производства — труда, капитала, технологий, осуществляется купля-продажа земли и недвижимости, т.е. интегрируется не только рынок продукции, но и факторный рынок.
67. Организация Объединенных Наций — состоит из Генеральной Ассамблеи (ГА), Совета Безопасности (СБ), Экономического и Социального Совета (ЭКОСОС), Совета по Опеке (СО), Международного Суда, Секретариата и Генерального Секретаря.
68. Организация Объединенных Наций по промышленному развитию (ЮНИДО) — центральный координирующий орган в рамках системы ООН по вопросам промышленного развития и сотрудничества на глобальном, региональном, национальном и отраслевом уровнях.
69. Организация экономического сотрудничества и развития  (ОЭСР) — межгосударственная организация межрегионального характера, объединяющая преимущественно развитые страны.
70. Открытая экономика — экономика, в условиях которой государство не может реализовывать свою макроэкономическую политику, основываясь на предположении, что оно действует в закрытой народнохозяйственной системе. Необходимым условием «открытости» национальной экономики является наличие сильных внешнеэкономических ограничений. Открытая экономика — это такое национальное хозяйство, где иностранным хозяйствующим субъектам открыт доступ на большинство рынков и в большинство отраслей и сфер; в закрытой экономике боль​шинство рынков, отраслей и сфер для них закрыто.
71. Отраслевая структура ВВП — показатель уровня социаль​но-экономического развития страны, классифицирующий про​изводственную деятельность по широким группам — секторам или более узким группам — отраслям. Тремя основными секто​рами экономики являются: а) первичный сектор (добыча сырья и сельское хозяйство); б) вторичный сектор (промышленные то​вары, строительство, газ, электричество и т.д.); в) третичный сектор — сфера услуг (розничная торговля, банковское дело, ту​ризм и т.д.). Для РСРЭ типична ситуация, когда в структуре ВВП преобладает третичный сектор (сфера услуг), вторичный сектор представлен прежде всего обрабатывающей промышлен​ностью, а доля первичного сектора (сельское и лесное хозяйство) невелика.
72. Оффшорная зона — национальная территория или ее часть, на которой в соответствии с законодательством установлен льготный налоговый режим для иностранных компаний-нерезидентов, соответствующим образом зарегистрированных.
73. Парижский договор — договор о создании Европейского объединения угля и стали (ЕОУС), положивший начало европейской экономической интеграции. Подписан в Париже в апреле 1951 г.
74. Паритет покупательной способности (ППС) — соотношение между национальными валютами по их покупательной способности, т.е. с учетом в каждой стране цен на определенный набор товаров и услуг. А т.к. цены во всех странах мира различны, то ППС практически не совпадает с обменным курсом национальных валют (официальным или рыночным). Поэтому ППС применяется в аналитических целях, а не в хозяйственных.
75. Перегрев экономики — чрезмерное финансирование экономического роста, перекредитование, избыточное вложение государственных средств в экономику, угрожающее чрезмерным дефицитом государственного бюджета и инфляцией.
76. План Маршалла — экономическая программа помощи Западной Европе со стороны США, осуществлявшаяся в период с 1948 по 1952 г.

77. Периферия — развивающиеся страны, имеющие сырьевую ориентацию ВВП и экспорта, достаточно неэффективный и негибкий механизм саморазвития, относительно низкий уровень внутренней интегированности экономики в систему мирового хозяйства, но при этом находящиеся в экономической зависимости от Центра. В этих странах имеют место нерыночные рыча​ги хозяйственного регулирования.

78. План Ж. Делора — программа создания европейского экономического и валютного союза (ЕЭВС). Предусматривал создание общего рынка, поощрение конкуренции, координацию экономической, бюджетной и налоговой политики в целях сдерживания инфляции, стабилизации цен, экономического роста и ограничения государственного дефицита. Принят в 1989 г. На основе этого плана был подписан Маастрихтский договор.

79. Постиндустриализация — переход от индустриального общества к постиндустриальному. Последнее обладает такими чертами, как преобладание услуг в производстве и потреблении,  высокий уровень образования, новое отношение к труду, повы​шенное внимание к окружающей среде, гуманизация (социализация) экономики, информатизация общества, ренессанс малого бизнеса.

80. Предпринимательские ресурсы мира (предпринимательский потенциал) — способность к эффективной организации взаимодействия остальных экономических ресурсов — труда, земли, капитала, знаний — для осуществления хозяйственной деятельности.

81. Преференциальное торговое соглашение — соглашение о предоставлении исключительных и преимущественных прав продажи определенных видов товаров.

82. Преференции — преимущества, предпочтения, льготы, предоставляемые отдельным государствам, предприятиям, организациям для поддержки определенных видов деятельности: осуществляются в форме снижения налогов, скидок с таможенных пошлин, освобождения от платежей, предоставления выгодных кредитов. Предоставляются государством, носят адресный характер. В отношениях между государствами предоставляются как на началах взаимности, так и в одностороннем порядке.

83. Природно-ресурсный потенциал мировой экономики - имеющиеся в распоряжении общества запасы полезных ископаемых и естественных условий жизни (природные ресурсы). Включает: энергетические, земельные и почвенные, лесные, биологические (растительный и животный мир), минеральные (полезные ископаемые), климатические и рекреационные ре​сурсы. Основа ресурсного потенциала мировой экономики.

84. Продовольственная сельскохозяйственная организация ООН (ФАО) — специализированное учреждение системы ООН, содействующее развитию аграрного производства, лесоводства и рыболовства в целях ликвидации голода, улучшения питания и качества жизни.
85. Протекционизм — экономическая политика, теория или доктрина, предполагающая или реализующая ряд мер, направленных на стимулирование национальной экономики и ее защиту от иностранной конкуренции.
86. Римский договор — учредительный договор о создании Европейского  экономического  сообщества  (ЕЭС).   Подписан 25 марта 1957 г. в Риме ФРГ, Францией, Италией и странами Бе​нилюкса. Вступил в силу 1 января 1958 г. Одновременно был подписан Договор о создании Европейского сообщества по атомной энергии (Евратом).
87. Северное измерение — новая стратегия в политике Север​ного совета и ЕС, направленная на максимизацию эффективно​сти программ северных стран и Сообщества посредством коор​динации взаимодополняющих действий и выработке согласо​ванного подхода к проблемам и нуждам Северной Европы. Эта стратегия была инициирована Финляндией в 1997 г. В то же время Северное измерение позволило более четко выделить ре​гиональный контур инициатив ЕС.
88. Северный совет — интеграционное сотрудничество северных стран Европы, осуществляемое через Северный совет (основан в 1952 г.) и Северный совет министров (основан в 1962 г.). Члены Северного совета: Дания, Исландия, Норвегия, Финляндия  и Швеция.
89.
Свобода торговли (фритредерство) — политика минимального государственного вмешательства во внешнюю торговлю, которая развивается на основе свободных рыночных сил спроса и предложения.


90. Свободная экономическая зона (СЭЗ) — специально выделенная часть территории страны с льготным таможенным, валютным, налоговым, визовым и трудовым режимами.
91. Совет экономической взаимопомощи (СЭВ) — интеграционное объединение социалистических стран, существовавшее с 1949 по 1990 г.
92. Соглашение о североамериканской зоне свободной торговли (НАФТА) — Соглашение о свободной торговле, заключенное в 1993 году Соединенными Штатами, Канадой и Мексикой (интеграционное объединение). Соглашение предусматривает главным образом постепенное, растянутое на 15 лет, устранение таможенных барьеров, свободное движение капиталов, возмож​ность для каждой страны-участницы создавать  финансовые учреждения на территории двух других стран.
93. Содружество Независимых государств (СНГ) — интеграционная группировка на постсоветском пространстве, включающая все бывшие советские республики, кроме стран Балтии. Создано в 1991 году.
94. Смешанная экономика представляет собой на практике серию законодательно оформленных решений, обеспечивающих полную занятость, государственный контроль ключевых секторов экономики, а также гарантии социального обеспечения.
95. Специальные права заимствования (СДР) — эмитированная МВФ для стран—участниц Фонда специальная международная валюта для расчетов между государствами. Однако СДР не смогли потеснить доллар и другие ключевые валюты в международных валютно-расчетных отношениях и официальных резервах.
96. Таможенный союз (ТС) — соглашение двух или более стран об упразднении таможенных пошлин во взаимной торговле, форма коллективного протекционизма, которая предполагает создание единого внешнеторгового таможенного тарифа и проведение единой внешнеторговой политики в отношении третьих стран.
97. Транснационализация — процесс расширения и укрепления деятельности ТНК, которые национальны по формированию капитала и интернациональны по его функционированию и контролю.
98.
Транснациональная корпорация (ТНК) — объединение предприятий, состоящее из головной компании и зарубежных филиалов.
99.Трансформационный спад — экономический спад, связанный с переходом к другой экономической системе. Характерен для стран Центральной и Восточной Европы и особенно для стран—членов СНГ.
100. Уклад экономический — тип хозяйства, в основе которо​го лежит определенная форма собственности на средства произ​водства и соответствующие ей отношения производства, распре​деления, обмена и потребления. Сосуществует с другими формами хозяйства. Для развивающихся стран характерна многоукладная экономика со значительным удельным весом мелкотоварного и кустарного производства, феодальных и полуфеодальных отно​шений, остатком первобытно-общинного и патриархального хо​зяйств.
101.
«Утечка умов» — эмиграция научно-технических и других высококвалифицированных специалистов на постоянное (как правило, с изменением гражданства) или временное (на длительный срок для работы по контракту) проживание.
102.
«Утяжеление» экономической структуры — снижение доли обрабатывающей промышленности и повышение доли добывающих отраслей.
103.
Финансовая интеграция — гармонизация и унификация налоговых систем, бюджетной классификации, бюджетного процесса, государственных расходов, системы контроля со стороны центральных банков за деятельностью коммерческих банков, проводимая в целях большей координационной политики государств, входящих в региональные группировки.
104. Финансовые ресурсы мира — по широкому определе​нию — совокупность финансовых ресурсов всех стран, междуна​родных организаций и международных финансовых центров мира; по узкому определению — только те финансовые ресурсы, которые используются в международных экономических отно​шениях, т.е. отношениях между резидентами и нерезидентами. Граница между широким и узким определениями все больше размывается по мере глобализации мировых финансов.
105. Хозяйственный цикл — регулярно (каждые четыре-семь лет) повторяющиеся колебания хозяйственной конъюнктуры в ходе которых экономика проходит четыре фазы: кризис (рецессию), депрессию, оживление и подъем (бум).
106. Центр мировой экономики — промышленно развитые страны с эффективным рыночным хозяйством, развивающиеся по типу социального рыночного хозяйства. Эти страны имеют гибкий рыночный механизм, способны быстро адаптироваться к мирохозяйственной конъюнктуре, осваивать достижения НТП.
107. Центр — Периферия — взаимодействие в мировом хозяйстве развитых и развивающихся стран, в ходе которого основные импульсы развития исходят от Центра.

108. Частный тип МРТ — такой тип разделения труда, при котором  преобладает мировая торговля готовыми изделиями различных отраслей и производств отдельных стран, в том числе на уровне внутриотраслевого обмена.

109. Экономический и валютный союз — форма международной экономической интеграции, при достижении которой договоры о зоне свободной торговли, таможенном союзе и общем рынке дополняются соглашениями о проведении общей экономической и валютной политики. Следствием экономического и валютного союза выступает введение наднациональных институтов управления интеграционным сообществом  государств-членов.

110. Экономический и Социальный Совет (ЭКОСОС) — главный экономический орган системы ООН, занимающийся координацией экономической и социальной деятельности ООН и соответствующих специализированных учреждений и институтов.

111. Экологический кризис — напряженное состояние взаимоотношений между человечеством и природой, характеризующееся несоответствием развития производительных сил и производственных отношений в человеческом обществе ресурсно-экологическим возможностям биосферы. Характеризуется не просто и не столько усилием воздействия человека на природу, сколько резким увеличением влияния измененной людьми природы на общественное развитие.
112. Экономическая безопасность — состояние, в котором го​сударство и общество может суверенно, без вмешательства и давления извне, определять пути и формы своего экономическо​го развития. Национальная экономическая безопасность имеет внутреннюю материальную основу — достаточно высокий уро​вень развития производительных сил, способных обеспечить су​щественную долю натуральных и стоимостных элементов рас​ширенного воспроизводства ВНВ, а также внутреннюю социаль​но-политическую основу государства, которая связана с достаточно высоким уровнем общественного согласия в отно​шении долгосрочных национальных целей.
113.
Экспансия — активное проникновение в какую-либо сферу.
114.
Экспортная квота — количественный показатель, характеризующий значимость экспорта для экономики в целом и отдельных отраслей по тем или иным видам продукции. Рассчитывается как отношение стоимости экспорта к стоимости ВВП за соответствующий период в процентах.
115. Экспортоориентированная индустриализация — курс на продвижение местных промышленных товаров на внешний рынок путем стимулирования экспортных производств с привлечением иностранного капитала и опыта.
116. Экспортоориентированная модель развития — ориентация создаваемых новых отраслей преимущественно на внешний рынок, иногда в сочетании с активным привлечением к экспортному производству иностранного капитала, реже — в сочетании с низкими ввозными пошлинами.
117.
Энергоемкость экономики — удельный расход первичных энергетических ресурсов в тоннах нефтяного эквивалента на 1000 долл. США ВВП.
118.
 «Эффект бильярда» — перемещение трудоемких производств из новых развитых и новых индустриальных стран в развивающиеся страны с очень дешевой рабочей силой.
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Развивающиеся страны (РС)





Развитые страны рыночной экономики (РСРЭ)





Социально-экономическая структура МЭ





Основа функционирования МЭ и МЭО – международное разделение труда (МРТ)





Мировая экономика (МЭ)- это совокупность национальных экономики стран мира в их взаимодействии и присущая ей система международных экономических отношений (МЭО)





1990 – е гг.


новы (современный) этап мирового развития связан с глобализацией мировой экономики и переходных ключевых позиций в ее развитии к ТНК и ТНБ. Глобализация рынков 





Середина ХIХ-ХХ вв.


Промышленная революция. Становление массового производства. Усиление взаимозависимости экономик всех стран на основе международного разделения труда. Становление и развитие форм МЭО (международная миграция факторов производства, мировая валютно-финансовая система). Развитие НТР, интернационализации хозяйственной жизни, экономической интеграции, транснационализации мирового хозяйства. Кризисные явления в МЭ:


•1910-30-е гг. - Первая мировая война, социалистическая революция, мировой экономический кризис («Великая депрессия»), тенденции к автаркии


•1930-40-е гг. - Вторая мировая война, создание мировой социалистической системы хозяйства (новая ломка структуры МХ), сворачивание мирохозяйственных связей к сочетании с их частичным восстановлением


1950-60-е гг.- распад мировой колониальной системы


1990-е гг. - распад мировой социалистической системы и СССР,


усиление  экономического  взаимодействия  и  взаимозависимости стран








XVII - первая половина XIX в.


Формирование мирового капиталистического рынка. Развитие международного разделения труда (промышленный переворот, буржуазные революции, переход от мануфактурной к фабричной системе производства). Развитие мировой торговли как формы МЭО








ХV-ХVI вв.


Великие географические открытия. Формирование мировой колониальной системы. «Революция цен» Зарождение мирового капиталистического рынка. Мануфактура








Этапы становления мировой экономики





Национальные частные субъекты хозяйствования, осуществляющие международную экономическую деятельность:


резиденты – субъекты хозяйствования, постоянно осуществляющие деятельность на территории определенной страны, независимо от их национальности


нерезиденты – субъекты хозяйствования, постоянно осуществляющие деятельность на территории иностранного государства (предприятия, банки и т. д.)





Международные организации:


неправительственные


 отраслевые экономические и научно-технические


экономические, функционирующие в отдельных сегментах мирового рынка


торгово-экономические


валютно-финансовые и кредитные


межгосударственные регионального характера


полуформальные объединения


межгосударственные универсальные





Субъекты мирохозяйственных связей – юридические и физические лица, занятые осуществлением международных экономических операций.





Национальные государства, осуществляющие международную хозяйственную деятельность.





Этапы развития СНС:





До второй мировой войны (СНС это  принципы исчисления национального дохода);





После второй мировой войны. Возникновение новых блоков экономической статистики:


блок данных о национальном богатстве;


блок данных о движении финансовых ресурсов;


блок данных о внешнеэкономических связях;


блок межотраслевого баланса








1947г. - доклад ОНН о важнейших принципах национального счетоводства (Ф. Стоун)


1951г. - упрощенная система национальных счетов.


1952г. - замена упрощенной СНС на стандартную.


1968г. - второй стандарт СНС "Голубая книга".





Современный этап разработки СНС связан с созданием нового усовершенствованного варианта СНС 1993г. Эта публикация представляет том в 700 страниц, содержащая 21 главу. Порядок перехода к новой СНС носит поэтапный характер и рассчитан на ближайшие 10 лет.





ЦЕЛЬ ГРУППИРОВКИ





Выявление роли и характера стратегий стран на мировом рынке





КРИТЕРИИ ГРУППИРОВКИ СТРАН В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ





1. Характер социальной структуры хозяйства;


2. Уровень экономического развития;


3. Тип экономического роста;


4. Уровень и характер внешнеэкономических связей.








Основные показатели, характеризующие участие страны в системе мирового хозяйства





1. Экспортная квота - количественный показатель, характеризующий значимость экспорта для экономики в целом и отдельных отраслей по тем или иным видам продукции. Рассчитывается как отношение стоимости экспорта к стоимости ВВП за соответствующий период в процентах:





               Кэ= э __    100%	


				         ВВП





2. Импортная квота - количественный показатель, характеризующий значимость импорта для национального хозяйства и отдельных отраслей по различным видам продукции. Рассчитывается как отношение стоимости импорта к стоимости ВВП за соответствующий период в процентах:





               Ки= И    100%	


				         ВВП





3. Внешнеторговая квота определяется как соотношение совокупной стоимости экспорта и импорта, деленной пополам, к стоимости ВВП в процентах:





Кв = э+и     100%	


				          2 (ВВП


4. Внешнеторговый оборот страны (Э + И) и его удельный вес в мировом товарообороте


5. Внешнеторговый оборот на душу населения


6. Удельный вес страны в процессах международной миграции капитала (экспорт-импорт капитала)











МТР – специализация отдельных стран на определенных видах деятельности для реализации ее результатов на мировом рынке





Факторы МТР





База МТР





XVII – XIX


вв.





XX


вв. 





Земля





Капитал, рабочая сила





Специфика обеспеченности различных стран факторами производства и стремление наиболее эффективно использовать их





Цель МТР





Необходимость и возможность повышения экономической эффективности производства той или иной продукции. Для стран – получения экономических выгод





Необходимость и возможность повышения производительности труда, что является условием экономического и социального прогресса





Движущая сила МТР





XX – XXI


вв.





НТР





МРТ предполагает непрерывную взаимосвязь двух процессов





Международной специализации – формы МРТ, представляющей собой устойчивую ориентацию национальных экономик на производство продукции определенного вида с целью последующего обмена, т.е. реализации на мировом рынке





Международной кооперации труда – основанного на МРТ устойчивого обмена между странами продуктами, производимыми ими с наибольшей экономической эффективностью





МРТ подразделяется на несколько типов по функциональному признаку





Общий тип МРТ


предопределяет межотраслевой международный обмен, в частности, товарами (готовой продукцией) добывающих и обрабатывающих отраслей промышленности отдельных стран





Частичный тип МРТ


приводит к развитию и преобладанию мировой торговли готовыми изделиями различных отраслей и производств отдельных стран, в том числе на уровне внутриотраслевого обмена








Единичный тип МРТ


означает специализацию различных стран:


На отдельных этапах производства (узлах, деталях,


     полуфабрикатах и т.д.) 


По стадиям технологического цикла


В рамках научно-технических, проектно-конструкторских и технологических разработок


В инвестиционном фонде 





Глобализация мировой экономики – процесс усиления взаимозависимости субъектов хозяйствования (субъектов мировой экономики) да такой степени, когда действия одного из них затрагивают интересы всех (многих) других (принимают глобальный характер)





Создание мировой инфраструктуры (особенно характерно для последних десятилетий)





Формированием интернациональных издержек производства, поскольку признание на мировом рынке находят общественно необходимые интернациональные затраты труда





Интернациональным характером не только производства и обмена, но и науки, финансов, подготовки кадров и т.д.





Существенным ускорением под влиянием научно-технической революции








Интернационализация определяется следующими основными характеристиками





Носит объективный и необратимый характер





Интернационализация хозяйственной жизни – процесс развития устойчивых экономических взаимосвязей между странами и выход воспроизводства за национальные границы





Международная экономическая интеграция (МЭИ) -комплекс форм сотрудничества стран в различных сферах деятельности, для которого характерно глубокое взаимопроникновение экономик стран – партнеров и их долгосрочная техническая, технологическая и экономическая взаимозависимость





Типы экономических объединений согласно степени развития МЭИ


1. Преференциальное торговое соглашение


2. Зона свободной торговли


3. Таможенный союз


4. Общий рынок


5. Полный экономический союз





Цель создания интеграционного союза – уменьшение, а в перспективе и полное устранение барьеров, преграждающих свободной движение товаров, услуг, капиталов и рабочей силы





Мотивы МЭИ





Субъекты МЭИ – экономически обособленные стороны, осуществляющие международное производственное и научно – техническое сотрудничество и обмен





Объекты МЭИ -товары и услуги, материально-денежные и трудовые ресурсы, являющиеся предметом производственного и научно – технического сотрудничества и обмена





Повышение благосостояния в интегрирующихся странах благодаря росту доходов и образованию новых торговых потоков, а также снижению издержек производства и цен на ряд товаров и услуг





Усиление экономических позиций стран – членов интеграционных блоков в отношениях с третьими странами





Развитие регионального политического сотрудничества и усиление политических позиций стран – членов интеграционных блоков в отношениях с третьими странами





Преференциальное торговое соглашение (ПТС), предписываемое на двусторонней основе – прединтеграционная стадия





Зона свободной торговли (ЗСТ) – постепенная отмена всех ограничений во взаимной торговле, и прежде всего тарифных





Таможенный союз (ТС) – соглашение двух или более стран об упразднении таможенных пошлин в торговле, форма коллективного протекционизма, т.к. предполагает создание единого внешнеторгового таможенного тарифа  





Общий рынок (ОР) – упразднение ограничений на пути перемещения не только товаров и услуг,но и факторов производства





Экономический и валютный союз (ЭВС) – наиболее зрелая стадия интеграционного сотрудничества, предполагающая гармонизацию макроэкономической, в частности, фискальной политики 








ГЛОБАЛИЗАЦИЯ МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ





Углубление интернациона-лизации производства





Активизация международного обмена товаров и услуг





Рост масштабов международной  миграции рабочей силы





Усиление воздействия на окружающую среду





Усиление воздействия на окружающую среду





Формирование глобальной инфраструктуры





Глобализация использования факторов производства





Транснационализация – это процесс расширения и укрепления деятельности транснациональных корпораций. В мире существует около 65 000 ТНК. В 2002 г. глобальные продажи ТНК достигли 19 млрд. долл., глобальный накопительный объем прямых иностранных инвестиций (ПИИ) превысил 7 трлн. долл., ТНК обеспечивают за рубежом более 53 млн. рабочих мест 





Основные характеристики ТНК:


Значительность масштабов интернациональной деятельности, в которую втянуты практически все страны мира


Стремление осуществлять диверсификацию своей деятельности


Уклонение от контроля как со стороны страны базирования, так и со стороны страны-преемницы


Способствование развитию теневой экономики, возможность втягивать в сферу своей деятельности множество предприятий, юридически не входящих в ТНК


Использование агрессивной конкуренции (ценовой и неценовой)


Активное проведение НИОКР и внедрение достижений НТР





Движущие силы и мотивы зарубежных инвестиций в ТНК:


Продвижение товаров на рынках других стран


Развитие международной специализации и кооперирования производства (в том числе зарубежное снабжающее производство)


Использование научно - технического потенциала других стран


Использование рабочей силы других стран


Обеспечение поставок сырья и энергоресурсов из-за границы


Выгодное использование капитала, не находящего прибыльного применения внутри страны


Использование денежных рынков других стран





 ТНК – крупные компании, национальные по формированию капитала и интернациональные по деятельности





Основные причины возникновения ТНК:


Интернационализация производства и капитала


Стремление противостоять жесткой национальной и международной конкуренции


Приобретение дополнительных преимуществ в сфере международной торговли








ТНБ





Институциональная основа функционирования мировых финансовых рынков.





Кредитно-финансовые комплексы универсального типа с широкой сетью заграничных филиалов, отделений, представительств, агентств, контролирующие валютные и кредитные операции на мировом рынке. 





Особенности: 


Высокая доля международных операций 


Глобальность в географическом плане


Универсальность предоставляемых услуг


Обслуживание в меньшей степени товарообмена и в большей степени капиталообмена


 





Основная клиентура: 


Транснациональные корпорации


Иностранные представительства и государственные институты


Международные организации





Критериальное свойство: прямые иностранные инвестиции.





Причины появления: 


Концентрация и централизация банковского и промышленного капитала.


Образование глобальных финансовых рынков и необходимость финансового посредничества. 





Сущность: основные посредники в международном движении ссудного капитала.





Территориальная структура - это соотношение экономики разных стран и территорий, которое отражает распределение экономической деятельности по территории страны, между странами, регионами, во всем мире.








Структура мировой экономики в отраслевом разрезе





Основные звенья:


потребление;


накопление;


экспорт.





Группы отраслей:


промышленность;


сельское хозяйство (аграрно-промышленный комплекс — АПК);


строительство;


производственная инфраструктура;


непроизводственная инфраструктура (сфера услуг).








Территориальная





Воспроизводственная





Отраслевая








АПК – это сложившаяся в общественном производстве единая система сельскохозяйственных и промышленных предприятий.





промышленность, производящая средства производства для сельского хозяйства;





отрасли, занятые транспортировкой, переработкой и сбытом конечной продукции — сельскохозяйственного сырья и продовольствия.








Сферы АПК





Современные тенденции развития АПК


Развитие межотраслевой кооперации.


Возрастание роли крупных объединений в сельском хозяйстве.


Рост производства продукции сельского хозяйства в расчете на душу населения.


Увеличение продовольственной группы в структуре сельского хозяйства.


Относительное сокращение доли сельскохозяйственной продукции в ВВП.


Улучшение мировой продовольственной безопасности.





собственно сельскохозяйственное производство;





Влияние НТП на сельское хозяйство





Возрос уровень механизации и автоматизации производственных процессов, что повысило производительность и культуру труда в сельском хозяйстве.





Широкое применение удобрений, химических средств борьбы с сорняками и вредителями резко повысило урожайность сельскохозяйственных культур.


 


Внедрение искусственно созданных высокоурожайных сортов растений и эффективных пород скота повысили рентабельность сельскохозяйственной отрасли.








Перепроизводство в мире сельскохозяйственной продукции.





Дотационность во многих странах фермерских хозяйств.





Возникновение конфликтов в сфере торговли продовольствием (в частности, между производителями и реализаторами).





Снижение уровня конкуренции в аграрной сфере экономики (реализация корпоративного интереса).





+





-





Демография





Это наука о закономерностях процессов, происходящих в структуре, динамике и размещении народонаселения.





Аспекты в различных странах





В ряде развивающихся стран – резкий рост населения, тормозящий экономическое развитие.





Переход развитых стран к простому воспроизводству населения.





Во многих постсоциалистических странах – депопуляция вследствие устойчивого превышения смертности над рождаемостью.





Демографический взрыв – резкое ускорение роста численности населения вследствие установления промежуточного типа воспроизводства населения. Как правило, в этот период снижение смертности значительно опережает снижение рождаемости, что приводит к ускоренному увеличению численности населения.





Демографический переход – концепция, применяемая в современной демографии для объяснения смены типов воспроизводства населения. Суть демографического перехода заключается в движении от традиционного типа воспроизводства населения (высокая рождаемость и высокая смертность) через ряд переходных этапов к современному типу, основанному на низкой рождаемости и низкой смертности.





Демографический кризис – резкого ухудшения воспроизводства населения, что, в частности, выражается в резком снижении темпов роста численности населения и в ряде случаев его естественной убыли, а также в демографическом старении населения.





Критерии классификации народонаселения.











По экономическому признаку





дотрудоспособное население;


трудоспособное население;


нетрудоспособное население.








По биологическому признаку





дети и юношество — до 15 (19) лет; 


молодежь и взрослое население— 15-65 (19—60) лет;


пожилые люди — после 65 (60) лет.








По профессии





классификация населения страны по основным профессиональным группам. 








По виду занятий





классификация населения с точки зрения соответствия занятия и профессии.





По структуре занятости экономически активного населения  (ЭАН)





ЭАН = работающие + безработные + лица, работающие неполный рабочий день.





Неравномерность распределения и потребления минерально-сырьевых природных ресурсов, а также ресурсов пресных вод на земной поверхности


Сокращение земельных ресурсов в результате деградации и промышленного строительства


Уменьшение лесных ресурсов в результате деградации от загрязнения воздушной среды и почв, расширения промышленных площадей и использования древесины в качестве строительного материала


Сокращение вылова рыбы и необеспечение устойчивого воспроизводства рыбных запасов


Растущее загрязнение поверхностных и подземных вод


Экономное потребление дефицитных природных ресурсов


Создание ресурсов-заменителей для остродефицитных природных ресурсов


Вторичное использование природных ресурсов


Снижение ресурсоемкости производства


Решение ресурсных проблем за счет Мирового океана 





Природные ресурсы





Возобновляемые





Основные особенности





Невозобновляемые





Использование природных ресурсов для создания экологических благ и удовлетворения потребностей.





земельные ресурсы


водные ресурсы


энергетические ресурсы 





минеральные ресурсы





ПРОБЛЕМЫ ПОТРЕБЛЕНИЯ ПРИРОДНЫХ РЕСУРСОВ





проблема исчерпаемости минерально-сырьевых ресурсов;


проблема воспроизводимости лесов (с середины XX в. исчезла 1/5 часть лесных массивов планеты);


проблема неэффективного использования земельных ресурсов планеты: реально обрабатывается лишь 1/3 часть земель, пригодных для сельского хозяйства;


низкая эффективность ведения сельского хозяйства: средние мировые урожаи примерно в 3 раза ниже максимально возможных (даже при существующих методах обработки земли можно обеспечить продовольствием 10 млрд. чел.);


истощение почв;


проблема дефицита пресной воды: ее состояние характеризуется большой загрязненностью; запасы пресной воды составляют лишь 3% от мировых водных запасов планеты;


проблема загрязнения воздуха (ранее существовало представление о том, что воздушный бассейн — это неисчерпаемый самовоспроизводящийся ресурс).








Развитые страны с рыночной экономикой (РСРЭ) – один из основных субъектов мировой экономики. К их числу относится около 30 стран, большинство из которых формально объединены в рамках Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР). Иногда эти страны называют «высокоразвитыми», «промышленно развитыми». 





Роль развитых стран в МЭ определяется рядом 


формальных и качественных показателей. 





57% мирового промышленного производства;


40% мирового сельскохозяйственного производства.





около 80% мирового производства готовых изделий;


около 90% мировых научно-исследовательских разработок и производства высокотехнологичной продукции;


превышение в 5 раз среднемирового уровня ВВП на душу населения (для сравнения в 1962 г. – в 3,6 раза).





Три центра мирового экономического и политического влияния («триада»)





Северная Америка (во главе с США).


Производится примерно  1/2  мирового валового продукта (МВП) 





Западная Европа (прежде всего 25 стран Европейского Союза)





Производится более 1/4  МВП.





Япония 





Удельный вес в МВП – 7 – 8%





Каждый из элементов мировой «триад» имеет свои периферийные и полупериферийные зоны в системе мирового хозяйства, и таким образом, фактически, по совокупности факторов, их роль в мировой  экономике значительно выше.








«Ведущая восьмерка»: США, Германия, Япония, Канада, Франция, Великобритания, Италия, Россия.























Мировая экономика








РСРЭ





Глубоко интегрированный, относительно обособленный и целостный комплекс





ОСНОВА





однопорядковый уровень развития, сходство принципов организации, основных элементов и структуры хозяйственных механизмов





Хозяйственный механизм РСРЭ включает в себя систему экономических взаимодействий и институтов рынка, наиболее тесно связанных с воспроизводственным процессом





Три основных блока отношений и соответствующие им формы регулирования





Стихийный рыночный механизм 


(XVI – XVII вв.)


Спрос, предложение и цены формируют рынок, основанный на свободной конкуренции





Государственное регулирование экономики


(XX в.)


Основной инструмент – государственная экономическая политика, осуществляемая в координации с политикой крупных фирм





Монополистические и олигополистические структуры


(XIX вв.)


Спрос, предложение и цены формируются в значительной степени экономической политикой крупнейших фирм. Развиваются система взаимодействия малого и крупного бизнеса 





Зависимое положение в системе мирового хозяйства


зависимость от реализации сырьевой продукции РС на мировом рынке;


ключевые позиции иностранного капитала в экономике большинства РС.


Относительно низкий уровень развития производительных сил


отсталость промышленности, сельского хозяйства, производственной и социальной инфраструктуры по сравнению с промышленно развитыми государствами;


сохранение в разной степени многоукладности хозяйства, традиционных формы собственности и общественных институтов;


низкая производительность общественного труда. 





Наименее развитые страны – около 40 государств – (НРС)





Страны со средним уровнем экономического развития





Страны-лидеры развивающегося мира (НИС, ОПЕК)





Внутренние:


экономико-географическое положение;


природно-климатические условия;


демографическое положение;


социальное положение.


Внешние:


участие в МЭ.


Глобальные:


НТР.








Характерные черты РС в МЭ





Факторы дифференциации РС





В основном появились на рубеже 50 – 60-х годов вследствие распада мировой колониальной системы





Развивающиеся страны (РС) – около 140 государств Азии, Африки, Латинской Америки и Океании





Характерные черты модели экономического развития Китая





Высокие темпы экономического роста





Переход от экстенсивного характера экономического роста к интенсивному  





Основные источники роста экономики Китая


трудовые ресурсы (человеческий фактор)


природные ресурсы


формирование устойчивого накопительно-инвестиционного механизма, в основе которого лежат высокие нормы накопления и инвестирования





	Высокие темпы роста наблюдаются наряду с преобразованиями всей экономической системы, для которой характерны следующие изменения:


переход к многоукладности экономики, основу которой представляют в настоящее время четыре вида собственности: государственная, коллективная, частная и индивидуальная


превращение натуральной и полунатуральной экономики в товарно-денежную


реформирование товарного и денежного обращения, банковской системы





Страны





Группировки





Предприятия





Международные организации





Субъекты МЭО





Мировое хозяйство – совокупность национальных экономик, находящихся в постоянном взаимодействии и взаимозависимости





Международные экономические отношения (МЭО) - комплекс различных видов экономических отношений между странами, группами стран и предприятиями в системе мирового хозяйства при участии международных экономических организаций 





Основа развития МЭО – МРТ – расчленение процесса производства с последующим обменом, а также международное разделение факторов производства





Основа МЭО – рыночный тип мирохозяйственных отношений





МЭО – одна из сфер рыночного хозяйства со свойственным ему основными признаками





Конкуренция товаров и услуг, продавцов и покупателей. эта конкуренция жестче, чем на национальных рынках, в силу больших объемов и более широкого набора обращающихся товаров и услуг. Она дополняется перемещением факторов производства между странами





Разделение труда и обмен, только не внутринациональные, а международные, предполагающие, что производство и / или потребление отдельных стран связаны между собой





Действие экономических законов спроса, предложения и свободного ценообразования, являющихся основой любого рыночного механизма





Экономическая обособленность субъектов МЭО, что объективно обусловливает товарно-денежный характер связей





Формирование мировых рынков, где купля-продажа носит устойчивый систематический характер





Опосредованность МЭО движением денег, системой расчетов, валютными отношениями. Наряду с товарными рынками функционирует мировой финансовый рынок , международная валютно-финансовая система. Возрастание роли информационного обеспечения, интеллектуальной собственности и т. д. создают предпосылки для развития мирового информационного рынка





Собственная инфраструктура МЭО, специальные институты как общемирового, так и регионального значения





Монополизация. Она возможна как по линии концентрации производства и сбыта частными предпринимательскими структурами, так и в результате международных , межгосударственных соглашений и союзов





Особенности развития международных экономических отношений





Производственный характер МЭО от всемирного хозяйства





Противоречивый характер эволюции МЭО





Подвижность типов и форм МЭО





Рост мирохозяйственных связей, взаимодействие национальных экономик





Следование принципам


равноправия


невмешательства


неприменения силы


сотрудничества


добровольного выполнения международных обязательств


недискриминации


взаимовыгодности


взаимности





Осуществление в формах (сферах мирохозяйственной деятельности)


международной торговли и обмена научно-техническими результатами


международной миграции капитала


международных валютно-финансовых и кредитных отношений


международной миграции рабочей силы


международной экономической интеграции





Механизм МЭО – система экономических инструментов, организационных мер и институтов, обеспечивающих осуществление МЭО





	Современные особенности МТ


Резкое возрастание объемов международной торговли товарами и услугами под влиянием НТР


Изменения в географическом распределении: сокращение удельного веса в МТ развивающихся стран и возрастание удельного веса РСРЭ


Изменения в товарной структуре мирового экспорта под воздействием НТР в сторону увеличения обмена наукоемкой продукцией и услугами


Неравномерность развития внешнеторгового оборота, исчисленного на душу населения


Появление новых отраслей и производств и растущая зависимость ряда стран от импорта некоторых видов продукции. Тенденция к увеличению импортной зависимости стран


Превращение из простой реализации на внешнем рынке определенного излишка продукции в заранее согласованные поставки товаров между кооперирующимися предприятиями разных стран





Показатели состояния и развития МТ


Стоимостной и физический объем мирового товарооборота


Общая товарная и географическая структура мирового товарооборота


Уровень специализации и индустриализации экспорта


Коэффициенты эластичности экспорта, импорта, условий торговли


Экспортная и импортная квоты


Сальдо торгового баланса





Заинтересованность отдельных стран в расширении своих международных торговых связей объясняется


потребностями сбыта продукции на внешних рынках


необходимостью получения отдельных товаров извне 


стремление извлечь более высокую прибыль в связи с использованием дешевой рабочей силы и сырья с использованием дешевой рабочее силы и сырья других стран





Мировая торговля (МТ) – это одностороннее перемещение за границу товарно-материальных ценностей в обмен на денежные потоки





Условия и причины высокого устойчивого динамизма МТ





Общее состояние МТ (темпы экономического роста, международное и государственное регулирование экономики, НТР, ТНК и т.д.)





Сдвиг в производстве и как следствие – развитие МРТ





Либерализация МТ





Международная экономическая интеграция





Включение развивающихся стран и стран с переходной экономикой в систему МТ и МЭО





Направления влияния МТ на МЭ





Развитие производства





Развитие транспортных средств





Развитие инфраструктуры





Примечание.


Услуги могут быть капиталоемкими, трудоемкими или наукоемкими, иметь промышленный характер или удовлетворять личные потребности, быть квалифицированными или неквалифицированными и т.д.





«Услуга есть любое мероприятие или выгода, которые одна сторона может предложить другой и которые в основном неосязаемы и не приводят к завладению чем-либо. Производство услуг может быть связано или не связано с товаром в его материальном виде». Ф. Котлер





МЕЖДУНАРОДНАЯ ТОРГОВЛЯ УСЛУГАМИ





Специфика торговли услугами





Способы





неосязаемость, неразрывность производства и потребления;


неоднородность или изменчивость качества;


неспособность к хранению и пр.





Трансграничная торговля





Потребление за границей





Торговое присутствие в стране предоставления услуги





Присутствие физических лиц, предоставляющих услугу





В международной статистике понятие услуги включает:


транспорт, связь, торговлю, складское хозяйство, туризм, финансовые услуги, страховые услуги, науку, образование, здравоохранение, инженерно-консультационные, информационно-вычислительные услуги, рекламу, юридические, биржевые, посреднические услуги, операции с недвижимостью, аренду, в т.ч. оборудования, услуги по изучению рынков, контролю за качеством, послепродажное обслуживание





импорт





экспорт





Страна экспортер





Мировой рынок





Страна-импортер





P





Q





P





Q





P





Q





P – Цена;


Q – Товар.





Цены на нефть «Bent», долл.





1985





1987





1989





1991





1993
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Мировой рынок





Функции:


регулирующая (мировой рынок оказывает обратное влияние на производство)


информационная (мировой рынок сообщает усредненные параметры совокупного спроса и совокупного предложения)


балансирующая (балансирует спрос и предложение через мировую цену)


санирующая (мировой рынок выбраковывает из международного обмена товары, которые не соответствуют международным стандартам качества при конкурентных ценах)





Основные черты:


перемещение товаров и услуг между странами (т.е. мировая торговля) как главный внешний признак


первичность по отношению к производителю и функционирование в качестве центральной категории МЭ


международное разделение труда и других факторов производства как основа


действие основных экономических знаков, с одной стороны, и различных коммерческих и торгово-политических факторов, с другой


множественность применяемых цен


структурированность





Мировой рынок – форма организации и функционирования мировой торговли. Является центральной категории МЭ, которая включает все основные параметры мировой торговли и дополняет их другими существенными с международной мобильностью факторов производства





Структура мирового рынка по объекту:


товаров


услуг


капиталов


информации


технологий


рабочей силы


и др.








связь между отдельными элементами мирового рынка, устойчивость связей, целостность элементов мирового рынка





Структура мирового рынка по региональному положению:


европейский


азиатский


южноамериканский


африканский


и др.





Механизм мирового рынка – механизм взаимодействия основных элементов мирового рынка товаров и услуг





Основные особенности:


предложение определяется внутренним избыточным предложением


спрос определяется внутренним избыточным спросом


мировая цена находится между минимальной и максимальной внутренними равновесными ценами





Основные элементы:


предложение товаров и услуг


спрос на товары и услуги


мировая цена на товары и услуги





Форма функционирования мирового рынка - конкуренция





ЦЕНА товара в мировой торговле – это количество денежных единиц в определенной валюте, которое заплатить покупатель за весь товар (единицу товара) на согласованных базисных условиях поставки.





Не применяются в мировой торговле





Внутренние оптовые и отпускные цены





Договорные цены, носящие затратный характер





Классификация цен мировой торговли





В зависимости от наличия промежуточных звеньев





В зависимости от рынка





В зависимости от источника формирования





В зависимости от фиксации





Цены производителей





Оптовые цены





Розничные цены





Внутренние цены





Внешние (экспортные) цены





Твердые цены





Подвижные цены





Расчетные цены поставщиков





Скользящие цены





Контрактные цены





Цены конкурентов





Биржевые котировки





Цены аукционов





Справочные цены





Прейскурантные цены





Цены предложений





Индексы цен





С последующей фиксацией





Ступенчатые





Классификация мирового рынка капиталов по критерию сроков его окупаемости








Краткосрочный капитал:


банковские депозиты и активы, хранящиеся в других финансовых институтах (например, в инвестиционных фондах);


краткосрочные займы и кредиты





Долгосрочный капитал:


прямые инвестиции;


портфельные инвестиции;


долгосрочные займы и кредиты





Классификация мирового рынка капиталов (по функциональной роли)








Ссудный капитал





Предпринимательский капитал








Займы и кредиты





Банковские депозиты и денежные активы, хранящиеся в других финансовых инфраструктурах








Прямые инвестиции








Портфельные инвестиции





Отличительная черта:





Права контроля над вложенными средствами





Отсутствие такого права





Ссудный капитал подразделяется на капитал в форме











Займы








Торговые кредиты








Депозиты








Наличная валюта





694





641





24





88





64





191





Партнеры, ассоциированные с США:


Азербайджан, Аргентина, Боливия, Венесуэла, Гондурас, Израиль, Исландия, Канада, Коста-Рика, Мексика, Парагвай, Российская Федерация, Сальвадор, Саудовская Аравия, Сингапур, Тринидад и Тобаго, Чили, Швейцария, Эквадор.





США, суммарный объем вывезенных ПИИ: 1382





ЕС, суммарный объем вывезенных ПИИ: 3172





Япония, суммарный объем вывезенных ПИИ: 300





Партнеры ассоциированные с ЕС: Австралия, Албания, Аргентина, Армения, Бангладеш, Болгария, Бразилия, БЮР Македония, Венгрия, Доминиканская Республика, Египет, Исламская Республика Иран, Кабо-Верде, Латвия, Ливан, Литва, Маврикий, Марокко, Мьянма, Нигерия, Новая Зеландия, Норвегия, Объединенные Арабские Эмираты, Перу, Российская Федерация, Свазиленд, Сирийская Арабская Республика, Словакия, Словения, Тунис, Турция, Хорватия, Чешская Республика, Чили, Швейцария, Эстония, ЮАР.





Партнеры, ассоциированные с Японией: Катар, Оман, Республика Корея, Сингапур.





	Суммарный объем ПИИ, вывезенных из стран «большой тройки» - 4854 млрд. долл. США. Доля суммарного объема ПИИ в странах «большой тройки» (по оценкам) – 69%





Международная миграция капитала – перемещение за национальную границу относительно избыточных в данной момент средств в товарно-материальной или денежной форме





Цель – извлечение предпринимательской прибыли или получение процентов на вложенный капитал





Мотивация по привлечению иностранного капитала


∙ Сочетание капитал, технологий и ноу-хау


∙ Заимствование производственных и управленческих навыков


∙ Обеспечение занятости, налоговые поступления


∙ Эффект мультипликации, вызывающий рост производства в смежных отраслях


∙ Долгосрочное вложение средств непосредственно в создание и развитие производственного аппарата, способствующее экономической стабильности


∙ Обеспечения развития высокотехнологических секторов в приоритетных отраслях экономики


∙ Реструктуризация промышленности


∙ Развитие экспорта товаров с высокой добавленной стоимостью


∙ Импортозамещение, улучшение баланса платежей в международных расчетах 


∙ Создание предпосылки для сокращения бегства капитала и возврата ранее вывезенных за границу капиталов





Недостатки привлечения капитала


∙Перенос в ряде случа6в устаревших технологий


∙Привлечение зарубежных специалистов в ущерб национальным


∙Обострение экологической проблемы


∙ Деструктивное влияние на некоторые стратегические отрасли. Предприятия (оборонный сектор, энергетика, транспорт)


∙ Конкуренция с национальными компаниями, ущерб развитию собственного производства


∙ Вывоз прибылей


∙ В ряде случаев рост безработицы





Финансовые ресурсы мира





Главные агенты мирового финансового рынка – ТНК, ТНБ, институциональные инвесторы





Мировой финансовый рынок (мировые рынки капиталов) – совокупность финансово-кредитных организаций, перераспределяющих финансовые активы между субъектами финансовых отношений





Финансовая помощь





Золотовалютные резервы (ЗВР)





Межгосударственные кредиты и гарантии





Кредиты и гарантии международных организаций





Валютный рынок





Рынок деривативов





Рынок страховых услуг





Рынок акций





Кредитный рынок





Официальные ЗВР





Частные ЗВР





Рынок долговых ценных бумаг





Рынок банковских кредитов





МИРОВАЯ ФИНАНСОВАЯ СРЕДА








I


Международные финансовые рынки








II


Международное банковское дело








III


Финансы международных корпораций








IV


Международные инвестиции





НАЦИОНАЛЬНАЯ ПОЛИТИКА





Национальные финансовые рынки





денежный


капитала


валютный


фьючерсов и опционов





Традиционные международные финансовые рынки





межнациональные сделки


одна валюта


предмет правительственного регулирования








Еврорынки





евровалюты


еврооблигаций


фьючерсов и опционов


свопов





Оффшорные банковские центры





международная основа сделок


свобода от некоторых налогов


минимальное регулирование





Международные валютные рынки





многовалютные сделки


участие нескольких стран


мировая денежная система





СОГЛАСОВАНИЕ НАЦИОНАЛЬНОЙ ПОЛИТИКИ НА ФИНАНСОВЫХ РЫНКАХ





Международная миграция рабочей силы – это процесс перемещения трудовых ресурсов из одной страны в другую с целью трудоустройства на более выгодных условиях, чем в стране происхождения, определяющихся соотношением спроса и предложения на рынке труда





Основные причины:


различия в уровне экономического развития отдельных стран


наличие национальных различий в размерах заработной платы


наличие безработицы


международное движение капитала и функционирование международных корпораций





Основные элементы:


иммиграция – перемещение трудоспособного населения из-за рубежа в данную страну


эмиграция – перемещение трудоспособного населения из данной страны за рубеж


реэмиграция – возвращение эмигрантов на постоянное место жительства





Основные показатели:


масштабы выбытия – число эмигрантов, выбывших за рубеж из страны за определенный период времени с целью трудоустройства


масштаб прибытия – число иммигрантов, прибывших за определенный период времени


сальдо миграции – чистая миграция, или разница между числом прибытий и числом выбытий в стране за определенный период


валовая миграция – общая миграция, или сумма числа прибывших и числа выбывших  в стране (регионе) за определенный период





Основные виды мигрантов:


переселенцы – лица, переезжающие в другую страну на постоянное место жительства


работающие по контракту – работающие со строго ограниченным сроком пребывания в принимающей стране


профессионалы – лица с высоким уровнем теоретической подготовки и соответствующим опытом практической работы


нелегальные иммигранты – лица, выезжающие в принимающую страну или остающиеся в ней на незаконных основаниях


вынужденные мигранты – лица, перемещающиеся за пределы национальных границ по вынужденным обстоятельствам





Международная миграция рабочей силы как процесс представляет собой единство эмиграции, иммиграции и реэмиграции





Эмиграция – выезд из страны на постоянное или временное, но продолжительное проживание в другой стране





Иммиграция – въезд в страну на постоянное или временное, как правило, долговременное проживание из другой страны





Реэмиграция – возвращение на родину к постоянному месту жительства








Факторы, определяющие интенсивность международной миграции рабочей силы





Глобальный характер мирового экономического развития и растущая взаимозависимость страны


НТП, развитие которого сопровождается структурной перестройкой экономики, появлением новых профессий, изменением спроса на уже имеющиеся


Развитие ТНК, которые осуществляют движение рабочей силы к капиталу, либо перемещают свой капитал в трудоизбыточные регионы мира


Фазы экономического цикла, в которых находится экономика отдельных стран и мировая экономика в целом (в фазе подъема спрос на рабочую силу, в том числе и иностранную, возрастает, в фазе кризиса – падает)


Процессы экономической интеграции в мировой экономике, стимулирующие международную миграцию рабочей силы между объединяющимися странами


Растущее осознание людьми широких экономических возможностей, которыми располагают другие страны, развитие и удешевление средств, расширение международной системы информации





Классификация форм международной трудовой миграции





По направлениям





По территориальному охвату





По времени





По степени законности





Из РС и бывших социалистических стран в ПРС





Между промышленно развитыми странами





Между развивающимися странами





Миграция высококвалифицированной рабочей силы из ПРС в РС





Из РС в бывшие социалистические страны





Межконтинентальная





Внутриконтинентальная





Безвозвратная





Временная





Сезонная





Маятниковая





Легальная





Нелегальная





Форма выражения государственного регулирования миграционных процессов





Государственная миграционная политика – политика государства, направленная на регулирование экспорта/импорта рабочей силы из данной страны или в нее





ИММИГРАЦИОННАЯ





ЭМИГРАЦИОННАЯ





Направления





Политика, базирующаяся на ограничении пребывания иммигрантов в стране, о чем они сразу же предупреждаются





Политика, разрешающая проживание без определенного срока с правом въезда членов семьи





Политика, разрешающая постоянное проживание иммигрантов и предполагающая право на получение гражданства после определенного срока





ФУНКЦИОНАЛЬНЫЕ БЛОКИ МЕЖДУНАРОДНОЙ ВАЛЮТНОЙ СИСТЕМЫ





Формирование единой правовой базы субъектов валютного рынка





Режим конвертации национальной валюты на иностранную





Регулирование механизма платежных балансов





Унификация международных расчетов





Классификация частичной конвертируемости национальной валюты





По субъектам валютного рынка – резидентам и нерезидентам





По статьям платежного баланса





Внутренняя конвертируемость





Внешняя конвертируемость





По счетам движения капитала





По счетам текущих операций





Международные валютные отношения (МВО)





совокупность общественных отношений, складывающихся при функционировании валюты в МХ и обслуживающих взаимный обмен результатами деятельности национальных экономик





Развитие МВО обусловлено ростом мирового производства и обращения, созданием мирового рынка, углублением МТР, формированием международной системы хозяйства и интернационализацией хозяйственной жизни





Международная валютная система





Исторически сложившаяся форма организации и регулирования валютных отношений, закрепленная национальным законодательством и/или межгосударственными соглашениями





Национальная валютная система





Форма организации валютных отношений страны сложившаяся исторически и закрепленная национальным законодательством, а также обычаями международного права





формирование и использование валютных ресурсов


обеспечение внешнеэкономических связей страны


обеспечение оптимальных условий функционирования национального хозяйства





Региональная валютная система





Форма организации валютных отношений ряда государств, закрепленная в межгосударственных соглашениях и в создании межрегиональных финансово-кредитных институтов





Мировая валютная система





Глобальная форма организации отношений в рамках мировой экономики, закрепленная многосторонними межгосударственными соглашениями и регулируемая международными валютно-кредитными и финансовыми организациями





опосредование международных экономических связей


обеспечение платежно-расчетного оборота в рамках мировой экономики


обеспечение необходимых условий для нормального воспроизводственного процесса и бесперебойной реализации производимых товаров


регламентация и координация режимов национальных валютных систем


унификация и стандартизация принципов валютных отношений





ФУНКЦИИ





ФУНКЦИИ





ВАЛЮТА – не новый вид денег, а особый способ их функционирования, когда национальные деньги опосредуют международные торговые, кредитные, расчетно-платежные операции








Классификация валют





свободно конвертируемая (СКВ), обладающая неограниченной внутренней и внешней полной обратимостью и может использоваться для оформления валютных резервов


частично конвертируемая, к которой применяются валютные ограничения и которая обменивается не на все иностранные валюты


замкнутая (неконвертируемая), функционирующая только в пределах одной страны и не обменивается на другие валюты на мировом валютном рынке





национальная (законодательно установленная денежная единица данной страны)


иностранная (банкноты, монеты и требования, выраженные в валютах других стран)


международная (СПЗ)


региональная (ЭКЮ, с 1 января 1999 г. – евро)


евровалюта (валюта, участвующая в расчетах третьих стран и не контролируемая финансовыми органами страны-эмитента)





Валютный рынок – система устойчивых экономических и организационных отношений, возникающих в результате операций по купле-продаже иностранной валюты и различных валютных ценностей. На современном этапе представляет собой совокупность национальных, региональных и мировых рынков, грани между которыми практически стерты





Субъекты валютного рынка – ТНБ, коммерческие банки, торгово-промышленные и финансовые компании, центральные банки, биржи, международные и региональные организации, частные лица и др.





Цели субъектов валютного курса


Непрерывное осуществление международных расчетов (предприятия – клиенты банков)


Изменение структуры инвалютных резервов и их пополнение (коммерческие, центральные банки)


Получение прибыли в виде разницы курсов валют и процентных ставок по различным долговым обязательствам (коммерческие банки, предприятия)


Хеджирование (страхование) от валютных и кредитных рисков


Проведение валютной политики (центральные банки, Федеральная резервная система, казначейство)


Получение кредитов (банки и их клиенты)





Равновесный платежный баланс:


Активы = Пассивам





Структура равновесного платежного баланса:


Xн = -(S-I)





ПЛАТЕЖНЫЙ БАЛАНС





Статистическая фиксация потока платежей в иностранной валюте между гражданами данной страны и остальным миром за определенный период времени





Структура платежного баланса





Баланс текущих операций





Баланс движения капитала





Резервные активы





Методы регулирования платежного баланса





Краткосрочные экстренные меры


использование золотовалютных резервов;


девальвация или ревальвация национальной валюты;


установление экстренных административных мер по режиму прямого контроля статей платежного баланса и валютных ограничений.





Методы текущего регулирования платежного баланса


Административный – текущий прямой контроль статей платежного баланса, использование валютных ограничений.


Методы внешнеторговой политики – экономические рычаги государства по регулированию торгового баланса: субсидии экспортерам, ведение дополнительных пошлин на импортеров и т.д.


Методы бюджетно-налоговой политики – экономические рычаги государства, воздействующие на экономический рост его усилия в промышленной и структурной политике, способствующей импорту иностранного капитала и препятствующей оттоку капитала.


Кредитно-денежный – воздействие ЦБ на платежный баланс через регулирование денежной массы страны и, соответственно, через учетную ставку процента.





Отражаемые процессы


Реальные ценности, которыми страна обменивается с заграницей





Торговый баланс.





Соотношение экспорта и импорта товаров





Баланс услуг.





Соотношение экспорта и импорта услуг





Движение дохода.





Оплата труда в иностранной валюте и доходы от инвестиций





Движение текущих трансфертов.


Трансферты, при которых валюта используется как платежное средство





Отражаемые процессы





Сделки с активами





Структура баланса движения капитала





Счет операций с капиталом





капитальные трансферты;


непроизводственные нефинансовые активы





Финансовый счет включает в себя операции по смене собственности на зарубежные активы и обязательства страны


прямые и портфельные иностранные инвестиции;


ссуды и займы;


движение депозитов





Внешнеторговая политика -  совокупность государственных средств и методов регулирования внешней торговли





Основа





Регулирование экспорта и импорта для успешного развития национальной экономики и реализации страной максимальной выгоды.





Внешнеторговые принципы





Протекционизм – теория и практика регулирования внешней торговли, направленная на защиту национальных хозяйствующих субъектов, как на внутреннем, так и на внешнем рынке





Свободная торговля – теория и практика невмешательства государства в международную торговлю





Основные формы


односторонний протекционизм: регулирование внешней торговли без согласования с партнером


двусторонний протекционизм: согласование выдвигаемых мер с партнером


многосторонний протекционизм: участие в разработке торговой политики ряда стран








В чистом виде не встречаются





Таможенный тариф





Главный инструмент торговой политики и государственного регулирования внутреннего рынка страны при его взаимодействии с мировым рынком





Свод ставок таможенных пошлин, применяемых к товарам, перемещаемым через таможенную границу, систематизированный в соответствии с товарной номенклатурой ВЭД





Конкретная ставка таможенной пошлины, подлежащей уплате при вывозе или ввозе определенного товара на таможенную территорию страны. В этом случае понятие таможенного тарифа совпадает с понятием таможенной пошлины





Таможенная пошлина – вид косвенного налога, увеличивающего стоимость и цену товара. Это обязательный взнос, взимаемый таможенными органами при импорте или экспорте товара и являющийся их условием





Функции таможенной пошлины





Протекционистская (защитная) относится к импортным пошлинам, с помощью которых государство ограждает национальных производителей от нежелательной иностранной конкуренции





Балансировочная относится к экспортным пошлинам, установленным с целью предотвращения нежелательного экспорта товаров, внутренние цены на которые по тем или иным причинам ниже мировых





Фискальная относится как к импортным, так и к экспортным пошлинам, т.к. они являются одной из статей доходной части госбюджета





Виды таможенных пошлин





По способу вычисления:


номинальные, эффективные





По происхождению:


конвенционные, автономные, преференциональные





По способу взимания:


специфические, адвалорные, комбинированные





По типам ставок:


постоянные, переменные





По характеру:


сезонные, антидемпинговые, компенсационные





По объекту обложения:


Экспортные, импортные, транзитные





Нетарифные ограничения (НТО) – комплекс мер ограничительно-запретительного характера, препятствующих проникновению иностранных товаров на внутренние рынки и/или экспорту отечественных товаров на внешние рынки





Основное преимущество НТО – гибкость и возможная избирательность действия





Усиление конкурентных преимуществ компаний импортирующей страны





Защита национальной промышленности, жизни и здоровья населения, окружающей среды, морали, религии, национальной безопасности





ЦЕЛЬ





Виды нетарифных ограничений (всего около 800)





Административные – запреты или ограничения (например, эмбарго – полный запрет на торговлю определенным товаром или товарами)





Экономические





Количественные


квотирование (по физическому объему или по стоимости)


лицензирование (требование на получение специального разрешения по товарной или географической структуре)


добровольные ограничения экспорта (ДОЭ)





Финансовые


меры валютного регулирования


субсидии


финансовые льготы


требования предварительной оплаты импорта и/или импортных налогов





Технические


стандарты и технические нормы


государственные закупки


сертификация и дополнительные требования по безопасности потребителей


специальные требования по маркировке, упаковке и т.д.





Паратарифные


косвенные налоги, сборы и платежи, увеличивающие стоимость импортируемого товара





ДЕМПИНГ





Экономический смысл демпинга заключается в том, что он представляет собой не простое снижение цен, а ценовую дискриминацию, т.е. продажу одного и того же товара на разных рынках по разным ценам





Метод финансовой нетарифной торговой политики, заключающийся в продвижении товара на внешний рынок за счет снижения экспортных цен ниже нормального уровня цен, существующего в экспортирующей стране





Спорадический демпинг – эпизодическая продажа излишних запасов товаров на внешнем рынке по заниженным ценам





Преднамеренный демпинг – временное умышленное снижение экспортных цен с целью вытеснения конкурентов с рынка и последующего установления монопольных цен





Постоянный демпинг – постоянный экспорт по заниженным ценам





Обратный демпинг – завышение цен на экспорт по сравнению с ценами продажи тех же товаров на внутреннем рынке





Взаимный демпинг – встречная торговля двух стран одним м тем же товаром по заниженным ценам





В основе демпинга обычно лежит рыночная ситуация, при которой эластичность спроса по цене на внутреннем рынке ниже, чем на внешнем





Глобализация хозяйственной деятельности





Развития человеческого потенциала





Предопределения бедности и отсталости





Мира и демилитаризации





Продовольственная





Природных ресурсов (энергетическая и сырьевая)








Экологическая








Демографическая





Глобальные проблемы мировой экономики – это проблемы, касающиеся всех стран мира и требующие разрешения только в результате совместных усилий членов мирового сообщества





Все глобальные проблемы имеют ряд общих признаков:


носят общемировой характер, т.е. затрагивают интересы и судьбы всего (или, по крайней мере, большинства) человечества


угрожают человечеству серьезным регрессом в условиях жизни и дальнейшем развитии производительных сил (или даже гибелью человечества как такового)


нуждаются в срочном и неотложном решении


взаимосвязаны между собой


требуют для своего решения совместных действий всего мирового сообщества





Глобальная продовольственная проблема





В широком смысле – производство, распределение, обмен и потребление продовольствия в мире и в отдельных странах (политэкономия продовольствия).


В узком смысле – обеспечение продуктами питания населения мира и отдельных стран и регионов





Факторы, предопределяющие продовольственную проблему





Снабжение продуктами питания населения определяется степенью экономического развития общества, и в частности уровнем производительности труда общества в сельскохозяйственном производстве. По мере роста производительности труда возрастают возможности увеличения производства продуктов питания и возможно снижение остроты продовольственной проблемы.


Развитие аграрной сферы зависит от заботы государства о сельскохозяйственном производстве и рациональности использования имеющихся в обществе ресурсов – материальных, финансовых, природных и трудовых.


Решение продовольственной проблемы зависит от социальной политики государства.


Обеспечение населения продовольствием в значительной мере определяется наличием и деятельностью профсоюзов и общественных организаций в стране.


Продовольственная проблема напрямую связана с сохранением окружающей среды.





Формы экономической взаимозависимости, влияющие на глобальную продовольственную проблему





Между доходами и расходами





Между отдельными секторами экономики





Между разными странами





Между макроэкономической стабильностью и продовольственной стабильностью





Между экономическими возможностями и равенством в процессе распределения





Между наделением женщин и снижением рождаемости





Между политическими стимулами и государственной политикой





Между войнами и экономическим обнищанием





ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПОЛИТИКА РФ





Внешнеторговая политика





Внешнеинвестиционная политика





Валютная политика





Таможенная политика





Миграционная политика





Экспортная


Импортная





Импорта иностранных инвестиций


Экспорта Российских инвестиций





Дисконтная


Девизная


Валютное субсидирование


Диверсификация валютных резервов





Эмиграционная 


Иммиграционная





Система регулирования внешнеэкономических связей РФ





Членство в международных организациях





Участие в международных интеграционных объединениях





Подписание международных двух- и многосторонних соглашений





Государственное национальное регулирование





Небольшой объем в масштабе МЭ:





Удельный вес РФ в мировом населении снизился к 2000 г. до 2,38% (в перспективе 6 – 7 лет опустился до 2%). 


Удельный вес российской экономики в мировом ВВП по паритетам – 1,6 – 1,7% (сохраниться при темпах роста не ниже 3 – 4%).


Доля РФ в мировом экспорте – менее 2%, в мировом импорте – менее 1%, в мировых ПИИ – не более 0,5%.





Открытость с точки зрения как достаточно свободного формирования валютного курса по текущим операциям, так и весьма высокой доли экспорта и импорта в ВНП





Растущая сырьевая и особенно топливно-энергетическая специализация





Три вышеназванные особенности российской экономики предопределяют ее весьма высокую зависимость от конъюнктуры мировых рынков вообще и рынков сырья и топлива – в частности





Структурные особенности российской экономики





Конференция на уровне министров





Генеральный совет





Секретариат





Совет по торговле товарами (ГАТТ)





Совет по торговле аспектами прав на интеллектуальную собственность (ТРИПС)





Совет по торговле услугами (ГАТС)





Отдел технического сотрудничества и профессиональной подготовки кадров





Комитеты по соглашениям и договоренностям:





по техническим барьерам и торговле





по антидемпинговой практике





по импортному лицензированию





по защитным мерам





по доступу на рынки





по сельскому хозяйству





по санитарным и фитосанитарным нормам





по инвестициям





по правилам происхождения





по оценке таможенной стоимости





по мониторингу за торговлей текстильными товарами





по государственным закупкам





Комитет по торговле финансовыми услугами





Рабочая группа по профессиональным услугам





Комитет по торговле и развитию





Комитет по торговле и окружающей среде





Комитет по ограничениям, связанным с платежным балансом





Комитет по бюджету, финансам и административным вопросам





Орган по проведению периодических обзоров торговой политики стран – членов ВТО





Орган по рассмотрению спорных вопросов





Всемирная торговая организация (ВТО)





С 1995 г. – ВТО, до 1994 года – ГАТТ, созданная в 1947 году. 128 стран-членов





Цели ГАТТ:


ликвидация таможенных и других торговых ограничений в торговле товарами


устранение всех форм ограничений в мировой торговле


повышение реальных доходов и спроса, улучшение использования сырья, роста производства и торгового обмена





Функции ГАТТ:


воздействие на государственную торговую политику путем выработки правил мировой торговли


создание форума для переговоров, делающих торговые отношения более либеральными и предсказуемыми


урегулирование споров





Цели ВТО: (сфера деятельности охватывает свыше 4/5 мировой торговли)


рост торгового обмена товарами и услугами


сокращение тарифных и нетарифных ограничений в мировой торговле


деятельность на основе принципа наибольшего благоприятствования





Для выполнения общих целей принципов под эгидой ВТО постоянно проводятся переговоры и консультации с целью противостоять протекционизму и содействовать устранению тарифных и нетарифных ограничений
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Лист1

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0



Внешне-торговый оборот

Экспорт

Импорт

Динамика внешнеторгового оборота РФ

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0



Лист2

		





Лист3

		






_1200806167.unknown

_1200405004.unknown

_1200405012.unknown

_1200404762.unknown

_1200404776.unknown

